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Posveta

Godine 1993, James Gwartney i Richard Stroup napisali su knjigu Sta svako treba da zna o
ekonomiji i prosperitetu. Nakon trideset godina predavanja ekonomije na univerzitetima,
njihovi ciljevi bili su jasni: predstaviti principe ekonomije koji su zaista vazni 1 napisati knjigu
na sazet 1 organizovan nacin. Ovo prvo izdanje postavilo je temelje za sva ona koja su
uslijedila.

Dwight Lee se pridruzio autorskom timu 2005. godine. Naslov knjige je promijenjen u
Ekonomija zdravog razuma: Sta svako treba da zna o bogatstvu i prosperitetu, a knjiga je
prosirena dodavanjem poglavlja “Dvanaest klju¢nih elemenata prakti¢nih li¢nih finansija.”
Kasnija izdanja ukljucila su autore Tawni Hunt Ferrarini, Joseph Calhoun i Jane Shaw Stroup.
Randall K. Filer pridruzio se timu autora 2020. godine kako bi revidirao djelo za
postkomunisti¢ke tranzicione zemlje.

Izgubili smo Ricka u novembru 2021. godine i Jima u januaru 2024. Ova dvojica
cijenjenih pojedinaca ostavila su neizbrisiv trag svojim doprinosom. Poducavali su hiljade
studenata osnovnih studija 1 uticali na stotine hiljada drugih kroz svoje udZzbenike. Njihovi
drugi nauc¢ni radovi i1 kolumne uticali su na mnogobrojne pojedince. Pruzili su neprocjenjive
smjernice postdiplomcima, kolegama i donosiocima politika.

Ostali autori ¢e zauvijek biti zahvalni na uticaju koji su Rick i Jim imali na nase zivote.
Bili su vjerni muZzevi, dragocjeni prijatelji i voljene kolege. lako moZzda viSe nijesu fizicki sa
nama, ovo izdanje Prakticne ekonomije ocuvace njihov duh i sje¢anje na njih.

Hvala vam, Rick i Jim. U¢inili ste nase zZivote i svijet boljim. Ova knjiga posvecena je

vama 1 vasem nasljedu.



Predgovor

Autori ove knjige zele da Zivite uspjesan 1 ispunjen zivot. Takode zelimo da vi, kao 1 svi ljudi,
zivite u svijetu koji omogucava i1 podsti¢e svakoga da dostigne svoj maksimalni potencijal.
Vjerujemo da postizanje ovih ciljeva zahtijeva od lidera i gradana da razumiju osnovne
principe ekonomije. Ekonomske odluke 1 politike uticu na svakoga od nas u gotovo svakom
aspektu svakodnevnog zivota, ¢esto na nacine koje ne razumijemo u potpunosti. Neprestano
nas iznenaduje nivo ekonomske nepismenosti medu politiCarima i glasac¢ima. LoSa ekonomija
je opasna svuda, ali je posebno prisutna i Stetna u zemljama u razvoju i tranzicionim
ekonomijama nakon komunizma. Osnovni cilj projekta *Prakticne ekonomije* jeste da klju¢na
saznanja nasSe profesije u¢ini dostupnim svima. Posto je vrijeme dragocjeno, ovu publikaciju
smo osmislili tako da minimiziramo potrebu za uc¢enjem novih pojmova, pam¢enjem formula
ili savladavanjem slozenih detalja koji su vazni samo profesionalnim ekonomistima. Umjesto
toga, fokusiramo se na temeljne uvide ekonomije koji su zaista vazni — one koji ¢e vam
pomo¢i da donosite bolje odluke, poboljSate razumijevanje sve sloZenijeg svijeta i Zivite

Bez obzira na vase trenutno znanje o ekonomiji, ova knjiga ¢e vam pruziti vazna
saznjanja. Trudili smo se da bude sazeta, pazljivo organizovana i prijatna za Citanje. Kao Sto
sam naslov sugeriSe, vjerujemo da osnovni principi ekonomije prije svega odrazavaju zdrav
razum. Ova knjiga te principe stavlja u funkciju, demonstriraju¢i njihovu mo¢ da objasne
dogadaje u stvarnom svijetu.

Iako ne zelimo da preuveli¢avamo, sama Cinjenica da citate ovu knjigu rezultat je
ekonomskih transakcija koje su se odigrale prije hiljadu godina. Mnogi tvrde da su ekonomske
potrebe dovele do izuma pisma i svega Sto je ova sposobnost omogucila.

Nas cilj je da vam pomognemo da razumijete zaSto neke nacije napreduju, dok druge
ne. Takode, cilj nam je da analiziramo politicke procese 1 istrazujemo razlike izmedu

raspodjele resursa uz pomo¢ vlade ili putem trzista.



Video:

Pisani jezik

Cak i napredni studenti ekonomije i biznisa mogu imati koristi od naSeg napora da
sagledamo Siru sliku'. Priviemeno mozete ostaviti po strani slozene formule, sofisticirane
modele i tehnicku matematiku ove discipline, i fokusirati se na pitanja koja su vas prvobitno
privukla ekonomiji. Zasto neke nacije napreduju, dok druge ne? ZasSto neki ljudi odlaze u
penziju bogati, dok drugi zavrSavaju zivot u siromastvu? Da i je krupni biznis dobar ili lo§ za
drustvo? Da li moja vlada zna Sta radi? Kako da znam ¢emu da vjerujem u moru informacija
na internetu? Ludvig fon Mizes je u svom remek-djelu Human Action sjajno izrazio nasu

obavezu, rekavsi:

., Ko zanemari da, u granicama svojih mogucnosti, razmotri sve probleme koji
su povezani s ovom tematikom, dobrovoljno se odrice svog prirodnog prava u
korist samozvane elite ‘nadljudi’. U tako kljucnim pitanjima slijepo oslanjanje
na 'eksperte' i nekriticko prihvatanje popularnih fraza i predrasuda ravno je
odricanju od samoodredenja i prepustanju dominaciji drugih. U danasnjim
uslovima, nista nije vaznije za svakog inteligentnog covjeka od ekonomije. Na
kocki su njegova sudbina i sudbina njegovih potomaka. Vrlo je malo onih koji
su sposobni da daju znacajan doprinos razvoju ekonomske misli, ali svi razumni
ljudi su pozvani da se upoznaju s osnovnim ucenjima ekonomije. Ovo je, u
nasem dobu, primarna gradanska duznost. Svidalo se to nama ili ne, ¢injenica
je da ekonomija ne moze ostati ezotericna grana znanja dostupna samo malim
grupama naucnika i strucnjaka. Ekonomija se bavi osnovnim problemima
drustva; tice se svakoga i pripada svima. Ona je glavni i opravdani predmet

proucavanja svakog gradanina.

Nasi materijali su dizajnirani na nacin da ekonomiju ucine razumljivom svakom

gradaninu, a posebno studentima koji mozda nece imati priliku da pohadaju jos§ neki kurs iz
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https://www.econfun.org/me/video/?id=written-language-johan-norbergs-new-and-improved

ekonomije, kao 1 za Siroj javnosti koja zeli uvid u funkcionisanje svijeta oko sebe. Knjiga je
napisana tako da bude prikladna za srednjoskolce, studente drugih disciplina osim ekonomije

(kao $to su pravo ili novinarstvo), i, posebno, za sve gradane. Pored knjige koju upravo cCitate,

stalno objavljujemo nove materijale 1 nase aktivnosti na veb stranici: www.econfun.org.
Pogledajte ih! Nasi kolege, profesori ekonomije, takode ¢e naé¢i mnoge prijedloge za
motivaciju i ukljuivanje materijala u rad u ucionici.

Nas tim Zeli podijeliti ove materijale sa svima. Molimo vas da nam pomognete tako §to
¢ete ih objaviti na svojim drustvenim mrezama. Jedan nas$ cCitalac iz Centralne Azije rekao je:
»Podijelio sam je s prijateljima, profesorima, roditeljima, bakom i djedom, pa ¢ak i s mladom
sestrom.“ Nas$a vizija je da se ideje iz knjige Prakticna ekonomija dijele za veCerama Sirom
svijeta. Trideset godina nakon pada Berlinskog zida, mnogi preispituju tempo 1 pravac
tranzicije. Posebno je vazno da gradani regiona ne budu zavedeni laznim obecanjima
,heliberalne demokratije ili ,,drzavnog kapitalizma.“ Mnogi pojedinci su Zzrtvovali svoje
vrijeme, karijere, pa Cak i zivote kako bi ovom regionu osigurali blagodati politicke i
ekonomske slobode. Nazalost, mnogi to i dalje ¢ine. Ovu knjigu posvec¢ujemo tim herojima

slobode.
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DIO 1

Dvanaest klju€nih principa ekonomije

EKONOMIJA

PROUCAVA KAKO POJEDINCI, VLADE,

PREDUZECA | DRUGE ORGANIZACIJE
DONOSE ODLUKE KOJE UTICU NA
RASPODJELU | ALOKACIJU OSKUDNIH
RESURSA

Dvanaest klju€nih principa:

[a—

. Podsticaji su bitni.

. Sve odluke podrazumijevaju troskove.

. Odluke se donose na margini.

. Dobrovoljna razmjena pospjesuje ekonomski napredak.
. Transakcioni troskovi predstavljaju prepreku trgovini.

. Cijene dovode u ravnotezu izbore kupaca i prodavaca.

. Profit je vodi¢ ka produktivnosti.

. “Nevidljiva ruka” unapreduje opste dobro.

O o0 9 N W B~ W

. Cuvajte se nepredvidenih posljedica.

—
()

. Vrijednost stvara prihod 1 bogatstvo.

[a—
[a—

. Produktivnost je kljué¢ visokog zivotnog standarda.

p—
\S]

. Postoji viSe izvora napretka.
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Uvod

Zivot se svodi na izbore, a ekonomija se bavi time kako podsticaji utidu na te izbore i oblikuju
naSe zivote. Izbori o naSem obrazovanju, kako tro§imo 1 ulazemo, Sta radimo na poslu, i mnoge
druge liéne odluke uti¢u na nase blagostanje i kvalitet Zivota. StaviSe, izbori koje pravimo kao
glasaci 1 gradani utiCu na zakone ili “pravila igre” 1 ova pravila imaju ogroman uticaj na nasu
slobodu 1 napredak. Kako bi pametno birali, kako za nas tako i za samo drustvo, moramo da
razumijemo neke osnovne principe toga kako ljudi biraju, Sta motiviSe njihove radnje, 1 kako
njihove radnje uticu na njihovu dobrobit 1 dobrobit drugih. Stoga, ekonomija se bavi
donosSenjem odluka, analizom pokretaca tih odluka, i naznakama kako druStvo funkcionise.
Ekonomski nacin razmisljanja ukljucuje integrisanje kljucnih principa u vas misaoni
proces. Ovo poglavlje predstavlja dvanaest principa koji su kljucni za razumijevanje
ekonomije, 1 koji ¢e vam pomo¢i da razumijete zaSto se neke drzave razvijaju i dostizu visok
nivo prihoda dok druge stoje u mjestu 1 ostaju siromasne. Naucicete o stvarima kao Sto su
pravo znacenje troskova, zasto su cijene vazne, kako trgovina pospjesuje napredak, i zasto
proizvodnja stvari koje ljudi cijene pomaze nasem zivotnom standardu. U narednim djelovima

ove knjige, koristi¢emo ove principe da se pozabavimo nekim veoma vaznim temama.
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DIO 1.1

1. Podsticaji su bitni

., Nazovite to kako hocete, podsticaji su ono Sto navodi ljude da rade.

— Nikita Khrushchev

Citava ekonomija poéiva na jednom jednostavnom principu: Promjene u podsticajima’” uti¢u
na ljudsko ponasSanje na predvidljive nacine. I monetarni i nemonetarni faktori uti¢u na
podsticaje. Ako neSto postane skuplje, manje su Sanse da ¢e ljudi to odabrati. Slicno tome,
kada se koristi neke opcije uvecaju, veée su Sanse da ¢e ljudi upravo izbarati tu opciju. Ova
jednostavna ideja, koja se ponekad naziva osnovnim postulatom ekonomije, je moc¢no sredstvo
zato $to se moze primjeniti na skoro sve §to radimo.

Kako neka opcija postaje skuplja, manja je Sansa da ¢e je ljudi odabrati. Razmislite
podrazumijevaju ove tvrdnje. Kada neko kasni na sastanak, manja je Sansa da ¢e usput svratiti
da posjeti prijatelja. Mali broj ljudi ¢e oti¢i na piknik tokom hladnog i kiSnog dana. Vise cijene
goriva ¢e smanjiti koli¢inu prodatih litara. Prisustvo na univerzitetskim predavanjima ¢e biti
ispod prosjecnog dan pred proljeéni raspust. U svakom slu€aju, objaSnjenje je isto: Kako
odredena opcija postaje skuplja, manje ¢e se birati.

Sli¢no tome, kada se korist koja proizilazi iz izbora povecava, veca je Sansa da ¢e ljudi
to odabrati. Ljudi ¢e se ces¢e spustiti i pokupiti euro ili dolar umjesto centa. Studenti ¢e
prisustvovati predavanjima i obracati viSe paznje kada znaju da ¢e to gradivo biti na ispitu.
PotroSaci ¢e vise kupovati u prodavnicama koje nude nize cijene, uslugu visokog kvaliteta, 1
pogodnu lokaciju. Zaposleni ¢e raditi vise i efikasnije kada su za to nagradeni. Svi ovi ishodi

su izuzetno predvidljivi i samo odrazavaju ekonomski princip “vaznost podsticaja”.
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Proditaj:

Mo¢ podsticaja, autor: Dwight Lee

Ovaj osnovni prnicip objasnjava kako promjene u trzi§nim”) cijenama mijenjaju
podsticaje na nacin kako bi doslo do koordinacije radnji kupaca i prodavaca. Ako kupci zele da
kupe vise nekog proizvoda nego Sto proizvodaci zele (ili mogu) da prodaju, njegova cijena ¢e
ubrzo porasti. Kako cijena raste, prodavci ¢e vise Zeljeti da obezbijede taj proizvod, dok ¢e
kupci manje Zeljeti da ga kupe, dok visa cijena ne izjednaci koli¢inu koju kupci traze i koli¢inu
koja se prodaje. Tada se cijena stabilizuje.

Sta se deSava ako se de$ava suprotno: ako prodavci Zele da obezbijede vise nego §to
potrosaci zele da kupe? Ako prodavci ne mogu da prodaju sva dobra po trenutnoj cijeni,
smanji¢e je. Zauzvrat, niza cijena ¢e podstac¢i ljude da kupuju visSe—ali ¢e takode odvratiti
proizvodace od proizvodnje te koli¢ine, jer im je manje privlacno da proizvode te artikle po
novoj, nizoj cijeni. Opet, promjene cijene rade na tome da izjednace koli¢inu koju potroSaci
traze sa koli¢inom koju prodavci obezbjeduju.'”

Razmislite Sta se deSava kada jaka potraznja podstakne porast cijene. Na primjer,
benzin. Visa cijena ¢e kupovinu benzina uciniti skupljim. Potrosac¢i ¢e odgovoriti time Sto ¢e
manje voziti, kombinovati putovanja, i ¢eS¢e ¢e putovati u grupama. Vremenom, potrosaci ¢e
pre¢i na elektricna i manja, ekonomicnija vozila kako bi smanjili troSkove za benzin.
Istovremeno, viSa cijena ¢e privuéi prodavce da viSe proizvode. Ako nijesu ogranicenti,
proizvodaci benzina ¢e povecati buSenje naftnih izvora, razviti nove tehnike kao Sto je
potapanje kako bi iz postojecih nalazista povecali dobijanje nafte, 1 pojacati potragu za novim
naftnim poljima. Ova kombinacija trzinih sila ¢e izjednaciti koli¢inu koju potroSaci traze i
koli¢inu koja se proizvodi. Vremenom, veca proizvodnja ¢e preokrenuti porast cijena. Signali
za utvrdivanje cijene obezbjeduju podsticaje kako za kupce, tako 1 za prodavce da se
prilagodavaju i da usklade svoje izbore.

Na primjer, tokom ljeta 2014. godine u Dzordziji (SAD), cijene breskvi su se
dramati¢no povecale, za 180% u poredenju sa prethodnom godinom. Ovaj znacajan rast cijena

nije rezultirao dugim redovima potrosaca na pijacama, zeljnih da kupe breskve. Umjesto toga,
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nagli porast je podstakao mnoge da zamijene breskve drugim vocem, izbjegavaju¢i velike
troskove. Kao reakcija na viSe cijene breskvi, ponaSanje prodavaca se takode prilagodilo tome.
Dobavljaci breskvi prosirili su svoje voénjake tako Sto su sadili vise drveca, a neki su cak
transformisali svoje vo¢njake jabuka i krusaka u voénjake breskvi. Ove promjene su postepeno
povecale ponudu ovog voca. Dok je ovo tek zasadeno drvece pocelo da daje plodove dvije
godine kasnije, uve¢ana ponuda je dovela do smanjenja cijene breskvi.

Ovaj princip, da ljudi reaguju na podsticaje, moZzemo posmatrati kroz primjer
zajednickog poljoprivrednog sistema (kolhoz) koji je postojao u zemljama bivseg Sovjetskog
Saveza. U ovom sistemu, od poljoprivrednika se zahtijevalo da ispune kvote tako Sto ¢e
dostavljati odredenu koli¢inu proizvoda drzavi. Medutim, proizvodnju iznad te kvote oni su
mogli da prodaju na lokalnoj pijaci. U pocetku, kvote su bile veoma visoke, ostavljaju¢i malo
ili nimalo viska za poljoprivrednike koji bi mogli da ga prodaju za sopstvenu zaradu. Ovo je
stvaralo malo podsticaja za poljoprivrednike da proizvode visSe od minimuma koji zahtijeva
drzava, jer dodatni trud nije donosio bilo kakvu li¢nu finansijsku korist. Prepoznajuéi
nedostatak motivacije i rezultirajuéu neefikasnost u proizvodnji, kolhoz sistem je pretrpio
nekoliko promjena i reformi kroz svoju istoriju, odrazavaju¢i tekucu interakciju izmedu
drzavne politike i odgovora poljoprivrednika na podsticaje koje su te politike davale.

Kao $to podsticaji utiu na izbore na trzistu, isto tako utiu i na politicke izbore. Biraci
¢e prije podrzati one kandidate i politike za koje misle da ¢e im obezbijediti najvise li¢nih
koristi, uzimaju¢i u obzir i troskove koje bi imali. Biraci ¢e obi¢no da se suprotstave politici
kada su li¢ni troSkovi visoki u odnosu na ocekivane koristi. Na primjer, stariji gradani stalno
glasaju protiv kandidata i prijedloga koji bi umanjili njihovo socijalno osiguranje ili
zdravstvenu zastitu. Slicno tome, ankete pokazuju da studenti podrzavaju kandidate koji
obecavaju otpis studentskih kredita 1 “besplatno” obrazovanje. Proizvodaci u razli¢itim
oblastima, od proizvodnje Secerne trske i repe do Celika i drvene grade, imaju tendenciju da
podrzavaju kandidate koji se zalazu za trgovinska ogranicenja, podizu¢i cijene robe koju
prodaju i smanjujuéi inostranu konkurenciju'”. Kao $to ¢e kasnije biti rijedi, socijalni
program i trgovinska politika ¢esto mogu da budu kontraproduktivni kada se troskovi uporede
sa koristima.

Ne moZze se zaobici znacaj podsticaja. Oni su dio ljudske prirode. Podsticaji su znacajni
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podjednako i u socijalizmu'” i u kapitalizmu'”. U biviem Sovjetskom Savezu, rukovodioci i
zaposleni u fabrikama stakla su bili placeni prema proizvedenim tonama stakla. PoSto su
njihovi prihodi zavisili od tezine stakla, proizvedeno staklo je u nekim fabrikama bilo toliko
debelo da se kroz njega jedva moglo vidjeti. Kao odgovor na to, pravila su promijenjena tako
da se zarada sada zasnivala na broju proizvedenih kvadratnih metara stakla. Pod ovim novim
pravilima, sovjetske firme su proizvodile staklo koje je bilo toliko tanko da se vrlo lako lomilo.
(2) Sligno tome, kada su poljskim fabrikama postavljene kvote za broj proizvedenih cipela, a
pritom im je obezbijedeno premalo koze, trziste su preplavile djecije cipele. Iznenadujuce, zar
ne?

Neki misle da je podsticaj vazan samo ako su ljudi pohlepni i sebi¢ni. To nije tacno.
Ljudi se ponasaju na osnovu razliitih razloga, od kojih su neki sebic¢ni, a neki plemeniti. Ali
na izbore i egocentri¢nih i altruistiCnih ljudi ¢e uticati promjene u linim troSkovima i
koristima. Na primjer i sebic¢na 1 altruisticna osoba ¢e rade pokusSati da spasi dijete u plitkom
bazenu nego u brzim strujama islandskog vodopada Detifos, najmoc¢nijeg u Evropi. I oboje ¢e
prije dati koriS¢enu nego novu odjecu siromasnim ljudima.

Iako niko ne bi optuzio Majku Terezu za pohlepu, njen li¢ni interes je definisao njen
odgovor na podsticaj. Uzmite kao primjer organizaciju Majke Tereze, Misionari milosrda.
Pokusali su da otvore skloniste za besku¢nike u Njujorku, ali je vlada zahtijevala skupe i po
misSljenju Majke Tereze, nepotrebne izmjene zgrade za potrebe skolnista. Organizacija je
napustila projekat. Ova odluka nije odrazavala nikakvu promjenu u posvecenosti Majke Tereze
siromaSnima. Umjesto toga, odrazavala je promjenu u podsticajima. Kada se troSak pomaganja
siromasnima u Njujorku poveéao, Majka Tereza je trazila druge lokacije gdje bi njeni resursi'’)
mogli da donesu vise koristi u poredenju sa troskovima.”) Promjene u podsticajima uti¢u na
izbore 1 pokrecu odluke svakoga, bez obzira na to koliko su motivisane pohlepnim,
materijalistiCkim ciljevima s jedne strane ili saosjecajnim, altruistiCkim ciljevima s druge

strane.
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DIO 1.2

2. Sve odluke podrazumijevaju troskove

Stu's Views © 2004 Stu All Rights Resarved wwi.STUS. com

,Ne postoje rjeSenja, samo

I hope you appreciate
that each "walk” costs $175
of my billable time,

‘

kompromisi.

— Thomas Sowell

1 hope you
appreciate that
I'm your only

Realnost Zivota na nasoj planeti je da su friend.

proizvodni resursi'”) ograni¢eni, dok su
ljudske Zelje za dobrima i uslugama gotovo

neograni¢ene. Da 1i biste Zeljeli novu

odjecu, luksuzni brod ili novi pametni |=——

telefon? Sta kaZete na vise slobodnog

vremena za rekreaciju i putovanja? Da li "Nadam se da razumije$ da svaka 'Setnja' kosta 175 dolara mog
sanjate da vozite svoj potpuno NOvVi  yremena."
elektricni SpOI‘tSki automobil do SVOje "Nadam se da razumijes da sam ti ja jedini prijatelj."
kuce? Vecina nas zeli sve te stvari i jo$
mnogo toga! Medutim, ogranieni smo oskudicom'” resursa, ukljuujuéi ograni¢eno vrijeme.
Krajem devetnaestog vijeka, mnoge kafane su nudile ,,besplatan ruc¢ak* svakome ko bi
kupio pi¢e. Naravno, posto ste morali da kupite pice, ruak zapravo nije bio besplatan—
dodatno (kako prica ide), rucak je sadrzao slanu hranu poput Sunke, sira i kikirikija, $to je ljude
navodilo da kupuju jo$ viSe pi¢a. Na taj nacin su gosti u potpunosti placali svoje ,,besplatne
ruckove.*
Ovo je dovelo do fraze popularne medu ekonomistima: ,,Nema besplatnog rucka.*

Frazu je popularizovao poznati ekonomista Milton Fridman, koji ju je koristio kao naslov

knjige 1975. godine. Primjer razmiSljanja o ,besplathom rucku“ moze biti sistem
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subvencionisanog stanovanja. Za vrijeme Sovjetskog Saveza, drzava je cCesto nudila
»besplatno® stanovanje. Medutim, to nije bilo stvarno besplatno. Stanovanje je indirektno
placano kroz druge troskove, kao $to su duze radno vrijeme, niske plate i nedostatak izbora ili
slobode da se zivi gdje se zeli. Ne mozemo imati svega koliko god Zelimo. Zato biramo
izmedu alternativa. (U primjeru sovjetskog stanovanja, potroSa¢ nije ni birao — drzava je
odlucila umjesto njega!) Izbor da se uradi jedna stvar zahtijeva Zrtvovanje prilike da se uradi
nesto drugo. Zato su svi tro§kovi oportunitetni'”), a svi izbori uklju¢uju odricanje od drugih

mogucnosti.

Procitaj:

Put kojim nijesam poSao, autor: Robert Frost

Mnogi troskovi se mjere u novcu, i u toj situaciji je kompromis lako uocljiv. Novac koji
potroSite na jedan nacin nije dostupan da se potrosi na druge nacine ili za Stednju.
Oportunitetni troSak vaSe kupovine odrazava vrijednost koju pridajete opcijama koje ste
odbacili zbog te kupovine. Cak i kada ne morate troiti novac da nesto uradite, taj postupak
ipak nije bez troSkova. Ne troSite novac kada idete u Setnju i uzivate u prelijepom zalasku
sunca, ali postoji oportunitetni troSak Setnje. Vrijeme koje provedete u Setnji moglo je biti

iskori§¢eno za nesto drugo Sto volite, kao Sto je posjeta prijatelju, vjezbanje ili Citanje.

Video:

Oportunitetni troSkovi

Video:

Oportunitetni trosak: Skriveni troskovi svega

Svi smo c¢uli tvrdnje da su neke stvari toliko vazne da troSkovi nijesu bitni. IznoSenje
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takve tvrdnje moze u pocetku zvucati razumno 1 mozZe biti efikasan nacin da se podstaknu
drugi ljudi da troSe viSe novca na stvari koje mi li€no cijenimo (i za koje bismo voljeli da nam
1 drugi pomognu u njihovoj kupovini). Ali besmislenost ignorisanja troSkova postaje ocigledna
kada se razmotre troskovi propustenih alternativa. Kada biramo izmedu medusobno iskljucivih
alternativa, ona koja najmanje kosta u odnosu na koristi koje donosi je najvrednija.

Izbori potrosaca 1 proizvodaca ukljucuju troskove. Kao potrosacima, troSak proizvoda,
koji se reflektuje u njegovoj cijeni, pomaze nam da uporedimo nasu zelju za proizvodom sa
nasom Zeljom za alternativnim proizvodima. Ako ne uzmemo u obzir troSkove, vjerovatno
¢emo iskoristiti svoj dohodak za kupovinu ,,pogresnih® stvari. Mozda ste dozivjeli ,.kajanje
kupca‘“—Zkada ste kupili neSto bez ozbiljnog razmatranja vrednijih alternativa.

Proizvodaci se takode suoCavaju s troSkovima—troSkovima resursa koji se koriste za
izradu proizvoda ili pruzanje usluga. Na primjer, koriS¢enje resursa kao $to su radna snaga,
drvo, celik 1 gipsane ploce za izgradnju novih kucéa odvlaci resurse od proizvodnje drugih
dobara, kao $to su bolnice 1 Skole. Visoki troskovi signaliziraju da resursi imaju druge vrednije
namjene, prema procjeni kupaca i prodavaca na drugim trziStima. Preduzeca koja teze
profitabilnosti ¢e obratiti paznju na te signale 1 djelovati u skladu s tim, na primjer, trazeci
jeftinije zamjene.

Vladine politike mogu iskriviti i nadjacati ove signale. Mogu uvesti poreze ili
subvencije koje pomazu interesnim grupama pogodenim konkurentskim cijenama koje
proizlaze iz slobodnih i otverenih trzista””). Ali takve politike smanjuju sposobnost trzignih
podsticaja da usmjere resurse tamo gdje ih potrosaci, sve u svemu, najvise cijene.

Klasi¢an primjer se dogodio u Gruziji izmedu 1991. i 1994. godine. Vlada je zamrzla
cijene hljeba na nivou ispod trzisne cijene, sto je dovelo do redova potrosaca koji su mogli biti
duZi od jednog kilometra. Onda kada su kontrole cijena'”) ukinute, prodavnice su odjednom
bile dobro snabdjevene i redova vise nije bilo! Sli¢na pojava se desila u Gruziji tokom zime
2006. godine kada je eksplodirao gasovod koji je dovodio gas iz Rusije, §to je dovelo do
ogromnog porasta potraznje za kerozinom za grijanje. Da bi sprije¢ila podizanje cijena'”,
uvedene su kontrole na kerozin, Sto je opet dovelo do dugih redova sve dok cijene nijesu bile
oslobodene i dozvoljeno im je da porastu do nivoa na kojem se ponuda i traznja uskladuju.

Politicari, vladini sluzbenici i lobisti Cesto govore o ,besplathom obrazovanju®,
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,besplatnoj zdravstvenoj zastiti“ ili ,,besplatnom stanovanju.“ Ova terminologija je
obmanjujuc¢a. Te stvari nijesu besplatne. Proizvodnja svake od njih zahtijeva koriS¢enje
oskudnih resursa koji su mogli biti iskoriS¢eni za proizvodnju drugih stvari. Na primjer,
zgrade, radna snaga i drugi resursi koji su koristeni za obrazovanje, mogli su biti iskori§¢eni za
proizvodnju viSe hrane ili rekreaciju, zaStitu Zivotne sredine ili pruzanje zdravstvene zastite.
TroSak obrazovanja je vrijednost dobara koja su mogla biti iskoriS¢ena 1 u druge svrhe. Vlade
mogu da prebace troskove, ali ne mogu da ih eliminiSu.

Oportunitetni troSak je vazan koncept. Sve u zivotu je vezano za oportunitetni trosak.
Svi zivimo u svijetu oskudice i, zbog toga, moramo donositi odluke. Razmatranjem
oportunitetnih troSkova mozemo bolje razumjeti svijet u kojem Zivimo. Razmotrimo uticaj
oportunitetnog troSka na uc¢eS¢e u radnoj snazi, stopu radanja i rast populacije, teme za koje
mnogi smatraju da ne spadaju u domen primjene koncepta oportunitetnog troska.

Da i ste se ikada zapitali zasto su Zene sa viSim obrazovanjem sklonije radu van kuce
nego njihove manje obrazovane koleginice? Oportunitetni trodak daje odgovor. Zene s vi§im
obrazovanjem ¢e, kao radna snaga imati bolje moguénosti za zaradu i zbog toga, ¢e njima
ostajanje kod kuce predstavljati veci troSak. Podaci ovo potvrduju.

U 2022. godini, u Gruziji, oko 53% Zenske radne snage'”) s vi§im obrazovanjem bilo
je zaposleno. Ovo se razlikuje od 39% zaposlenih Zena sa struénim obrazovanjem i otprilike
25% sa samo srednjim obrazovanjem. Takode, svega oko 10% Zena sa osnovnim ili nizim
srednjim obrazovanjem bilo je zaposleno. Ove brojke su u skladu s ekonomskim
predvidanjima da Sto je veéi potencijalni gubitak prihoda — ili oportunitetni troSak — od
neangazovanja, to je veca vjerovatnoca da ¢e zene traziti zaposlenje. Kao $to ekonomska

teorija predvida, kada je skuplje za Zenu da ne radi van kuce, manje ¢e ih izabrati tu opciju .*
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Grafik 1: Odnos zaposlenosti i populacije po polu (populacija

uzrasta 15+ godina) u Gruziji, u procentima

a) Odnos zaposlenosti i populacije po polu, 2010-2022. b) Stopa zaposlenosti prema nivou obrazovanja, 2022.
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Izvor: Nacionalni statisticki zavod Gruzije. www.geostat.ge.

Sta mislite da se dogada sa stopom radanja dok ekonomija raste i prihodi se
povecavaju? Vrijeme provedeno u doma¢im obavezama smanjuje vrijeme dostupno za rad na
trziStu. Kako prihodi rastu, oportunitetni troSak radanja djece i podizanja velike porodice raste.
Zbog toga, predvideni rezultat je smanjenje stope radanja i sporiji rast populacije. Tokom
posljednja dva vijeka, kako se povecavao prihod po glavi stanovnika u zemlji, ubrzo je
slijedilo smanjenje stope radanja i usporavanje rasta populacije. StaviSe, ovaj obrazac je
zabiljezen u svakoj zemlji. lako medu zemljama postoje brojne kulturne, religiozne, etnicke 1
politi¢ke razlike, ve¢i oportunitetni troSak radanja djece imao je isti uticaj na stopu radanja u
svim slucajevima. Tokom posljednjih Sest decenija, globalna stopa nataliteta je prepolovljena,
opadajuci sa prosjecnih 4,6 porodaja po zeni u 1961. godini na 2,3 u 2021. godini. Ovaj pad
broja rodenih po Zeni varirao je medu zemljama. U Jermeniji je stopa nataliteta pala sa 4,7 na

1,6, dok je Azerbejdzan zabiljezio smanjenje sa 5,9 na 1,5. Gruzija je dozivjela pad sa 2,9 na

22


https://www.geostat.ge/en/modules/categories/683/Employment-Unemployment

2,1, dok je stopa nataliteta u Ukrajini opala sa 2,2 na 1,2 tokom istog perioda, prema podacima
Svjetske banke.

Oportunitetni troSak je moc¢no sredstvo. Uocavaée ovaj princip viSe puta kroz ovu
knjigu. Ako integriSete ovaj princip u svoj nacin razmisljanja, znacajno ¢ete poboljsati svoju
sposobnost da razumijete ponaSanje potrosaca, proizvodaca, vlasnika preduzeca, politicara i
drugih donosioca odluka u stvarnom svijetu. Jo§ vaznije, ovaj princip ¢e vam pomoci i1 da

donosite bolje li¢ne izbore.

Proditaj:

Prilike i troSkovi, autor: Dwight Lee
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DIO 1.3

3. Odluke se donose na margini

,, Velike stvari se ne rade impulsivno, ve¢ nizom malih koraka koji se zatim spoje

¢

u jedno.

— Vincent van Gogh

Da bismo dobili najvecu vrijednost od oskudnih resursa, ekonomija pruza jednostavno pravilo:
pratite one aktivnosti koje donose viSe koristi nego troSkova; izbjegavate aktivnosti koje
donose vise troskova nego koristi. Ovo nacelo racionalnog donosenja odluka vazi za pojedince,
preduzeca, vladine zvani¢nike i drustvo u cjelini.

Skoro sve odluke se donose na margini. To zna¢i da one gotovo uvijek ukljucuju
dodatke (ili smanjenja) postoje¢im uslovima, a ne odluke tipa ,,sve ili nista“. Rije¢ ,,dodatno*
zamjena je za marginalno'”. Mozemo pitati: ,,Koliki je marginalni trofak proizvodnje ili
potros$nje jedne dodatne jedinice?* Marginalne odluke mogu ukljucivati velike ili male
promjene. ,,Jo§ jedna jedinica® mogla bi biti nova koSulja, nova kuca, nova fabrika, dodatna
investicija ili ¢ak troSak vremena, kao u slucaju studenta koji odlucuje da li da naredni sat
vremena provede i dalje uceéi za ispit ili u nekoj drugoj aktrivnosti. Sve ove odluke su
marginalne jer ukljucuju razmatranje dodatnih troskova i koristi.

Ljudi ne donose odluke tipa ,,sve ili nista®, kao Sto je izbor izmedu jela i noSenja
odjece. Umjesto toga, oni uporeduju marginalne koristi jo§ malo hrane s marginalnim
troSkovima manje odjece ili odricanja od neceg drugog u manjoj mjeri. Prilikom donosSenja
odluka pojedinci ne uporeduju ukupnu vrijednost hrane i ukupnu vrijednost odjeée i ne biraju
jedno ili drugo. Umjesto toga, uporeduju njihove marginalne vrijednosti—malo viSe jednog
predmeta i malo manje drugih. Podsticaji nas usmjeravaju da biramo opcije samo kada su

njihove marginalne koristi ve¢e od marginalnih troskova.
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Marginalne odluke takode mogu ukljucivati troSkove 1 koristi od promjena u
karakteristikama onoga Sto kupujemo ili radimo. ,,Da li da istr¢im jo§ jedan kilometar na
danagnjem treningu?* ,,.Da li Zelim kucu sa tri spavace sobe ili onu sa dvije?* ,,Sta mislite o
Nike patikama naspram onih iz Walmart-a?* Sli¢no tome, poslovni rukovodilac koji planira
izgradnju nove fabrike razmotri¢e da li marginalna korist'”) nove fabrike—na primjer dodatni
prihodi od prodaje—premasuju marginalni trofak'’’—odnosno troskove izgradnje nove
zgrade 1 zrtvovanje drugih stvari. Ako nije tako, rukovodilac i kompanija ¢e biti u boljem
polozaju bez nove fabrike.

Efikasno politicko djelovanje takode zahtijeva donoSenje marginalnih odluka.
Razmotrite politi¢ku odluku o tome koliko napora i resursa uloZiti u ¢iS¢enje zagadenja. Kada
bi pitali koliko je zagadenja prihvatljivo, mnogi ljudi bi odgovorili ,nikoliko.“ Drugim
rije¢ima, nivo zagadenja treba smanjiti na nulu. Na biralistu bi onda mogli glasati na taj nacin.
Ali marginalno razmisljanje otkriva da bi to bilo izuzetno rasipno.

Kada postoji mnogo zagadenja—toliko, na primjer, da se guSimo od vazduha koji
udiSemo—marginalna korist od smanjenja zagadenja ¢e vjerovatno nadmasiti marginalni
troSak za to smanjenje. Ali kako se koli€¢ina zagadenja smanjuje, tako se smanjuje 1 marginalna
korist—vrijednost dodatnog poboljSanja vazduha. Jo§ uvijek postoji korist od jo§ Cistije
atmosfere (na primjer, mogli bismo vidjeti udaljene planine), ali ta korist nije ni priblizno
toliko vrijedna kao zastita nasih pluca. Prije nego S$to zagadenje potpuno nestane, dodatna
korist od smanjenja zagadenja priblizava se nuli.

Kako marginalna korist od smanjenja zagadenja za dodatnu jedinicu opada, marginalni
trosak raste. Kako se sve vise resursa preusmjerava sa drugih korisnih upotreba, trosak Cistijeg
vazduha postaje viSi. Marginalni troSak je vrijednost stvari koje su zrtvovane kako bi se jos
malo smanjilo zagadenje. TroSkovi za zdravstvenu =zastitu, obrazovanje, poboljSanje
infrastrukture 1 drugi sli¢ni troskovi su samo neki od primjera. Oni se moraju uzeti u obzir
kada se procjenjuje opravdanost daljeg smanjenja zagadenja. Jednom kada marginalni troSak
Cistije atmosfere premasi marginalnu korist, dodatno smanjenje zagadenja postaje rasipno i
kontraproduktivno. Jednostavno nije vrijedno troSka. Osnovno pravilo glasi ,,uradite najlakse
stvari prvo!*

Da nastavimo sa primjerom zagadenja, razmotrite sljedecu hipoteticku situaciju:
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Pretpostavimo da zagadenje nanosi Stetu u vrijednosti od 100 miliona eura, a da se troSi samo
milion eura na smanjenje zagadenja. Imajuci te informacije, da li ¢inimo premalo ili previse na
smanjenju zagadenja? Vecina ljudi bi rekla da troSimo premalo. To mozZe biti tacno, ali nam je
potrebno vise informacija prije nego donesemo zakljucak.

Sto miliona eura Stete predstavlja ukupnu Stetu, a milion eura troskova je ukupni troSak
¢iS¢enja. Da bismo donijeli informisanu odluku o sljede¢im koracima, potrebno je da znamo 1
marginalnu korist i marginalni troSak ciS¢enja. Ako bi dodatno troSenje od 10 eura na
smanjenje zagadenja smanjilo Stetu za vise od 10 eura, onda bi trebalo troSiti viSe. Marginalna
korist premasuje marginalni troSak. Ali ako bi dodatnih 10 eura potroSenih na napore protiv
zagadenja smanjilo Stetu za samo jedan euro, dodatno troSenje bi bilo nepromisljeno.

Ljudi ¢esto zanemaruju znacaj marginalizma kada komentariSu ili glasaju, ali ga rijetko
zanemaruju u svojim licnim odlukama. Razmotrite hranu naspram rekreacije. Kada se
posmatra kao cjelina, hrana je daleko vrednija od rekreacije jer omogucava ljudima da prezive.
Kada su ljudi siromasni i Zive u siromas$nim zajednicama, najve¢i dio svog prihoda posvecuju
obezbjedivanju adekvatne ishrane. TroSe malo vremena i novca, ako ga uopste imaju, na skupe
aktivnosti poput igranja golfa, skijanja na vodi ili drugih rekreativnih aktivnosti.

Ali kako ljudi postaju bogatiji, alternativni troSak nabavke hrane opada. lako hrana
ostaje klju¢na za zivot, oni mogu viSe nego zadovoljiti svoje osnovne potrebe pa postaje
nepotrebno da nastave trositi ve¢inu svog novca na hranu. Na viSim nivoima bogatstva, ljudi
otkrivaju da je na margini—kako donose odluke o tome kako trositi svaki dodatni euro—hrana
¢esto manje vrijedna od rekreacije. Tako, kako ljudi postaju bogatiji, troSe manji dio svog
prihoda na hranu i ve¢i dio svog prihoda na rekreaciju. Jermenija i Francuska su obje poznate
po svojoj kuhinji, ali su 2022. godine jermenska domacinstva, u prosjeku, trosila 47% svog
prihoda na hranu, dok su domacinstva u znatno bogatijoj Francuskoj trosila samo 13,3% svog
prihoda na hranu.®’

Princip marginalizma otkriva da su marginalni troSkovi 1 marginalne koristi relevantni
za racionalno donosenje odluka. Ako Zelimo da izvucemo najvecu vrijednost iz nasih resursa,
treba preduzimati samo one akcije kod kojih su marginalne koristi ve¢e od marginalnih
troskova. I pojedinci i nacije bolje napreduju kada njihove li¢ne i politicke odluke uzimaju u

obzir principe marginalizma.
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Proditaj:

TrziSta i marginalizam, autor: Dwight Lee

DonoSenje odluka na osnovu margine usko je povezano s vremenom. Mnoge odluke,
jednom doneSene, ne mogu se ponistiti 1 stoga viSe nijesu relevantne pri donoSenju odluka na
margini. Na primjer, kada se postrojenje izgradi, proizvoda¢ ga ne moze '"razgraditi". Ovi
troSkovi se nazivaju nepovratnim ili "fiksnim troSkovima". Prema ekonomskoj teoriji, ovi
troskovi ne bi trebalo da uti¢u na donoSenje odluka o promjenljivim stvarima, poput toga
koliko radnika zaposliti, ¢ak 1 ako bi, u svijetu vremenskog putovanja, preduzeée moglo
odluciti da uopste ne gradi postrojenje. Sli¢no tome, pojedinci djeluju u svijetu gdje troskovi,
jednom nastali, ne mogu biti vraéeni. Na primjer, ako student uloZi vrijeme i novac u
Skolovanje da bi stekao diplomu iz, recimo, sociologije, ti troSkovi su nepovratni ukoliko

kasnije otkrije da postoje bolji ili bolje placeni poslovi u turizmu.

Video:

Zabluda o nepovratnim troSkovima: ne znajudi kada je vrijeme da se stane
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DIO 1.4

4. Dobrovoljna razmjena pospjesuje
ekonomski napredak

., Mi ostro kritikujemo trgovinu, ali istoricar svijeta ¢e prepoznati da je ona bila

princip slobode. “

— Ralph Waldo Emerson

Video:

Ekonomija filma "Izgnanik"

Osnova dobrovoljne trgovine je uzajamna korist. Ljudi pristaju na razmjenu jer ocekuju da ¢e
im ona poboljSati blagostanje. Dobrovoljna trgovina je transakcija u kojoj obje strane dobijaju.
Obje strane dobijaju viSe nego Sto gube; da nije tako, ne bi ni pristale na razmjenu. Ova
aktivnost s pozitivnim ishodom omogucava svakoj strani u trgovini da dobije viSe od onoga §to
vrednuje po relativno niskoj cijeni. Postoje tri glavna izvora koristi od trgovine.

Prvo, trgovina usmjerava dobra od onih koji ih manje vrednuju ka onima koji ih vise
vrednuju. Na taj nacin trgovina moze povecati vrijednost dobara ¢ak 1 kada se niSta novo ne
proizvodi. Na primjer, kada se polovna roba kupuje i prodaje, razmjena ne povecava koli¢inu
dostupnih dobara (kao Sto to rade novi proizvodi). Ali te trgovine stvaraju vrijednost
usmjeravanjem proizvoda ka kupcima koji ih cijene vise nego prodavci. Obje strane dobijaju.
U suprotnom, dobrovoljna razmjena ne bi ni nastala.

Preferencije, znanja i ciljevi ljudi se razlikuju. Proizvod koji je gotovo bezvrijedan

jednoj osobi, moze biti prava dragocjenost drugoj. Tehnicka knjiga o vjestackoj inteligenciji
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mozda ne vrijedi niSta kolekcionaru umjetnina, ali bi inZenjeru mogla biti vrijedna stotine
dolara. Sli¢no tome, slika koja ne zanima inZenjera moze biti dragocjena kolekcionaru
umjetnina. Neko s karcinomom mogao bi biti voljan da plati hiljade dolara (ili vise) za lijek
koji mu spasava zivot, a koji bi za zdravu osobu imao negativnu vrijednost (zbog nuspojava).
Dobrovoljna razmjena koja usmjerava knjigu o vjestackoj inteligenciji ka inzenjeru, a sliku ka
kolekcionaru umjetnina povecace ukupnu korist proizaslu iz oba dobra. Trgovina ¢e povecati
bogatstvo obje osobe, kao i njihove zemlje. Nije samo koli¢ina proizvedenih dobara i usluga
ono Sto odreduje bogatstvo jedne zemlje, ve¢ 1 nacin na koji se ta dobra i usluge alociraju da bi
se stvorila vrijednost.

Drugo, trgovina proSiruje moguénosti proizvodnje 1 potroSnje. Trgovinski partneri ¢e
moci proizvoditi viSe kada se svaki specijalizuje u proizvodnji artikala koje moze proizvesti uz
nizak oportunitetni trosak, dok sve ostalo pribavlja kroz trgovinu. Kada se ljudi specijalizuju,
mogu prodati te proizvode drugima. Prihodi koje dobiju mogu koristiti za kupovinu stvari koje
bi im bilo skupo da sami proizvedu. Ova specijalizacija”’ i dobrovoljna razmjena
omogucavaju ljudima da proizvode veée koli¢ine dobara i usluga nego Sto bi to inace bilo
moguce. Ekonomisti ovaj princip zovu zakon komparativnih prednosti'”. Ovaj zakon se
primjenjuje na trgovinu izmedu pojedinaca, preduzeca, regija i drzava.

Zakon komparativne prednosti je jednostavno zdrav razumski princip. Ako vam neko
moze obezbijediti proizvod po niZoj cijeni (zapamtite, svi troSkovi su oportuniteni troskovi)
nego Sto biste mogli sami, dobrovoljna trgovina ima smisla. Tada mozete koristiti svoje
vrijeme 1 resurse za proizvodnju viSe onoga za $to su vam trosSkovi proizvodnje niski. Drugim
rije¢ima, proizvodite ono u ¢emu ste najbolji i trgovinom pribavite ostalo. Rezultat je da vi i
vasi trgovinski partneri obostrano dobijate od specijalizacije i trgovine, $to vodi do vece
ukupne prozivodnje, visih prihoda i boljeg Zivotnog standarda. Nasuprot tome, pokusaj da
sami proizvedete sve i budete samodovoljni zahtijeva da koristite svoje vrijeme, talente i
resurse za proizvodnju mnogih stvari ¢ija proizvodnja bi vama stvarala visoke troskove. To bi
rezultiralo nizom proizvodnjom i prihodima, dok bi se gubili proizvodi i koristi koje vam drugi

mogu ponuditi.
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Video:

Na primjer, iako veéina doktora mozda dobro vodi evidenciju i zakazuje termine,
zaposljavanje nekoga da obavlja te usluge obicno je u interesu svih. Vrijeme koje doktori
koriste za vodenje evidencije je vrijeme koje bi mogli provesti brinu¢i se o pacijentima.
Budu¢i da je vrijeme s pacijentima vrlo vrijedno, oportunitetni troSak vodenja evidencije je
visok. Zbog toga ¢e doktori gotovo uvijek zakljuciti da im je isplativije da angazuju
profesionalca da im vodi kancelarijske poslove i da ¢e od toga imati koristi 1 oni, i njithovo
osoblje, 1 §to je najvaznije, pacijenti. Dodatno, kada se doktori specijalizuju za pruzanje
ljekarskih usluga i angazuju druge sa komparativnim prednostima u vodenju evidencije i
upravljanju kancelarijom, troskovi ¢e biti nizi, usluge ¢e biti bolje, a ukupna koli¢ina usluga u
zdravstvu ¢e se povecati. Moguce je gajiti vinovu lozu u Sibiru koristeéi velike plastenike ili
ohladiti ribnjake dovoljno da se uzgajaju arkticke pastrmke u Azerbejdzanu, ali zasto se truditi
kada je jednostavna razmjena mnogo laksa!

Trece, dobrovoljna razmjena omogucava preduzecima da postignu niZe trosSkove po
jedinici usvajaju¢i metode ekonomije obima. Trgovina omogucava preduze¢ima da proSire
svoja trzista tako da mogu planirati ve¢e proizvodne koli¢ine i usvojiti procese koji koriste
ekonomiju obima'”), kao 3to se desilo nakon 1989. kada su sokovi iz Moldavije usli na
globalno trziste. Takvi procesi ¢esto dovode do znac¢ajno niZih troSkova po jedinici 1 ogromnih
povecanja vrijednosti proizvoda po radniku. Bez trgovine, ovi dobici ne bi bili moguéi.
TrZi$ne snage'”) kontinuirano preusmjeravaju proizvodnju prema proizvoda¢ima sa niskim
troskovima (i dalje od onih sa visokim troSkovima). Kao rezultat toga, otvorena trzista teze da
alociraju proizvode i resurse na nacine koji maksimiziraju vrijednost, koli¢inu i raznovrsnost
dobara 1 usluga usmjerenih ka potrosacima. Kina je savrSen primjer kontrolisane ekonomije
¢iji su gradani, nakon S$to se zemlja pridruZzila globalnom trgovinskom sistemu 1995. godine,
mogli iskoristiti signale koje daje trgovina i komparativna prednost da izbave milijarde ljudi

(kako u Kini, tako i u drugim zemljama u regionu) iz siromastva.
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Proditaj:

Specijalizacija i Bogatstvo, autor: Dwight R. Lee

Vaznost trgovine u naSem modernom svijetu teSko se mozZe precijeniti. U stvari,
Svjetska banka pripisuje zasluge globalnoj trgovini i smanjenju trgovinskih barijera za pomo¢
u iskorijenjivanju ekstremnog siromastva.”) Trgovina omoguéava ljudima koji Zive u
ekstremnom siromastvu pristup i onim proizvodima i resursima koji su dostupni i van njihovih
granica. Neto koristi od trgovine doti¢u sve nacije, drustvene slojeve, rase, polove i ljude
razli¢itih politickih stavova 1 kulturnih vrijednosti. MozZete 1i zamisliti koliko bi bilo tesko i
skupo proizvoditi svoje stanovanje, odjecu i1 hranu, a da ne spominjemo kompjutere, pametne
uredaje, masine za pranje sudova, automobile i vakcine bez trgovine? Ljudi koji pribavljaju te
stvari uglavnom ih imaju jer su njihove ekonomije organizovane na nacine koji motiviSu
pojedince da saraduju, specijalizuju se i trguju. Zemlje koje postavljaju prepreke razmjeni—
bilo domacoj ili medunarodnoj—umanjuju mogucénost svojih gradana da ostvare koristi od

trgovine 1 uzivaju u prosperitetnijem zivotu.

Video:

Ekonomija dobrovoljne razmjene
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DIO 1.5

5. Transakcioni troskovi predstavljaju
prepreku trgovini

., Veliki dio onoga 5to smatramo ekonomskom aktivnoséu osmisljen je da

omoguci ono Sto bi visoki transakcioni troSkovi inace sprijecili.

— Ronald Coase

Dobrovoljna razmjena podstice saradnju 1 pomaze nam da dobijemo viSe onoga §to nam je
potrebno, Sto Zelimo i Sto vrednujemo. Medutim, sama trgovina je skupa. Potrebno je vrijeme,
trud 1 drugi resursi da bi se pronasli potencijalni partneri za trgovinu, pregovaralo o uslovima,
utvrdili rizici i obavila razmjena. Resursi koji se troSe na ovo nazivaju se transakcioni
tro§kovi'”), i oni su prepreke za stvaranje bogatstva. Oni ograni¢avaju i nasu proizvodnu
sposobnost 1 ostvarenje koristi od medusobne razmjene.

Transakcioni troskovi su ponekad visoki zbog fizi¢kih prepreka, poput okeana, rijeka i
planina, koji otezavaju dostavljanje proizvoda kupcima. Ulaganja u puteve, prevoz i
unapredenje komunikacije mogu smanjiti ove transakcione troSkove. U drugim slu¢ajevima,
transakcioni troSkovi mogu biti visoki zbog nedostatka informacija. Na primjer, mozda Zelite
da kupite polovan automobil, ali ne poznajete nikoga ko je spreman da proda pouzdan auto po
povoljnoj cijeni. Vrijeme 1 energija utroSeni na trazenje automobila, procjenu pouzdanosti i
pregovaranje o cijeni su dio vasih transakcionih troskova. U nekim slucajevima, transakcioni
troskovi su visoki zbog prepreka koje su posljedica vladinih politika, kao §to su porezi,
zahtjevi za licenciranje, kontrola cijena i carine”). Bez obzira na to jesu li prepreke fizicke,
uslovljene nedostatkom informacija, ili posljedica vladinih politika, visoki transakcioni

troskovi smanjuju potencijalne koristi od trgovine.
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Ljudi koji pomazu drugima u organizaciji trgovine 1 donoSenju boljih izbora smanjuju
transakcione troSkove. Oni pomazu u podsticanju ekonomskog napretka. Takvi specijalisti se
ponekad nazivaju posrednicima”). U ovu grupu spadaju knjiZare, agenti za nekretnine,
berzanski posrednici, prodavci automobila i Sirok spektar trgovaca. Mnogi ljudi tvrde da
posrednici samo povecavaju cijenu dobara i1 usluga bez pruzanja koristi. Da je to slucaj, ljudi
ne bi koristili njihove usluge. Transakcioni troSkovi su prepreke za trgovinu, a posrednici
smanjuju te troSkove 1 donose korist drugima kroz svoje usluge. Zato ljudi cijene njihove

usluge i voljni su da ih plate.

Video:

Ekonomija filma "Bjekstvo iz SoSenka"

Prodavac hrane, na primjer, je posrednik. Naravno, danas$nji veliki supermarketi
ukljucuju rad mnogo ljudi, ali zajedno njihove usluge predstavljaju posrednistvo. Bez prodavca
hrane, zamislite koliko bi vremena i truda bilo potrebno da pripremite samo jedan obrok.
Morali biste da pregovarate direktno sa farmerima pri kupovini povréa, sa vocarima za voce, s
mljekarima za mlijeko ili sir, 1 sa stocarima ili ribarima ako Zelite govedinu ili ribu. Prodavci
hrane uspostavljaju ove kontakte umjesto vas i drugih potrosaca, postavljaju proizvode na lako
dostupna prodajna mjesta i odrZavaju dovoljne zalihe. Usluge prodavaca hrane i drugih
posrednika znacajno smanjuju transakcione troSkove, pomaZzu¢i potencijalnim kupcima i
prodavcima da ostvare koristi od trgovine. Ove usluge povecavaju obim trgovine, podsticu
ekonomski napredak i oslobadaju resurse za druge namjene.

Zapanjujuci rast online trzista kao $to su Amazon, Alibaba, AliExpress, Lazada i drugih
upucuje na vaznost smanjenja transakcionih troSkova. Za samo dvije decenije, Amazon je
izrastao iz male online knjiZzare u najveceg svjetskog trgovca. Alibaba je, za manje od tri
decenije, postao jedna od deset najvrednijih kompanija na svijetu. Kako je ovo postignuto?
Klju¢ je u smanjenju transakcionih troskova. Ove platforme, izmedu ostalog, brzo su se
prosirile zahvaljuju¢i smanjenju troskova povezanih sa kupovinom i prodajom. Kupcima vise

nije potrebno da fizi¢ki idu od jedne prodavnice do druge kako bi pronasli ono Sto im je
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potrebno. Umjesto toga mogu lako uporediti proizvode, cijene i1 recenzije online. Samo
nekoliko klikova i njihova kupovina je zavrSena, a proizvodi isporuceni direktno na njihovu
adresu.

Posljednjih godina, tehnologija je smanjila transakcione troskove za veliki broj
trgovinskih transakcija. U nekoliko poteza na uredaju, kupci sada mogu dobiti informacije o
potencijalnim prodavcima gotovo svakog proizvoda. Aplikacije se redovno koriste za
kupovinu namirnica, odjece, kuénih potrepstina i stanova. One omogucavaju pronalaZenje soba
u hotelima 1 letova, nabavku karata za velike dogadaje, pa Cak i1 za zajednicko koriS¢enje
prevoznih sredstava.

Sli¢no tome, tehnoloski napredak 1 otkrivanje boljih nac¢ina rada drasti¢no su smanjili
troSkove transporta robe u posljednjim decenijama. Prilagodeno inflaciji, troSak transporta po
toni, bilo morem ili vazduhom, sada je manji od 50% troska iz 1970-ih. Ovo smanjenje
transakcionih troskova, ukljucujuci troskove transporta, povecalo je obim trgovine, prosirilo
proizvodnju i unaprijedilo zivotni standard. Ono je odigralo klju¢nu ulogu u brzom rastu

dohotka po glavi stanovnika i velikom smanjenju siromastva Sirom svijeta.
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DIO 1.6

6. Cijene dovode u ravnotezu izbore
kupaca i prodavaca

‘

., Smanjivanje cijena je lako. Izazov je moci priustiti njihovo smanjenje. *

— Jeff Bezos

TrziSne cijene utiCu na izbore i kupaca i1 prodavaca. Kada cijena nekog proizvoda poraste,
kupovina tog proizvoda postaje skuplja 1 potroSaci obi¢no odlucuju da kupe manje. Dakle,
postoji negativan odnos izmedu cijene dobra ili usluge i trazene koli¢ine. Ovaj negativan odnos
poznat je kao zakon traznje'”).

Za prodavce, porast cijene proizvoda donosi dodatni prihod, $to ih ¢ini spremnijim da
ponude vise. Dakle, postoji pozitivan odnos izmedu cijene dobra i koli¢ine koju proizvodaci
7ele da ponude. Ovaj pozitivan odnos poznat je kao zakon ponude'”.

Ekonomisti Cesto koriste grafike za prikaz odnosa izmedu cijene, traZzene koli¢ine i
ponudene koli¢ine. Kada to rade, cijena dobra se postavlja na vertikalnu y-osu, a koli¢ina po
jedinici vremena (na primjer, sedmica, mjesec ili godina) na horizontalnu x-osu. Koristeci
sladoled kao primjer i euro kao valutu, grafik 2 ilustruje klasi¢an grafik traznje i ponude. Kriva
traznje pokazuje razliite koli¢ine sladoleda koje ¢e potrosaci kupiti po razli€itim cijenama.
Obratite paznju kako se kriva traznje spusta prema desno, Sto ukazuje da ¢e potrosaci kupiti
viSe sladoleda kako se cijena smanjuje. Ovo je samo graficki prikaz zakona traznje.
(Napomena, ,.kriva“ je bilo koji skup tacaka duz linije. To znaci da je prava linija samo jedan
tip krive. U drugim prikazima, krive traznje i ponude ne moraju biti prikazane kao prave linije.

Nemojte se zbuniti!)
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Grafik 2: TraZznja, ponuda i ravnoteZna cijena
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Kriva ponude pokazuje razliCite koli¢ine sladoleda koje su proizvodaci voljni da
ponude po razli¢itim cijenama. Kao Sto Grafik 2 ilustruje, kriva se penje prema desno, $to
ukazuje da ¢e proizvodaci biti voljni da ponude vece koliCine po viSim cijenama. Kriva ponude
pruza graficki prikaz zakona ponude.

A sada jedan zaista vazan detalj: cijena ¢e teziti da se krece ka nivou—u nasem
primjeru 5 eura po kg sladoleda—Lkoji ¢e dovesti trazenu koli¢inu u ravnotezu s ponudenom
koli¢inom. Pri ravnoteznoj'”) cijeni od 5 eura, potrogadi ¢e Zeljeti da kupe 15.000 kilograma

sladoleda dnevno. To je ista kolicina koju su proizvodaci sladoleda voljni da ponude. Cijena
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uskladuje izbore 1 potrosaca 1 proizvodaca sladoleda 1 dovodi ih u ravnoteZu.

Ako je cijena viSa od 5 eura, na primjer 7 eura, proizvodaci ¢e Zeljeti da ponude vise
sladoleda nego Sto ¢e potrosaci Zeljeti da kupe. To znaci da pri cijeni od 7 eura, proizvodaci
ne¢e moci da prodaju koliko Zele. Zalihe ¢e rasti, a ovaj viSak ponude ¢e navesti neke
proizvodace da smanje cijene kako bi smanjili svoje zalihe. Cijena ¢e teZiti opadanju sve dok
se ne dostigne ravnotezna cijena od 5 eura. Sve dok je cijena iznad ravnoteze, trziSne snage ¢e
potiskivati cijenu nanize.

Sli¢no tome, ako je cijena sladoleda niza od 5 eura, na primjer 3 eura, potroSaci ¢e
zeljeti da kupe viSe nego $to su proizvodaci voljni da ponude. Cijena od 3 eura generise visak
traznje, ostavljaju¢i proizvodace bez dovoljne koli¢ine zaliha. Pritisak na poveéanje cijene
dovesce je ponovo ka ravnotezi od 5 eura. Izbori kupaca i prodavaca ¢e biti uskladeni samo pri
ravnoteznoj cijeni, i trziSna cijena e teziti da se krece ka ovom nivou.

Aukcijski sistem na eBay-u ilustruje funkcionisanje traznje i ponude u okruzenju
poznatom mnogima. Na eBay-u prodavci unose svoje minimalne cijene—najnize cijene koje
su spremni da prihvate za robu. Kupci unose svoje maksimalne ponude—najvise cijene koje su
spremni da plate. Sistem za upravljanje aukcijama ¢e licitirati u ime kupaca 1 to ¢e Ciniti u
skladu sa unaprijed odredenim nov€anim povecanjima. Licitacija se nastavlja sve dok se ne
zavrsi period trgovine ili dok neko ne pristane da plati navedenu cijenu. Razmjena se dogada
samo kada kupci licitiraju cijenu visu od minimalne trazene cijene prodavca. Ali kada se to
dogodi, razmjena ¢e se desiti, 1 kupac 1 prodavac ¢e dobiti. Zapamtite, dobrovoljna trgovina je
uzajamno korisna.

Iako je manje vidljivo nego na online trziStu kao Sto je eBay, sile traznje i ponude na
drugim trziStima funkcioniSu na slican nacin. Visina krive traznje na eBay-u pokazuje
maksimalan iznos koji su potrosaci spremni da plate za jo§ jednu jedinicu dobra, dok visina
krive ponude pokazuje minimalnu cijenu po kojoj su proizvodaci spremni da ponude jo$ jednu
jedinicu. Kada se cijena nade izmedu maksimalne cijene koju je potroSa¢ spreman da plati 1
minimalne ponude prodavca, postoje potencijalne koristi od trgovine. Stavise, kada je prisutna
ravnotezna cijena, sve potencijalne koristi od razmjene bice ostvarene i kod potrosaca i1 kod
proizvodaca.

Marginalno razmisljanje objasnjava zaSto, kada je prisutna ravnotezna cijena, kupci i

37



prodavci imaju podsticaj da obavljaju obostrano korisne razmjene 1 rezultat ¢e biti efikasan.
PotroSaci kupuju samo one jedinice koje im donose vise vrijednosti od stvarne cijene. Sli¢no
tome, proizvodaci nude samo one jedinice koje mogu prodati po cijeni koja pokriva trosak.
Kada je prisutna ravnotezna cijena, jedinice ¢e se proizvoditi i kupovati sve dok vrijednost
dobra za potroSae premasuje troSak resursa potrebnih za njihovu proizvodnju. Zakljucak:
trziSne cijene ne samo da uskladuju traZzenu 1 ponudenu koli¢inu, ve¢ i usmjeravaju
proizvodace da ponude ona dobra koja potrosaci vrednuju vise od njihovog troska proizvodnje.
Ovo vazi na svakom trzistu.

Naravno, zivimo u dinami¢nom svijetu. Tokom vremena, promjene ¢e se dogadati. One
¢e promijeniti traznju i ponudu dobara i usluga. Faktori kao §to su prihodi potrosaca, cijene
srodnih proizvoda, ofekivanja o budu¢im cijenama, promjene u vladinim politikama i broj
potroSaca u trziSnom podrucju uticu na traznju za dobrima. Promjene u bilo kojem od ovih
faktora ¢e promijeniti koli¢inu dobara koju ¢e potrosaci zeljeti da kupe po razli¢itim mogucéim
cijenama. Drugim rijeCima, promjene u ovim faktorima ¢e izazvati promjenu u traznji,
pomjerajuci cijelu krivu traznje.

Vazno je razlikovati promjenu u traznji—pomjeranje cijele krive traznje—od promjene
u trazenoj koli¢ini, §to je pomjeranje duz krive traznje kao rezultat promjene u cijeni dobra.
Vazno je napomenuti: nemogucnost razlikovanja promjene u traznji od promjene u trazenoj
koli¢ini jedan je od najvecih izazova s kojim se studenti susrecu. Pitanja na ovu temu su

omiljena mnogim profesorima ekonomije, zato se pobrinite da razumijete ovu razliku!

Proditaj:

Zrtvovanje Zivota radi profita, autor: Dwight R. Lee

38



Grafik 3: Povecanje traznje dovodi do poveéanja cijene
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Koli€¢ina (sladoled u hiljadama kilograma)

Grafik 3 ilustruje uticaj porasta traznje na trziSnu cijenu dobara. Pretpostavimo da
dolazi do povecanja prihoda potrosaca ili rasta cijene zamjenskog proizvoda, kao Sto je
smrznuti jogurt, koji je uobi¢ajena zamjena za sladoled. Ove promjene ¢e povecati traznju za
sladoledom, uzrokujuéi pomjeranje krive traznje udesno, s D; na D,. SnaZnija traznja Ce
zauzvrat povecati ravnoteznu cijenu sladoleda sa 5 eura na 7 eura. Na novoj, vi$oj ravnoteznoj
cijeni, trazena koli¢ina od strane potroSaca ponovo ¢e se izjednaciti sa koli¢inom koju
proizvodaci zele da ponude. Napomena: Povecanje traznje (pomjeranje cijele krive traznje) ¢e
rezultirati poveéanjem ponudene koli¢ine s 15.000 na 20.000, $to je pomjeranje duz postojece

krive ponude.
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Smanjenje prihoda potrosaca ili nize cijene smrznutog jogurta imalo bi suprotan uticaj.
Ove promjene bi smanjile potraznju za sladoledom (pomjerile krivu traznje ulijevo), smanjile

cijenu i smanjile ravnoteznu koli¢inu razmijenjenih dobara.

Video:

Da li je "Dizanje cijena" loSe?

Sada se okrenimo strani ponude na trzistu. Promjene koje mijenjaju troSak po jedinici u
ponudi dobara ¢e uzrokovati pomjeranje cijele krive ponude. Na primjer, unapredenje
tehnologije, niZe cijene resursa koji se koriste u proizvodnji, ili subvencije proizvodacima
povecavaju ponudu, uzrokuju¢i pomjeranje cijele krive ponude udesno. Nasuprot tome,
promjene koje ¢ine proizvodnju skupljom—kao Sto su vise cijene materijala koji se koriste u
proizvodnji ili vi§i porezi na proizvodnju—smanji¢e ponudu, uzrokujuc¢i pomjeranje krive
ponude ulijevo.

Pretpostavimo da dolazi do smanjenja cijena pavlake 1 mlijeka, sastojaka koji se koriste
za proizvodnju sladoleda. Kakav ¢e uticaj ovo smanjenje cijena resursa imati na ponudu i
trziSnu cijenu sladoleda? Ako va$ odgovor glasi da ¢e se ponuda povecati, a trziSna cijena
opasti, u pravu ste. Grafik 4 ilustruje ovu tacku unutar okvira ponude i traznje. NiZe cijene
pavlake i mlijeka smanjice troSak po jedinici za proizvodnju sladoleda, uzrokujuéi pomjeranje
krive ponude udesno (s S; na S,). Kao rezultat, ravnotezna cijena sladoleda opada sa 5 eura na
3 eura. Na novoj niZoj cijeni, trazena koli¢ina ¢e se povecati i ponovo izjednaciti s kolicinom
ponudenom na 20.000 kilograma dnevno. Napomena: Povecanje ponude—odnosno
pomjeranje cijele krive—smanjilo je cijenu sladoleda i povecalo trazenu koliCinu, Sto
predstavlja pomjeranje duz postojece krive traznje.

Sta ako su se dogodile promjene koje su poveéale troskove proizvodnje sladoleda—na
primjer, viSe cijene sastojaka? Tada bi rezultati bili upravo suprotni: smanjenje ponude—
odnosno pomjeranje krive ulijevo—povecanje cijene sladoleda i smanjenje razmijenjene

koli¢ine.
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Grafik 4: Povecanje ponude dovodi do smanjenja cijena
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Koli€¢ina (sladoled u hiljadama kilograma)

TrziSna prilagodavanja poput onih ovdje opisanih ne odvijaju se trenutno. Potrebno je
vrijeme da se i potroSaci 1 proizvodaci potpuno prilagode novim uslovima. U stvari, proces
prilagodavanja koji opisujemo stalno se mijenja u dinami¢nom svijetu.

Tehnoloski napredak ¢ini dinamic¢nost 1 prilagodavanje cijena, kao reakciju na
promjene u traznji i ponudi, jo§ uocljivijim. Da li ste se nedavno vozili Uberom ili Yandex
taksijem? Cijena voZnje moZe se mijenjati iz minuta u minut. Kada pada kiSa, vise ljudi
odlucuje da ne pjesaci (traznja raste) 1 visSe vozaca ostaje kod kuce (ponuda opada), pa cijena
raste.

Uticaj promjena u traznji 1 ponudi 1 faktori koji leZe u osnovi pomjeranja ovih krivih su
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kljuéni za razumijevanje trziSnog procesa. Analizi traznje 1 ponude ¢emo se vracati nekoliko

puta tokom ove knjige.

Video:

Ekonomija filma " Veliki skok"
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DIO 1.7

7. Profit je vodic€ ka produktivnosti

,, Profit nije krajnji cilj menadzmenta — on je ono Sto omogucava ostvarenje svih

‘

pravih ciljeva i svrha.

— David Packard

Video:

Ekonomski profit i troSak

Preduzeca kupuju (ili iznajmljuju) prirodne resurse, radnu snagu, kapital (masine, alate 1 druge
proizvodne resurse) i preduzetnicki talenat. Ovi proizvodni resursi zatim se transformiSu u
dobra 1 usluge koji se prodaju potrosa¢ima. U trziSnoj ekonomiji, proizvodaci moraju otrgnuti
resurse od njihovih alternativnih upotreba, jer ¢e vlasnici resursa te resurse ponuditi samo po
cijenama koje su barem jednake onome Sto bi mogli zaraditi na drugom mjestu. Troskovi
potrebni da se resursi uklone iz njihovih drugih potencijalnih upotreba predstavljaju
oportunitetni troSak proizvodaca za obezbjedivanje dobra ili usluge.

Postoji vazna razlika izmedu oportunitetnog troska proizvodnje 1 standardnih
racunovodstvenih mjera troskova poslovne firme. Racunovode se fokusiraju na izracunavanje
neto prihoda firme, $to se malo razlikuje od ekonomskog profita”) jer izostavlja oportunitetne
troSkove resursa koje firma posjeduje. Ekonomisti uzimaju u obzir ¢injenicu da se ti resursi
mogu koristiti na druge nacine. Racunovode takode izostavljaju vrijednost vremena i truda
koje vlasnici ulazu u svoj posao izvan onoga §to primaju kao platu.

Dok ra¢unovode izostavljaju ove oportunitetne troskove, ekonomisti ih ukljuéuju.”’ Na

primjer, mesar iz komsSiluka mogao bi zatvoriti radnju i iznajmiti svoj prostor drugoj
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prodavnici. Takode bi mogao da nade posao u lokalnom supermarketu. Obje ove opcije
predstavljaju stvarne troSkove ostajanja u poslu mesara. Kao rezultat toga, neto prihod firme
precjenjuje profit, na nacin na koji taj profit mjeri ekonomista. Ako oportunitetni troskovi
nijesu pokriveni, profit ¢e se na kraju smanjiti, a resursi ¢e biti preusmjereni na druge
produktivne aktivnosti.

Profit firme moze se izracunati na sljedeci nacin:

Profit = Ukupni prihod — Ukupni troSak

Ukupni prihod firme jednostavno je prodajna cijena svih prodatih dobara (P)
pomnozena sa koli¢inom (Q) svih prodatih dobara. Da bi ostvarila profit, firma mora ostvariti
veci prihod od prodaje svojih proizvoda nego Sto je oportunitetni troSak resursa potrebnih za
njihovu proizvodnju. Dakle, firma ¢e ostvariti profit samo ako je sposobna da proizvede dobro
ili uslugu koje potrosaci vise vrednuju od troska resursa potrebnih za njihovu proizvodnju.

Potrosaci nec¢e kupiti dobro osim ako ga vrednuju jednako ili viSe od njegove cijene.
Ako su potrosaci spremni da plate vise od troskova proizvodnje, tada je odluka proizvodaca da
resurse ukloni iz alternativnih upotreba ispravna i profitabilna. Profit je nagrada za
transformaciju resursa u nesto vrednije od troskova.

Poslovni donosioci odluka trudi¢e se da proizvode dobra i usluge koje ¢e generisati
profit. S druge strane, stvari ne idu uvijek kako se ocekuje. Ponekad firme ne mogu prodati
svoje proizvode po cijenama koje pokrivaju troskove. Gubitak”) se javlja kada je ukupni
prihod od prodaje manji od oportunitetnog troSka resursa koriStenih za proizvodnju dobra ili
usluge. Gubici predstavljaju kaznu firmama koje proizvode dobra i usluge koje potrosaci
cijene manje od resursa potrebnih za njihovu proizvodnju. Gubici ukazuju na to da bi resursi
bolje sluzili za proizvodnju drugih stvari.

Pretpostavimo da u Bugarskoj (gdje je valuta bugarski lev, BGN) proizvodnja hiljadu
koSulja mjesecno kosSta proizvodaca 20.000 BGN, ukljucujuci zakup zgrade, iznajmljivanje
potrebnih masina, radnu snagu, tkaninu, dugmad 1 druge materijale. Ako firma proda hiljadu
kosulja po cijeni od 22 BGN po komadu, mjesecni prihod je 22.000 BGN. Profit iznosi 2.000
BGN. Firma je stvorila vrijednost. Svojom spremnoscu da plate vise od troSkova proizvodnje,
potrosaci pokazuju da vise cijene kosulje od resursa potrebnih za njihovu proizvodnju. Profit

firme je nagrada za povecanje vrijednosti resursa odnosno njihovo pretvaranje u proizvode
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vece vrijednosti.

S druge strane, ako potraznja za koSuljama opadne i one se mogu prodavati samo po
cijeni od 17 BGN po komadu, tada ¢e firma ostvariti prihod od 17.000 BGN, ¢ime gubi 3.000
BGN mjesecno. Ovaj gubitak nastaje zato $to su postupci firme smanjili vrijednost resursa koji
su koristeni. KoSulje — konacni proizvod — bile su manje vrijedne potroSacima nego druge
stvari koje su mogle biti proizvedene tim resursima. Ne tvrdimo da potrosaci svjesno znaju da
bi resursi upotrijebljeni za proizvodnju kosulja imali veéu vrijednost da su koris¢eni za neki
drugi proizvod. Medutim, njihove kolektivne odluke i cijene koje su spremni da plate pruzaju
firmi dragocjene informacije, a istovremeno stvaraju podsticaj za preduzimanje koraka kojima
bi se smanjio gubitak. U prethodnom primjeru, firma je na neki nacin bila ,,iznenadena“
neocekivano niskom cijenom koSulja. Zbog toga proizvodaci ¢esto ulazu mnogo novca i truda
pokusavajuéi da predvide traznju za svojim proizvodima, stvarajuci tako veliki broj radnih
mjesta kako za ekonomiste tako i za krojace.

U trzisnoj ekonomiji, gubici i poslovni neuspjesi konstantno doprinose zaustavljanju
neefikasnih aktivnosti — poput proizvodnje kosSulja koje se prodaju po cijeni nizoj od trosSkova.
Gubici 1 poslovni neuspjesi preusmjeravaju resurse ka proizvodnji drugih dobara koja su vise
cijenjena. Stoga, iako su poslovni neuspjesi ¢esto bolni za vlasnike, investitore i zaposlene koji
su pogodeni, oni imaju pozitivnu stranu. Oni oslobadaju resurse koji mogu biti usmjereni ka
aktivnostima koje stvaraju bogatstvo.

Narod jedne nacije ¢e biti u boljoj poziciji ako resursi — dostupno zemljiste, zgrade,
radna snaga i preduzetnicki talenat — proizvode vrijedna dobra i usluge. U svakom trenutku,
beskonacan broj investicionih aktivnosti moZze biti preduzet. Neke od tih investicija povecavaju
vrijednost resursa pretvarajuci ih u dobra 1 usluge koje potrosaci vise vrednuju od troskova za
njihovu proizvodnju. Takve aktivnosti podsticu ekonomski napredak. Druge investicije
smanjuju vrijednost resursa 1 usporavaju ekonomski napredak. Ako zelimo da mudro
upravljamo raspolozivim resursima onda moramo podsticati aktivnosti koje povecavaju
vrijednost, dok one koje koriste resurse na neproduktivan na¢in moramo obeshrabriti. Ovo je
upravo ono Sto rade profit 1 gubitak.

Zivimo u svijetu promjenljivih ukusa i tehnologija, promjenljivih vladinih politika,

nesavrSenog znanja i neizvjesnosti. Vlasnici preduzeca ne mogu sa sigurnoscéu znati buduce
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trziSne cijene ili troskove proizvodnje. Njihove odluke zasnivaju se na ocCekivanjima. Kao
student, mozda ¢ete ove godine potroSiti znatno viSe na Skolarinu i knjige nego $to biste mogli
zaraditi na poslu koji ste morali napustiti zbog studija. To radite jer o¢ekujete ve¢e nagrade u
buduénosti.

Istraziva¢ (Cesto firma) sa idejom o novom revolucionarnom lijeku za lijecenje raka
mozZe potroSiti stotine miliona dolara prije nego §to ostvari ijednu prodaju. S druge strane, osim
ako vlada ne ograni¢i prodajne cijene ljekova na nacin da ti pocetni troskovi ne mogu biti
pokriveni, investicija u novi lijek ¢e biti napravljena. I dalje je struktura nagrada i kazni u
trziSnoj ekonomiji jasna. Ako razmislite, pitanje pronalaska lijekova je veoma zanimljivo.
Prodaja lijeka koji funkcioniSe mora takode pokriti sav novac uloZen u one lijekove koji se na
kraju pokazu neuspjeSnim. Proizvodnja pilule koja se prodaje za hiljade dolara mozda ce
kostati samo nekoliko centi nakon $to prode sve testove 1 stigne na trziSte. Mnoge razvijene
nacije zabranjuju uvoz lijekova iz inostranstva ne zato $to misle da nijesu bezbjedni, ve¢ Cesto
(iako to ne govore potrosac¢ima) kao oblik ,,strane pomo¢i* koja omoguéava prodaju lijekova
gradanima zemalja u razvoju po cijenama blizu troskova proizvodnje, dok zdravstveni sistem u
razvijenim zemljama pokriva troSkove razvoja.

Preduzetnici”) koji efikasno proizvode i tano predvidaju koja ¢e dobra i usluge
privuéi paznju potrosaca po cijenama visSim od troskova proizvodnje, prosperirac¢e. Oni koji to
ne mogu, ne¢e prosperirati. Preduzetnistvo i vlasnitvo nad preduze¢em nijesu sinonimi. Cesto
se misli da su preduzetnici uvijek vlasnici firme, ali to nije uvijek slu€aj. Vlasnici, posebno
velike korporacije sa mnogo akcionara, ¢esto angazuju preduzetnike koji odreduju strategiju 1
pravac razvoja firme. Slicno tome, preduzetnici Cesto traze investitore koji obezbjeduju
finansijski kapital u obliku udjela u vlasnistvu, iako ¢e preduzetnik odredivati smjer poslovanja
firme.

PreduzetniStvo obi¢no ukljucuje visok stepen finansijskog rizika. Neki kritikuju
¢injenicu da su poslovni neuspjesi dio trziSnog procesa. Preduzeca koji neefikasno rasporeduju
resurse u oblasti gdje traznja nije dovoljna da pokrije troskove, suoCie se sa gubicima,
finansijskim poteskocama i ako se ne prilagode, na kraju ¢e prestati sa radom. Razmislite na
trenutak o tome kako se ovo ponaSanje privatnih preduzeéa razlikuje od ponasanja vlada koje,

kao §to ¢emo kasnije diskutovati, mogu primorati kupce (poreske obveznike) da kupuju usluge
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kojima pridaju malu vrijednost.

Zanimljivo je da mnogi preduzetnici koji na pocetku posrnu ili ne uspiju kasnije
postignu veliki uspjeh. Na primjer, nakon $to je napustio Apple 1985. godine, Steve Jobs
osnovao je firmu neXT, za koju je vjerovao da ¢e proizvesti sljedeéu generaciju personalnih
racunara. Nakon §to je Apple doZzivio trogodisnji pad sa ozbiljnim gubicima i padom cijena
akcija 1990-1h, kupio je neXT 1 vratio Steva Jobsa 1997. godine. Ubrzo nakon toga, on je
reorganizovao Apple i predstavio iPhone, iPad, i mnoge druge inovativne, vrlo profitabilne
proizvode i usluge koji su nastavili da spektakularno uspijevaju na trzistu.

ZakljuCak je jednostavan: profiti usmjeravaju poslovne investicije ka produktivnim
projektima koji podsticu ekonomski napredak, dok gubici preusmjeravaju resurse sa projekata
koji su neproduktivni. Ovo je od sustinske vaznosti. Ekonomije koje ne uspijevaju da efikasno

obavljaju ovu funkciju gotovo ¢e sigurno stagnirati ili cak nazadovati.

Video:

Sistem cijena
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DIO 1.8

8. ,,Nevidljiva ruka®“ unapreduje opste
dobro

,Svaki pojedinac neprestano se trudi da pronade najpovoljniju upotrebu za
svaki kapital kojim raspolaze. Uistinu, u svom djelovanju ima na umu samo
sopstvenu korist, a ne korist drustva. Ali teznja ka sopstvenoj koristi prirodno,
ili bolje reci nuzno, vodi ka preferiranju onih aktivnosti koje su najkorisnije za
drustvo. . . . On ima namjeru samo da ostvari sopstveni dobitak, ali ga u tome,
kao i u mnogim drugim slucajevima, vodi ‘nevidljiva ruka’ da unaprijedi cilj

koji nije bio dio njegove namjere. "’

— Adam Smit (1776)

Video:

Nevidljiva ruka na primjeru odreska

Sopstveni interes je snaZan podsticaj. Kako je Adam Smit odavno primijetio, kao da ih vodi
nevidljiva ruka”, pojedinci motivisani sopstvenim interesima imaju snaZan podsticaj da
preduzimaju aktivnosti koje unapreduju opsti prosperitet zajednice ili nacije. ,,Nevidljiva ruka“
na koju se Smit poziva jeste sistem cijena. Pojedinac ,,ima namjeru samo da ostvari sopstveni
dobitak®™, ali ga nevidljiva ruka trziSnih cijena usmjerava ka ostvarenju ciljeva drugih,
doprinosec¢i ve¢em prosperitetu.

Princip ,,nevidljive ruke“ moZe biti tezak za shvatiti. Prirodna je tendencija da

vjerujemo kako se odgovarajuéi ishodi mogu posti¢i samo kada neko rukovodi procesom ili
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kada uputstva dolaze od strane neke centralizovane vlasti. Ipak, Adam Smit je tvrdio da teznja
ka sopstvenoj koristi stvara uredeno drustvo u kojem se traznja rutinski zadovoljava bez
centralnog planiranja. Taj poredak nastaje jer, kada postoje privatna svojina i1 sloboda
razmjene, trziSne cijene usmjeravaju pojedince motivisane sopstvenim interesima ka akcijama
koje unapreduju opSte dobro. Jedan statisticki podatak — trenutna trziSna cijena odredenog
dobra ili usluge — pruza kupcima i prodavcima sve $to im je potrebno da usklade svoje akcije
sa preferencijama i izborima drugih. TrZiSne cijene su rezultat izbora miliona potroSaca,
proizvodaca 1 snabdjevaca resursima. Cijene odrazavaju informacije o preferencijama
potrosaca, troskovima i pitanjima vezanim za vrijeme, lokaciju i okolnosti — informacije koje u
svakom velikom trzi$tu nadilaze razumijevanje bilo koje pojedinac¢ne osobe ili centralne vlasti.

Jeste li se ikada zapitali zaSto vaSe lokalne prodavnice imaju priblizno odgovarajuce
koli¢ine mlijeka, hljeba, povréa i drugih proizvoda? Dovoljno da su gotovo uvijek dostupni, ali
ne toliko da dode do velikog kvarenja i rasipanja? Kako je moguce da se frizideri, automobili 1
tableti, proizvedeni na razli¢itim mjestima Sirom svijeta, nadu na vasem lokalnom trzistu u
koli¢inama koje odgovaraju Zeljama potroSaca? Naravno, imaju¢i u vidu visoke troskove
njihove proizvodnje. Svi bismo Zeljeli viSe kada bi se proizvodili besplatno ili kada bi nam ih
neko (mozda vlada) poklanjao. Nazalost, skoro niSta §to cijenimo ne moze se proizvesti bez
troSkova, osim mozda ljubavi i smijeha, pa ,,besplatni ru¢kovi“ nikada nijesu zaista besplatni —
uvijek ih neko drugi placa. Gdje je tehnicki prirucnik za firme da postignu ovo? Naravno,
takav priru¢nik ne postoji. Nevidljiva ruka trZiSnih cijena obavlja taj zadatak. Ona usmjerava
pojedince motivisane sopstvenim interesima ka kooperativnoj akciji 1 uskladuje njihove izbore
putem signala cijena, kako je objaSnjeno u Dijelu 1.6.

F. A. Hajek dobitnik Nobelove nagrade iz 1974. godine nazvao je trzisni sistem
»cudom®. Jedan jedini indikator, trzi$na cijena, spontano nosi toliko informacija da usmjerava
kupce i prodavce ka donosenju odluka koje im pomazu da dobiju ono §to Zele."” TrZi$na cijena
proizvoda odraZava hiljade, pa ¢ak i milione odluka donesenih Sirom svijeta od strane ljudi
koji uopste nijesu svjesni $to drugi ljudi rade. Za svaki proizvod ili uslugu, trziste djeluje poput
mreze koja odasilje cjenovni signal koji svim ucesnicima daje i potrebne informacije i
podsticaj da djeluju u skladu sa tim informacijama.

Kroz ljudsku istoriju, nijedna osoba niti centralna vlast nijesu bile sposobne da prikupe
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ili razmotre sve informacije potrebne za koordinaciju miliona potroSaca i proizvodaca na nacin
na koji to ¢ine trziSta. Medutim, trzi$ne cijene sadrze te informacije i to u destilovanom obliku.
One usmjeravaju proizvodace 1 snabdjevace resursima ka proizvodnji onih stvari koje
potroSaci najviSe cijene (u odnosu na njihove troskove). Nijedna sila ne mora prisiljavati
poljoprivrednike da uzgajaju jabuke, niti gradevinske firme da grade kuce, niti proizvodace
namjestaja da proizvode stolice. Kada cijene ovih i drugih proizvoda pokazu da ih potrosaci
cijene jednako ili viSe od troskova proizvodnje, proizvodaci koji teze sopstvenom dobitku ¢e ih
proizvesti.

Nije potrebno da iko podsjeca proizvodace da traze i koriste metode proizvodnje sa
nizim troSkovima. Sopstveni interes, usmjeren trziSnim cijenama, pruZa proizvodacima
podsticaj da pronadu najbolju kombinaciju resursa i najefikasnije metode proizvodnje. Nizi
troskovi znace veci profit, zbog Cega se svaki proizvoda¢ trudi da smanji troskove i poveca
kvalitet. Zapravo, konkurencija ih gotovo primorava da to rade. U savremenoj ekonomiji,
kooperacija koja proizilazi iz sopstvenog interesa usmjerenog nevidljivom rukom trziSnih
cijena zaista je zadivljujuca.

Sljedeci put kada budete spremali lijepu veceru, razmislite o svim ljudima koji su vam
to omogucili. Malo je vjerovatno da je bilo ko od njih — od proizvodaca traktora do
poljoprivrednika, vozaca kamiona ili prodavca u prodavnici — bio motivisan brigom o tome da
vi imate prijatnu veceru uz najnize moguce troSkove. Medutim, trziSne cijene su dovele
njihove interese u sklad sa vaSim. Poljoprivrednici koji uzgajaju najbolje govede meso ili ¢urke
dobijaju vise cijene. Vozaci kamiona i prodavci u prodavnicama zaraduju vise novca ako
njihove proizvode dostave svjeze i u dobrom stanju potrosacima, uvijek koriste¢i najnize
troSkove za postizanje tih ciljeva. Doslovno desetine hiljada ljudi, od kojih ve¢inu nikada
ne¢emo sresti, doprinose tome da svaki od nas moze da uziva u asortimanu dobara koji je
daleko ve¢i od onoga §to bismo mogli proizvesti sami.

Stavise, nevidljiva ruka djeluje tako tiho i automatski da red, saradnju i ogroman
asortiman dobara koji su nam dostupni shvatamo zdravo za gotovo. Iako ¢esto nedovoljno
cijenjena, kombinacija sopstvenog interesa i nevidljive ruke je snazna sila ekonomskog

napretka.
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Video:

Nevidljiva ruka
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DIO 1.9

9. Cuvajte se nepredvidenih posljedica

, Drustvo najbolje napreduje kada bira da oni koji su izuzetno vrijedni,
inteligentni i posveceni dugorocnom razmisljanju odlucuju o politikama koje se

odnose na ekonomiju, obrazovanje ili medicinu. “

— Bil Gejts

Godine 1946, Henri Hazlit, poznati ekonomski novinar, napisao je knjigu pod naslovom
“Ekonomija u jednoj lekciji”. Ovaj uvod u ekonomiju, koji se oslanja na esej iz 1850. godine
Frederika Bastijata, francuskog ekonomiste i ¢lana francuskog parlamenta, vjerovatno je
najprodavanija ekonomska knjiga svih vremena.

Knjiga pocinje pricom o mladom djecaku ¢ija lopta razbija izlog jedne radnje. Kao
rezultat, vlasnik radnje unajmljuje staklara da ga popravi. Neki posmatraci, primjec¢ujuci da
sada staklar ima posla, tvrde da je razbijeni prozor dobra stvar. On je stvorio posao za staklara.
Medutim, kako Hazlit naglasava, ovakav pogled je kratkovid, jer ignoriSe sekundarne
efekte!”).

Da radnik nije morao troSiti sredstva na popravku prozora, potrosio bi ih na druge
stvari, mozda na par cipela, novu odjecu ili slicne predmete. Da prozor nije bio razbijen,
zaposlenost u tim drugim oblastima proizvodnje bila bi veéa. Zajednica bi imala i prozor i
predmete koje bi vlasnik radnje kupio. Kada se uzmu u obzir sekundarni efekti, jasno je da
destruktivne akcije, poput razbijenog prozora ili onith uzrokovanih poplavama, uraganima i
kontraproduktivnim politikama, Stete drustvu. One smanjuju dostupnost dobara i ne
povecavaju ukupno zaposljavanje: poslovi dobijeni na jednom mjestu gube se u drugim
oblastima. Shvatanje da destruktivne akcije stvaraju zaposlenje i da su dobre za ekonomiju

danas je poznat kao ,,zabluda razbijenog prozora®, i o njoj ¢emo detaljnije govoriti u odjeljku
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Hazlitova jedna lekcija bila je da, kada analiziramo neki ekonomski prijedlog, osoba

mora:

.. . . pratiti ne samo neposredne rezultate vec¢ i rezultate na duzi rok, ne samo
primarne posljedice ve¢ i sekundarne posljedice, i ne samo efekte na neku

specificnu grupu, veé i efekte na sve. ("

Hazlit je tvrdio da je nesposobnost da se uvide buduci efekti danasnjih politika najcesc¢a
greska u donoSenju javnih ekonomskih odluka. Pisao je opSirno o ekonomiji tokom Velike
depresije 1930-ih godina. Posebno je istakao sklonost u politici da se naglaSavaju kratkoro¢ne
koristi neke politike, dok se zanemaruju dugoroc¢ne, cesto nepredvidene posljedice.

Razmotrimo nekoliko primjera koji ilustruju potencijalni znac¢aj sekundarnih efekata. U
nastojanju da se smanji potros$nja benzina, razli¢ite vlade nalazu da automobili budu efikasniji
u potrosnji goriva, uvodeci veée akcize za vozila sa ve¢om tezinom i ve¢im motorima. Da li je
ova regulativa razumna? Mozda jeste, ali sekundarni efekti moraju se uzeti u obzir pri procjeni
ukupnog uticaja politike.

Kako bi postigli propisanu efikasnost u potrosnji goriva, proizvodaci automobila
smanjili su veli¢inu i tezinu vozila, ¢ine¢i ih manje sigurnim u slucaju sudara. Kao rezultat,
dolazi do veceg broja poginulih na putevima nego Sto bi se inace desilo. Dalje, zbog toga Sto
veci standardi efikasnosti smanjuju troskove voznje, ljudi su skloni da voze viSe nego §to bi
inace. Ovo povecava zaguSenje saobracaja i rezultira manjim smanjenjem potroSnje benzina
nego Sto je prvobitno bio slucaj. Kada se uzmu u obzir sekundarni efekti, regulative o
efikasnosti goriva manje su korisne nego S§to su zagovornici predvidali. Mogu cak biti i
kontraproduktivne.

Zagovornici trgovinskih ograni¢enja, poput tarifa i uveznih kvota'”), esto tvrde da ona
povecavaju zaposlenost. Ovo moze biti tacno u industrijama zaSti¢enim od medunarodne
konkurencije. Ali razmatranje sekundarnih efekata na ponaSanje potrosaca 1 druge industrije
trebalo bi dovesti u pitanje tvrdnju da ogranicenja povecavaju ukupno zaposljavanje.

ZajedniCka poljoprivredna politika (CAP) Evropske unije, pokrenuta 1962. godine,
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ograni¢ava prodaju stranih poljoprivrednih proizvoda kroz nametnute kvote 1 tarife. Medu
svojim ciljevima, CAP nastoji da podrzi poljoprivrednike, unaprijedi poljoprivrednu
produktivnost 1 osigura stabilno snabdijevanje pristupacnom hranom. Nesumnjivo,
poljoprivredni sektor postaje veci nego Sto bi inace bio. Ali Sta je sa sekundarnim efektima?
Zar i oni ne bi trebali biti razmotreni?

Budzetski izdaci za CAP, koji iznose 386,6 milijardi eura iz budzeta EU (2021-2027),
imaju posljedice i mimo poljoprivrednog sektora. Oni ograni¢avaju potencijalna sredstva za
druge javne aktivnosti EU, ometaju¢i raznovrsnu upotrebu fondova. Istovremeno, zastita
granica odrzava lokalne cijene ve¢im od konkurentskih. Zagovornici tvrde da CAP doprinosi
odrZzavanju poljoprivrednog sektora EU do 8% vec¢im nego Sto bi bio bez CAP-a. Medutim,
potrosaci EU placaju viSe za poljoprivredne proizvode. Pojedina¢ne porodice plac¢aju po dva
osnova za svoju hranu: viSe cijene u prodavnicama i poreze koji subvencionis$u poljoprivredni
sektor. Osim toga, CAP indirektno uti¢e na firme koje preraduju poljoprivredne proizvode.
Posto stranci prodaju manje poljoprivrednih proizvoda na trzistu EU, oni imaju manje kupovne
moc¢i za kupovinu EU izvoza, §to smanjuje zaposlenost u EU.

Kada se uzmu u obzir sekundarni efekti trgovinskih ograni¢enja, poput Zajednicke
poljoprivredne politike EU, nema razloga za ocekivanje povecanja neto zaposlenosti u EU.
Moze biti vise radnih mjesta u povlas¢enim industrijama, ali ¢e biti manje zaposlenosti u
drugim sektorima. Trgovinska ogranicenja preraspodjeljuju zaposlenost umjesto da je
povecavaju. Jasno je da, kada se procjenjuju politike, informisano razmatranje sekundarnih
efekata predstavlja vazan element ekonomskog nac¢ina razmisljanja.

Sekundarni efekti nijesu samo problem politickog odlucivanja. Oni mogu dovesti i do
nepredvidenih posljedica za pojedince. Iskustvo uciteljice iz prvog razreda u Zapadnoj
Virdziniji to dobro pokazuje. Njeni ucenici stalno su gubili olovke, pa je smatrala da ce
placanje 10 centi za svaku potroSenu olovku motivisati da ih koriste do kraja. Na njeno
zaprepascenje, ucenici su ubrzo formirali redove kod ostraljke, kako bi $to prije potrosili svoje
olovke i dobili nadoknadu.

U jednom poznatom eksperimentu, dva ekonomista proucavala su Sta se dogodilo kada
je dnevni centar u Izraelu odlucio naplacivati roditeljima kasnjenje u preuzimanju djece. Kada

je postalo jasno da postoji samo mala nov€ana kazna, a ne osjecaj stida, udio roditelja koji su
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kasnili zna¢ajno se povecao. Uprkos ovom iskustvu, Skola u Koloradu je 2024. godine najavila
da ¢e roditelji koji kasne od 1 do 5 minuta placati kaznu od 10 dolara, dok ¢e oni koji kasne
viSe placati 35 dolara. Ne treba biti ekonomski genije da bi se predvidjelo Sta ¢e se desiti sa
saobra¢ajnim nesre¢ama u tom naselju! Uvijek ima smisla biti oprezan kada su u pitanju

nepredvidene posljedice!

Proditaj:

Ono S$to se vidi i ono Sto se ne vidi, autor: Frederic Bastiat
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DIO 1.10

10. Vrijednost stvara prihod i bogatstvo

I3

., lajna napretka je da zapocnete. *

— Mark Tven

Ljudi se razlikuju na mnogo naCina — u svojim radnim sposobnostima, specijalizovanim
vjeStinama, karijernim preferencijama, stavovima prema poslu i spremnosti da preuzmu rizik.
Ove razlike utiCu na prihode ljudi jer oblikuju vrijednost dobara i1 usluga koje su spremni i
sposobni da ponude drugima po privlaénim cijenama i platama.

U trziSnoj ekonomiji je korisno proizvoditi dobra, razvijati vjestine i preduzimati akcije
koje drugi visoko vrednuju. Ovdje postoji moralna poruka: ako zelite da zaradite mnogo
prihoda, pronadite nacin da drugima pruzite dobra i usluge koje oni visoko cijene u odnosu na
njihov trosak. Cak i ako vam nije cilj da zaradujete mnogo i radije Zelite da pomazete svijetu,
koristite ekonomski nacin razmisljanja kako biste odabrali humanitarne akcije, drusStvene
projekte 1 neprofitne aktivnosti koje imaju najviSe smisla medu razli¢itim alternativama. U
svim scenarijima, prikupite informacije o dostupnim resursima i1 razmotrite oportunitetne
troskove kako biste napravili izbore koji vam omogucéavaju da postignete najvise pruzajuci ono
Sto se cijeni uz najmanji troSak. Ako nijeste sposobni ili spremni da pomaZete drugima na
nacine koje oni cijene, vas prihod ¢e biti nizak.

Ova direktna veza izmedu pomaganja drugima i prihoda svakome od nas daje snaZan
podsticaj da stiCemo vjeStine, razvijamo talente 1 njegujemo navike koje nam pomazu da
drugima pruzimo vrijedna dobra i usluge. Studenti na fakultetima satima uce, prolaze kroz
stres 1 snose finansijske troSkove kako bi postali ljekari, ucitelji, racunovode i inzenjeri. Drugi
ljudi sticu obuku, sertifikate i iskustvo koje im pomazu da postanu elektricari, radnici na

odrzavanju ili dizajneri web stranica. Neki, pak, ulazu i pokrecu biznise. Zasto ljudi rade ove
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stvari? Kako prezivljavaju 1 napreduju?

Neki vjeruju da pojedinci sa visokim prihodima eksploatisu druge. Medutim, ljudi koji
na trzistu zaraduju visoke prihode to uglavnom ¢ine pruzajuc¢i potroSa¢ima ono Sto cijene po
privlaénim cijenama. Razmislite o milijarderu Dejvidu Stjuardu, predsjedniku kompanije
WorldWide Technology. Stjuard je roden na jugu SAD-a, u segregaciji, kao dijete u porodici sa
deset clanova. Njegov otac je radio razne poslove u sektoru usluga, ukljucuju¢i posao
mehanicara, domara i sakupljaca smeca. Ova pocetna tacka na mnogo nacina oblikovala je
Stjuarda. Nakon $to je zavrSio fakultet, radio je razne poslove prije nego Sto je 1990. osnovao
kompaniju World Wide Technology. Kroz razne izazove i iskuSenja, Stjuard je prilagodio
postoje¢e racunarske tehnologije i unaprijedio informacioni sistem kako bi profitnim i
neprofitnim organizacijama pomogao da smanje troSkove proizvodnje, povecaju efikasnost,
osvoje nova trzista i pobolj$aju korisnicko iskustvo uz nize cijene.

Milijarderi 1 milioneri medu sportistima 1 zabavljaCima uradili su slicno za svoje
obozavaoce i klijente. Oni su zaradili prihode i akumulirali bogatstvo specijalizujuci se,
razvijajuéi i prodajuéi svoje talente i proizvode drugima. Cak i oni sa ogromnim talentom
maksimiziraju svoj prihod ulaganjem u razvoj tog talenta. Pitajte rusko-ukrajinskog koreografa
Alekseja Ratmanskog koliko je sati posvetio usavrSavanju svog talenta. Pitajte albansku
opersku zvijezdu Ermonelu Jao o zrtvama potrebnim za uspjeh ¢ak i kada imate izuzetan
prirodni talenat.

Oni koji uspijevaju na razne nacine to ¢ine donoseci proizvode milionima potroSaca po
privlaénim 1 prihvatljivim cijenama. Preminuli Sem Volton, osniva¢ kompanije Walmart,
postao je jedan od najbogatijih ljudi u Sjedinjenim Americkim Drzavama smisljajuci kako
efikasno upravljati velikim zalihama i prodavati robu poznatih marki po snizenim cijenama u
malim gradovima Amerike. Bil Gejts i Pol Alen, suosnivaci kompanije Microsoft, zaradili su
milijarde razvijaju¢i proizvode koji su drasticno unaprijedili efikasnost 1 kompatibilnost
desktop raCunara. Milijarde potroSaca koji nikada nijesu Culi za Stjuarda, Voltona, Gejtsa ili
Alena imale su koristi od njihovih preduzetnickih talenata i proizvoda. Ovi pojedinci zaradili
su mnogo novca jer su pomogli mnogim ljudima pruzajuci im ono $to vrednuju po privlaénim

cijenama.
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Proditaj:

Ja, Olovka, moje porodi¢no stablo, autor: Leonard E. Read

Video:

Stvaranje bogatstva razmjenom

Primjeri ,,dobrih kapitalista mogu se prona¢i i u ekonomijama u tranziciji. Mozda
nijesu tako poznati kao Bil Geijts, ali Ceh Pavel Baudis (Avast), Jermen Hovhannes Avojan
(PicsArt) 1 Ukrajinac Dmitro Zaporozec (GitLab) izgradili su biznise vrijedne viSe milijardi u
softverskoj industriji, uz velika li¢na bogatstva.

Mnogi ljudi su neprijateljski nastrojeni prema preduzetnicima i profitima koje zaraduju.
Kada razmatrate ovaj stav, vazno je prepoznati da su postupci preduzetnika pokretacka snaga
ekonomskog napretka. Nas Zivotni standard danas je neuporedivo visi nego prije pedeset ili
stotinu godina, prvenstveno zato §to su preduzetnici otkrili 1 razvili nove proizvode i jeftinije
metode proizvodnje koje su unaprijedile kvalitet nasih Zivota. Dodatno, njihova naknada —
profit zaraden uspjeSnim inovacijama — predstavlja samo mali dio koristi koje generiSu za
potroSace. Vilijam Nordhaus, dugogodis$nji profesor ekonomije na Jejlu, procjenjuje da je
naknada preduzetnicima iznosila samo 2,2% od ukupne vrijednosti koje su njihove inovacije
stvorile za potrosage u periodu od 1948. do 2001.godine.!'" Kakav je to poslovni dogovor! Na
svakih 2,20 dolara zaradenih od strane preduzetnika, oni stvaraju dobitak od 97,80 doalra za
druge. Imajuci ove brojke u vidu, nije iznenadujuce Sto su Stjuard, Volton, Gejts, Alen 1 milioni

drugih preduzetnika imali tako snazan uticaj na nas zivotni standard.
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DIO 1.11

11. Produktivnost je kljuc visokog
zivotnog standarda

., Potrosnja je jedini cilj i svrha svake proizvodnje, interes proizvodaca treba
uzeti u obzir samo do one mjere koja je potrebna za unapredenje interesa

4 v [ 7
potrosaca. “'”

— Adam Smit

Kao §to je Adam Smit primijetio prije skoro 250 godina, potrosnja je cilj svake proizvodnje.
Ali, potrosnja dolazi prije proizvodnje samo u rjecniku. Prihodi 1 Zivotni standard ne mogu
rasti bez povecanja proizvodnje dobara i usluga koje ljudi cijene.

Elon Mask, osniva¢ Tesle i inovator u oblasti svemirskih tehnologija, nedavno je vjesto
ovo istakao izjavom: ,,Ako ne pravite stvari, necete imati stvari.“ Mask je kritikovao ideju da
vladine subvencije mogu zamijeniti izgubljenu proizvodnju tokom pandemije COVID-19.
Kako je Mask rekao: ,,Ideja da mozete jednostavno slati cekove svima i da ¢e sve biti u redu
nije ta¢na.” Njegova poenta je potpuno tac¢na. Vladini ¢ekovi ne mogu omoguciti kupovinu
viSe dobara i1 usluga ako ne bude dostupno viSe dobara i usluga. Umjesto toga, samo ¢e dovesti
do vecih cijena, Sto se 1 dogodilo tokom 2021. 1 2022. godine.

Veza izmedu viSe dobara i usluga koje ljudi vrednuju i viSeg zivotnog standarda je
jednostavna. Sli¢no tome, uniStavanje dobara i usluga koje ljudi vrednuju pogorsace stanje
drustva. Ove tvrdnje su toliko intuitivno ocigledne da bi se Cinilo nepotrebnim naglasavati ih.
Ipak, neke vlade su usvajale politike zasnovane na pogresnoj ideji da uniStavanje dobara koristi
drustvu.

Godine 1933, Kongres Sjedinjenih Americkih Drzava usvojio je Zakon o

59



prilagodavanju poljoprivrede (AAA) u pokusaju da smanji ponudu poljoprivrednih proizvoda i
tako sprije¢i pad njihovih cijena. U okviru ovog zakonodavstva New Deal-a, savezna vlada je
placala farmerima da preoru dijelove svojih zasada pamuka, kukuruza, pSenice i drugih
kultura. Farmerima krompira placano je da prskaju krompir bojom kako bi ga ucinili
nepodesnim za ljudsku potrosnju. Zdrava stoka, ovce i1 svinje su klane i1 sahranjivane u
masovnim grobnicama kako bi se sprijecilo njihovo plasiranje na trziSte. Samo u 1933. godini,
ubijeno je Sest miliona svinja u okviru ovog programa. Vrhovni sud je 1936. godine proglasio
zakon neustavnim, ali je on dok je bio na snazi sprijecio da milioni poljoprivrednih proizvoda
dodu do americkih potrosada. Stavise, ¢ak i danas, zbog toga §to su na snazi neki elementi
ovog zakona, vlada nastavlja da placa raznim poljoprivrednicima da bi ograni¢ili svoju
proizvodnju, $to povecava cijene za potroSace. lako su politi¢ki zahtjevi onih koji imaju koristi
od ovih politika razumljivi, takvi programi unistavaju vrijedne resurse i stvaraju vjeStacki
visoke cijene. Ove vrste politika ¢ine ekonomiju siromasnijom i povecavaju teret za ugrozene
zajednice i domacinstva s niskim prihodima.

Sjedinjene Americke Drzave nijesu jedine koje podlijezu politickom pritisku da
,podrze“ farmere uz ogromne troSkove za poreske obveznike 1 potroSace. Zajednicka
poljoprivredna politika (CAP) Evropske unije jedan je od najvecih i najkontroverznijih
dijelova budzeta EU (kao Sto je raspravljano u Dijelu 9).

Program ,,Kes za krSeve* iz 2009. godine u SAD pruza jos jedan primjer politicara koji
pokuSavaju da unaprijede razvoj uniStavanjem produktivne imovine — u ovom slucaju,
polovnih automobila. U okviru ovog programa, prodavcima automobila pla¢ano je izmedu
3.5008 i 4.500% za uniStavanje starih automobila koja su zamijenjena za nova vozila. Prodavci
su bili obavezni da uniSte motore automobila pomocu rastvora natrijum-silikata, a zatim da
automobile posalju na otpad, ¢ime se osiguravalo da ¢ak ni dijelovi automobila ne mogu biti
koriS¢eni u buduénosti. Zagovornici ovog programa su tvrdili da ¢e ova politika omoguciti
oporavak automobilske industrije podsticanjem ljudi da kupuju nove automobile, iako novi
automobili kostaju vise od polovnih. Zbog pada ponude, cijena polovnih automobila je porasla.
Kao rezultat, potrosaci su trosili viSe na nove i polovne automobile, Sto zna¢i da je manje
novca bilo na raspolaganju za Stednju ili potro$nju na druge prozivode. Tako je program ,,Kes

za krSeve® propao u namjeri da podstakne ukupnu traznju. U suStini, poreski obveznici su
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platili 3 milijjarde dolara subvencija za kupovinu novih automobila, dok je uniSteno oko
700.000 polovnih automobila vrijednih oko 2 milijarde dolara. Oni koji su mogli da priuste
nove automobile bili su subvencionisani, dok su ljudi s nizim i srednjim prihodima, koji zavise
od polovnih automobila, bili kaznjeni. O¢ekivano, prodaja novih automobila drasti¢no je opala
kada je program istekao.'”) Njemactka je takode uvela program za unistavanje starih
automobila, za koji se procjenjuje da je poreske obveznike kostao viSe od 7 milijardi dolara,
Sto je viSe nego dvostruko vise od troSkova programa u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama.

Sli¢ni programi postojali su u mnogim isto¢noevropskim zemljama, uklju¢uju¢i Rusiju
i Slovacku. Izmedu 2005. 1 2015. godine, Rumunija je sprovela program pod nazivom ,,Rabla‘“
(krS), u okviru kojeg je viSe od 525.000 automobila starijih od osam godina uniSteno u
zamjenu za vaucere vrijedne do 1.500 eura. Pojedinac je mogao predati do tri stara automobila
za vaucere koji su se mogli iskoristiti za kupovinu novih vozila.

Ako je uniStavanje automobila dobra ideja, zasto ne bismo zahtijevali od svih da svake
godine uniste svoje automobile? Zamislite koliko bi novih automobila bilo prodato. Ali to nije
odrziva ekonomija. Mozete pomo¢i odredenim proizvodacima povecanjem oskudice njihovih
proizvoda, ali ne moZete poboljSati opStu dobrobit drustva uniStavanjem trziSno vrijednih
dobara. Politike ovog tipa su kontraproduktivne i Stetne za drustvo.

Jedan suptilniji oblik uniStavanja ukljuCuje vladine politike koje povecavaju
oportunitetne troskove sticanja razli¢itih dobara. Svjetska banka je u svojoj publikaciji Detox
Development 2023 pokazala da globalne subvencije za fosilna goriva, poljoprivredu i ribarstvo
pogoriavaju kvalitet vazduha, zemlje i okeana, $tete ljudima, planeti i ekonomijama."'*) Prema
ovoj publikaciji, globalne subvencije za fosilna goriva, poljoprivredu i komercijalno ribarstvo
iznose preko 7 triliona dolara, Sto je oko 8% globalnog BDP-a. Direktno vladino finansiranje u
ovim sektorima, odnosno eksplicitne subvencije, iznosi oko 1,25 triliona dolara. Pored ovih
eksplicitnih subvencija, §iri uticaj na ljude i planetu, poznat kao implicitne subvencije, iznosi
preko 6 triliona dolara godiSnje. Poljoprivreda, kljuni sektor za prehranu svijeta i
zapoSljavanje milijardu ljudi, subvencionisana je na nacine koji podsticu neefikasnost,
nejednakost 1 neodrzivost. Subvencije su krive za 14% godi$njeg smanjenja Sumskih povrSina
podsticanjem uzgoja usjeva u blizini Sumskih podrucja. Nazalost, teret ovih implicitnih

subvencija nesrazmjerno pada na siromasne. Zemlje Sirom svijeta troSe 35,4 milijarde dolara
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godiSnje na subvencije za komercijalno ribarstvo (podaci iz 2018. godine). Ove subvencije
ostavljaju hiljade zajednica koje zavise od ribarstva da se bore protiv subvencionisanih rivala,
ugrozavaju¢i prehrambenu sigurnost miliona ljudi jer industrijske flote iz udaljenih zemalja
iscrpljuju zalihe ribe iz njihovih okeana. Zapadna Afrika, gdje ribarstvo moze biti pitanje
Zivota 1 smrti za lokalno stanovnistvo, posebno je pogodena. Od 1990-ih godina, kada su strane
flote, uglavnom iz EU 1 Kine, pocele da love ribu u velikim industrijskim koli¢inama, postalo
je nemoguce za mnoge lokalne ribare da zarade za Zivot ili prehrane svoje porodice.

Politi¢ari 1 zagovornici vladinih programa subvencija obi¢no preuvelicavaju njihove
koristi 1 hvale se brojem radnih mjesta koja su stvorena ovim programima. Ovo Cini
ekonomsku pismenost posebno vaznom. lako se zaposlenost ¢esto opisuje kao sredstvo za
stvaranje bogatstva, moramo se sjetiti da nijesu dodatna radna mjesta ta koja poboljSavaju nasSu
ekonomsku dobrobit, ve¢ radna mjesta koja proizvode dobra i usluge koje ljudi cijene. Kada se
zaboravi ova osnovna c¢injenica, ljudi Cesto bivaju zavedeni da prihvate programe koji
smanjuju bogatstvo umjesto da ga stvaraju.

Fokus na vjeStacko stvaranje radnih mjesta moZe biti izuzetno zavaravajuci. Kao Sto
smo ve¢ raspravili u djelovima 1-9, veliki francuski ekonomista Frederik Bastijat jasno je
ukazao na ovu zabludu u primjeru o razbijenom prozoru iz eseja ,, Ono sto se vidi i ono Sto se
ne vidi “ (Ce qu’on voit et ce qu’on ne voit pas, 1850):

., Jeste li ikada bili svjedok ljutnje dobrog trgovca, Dzejmsa Gudfeloua, kada je njegov
nemarni sin slucajno razbio staklo? Ako ste prisustvovali takvoj sceni, sigurno cete potvrditi
da je svaki od posmatraca, cak i ako ih je bilo trideset, ocigledno zajednickim konsenzusom
ponudio nesrecnom vlasniku ovu uobicajenu utjehu: ‘Nije svako zlo za zlo. Svi moraju Zivjeti, a
Sta bi bilo sa staklarima da se prozori nikada ne razbijaju?’

Ovaj oblik utjehe sadrzi citavu teoriju koju bi bilo dobro razotkriti u ovom
jednostavnom slucaju, jer je upravo ona ta koja, nazalost, regulise veéinu nasih ekonomskih
institucija.

Pretpostavimo da popravka stete kosta Sest franaka, i vi kazete da nesreca donosi Sest
franaka staklarevom poslu — da podstice taj posao u iznosu od Sest franaka — ja to prihvatam,
nemam Sta prigovoriti; rezonujete ispravno. Staklar dolazi, obavlja svoj zadatak, dobija svojih

Sest franaka, trlja ruke i, u svom srcu, blagosilja nemarnog djecaka. Sve ovo je ono Sto se vidi.
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Ali, ako, s druge strane, zakljucite, kao sto je to cesto slucaj, da je dobro razbijati
prozore, da to uzrokuje cirkulaciju novca i da ¢e opste podsticanje industrije biti rezultat toga,
prisiljavate me da kazem: ‘Stanite! Vasa teorija je ogranicena na ono Sto se vidi; ona ne uzima
u obzir ono sto se ne vidi.’

Ono sto se ne vidi je da, kako je nas trgovac potrosio Sest franaka na jednu stvar, on ih
ne moze potrositi na drugu. Ono Sto se ne vidi je da, u slucaju da nije morao zamijeniti prozor,
on bi, mozda, zamijenio svoje stare cipele ili dodao jos jednu knjigu svojoj biblioteci. Ukratko,
on bi na neki nacin upotrijebio svojih Sest franaka, $to mu je ova nesreéa onemoguéila. ‘")
Bastijat ispravno usmjerava nasSu paznju na bogatstvo, a ne na proizvodnju. Stvaranje

traznje za novom proizvodnjom unisStavanjem ve¢ postojecih vrijednih dobara nije efikasan

nacin da se unaprijedi drustvena dobrobit.

Procitaj:

Stvaranje radnih mjesta vs. stvaranje bogatstva, autor: Dwight R. Lee

Vazno je, medutim, zapamtiti da se argument odnosi na namjerno uniStavanje stvari
kako bi se zamijenile. Ako su stvari uniStene nesre¢nim slucajem (recimo, gradom) ili od
strane nekoga ko trazi li¢nu korist od uniStenja (recimo, lopov koji razbije prozor kako bi
ukrao nakit), tada popravka prozora, €ak i uz cijenu propustene proizvodnje drugdje, ima
smisla.

Bastijatova ,,zabluda razbijenog prozora“ veoma se razlikuje od jednako poznate
hipoteze slomljenog prozora'”'® Dzejmsa Kv. Vilsona i Tomasa Kelinga. Ova hipoteza tvrdi
da prisutnost nereda stvara strah kod gradana, koji postaju uvjereni da je podrucje nesigurno.
Ovo povlacenje iz zajednice slabi druStvene kontrole koje su prethodno drzale kriminalce pod
kontrolom. Kada se ovaj proces jednom pokrene, on se pojaava. Nered izaziva kriminal, a
kriminal izaziva dodatni nered i jos viSe kriminala. Ovo je jasan primjer onoga $to ekonomisti

nazivaju ,,negativnom eksternalijom®,
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DIO 1.12

LI 4

12. Postoji vise izvora napretka

I3

., Zakon nepredvidenih posljedica jedini je pravi zakon istorije. ‘

— Niall Ferguson

Na prvom casu uvoda u ekonomiju, autori ove knjige Cesto obavjeStavaju studente da
Amerikanci danas proizvode i zaraduju priblizno trideset puta viSe po osobi nego 1750.
godine. Zatim ih pitaju sljedece pitanje: ,,ZasSto su radnici danas znatno produktivniji nego prije
dva 1 po vijeka?* Razmislite na trenutak kako biste vi odgovorili na ovo pitanje. U stvari,
mozete se vratiti jo§ dalje u proslost. Ekonomisti su izraunali standarde Zivota koji sezu sve
do pocetaka pisane istorije. Nevjerovatno, ali opis zZivota vecine ljudi koji je Tomas Hobs dao u
svom remek-djelu Levijatan iz 1651. godine, nazivaju¢i ih ,,siromasnim, surovim, okrutnim i
kratkim®, bio je zapanjujuce tacan.

Iako i dalje postoji nejednakost, razvoj u posljednjim decenijama potpuno je promijenio
sliku svijeta. Ocekivani Zivotni vijek na rodenju u Africi (najsiromasnijem kontinentu)
porastao je sa 37,6 godina 1950. na preko 68 godina danas, uzimajuci ¢ak u obzir i epidemiju
HIV-a koja pogada kontinent. Prema podacima Svjetske banke, ve¢ina siromasnih stanovnika
svijeta posjeduje i televizor i mobilni telefon. Izmedu 2000. 1 2022. godine, udio neuhranjenih
osoba u Centralnoj Aziji, prema podacima Organizacije za hranu i poljoprivredu Ujedinjenih
nacija, opao je sa preko 14% na 3%.

Ovaj nevjerovatan i1 kontinuirani porast materijalnog standarda zivota znaci da je
dugogodisnja debata o tome kako definisati ,,siromaStvo* postala sve vaznija. Jesu li ljudi
siromasni ako ne mogu priustiti prihvatljiv standard Zivota (koji moze rasti kako drustvo u
cjelini postaje bogatije)? Ili su siromasni ako imaju prihode ispod odredenog nivoa prosjecnog

nacionalnog prihoda, bez obzira koliko veliki on bio? Na ovo pitanje ne postoji tacan odgovor.
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Ono predstavlja ono $to ekonomisti (i filozofi) nazivaju normativno pitanje'”. Sto vi mislite?

Sta se dogodilo u 18. i 19. vijeku da izazove ovu nevjerovatnu promjenu, ne samo u
SAD-u ve¢ i Sirom svijeta? Nasi studenti neizbjezno spominju tri stvari: Prvo, danasSnje nau¢no
znanje 1 tehnoloske mogucénosti daleko prevazilaze sve Sto je bilo zamislivo 1750. godine.
Drugo, slozene masine i fabrike, mnogo bolji putevi i opsezni komunikacioni sistemi ¢ine rad 1
lak$im 1 produktivnijim. Konacno, studenti primjec¢uju da su 1750. godine pojedinci 1 porodice
direktno proizvodili ve¢inu predmeta koje su konzumirali, dok ih danas uglavnom kupujemo
putem trzista.

U sustini, studenti daju ta¢no objaSnjenje za ljudski napredak, iako imaju malo ili
nimalo prethodnog znanja iz ekonomije. Oni prepoznaju vaznost tehnologije, kapitala
(produktivne imovine), trgovine i pouzdanih ekonomskih institucija'”. Njihovi odgovori
potvrduju naSe misljenje da je ekonomija ,,nauka zdravog razuma*.

Ve¢ smo istakli koristi od trgovine i smanjenja transakcionih troSkova kao izvora
ekonomskog napretka. Ekonomska analiza identifikuje jo$ tri izvora viSih nivoa prihoda i
ivotnog standarda: investicije’”) u ljude i produktivnu imovinu, napredak tehnologije i
unapredenje ekonomskih organizacija. Razmotrimo svaki od ovih izvora ekonomskog
napretka.

Prvo, investicije u fizi¢ki kapital” (kao $to su alati, masine i zgrade) i ljudski
kapital”) (obrazovanje, vjestine, obuke i iskustvo radnika) unapreduju nasu sposobnost da
proizvodimo dobra i usluge. Radnici mogu proizvoditi viSe ako koriste bolje maSine i
tehnologiju. Na primjer, drvosje¢a moZe proizvesti viSe koriste¢i motornu testeru umjesto
rucne pile. Sli¢no tome, radnik u transportu moze prenijeti viSe tereta koriste¢i kamion nego
koristeci konja 1 kola. Iskusni, visoko obuceni mehani¢ar moze popraviti vas automobil brze 1
uz nize troskove nego neobucena osoba.

Drugo, tehnoloski napredak (koriS¢enje intelekta za otkrivanje novih proizvoda i
jeftinijih metoda proizvodnje) podstice ekonomski napredak. Od 1750. godine, parna masina, a
zatim motor sa unutra$njim sagorijevanjem, elektricna energija i nuklearna energija, zamijenili
su ljudsku 1 zivotinjsku snagu kao glavne izvore energije. Automobili, autobusi, vozovi i avioni
zamijenili su konje i kola (i pjeSacenje) kao popularne metode transporta.

Tehnoloska unapredenja i dalje mijenjaju nasSe zivote. Razmislite o uticaju personalnih
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raCunara, mikrotalasnih pe¢nica, pametnih uredaja, usluga striminga dostupnih bilo gdje 1 bilo
kada, operacija bajpasa na srcu, zamjena kuka, klima-uredaja i ¢ak glasovno kontrolisanih
licnih asistenata. Uvodenje i1 razvoj ovih proizvoda tokom posljednjih Sezdeset godina
drasti¢no su promijenili nac¢in na koji radimo, zabavljamo se i uzivamo u Zzivotu. Oni su
znacajno unaprijedili naSe blagostanje.

Tre¢e, unapredenje ekonomskih organizacija promovise rast. Pod ,,ekonomskom
organizacijom® mislimo na sisteme koji organizuju ljudske aktivnosti i pravila prema kojima
ljudi funkcionisu — faktore koji se ¢esto uzimaju zdravo za gotovo ili previdaju. Koliko lako
ljudi mogu trgovati ili organizovati preduzeca? Pravni sistem neke zemlje u velikoj mjeri
odreduje nivo trgovine, investicija i ekonomske saradnje njenih stanovnika. Pravedan i
objektivan pravni sistem S§titi pojedince 1 njithovu imovinu, fer sprovodi ugovore i efikasno
rjeSava sporove. To je klju¢ni element ekonomskog napretka. U zemljama i zajednicama bez
takvog pravnog sistema, investicije ¢e izostati, trgovina ¢e biti sputana, a Sirenje inovativnih
ideja vjerovatno ¢e izostati. U drugom dijelu ove knjige, detaljnije ¢emo istraziti znacaj pravne
strukture, ekonomskih institucija, mira i osnovnih izvora ljudskog napretka i Zivotnog

standarda.
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DIO 2

Sedam glavnih izvora ekonomskog
napretka

lzvori:

1

. Pravni sistem.

. Konkurentna trzista.

. Razumna 1 ogranic¢ena regulacija.
. Efikasna trzista kapitala.

. Monetarna stabilnost.

. Odgovorna fiskalna politika.

N N R WD

. Slobodna trgovina.
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Ekonomski rast i razvoj: Istorijski prikaz

Video:
200 drZava, 200 godina "

Robert Lukas, dobitnik Nobelove nagrade 1995. godine, izjavio je: ,,Kada jednom pocnete
razmisljati o ekonomskom rastu, tesko je razmisljati o bilo ¢emu drugom.“!'®) Zasto Lukas i
mnogi drugi ekonomisti pridaju toliku vaznost ekonomskom rastu? Zato $to je rast realnog
BDP-a po glavi stanovnika jedini nac¢in da neka nacija postigne visi nivo prihoda i Zivotnog
standarda.

Tokom veceg dijela ljudske istorije, ekonomski rast bio je izuzetno slab. Preminuli
Angus Medison, ekonomista iz Organizacije za ekonomsku saradnju i razvoj (OECD), Siroko
je priznat kao vode¢i autoritet za istorijske podatke o prihodima. Grafik 5 prikazuje njegove
procjene prihoda po glavi stanovnika tokom posljednjih hiljadu godina. (Prihodi su izrazeni u
dolarima iz 2011. godine.) Podaci se odnose na Zapad—dvadeset i jednu visoko razvijenu
zemlju Zapadne Evrope, Sjeverne Amerike, Okeanije i1 Japana—Lkao 1 na paralelne podatke za

zemlje u razvoju.''”
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Grafik 5: BDP po glavi stanovnika (u PPP dolarima iz 2011) za

visoko razvijene zemlje i zemlje u razvoju (1000-2018)
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Izvori:

1. J. Bolt i J. van Zanden, ,,Procjene u stilu Medisona o evoluciji svjetske ekonomije: Novo azuriranje za 2020. godinu,*

Groningen Growth and Development Center, oktobar 2020, www.rug.nl/wpl5.pdf

2.J. Bolt, R. Inklaar, H. de Jong, i J. van Zanden, ,,Rebaziranje ‘Medisona’: Nove usporedbe prihoda i oblik dugoro¢nog

ekonomskog razvoja“ (*Maddison Project Working Paper No. 10, 2018*), www.rug.nl/gd174.pdf

Pogledajte podatke o prihodima iz Grafika 5 prije 1800. godine. Prakti¢no nije bilo
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promjena u prihodima po glavi stanovnika ni na Zapadu niti u ostatku svijeta tokom osamsto
godina prije 1800. U tom periodu, ljudi Sirom svijeta su naporno radili po pedeset, Sezdeset, pa
¢ak 1 sedamdeset sati nedjeljno kako bi osigurali dovoljno hrane i sklonista za prezivljavanje.
Vodili su stalnu borbu za opstanak, a mnogi su je gubili. Cak i 1800. godine, Zivotni standard
nije bio mnogo drugaciji od onog prije hiljadu godina, ili ¢ak prije dvije hiljade godina, tokom
vremena antickog Rima. Svaki put kada bi prihodi malo porasli, na scenu bi stupio ono §to je
Tomas Maltus nazvao ,,gvozdeni zakon populacije®, i prihodi vecine CovjeCanstva bi se vratili
na nivo egzistencije.”"

Na Zapadu, ova sumorna ekonomska prica pocela je da se mijenja oko 1800. godine.
Na casovima istorije 1 gradanskog obrazovanja vjerovatno ste culi kako je industrijska
revolucija promijenila svijet. Razvoj novih masina, tehnoloska unapredenja 1 investicije u
kapital rezultirali su viSim prihodima i boljim Zivotnim standardom.

Industrijska revolucija je svakako napravila razliku na Zapadu. Kako Grafik 5
pokazuje, prihod po osobi u Zapadnoj Evropi, Sjevernoj Americi i drugim dijelovima Zapada
dramaticno je porastao, sa 1.460 dolara u 1820. na 2.506 dolara u 1870. 1 5.413 dolara u 1913.
Do 1950. godine, prihod po glavi stanovnika u ovim regijama popeo se na 8.464 dolara. Dakle,
na Zapadu su prihodi porasli sa 4 dolara dnevno u 1820. na 23 dolara dnevno u 1950, Sto
predstavlja povecanje od skoro 500% u 130 godina. Ove brojke su prilagodene cijenama iz
2011. godine, Sto znac¢i da su potrosaci na Zapadu u 1950. mogli kupiti preko pet puta vise
hrane, odjece i drugih dobara nego u 1800."

Medutim, samo oko 15 procenata svjetske populacije Zivi u razvijenim zemljama, a
promjena je bila mnogo manje transformativna u drugim regionima. Od 1820. do 1950.
godine, bruto domaéi proizved (BDP)"”) po glavi stanovnika u zemljama u razvoju u Aziji,
Latinskoj Americi, Bliskom Istoku i Sjevernoj Africi porastao je sa 816 dolara (nesto vise od 2
dolara dnevno) na 1.426 dolara (priblizno 4 dolara dnevno). To je prosjecna stopa rasta od
samo pola procenta godiSnje. Nivo prihoda od 4 dolara dnevno u zemljama u razvoju 1950.
godine bio je i1 dalje blizu nivoa egzistencije i priblizno isti kao onaj u visoko razvijenim
zemljama 1820. godine. Podsaharska Afrika bila je jo§ siromasnija, sa prosje¢nim BDP-om po

glavi stanovnika od oko 1 dolara dnevno, §to se nije mijenjalo stotinama godina.
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Proditaj:

Bruto domadi proizved (BDP)—Sta je i kako ga mjerimo

Drugim rijeCima, dok je industrijska revolucija generisala rast u Zapadnoj Evropi,
Sjevernoj Americi, Okeaniji 1 Japanu, njen uticaj na 85% stanovniStva u drugim djelovima
svijeta bio je minimalan. Ljudi u nekim od tih zemalja su se tokom tog perioda snalazili nesto
bolje nego prije 1800, ali ne mnogo. Sada pogledajte Sta se dogodilo tokom posljednjih pola
vijeka. Od 1950. godine, dogodila se neka vrsta druge ekonomske revolucije koja se ovaj put
prosirila cijelim svijetom. Po prvi put u istoriji, ostatak svijeta takode je ostvario odrziv
ekonomski rast 1 nivoe prihoda znatno iznad nivoa egzistencije.

Najnoviji talas porasta realnog dohotka po osobi desio se prvo u zemljama u razvoju
van podsaharske Afrike, ali je u posljednje vrijeme odrziv rast zabiljezen 1 u toj regiji. Kao $to
pokazuje Grafik 5, realni BDP po glavi stanovnika (uskladen sa inflacijom) zemalja u razvoju
van podsaharske Afrike porastao je sa 1.698 dolara u 1960. na 11.820 dolara u 2018. godini,
Sto je nevjerovatno povecanje od 596%. Ovo povecanje tokom samo 58 godina bilo je ¢ak vece
od rasta BDP-a po glavi stanovnika na Zapadu tokom 130 godina nakon 1820. godine. Stavise,
u periodu od 2000. do 2018. godine, BDP po glavi stanovnika u podsaharskim africkim
zemljama porastao je za 67% tokom samo 18 godina.*”

Nakon sumornog perioda na pocetku tranzicije, postkomunistiCke zemlje takode su
zabiljezile brzi rast. Izmedu 2002. 1 2022. godine, Azerbejdzan, Jermenija i Gruzija ostvarili su
izuzetan ekonomski rast, pri ¢emu je njihov realni BDP po glavi stanovnika viSe nego
utrostrucen. Zaista, samo u 2022. godini, svaka od ovih zemalja zabiljezila je stope rasta vece
od 10%. U istom periodu, Kazahstan, Mongolija, Tadzikistan i Uzbekistan takode su ostvarili
zna&ajan napredak, sa realnim BDP-om po glavi stanovnika koji se vi$e nego udvostru¢io.””)

Kao $to istorija pokazuje, ekonomski rast se ne deSava automatski. Koji su klju¢ni
izvori ekonomskog rasta i ljudskog napretka? Zasto neke zemlje rastu i ostvaruju visoke nivoe
prihoda, dok druge stagniraju? Kako se moze objasniti obrazac ekonomskog rasta prikazan u

Tabeli 5?

Savremeni pogled na razvoj prepoznaje da institucije i politike imaju veliki uticaj na
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rast. Pod institucijama podrazumijevamo pravila, zakone 1 obi¢aje koji usmjeravaju ponasanje.
U ovom dijelu knjige ¢emo analizirati klju¢ne institucionalne i politi¢ke faktore koji leze u
osnovi procesa rasta i nacin na koji oni dovode do razlika medu nacijama. lako ne postoji
jedan jedini recept za ekonomski rast, sada imamo prilicno dobro razumijevanje onoga §to

pomaze 1 onoga Sta treba izbjegavati.
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DIO 2.1

1. Pravni sistem

., Sistem privatnog vlasnistva cini ljude odgovornima za vlastite postupke u
domenu materijalnih dobara. Takav sistem stoga osigurava da ljudi osjete
posljedice svojih djela. Viasnistvo postavilja granice, ali nas takode okruzuje

ogledalima, reflekiujuct nam postijedice naseg viasiiio onasanjda.
gledali oflektujuci nam posljedi Seg vlastitog ponasanja.“*?

— Tom Bethell, ekonomski novinar

Pravni sistem pruza osnovu za zastitu vlasnickih prava i sprovodenje ugovora. ,,Vlasnistvo* je
Sirok pojam koji ukljucuje vlasniStvo nad svojim radom, vlastitim idejama, kao i fizickim

dobrima poput zgrada i zemljista. Pravni sistem S§titi vlasnike od nasilja, krade ili prevare.

73



Privatno vlasni$tvo podrazumijeva tri kljuna elementa: 1. pravo na ekskluzivnu
upotrebu; 2. pravnu zastitu od uljeza—onih koji bi pokusali koristiti ili zloupotrijebiti imovinu

bez dozvole vlasnika; 3. pravo prenosa (prodaje ili poklanjanja) imovine drugima.

Video:

Eusebiova prava vlasniStva iz snova

Privatni vlasnici mogu odluciti kako ¢e koristiti svoju imovinu, ali su odgovorni i duzni
da odgovaraju za svoje postupke. Ljudi koji naruse ili povrijede prava vlasnistva drugih bice
podlozni istim zakonskim silama koje Stite njihovu sopstvenu imovinu. Na primjer, pravo
privatnog vlasni$tva"”) zabranjuju mi da koristim svoj ¢eki¢ da razbijem tvoje vjetrobransko
staklo, jer bi to znacilo krSenje tvog prava vlasniStva nad tvojim automobilom. Tvoje pravo
vlasniStva ograni¢ava mene i sve druge da koristimo (ili zloupotrebljavamo) tvoj automobil
bez tvoje dozvole. Sli¢no tome, moje vlasniS§tvo nad mojim ceki¢em i1 drugim stvarima
ograni¢ava tebe 1 sve druge da ih koriste bez moje dozvole.

Vazna stvar kod privatnog vlasnistva su podsticaji koji iz njega proizilaze. Postoje Cetiri
glavna razloga zbog kojih podsticaji koji prate jasno definisana i sprovedena prava privatnog
vlasnistva podsti¢u ekonomski rast i napredak.

Prvo, privatno vlasniStvo pruza snazne podsticaje za odrzavanje i dobro Cuvanje
imovine. Ako privatni vlasnici ne odrZzavaju svoju imovinu ili dozvole da bude
zloupotrijebljena ili oSte¢ena, oni ¢e snositi posljedice. Vrijednost njihove imovine ¢e opasti.
Na primjer, ako posjedujes automobil, ima$ jak podsticaj da mijenjas ulje, redovno ga
servisiras i odrzavas njegovu unutrasnjost. Zasto? Ako to ne ucinis, vrijednost automobila i za
tebe 1 za buduce vlasnike ¢e opasti. Ako je automobil u dobrom stanju, bi¢e vece vrijednosti i
za tebe 1 za one koji bi mozda bili zainteresovani da ga kupe. TrZiSna cijena ¢e odrazavati to
upravljanje. Dobro upravljanje se nagraduje, dok loSe upravljanje biva kaznjeno smanjenjem
vrijednosti imovine.

Nasuprot tome, kada je imovina u vlasnistvu drzave ili u zajedni¢kom vlasnistvu velike

grupe ljudi, podsticaj svakog korisnika da se brine o njoj slabi. Upecatljivi primjeri lako se
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mogu pronaci. Jeste li ikada gledali americki kaubojski film 1 pitali se: ,,Zasto svuda ima krava,
a bizoni su skoro istrijebljeni?* Odgovor: niko nije posjedovao bizone!

Kada drzava posjeduje stanove, nijedan pojedinac ili mala grupa vlasnika nema jak
finansijski podsticaj da odrzava imovinu. Zasto? Zato Sto nijedan pojedinac ili mala grupa nece
snositi troSkove opadanja vrijednosti imovine niti imati koristi od njenog unapredenja. Zbog
toga su stanovi u vlasniStvu drzave, u poredenju s privatnim vlasnistvom, ¢eS¢e zapusteni i loSe
odrzavani. Ovo je tacno 1 u kapitalistickim 1 u socijalistickim zemljama. ZapusStenost u brizi,
odrzavanju 1 popravkama odrazava slabe podsticaje koji prate drzavno vlasnistvo, ¢ak i1 usred
funkcionisanja trziSta privatnih sredstava. Jedna uobicCajena izreka iz sovjetskog vremena
dobro je opisivala ovaj problem: ,,Kada su svi vlasnici, niko nije vlasnik.“ Dobar primjer su
drzavni komunalni stanovi, ili ,,komunalke, koje su bile rasprostranjene Sirom Sovjetskog
Saveza. Ovi stanovi su smjestali viSe porodica, gdje je svaka imala svoju sobu, dok su
zajednicki koristili prostore poput kuhinje i kupatila. Ova drZzavna imovina cesto je bila
zanemarena i loSe odrzavana. Stanovnici su se ¢esto suocavali s problemima poput krovova
koji prokiSnjavaju i zastarjele vodovodne instalacije.

Problem ne nastaje samo zbog nedostatka privatnog vlasnisStva, ve¢ zbog razlicitih
interesa izmedu korisnika imovine i grupe ili pojedinca koji snosi troskove zloupotrebe. Sli¢an
problem se javlja na trziStu iznajmljivanja, gdje se privatni vlasnik razlikuje od korisnika. Zato
ugovori o iznajmljivanju ¢esto sadrze duge liste pravila o tome kako se imovina moze, a kako
ne moze koristiti. U Istocnoj Evropi prije tranzicije nije bilo neobi¢no da se penjes prljavim
stepenicama pored pokvarenih liftova 1 pregorelih sijalica, samo da bi uSao u sjajno odrzavane
stanove, jer su ljudi brinuli o svom privatnom prostoru, ali ne i o zajednickim.

Na pocetku tranzicije, pitanje kako dodijeliti prava vlasniStva nad stambenim fondom
postalo je glavno pitanje. Bilo je jasno da stambene jedinice treba da postanu privatno
vlasniStvo, ali ¢ije vlasniStvo? Za kuce i stanove izgradene u skorijoj proslosti, odgovor je bio
jednostavan—dodijeliti ih (ili prodati po niskoj cijeni) njihovim stanarima. Ali $ta je sa starijim
zgradama koje su oduzete od njihovih vlasnika kada su komunisti dosli na vlast? Da li
vlasnisStvo treba dati onima koji su zivjeli u tim jedinicama ili onima (ili potomcima onih)
kojima je imovina ,,ukradena? Odgovor koji su usvojili Cesi bio je da se imovina vrati

(restituira) biv§im vlasnicima, ali da trenutni stanari ostanu pod zaSti¢enim zakupom. Ovaj
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pristup naiSao je na ocigledne probleme, jer vlasnici nijesu imali dovoljno prihoda za
odrzavanje imovine i osjecali su nezadovoljstvo §to nijesu mogli prodati imovinu po njenoj
trzisSnoj vrijednosti.

Drugo, privatno vlasniStvo podsti¢e ljude da koriste svoju imovinu produktivno i
razvijaju je na nacine koje drugi visoko cijene. Iako privatni vlasnici mogu legalno raditi Sta
zele sa svojom imovinom, oni mogu profitirati od akcija koje povecavaju njenu vrijednost za
druge. Ako koriste i razvijaju svoju imovinu na nacine koji su privlacni drugima, njena trziSna
vrijednost ¢e porasti. S druge strane, promjene koje drugi ne vole—posebno ako su kupci ili
potencijalni kupci—smanjic¢e vrijednost necije imovine.

Privatno vlasni$tvo takode utice na li¢ni razvoj. Kada ljudi mogu zadrzati plodove svog
rada, imaju snazan podsticaj da unaprijede svoje vjestine, rade napornije 1 pametnije. Takve
akcije povecavaju njihov prihod i zadovoljstvo. Zasto su studenti spremni na duge sate ucenja i
placanje troskova visokog obrazovanja? Privatno vlasnistvo nad uslugama rada daje odgovor.
Budu¢i da imaju pravo vlasniStva nad svojim radnim uslugama, njihova buduéa zarada bice
veca ako steknu znanja i razviju vjestine koje drugi visoko cijene.

Sli¢no tome, privatno vlasniStvo pruza vlasnicima zemljiSta, zgrada 1 drugih fizi¢kih
sredstava motivaciju da ih koriste, §tite i razvijaju na korisne nadine. Stavise, oni koji to ne
¢ine snosice troSkove u vidu smanjene vrijednosti svoje imovine.

Razmislimo o vlasniku stambenog kompleksa koji nema interes da obezbijedi
atraktivno uredenje okoline, pogodna parkiraliSta, veSernice na licu myjesta, teretanu ili
kompleks bazena. Bice teSko pronaci stanare ako potencijalni stanari cijene te stvari visoko, tj.
viSe nego Sto kosta njihovo obezbjedivanje. Ako je to slucaj, vlasnik ima snazan podsticaj da ih
omoguci. Vlasnici stanova moci ¢e povecati svoje neto prihode (i trzisSnu vrijednost svojih
kompleksa) pruzajuci potrosa¢ima ono Sto visoko cijene u odnosu na trosak. Nasuprot tome,
vlasnici koji to ne rade uocice pad svojih prihoda i vrijednosti svog kapitala (svojih stanova).
Ipak, imajte na umu da, ako stanari nijesu spremni da plate troSak pogodnosti—kao S$to je
zatvoreni bazen—vlasnik stanova bi pogrijesio pruzajuci je.

Privatno vlasniStvo c¢ak utiCe na produktivnost resursa u socijalistickim zemljama.
Poljoprivreda u bivsem Sovjetskom Savezu ovo ilustruje. Pod komunistickim rezimom,

porodicama na malim privatnim parcelama, koje su bile veli¢ine do pola hektara, bilo je
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dozvoljeno da zadrze ili prodaju proizvode koje su proizveli. Te privatne parcele €inile su samo
oko 2% ukupne obradive povrsine; ostalih 98% bile su ogromne, kolektivne farme u drzavnom
vlasniStvu. Prema izvjesStajima sovjetske Stampe, oko 25% ukupne vrijednosti sovjetske
poljoprivredne proizvodnje dolazilo je s tih 2% privatno obradivanih parcela. Ovo pokazuje da
je proizvodnja po hektaru na privatnim parcelama bila otprilike Sesnaest puta veéa nego na
drzavnim farmama.””)

Cak i skroman pomak od drzavnog ka privatnom vlasni§tvu moze donijeti impresivne
rezultate. Godine 1978, komunisticka vlada Kine zapocela je de facto politiku dozvoljavanja
farmerima da zadrze svu rizu uzgojenu na kolektivnim farmama iznad odredene kvote zitarica
koja je morala biti predata drzavi. Rezultat je bio trenutni porast produktivnosti jer su farmeri
imali podsticaj da proizvode efikasno. Kada bi ispunili kvote, farmerima je bilo dozvoljeno da
zadrZe svu dodatnu proizvodnju. Kada se prosirila vijest da vlada ignoriSe zvani¢nu politiku
protiv takve ,privatizacije, praksa se brzo prosirila, dovode¢i do brzih povecanja
poljoprivredne proizvodnje i oslobadaju¢i farmere da predu u nepoljoprivredne sektore
ekonomije.*”)

Privatizacija drzavnih preduzeca u Poljskoj ranih 1990-ih sluZi kao jo§ jedan dobar
primjer poboljSane produktivnosti. Tranzicija je ozbiljno zapocela nakon pada komunizma
1989. godine, kada je Poljska sprovela jedan od najambicioznijih programa privatizacije u
Isto¢noj Evropi. Ova transformacija doprinijela je brzom ekonomskom rastu Poljske u
godinama nakon reformi, ¢ime se Poljska etablirala kao jedna od uspjeSnih prica
postkomunisti¢ke ekonomske tranzicije u Isto¢noj Evropi.'””

Bilo je mnogo razlicitih oblika privatizacije u postkomunisti¢kim zemljama. Neki su
oéigledno stavili sredstva u ruke takozvanih ,,oligarha'”, dok su drugi raspodijelili sredstva
ravnopravnije ili ih prodali stranim investitorima, pri ¢emu su sredstva iSla u drzavni budzet.
Ipak, €ak i oligarsi su, kao vlasnici koji teze profitu, imali podsticaj da njihova preduzeca
funkcionisu efikasno.

Trece, privatno vlasniStvo ¢ini vlasnike pravno odgovornim za Stetu koju nanesu
drugima. Sudovi priznaju autoritet koji proizilazi iz vlasniStva, ali takode 1 sprovode

odgovornost koja ide uz taj autoritet. Privatno vlasniStvo povezuje kontrolu s odgovornoscu.

Ova veza pruza vlasnicima snazan podsticaj da svoju imovinu koriste odgovorno i da

77



preduzimaju korake kako bi smanjili vjerovatno¢u nanosenja Stete drugima i njithovoj imovini.

Video:

Ekonomija prava privatnog vlasniStva

Razmotrimo sljedeée primjere: Vlasnici pasa imaju podsticaj da vezu ili obuzdaju svoje
pse ako postoji vjerovatnoca da ¢e ugristi. Vlasnici automobila bi¢e odgovorni ako, na primjer,
loSe odrzavane kocnice uzrokuju S$tetu tudoj imovini. Hemijska kompanija je pravno
odgovorna za Stetu ako se nepravilno rukovodi hemikalijama i1 naskodi drugima.

Cetvrto, privatno vlasni§tvo promovise o¢uvanje resursa kao i mudro upravljanje njima.
Kori$¢enje resursa moze generisati prihod, koji odrazava Zelje sadasnjih potroSaca koji Zele
ono Sto resursi mogu pruziti. Ali 1 buduci potrosaci imaju rije¢ zahvaljujuci pravima vlasnistva.
Vlasnik resursa, recimo Sumarka ili male Sume ¢ija stabla mogu biti posjec¢ena sada ili kasnije,
suocava se s odlukom. Da li ¢e drvo biti vrijednije danas ili u buduénosti? Drugim rijec¢ima, da
li ¢e ocekivana vrijednost stabala biti veca kada sazru ili ako budu posjecena sada? I da li ¢e ta
buduca vrijednost premasiti njihovu sadasnju vrijednost za viSe od troSkova njihovog ¢uvanja i
zastite za buducu upotrebu? Ako je odgovor potvrdan, vlasnik ima podsticaj da oCuva resurs,
tj. da ga zadrzi za buducu upotrebu, kako bi osigurao da resurs bude dostupan kada postane
vrijedniji. Posljednjih godina mnoge africke zemlje shvatile su da dodjeljivanje vlasnistva nad
lokalnim zemljiStem koje je bogato divljim Zivotinjama, pojedincima (ili seoskim
zajednicama), stvara trziSte za turizam, a uz to i ogranicava lov na krupnu divlja¢, i dovodi do
brzog povecanja broja nekada ugrozenih vrsta.

Privatni vlasnici ¢e profitirati od ocuvanja kad god se oc¢ekuje da ¢e buduca vrijednost
resursa premasiti njegovu trenutnu vrijednost. Ovo vazi ¢ak i1 ako trenutni vlasnik ne oc¢ekuje
da ¢e dozivjeti benefite. Zamislimo SezdesetpetogodiSnjeg vlasnika Sume koji sadi stabla
daglasije, koja obi¢no zahtijevaju pedeset godina da dostignu optimalan nivo za sjecu. Ima li
taj stariji vlasnik podsticaj da ocuva stabla za buducu upotrebu? S pravima privatnog
vlasnistva, odgovor je ,,da.* Privatnim vlasniS§tvom trzi$na vrijednost zemljista vlasnika e rasti

kako stabla sazrijevaju i1 kako se ocekivani dan sjece priblizava. Dakle, iako se sjeCa mozda

78


https://www.econfun.org/me/video/?id=economics-of-private-property-rights

nece dogoditi sve dok vlasnik ne umre, on ¢e moci da proda stabla (ili zemljiste sa stablima) u
bilo kom trenutku, ostvarujuéi njihovu rastu¢u vrijednost. Sve dok se oc¢ekuje da ¢e rast zrelih
stabala povecati buduce prihode vise nego Sto bi to ucinile alternativne investicije, vlasnik ¢e
profitirati oCuvanjem stabala za buduénost.

Vjekovima su pesimisti tvrdili da ¢emo uskoro ostati bez drveca, kljucnih minerala 1
raznih izvora energije. Iznova 1 iznova, bili su u krivu. Zasto? Ne uspijevaju da prepoznaju
ulogu privatnog vlasniStva. Pou¢no je osvrnuti se na ove katastrofi¢ne prognoze. U Engleskoj
u Sestom vijeku pojavili su se strahovi da ¢e zalihe drveta—koje se Siroko koristilo kao gorivo
za grijanje—uskoro biti iscrpljene. Medutim, viSe cijene drveta podstakle su o¢uvanje i dovele
do razvoja uglja. Kriza s drvetom brzo je nestala.

Cak i kada odredeni resurs nije u vlasni§tvu, trziste za druge resurse koji jesu u rezimu
privatnog vlasniStva ¢esto moze rijesiti probleme. Sredinom devetnaestog vijeka pojavile su se
mracne prognoze da ¢e svijet uskoro ostati bez kitove masti, koje je tada bilo osnovno gorivo
za vjestacko osvjetljenje. Buduéi da kitovi nijesu bili bili nicije privatno vlasnistvo, nije bilo
podsticaja za njihovo ocuvanje za buducu upotrebu. Kako se populacija kitova smanjivala,
cijena kitove masti naglo je rasla. Ali viSe cijene kitove masti povecale su podsticaj za
preduzetnike da pronadu i razviju zamjene. S vremenom je to dovelo do otkrivanja
komercijalno isplativih izvora nafte, privatnog razvoja relativno jeftinijeg kerozina i kraja
“krize kitove masti”.

Kasnije, kako su ljudi presli na koriS¢enje nafte, pojavila su se predvidanja da ¢e i taj
resurs biti iscrpljen. Godine 1891., Americki geoloSki institut zaklju¢io je da je malo
vjerovatno da ¢e se u Teksasu pronaci nafta. Godine 1926, Federalni odbor za oCuvanje nafte
procijenio je da ¢e zalihe nafte u SAD trajati jo§ samo sedam godina.”®) Godine 1972.,
izvjestaj Rimskog kluba pod nazivom "Granice rasta" predvidio je da ¢e ekonomski rast
dovesti do iscrpljivanja resursa i eventualnog kolapsa drustva u 21. vijeku.”” Iako je izvjestaj
ukazao na vazne probleme vezane za neodrzivo koriS¢enje resursa, mnoga njegova kratkoro¢na
predvidanja nijesu se ostvarila zahvaljuju¢i unapredenju efikasnosti, otkrivanju novih resursa i
prelasku na odrzivije prakse razvoja. Godine 1968, knjiga "Populaciona bomba" autora Paula
Erlija predvidjela je da ¢e brzi rast stanovniStva dovesti do masovne gladi i kolapsa drustva

tokom 1970-ih i 1980-ih. Erlih je ¢ak tvrdio da ¢e Engleska ,,prestati da postoji* do 2000.
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godine. U ¢uvenoj, ali istinitoj anegdoti, ekonomista Julian Simon ponudio je Erlihu opkladu:
»1zaberi bilo kojih pet resursa i1 bilo koju godinu u buduénosti, i ja se kladim da ¢e njihove
cijene pasti (nakon prilagodavanja za inflaciju).” Erlih je prihvatio opkladu i, zajedno sa
svojim savjetnicima, izabrao pet sirovina: hrom, bakar, nikl, kalaj i volfram. Opklada je
sklopljena 1980. godine, a do njenog isteka 1990. godine cijene svih pet resursa su pale,
uprkos tome §to je svjetska populacija porasla za skoro milijardu ljudi.

Iako prenaseljenost i dalje stvara zabrinutost, mra¢ne prognoze o globalnoj gladi nijesu
se ostvarile u obimu koji je bio predviden. Napredak u poljoprivrednoj tehnologiji (zelena
revolucija), poboljSanja u prinosima usjeva i inicijative za planiranje porodice pomogli su u
izbjegavanju predvidenih kriza.

Sva ova katastroficna predvidanja, kao 1 mnoga druga, pokazala su se ne samo
pogresnim, ve¢ nekada i potpuno pogresnim. Zasto? Privatno vlasniStvo pruza odgovor. Kada
se oskudica privatno posjedovanog resursa poveca, cijena ¢e porasti. Porast cijene pruza
potroSacima, proizvodacima, inovatorima i inzenjerima podsticaje da (1) Stede na direktnoj
upotrebi resursa, (2) intenzivnije traze supstitute”, i (3) razvijaju nove metode za otkrivanje i
obnavljanje vecih koliina resursa. Do danas, ove sile su odlagale katastroficne scenarije
su privatno vlasnistvo.

Jasno definisana i sprovedena prava vlasniStva takode su od klju¢nog znacaja za
ostvarenje dobitaka od trgovine. Kao $to je objasnjeno u Prinicpu 1.4, trgovina usmjerava
dobra ka ljudima koji ih viSe cijene 1 omogucéava vecu proizvodnju kao rezultat dobitaka od
specijalizacije i metoda proizvodnje u velikim razmjerama. Pravni sistem koji pruza
nepristrasno sprovodenje ugovora i zastitu prava vlasniStva smanjuje nesigurnosti povezane s
trgovinom. Ovo, zauzvrat, rezultira ve¢om trgovinom, ¢ime se proSiruju i dobici od trgovine i
ekonomski napredak.

Pravni sistem koji $titi prava vlasniStva i sprovodi ugovore na nepristrasan nacin pruza
osnovu za pokretate ekonomskog rasta: dobitke od trgovine, formiranje kapitala”), i razvoj
resursa. Nasuprot tome, nesigurna prava vlasniStva, neizvjesno sprovodenje sporazuma i
pravna pristrasnost podrivaju trgovinu, investicije i produktivno koriS¢enje resursa. Kroz

istoriju, ljudi su pokusavali s drugim oblicima vlasniStva, kao §to su velike zadruge i1 drzavno
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vlasniStvo, 1 to pod socijalizmom i1 komunizmom. Na bilo kojoj razini koja prelazi malu
zajednicu sa snaznom kulturnom harmonijom, ovi eksperimenti su se kretali od neuspjesnih do
katastrofalnih. Do sada, nijedan institucionalni aranZzman osim privatnog vlasnistva u okviru
vladavine prava'”) nije pruzio pojedincima toliko li¢ne slobode i tako snazan podsticaj da

sluZe drugima koriste¢i resurse produktivno i efikasno.

Video:

Mo¢ prava vlasniStva

Treba napomenuti da, da bi bili efikasni u promovisanje rasta, moraju biti jasno poznati
1 sprovedeni. Dok svi u selu u zemlji u razvoju mozda znaju ko ,,posjeduje” odredeni komad
zemlje, tesko je prodati to zemljiste ili ga koristiti kao zalog'”) za zaduZivanje radi ulaganja u
novi traktor. Jedna od najisplativijih strategija razvoja fokusira se na obezbjedivanje jasnih
vlasnickih titula tradicionalnim korisnicima zemljista. Na primjer, 2013. godine Ruanda je
formalno registrovala preko 11,3 miliona od procijenjenih 11,5 miliona parcela zemljista u
zemlji, po cijeni od oko 6 dolara po parceli. U roku od nekoliko godina, ove vlasnic¢ka prava su

koristena za podriku investicionih kredita u iznosu od 2,6 milijardi dolara.”*”

Procitaj:

Privatna svojina i oportunitetni troSkovi, autor: Dwight Lee
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DIO 2.2

2. Konkurentna trzista

,, Konkurencija doprinosi kontinuiranom poboljsavanju industrijske efikasnosti.
Ona tjera proizvodace da eliminisu gubitke i smanjuju troskove kako bi
nadmasili konkurente. Na taj nacin eliminiSe one Ciji su troskovi visoki i

omoguéava koncentraciju proizvodnje u rukama onih s nizim troskovima. <"

— Clair Wilcox, bivsi profesor ekonomije, KoledZ Swarthmore

Konkurencija je krvotok trziSne ekonomije. Prisustvo konkurencije osigurava otvorenost trzista
i slobodan ulazak alternativnih prodavaca. Konkurentski proces vrsi pritisak na svaku firmu da
posluje efikasno i udovoljava preferencijama potrosaca. Konkurencija eliminiSe neefikasne
proizvodace. Firme koje ne uspiju da potrosac¢ima ponude kvalitetne proizvode po privlaénim
cijenama dozivljavaju gubitke i na kraju izlaze iz posla.

UspjeSni konkurenti nadmasSuju rivalske firme na razne nacine, ukljucujuéi kvalitet
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proizvoda, stil, uslugu, pogodnu lokaciju, reklamiranje 1 cijenu. Medutim, oni moraju
potroSacima dosljedno nuditi barem onoliko vrijednosti u odnosu na troskove proizvodnje
koliko nude njihovi rivali.

Sta sprje¢ava McDonald's, Carrefour, Amazon, General Motors ili bilo koju drugu
firmu da povecaju cijene, prodaju loSe proizvode i pruzaju loSu uslugu? Odgovor je
konkurencija. Ako McDonald's ne uspije ponuditi ukusan sendvi¢ po atraktivnoj cijeni uz
ljubaznu uslugu, ljudi ¢e se okrenuti KFC-u, Burger Kingu, Wendy'su, Subwayu, Taco Bellu
i/ili drugim rivalima. Cak i najveée firme gube trziste u korist malih, inovativnih kompanija
koje pronalaze nacine da ponude bolje proizvode po nizim cijenama. Industrija automobila,
iako u njoj dominiraju velike firme, suo€ava se s intenzivhom konkurencijom. Firme poput
Toyote (Japan) 1 General Motorsa (SAD) gube kupce u korist proizvodaca poput Changana
(Kina) ili Marutija (Indija), kao i drugih proizvodaca za koje mozda jo§ nismo ni culi, ako
zaostanu u ispunjavanju potrosackih zelja po konkurentskim cijenama.

Konkurencija daje firmama snazan podsticaj da razvijaju bolje proizvode i pronalaze
metode proizvodnje s nizim troskovima. Niko ta¢no ne zna koje proizvode ¢e potrosaci
sljedece Zeljeti ili koje tehnike proizvodnje ¢e minimizirati troSkove po jedinici. Trzi$ni proces
otkrivanja pruza odgovor. Da li je online trziste najveca inovacija u maloprodaji jos od pojave
trznih centara? Ili je to samo jo$ jedna ideja koja ¢e uskoro biti zamijenjena ne¢im jo$ boljim?
Profiti 1 gubici na otvorenim, konkurentnim trziStima neprestano daju odgovor, koji se mijenja
s vremenom usljed promjene potrosackih preferencija, novih tehnologija i otkri¢a boljih nacina
poslovanja.

U trziSnoj ekonomiji, preduzetnici su slobodni da inoviraju. Potrebna im je samo
podrska investitora (Cesto ukljucuju¢i njih same) spremnih da uloZe potrebna sredstva.
Odobrenje centralnih planera, ve¢ine u zakonodavnom tijelu ili poslovnih konkurenata nije
potrebno. Ipak, konkurencija drzi preduzetnike i investitore koji ih podrzavaju, odgovornima
jer njihove ideje moraju proci ,,provjeru realnosti koju namecu potrosaci. Ako potroSaci
smatraju da je inovativni novi proizvod dovoljno vrijedan da pokrije svoje troskove, novi
biznis ¢e ostvariti profit i prosperirati. Ali ako potrosaci ocijene da je novi proizvod manje
vrijedan od svojih troSkova po jedinici, firma ée pretrpjeti gubitke i propasti. PotroSaci postaju

krajnje sudije inovacija i poslovnog ucinka.
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Video:

Stiv Forbs o uspjehu - DZordz Istmen

Kada se uvedu novi proizvodi, oni obi¢no slijede predvidiv odnos cijene i kvaliteta.
Tipi¢no, novi proizvodi su u pocetku vrlo skupi i kupuje ih relativno malo potroSaca,
uglavnom onih s visokim prihodima. Ti potros$aci su spremni platiti visoku cijenu za ranu
dostupnost, jer je tokom ove pocetne faze kvalitet proizvoda obicno nizi zbog neocekivanih
problema u pocetnoj proizvodnji, dok je cijena visoka zbog ograni¢enog nivoa proizvodnje.
Ovi rani kupci igraju kljuénu ulogu: pruzaju prihode za pokrivanje pocetnih troSkova
proizvoda i omogucavaju firmama da steknu iskustvo, poboljSaju kvalitet 1 smanje troSkove po
jedinici u buduénosti. S vremenom, preduzetnici pronalaze nacine da ucine proizvod

pristupacnijim i proSire njegovu dostupnost sve ve¢em broju potroSaca.

Evolucija mobilnih telefona 1973-2015

I

0060 @
6600 @
000020

Mnogi proizvodi, ukljucuju¢i automobile, televizore, klima uredaje, masine za pranje
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posuda, mikrotalasne peénice i personalne ratunare, prosli su kroz isti obrazac.”?) Svi su bili
veoma skupi kada su se prvi put pojavili, ali su preduzetnici pronasli nacine da ih proizvode
ekonomicnije 1 poboljSaju njihov kvalitet, ¢ineci ih pristupacnijim za veliku vecinu potrosaca.
Kada razmatramo ulogu preduzetnika i konkurentskog procesa, vazno je prepoznati ovaj
obrazac promjene cijene i kvaliteta kroz vrijeme.

Pametni telefoni ilustruju dobro ovaj odnos cijene 1 kvaliteta. Kada su mobilni telefoni
prvi put uvedeni 1980-ih, prodavali su se po cijeni od oko 4.000 dolara (prilagodeno inflaciji,
skoro 10.000 dolara danas), bili su veli¢ine cigle i nijesu mogli raditi mnogo vise od pozivanja.
S vremenom, njihova veli¢ina se smanjila, njihova procesorska snaga i funkcionalnosti su
eksponencijalno porasle, a cijene su pale. Danas su dostupni po djelicu pocetne cijene i
smatraju se neophodnima od strane mnogih potrosac¢a u svim prihodovnim grupama u svakoj
zemlji gdje je vlada to omogucéila. Oni omogucavaju prijateljima, porodicama i poslovnim
partnerima da komuniciraju trenutno, za simboli¢nu cijenu. Na primjer, 1920. godine 10-
minutni telefonski poziv izmedu Njujorka i Los Andelesa kosStao je vise od 400 dolara u
dana$njim cijenama. Medutim, 2024. godine taj poziv moze se obaviti besplatno putem servisa
poput Zooma ili WhatsAppa.

Proizvodaci koji zele opstati u konkurentskom okruzenju ne smiju biti samozadovoljni.
Danasnji uspjesan proizvod mozda nece pro¢i sutrasnji test konkurencije. Da bi uspjeli na
konkurentskom trzistu, preduzetnici moraju biti vjesti u predvidanju, prepoznavanju i brzom

usvajanju poboljSanih ideja.

Video:

Da li biste se odrekli interneta?

Konkurencija otkriva poslovnu strukturu i veli¢inu firme koja najbolje moze odrzati
niske troskove po jedinici proizvoda. Za razliku od drugih ekonomskih sistema, trzi$na
ekonomija ne propisuje koje vrste firmi smiju ucestvovati u konkurenciji. Bilo koji oblik
poslovne organizacije je dopusSten. Firme u vlasni§tvu pojedinaca, partnerstva, korporacije,

firme u vlasniStvu zaposlenih, potrosacke zadruge, komune ili bilo koji drugi oblik poslovanja
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slobodni su da udu na trziste. Da bi uspjeli, moraju proc¢i samo jedan test: ekonomic¢nost. Oni
moraju proizvoditi kvalitetne proizvode po atraktivnim cijenama da bi ostvarili profit i opstali.
Ali ako njihova struktura rezultira viSim troSkovima od drugih oblika poslovne organizacije,
konkurencija ¢e ih izbaciti s trziSta. Naravno, konkurencija takode osigurava da proizvodi
razli¢itog kvaliteta mogu koegzistirati sve dok neki potrosaci preferiraju razli¢ite kompromise
izmedu kvaliteta 1 cijene. Mercedes se moze prodavati (po visokoj cijeni) pored Volkswagena s
nizom cijenom. S druge strane, istoénonjemacka marka automobila Wartburg i ruska marka
Ziguli nijesu uspjele opstati bez nekog oblika uplitanja u trzidne sile—sto je bilo uobi¢ajeno u
komunistickim zemljama koje su zabranjivale ili uvodile visoke carine na uvoz iz trziSnih
ekonomija.

Konkurentski proces takode odreduje veli¢inu firmi u raznim sektorima ekonomije. U
nekim sektorima—=kao $to su proizvodnja aviona i automobila—kompanije moraju biti prilicno
velike kako bi u potpunosti iskoristile ekonomiju obima. Kompanija koja proizvodi samo
nekoliko desetina automobila imala bi izuzetno visok tro$ak po jedinici; nasuprot tome, kada
se fiksni troskovi rasporede na hiljade jedinica, troskovi proizvodnje svakog automobila mogu
znacajno pasti. Prirodno, potrosaci ¢e kupovati od firmi koje mogu ekonomic¢no proizvoditi
robu i prodavati je po nizim cijenama. U takvim industrijama, male firme ne¢e mo¢i efikasno
konkurisati i samo ¢e velike firme opstati. Jo$ jedan primjer je trziSte telekomunikacija. Sa
znacajnim infrastrukturnim troskovima, trzisStem telekomunikacija u Evropi dominiraju velike
firme poput Vodafonea, Deutsche Telekoma, Telefonice 1 Orangea.

Medutim, u drugim sektorima, male firme, Cesto organizovane kao individualne
incijative ili partnerstva, bi¢e ekonomic¢nije. Kada potrosaci cijene personalizovanu uslugu i
individualizovane proizvode, male firme imaju tendenciju da dominiraju, dok velike firme
imaju poteskoca. To je obi¢no slucaj u trziStima za pravne i medicinske usluge, gurmanske
restorane, personalne usluge i specijalizovane usluge Stampe. Sektori zanatskog piva i
mikropivara u Evropi biljeZe znacajan rast, pri ¢emu male pivare igraju klju¢nu ulogu u
diversifikaciji trzi§ta piva. Zemlje poput Belgije, Ujedinjenog Kraljevstva, Njemacke i Ceske
Republike imaju zivahne scene gdje male firme stalno inoviraju u proizvodnji piva, nudeci
sirok spektar stilova 1 ukusa koji obi¢no nijesu dostupni od veéih proizvodaca.

Koliko god to paradoksalno izgledalo, licni interes voden konkurencijom snazna je sila

86



ekonomskog napretka. Dinami¢na konkurencija izmedu proizvoda, tehnologija, organizacionih
metoda 1 poslovnih firmi eliminiSe neefikasne i konstantno vodi ka otkrivanju i uvodenju
preferiranih proizvoda i superiornih tehnologija. Kada novi metodi poboljsaju kvalitet i/ili
smanje troskove, oni brzo rastu, ¢esto zamjenjujuéi stare nacine rada.

Istorija je prepuna primjera. Automobil je zamijenio konjske zaprege. Supermarket je
zamijenio male porodi€ne prodavnice. Lanci brze hrane poput McDonald'sa 1 Wendy'sa
uglavnom su zamijenili lokalne restorane. Carrefour i Metro Cash & Carry brzo su rasli dok su
drugi trgovci smanjivali obim poslovanja ili ¢ak izlazili iz posla. Personalni racunari zamijenili
su pisace masine. Pametni telefoni su zamijenili telefone s rotacionim biranjem, koji su bili
vezani za jednu lokaciju, i postali su mobilni ra¢unski uredaji. LED rasvjeta efikasno potiskuje
sijalice sa Zarnom niti, dok su racunari (ili ¢ak sami telefoni) zamijenili abakuse, logaritmarske
tablice pa Cak i prste za raCunanje. Zbog poboljSanja u prakti¢nosti, ekonomicnosti i kvalitetu,
uz istovremeno smanjenje cijena, mnoge industrije su evoluirale. Kompanije koje su bile spore
u prilagodavanju digitalnoj revoluciji, poput Kodaka, suocile su se s ozbiljnim poslovnim
izazovima. Nasuprot tome, one koje su prihvatile digitalnu tehnologiju, poput Canona 1
Nikona, nastavile su da napreduju 1 vode trziSte. Primjera ima na pretek. Veliki ekonomista
Jozef Sumpeter nazvao je ovu dinami¢nu konkurenciju ,kreativna destrukeija’”) i tvrdio da
ona ¢ini samu srZ ekonomskog napretka.

Konkurencija usmjerava li¢ni interes na nacin koji doprinosi podizanju Zzivotnog

standarda u drustvu. Kao §to je Adam Smit primijetio u Bogatstvu naroda:

,,Ne ocekujemo veceru od dobrocinstva mesara, pivara ili pekara ono veé iz
njihovog sopstvenog interesa. Mi se obracamo njihovoj ljubavi prema sebi, a ne
njihovoj humanosti, i nikada ne razgovaramo s njima o svojim potrebama, vec¢ o

njihovim koristima. “*%

Zajedno, privatno vlasniStvo i1 konkurentska trziSta pruzaju temelj za kooperativno
ponasanje i efikasnu upotrebu resursa. Kada su prava privatne svojine jasno definisana i
sprovedena, proizvodaci se suoCavaju s oportunitetnim troskovima koris¢enja resursa. Kao Sto

smo ve¢ razmotrili u dijelu 1, oni moraju obezbijediti vecu vrijednost iz koriS¢enih resursa, jer
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¢e ith u suprotnom nadmasSiti konkurenti koji proizvode po niZzim troSkovima. Cijene na
otvorenim i1 konkurentskim trziStima pruzaju im snazan podsticaj da odrzavaju niske troskove,
zadovoljavaju zelje potrosaca i otkrivaju bolje proizvode i efikasnije nacine poslovanja.

Konkurencija je ,,pro-potrosacka“—potrosa¢i su njeni najveéi pobjednici.
Konkurentska trziSta nijesu ,,pro-biznis®“. U stvari, firme ne vole suoc¢avanje s konkurencijom i
Cesto lobiraju za vladine politike koje ih Stite od nje. One ¢e Cesto nastojati podi¢i barijere koje
ogranicavaju ulazak potencijalnih konkurenata na trziste. Kako prelazimo na analizu regulacija
u sljede¢em odjeljku i politickog procesa u dijelu 3 knjige, ponovo ¢emo pomenuti primjere
nastojanja firmi da smanje konkurentnost trzista.

Evropska unija, kroz Evropsku komisiju, ima sveobuhvatan skup politika konkurencije
usmjerenih na spreCavanje antikonkurentskih praksi. Ovo ukljucuje ovlaséenja za istrage u
kompanija, izricanje kazni i zahtjeve za promjenu poslovnih praksi kako bi se ocuvala
konkurencija na trziStu. Cilj je osigurati da potrosaci imaju Sirok izbor usluga i1 proizvoda po
konkurentskim cijenama. S druge strane, vazno je biti oprezan s pojavom regulatornog
zarobljavanja'”) gdje velika firma koja veé posluje u industriji pokusava uvijeriti regulatore da
usvoje pravila koja su toliko skupa za poStovanje da male, novoosnovane firme s potencijalno
boljim proizvodima ne mogu uéi u industriju. Na primjer, GDPR (Opsta uredba o zastiti
podataka) Evropske unije zahtijeva toliko administrativnih troSkova i vodenja evidencije da
potencijalne nove online kompanije mogu smatrati preskupim da testiraju svoje inovativne

ideje.

Proditaj:

Ostajemo bez poljoprivrednog zemljiSta, autor: Dwight Lee
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DIO 2.3

3. Razumna i ogranicena regulacija

I3

,,Ako donesete 10.000 propisa, unistavate svu podrsSku zakonima. ‘

— Winston Churchill

Vladina regulacija izgleda kao lak nacin za postizanje razliCitih ciljeva, kao §to su smanjenje
nezaposlenosti, povecanje plata za nekvalifikovane radnike ili uklanjanje nekvalitetnih
proizvoda s trzista. Medutim, kada razmiSljamo o tome Sta se moze postici regulacijom, vazno
je imati na umu tri klju¢ne tacke.

Prvo, konkurencija je veliki regulator. Otvorena, konkurentska trZiSta pruZaju
pojedincima 1 preduze¢ima snazan podsticaj da drugima obezbijede robe 1 usluge koje oni
cijene, jer je to izvor visih prihoda. Pod ovim uslovima, obi¢no je malo vjerovatno da ce

regulacija poboljsati situaciju.

Video:

Prepreka kamiona sa hranom

Drugo, regulacija generiSe sekundarne efekte koji su ¢esto beskorisni i u suprotnosti s
namjeravanim ciljevima. U mnogim slu€ajevima, sekundarni efekti su direktno suprotni
ciljevima koje zagovaraju njeni pobornici.

Na primjer, sredinom 1980-ih carinici u Gvatemali su imali pravo da odustanu od
naplate carina ako su smatrali da je to u ,,nacionalnom interesu.“ Takva legislativa otvoren je
poziv drzavnim zvani¢nicima da traze mito. Ona stvara regulatornu nesigurnost i ¢ini poslovne

aktivnosti skupljim i manje atraktivnim, narocito za poStene ljude.

89


https://www.econfun.org/me/video/?id=food-truck-roadblock

Video:

Rizik dobrih namjera

Trece, regulacija odrazava politicki proces, koji generalno favorizuje preduzeca i druge
interesne grupe koje su daleko bolje organizovane od potroSaca, poreskih obveznika 1 opSte
javnosti. Dok pobornici regulacije Cesto tvrde da nastoje posti¢i neki uzviseni cilj, istina je da
gotovo uvijek nastoje iskoristiti politicki proces kako bi ostvarili korist na racun drugih.

Sve ove tvrdnje podlozne su jednoj velikoj napomeni: generalno smo diskutovali o
ekonomskim transakcijama kao da se odvijaju izmedu kupca i prodavca, pri ¢emu svaki od
njih reflektuje sopstveni najbolji interes. Sta ako ono $to kupim od tebe uti¢e na nekog treéeg
ko nije ni svjestan da mi diskutujemo o ovoj transakciji? Ovi efekti nazivaju se
eksternalijama'”). Eksternalija moZe biti pozitivna ili negativna. Na primjer, ako moj kolega
primi vakcinu protiv Covida, manja je vjerovatnoca da ¢u se razboljeti. Negativna eksternalija
¢e se javiti ako komsijin pas laje cijelu no¢ 1 ne mogu da spavam.

Eksternalije stvaraju slozen problem za drustva. Ekonomista Ronald Kouz utvrdio je da
u mnogim sluc¢ajevima nije potrebno nista preduzimati. Ovo je donekle slozena argumentacija,
ali predstavlja dobar primjer ekonomske logike. Razmislimo o psu koji laje. Dvoje ljudi su
ukljuceni: moj komsija, koji voli svog psa, i ja, koji volim svoj san. Sve dok je trziSte
slobodno, mozemo sami rijesiti sukob. Ako komsija cijeni lajanje viSe nego $to ja cijenim svoj
san, moze mi platiti da ga toleriSem ili mi moZzda moze kupiti ¢epi¢e za usi. Ako ja cijenim
svoj san viSe nego $to on cijeni lajanje, obrnuto je tacno — mogu mu platiti da zaustavi lajanje
(mozda nabavkom korpe za psa).

Kouzova teorema'”) funkcionide, medutim, samo u ograni¢enim situacijama. SloZeniji
slucajevi zaista stvaraju ulogu za ogranicene drzavne regulacije, obi¢no kada ima toliko ljudi
pogodenih s obje strane da je nemoguce da sami postignu dogovor. Razmislite o gradanima
jedne zemlje koji bi bili voljni, u zbiru, da plate dovoljnu sumu da natjeraju fabriku da smanji
zagadenje koje ispusta u vazduh. Problem je: ,,kako organizovati sve njih da to u¢ine i obuzdati
varalice koje kazu: ‘Pa, ako svi ostali doprinesu, moj mali doprinos nece nista promijeniti!’*

U takvim slu¢ajevima moZe postojati razlog za kolektivno (tj. vladino) djelovanje. U
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idealnom svijetu, vlade koje kolektivno predstavljaju gradane tacno bi procijenile troskove 1
koristi kako bi se uhvatile u kostac s problemima velikih razmjera, poput zagadenja. Cak i u
ovim situacijama, medutim, ve¢ina ekonomista preferira da se svakoj jedinici zagadenja odredi
cijena (nazvana ,,negativna eksternalija®) umjesto donosenja pravila. Razlog za odredivanje
cijene je ocigledan. Kada se cijena postavi, recimo 1 euro po toni, fabrike mogu same odluciti
da li im je jeftinije da sami ocCiste zagadenje ili da plate cijenu. Ako postavljena cijena ne
postigne Zeljeni ishod, lako je podi¢i ili smanjiti cijenu. Maksimizacija profita obavlja ve¢inu
posla.

Sada razmislimo o alternativi. Mozda regulator odluci koliko zagadenja svaka fabrika
moze emitovati. Kako bi ona mogla znati koje fabrike bi najlakSe mogle odistiti svoju
proizvodnju? Uslijed nedostatka velikog broja informacija koje su skrivene na trziStu, nuzno
nastaju neefikasnoti.

Vecina regulacija s kojima smo upoznati stvara viSe problema nego Sto ih rjesava.
Razmotrimo uticaj regulacija koje ograni¢avaju ulazak na trziSta. Mnoge zemlje namecu
regulacije koje oteZavaju ulazak i konkurenciju u razli¢itim djelatnostima i zanimanjima. U tim
zemljama, ako zelite pokrenuti posao ili pruzati usluge, morate dobiti licencu, popuniti
obrasce, dobiti dozvolu od razli¢itih biroa, dokazati da ste kvalifikovani, pokazati da imate
dovoljna finansijska sredstva i zadovoljiti razne druge regulatorne zahtjeve. Neki zvanicnici
mogu odbiti vas zahtjev osim ako niste spremni da doprinosite njihovoj kampanji ili platite
mito. Cesto, dobro uspostavljena i politi¢ki uticajna preduzeca protiv kojih biste se takmicili
mogu uspjesSno osporiti vas zahtjev.

Hernando de Soto, u svojoj otkrivajucoj knjizi Misterija kapitala, izvjeStava da je
pocetkom 2000-ih u Limi, Peru, bilo potrebno 289 dana za tim ljudi koji rade po 6 sati dnevno
da ispune zahtjeve za pokretanje malog preduzeéa za proizvodnju odjece. U ranijoj knjizi
Drugi put, otkrio je da je tokom tog procesa dest puta traZzeno mito i da je bilo potrebno platiti
dva da bi se dobila dozvola za legalno poslovanje.”**)

Godine 2020. Svjetska banka je objavila “Izvjestaj o poslovanju® u razli¢itim zemljama
svijeta”) u kojem se navodi da je globalni prosjek vremena potrebnog za otvaranje posla pao
sa 52 dana u 2003. na 20 dana u 2019. Ovo poboljsanje je bilo izrazeno u svim zemljama, bez

obzira na nivo prihoda, osim u Sjevernoj Americi, gdje je vrijeme smanjeno s ve¢ niskih 3,5
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dana u 2003. na 2,85 dana u 2019. Posljednje mjesto na tabeli zauzima Venecuela, gdje bi
legalno otvaranje posla trajalo 230 dana. Na vrhu su Novi Zeland i Gruzija, gdje se proces
moze zavrsiti za pola dana. Medu postkomunistickim zemljama najduze vrijeme za otvaranje
posla bilo je potrebno u Bosni i Hercegovini, 80 dana. Postkomunisticke zemlje su zapravo
znacajno napredovale u lako¢i otvaranja poslova, 1 ono traje u prosjeku oko 14 dana u odnosu
u na 23 dana u koliko je potrebno u Isto¢noj Aziji 1 Pacifiku i1 28 dana koliko je potrebno u
Latinskoj Americi i Karibima u 2019 .°%

Stavise, kada vlade nameéu regulacije koje ograni¢avaju ulazak na trziste, postojeca
preduzeca Ce se zalagati za dodatne regulacije koje ¢e jo§ visSe otezati potencijalnim rivalima
da udu na trziste. Ova redukcija konkurencije ¢e dovesti do viSih cijena 1 vecih profita za
privilegovane firme. Takode ¢e smanjiti produktivnost jer preduzeca troSe viSe vremena i
novca trazeci vladine povlastice (na primjer, lobiranje politickih donosilaca odluka) umjesto da
proizvode dobra i usluge koje ljudi cijene. Kao rezultat, potrosaci trpe, a ukupna proizvodnja
pada ispod svog potencijala.

Regulacije koje ometaju dobrovoljnu razmjenu obi¢no smanjuju dobitke od trgovine,
preduzetnickih poduhvata i druStvene saradnje. Kontrola cijena, obavezne aktivnosti i carine su
primjeri. Razmotrite kako kontrola cijena utice na dobitke od trgovine. Kada se cijena dobara
ili usluga postavi iznad trziSnog nivoa, kupci ¢e kupovati manje jedinica nego Sto bi inace
kupili. Ovo smanjuje obim medusobno korisnih razmjena, ¢ime se trgovina smanjuje.
Alternativno, kada su cijene postavljene ispod trziSnog nivoa, prodavci ¢e smanjiti koli¢inu
koju su spremni da ponude, takode uzrokuju¢i smanjenje broja razmjena i dobitaka od
trgovine. Bez obzira na to da li su postavljene iznad ili ispod trziSnog nivoa, kontrole cijena ¢e

smanjiti obim trgovine i dobitke od proizvodnje i razmjene.

Video:
Lekcije iz Afrike

o e 9 . v v w7 . . . .o Ve .
Minimalna plata(') je mozda najces¢e primjenjivana kontrola cijena Sirom svijeta.

Minimalna plata uspostavlja cjenovni prag'”, koji podiZe satnicu nekih radnika (i poslova)
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iznad trziSnog nivoa. Minimalne plate su kontroverzno pitanje u mnogim evropskim zemljama.
Prakse minimalnih plata u evropskim zemljama znacajno variraju, odrazavajuéi raznolike
ekonomske uslove, strukture trziSta rada i socijalne politike Sirom kontinenta. Od januara
2024, minimalne mjeseCne plate u zemljama ¢lanicama EU krecu se od 477 eura u Bugarskoj
do 2.571 eura u Luksemburgu.””) U zemljama izvan EU-a, postkomunisti¢kim zemljama,
obi¢no su nize, iznose¢i 376 eura mjesecno u Albaniji 1 173 eura u Kazahstanu, $to je ipak
visoko u odnosu na nivo produktivnosti najmanje kvalifikovanih radnika.

Propisivanje visih plata izgleda kao lak nacin da se pomogne nekvalifikovanim
radnicima, ali postoje sekundarni efekti. Kao Sto osnovni princip ekonomije ukazuje, visa
minimalna plata znaCi¢e manje zaposlenja za nekvalifikovane radnike. Postoji odredena
kontroverza o veliini smanjenja zaposlenosti, ali ve¢ina empirijskih dokaza ukazuje da ce
svako povecanje minimalne plate za 10 procenata smanjiti zaposlenost radnika izmedu 1 i 3

procenta.*®) Takode ée se pojaviti i drugi nenamjerni sekundarni efekti.

Video:

Josh Angrist: Da li ste vozili za Uber?

Poslodavci ¢e preduzeti korake da kontroliSu ili nadoknade svoje vece troSkove rada.
Ovo ¢e ukljucivati manje mogucénosti za obuku nekvalifikovanih radnika, manje pogodna
radna vremena i smanjenje dodatnih beneficija. StaviSe, visa minimalna plata ¢e povecati
zarade nekih radnika do nivoa gdje gube pravo na pomo¢ u hrani, zdravstvenoj njezi i drugim
oblicima transfera, §to znac¢i da ¢e im prihodi nakon poreza i transfera rasti manje, a ponekad 1
znatno manje, nego $to je poveéanje minimalne plate.”*”)

U sustini, minimalna plata onemogucava zaposljavanje osoba ¢ija produktivnost” je
manja od minimalne—odnosno, ¢iji u¢inak ne opravdava isplatu minimalne plate. Da i je ovo
razumna ideja? Da li zaista Zelimo uskratiti osobama s produktivno$¢u manjom od minimalne
plate priliku da uopste rade? Ovo je upravo ono Sto minimalne plate rade.

Da bismo jasno vidjeli Stetne efekte minimalnih plata, pomaze da shvatimo da ti efekti

nijesu zaista mjerljivi brojem nezaposlenih radnika. Za razliku od onoga Sto mnogi ljudi
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pretpostavljaju, zvani¢ne statistike u vecini zemalja zahtijevaju da osoba ne radi, ali aktivno
trazi posao, da bi bila oznacena kao ,,nezaposlena.“ Neko ko ne radi jer minimalna plata
zahtijeva da mu se plati viSe nego $to njegova produktivnost opravdava, ne smatra se
,hezaposlenom osobom.“ Umjesto toga, ti radnici se mogu smatrati obeshrabrenim
radnicima'”. Pobornici vi§e minimalne plate Gesto tvrde da ée to smanjiti stopu siromastva
povecanjem prihoda siroma$nih radnika. Na prvi pogled, ovo izgleda tatno, ali pregled
podataka ukazuje da je ovo vrlo upitno. Postoje tri glavna razloga zasto je to slucaj.

Prvo, velika vecina radnika sa minimalnom platom nije u siromastvu. U Sjedinjenim
Drzavama, oko 80% radnika s minimalnom platom su c¢lanovi domacinstava ¢iji prihodi
premasSuju granicu siromastva; jedna tre¢ina Zivi u domadinstvima s iznadprosjecnim
prihodima. Polovina radnika s minimalnom platom ima izmedu Sesnaest i dvadeset Cetiri
godine, a vedina njih radi skra¢eno radno vrijeme. Samo jedan od sedam radnika s
minimalnom platom (oko 15%) je glavni hranitelj porodice s jednim ili vise djece. Dakle,
tipican radnik s minimalnom platom je samac, mlad, radi skra¢eno radno vrijeme i ¢lan je
domacinstva s prihodima iznad granice siromastva.

Drugo, mnogi radnici s minimalnom platom su takode potrosaci proizvoda koji su pod
uticajem povecane minimalne plate. Minimalna plata ¢e vjerovatno povecati cijene dobara
poput namirnica i obroka brze hrane. Ove viSe cijene ¢e, barem djelimi¢no, neutralisati dobitke
radnika od ve¢e minimalne plate.

Trece, mnoge siromasne porodice nemaju nikoga ko radi, pa im ve¢a minimalna plata
nece pomoci osim ako povecanje nije dovoljno veliko, nakon prilagodavanja za izgubljene
beneficije socijalne pomo¢i, da ih podstakne da udu u radnu snagu.

Do sli¢nih nalaza dosli su i1 neki istrazivaci koji su se bavili evropskim zemljama. Na
primjer, studija o Njemackoj zakljucuje da bi uvodenje minimalne plate moglo dovesti do

manjeg broja radnih mijesta za nekvalifikovane radnike.*”

Studija "Ekonomski uticaj
minimalnih plata u Evropi" analizirala je efekte minimalnih plata u sedamnaest evropskih
zemalja. IstraZivanje je pokazalo da minimalne plate smanjuju zaposlenost mladih radnika."
Postkomunisticka Rusija pruza zanimljivu laboratoriju za proucavanje efekata minimalnih

plata. Godine 2007. zemlja je vise nego udvostrucila federalnu minimalnu platu (i povecala je

jos vise u nekim regionima). Rezultati sugeriSu da je to izazvalo smanjenje zaposlenosti mladih
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ljudi, od kojih su neki prihvatili poslove u neformalnoj ekonomiji, dok su se drugi jednostavno
povukli iz radne snage.*”)

Kada razmiSljamo o efektima minimalne plate na mlade nekvalifikovane radnike,
vazno je razmotriti uticaj i na kratak i na dugi rok. Radno iskustvo mladima pruza prilike da
razviju samopouzdanje, dobre radne navike, vrijedne vjesStine i pozitivan stav, Cine¢i ih
vrednijim budu¢im poslodavcima. Ako mladi ljudi ne mogu dokazati svoju vrijednost
poslodavcima i razviti vjeStine na radnom mjestu, malo je vjerovatno da ¢e se uspjeti
napredovati i ostvariti vece zarade u buducénosti.

Cak i kada radnik dobije poveéanje plate zbog vise minimalne plate, to ne znaéi da ée
mu zapravo biti bolje. Poslodavci moraju obezbijediti da dodatna vrijednost radnika bude
najmanje jednaka onome Sto oni plac¢aju svojim radnicima. Ako su primorani da povecaju
plate, mogu smanjiti druge, neregulisane aspekte koji se odnose na radno mjesto. Pauze mogu
postati krace, proizvodne linije se mogu ubrzati, doprinosi za penzioni fond mogu se smanjiti.
Mozda najstetniji uticaj je taj Sto poslodavci mogu smanjiti ulaganje u povecanje vjestina
radnika. Ako poslodavac obezbijedi skupu obuku koja povecava produktivnost radnika, moze
povratiti svoje troSkove samo tako $to ¢e placati radnika manje od njegove produktivnosti dok
je na obuci. Ovo znaci da ¢e naknada radnika (njegova plata plus vrijednost obuke koju dobija
1 koja mu omogucava da zaraduje vise u buducnosti) biti jednaka njegovoj trenutnoj

produktivnosti. ")

Nemoguénost obezbjedivanja obuke koja bi omoguéila radnicima
napredovanje i povecanje zarada tokom vremena osuduje neke radnike na ,posao bez
buduénosti’) «

Vrijednost radnog iskustva i razvoja vjestina Siroko je prepoznata u slucaju studenata.
Clanovi Kongresa obezbjeduju studentima niske plate ili ¢ak neplaéene prakse, priznajuéi da
im to iskustvo pomaze da razviju vjestine i ostvare vece buduce zarade. Ironi¢no, medutim, ti
isti politicari podrzavaju nivoe minimalne plate koji smanjuju moguénosti obuke na radnom
mjestu za manje obrazovanu omladinu. Negativan uticaj minimalnih plata na pripravnicke 1
druge mogucnosti obuke za mlade sa manje obrazovanja gotovo uvijek se ignoriSe od strane
pobornika minimalne plate, ukljuc¢ujuci clanove zakonodavnih tijela koji ih uspostavljaju. Ipak,

ovo je vazan sekundarni negativan efekat minimalnih plata.

Mnoge zemlje takode namecu druge regulacije na trziStu rada koje podrivaju
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ekonomski rast. Regulacije o otpuStanju radnika su jedan primjer. U brojnim evropskim
zemljama, poslodavci koji Zele smanjiti broj zaposlenih moraju (1) dobiti dozvolu politickih
vlasti; (2) obavijestiti otpuStene radnike mjesecima unaprijed; i (3) nastaviti placati otpustenim
radnicima nekoliko mjeseci nakon njihovog odlaska. Ogranicenja zaposljavanja migranata,
naroCito u nekim azijskim zemljama, takode su znafajan primjer. IzvjeStaj Medunarodne

organizacije rada iz 2019.%

istice da ova ograniCenja, povecanjem trosSkova zapoS$ljavanja,
Cesto rezultiraju nedostatkom radne snage u sektorima poput gradevinarstva i poljoprivrede.
Ovo, zauzvrat, ometa produktivnost i ekonomski rast.

Takve regulative mogu izgledati kao da su u interesu radnika, ali se sekundarni efekti
moraju uzeti u obzir. Regulative koje ¢ine otpustanje radnika skupim takode ¢ine zaposljavanje
skupim. Poslodavci ¢e biti nevoljni da zaposle nove radnike zbog visokih troSkova ako se
pokaZze da su nezadovoljavaju¢i ili nepotrebni. Kao rezultat, trazioci posla, narocito radnici bez
iskustva, imace potesko¢e da pronadu posao, a ukupni rast zaposlenosti bi¢e usporen. U
evropskim zemljama, gdje su restriktivne regulacije trzista rada izrazenije nego u Sjedinjenim
Drzavama, stope nezaposlenosti u zapadnoevropskim zemljama poput Italije, Spanije i
Francuske su, u prosjeku, bile 4 do 5 procentnih poena visSe nego u Sjedinjenim Drzavama
tokom posljednjih nekoliko decenija.*” IstraZivanje Stevea Hanke-a s Univerziteta Johns
Hopkins pokazalo je da su izmedu 2010. i 2015. stope nezaposlenosti u zemljama EU s
propisanim minimalnim platama bile i do 50% viSe nego u onim zemljama EU bez propisanih
minimalnih plata.

lako su regulacije zapoSljavanja 1 otpuStanja generalno manje restriktivne u
Sjedinjenim Drzavama nego u Evropi, licenciranje zanimanja'”) predstavlja znaGajno
ograniCenje trziSta rada u Sjedinjenim Drzavama. Vecina ovih licenciranja odvija se na
drzavnom nivou. Da bi dobili licence, ljudi placaju naknade koje se krecu od skromnih do
izuzetno visokih, zavrSavaju obuke od Sest do dvanaest mjeseci i polazu ispite.

Jo§ 1970. godine manje od 15% Amerikanaca radilo je u poslovima koji su zahtijevali
licencu. Danas taj procenat iznosi skoro 30% i nastavlja rasti. Sredinom 1980-ih, 800
zanimanja bilo je licencirano u barem jednoj saveznoj drzavi. Do 2023. godine, prema Savjetu
za licenciranje, sprovodenje i regulaciju, viSe od 1.100 zanimanja bilo je regulisano u barem

jednoj saveznoj drzavi. Nacionalna studija o opterec¢enju izazvanom licenciranjem zanimanja
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identifikovala je 2.700 licenci $irom 50 saveznih drzava i Distrikta Kolumbija 2022. godine."*?)

Nedavna istrazivanja otkrivaju da je priblizno 22% radnika u Evropskoj uniji podlozno
zahtjevima licenciranja zanimanja, iako broj i1 uticaj ovih zahtjeva znacajno variraju medu
drzavama clanicama, pri ¢emu Njemacka prednjaci sa 33%. Procjenjuje se da je licenciranje
smanjilo zaposlenost u povezanim industrijama u EU za otprilike 700.000 radnih mjesta u
2015. godini. Ista studija takode je utvrdila da plate koje su iznad trzi$nih a koje su povezane s
restriktivnim licenciranjem doprinose nejednakosti prihoda unutar EU.*”)

Pristalice licenciranja tvrde da je ono neophodno za zastitu potroSaca od nekvalitetnih 1
potencijalno nesigurnih i nezdravih proizvoda. Medutim, licence su potrebne u brojnim
zanimanjima koja nemaju mnogo veze s javnom sigurnoi¢u ili zadtitom potrosaca.’®) Na
primjer, jedna ili viSe saveznih drzava SAD =zahtijevaju licence za rad u sljede¢im
zanimanjima: dizajner enterijera, Sminker, cvjecar, berberin, stru¢njak za pletenje kose,
strucnjak za Samponiranje, sportski trener, turisticki vodi¢, aukcionar, prodavac krompira,
prodavac sanduka, uzgajivac tvora i proricatelj sudbine. Pritisak za licenciranjem rijetko dolazi
od potrosackih grupa. Umjesto toga, gotovo uvijek potice od vlasnika preduzeca koji ve¢ rade
u toj djelatnosti 1 pokuSavaju se zastititi od konkurencije.

U mnogim od ovih licenciranih zanimanja, pojedinci bi mogli ste¢i vjestine potrebne za
visok nivo produktivnosti putem radnog iskustva i saradnje s drugima koji su vjesti u tom
poslu. Licenciranje zahtijeva formalnu obuku i ¢esto skupe naknade, Sto smanjuje ponudu i
povecava cijenu dobara i usluga koje pruzaju licencirani struénjaci. Oni koji su trenutno u
zanimanju ostvaruju korist na rac¢un potroSaca i potencijalnih proizvodaca bez licenci. Neka
istrazivanja su ¢ak pokazala da osudenici koji su odsluzili kazne ¢es¢e ponovo pocine zlo€ine u
drzavama s vecim zahtjevima za licenciranjem, pretpostavlja se zbog toga Sto im je teze da
pornadu posao.

Alternativa licenciranju je sertifikacija”). Uz sertifikaciju, vlada moze zahtijevati od
dobavljata da potroSa¢ima pruze informacije o svom obrazovanju, obuci i1 drugim
kvalifikacijama, bez zabrane rada u njihovom izabranom polju. U sustini, sertifikacija ¢ini
informacije o kvalifikacijama dobavljaca lako dostupnim potrosa¢ima, ali ne ogranicava
njihove izbore. Stavie, omoguéava onima koji rade da razviju i demonstriraju svoju

kompetenciju, dok i dalje pruzaju informacije koje potroSaci mogu koristiti za donoSenje
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informisanih odluka.

Regulacija je plodno tlo za kronizam, politicko favorizovanje i ¢ak korupciju.
Pobornici regulacija koje ograni¢avaju konkurenciju ¢esto koriste zastitu zdravlja i sigurnosti
kako bi prikrili svoje prave motive. Na primjer, trideset pet drzava SAD 1 Distrikt Kolumbija
imaju regulacije o potrebi sertifikata. Ova pravila zahtijevaju da oni koji Zele pokrenuti nove
bolnice, klinike 1 druge zdravstvene ustanove ubijede drzavne odbore ili komisije da trenutni
pruzaoci ne mogu zadovoljiti trazenu koli¢inu zdravstvenih usluga. Postoje¢e firme smiju
argumentovati da to nije slucaj. Sli¢no tome, regulacije zabranjuju americkim potrosacima da
kupuju lijekove na recept od kanadskih prodavaca, ¢ak i ako je isti lijek jeftiniji u Kanadi. Ove
vrste regulacija podrivaju trziSnu konkurenciju i povjerenje gradana u politicki proces.

Na primjer, Evropska regulativa o medicinskim uredajima (EU MDR), novi set propisa
koji regulise proizvodnju i distribuciju medicinskih uredaja u Evropi, izazvala je zabrinutost
unutar industrije medicinskih uredaja. Iako nova regulativa o medicinskim uredajima na
evropskom nivou vjerovatno donosi veéu sigurnost za pacijente, takode dovodi do duzih
perioda ¢ekanja za nove lijekove i inovativne proizvode.*”) Kriti¢ari tvrde da ove regulacije
namecu opterecujuce zahtjeve koji bi mogli usporiti inovacije i1 ograniCiti dostupnost
medicinskih uredaja na trziStu EU.

Proces odobravanja novih farmaceutskih proizvoda i njihovog uvodenja na trzista EU 1
SAD suocava se s kritikama zbog pretjerane sloZenosti i duzine trajanja. Iako se Cesto tvrdi da
je odobravanje lijekova sporije u Sjedinjenim Drzavama nego u EU, neka istraZivanja sugeriSu
da lijekovi zapravo postaju dostupni javnosti brze u SAD nego u EU.®"Y U svakom sludaju,
ozbiljno bolesni pacijenti, koji bi rado prihvatili sve rizike, bivaju uskraceni za njegu koju Zele
1 trebaju. Jedna studija istrazivaca sa Univerziteta u Otavi, koji su proucavali 21 lijek protiv
raka odobren izmedu 2001. i 2015. godine, pokazala je da je na svjetskom nivou izgubljen
jedan Zivot za svakih 12 sekundi zbog kasnjenja u odobrenju.”"

Za neupuéene regulacija Gesto izgleda kao lak nadin za rjeSavanje problema. Zelite vise
plate? Poveéajte minimalnu platu. Zelite nizu stopu nezaposlenosti? Donosite zakone koji
otezavaju otpustanje radnika. Zelite veée zarade u nekom zanimanju? Ograniéite ulazak onima
koji traze posao i spremni su raditi za nize plate. Ali ove pojednostavljene politike ne

povecavaju ukupnu proizvodnju drustva i ignoriSu sekundarne efekte. Kao $to smo istakli,
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medusobno korisna trgovina 1 konkurentska trzista podsti¢u proizvodnju po niskim troSkovima
1 otkrivanje boljih nacina rada. Oni nas podsti¢u da dobijemo viSe vrijednosti od naSih resursa.
Stoga, regulatorne politike koje namecu prepreke trgovini i ulasku na trziSta gotovo uvijek ¢e
biti kontraproduktivne. Ako neka zemlja Zeli da raste i prosperira, trebala bi minimizirati

regulaciju ovog tipa.

Proditaj:

Kontrola poziva upomo¢, autor: Dwight R. Lee

Dosadasnja rasprava analizirala je izbor izmedu trziSnih i1 vladinih mehanizama za
rjeSavanje eksternalija kao dvije oStro suprostavljene alternative. Medutim, Cesto postoji
srednji put. Kada su grupe pogodene eksternalijama relativno male, one mogu pregovarati o
dogovorima za smanjenje ili eliminisanje eksternalija unutar svoje lokalne zajednice, bez
intervencije drzave. Zapravo, Elinor Ostrom je 2009. godine postala prva Zena koja je osvojila
Nobelovu nagradu za ekonomiju, dokumentuju¢i takve dogovore u razliCitim situacijama

Sirom svijeta.

Video:

Zene u ekonomiji - Elinor Ostrom
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DIO 2.4

4. Efikasna trzista kapitala

,, Predvidanje je veoma tesko, posebno kada se tice buducnosti.

— Niels Bohr (takode pripisano Yogi Berri)

lako je potrosnja cilj svake proizvodnje, obezbjedivanje potrosackih dobara Cesto zahtijeva
koriSéenje resursa za izgradnju masina, teSke opreme 1 zgrada koje se zatim koriste za
proizvodnju Zeljenih potroSackih dobara. Produktivna investicija povecava buducu potrosnju.
Tako su kapitalne investicije'”’—izgradnja i razvoj dugotrajnih resursa dizajniranih da
pomognu u povecanju buduce proizvodnje—vazan izvor ekonomskog rasta. Na primjer,
kupovina pe¢i u lokalnoj piceriji pomo¢i ¢e povecanju njene buduce proizvodnje. Sli¢no tome,
kupovina dodatnih kamiona pomaze firmama u sektoru transporta i logistike da brze
isporucuju vise robe.

Iako je diskusija u nastavku fokusirana na fizicka dobra, ulaganje u razvoj vjestina ili

ljudski kapital jednako je vazno i moZe se posmatrati na isti nacin (vefinu vremena — najveca

100



razlika je $to, iako investitori mogu posjedovati magine pa &ak i ideje (putem patenta'”), oni
mogu samo iznajmiti vjestine, buduci da je u civilizovanim zemljama ropstvo ilegalno!).

Resursi (kao Sto su radna snaga, zemlja i preduzetnisStvo) koriS¢eni za proizvodnju ovih
investicionih dobara'”) neée biti dostupni za proizvodnju potrogackih dobara. Ako potrodimo
sve Sto proizvedemo, nece biti resursa dostupnih za investiranje. Stoga, investicija zahtijeva
$tednju’’—smanjenje trenutne potrodnje kako bi se sredstva usmjerila u alternativne svrhe.
Stednja je integralni dio investicionog procesa. Neko—ili investitor ili neko ko je spreman da
mu obezbijedi sredstva—mora Stedjeti kako bi finansirao investicije.

Medutim, nijesu sve investicione aktivnosti produktivne. Investicija ¢e povecati
bogatstvo nacije samo ako vrijednost dodatne proizvodnje proizasle iz investicije premasuje
njen troSak. Kada to nije slucaj, projekat je kontraproduktivan i smanjuje bogatstvo. Investicije
se nikada ne mogu obavljati s potpunom sigurnoS¢u, tako da Cak 1 najperspektivniji
investicioni projekti ponekad nece povecati bogatstvo.

Kako bi maksimalno iskoristila svoj potencijal za ekonomski napredak, ekonomija
mora imati mehanizme koji privlace Stednju i usmjeravaju je u investicije koje stvaraju
bogatstvo. U trzi$noj ekonomiji, trZiste kapitala’”) obavlja ovu funkciju. Trzite kapitala, u
Sirokom smislu, ukljucuje trziSta akcija, obveznica i kredita. Ove institucije usmjeravaju
sredstva od onih koji ih trenutno ne Zele koristiti (StediSe) ka onima koji nemaju dovoljno
sredstava za pokretanje projekta za koji vjeruju da ¢e biti profitabilan (zajmoprimei).
Finansijske institucije poput berzi, banaka, osiguravaju¢ih kompanija, investicionih fondova i
investicionih firmi igraju vaznu ulogu u funkcionisanju trziSta kapitala koje povecava
bogatstvo.

Privatni investitori, poput vlasnika malih preduzeca, akcionara korporacija i
investitora rizi¢nog Kkapitala”), ulazu vlastita sredstva u trziste kapitala na sopstveni rizik.
Investitori ¢e ponekad praviti greSke 1 ulagati u projekte koji se pokazu kao neprofitabilni. Da
investitori nijesu spremni preuzimati takve rizike, mnoge nove ideje ostale bi neprovjerene, a
mnogi vrijedni, ali rizini projekti ne bi bili realizovani.

Razmotrimo ulogu preduzetniStva, preuzimanja rizika i trziSta kapitala u razvoju
internet usluga. Sredinom 1990-ih, Sergey Brin i Larry Page bili su studenti postdiplomskih

studija na Univerzitetu Stanford, rade¢i na istrazivatkom projektu osmiSljenom da olaksa
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pronalazenje stvari na internetu. Mogli su izgledati kao malo vjerovatni kandidati za
preduzetnicki uspjeh. Ali 1998. godine, Brin i Page osnovali su Google, kompaniju koja pruza
besplatne internet usluge dok ostvaruje prihode putem oglasavanja. Njihov mo¢ni internet
pretraziva¢ povecava produktivnost miliona pojedinaca i preduzeca svakog sekunda. Kao
rezultat toga, zaradili su bogatstvo, uc¢inivsi Google poznatim imenom, i zaposlili oko 180.000
stalnih radnika Sirom svijeta do 2023. godine. Mnoge druge kompanije zasnovane na internetu,
poput eBaya, Alibabe, Zalada i Amazona, bile su sli¢ni preduzetnicki poduhvati koji su postali
poznati i ostvarili ogromne profite.

Medutim, iskustva mnogih drugih kompanija zasnovanih na internetu bila su potpuno
drugacija. Mnoge takozvane ,,dot-com* kompanije, poput Pets.com, Boo.com, Webvan i
eVineyard, viSe nijesu u poslu jer njihovi prihodi nijesu dovoljno brzo pokrili troskove da bi
investitori nastavili vjerovati u njihovu buducnost. Velike nade ovih kompanija nijesu se
ostvarile. One su propale.

U svijetu nesigurnosti, pogresne investicije su nuzna cijena koja se mora platiti za
plodne inovacije u novim tehnologijama i1 proizvodima. Takvi kontraproduktivni projekti,
medutim, moraju biti prepoznati 1 zaustavljeni. U trziSnoj ekonomiji, trziSte kapitala obavlja
ovu funkciju. Ako preduzece kontinuirano biljezi gubitke, investitori ¢e na kraju prekinuti
projekat, prestati troSiti svoj novac i preusmjeriti se na nesto drugo. Klju¢na rije¢ u prethodnoj
reCenici je ,kontinuirano.”“ Jedna od klju¢nih funkcija trzista kapitala je omogucéavanje
preduzetnicima s idejama koje ¢e na kraju biti uspjesne da opstanu dovoljno dugo da se njihov
potencijal realizuje, Sto moze trajati duze nego S§to bi gotovo iko mogao finansirati iz
sopstvenih sredstava. Jedna od trziSno definisanih inovacija posljednjih godina, Uber,
»1zgubio®“ je milijarde dolara novca investitora prije nego Sto je ostvario gotovo 2 milijarde
dolara profita 2023. godine.

S obzirom na brzinu promjena i raznolikost preduzetnickih talenata, znanje potrebno za
donosenje dobrih odluka o alokaciji kapitala daleko nadilazi moguénosti bilo koje pojedinacne
osobe. Jo§ vaznije, ono nadilazi sposobnosti bilo koje vladine agencije. Bez privatnog trzista
kapitala, ne postoji mehanizam koji moze dosljedno usmjeravati investiciona sredstva u
projekte koji stvaraju bogatstvo i udaljavati ih od kontraproduktivnih.

Zasto? Kada se investiciona sredstva alociraju od strane vlade, a ne od strane trzista,
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potpuno drugaciji set faktora dolazi u igru. Politicki uticaj, a ne potencijalni povrat na trzistu,
odreduje koji se projekti realizuju. Investicioni projekti koji smanjuju bogatstvo umjesto da ga
stvaraju postaju daleko vjerovatniji.

Iskustva centralno planiranih ekonomija tokom sovjetske ere ilustruju ovu poentu.
Tokom cetiri decenije (1950-1990), stope ulaganja u ovim zemljama bile su medu najviS§ima
na svijetu. Centralni planeri usmjeravali su otprilike tre¢inu nacionalne proizvodnje u kapitalna
ulaganja. Medutim, ove visoke stope ulaganja ucinile su malo za poboljSanje Zivotnog
standarda jer su politicki, a ne ekonomski faktori odredivali koji ¢e projekti biti finansirani.
Resursi su Cesto troSeni na projekte s visokim troskovima ili one koje su favorizovali lideri
zele¢i visoko vidljive, prestizne investicije. Pogresna alokacija investicija i neuspjeh u
odrzavanju koraka s dinami¢nim promjenama na kraju su doveli do propasti socijalizma u
vecini sovjetskih zemalja.

Nekoliko primjera ilustruje ovu pogresnu alokaciju. Godine 1931. Staljin je insistirao
na izgradnji Bijelog morskog—balti¢kog kanala, ali kako bi se ispoStovao njegov nerealni rok,
kanal je bio preplitak da bi bio koristan. Hruscovljeva kampanja da Kazahstan proizvodi
pSenicu na nivou americkih 1 kanadskih prerija, a Uzbekistan pamuk jednako profitabilno kao
americki jug, rezultirala je velikim irigacionim projektima koji su na kraju unistili Aralsko
more.?) Jo§ jedan zapaZen neuspjeh bio je projekt preusmjeravanja rijeka u Sibiru. Sovjetski
inzenjeri osmislili su ambiciozan plan za preusmjeravanje vode iz sibirskih rijeka poput Oba i
IrtiSa u suSna podrucja Centralne Azije 1 Kazahstana. Medutim, do ranih 1980-ih zabrinutosti
oko potencijalnog ekoloskog uticaja 1 pitanja ekonomske isplativosti projekta dovele su do
njegovog napustanja.

Naravno, ne postoji &ista razlika izmedu planiranih i trzi$nih ekonomija. Cak su i u
Sovjetskom Savezu i1 komunistickoj Kini postojali mali, rezidualni primjeri privatnog
preduzetnistva. Druge zemlje, poput Venecuele, Irana i Libije, visoko su planske (i pate zbog
toga). U godinama neposredno nakon Drugog svjetskog rata, ¢ak su i Francuska i Ujedinjeno
Kraljevstvo usvojile ekonomski model s jakom drzavnom kontrolom pod doktrinom

dirigizam'”). Na kraju su bira¢i napustili te modele kao neuspjesne.
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Aralsko more kroz vrijeme

Video:

Globalno naselje

Americko iskustvo s politickom alokacijom kapitala slicno je. TrZiSte nekretnina
njabolje ilustruje ovu poentu. Federalna nacionalna hipotekarna asocijacija (Fannie Mae) i
Federalna korporacija za hipotekarne kredite (Freddie Mac) osnovane su od strane Kongresa
kao korporacije sponzorisane od strane vlade 1938. 1 1970. godine, respektivno. Zahvaljujuci
podrsci vlade, Fannie Mae i Freddie Mac mogli su pozajmljivati sredstva po oko pola procenta
niZoj stopi nego privatne firme. Ovo im je dalo ogromnu prednost. Do sredine 1990-ih, Fannie
Mae i Freddie Mac drzali su otprilike 40 procenata svih hipoteka. Stavise, tokom 1998-2008,

ove institucije kupile su vise od 80 procenata hipoteka koje su prodavali banke i1 drugi
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izdavaoci hipoteka.

Sve dok su ove institucije ostale vjerne svojoj izvornoj misiji, stvari su bile u redu.
Medutim, vladini planeri nijesu mogli ostaviti stvari takvima. Pocevsi od 1990-ih, Kongres je
prisilio Fannie Mae i Freddie Mac da se ukljuce u socijalne politike, prosirujuci veci dio svojih
zajmova na nisko 1 srednje prihodovne zajmoprimce koji nijesu imali adekvatne prihode ili
kolaterale za tradicionalnu hipoteku. Kako je ova politicka alokacija kapitala funkcionisala?
Kako bi zadovoljili mandate Kongresa, Fannie Mae i Freddie Mac su ublazili standarde za
odobravanje zajmova. Poceli su odobravati kredite s malo ili nimalo uces¢a, pozajmljivati
sredstva zajmoprimcima s loSim kreditnim rejtingom i dopustati ljudima da pozajmljuju vece
iznose u odnosu na njihov prihod i cijenu kuée koju su kupovali.

Kako su standardi za odobravanje hipoteka slabili, a krediti postali lako dostupni,
pocetni efekti su izgledali pozitivno. Potraznja za nekretninama je porasla, cijene nekretnina su
naglo skocile tokom 2001-2005, a gradevinska industrija je dozivjela procvat. Medutim, do
sredine 2006. cijene nekretnina su se stabilizovale, a ubrzo su mnogi koji su se zaduzili preko
svojih moguénosti prestali otplacivati kredite. Broj neizvrsenih hipoteka'” je naglo porastao,
zaplijene imovine su se progirile, a finansijska nestabilnost dovela je do ozbiljne recesije'”
2008-2009. godine. Do ljeta 2008. Fannie Mae i Freddie Mac su postale nesolventne, a
americki poreski obveznici su preuzeli otprilike 400 milijardi dolara loSih dugova.

Iako su detalji bili razliciti, Sjedinjene Drzave nijesu bile jedina zemlja u kojoj su
pogresne vladine politike stvorile krizu na trziStu nekretnina u godinama neposredno prije
2010. Izmedu 2007. 1 2010. prosjecne cijene nekretnina pale su za otprilike 35% u Irskoj, a u
Dublinu za polovinu ili viSe. Nakon sloma ,,irskog balona nekretnina®, evaluacije stranih
strucnjaka, ukljucujuci visoke zvani¢nike ministarstva finansija iz Kanade i Finske, pripisale
su pregrijano trziSte kombinaciji: izuzetno niskih kamatnih stopa koje je postavila Evropska
centralna banka (ECB), masovnog povecanja potroSnje irske vlade podstaknute vecim
prihodima od poreza na nekretnine, a posebno politici vlade koja je imala za cilj podsticati
vlasni§tvo nad nekretninama dopustajuci hipoteke za 100% cijene nekretnine, sli¢no kao u
Sjedinjenim Drzavama. Korupcija je takode igrala ulogu.”” Sli¢ne politike u Spaniji stvorile
su identi¢an rezultat u istom vremenskom periodu.

Jo§ jedan primjer je grcka duznicka kriza, koja je izbila 2009. godine, gurajuci Gréku u
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najdublju ekonomsku krizu u njenoj modernoj istoriji. Bila je dio Sire evropske duznicke krize.
Godinama su politike grcke vlade bile karakterisane visokim nivoima javne potroSnje,
velikoduSnim penzionim Semama i opseznim zaposljavanjem u javnom sektoru, $to nije bilo
odrzivo bez znacajnih reformi ili dodatnih izvora prihoda. Gréka duzniCka kriza sluzi kao
upozorenje o opasnostima loSeg fiskalnog upravljanja.

Jedno pitanje koje je uvijek bilo vazno, a postaje sve vaznije u modernom svijetu, jeste
da je kapital vrlo mobilan odnosno da vrlo lako prelazi nacionalne granice. Vladina
intervencija ili losa supervizija u jednoj zemlji imace efekat prelivanja Sirom svijeta. Ne samo
da ¢e stvoriti ekonomsku krizu, ve¢ ¢e, jos kriti¢nije, investitori i preduzetnici iz zemalja u
kojima donosioci odluka ograni¢avaju njihove moguénosti pobjec¢i tamo gdje su dobrodosli.

Kada su vlade u velikoj mjeri ukljucene, alokacija investicija neizbjezno je obiljeZena
favorizovanjem, sukobima interesa, neprikladnim finansijskim odnosima i raznim oblicima
korupcije. Kada se takve akcije deSavaju u drugim zemljama a ne u Sjedinjenim Drzavama,
Sesto se nazivaju kroni kapitalizam'”). Istorijski gledano, vlade su igrale veéu ulogu u
alokaciji investicija u drugim zemljama nego u Sjedinjenim Drzavama, ali americko iskustvo s
vladinom alokacijom investicionih fondova za nekretnine ilustruje da kroni kapitalizam postoji
i u Sjedinjenim Drzavama. Bez obzira kako je zvali, politicka alokacija kapitala namece tezak

teret gradanima.
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DIO 2.5

5. Monetarna stabilnost

., Nacin da se burzoazija slomi jeste da se samelje izmedu Zrvnjeva oporezivanja

‘

i inflacije.

— Vladimir Lenin

Novac'”) se pojavio kao ljudski izum s ciljem olak$avanja razmjene i smanjenja transakcionih
troSkova. Savremeni novac je samo papir ili elektronski broj koji oznacava sredstva na
finansijskom racunu. Iako ni papirni ni digitalni novac nemaju nikakvu stvarnu vrijednost,

gotovo svi zele da posjeduju vise novca. Da li ste se ikada zapitali zasto?

Video:

Novac

Video:

Istorija novca: Barter, Fiat i Bitcoin

Novac obavlja tri vazne funkcije koje ga ¢ine vrijednim. Prvo, novac je sredstvo
razmjene. On pruza zajednicki imenitelj koji ljudima olakSava razmjenu dobara, usluga i
resursa. Drugo, novac sluzi kao ¢uvar vrijednosti. On omogucava ljudima da “premjeste”
kupovnu mo¢ u buduénost i sprovode razmjenu u razli¢itim vremenskim periodima. Trece,
novac pruza obracunsku jedinicu koja omogucava ljudima da prate benefite i troSkove.

Obavljajuéi ove tri funkcije, novac povecava dobitke od razmjene i1 olakSava ulaganja koja
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omogucavaju vece proizvodne kapacitete.

Doprinos novca ekonomiji direktno zavisi od stabilnosti njegove vrijednosti. U tom
smislu, novac je za ekonomiju ono §to je jezik za komunikaciju. Bez rije¢i koje su jasno
razumljive i govorniku i sluSaocu, komunikacija je teska. Tako je i s novcem. Ako novac nema
stabilnu 1 predvidivu vrijednost kroz vrijeme, zajmodavci i zajmoprimci tesko dolaze do
medusobno prihvatljivih uslova za kredite, jer Stednja i ulaganje uklju¢uju dodatne rizike, a
neizvjesnost raste. Sve ovo €ini transakcije koje se protezu kroz duzi vremenski period manje
vjerovatnim. Kada vrijednost novca nije stabilna, mnoge potencijalno korisne razmjene se ne
desavaju, Sto smanjuje proizvodnju, prihode i ulaganja.

Kada je ponuda novca konstantna ili se povecava sporim i stabilnim tempom (sli¢no
rastu proizvodnje), kupovna mo¢ novca ¢e biti relativno stabilna. Nasuprot tome, kada se
ponuda novca brzo Siri u poredenju s proizvodnjom dobara i usluga, opsti nivo cijena raste, a
kupovna mo¢ svake jedinice novca opada.

Povecanje opiteg nivoa cijena poznato je kao inflacija'”). Vazno je napomenuti da
inflacija nije samo povecanje cijena nekoliko artikala, poput goriva, mesa i avionskih karata.
To je opsti porast cijena Siroke palete dobara 1 usluga.

Kako se mjeri inflacija? Indeks potrosalkih cijena”’ (CPI) je najée$¢e koriiéena
mjera inflacije. CPI odrazava troSak kupovine korpe dobara i usluga koje konzumira prosjecno
domacinstvo. Kada cijene u prosjeku porastu, trosak kupovine ove korpe se povecava,
podizu¢i CPI za proporcionalan iznos.

CPI se izvjeStava mjesecno, a godiSnja stopa inflacije je jednostavno procenat
povecanja ovog indeksa tokom posljednjih dvanaest mjeseci. Naravno, kako cijene rastu,
kupovna mo¢ novca opada, smanjujuci koli¢inu dobara i usluga koje domacinstva mogu kupiti
svojim prihodima. Stoga se inflacija moze smatrati i padom kupovne moci novca.

Primarni uzrok inflacije je rapidan rast ponude novea'”, koja usko definisana,
predstavlja ukupnu koli¢inu gotovog novca plus novac deponovan u bankama koji je odmah
dostupan (putem bankovnih transfera ili debitnih kartica) i koje posjeduju pojedinci i
preduzeca. Sira definicija novca uklju¢ivala bi i $tedne depozite kod finansijskih institucija.>*)
Centralne banke, poput Federalnih rezervi u Sjedinjenim Americkim Drzavama ili

Evropske centralne banke u eurozoni, odgovorne su za kontrolu ponude novca. Kada dobro
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funkcioniSu, centralne banke slijede klju¢ne ciljeve za promociju ekonomske stabilnosti i rasta.
Ti ciljevi ukljuuju ocuvanje stabilnosti cijena i postizanje pune zaposlenosti. Da bi bile
uspjesne, centralne banke moraju biti u stanju da djeluju nezavisno od vlada. Inace, njihova
primarna odgovornost moze biti ometena od strane politiara koji, ¢esto imajuéi u vidu samo
kratak rok, mogu biti u iskuSenju da prisile banku da stvori previse novca kako bi finansirali
vladine rashode (Sto biraci vole) bez povecanja poreza (Sto biraci mrze).

Kako centralna banka moze promijeniti ponudu novca? Ako pogledate valutu gotovo
svake zemlje, na novc€anici ¢e pisati da je Stampa centralna banka te zemlje (ili ECB za zemlje
u eurozoni). Jasno je da je jedan od nacina za povecanje ponude novca jednostavno ubrzavanje
rada Stamparskih maSina. Ovo je tipicno ono S§to se deSava u najgorim periodima
hiperinflacije’”), o demu ¢e biti rije¢i kasnije. Medutim, u savremenom svijetu centralne banke
imaju mnogo snazniji alat za uticaj na ponudu novca i stopu inflacije.

Kada obican gradanin ili firma Zele da kupe neku imovinu, moraju je platiti prenoseci
sredstva prodavcu. Medutim, centralne banke, zbog svoje mo¢i da stvore novac, mogu
jednostavno "platiti" za svoje kupovine dodavanjem kredita na bankovni ra¢un prodavca. Kada
centralna banka Zeli da povec¢a ponudu novca i snizi kamatne stope, jednostavno kupuje
imovinu (obi¢no drzavne obveznice) od javnosti, Cime poveéava koli¢inu novca u opticaju.
Ove aktivnosti se nazivaju operacije na otvorenom trZi§tu'”). Grafik 6 ispod prikazuje

povecanje aktive ameriCkih Federalnih rezervi izmedu 2003. i 2024. godine.

109



Grafik 6: Ukupna aktiva Federalnih rezervi SAD-a, 2003-2024
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Sjencéana podrucja oznacavaju recesije u SAD-u.

Izvor: Odbor guvernera Sistema federalnih rezervi (SAD). fred.stlouisfed.org

Zemlje koje uporno povecavaju ponudu novca brze od rasta proizvodnje suo€avaju se s
inflacijom. Istorijski gledano, ova veza izmedu brzog rasta ponude novca i inflacije bila je

jedna od najdosljednijih veza u cijeloj ekonomskoj nauci.””)
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Tabela 7: Monetarni rast i inflacija, 1996-2021.

Prosje¢na godis$nja stopa rasta ProsjeCna godis$nja stopa

nov¢ane mase (%) inflacije (%)
Brzi rast novéane mase
Bjelorusija 58 411
Turska 37.3 25.9
Rumunija 25.8 19.1
Kazahstan 25.8 9.7
Ukrajina 25.6 15.3
Azerbejdzan 23 57
Gruzija 22.7 6.9
Kirgistan 20.8 10.1
Jermenija 19.6 4.6
Spori rast novéane mase
Ujedinjeno Kraljevstvo 8.2 2
Svedska 7.6 1.2
Sjedinjene Ameri¢ke Drzave 71 2.2

Izvor: Svjetska banka Otvoreni podaci. worldbank.org

Napomena: Analizirane varijable su ,,Inflacija, potrosacke cijene (godisnji %)“ i ,,Rast Siroke ponude novca (godisnji

%)*.

Tabela 7 ilustruje povezanost izmedu rasta ponude novca i inflacije. Obratite paznju na
to kako su zemlje koje su povecavale ponudu novca sporim godi$njim stopama imale niske
stope inflacije tokom perioda 1996-2021. Ovo se odnosi na velike zemlje s visokim
prihodima, poput Sjedinjenih Ameri¢kih Drzava, kao i na manje zemlje poput Svedske i
Ujedinjenog Kraljevstva. Tokom perioda 1996-2021, ponuda novca rasla je godi$njim stopama
izmedu 19% 1 26% u zemljama poput Jermenije, Kirgistana, Gruzije, AzerbejdZana, Ukrajine,
Kazahstana 1 Rumunije. Sve ove zemlje imale su vise godiSnje stope inflacije u poredenju sa

zemljama sa sporijim rastom ponude novca. Brze stope monetarnog rasta, kao Sto su
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zabiljezene u Turskoj 1 Bjelorusiji, dovele su do jo§ visih prosjecnih godisnjih stopa inflacije,
25,9% 1 41,1%, respektivno. Kako ilustruje Tabela 7, postoji snazna povezanost izmedu brzog

monetarnog rasta i visokih stopa inflacije kada se mjere tokom duzih vremenskih perioda.

Video:

Milton Fridman o inflaciji

Inflacija negativno uti¢e na nivoe prihoda i standard Zivota. Kao $to je ranije navedeno,
novac je za ekonomiju ono S§to je jezik za komunikaciju. Cijene prenose vazne informacije.
Pomazu potroSacima da odluce da li ¢e kupiti odredeni proizvod i ukazuju proizvoda¢ima da li
potroSacke kupovine vrijede troskova proizvodnje. Na taj nacin, cijene usmjeravaju donosioce
odluka na proizvodnju dobara i1 usluga koje ljudi visoko vrednuju u odnosu na troskove.
Tokom inflatornih perioda, cijene odredenih dobara mijenjaju se brze od drugih, Sto iskrivljuje
informacije koje pruzaju cijene.

Stavise, visoke stope inflacije gotovo uvijek prate velike i nepredvidive fluktuacije u
stopi inflacije. Kada cijene rastu 10% jedne godine, 5% sljedece, a zatim 15% naredne,
aktivnosti koje zavise od taCnog prepoznavanja vrijednosti novca tokom vremena, poput
investiranja, nose veci rizik. Neoc¢ekivane promjene u stopi inflacije mogu generisati pogresne
informacije 1 brzo pretvoriti naizgled produktivne projekte u neproduktivne investicije i li¢ne
ekonomske katastrofe. Umjesto suoCavanja s dodatnim rizicima, mnogi preduzetnici 1
investitori jednostavno ¢e odustati od kapitalnih investicija i drugih transakcija koje ukljucuju
dugoro¢ne obaveze. Kao rezultat toga, koristi od investicija i drugih poslovnih aktivnosti ¢e
izostati, a proizvodnja ¢e zaostajati za svojim potencijalom.

Kada politike centralne banke postignu stabilnost cijena, smanjuju nesigurnost i
pruzaju osnovu za punu zaposlenost. Kako centralna banka najbolje moZe posti¢i stabilnost
cijena? Centralne banke Jermenije, Azerbejdzana, Gruzije, Bjelorusije, Kazahstana, Moldavije,
Rusije, Ukrajine 1 Uzbekistana postavile su svoje inflatorne ciljeve u rasponu od 3% do 6% za
godine 2021-2022. Nasuprot tome, zemlje s visokim prihodima poput Sjedinjenih Drzava,

Ujedinjenog Kraljevstva, Juzne Koreje, Svedske i Norveske ustanovile su uniforman inflatorni
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cilj od 2% za isti period."® Inflatorni cilj pruza centralnim bankama jasne signale za vodenje
monetarne politike'”). Ako stopa inflacije poraste iznad cilja, to je signal za centralnu banku
da prede na restriktivniju monetarnu politiku, podizu¢i kamatne stope. Sli¢no, ako stopa
inflacije padne ispod cilja, to ukazuje na potrebu za prelaskom na ekspanzivniju politiku.

Medutim, ciljanje inflacije je sloZzen proces. Zahtijeva poznavanje stope inflacije,
stvarne proizvodnje 1 potencijalne proizvodnje. Neki ekonomisti smatraju da bi, umjesto
ciljanja stope inflacije, bilo bolje da centralna banka cilja na nominalni rast BDP-a'"'—zbir
realnog rasta BDP-a'”) i inflacije. Na primjer, zamislimo da Federalne rezerve usvoje cilj od
5% nominalnog rasta BDP-a. Ako nominalni rast BDP-a bude ve¢i od 5%, Fed bi presao na
restriktivniju monetarnu politiku. Nasuprot tome, ako nominalni rast BDP-a padne ispod
ciljanih 5%, Fed bi usvojio ekspanzivniju politiku.

Grafik 8 pokazuje odnos izmedu stope rasta ponude novca (koriste¢i Siru definiciju,
zvanu M2°7) i stope inflacije u SAD-u u periodu od 2000. do 2022. godine. Oba pokazatelja
su mjerena kao dvanaestomjesecni pokretni prosjek, sto predstavlja procenat promjene tokom
prethodnih dvanaest mjeseci. Budu¢i da obicno prode nekoliko kvartala prije nego S§to
promjena u monetarnoj politici uti¢e na cijene, podaci o stopi inflacije zaostaju dvanaest
mjeseci. Tokom perioda od 2000. do 2019. godine, stopa rasta ponude novca u prosjeku je
iznosila 6% 1 kretala se izmedu 3% 1 10%. Ova stopa rasta ponude novca bila je pracena
prosjecnom stopom inflacije od 2%.

Uz izuzetno niske kamatne stope, monetarne vlasti Sirom svijeta mogle su povecati
ponudu novca nesto brze od rasta proizvodnje, a da ne izazovu inflaciju. Niske kamatne stope
smanjuju oportunitetni trosak drzanja novca, pa su ljudi spremniji drzati ve¢e nov€ane rezerve,
a stopa obrta novca je niza. Stopa obrta (ekonomisti je nazivaju "brzina obrtaja novca'") odnosi

se na broj puta koji se jedinica novca koristi za kupovinu dobara i usluga.

Video:

Previse novca

Tokom ovog perioda, demografski faktori su vrSili pritisak na smanjenje kamatnih
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stopa. U zemljama s visokim prihodima, udio stanovniStva u mladim starosnim kategorijama
(na primjer, ispod Cetrdeset godina), gdje su ljudi generalno neto zajmoprimci, smanjio se, dok
je udio starijih starosnih grupa, gdje su ljudi generalno neto zajmodavci (na primjer, izmedu
pedeset i sedamdeset pet godina), porastao. Ova promjena smanjila je potraznju i povecala
ponudu novca, Sto je dovelo do smanjenja kamatnih stopa Sirom svijeta. Zauzvrat, nize
kamatne stope dovele su do pada stope obrta novca, omogucavaju¢i monetarnim vlastima da

povecaju ponudu novca malo brze bez izazivanja inflacije.

Grafik 8: Stopa rasta ponude novca i stopa inflacije u SAD-u,
2000-2022.
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Izvori: Federalna rezervna banka St. Luis. fred.stlouisfed.org/M2SL; fred.stlouisfed.org/CPIAUCSL;
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Sve se promijenilo kada je pandemija COVID-a pogodila svijet. Tokom perioda od
2020. do 2022. godine stopa rasta ponude novca naglo je porasla, premasujuci rast realne
proizvodnje (nominalnog BDP-a prilagodenog za inflaciju). Kao Sto teorija predvida, ubrzo
nakon ovog naglog porasta ponude novca, stopa inflacije u Sjedinjenim Drzavama je porasla,
dostizu¢i 9% u prvoj polovini 2022. godine.

lako se inflacija od 9% moze Ciniti visokom onima koji su navikli na stabilne cijene,
monetarne vlasti su u raznim periodima izazivale daleko ozbiljnije probleme. Na primjer, u
Jugoslaviji 1994. godine cijene su se udvostrucavale svakih 36 sati. Hljeb koji je u poned;jeljak
ujutro kostao 10 dinara, sedmicu kasnije bi se prodavao za vise od 300 dinara. To je dovelo do
toga da je zemlja napustila svoj dinar i usvojila njemacku marku kao valutu. Situacija u
Madarskoj 1946. godine bila je jos gora. Cijene su se udvostruc¢avale svakih 15 sati. U Ukrajini
1993. godine cijene su porasle preko 400 puta.

lako je pretjerana monetarna ekspanzija glavni uzrok inflacije, monetarna kontrakcija
cesto vodi ka ekonomskoj nestabilnosti u obliku deflacije i recesije. Na primjer, americke
Federalne rezerve dozvolile su da ponuda novca padne za 30% u periodu od 1929. do 1933.
godine. Ovo je dovelo do smanjenja americke ekonomije za 29% u realnim terminima i
povecanja nezaposlenosti na 25% radne snage. Mnogi ekonomisti vjeruju da je ogromna
kontrakcija ponude novca od 1929. do 1933. godine bila glavni uzrok Velike depresije.
Postojali su i1 drugi faktori, ukljucujuc¢i veliko povecéanje carina iz 1930. godine i ogromno
povecanje poreza na dohodak iz 1932. godine. Medutim, ¢ak i ako loSa monetarna politika nije
bila primarni uzrok, sigurno je znafajno doprinijela ozbiljnosti 1 duzini trajanja Velike
depresije.

Veza izmedu ponude novca i inflacije jasno je vidljiva i u maloj, srednje razvijenoj
zemlji poput Gruzije. Grafik 9 ilustruje ovu povezanost poredenjem stope rasta ponude novca
(koriste¢i Siru definiciju M2) 1 stope inflacije u Gruziji od 2000. do 2022. godine. Izmedu
2000. 1 2007. godine ponuda novca rasla je prosje¢nom stopom od 32%, $to je pratila prosjecna
stopa inflacije od 6,7% u periodu od 2001. do 2008. godine. Ovo poredenje postaje
relevantnije kada se koriste podaci iz kasnijeg perioda, jer je promjenama monetarne politike
potrebno vrijeme da uticu na cijene. Od 2008. do 2021. godine ponuda novca rasla je sporijom

prosjecnom stopom od 16,4%, Sto je dovelo do nize prosjecne stope inflacije od 4,7% u
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periodu od 2009. do 2022. godine.

Grafik 9: Nov€ana masa i inflacija u Gruziji, 2000-2022

50
40
30
20
- |
10 | Q)
0
-10
© —w N M ¥ IO © I 0 O O - AN MO T I ©O N 0 O O «
©O O O O O O O O O O v & v ™ v v v v« v« «— N N
O O O O O O O O O O O Q© OO O O OO0 O O o O o
AN AN AN AN AN N N N N NN NN N N N N AN ANANANANANAN

== Inflacija, potroSacke cijene (godisnji rast u %)

Siroka monetarna masa (godisnji rast u %)

Izvor: Svjetska banka Otvoreni podaci. data.worldbank.org.

Istorijski gledano, monetarna nestabilnost je bila glavni uzrok ekonomskih poremecaja.
Zasto je to bio slucaj? U razli¢itim periodima, nekoliko faktora je igralo ulogu, ali dva
zasluZuju posebnu paznju.

Prvo, nosioci monetarne politike Cesto se suocavaju sa snaznim politickim pritiscima da
finansiraju drZavnu potro$nju stvaranjem novca. Politi¢ari ne vole da uvode poreze, jer to
namece vidljive troSkove biraCima. Zbog toga ¢e politiCari Cesto vrsiti pritisak na kreatore
monetarne politike da finansiraju povecanje potrosnje Sirenjem ponude novca, kako bi izbjegli

povecanje poreza.

116


https://data.worldbank.org/

Drugo, kao $to je ranije pomenuto, postoji vremenski zaostatak od Sest do osamnaest
mjeseci izmedu promjene u monetarnoj politici i trenutka kada ta promjena po¢ne da utice na
proizvodnju 1 zaposlenost. Ponekad ¢e ovaj vremenski zaostatak biti 1 duzi. Zbog toga, kada
kreatori politika stalno mijenjaju politike u nastojanju da minimiziraju ekonomsku
nestabilnost, dugi i nepredvidivi vremenski zaostaci Cesto rezultiraju greSkama u monetarnoj
politici koje povecavaju, umjesto da smanjuju, ekonomsku nestabilnost.

Tesko je prenaglasiti vaznost monetarne i cjenovne stabilnosti. Iako monetarna
stabilnost ne garantuje rast i prosperitet, bez nje su snazan rast i ekonomska stabilnost
nemoguci. Ako investitori i drugi donosioci poslovnih odluka mogu racunati na to da ¢e
kreatori monetarne politike odrzati cjenovnu stabilnost, potencijalni izvor nesigurnosti se
eliminiSe. Kada kreatori monetarne politike slijede politike koje odrzavaju inflaciju na niskom
1 relativno stabilnom nivou, oni su uc€inili svoj dio u uspostavljanju monetarnog okvira za

ekonomski rast i prosperitet.

Video:

Efekat Stampanja novca
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DIO 2.6

6. Odgovorna fiskalna politika

., Porezi se placaju znojem svakog covjeka koji radi... Preveliki porezi e se
ogledati u napustenim fabrikama, prodaji farmi zbog poreza i hordama gladnih

ljudi koji bescilino hodaju ulicama uzalud trazeéi posao. “°%

— Franklin D. Roosevelt

Kada visoke poreske stope uzimaju veliki ©Glasbergen

glasbergen.com

dio prihoda, motivacija za rad i
produktivno koriSéenje resursa opadaju.
Granitna poreska stopa'”’ je posebno

vazna. Granina (marginalna) poreska

stopa predstavlja rast poreza koji placate na

svaku jedninicu povecéanja prihoda. Na

primjer, ako je vasa marginalna poreska

stopa 25%, porezi Ce uzeti 25 odsto svakog GASBERGEN —

dodatnog iznosa koji zaradite. Dakle, ako “Can I write off last year’s taxes
as a bad investment?”

zaradite dodatnih 100 dolara, zadrzavate
samo 75 dolara. Ako marginalna poreska "Da li mogu da proslogodisnje poreze otpiSem kao loSu
. 5 t' 11 ?"
stopa poraste na 40%, zadrzavate samo 60 vestient
dolara od dodatnih 100 dolara zarade. Kako
marginalne poreske stope rastu, udio dodatne zarade koji ostaje ljudima opada.

Postoje tri glavna razloga zasto visoke marginalne poreske stope smanjuju proizvodnju
i prihod. Prvo, one destimuliSu radni angazman. Kada marginalne poreske stope dosegnu 55%

ili 60%, a pojedinci zadrZze manje od polovine svoje dodatne zarade, neki ¢e reagovati
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smanjivanjem radnih sati, ranijim odlaskom u penziju, preuzimanjem poslova u mjestima sa
nizim poreskim stopama ili ¢e§¢im uzimanjem duzih odmora. Neki, posebno oni koji imaju
u prihvatanju poslova dok su nezaposleni, odbijati preseljenje radi posla ili vece plate, ili
odustati od obecavajucih, ali rizicnih poslovnih poduhvata. Zbog visokih poreskih stopa, takve
aktivnosti jednostavno mozda nece biti vrijedne truda.

Visoke marginalne poreske stope takode smanjuju povrat od obrazovanja, Sto vodi ka
manjem ulaganju u ljudski kapital. Visoki porezi ¢ak mogu natjerati najproduktivnije gradane
jedne zemlje da se presele u drzave sa nizim poreskim stopama. Ovakve reakcije smanjuju
veli¢inu 1 produktivnost radne snage, uzrokuju¢i pad proizvodnje. Marginalne poreske stope
razlikuju se medu zemljama. Marginalna poreska stopa u Rumuniji iznosi 10%, u Jermeniji 1
Gruziji 20%, u Poljskoj je 32% ako poreski obveznik zaraduje vise od 120.000 zlota godiSnje,
dok u Francuskoj moZe iznositi ¢ak 45% za prihode vece od 177.107 eura, prema podacima iz
2023. godine.

Naravno, vec¢ina ljudi ne¢e odmah napustiti posao niti raditi manje posveceno ako im se
povec¢a marginalna poreska stopa. Osoba sa godinama obuke za odredeno zanimanje
vjerovatno ¢e nastaviti da radi—i to naporno—posebno ako se nalazi u fazi Zivota kada
ostvaruje najve¢e prihode. Medutim, mnogi mladi ljudi, koji jo§ nijesu napravili skupe
investicije u specijalizovanu obuku, bi¢e obeshrabreni da to ucine jer ¢e im dodatni prihod
donositi sve manje koristi. Stoga ¢e se neki negativni efekti visokih poreskih stopa na radnu
angazovanost osjetiti u buducnosti, jer kada ti mladi ljudi ostare, nece biti toliko produktivni
koliko bi ina¢e mogli biti.

Visoke poreske stope takode ¢e natjerati neke ljude da se prebace na aktivnosti u
kojima su manje produktivni. Zamislimo, na primjer, da visoki porezi podignu cijene koje
naplacuju vjesti moleri, jer oni Zele da nadoknade smanjenu vrijednost dodatne zarade. Neki
potencijalni kupci ¢e reagovati tako Sto ¢e sami farbati svoje kuce, iako nemaju potrebne
vjestine da to efikasno urade. Bez visokih poreskih stopa, profesionalni moler bi obavio posao
po pristupacnoj cijeni, omogucavajuéi vlasnicima kuca da svoje vrijeme posvete poslovima za
koje su bolje kvalifikovani. Ovakvi porezno iskrivljeni podsticaji dovode do rasipanja resursa i

ekonomske neefikasnosti.
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Drugo, visoke marginalne poreske stope smanjuju 1 nivo i efikasnost formiranja
kapitala. Visoki porezi odbijaju strane investicije i primoravaju domace investitore da traze
projekte u inostranstvu, u zemljama gdje su i porezi i troskovi proizvodnje nizi. To smanjuje
investicije u zemlji i dostupnost produktivne opreme, koja je klju¢na za ekonomski rast. Kao
rezultat toga, rast produktivnosti radnika i njihovih zarada u budu¢nosti bi¢e manji.

Trece, visoke marginalne poreske stope podsticu pojedince da konzumiraju proizvode
za koje se troSak moze odbiti od poreza umjesto umjesto dobara koja se ne mogu odbiti, iako
su dobra koja se ne mogu odbiti poZeljnija. Cesto to rade kupovinom robe za svoje kompanije,
jer su poslovni troSkovi generalno odbijaju od poreza. Pojedinci koji ih kupuju ne placaju
njihov pun trosak, jer te kupovine smanjuju poreze koje bi inace morali da plate. Poreski
obveznici koji se suocavaju s visokim marginalnim poreskim stopama troSi¢e viSe novca na
ovakve robe koje se odbijaju od poreza, na primjer na luksuzne kancelarije, ekstravagantne
konferencije, poslovne zabave i automobile koje obezbjeduje firma. Zbog toga S§to ovakvi
troskovi smanjuju poreze, ljudi ¢e Cesto kupovati proizvode koje inace ne bi kupili kada bi
morali da snose njihov pun troSak. Rasipanje resursa i neefikasnost su nuspojave visokih
grani¢nih poreskih stopa i pogresnih podsticaja koje one stvaraju.

Prodaja luksuznog automobila Rolls-Royce, proizvedenog u Velikoj Britaniji, tokom
1970-ih godina pruza upecatljiv primjer ove pojave. U tom periodu, granicne poreske stope na
dohodak za one s najvisSim primanjima u Ujedinjenom Kraljevstvu dostigle su nevjerovatnih
98%. Medutim, vlasnik firme koji je bio obavezan da plati taj porez mogao je kupiti automobil
1 taj troSak bi mu bio priznat kao porezno priznati poslovni troSak. ZaSto onda ne bi kupio
egzoti¢an, skuplji automobil? Kupovina bi smanjila profit vlasnika za cijenu automobila —
recimo, 100.000 funti. Medutim, s obzirom na grani¢nu poresku stopu od 98%, poreska
olaksica od 100.000 funti smanjila bi poresku obavezu vlasnika za 98.000 funti. Dakle, neto
troSak luksuznog automobila za vlasnika iznosio bi samo 2.000 funti. U sustini, drZava je
pokrivala 98% troSkova automobila kroz izgubljene poreske prihode. Kada je Ujedinjeno
Kraljevstvo smanjilo maksimalnu marginalnu poresku stopu na 70%, prodaja Rolls-Royce
automobila znacajno je opala. Nakon ovog smanjenja stope, automobil od 100.000 funti
vlasnika je kostao ne 2.000, ve¢ 30.000 funti. Nize marginalne poreske stope ucinile su ove

automobile znatno skupljim za bogate Britance, koji su odgovorili smanjenjem kupovine.
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Smanjenje poreskih stopa, posebno visokih stopa, moze povecati podsticaje za zaradu i
poboljsati efikasnost koriS¢enja resursa. Sjedinjene Americke Drzave su imale tri velika
smanjenja poreskih stopa: smanjenja stopa tokom 1920-ih nakon Prvog svjetskog rata,
Kennedyjeve poreske reforme 1960-ih, i Reaganove poreske reforme 1980-ih. Sva tri su bila
pra¢ena snaznim i dugotrajnim rastom realnog bruto domaceg proizvoda (prilagodenog za
inflaciju).

Jo§ jedan znacajan primjer zemlje koja je dozivjela znatan ekonomski rast nakon
smanjenja poreza je Irska. Tokom kasnog 20. i ranog 21. vijeka, Irska je sprovela niz poreskih
reformi koje su igrale klju¢nu ulogu u transformaciji njene ekonomije u jednu od najbrze
rastucih u svijetu, period koji je ¢esto nazivan erom "Keltski tigar". Estonija pruza jo$ jedan
upecatljiv primjer zemlje koja je dozivjela znacajan ekonomski rast nakon poreskih reformi,
posebno uvodenjem sistema jedinstvene stope poreza na dohodak i drugih inovacija vezanih za
poreze pocetkom 2000-ih.

Smanjenje poreskih stopa takode je sprovedeno kako bi se podstakao ekonomski rast u
postkomunistickim zemljama, poput Gruzije i1 Jermenije. Izmedu 2005. i 2008. godine,
gruzijska vlada sprovela je znacajne reforme poreskog zakonodavstva. Dvadeset i jedan razlicit
porez koji je postojao 2004. godine smanjen je na samo Sest do 2005. godine. Pocevsi od 2009.
godine, vlada je dodatno pojednostavila poreze ukidanjem socijalnog poreza i uvodenjem
jedinstvenog poreza na li¢ni dohodak'”, smanjujuéi grani¢nu stopu poreza na dohodak sa
32% na 20%. Jermenska vlada sprovela je znacajne poreske reforme 2020. godine. Porez na
liéni dohodak smanjen je na jedinstvenu stopu od 20% do 2023. godine, sa progresivhog
sistema u kojem su stope dostizale i do 36%. Zaista, tranzicione ekonomije dominiraju medu
zemljama s najnizim maksimalnim stopama poreza na li¢ni dohodak u svijetu. Tu spadaju
Bosna i Hercegovina, Kazahstan, Kosovo, Kirgistan, Rumunija i Turkmenistan, koje sve imaju
maksimalnu poresku stopu na dohodak od 10% od 2024. godine.”

Nasuprot tome, znacajno povecanje poreza moze imati katastrofalan uticaj na
ekonomiju. Na primjer, krajem 1970-ih godina, Ujedinjeno Kraljevstvo suocilo se s ozbiljnim
ekonomskim izazovima. Vlada je, pokuSavaju¢i da se izbori s inflacijom i budZetskim
deficitom'”, sprovela niz poveéanja poreza. Ove mjere ukljuéivale su podizanje stopa poreza

na dohodak na veoma visoke nivoe, pri ¢emu je najviSa stopa poreza na dohodak od rada
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dostigla 83%, dok je nevjerovatnih 98% primjenjivano na dohodak koji ne potic¢e od rada (kao
$to su dividende'” i kamate).

Ove visoke poreske stope obeshrabrile su rad, ulaganje i inovacije. Mnogi
visokokvalifikovani radnici i struénjaci bili su demotivisani da rade viSe ili investiraju zbog
znacajnog dijela svog prihoda koji je drzava uzimala. Ujedinjeno Kraljevstvo je doZivjelo
odliv kapitala, jer su preduzeca i pojedinci preusmjeravali svoja ulaganja u poreski povoljnije
sredine. Ekonomija je stagnirala, uz nizak rast i trajnu visoku inflaciju. Poresko opterecenje
doprinijelo je nedostatku ekonomske dinamic¢nosti i smanjenju ukupne konkurentnosti
britanske ekonomije. Ekonomska kriza kulminirala je tokom tzv. "Zime nezadovoljstva" 1978—
1979,°Y) obiljezene masovnim §trajkovima i nemirima u javnom sektoru zbog nezadovoljstva
ograni¢enjima plata, visokim porezima i pogorSanim javnim uslugama. Situacija je na kraju
dovela do znacajnih politi¢kih i ekonomskih reformi 1980-ih pod premijerkom Margaret Tacer,
koja je sprovela politike smanjenja poreskih stopa, deregulacije ekonomije i podsticanja
privatnog preduzetniStva.

Kao drugi primjer, poreska politika u Sjedinjenim Americkim Drzavama tokom Velike
depresije naglaSava Stetne posljedice koje povecanja poreza mogu imati na ekonomiju. U
nastojanju da smanji savezni budZetski deficit 1932. godine, administracija republikanca
Huvera 1 demokratski Kongres donijeli su najve¢e povecanje poreskih stopa u mirnodopskom
periodu u istoriji Sjedinjenih Drzava. NajniZa grani¢na poreska stopa na li¢ni dohodak'”
povecana je sa 1,5% na 4%. Na najviSem dijelu prihodne skale, najviSa marginalna poreska
stopa povecana je sa 25% na 63%. U sustini, poreske stope na licni dohodak vise su nego
udvostru¢ene u jednoj godini! Ovo ogromno povecanje poreza smanjilo je dohodak
domacinstava nakon oporezivanja i motivaciju za zaradu, potrosnju, Stednju i investiranje.
Rezultati su bili katastrofalni. U 1932. godini, realna proizvodnja pala je za 13%, §to je bio
najve¢i godi$nji pad tokom ere Velike depresije. Nezaposlenost je porasla sa 15,9% u 1931.
godini na 23,6% u 1932. Samo cCetiri godine kasnije, administracija Ruzvelta ponovo je
povecala poreze, podizu¢i najvisu marginalnu stopu na 79% 1936. godine. Tako su tokom
druge polovine 1930-ih, visokoprimajuéi pojedinci mogli zadrzati samo 21 cent od svakog
dodatnog dolara koji su zaradili. (Zanimljivo je uporediti rije¢i kandidata Ruzvelta

predstavljene na pocetku ovog dijela sa poreskom politikom sprovedenom tokom njegovog
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predsjednistva.) Nekoliko drugih faktora, uklju¢uju¢i ogromno smanjenje nov€ane mase 1
veliki porast carinskih stopa, doprinijelo je i tezini i duzini Velike depresije. Medutim, jasno je
da su povecanja poreza administracija Huvera 1 Ruzvelta igrala klju¢nu ulogu u ovom
tragiénom poglavlju americke istorije.*"

Porezi na dohodak (i li¢ni i korporativni) nijesu jedini porezi koji mogu naruSiti
podsticaje 1 uticati na efikasnost funkcionisanja ekonomije. Indeks poslovanja Svjetske banke
procjenjuje regulatorno okruzenje i njegov uticaj na poslovanje u 190 zemalja. Kljucna
komponenta ovog indeksa fokusira se na mjerenje poreskog opterec¢enja sa kojim se suocavaju
preduzeca, procjenjujuci kako direktni finansijski uticaj poreskih stopa, tako i administrativnu
sloZenost postovanja poreskih propisa. Ovaj segment indeksa ispituje ukupan broj plac¢enih
poreza, metode placanja, vrijeme potrebno za ispunjenje poreskih obaveza, kao i1 ukupnu stopu
po kojoj se oporezuje profit.(*%

Za 2019. godinu, medu najpovoljnijim zemljama u smislu poreza nalaze se one koje
bismo ocekivali, poput Hong Konga, Singapura, Novog Zelanda, Irske i Finske (uz neke male
drzave Perzijskog zaliva gdje prihodi od nafte znace gotovo nikakve poreze na preduzeca).
Najlosije ocijenjeni ukljuéuju Venecuelu, Somaliju, Boliviju, Cad i Centralnoafri¢ku
Republiku. Medu postkomunistickim zemljama, najmanje opterecujuci poreski sistemi nalaze
se u Estoniji (12. mjesto), Gruziji (14. mjesto), Letoniji (16. mjesto) i Litvaniji (18. mjesto). **
Prosje¢na ekonomija u tranziciji rangirana je na 67. mjestu, otprilike na istom nivou kao
Grcka, Sto svakako nije model za oponaSanje. Ovi rezultati ne mogu se samo objasniti niskim
stopama poreza na licni dohodak o kojima smo ranije govorili, jer porezi na dohodak nijesu
jedini porezi koje vlade namecu. Ostali ukljucuju poreze na dodatu vrijednost (PDV), poreze
za socijalno osiguranje, poreze na nasljedstvo (smrt) i korporativne poreze.

Efekti obeshrabrivanja koje uzrokuju visoke grani¢ne poreske stope ne predstavljaju
problem za one sa visokim prihodima. Mnogi ljudi sa relativno niskim primanjima takode se
suocavaju sa visokim implicitnim granicnim poreskim stopama. Nazivamo ih ,,implicitnim* jer
ukljucuju i1 dodatne poreze i gubitak transfernih beneficija kako prihod raste. Na primjer,
zamislite da se prihod pojedinca poveca sa 20.000 na 30.000 dolara, a kao rezultat toga, porezi

na dohodak i doprinosi za osiguranje uzimaju 30% dodatne zarade. Nadalje, zbog ovog

povecanja prihoda, pojedinac gubi 5.000 dolara beneficija koje dobija kroz subvencije za
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hranu, besplatnu zdravstvenu zastitu, djeciji vrti¢ 1 druge transferne programe. Kao rezultat
toga, pojedinac se suoCava sa implicitnom granicnom poreskom stopom od 80%! Trideset
posto dolazi u obliku veéeg poreskog racuna, a dodatnih 50% dolazi od izgubljenih beneficija.
Ljudi u ovoj situaciji koji zarade dodatnih 10.000 dolara zadrze samo 20% tog iznosa.
Ocigledno, ovo ¢e znacajno smanjiti njihov podsticaj za zaradu i otezati moguénost povecanja
prihoda. O ovom pitanju ¢emo se detaljnije baviti u dijelu 3, u dijelu 3.8, kada budemo
ispitivali uticaj transfernih programa na stopu siromastva.

U zakljucku, ekonomske analize ukazuju da su visoke poreske stope, ukljucujuci
implicitne stope koje odrazavaju gubitak transfernih beneficija, Stetne. One smanjuju
produktivne aktivnosti, ometaju zaposljavanje i ulaganja, te podsti¢u rasipni¢ko koriStenje
resursa. One su prepreka prosperitetu i rastu prihoda. Nadalje, veliki porasti poreskih stopa
tokom perioda negativnog ili slabog rasta mogu imati katastrofalan uticaj. Stoga, ako Zelimo
da maksimalno iskoristimo svoje resurse, poreske stope, posebno grani¢ne stope, moraju biti

niske.
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DIO 2.7

7. Slobodna trgovina

,Slobodna trgovina jednostavno omogucava ljudima da kupuju i prodaju ono
Sto zele. Protekcionisticke tarife predstaviljaju upotrebu sile, jednako kao i
pomorske blokade, s tim Sto im je cilj isti—sprjecavanje trgovine. Razlika
izmedu njih je ta Sto blokade sprjecavaju neprijatelije da trguju, dok

protekcionisticke tarife spriecavaju sopstvene gradane da trguju. <Y

— Henry George, politicki ekonomista iz 19. vijeka

Principi medunarodne trgovine u osnovi su isti kao i oni koji reguliSu svaku dobrovoljnu
razmjenu. Kao 1 kod domace trgovine, medunarodna trgovina omogucava svakom od
trgovinskih partnera da proizvede i potrosi viSe dobara i usluga nego $to bi to bilo moguce bez

trgovine. Postoje tri glavna razloga za to.

Video:

Da li slobodna trgovina eksploatiSe siromasne?

Ljudi svake zemlje imaju koristi ako mogu nabaviti proizvod ili uslugu putem trgovine
po nizoj cijeni nego Sto bi je sami proizveli. Resursi se znatno razlikuju medu zemljama.
Dobro koje je skupo za proizvodnju u jednoj zemlji moze biti jeftinije proizvedeno u drugoj.
Na primjer, zemlje sa toplim i vlaznim klimama, poput Brazila i Kolumbije, specijalizuju se za
proizvodnju kafe. Ljudi u Kanadi i Australiji, gdje ima mnogo zemlje, a malo stanovnisStva,
obi¢no se specijalizuju za proizvodnju Zzitarica za sto¢nu hranu, govedine i ovaca. Gradani

Japana, gdje je zemljiSte oskudno, a radna snaga visoko obucena, specijalizuju se za
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proizvodnju kamera, automobila 1 elektronskih uredaja. Trgovina omogucava svakom
trgovinskom partneru da iskoristi vise svojih resursa za proizvodnju i prodaju stvari koje moze
proizvesti po niskoj cijeni, umjesto da ih koristi za proizvodnju skupih dobara. Zahvaljujuéi
ovoj specijalizaciji i trgovini, ukupna proizvodnja raste, ulaganja se Sire, a ljudi u svakoj zemlji
postizu veéi zivotni standard nego Sto bi to inace bilo moguce.

Drugo, medunarodna trgovina omogucava proizvodacima i potroSa¢ima da imaju
koristi od ekonomije obima, karakteristicne za mnoge velike proizvodne operacije. Ovaj aspekt
je posebno vazan za male zemlje. Na primjer, trgovina omogucava tekstilnim proizvodac¢ima u
zemljama kao S$to su Banglades, Kostarika, Tajland i Vijetnam da uZzivaju benefite proizvodnje
u velikom obimu. Da nemaju moguénost prodaje na stranim trZiStima, njihovi troskovi po
jedinici proizvoda bi bili mnogo ve¢i, jer njihova domaca trzista nijesu dovoljno velika da
podrze velike, niskotroskovne firme u ovoj industriji. Medunarodna trgovina omogucava ovim
tekstilnim firmama da proizvode i prodaju velike koli¢ine 1 tako se efikasno takmice na
globalnom trzistu.

PotroSaci takode ostvaruju korist kupovinom od velikih proizvodaca iz inostranstva. S
obzirom na ogromne troSkove projektovanja i inZenjeringa danaSnjih velikih aviona sa
mlaznim motorima, nijedna zemlja nema domace trziSte dovoljno veliko da omogu¢i ¢ak ni
jednom proizvodacu aviona da u potpunosti iskoristi benefite proizvodnje na velikoj skali.
Medutim, zahvaljuju¢i medunarodnoj trgovini, Boeing i Airbus mogu prodati mnogo vise
aviona, svaki po nizoj cijeni. Kao rezultat, potrosac¢i u svakoj zemlji mogu koristiti avione
kupljene po ekonomski povoljnim cijenama od ovakvih velikih proizvodaca.

Tre¢e, medunarodna trgovina omogucava potrosa¢ima da kupuju S§iri izbor proizvoda
po nizim cijenama. Konkurencija iz inostranstva drzi domace proizvodaCe na oprezu,
prisiljavaju¢i ih da unaprijede kvalitet svojih proizvoda i drze troskove pod kontrolom.
Istovremeno, raznolikost robe dostupne iz inostranstva pruza potroSa¢ima mnogo veci izbor

nego $to bi bio mogu¢ bez medunarodne trgovine.

Video:

Da li je slobodna trgovina vrijedna cijene?
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lako ekonomisti gotovo jednoglasno smatraju da slobodna trgovina koristi svakoj
zemlji koja usvoji ovu politiku, politi¢ari 1 glasaci Cesto imaju poteSkoca da razumiju ovu
jednostavnu logiku. Vlade ¢esto uvode regulative koje ograni¢avaju medunarodnu trgovinu. Te
regulative mogu biti: carine (porezi na uvezenu robu), kvote (ograni¢enja na koli¢inu uvoza),
kontrole deviznog kursa'” (vjestatko odrzavanje niske vrijednosti domacde valute na
deviznom trziftu”) kako bi se obeshrabrio uvez!” i podstakao izvoz'”) ili birokratski propisi
za uvoznike ili izvoznike. Sve ove vrste ograni¢enja trgovine povecavaju transakcione
troSkove 1 smanjuju dobit od razmjene. Kao $to je Henri Dzordz primijetio u citatu na pocetku
ovog poglavlja, ograni¢enja trgovine djeluju poput vojne blokade koju drzava namece
sopstvenom narodu.

Odredivanje da li neka zemlja podrzava slobodnu trgovinu nije tako jednostavno kao
posmatranje raznovrsnosti proizvoda u lokalnim trznim centrima i supermarketima. lako
raznolika ponuda moze sugerisati otvorenost prema medunarodnoj trgovini, stvarne trgovinske
politike Cesto pricaju drugaciju pricu. Na primjer, u Ukrajini prosje¢na carina za industrijske
proizvode prelazi 10%, dok se za poljoprivredne proizvode povecava na 20%. Odredeni uvozi
suoCavaju se s jo$ viSim tarifama, kao Sto su 50% na Secer 1 30% na ulje od suncokretovih
sjemenki. Slicno tome, Bugarska primjenjuje carine u rasponu od 5% do 45% na uvoze iz
zemalja van Evropske unije. U Sjedinjenim Americkim Drzavama odredeni proizvodi poput
mlijecnih proizvoda, Secera, etanola i govedine podlijezu kvotama, dok su za koli¢ine koje
premasuju te kvote carine izuzetno visoke.

Gruzija predstavlja zanimljiv slucaj u kontekstu trgovinskih politika 1 svog stava prema
slobodnoj trgovini. Iako je relativno mala zemlja, Gruzija je ulozila znaCajne napore da
liberalizuje svoj trgovinski rezim i promovise slobodnu trgovinu. USla je u sporazume o
slobodnoj trgovini (FTAs) sa zemljama i regijama, uklju¢ujuéi Evropsku uniju (EU). Nazalost,
kao 1 druge zemlje, ¢ak 1 Gruzija ima specificne trgovinske politike koje mogu zastititi
odredene sektore. Od 2006. godine u Gruziji postoje samo tri tarifne stope: 0,5% 1 12%.
Gotovo 90% roba ima koristi od nulte tarife. NajviSa stopa primjenjuje se na poljoprivredne
proizvode i druge proizvode koji se u Gruziji proizvode u ve¢im koli¢inama, kako bi se zastitili
lokalni poljoprivrednici i proizvoda¢i.'*”

Dodatno, uz carine, drzave mogu nametnuti kvote (numeri¢ka ogranicenja na koli¢ine
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koje se uvoze) ili ¢ak potpune zabrane proizvoda iz drugih zemalja ili odredenih zemalja.
Carine, kvote i trajna ili priviemena embarga'”) mogu se koristiti u svrhe koje nijesu vezane
isklju¢ivo za trgovinsku politiku. Na primjer, Rusija trenutno primjenjuje i suocava se s
nekoliko vrsta trgovinskih ograni¢enja. Nekoliko zemalja zabranilo je uvoz robe iz Rusije kao
odgovor na njenu invaziju na Ukrajinu, s posebnim fokusom na klju¢ne sirovine poput nafte i
gasa, kako bi smanjili zavisnost od ruskih energetskih resursa i prekinuli zna€ajan izvor
prihoda za rusku vladu. Sama Rusija zabranila je gotovo sav poljoprivredni uvoz iz Evropske
unije, Sjedinjenih Americkih Drzava, Kanade, Australije i Norveske. Ova embarga iz 2022. i
oni koji su uvedeni kasnije dopunili su ogranicenja koja su Evropska unija i SAD uvele protiv
Rusije nakon njene aneksije Krima 2018. 1 2019. godine. Predsjednik SAD-a Donald Tramp
koristio je politiku carina u sporovima s Kinom. Jo§ jedan dobro dokumentovan primjer
trgovinskih ograni¢enja predstavlja niz mjera koje su Sjedinjene Americke Drzave uvele Iranu
tokom godina.

Dok su mnoga ograni¢enja uvedena s ciljem da nastete gradanima "neposlusnih" nacija,
mora se priznati da ta ogranicenja takode Stete gradanima zemalja koje ih namecu. Stoga
moraju biti opravdana Sirim politickim razlozima, kao $to su odvracanje od agresije ili loSeg
postupanja prema manjinama. Neki ekonomisti Cesto tvrde da ograni¢enja uvoza mogu stvoriti
radna mjesta. Kao $to smo objasnili u dijelu 1, dijelu 1.11, klju¢ nije u radnim mjestima, ve¢ u
proizvodnji vrijednosti. Ako bi poslovi bili klju¢ visokih prihoda, lako bismo mogli stvoriti
koliko god Zelimo. Svi bismo mogli jedan dan kopati rupe, a sljede¢i dan ih zatrpavati. Svi
bismo bili zaposleni, ali bismo takode bili izuzetno siromasni, jer takvi poslovi ne bi generisali
robu i usluge koje ljudi vrednuju.

OgraniCenja uvoza mogu izgledati kao da povecavaju zaposlenost jer industrije
zaSti¢ene od strane konkurencije iz inostranstva mogu rasti ili barem ostati stabilne. Medutim,
to ne znaci da ogranicenja povecavaju ukupnu zaposlenost. Sjetite se sekundarnih efekata o
kojima smo razgovarali u dijelu 1, dio 1.9. Kada neka zemlja postavi carine, kvote 1 druge
barijere koje ograniavaju mogucnost strancima da prodaju u toj zemlji, to istovremeno
smanjuje mogucnost stranaca da kupuju od njih. Ono $to kupujemo od ljudi iz drugih zemalja
daje im kupovnu mo¢ potrebnu da kupe nas izvoz. Ako stranci manje prodaju Uzbekistancima,

na primjer, ima¢e manje mogucnosti da kupuju od Uzbekistanaca. Stoga ¢e ogranienja uvoza
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smanjiti izvoz, a ne samo uvoz. Proizvodnja 1 zaposlenost u izvoznim industrijama ¢e opadati,
ponistavajuéi sva "spaSena” radna mjesta u zasticenim industrijama.*®

Trgovinska ograni¢enja ne stvaraju niti uniStavaju radna mjesta; ona ih
preraspodjeljuju. Ograni¢enja vjestacki usmjeravaju radnike i druge resurse jedne zemlje ka
proizvodnji stvari koje se proizvode po viSim troskovima nego §to bi mogle biti proizvedene u
drugim zemljama. Ona su dizajnirana da =zaStite neefikasne industrije. Proizvodnja 1
zaposlenost smanjuju se u oblastima gdje resursi te zemlje imaju veéu produktivnost —
oblastima gdje bi njene kompanije mogle uspjesno konkurisati na svjetskom trzistu da nije
uticaja ovih ogranicenja. Radna snaga i drugi resursi se, dakle, preusmjeravaju iz oblasti

relativno visoke produktivnosti u oblasti niske produktivnosti. Takve politike smanjuju i

proizvodnju i nivo prihoda gradana.

Procitaj:

Trzista i sloboda, autor: Dwight Lee

Neki ljudi u razvijenijim zemljama mogu tvrditi da radnici njihove zemlje ne mogu
konkurisati strancima koji ponekad zaraduju samo 2 ili 3 dolara dnevno. Ovaj stav je
jednostavno pogresan 1 proizlazi iz nerazumijevanja i izvora visokih plata i zakona
komparativne prednosti. Na primjer, radnici u Njemackoj posjeduju visok nivo vjestina i rade s
velikim koli¢inama kapitalne opreme. Ovi faktori doprinose njihovoj visokoj produktivnosti,
Sto je razlog zasto su njihove plate visoke. U zemljama s niskim platama, kao $to su Moldavija
1 Kirgistan, plate su niske upravo zato $to niski nivo ljudskog 1 fizickog kapitala znaci da je
produktivnost niska.

Svaka zemlja ¢e uvijek imati neke stvari koje radi relativno bolje od drugih. I zemlje s
visokim 1 zemlje s niskim platama mogu imati koristi od koriS¢enja viSe svojih resursa za
proizvodnju onoga u ¢emu imaju komparativnu prednost i trgovine za ostatak proizvoda. Ako
zemlja s visokim platama moZze uvoziti proizvod od stranih proizvodaca po nizoj cijeni nego
Sto bi ga mogla proizvesti, uvoz ima smisla. Uvoz proizvoda koji bi mogli biti proizvedeni u

zemlji po visokim troskovima, oslobada resurse za proizvodnju onih proizvoda koje se mogu
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jeftino proizvoditi 1 lokalno 1 koji se mogu isporuciti kako na domacem tako 1 na inostranom
trzistu po niskim troskovima.'°”) Trgovina izmedu nacija omoguéava radnicima i u zemljama s
visokim i u zemljama s niskim platama da proizvedu vise i ostvare veci prihod nego Sto bi to
inace bilo moguée. Zauzvrat, visi nivo produktivnosti poveéava plate u svim zemljama.

Sta ako bi strani proizvodaéi mogli potrosa¢ima ponuditi neki proizvod po tako niskoj
cijeni da domaci proizvodaci ne bi mogli konkurisati? Razuman potez bi bio prihvatiti taj
proizvod 1 koristiti domace resurse za proizvodnju drugih stvari. Zapamtimo, dostupnost
dobara i usluga, a ne poslovi, odreduje nas zivotni standard. Adam Smit je u djelu "Bogatstvo
naroda" (1776) primijetio: ,,Pomo¢u staklenika, toplih leja i toplih zidova, u Skotskoj se mozZe
uzgojiti vrlo dobro grozde i proizvesti vrlo dobro vino, ali po trosku koji je otprilike trideset
puta veci od cijene za koje se barem jednako dobro vino moze uvesti iz stranih zemalja.”

Kroz ovu analogiju, Adam Smit se zalagao za princip slobodne trgovine. Njegova
poenta bila je da, iako je tehnicki moguée uzgajati grozde i proizvoditi vino u Skotskoj, zemlji
koja nije prirodno pogodna za ovu vrstu poljoprivrede zbog hladnije klime, troskovi takve
proizvodnje bili bi veoma visoki — otprilike trideset puta ve¢i u poredenju sa uvozom vina iz
zemalja gdje grozde prirodno raste i proizvodi se efikasnije, poput Francuske ili Spanije.

Francuski ekonomista Frédéric Bastiat slikovito je istakao ovu poentu u svojoj satiri iz
1845. godine, ,,Peticija u ime proizvodaca svije¢a“. Peticija je navodno upucena Francuskoj
komori zastupnika od strane francuskih proizvodaca svijeca, lampiona i drugih proizvoda za
unutrasnje osvjetljenje. Peticija se Zalila da domaci proizvodaci osvjetljenja ,,pate od pogubne
konkurencije stranog rivala koji, izgleda, radi pod uslovima toliko superiornijim od nasih za
proizvodnju svjetlosti da preplavljuje domace trziSte svojim proizvodom po nevjerovatno
niskoj cijeni; ¢im se pojavi, nasa prodaja prestaje, svi potrosaci se okrecu njemu, i jedna grana
francuske industrije ¢ije su veze bezbrojne odjednom je dovedena do potpune stagnacije.*

Naravno, taj rival je sunce, a podnosioci peticije traze od zastupnika da usvoje zakon
kojim bi se naloZzilo zatvaranje prozora, roletni i drugih otvora kako sunéeva svjetlost ne bi
ulazila u zgrade. Peticija dalje navodi zanimanja u industriji osvjetljenja koja bi dozivjela
veliki porast zaposlenosti ako bi koriS¢enje sunca za unutrasnje osvjetljenje bilo zabranjeno.
Bastiatova poenta u ovoj satiri je jasna: Koliko god prijedlog zakona iz peticije bio apsurdan,

nije niSta manje apsurdan od zakona koji smanjuju dostupnost jeftinih dobara i usluga kako bi
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se ,,spasili“ doma¢i proizvodaéi i promovisala zaposlenost.'*®)

Ako trgovinske restrikcije smanjuju proizvodnju i preusmjeravaju zaposlenost ka manje
produktivnim aktivnostima, zasto se onda Cesto usvajaju? Ekonomska nepismenost pruza dio
odgovora. Ljudi ¢esto ne prepoznaju da trgovinske restrikcije izazivaju negativne sekundarne
efekte, ukljucujudi vise cijene proizvoda na koje se primjenjuju carine i smanjenje proizvodnje
1 zaposlenosti u izvoznoj industriji. Medutim, dva dodatna faktora doprinose popularnosti
trgovinskih restrikcija.

Prvo, trgovinske restrikcije su pitanje interesa posebnih grupa. One donose benefite
odredenim preduzec¢ima i zaposlenima u zasti¢enoj industriji na racun potrosaca i dobavljaca u
drugim industrijama. Obi¢no su preduzeca 1 sindikati koji profitiraju od trgovinskih restrikcija
dobro organizovani, a njihove koristi su koncentrisane 1 veoma vidljive. S druge strane,
potrosaci, ostali radnici i dobavljaci resursa su uglavnom loSe organizovani, a njihova korist od
medunarodne trgovine je Siroko rasprSena. Predvidivo, organizovani interesi imaju veci
politicki uticaj. Oni mogu lobirati kod politiara i pruzati im doprinose za kampanje i druge

resurse kako bi od njih dobili trgovinske restrikcije.

Video:

Medunarodna trgovina - Freedom's Sound

Stavise, kada su proizvodi poput ¢elika ili drveta dostupni po niZim cijenama od stranih
proizvodaca, negativni uticaji na radnike koji gube posao su lako uocljivi. Nasuprot tome,
koristi za potroSace 1 druge koji imaju koristi od nizih cijena i slobodnije trgovine mnogo su
manje vidljive. Kao rezultat toga, politiCari ¢esto mogu politicki profitirati podrzavajuéi
preduzeca i radnicke interese koji imaju koristi od restrikcija, ¢ak i ako te restrikcije negativno
uti¢u na ekonomiju u cjelini.

Drugo, politicari mogu koristiti trgovinske restrikcije u pokuSaju da natjeraju
trgovinskog partnera da se ponasa na zeljeni nacin, naroCito u spoljnoj politici. Naravno,
trgovina je obostrano korisna, te ¢e trgovinske restrikcije nanijeti Stetu objema trgovinskim

partnerima. Ako je Steta znacajna, restrikcije bi mogle biti koriS¢ene kao alat za promjenu
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njihovog ponasSanja. Na primjer, administracija Donalda Trampa uvela je tarife Kini kako bi
natjerala kineske lidere da budu manje agresivni u vojnom smislu. U velikoj mjeri,
administracija Dzoa Bajdena nastavila je sa istom politikom. Slicno tome, nakon invazije na
Ukrajinu, ¢lanice NATO-a i druge zemlje uvele su razne trgovinske restrikcije Rusiji kako bi je
kaznile za tu agresiju.

Uvodenje trgovinskih restrikcija protiv strane prijetnje ¢esto je popularno, ali je njihova
efikasnost upitna. Istorijski gledano, teSko je pronaci ijedan sluc¢aj u kojem su trgovinske
restrikcije smanjile prijetnju konflikta i rata. Stavise, postoji razlog za oprez u ovoj oblasti.
Trgovina 1 druStvena interakcija koja prati trgovinu mogu pomo¢i u promovisanju
razumijevanja i smanjenju barijera medu trgovinskim partnerima. Nasuprot tome, trgovinske
barijere Cesto dovode do konflikta i povecanja neprijateljstva. Frédéric Bastiat je navodno

"(69) Sligno tome, John Maynard Keynes je u

izjavio: "Kada roba ne prelazi granice, vojnici Ce.
svom djelu “Ekonomske posljedice mira" (1919) kritikovao Versajski ugovor, narocito
reparacije i ekonomske sankcije uvedene Njemackoj nakon Prvog svjetskog rata. Keynes je
tvrdio da te kaznene mjere nece donijeti mir, ve¢ ¢e posijati sjeme ogorcenja i ekonomskih
poteskoca, potencijalno vodec¢i ka budu¢im sukobima. Kejns je slavno izjavio: "Kartaginski
mir nije prakti¢no ni ispravan ni mogué."’”

U posljednjim godinama neprijateljstvo prema medunarodnoj trgovini izgleda da raste
u mnogim zemljama s visokim prihodima. Istorija pokazuje da je ovo opasan trend. Kako se
ekonomija usporavala krajem 1920-ih, neprijateljstvo prema trgovini se razvijalo u SAD-u.
Ovo je dovelo do usvajanja Smoot-Hawley zakona o trgovini’) sredinom 1930. godine.
Ovim zakonom tarife su povecane za visSe od 50% na otprilike 3.200 uvoznih proizvoda.
Predsjednik Herbert Hoover, senator Reed Smoot, kongresmen Willis Hawley 1 drugi
zagovornici zakona smatrali su da ¢e veée carine stimulisati ekonomiju i sacuvati radna mjesta.
Kako je Hawley rekao: “Zelim da vidim ameri¢ke radnike zaposlene u proizvodnji americkih
proizvoda za ameri¢ku potrognju.”’"

Danas, zagovornici trgovinskih restrikcija u Sjedinjenim Drzavama i mnogim drugim
zemljama koriste gotovo iste rijeci. Retorika zvuci sjajno, ali iskustvo 1930-ih pokazuje da su

rezultati dramati¢no drugaciji. Stranci su na vecée carine odgovorili uvodenjem trgovinskih

restrikcija na americke proizvode. Medunarodna trgovina je naglo pala, kao i proizvodnja. Do
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1932. godine obim americke trgovine pao je na manje od polovine nivoa prije donoSenja
Smoot-Hawley zakona. Dobici od trgovine su izgubljeni, prihodi federalne vlade od carina su
zapravo opali, proizvodnja i zaposlenost su se znacajno smanjile, a stopa nezaposlenosti je
naglo porasla. Nezaposlenost je iznosila 7,8% kada je zakon usvojen, ali je narasla na 23,6%
samo dvije godine kasnije. Berza, koja je gotovo u potpunosti povratila gubitke iz oktobra
1929. prije usvajanja Smoot-Hawley zakona, drasti¢no je pala nakon njegovog usvajanja.

Vise od hiljadu ekonomista potpisalo je otvoreno pismo predsjedniku Hooveru,
upozoravajuci na Stetne posljedice Smoot-Hawley zakona i mole¢i ga da ne potpiSe zakon.
Hoover je odbio njihove molbe, ali je istorija potvrdila ispravnost njihovih upozorenja. Drugi
faktori, poput naglog smanjenja ponude novca i ogromnih poveéanja poreza 1932. i 1936.
godine, doprinijeli su Velikoj depresiji. Medutim, Smoot-Hawley trgovinski zakon ostaje jedan
od glavnih uzroka tragi¢nih dogadaja tog doba.

Zemlje ¢e moci posti¢i brzi rast i vec¢e nivoe prihoda kada slobodno trguju s drugim
zemljama. Ograni¢enja u trgovini mogu biti dobra politika, ali su loga ekonomija. Stavise, kako
pokazuje iskustvo Sjedinjenih Drzava 1930-ih, neinformisana politicka retorika 1

neprijateljstvo prema trgovini mogu dovesti do katastrofalnih rezultata.

Procitaj:

Nelojalna konkurencija Suncu, autor: Frederic Bastiat

Posmatraju¢i uticaje medunarodne trgovine u poslijeratnim periodima, jasno je da je
nivo otvorenosti Zapadne Evrope uticao na brzinu i obim ekonomskog oporavka nakon oba
svjetska rata. Kontrast izmedu decenije ekonomske nestabilnosti u Zapadnoj Evropi nakon
Prvog svjetskog rata i ekonomskog oporavka uspostavljenog u deceniji nakon Drugog
svjetskog rata je upecatljiv i usko povezan s razlikama u trgovinskim politikama.'’?
Ekonomsko restrukturiranje nakon Prvog svjetskog rata nije imalo nikakav institucionalni
mehanizam za olakSavanje smanjenja trgovinskih barijera koje su nastale tokom rata i postale

ukorijenjene nakon njega. Medutim, samo dvije godine nakon njemacke predaje 1945. godine,

dvadeset tri zemlje uspostavile su OpSti sporazum o carinama i trgovini (GATT), koji je
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postavio obavezujuce sporazume za smanjenje carina. Samo pet godina nakon zavrSetka rata,
sve glavne zemlje Zapadne Evrope ucestvovale su u tri odvojena kruga pregovora koji su
prosirili ¢lanstvo u GATT-u i dodatno smanjili uvozne carine. Najvece postignu¢e GATT-a bilo
je opsezno smanjenje carina tokom prvog kruga pregovora u Zenevi 1947. godine. Brzi pad

carina predstavljen je u u Tabeli 10.

Grafik 10: Prosjecni nivoi carina u odabranim zemljama

1913 1925 1927 1931 1952
Belgija 9 7 1 17 N/A
Francuska 14 9 23 38 19
Njemacka 12 15 24 40 16
Italija 17 16 27 48 24
Holandija 2 4 N/A N/A N/A
Ujedinjeno Kraljevstvo N/A 4 N/A 17 17
Sjedinjene Americke Drzave 32 26 N/A N/A 16

Napomena: Podaci za sve godine nijesu uporedivi.

Izvori: Obracuni za 1913. i 1925. godinu dolaze iz Lige naroda kako je navedeno u GATT (1953), str. 62, $to je takode
izvor za obracune iz 1952. godine prema GATT-u. Za podatke o tarifama iz 1927. i 1931. godine pogledati Liepmann

(1938), str. 415, i Kitson i Solomou (1990), str. 65-66, za Ujedinjeno Kraljevstvo u 1932. godini.

Grafici 11 1 12 prikazuju kretanje obima izvoza 1 realnog dohotka za pet glavnih
zapadnoevropskih zemalja—Francusku, Njemacku, Italiju, Holandiju i Ujedinjeno Kraljevstvo

—nakon dva svjetska rata.
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Grafik 11: Obim izvoza nakon Prvog i Drugog svjetskog rata (u

pet zapadnoevropskih ekonomija)
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Grafik 12: Realna proizvodnja nakon Prvog i Drugog svjetskog

rata (u pet zapadnoevropskih ekonomija)
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Oslobadanje regionalne i medunarodne trgovine Evrope od drzavnih ogranicenja
omogucilo je ekonomijama da iskoriste specijalizaciju u skladu sa svojim komparativnim
prednostima i da se tako brze razvijaju.

Politicke implikacije su jasne. Smanjenje trgovinskih ograni¢enja predstavlja situaciju
u kojoj svi dobijaju, posebno kada se ta ograni¢enja smanjuju izmedu zemalja sa razli¢itim
komparativnim prednostima. Klju¢no je da otvaranje trgovine ¢ini gradane jedne zemlje
ukupno gledano bogatijima, mada ¢e unutar svake zemlje uvijek postojati neki gubitnici (na
primjer, vinari iz Kazahstana). SuStinska ideja je da dobitnici uvijek imaju vece koristi nego

Sto gubitnici gube, pa je klju¢no kako izgraditi konsenzus koji ¢e uéiniti da svi budu u boljem
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polozaju.
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Dio 2 ZavrSna razmatranja o
institucijama i1 politikama

Video:

Ekonomija razvoja

Ekonomska teorija jasno je utvrdila da ¢e sedam elemenata predstavljenih u ovom dijelu knjige
imati pozitivan uticaj na ucinak ekonomija. Koliki ¢e taj uticaj biti? Da bi se odgovorilo na ovo
pitanje, potrebna je mjera kvaliteta institucija. Sredinom 1980-ih, Fraser Institut iz Vankuvera u
Kanadi zapoceo je rad na projektu razvoja medunarodne mjere ekonomske slobode. Nekoliko
vodec¢ih naucnika, ukljucuju¢i dobitnike Nobelove nagrade Miltona Friedmana, Garyja
Beckera 1 Douglassa Northa, ucestvovalo je u ovom poduhvatu. Rezultat je bio Indeks
ekonomske slobode svijeta (EFW). Ovaj indeks sada izdaje mreza instituta Sirom svijeta u vise
od 90 zemalja 1 mjeri koliko su institucije i politike jedne zemlje uskladene s ekonomskom
slobodom, odnosno s licnim izborom, privatnim vlasniStvom, dobrovoljnom razmjenom i

konkurentnim trziStima.

Video:

Indeks ekonomske slobode

Video:

Vaznost institucija
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Video:

Sta zapravo znaci ekonomska sloboda?

Mjera EFW Kkoristi Cetrdeset i dvije odvojene komponente za izraCunavanje ocjena u
pet glavnih oblasti: veli¢ina vlade, zastita prava na vlasniStvo 1 sprovodenje ugovora, pristup
stabilnom novcu, medunarodna razmjena i regulacija kredita, rada i poslovanja. Sazeti rejting
na skali od 0 do 10 dostupan je za 123 zemlje. Indeks se azurira svake godine.

U velikoj mjeri, indeks EFW odrazava sedam klju¢nih elemenata predstavljenih ranije
u ovoj knjizi. Da bi postigla visoki rejting EFW, zemlja mora pruziti sigurnu zastitu privatnog
vlasniStva, nepristrasno sprovodenje ugovora i stabilno monetarno okruzenje. Takode, mora
zadrzati niske poreze, izbjegavati stvaranje prepreka koje obeshrabruju domacu ili
medunarodnu trgovinu 1 osloniti se viSe na trziSta nego na drzavne izdatke i regulacije za
alokaciju proizvoda i resursa.

Neki bi mogli pomisliti da je indeks EFW mjera ,.kapitalizma“ na jednom kraju spektra
1 ,socijalizma* na drugom. Budu¢i da su ovi pojmovi dvosmisleni 1 znae razliCite stvari
razli¢itim ljudima, rijetko ih koristimo. Strogo govore¢i, socijalizam podrazumijeva drzavno
vlasnistvo nad primarnim sredstvima proizvodnje. Pojam ,,socijalizam* ponekad se koristi za
opisivanje sistema u zemljama poput Danske, Finske i Svedske, koje imaju visok nivo drzavne
potroSnje. Pazljivo istrazivanje ovih skandinavskih zemalja otkriva da, iako svaka moze imati
veci javni sektor od prosjeCnog 1 viSe poreze nego Sto je pozeljno, one su i dalje obiljezene
privatnim vlasniStvom, slobodnom trgovinom, minimalnom regulacijom poslovanja i Sirokom
upotrebom trzista. Ove osobine su prakticno suprotnost socijalizmu. Ekonomska organizacija
skandinavskih zemalja znatno se razlikuje od one u Venecueli, Kubi, Sjevernoj Koreji i Kini,
socijalistickim zemljama s drzavnim vlasniStvom u mnogim sektorima ekonomije.

Sli¢no tome, kapitalizam se Cesto koristi za oznaCavanje ekonomija koje se znacajno
razlikuju po stepenu regulacije, kontrola cijena, trgovinskih ograni€enja i sigurnosti vlasnickih
prava. Umjesto takvih dvosmislenih izraza poput ,kapitalizam® i ,,socijalizam*, indeks EFW
pruza ta¢niju mjeru stepena u kojem se zemlje oslanjaju na li¢ni izbor, dobrovoljnu razmjenu i

cijene odredene trziStem, umjesto na politicko odlucivanje i centralno planiranje za alokaciju
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dostupnih resursa 1 vodenje investicija.

Ako su institucionalni i politicki faktori navedeni ovdje vazni, zemlje s dosljedno
visokim rejtingom EFW trebalo bi da postignu bolje ekonomske rezultate od zemalja s
dosljedno niskim rejtingom EFW. Pogledajmo da li je to slucaj.

Tabela 13 prikazuje podatke o prihodima po glavi stanovnika za 2019. godinu i
njihovom rastu za deset zemalja s najviSim 1 najniZim rejtingom EFW tokom 2000-2019.
Medu 123 zemlje i jurisdikcije za koje su dostupni podaci EFW tokom ove dvije decenije,
sljede¢e zemlje se izdvajaju kao najviSe slobodne ekonomije: Hong Kong, Singapur,
Svajcarska, Novi Zeland i Sjedinjene Drzave. Na drugom kraju spektra, Alzir, obje Kongo
drzave, Mjanmar i Venecuela nalaze se medu najmanje slobodnim ekonomijama.

Kako se porede prihodi i stope rasta? Prosjecan prihod po glavi stanovnika u deset
najvise slobodnih ekonomija iznosio je 62.476 dolara, §to je gotovo 14 puta vise od prosjeka
(4.520 dolara) za deset najmanje slobodnih ekonomija. Ne samo da su deset najvise slobodnih
ekonomija imale znacajno visi nivo prihoda, ve¢ su i brze rasle. Stopa rasta BDP-a po glavi
stanovnika za deset najviSe slobodnih ekonomija prosje¢no je iznosila 1,7 posto godiSnje
tokom 2000-2019, u poredenju s 1,41 posto za deset najmanje slobodnih ekonomija.

PPP je jednostavno statisticki nain omogucavanja poredenja kada se cijene za isti
proizvod (obi¢no onaj s kojim je tesko trgovati poput frizure) razlikuju medu zemljama. Ako
frizeri naplacuju 3 dolara za §iSanje u Taskentu i 40 dolara u New Yorku, poredenje stvarnih
prihoda podcijenilo bi dobrobit Uzbeka. Prema konvenciji, ne-americke valute se revalorizuju
kako bi se mogao kupiti isti fizi¢ki skup robe koji se moze kupiti za taj iznos u SAD-u.!”?

Pazljivi ¢itaoci mogu primijetiti da Tabela 13 (i naredna Tabela 14) prikazuju prihode

. L, . . o(? .. . .
koriste¢i valutu zvanu ,,medunarodni dolari'”«, procijenjenu na osnovu pariteta kupovne

mo¢i'”) (PPP).
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Tabela 13: Indeks ekonomskih sloboda (EFW) za zemlje s najviSim

i najnizim rejtingom

BDP po glavi Stopa rasta BDP-a po
stanovnika, 2019, PPP  glavi stanovnika, 2000—

Ocjena EFW, 2000~ (paritet kupovne moé¢i, 2019, PPP (procenti,

Zemlja

2019 konstantne cijene u $ iz konstantne cijene u $ iz
2017) 2017)
10 najbolje ocijenjenih zemalja
Hong Kong 8.94 $59,586 2.64%
Singapur 8.73 $98,412 3%
Svicarska 8.54 $70,920 0.94%
Novi Zeland 8.45 $42,878 1.41%
Sjedinjene Americke Drzave 8.36 $62,631 1.18%
Ujedinjeno Kraljevstvo 8.29 $46,406 1.02%
Kanada 8.21 $49,007 1.46%
Irska 8.15 $87,786 3.16%
Australija 8.15 $49,456 1.35%
Danska 8.08 $57,678 0.87%
Prosjek $62,476 1.7%
10 najlosije ocijenjenih zemalja
Gabon 5.52 $14,950 -0.54%
Niger 5.47 $1,225 1.44%
Centralnoafricka Republika 5.26 $945 -0.5%
Cad 5.24 $1,580 3.02%
Gvineja-Bisao 5.22 $1,939 0.63%
Demokratska Republika Kongo 5.07 $1,098 2.02%
Alzir 5.03 $11,511 1.48%
Mjanmar 4.79 $5,083 8.42%
Republika Kongo 4.72 $3,843 -0.71%
Zimbabve 4.47 $3,028 -1.13%
Prosjek $4,520 1.41%

Izvori:

® J. BoltilJ. van Zanden, Maddison procjene evolucije svjetske ekonomije: Izvjestaj iz 2020,Groningen Growth
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and Development Center, oktobar 2020; www.rug.nl;

® (QGwartney 1 dr, Ekonomske slobode u svijetu: GodiSnji izvjeStaj za 2021, Fraser Institut, 2021;

www.fraserinstitute.org;

® Svjetska banka, Indikatori svjetskog razvoja (2022), databank.worldbank.org.

Video:

Uticaji ekonomske slobode

Tabela 14 pruza podatke od 2005. do 2021. godine o rejtingu EFW-a, BDP-u po glavi
stanovnika za 2021. godinu 1 stopi rasta BDP-a po glavi stanovnika za nekoliko tranzicionih
zemalja. I Gruzija i Jermenija imaju visoke EFW rejtinge i spadaju u grupu ekonomski
najslobodnijih zemalja, Sto ukazuje na povoljno okruzenje za ekonomske slobode. Stope rasta
BDP-a po glavi stanovnika za obje zemlje takode su relativno visoke. Nasuprot tome,
Azerbejdzan i Ukrajina spadaju u grupu najmanje slobodnih zemalja. Medutim, vazno je
napomenuti da na nivo ekonomskog razvoja ovih zemalja uti¢e mnoStvo faktora koji nijesu
obuhvaceni rejtingom EFW-a. Faktori poput geopolitickih karakteristika, stalnih vojnih
sukoba, osjetljivosti na vanjske Sokove, razli¢itih dostupnosti resursa i stalne nestabilnosti rasta

BDP-a mogu doprinijeti uocenim razlikama u BDP-u po glavi stanovnika i stopama rasta.
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https://databank.worldbank.org/source/world-development-indicators
https://www.econfun.org/me/video/?id=economic-freedom-impacts

Tabela 14: Indeks ekonomskih sloboda (EFW) za zemlje u

tranziciji

BDP po glavi Stopa rasta BDP-a po

Ocjena EFW, 2005— stanovnika, 2021, PPP  glavi stanovnika, 2005—

Zemlja 2021 kparitet kupoyne moéi_, 2021, PPP (Erocenti,_
onstantne cijene u $ iz konstantne cijene u $ iz

2017) 2017)
Gruzija 7.69 $17,089 5.23%
Jermenija 7.52 $15,676 5.1%
Crna Gora 7.12 $23,318 2.74%
Sjeverna Makedonija 7.07 $18,934 2.68%
Hrvatska 6.99 $35,156 2.17%
Kazahstan 6.86 $28,812 3.29%
Kirgistan 6.82 $5,418 1.98%
Srbija 6.66 $21,477 3.26%
Azerbejdzan 5.89 $15,927 6.21%
Ukrajina 5.76 $14,289 1.2%
Prosjek $19,609.57 3.39%

Izvori:

® Fraser Institut, baza podataka o ekonomskim slobodama. Dostupno na: www.{raserinstitute.org;

® Svjetska banka, data.worldbank.org.

Grafik 15 dijeli 123 zemlje na kvartili’”) ili &etiri jednako velike grupe, rasporedene od
najnizeg do najviSeg rejtinga EFW-a. Trideset i jedna zemlja s najviSim prosje¢nim rejtingom
ekonomskih sloboda ¢ini gornji kvartil. Trideset i jedna zemlja sa slijede¢im najviSim
rejtingom ¢ini drugi kvartil, 1 tako dalje. Prosjecan nivo prihoda i stope rasta za svaku od Cetiri
grupe izraZeni su u zajednickoj valuti, ameri¢kim dolarima iz 2017. godine.

Isti obrazac se pojavljuje u Grafiku 15 kao i u Tabeli 13. Slobodnije ekonomije medu
123 zemlje ostvaruju i vece prihode po glavi stanovnika 1 brzi rast. Najslobodnije zemlje imale

su prosjecan prihod po glavi stanovnika od 50.619 dolara u 2019. godini, $to je vise od osam
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https://www.fraserinstitute.org/economic-freedom/dataset?geozone=world&countries=GEO&min-year=2&max-year=0&page=dataset&filter=1
https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.PCAP.KD.ZG

puta u odnosu na prosjecnih 5.911 dolara u najmanje slobodnim zemljama. Uocena je snazna
pozitivna povezanost izmedu ekonomske slobode i BDP-a po glavi stanovnika u razli¢itim
kvartilima.

lIako podaci iz Grafika 15 nijesu prilagodeni za druge faktore koji bi mogli uticati na
BDP po glavi stanovnika, detaljnija statisticka analiza pokazuje da snazna pozitivna veza
1izmedu dosljedno visokih nivoa ekonomske slobode i prihoda ostaje 1 nakon prilagodavanja za
druge glavne faktore koji mogu uticati na nivo prihoda. Sli¢no tome, kako pokazuje Grafik 15,
prosjecna godiSnja stopa rasta u gornjoj grupi iznosila je 2,2%, u poredenju s 1,3% za donju
grupu. Prosjecne stope rasta za tri najmanje slobodna kvartila bile su sli¢ne, ali su sve bile

znatno nize od prosjeka za najvisi kvartil.
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Grafik 15: Ekonomske slobode i ekonomski rast
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Izvori:

® Svjetska banka, Indikatori svjetskog razvoja (2022);

® Gwartney i dr., Ekonomske slobode u svijetu: Godisnji izvjestaj za 2021 (Vankuver: Fraser Institut, 2021).

Napomena: Podaci o rastu su prilagodeni kako bi se kontrolisale promjene u ekonomskoj slobodi tokom posmatranog

perioda i pocetni nivo prihoda.

Neki tvrde da trziSne ekonomije "ostavljaju siromasne iza sebe." Kako se, onda, stope
siromastva u slobodnijim ekonomijama uporeduju s onima u zemljama s manjom
ekonomskom slobodom? Svjetska banka pruza podatke o stopama ekstremnog i umjerenog
siromagtva. Stopa ekstremnog siromastva'’) odnosi se na procenat stanovnistva s prihodom
manjim od 2,15 dolara dnevno, dok se stopa umjerenog siromastva stopa umjerenog

siromastva”) odnosi na dio stanovni$tva s prihodom manjim od 3,65 dolara dnevno (mjereno
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u medunarodnim dolarima 1z 2011).

Video:

Zasto se neke drzave obogate, a druge ne?

Grafik 16 pruza podatke o stopama ekstremnog i umjerenog siromastva u 2019. godini,
rasporedene prema kvartilima na bazi stepena ekonomskih sloboda od najmanje do najvise
slobodnih ekonomija. Ocigledno je da su stope siromastva bile znatno nize u slobodnijim
ekonomijama. Stopa ekstremnog siromastva u 2019. godini iznosila je 34,1% za najmanje
slobodne ekonomije, ali samo 0,9% za najslobodnije ekonomije. Slicno tome, stopa umjerenog
siromastva iznosila je 53,2% za najmanje slobodan kvartil, u poredenju s samo 2,0% za
najslobodniji kvartil. Dva srednja kvartila imala su stope ekstremnog i umjerenog siromastva

koje su bile izmedu onih u najmanje i najslobodnijim ekonomijama.
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Grafik 16: Ekonomske slobode i stope ekstremnog i umjerenog

siromastva
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Izvor: Gwartney i dr., Ekonomske slobode u svijetu: Godisnji izvjestaj za 2021. (Vankuver: Fraser Institut, 2021).

Stavise, detaljnija analiza pokazuje da zemlje koje se kreéu ka veéoj ekonomskoj
slobodi ostvaruju ve¢a smanjenja stopa siromastva nego one koje ostaju manje slobodne. Ovi
odnosi ostaju dosljedni ¢ak i nakon prilagodavanja za geografske i lokacijske faktore, prijem
strane pomo¢i i politi¢ke institucije.

Iz ovih podataka jasno je da je ekonomska izvedba znatno bolja u zemljama s ve¢om
ekonomskom slobodom. Ali kakav je uticaj ekonomske slobode na Sire pokazatelje kvaliteta
zivota, poput o¢ekivanog zivotnog vijeka i kvaliteta zivotne sredine?

Grafik 17 prikazuje podatke Svjetske banke o ocekivanom trajanju Zivota za zemlje
rasporedene prema kvartilima na bazi stepena ekonomskih sloboda. Ljudi koji Zive u zemljama
s ve¢om ekonomskom slobodom zive duze. Prosjecan zivotni vijek osoba koje zive u

najslobodnijem kvartilu zemalja iznosi 81,1 godinu, u poredenju sa samo 65,9 godina za osobe
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koje Zive u najmanje slobodnom kvartilu zemalja. Dakle, ljudi koji Zive u najslobodnijim

ekonomijama uzivaju ¢ak 15 dodatnih godina zivota u poredenju s onima u najmanje

slobodnim zemljama.

Grafik 17: Ekonomske slobode i oéekivano trajanje Zivota u 2019.
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Izvor: Gwartney i dr., Ekonomske slobode u svijetu: Godisnji izvjestaj za 2021. (Vankuver: Fraser Institut, 2021).

Ekoloska pitanja postaju sve vaznija u javnim raspravama posljednjih godina. Kakav

uticaj ekonomske slobode imaju na zivotnu sredinu? Yale Centar za pravo i politiku zastite

zivotne sredine objavljuje sveobuhvatan Indeks ekoloskih performansi (EPI) za 180 zemalja.

Ovaj indeks ocjenjuje kvalitet i performanse zemalja u Sirokom spektru ekoloskih oblasti.

Skala indeksa kre¢e se od 0 do 100, pri ¢emu vece vrijednosti ukazuju na visi kvalitet Zivotne
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sredine.

Grafik 18 prikazuje prosjecan EPI rezultat zemalja grupisanih po kvartilima ekonomske
slobode. Prosje¢an EPI za najslobodniji ekonomski kvartil iznosio je 73,7, u poredenju sa 62,7
za drugi najslobodniji kvartil, i 52,8 odnosno 45,0 za dva najmanje slobodna kvartila. Ovi
podaci pokazuju snaznu pozitivnu povezanost izmedu ekonomskih sloboda i kvaliteta Zivotne
sredine.

U velikoj mjeri, traznja za Cistijom Zivotnom sredinom raste s povecanjem prihoda.
Dakle, kako ekonomska sloboda povecava prihod po glavi stanovnika, ona takode povecava
traznju za boljim ekoloSkim uslovima. Stoga, pozitivha povezanost izmedu ekonomskih

sloboda 1 kvaliteta zivotne sredine predstavlja o¢ekivan rezultat.
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Grafik 18: Ekonomske slobode i ekolo§ke performanse
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Izvori:

® Gwartney i dr., Ekonomske slobode u svijetu: godisnji izvjestaj za 2021. (Vankuver: Fraser Institut, 2021).
® 7. Wendling i dr., Izvjestaj o ekoloskim performansama za 2018. (New Haven, CT: Yale Centar za pravo i

politiku zastite Zivotne sredine, 2018), epi.envirocenter.yale.edu.

Napomena: Podaci EPI-a nijesu dostupni za Hong Kong i Siriju.

Da 1i ekonomske slobode garantuju da ¢e neka zemlja moéi da postigne visok nivo
prihoda? Moze li zemlja s malim stepenom ekonomskih sloboda ipak ostvariti visok BDP po
glavi stanovnika? Analiza ekonomskih sloboda i BDP-a po glavi stanovnika za 123 zemlje s
podacima iz EFW-a u periodu 2000-2019 daje odgovore na oba pitanja. Ovi podaci pokazuju

da, prakticno bez izuzetka, zemlje s visokim rejtingom ekonomskih sloboda rastu brze i
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postizu vece nivoe prihoda. Nasuprot tome, osim nekoliko vodec¢ih svjetskih izvoznika nafte,
nijedna zemlja nije uspjela da postigne visok nivo prihoda po glavi stanovnika bez visokog
stepena ekonomskih sloboda. Ova bliska veza izmedu ekonomskih sloboda 1 visokog prihoda
po glavi stanovnika naglasava vaznost ekonomskih institucija.

Test teorije je njena sposobnost da predvidi stvarne ishode. I ekonomska teorija i
empirijski dokazi ukazuju na to da zemlje rastu brze, ostvaruju vece nivoe prihoda 1 postizu
ve¢i napredak u smanjenju siromastva kada usvoje i primjenjuju politike opisane u ovom
odjeljku. Jasno je da je stvaranje institucija i definisanje politika koje podrzavaju ekonomske

slobode kljué¢ni faktor ekonomskog rasta i razvoja.

Tehnologija, trgovina, preduzetnistvo i izvanredan rast u posljednjih pola

vijeka

Vratimo se istorijskom obrascu koji smo opisali na pocetku ovog dijela knjige.
Pogledajte ponovo Grafik 5. Vidjeli smo da je prije 1800. godine bilo vrlo malo promjena u
prihodima po glavi stanovnika u svijetu. Ve¢ina ljudi je provodila svoje Zivote u selima i na
farmama, udaljena samo nekoliko kilometara od mjesta gdje su rodeni. Imali su malo znanja ili
kontakta s ljudima izvan ovih podrucja. Veli¢ina trzista bila je ogranicena, dobici od trgovine 1
stvaranja kapitala minimalni, a prihodi po glavi stanovnika bili su na nivou osnovne
egzistencije.

Medutim, nakon otprilike 1800. godine, tehnoloska poboljSanja i akumulacija kapitala
podstakli su rast prihoda. Kao $to Grafik 5 pokazuje, prihodi po glavi stanovnika na Zapadu
(zemlje s visokim prihodima Zapadne Evrope, Sjeverne Amerike, Okeanije 1 Japana) znatno su
porasli tokom 150 godina nakon pocetka Industrijske revolucije. Medutim, situacija se izvan
Zapada nije znacajno promijenila. Nivoi prihoda u ostatku svijeta ostali su na nivou
egzistencije ili blizu njega. Cak i 1950. godine, dnevni prihod po osobi u zemljama u razvoju
iznosio je otprilike 4 dolara.

Tokom posljednjih 50 godina, medutim, desila se izvanredna promjena. Mnoge zemlje
u razvoju su zabiljezile brzi rast. U posljednjih pola vijeka, prihod po glavi stanovnika u

zemljama u razvoju povecao se za jo§ veci iznos nego Sto su prihodi u zemljama s visokim
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prihodima rasli tokom 150 godina nakon Industrijske revolucije.

Sta objasnjava ovaj izvanredni ekonomski napredak u posljednjih pola vijeka? Tokom
ovog perioda, ogromna smanjenja troSkova transporta i komunikacija, kao i rast medunarodne
trgovine, omogucili su svijetu da proS$iri proizvodnju i postigne znatno vece nivoe prihoda.
Promjena je bila toliko dramati¢na da se period pocevsi oko 1970. godine s pravom moze
nazvati Revolucijom transporta i komunikacija. lako postoji Siroko priznanje ekonomskog
napretka koji je pratio Industrijsku revoluciju, u mnogim aspektima, Revolucija transporta i
komunikacija u posljednjih pola vijeka je jo§ izvanrednija. Vrijeme je da i ova ekonomska
revolucija dobije svoje priznanje.

Ogromno smanjenje stvarnih troSkova transporta 1 komunikacija suStina su te
revolucije. Zahvaljuju¢i poboljSanjima u tehnologiji 1 preduzetniStvu, troskovi pomorskog
transporta po toni smanjili su se za vise od 50% tokom perioda od 1974. godine do 2016.
godine (prilagodeno za inflaciju). Troskovi avionskog transporta po ton-kilometru smanjili su
se za jo§ veli procenat tokom istog perioda. Standardizovani Celi¢ni kontejneri i mehanizacija
smanyjili su troskove utovara i istovara tereta sa 48 dolara po toni u 1956. godini na 18 centi u
2006. godini $to je smanjenje od preko 99%. Smanjenja troSkova u komunikacijama bila su
toliko dramati¢na da ih je tesko 1 procijeniti. Jo§ 1990. godine medunarodni telefonski pozivi
bili su nesigurnog kvaliteta i kostali su nekoliko dolara po minuti. Danas se pozivi s prenosom
i zvuka 1 slike, ukljucujuéi konferencijske pozive, mogu obavljati putem interneta uz gotovo
nulti troSak.

Ovo naglo smanjenje troSkova transporta i komunikacija doprinijelo je znacajnom
povecanju medunarodne trgovine, ve¢im dobicima od preduzetnickih aktivnosti i poboljSanim
ekonomskim institucijama. Ovi faktori su unaprijedili ekonomske performanse Sirom svijeta,
ali je uticaj na zemlje u razvoju bio posebno dramatican. Statistika o znacaju trgovine u
globalnoj ekonomiji moze biti pomalo zbunjujuca. NajceS¢e koriS¢ena statistika prikazuje
odnos trgovine prema BDP-u. Medutim, trgovina se definiSe kao zbir uvoza 1 izvoza, §to u
sustini znaci da se trgovina dvostruko racuna. Tokom 1960-ih, ovaj pokazatelj medunarodne
trgovine kao udjela u BDP-u prosjecno je iznosio 19% svjetske proizvodnje, $to implicira da je
roba razmijenjena izmedu zemalja Cinila neSto manje od 10% globalnog proizvoda. Ovaj

odnos se postepeno povecavao tokom decenija koje su uslijedile, a do 2023. godine

152



medunarodna trgovina je bila otprilike dva i po puta veca u odnosu na 1960-e. Vaznost
trgovine u danasnjim ekonomijama postaje jo§ ociglednija kada se uzme u obzir da mnoge
komponente BDP-a, poput §iSanja ili obroka u restoranima, nijesu lako predmet trgovine.

Naravno, smanjenje troskova transporta i komunikacija omoguéilo je ostvarenje
ekonomije obima i veée prihode unutar zemalja, kao 1 izmedu njih, posebno u zemljama vecih
dimenzija. Brza industrijalizacija Sjedinjenth Ameri¢kih DrZzava u 19. vijeku velikim dijelom
je bila rezultat &injenice da je ameri¢ki Ustav (Clan 1, Odjeljak 10) sprije¢io savezne drzave da
namecu carine na proizvode iz drugih saveznih drzava. Ova odredba postala je posebno
znacajna u drugoj polovini 19. vijeka kada su zeljeznicke pruge na velikim razdaljinama
masovno smanjile troskove transporta, omogucavajuéi resursima iz srednjih i zapadnih drzava
da dodu do proizvodaca u Novoj Engleskoj 1 srednjoatlantskom regionu.

Nizi troSkovi transporta i komunikacija takode su rezultirali veéim dobicima od
preduzetnistva. Poslovni ljudi i preduzetnici u zemljama u razvoju mogu po niskim troskovima
usvojiti ili pristupiti uspjeSnim tehnologijama 1 praksama prisutnim u naprednijim
ekonomijama. Kako su se interakcije medu ljudima preko nacionalnih granica povecavale, a
znanje o uspjeSnim praksama iz drugih zemalja Sirilo, dobici od ovih izvora su drasticno
porasli.

Ove promjene su Cak uticale i na kvalitet institucija i politika. Smanjenje troSkova
transporta 1 komunikacija pruzilo je potencijalnim preduzetnicima i investitorima vecu
fleksibilnost 1 proSirilo opseg mogucih zemalja za lociranje njihovih poslovnih aktivnosti.
Zauzvrat, to je povecalo podsticaj politicarima da unaprijede institucije 1 politike kako bi
privukli globalno mobilne preduzetnike. Dakle, osim direktnih uticaja na obim trgovine i
preduzetnistvo, nizi troSkovi transporta i komunikacija generisali su pozitivne sekundarne
efekte, ukljucujuci podsticaje za uklanjanje trgovinskih barijera i poboljSanje pravnih sistema.
Kako su se ogranienja smanjivala, kvalitet pravnog sistema u manje razvijenim zemljama'”
se poboljsavao. Gradani mogu i zahtijevaju vise od svojih vlada §to viSe saznaju o tome §ta se
deSava u drugim krajevima svijeta. Autokrate i diktatori su ugrozeni kao nikada prije u svijetu
s YouTube-om i VPN-ovima.

Uticaji komunikacija mogu se uociti i na mikro nivoima. Poljoprivrednici dijele

informacije o novim vrstama sjemena putem Tvitera. Slanje fotografije bolesne biljke
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poljoprivrednoj savjetodavnoj sluzbi radi savjeta mozZe se obaviti za nekoliko minuta, umjesto
da zahtijeva cjelodnevno putovanje do obliznjeg grada. Mobilno placanje omogucava
migrantima da prenesu sredstva svojim porodicama bez placanja enormnih naknada
posrednicima. Identiteti se lako mogu potvrditi, a mnoge moguénosti za korupciju se eliminisu
elektronskim identifikacionim dokumentima.

Neke zemlje u razvoju su dozivjele mnogo brzi rast, dok su druge znatno zaostajale.
Geografski faktori, posebno klima i lokacija, doprinose ovim varijacijama u ekonomskom
rastu. Dzefri Saks sa Univerziteta Kolumbija bio je na ¢elu onih koji tvrde da geografski
faktori, poput zivota ljudi u toplim, vlaznim klimama daleko od glavnih trzista Evrope,
Sjeverne Amerike i1 Azije, te ogranicen pristup obalnom pomorskom prevozu, predstavljaju
velike ekonomske nedostatke. Topli 1 vlaZni tropski klimatski uslovi umanjuju energiju radnika
1 povecavaju rizik od iscrpljuju¢ih i smrtonosnih bolesti poput malarije i Zute groznice.
Lokacije udaljene od glavnih svjetskih trziSta ¢ine trgovinu skupljom i smanjuju dostupnost
potencijalnih trgovinskih partnera. Ograni¢en pristup pomorskom transportu, posebno kada je
zemlja smjeStena duboko u kopnu dodatno smanjuje privla¢nost zemlje za poslovanje i
lokaciju proizvodnih aktivnosti.

Klima, blizina svjetskim trziStima i pristup pomorskom transportu su vazni. Zemlje u
razvoju s povoljnim klimatskim uslovima 1 lokacijama blizim glavnim svjetskim trziStima
znacajno su profitirale od znacajnog smanjenja troSkova transporta i komunikacija. Njihovi
trgovinski sektori su porasli, a prihodi po glavi stanovnika su se znacajno povecali. Nasuprot
tome, zemlje s toplom klimom podloznom bolestima, udaljene od glavnih trzita, imale su
znatno manje koristi. Ocekivano, zemlje s veéim geografskim nedostacima zabiljezile su
manja povecanja trgovine i sporiji ekonomski rast. Zemlje subsaharske Afrike dominiraju
listom svjetski najgeografski nepovoljnijih zemalja. Stoga nije iznenadujuce da je rast prihoda
po glavi stanovnika u ovom regionu zaostajao za rastom u drugim zemljama u razvoju.

Medutim, ono §to je vaznije su faktori koje druStvo moze kontrolisati. Najvaznija
prepreka s kojom se suocavaju zemlje u kojima prosperitet zaostaje jesu sukobi — drzavni
udari, pobune i gradanski ratovi.”*) Kao §to je prikazano na Grafiku 19, Medunarodni centar
za rast procjenjuje da Cetvorogodisnji gradanski rat smanjuje BDP za 18% tokom trajanja rata,

a da se nizi nivo prihoda zadrzava vise od 10 godina nakon pocetka rata.
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Grafik 19: Ekonomski troSkovi gradanskog rata
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Izvor: Mueller, Haynes i Julia Tobias (2016), ,, Troskovi nasilja: Procjena ekonomskog uticaja konflikta“, *Medunarodni

centar za rast*.

Napomena: Grafikon prikazuje simulirani odgovor BDP-a po glavi stanovnika na gradanski rat u trajanju od Cetiri
godine (oznaceno zasjenjenim podruc¢jem). Gradanski rat je definisan kao godina s vise od 0,08 smrtnih slucajeva
povezanih s borbama na 1.000 stanovnika, na osnovu podataka PRIO/UCDP. BDP po glavi stanovnika preuzet je iz
Svjetske banke. Pogledajte Mueller (2016, Economica) za mjeru po glavi stanovnika i Mueller (2013) za metodologiju.

Simulacija nosi gresku koja se povecava s vremenom.

Zakljucak

U poredenju s proslosc¢u, sada imamo viSe znanja i jate dokaze o vrstama ekonomskih
institucija i politika koje podsticu ljudski napredak. Medutim, posjedovanje znanja o tome Sta
funkcioniSe ne znaci da ¢e se ta znanja 1 primjeniti. Institucije 1 ekonomske politike su rezultat
politi¢kog procesa. Dakle, ako Zelimo da razumijemo razvoj ekonomskih institucija, moramo

analizirati kako funkcioniSe politicki proces. Ovo ¢e biti glavna tema trec¢eg dijela knjige.
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Video:

Ekonomska sloboda, Slovacka
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DIO 3

Deset klju€nih elemenata ekonomskog
razmisljanja o viladi

Elementi:

1. Zastita prava i snabdjevanje dobrima i uslugama koje trzite ne mozZe da obezbjedi.
2. Regulisanje monopola.

3. Izbjegavanje neefikasnosti i rasipanje.

4. Razumjevanje politic¢kih pritisaka.

5. Usvajanje pravila za ogranicavanje uticaja posebnih interesa.
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6. Izbjegavanje prekomjerne potrosnju 1 deficita.

7. Izbjegavanje subvencije koje nijesu zasnovane na ekonomskoj logici.
8. Ogranicenje transfera koji smanjuju blagostanje.

9. Izbjegavanje centralnog planiranja.

10. Decentralizacija, konkurencija i spoljasnji faktori stabilnosti su kljuéni.

Uvod

Ekonomisti koriste standard ekonomske efikasnosti kako bi procijenili funkcionisanje jedne
ekonomije. Kada se resursi koriste efikasno, sprovode se samo aktivnosti koje donose vise
koristi nego troSkova. Nijedna aktivnost nece biti sprovedena ukoliko koSta viSe nego Sto
vrijedi. Jednostavno re¢eno, ekonomska efikasnost'’”) zna¢i izvlatenje najvece vrijednosti iz
dostupnih resursa.

Kursevi ekonomije obi¢no objaSnjavaju zasto trziSta nece posti¢i idealnu efikasnost za
odredene kategorije aktivnosti i isticu Sta bi vlada mogla da uradi kako bi poboljsala situaciju.
Ovdje slijedimo ovu konvenciju: analiziramo zaSto trZiSta mogu propasti 1 razmatramo
potencijal idealizovane politicke akcije, ali takode primjenjujemo ekonomske alate na
funkcionisanje politickog procesa.

Drzavni rashodi sada &ine veliki dio nacionalnog dohotka'” u velikom dijelu svijeta.
Ovo je tacno ¢ak i u ekonomijama koje se obi¢no smatraju orijentisanim prema ,,slobodnom
trziStu®“. U 2022. godini, vlade Belgije 1 Francuske potrosile su znatno vise od polovine
nacionalnog dohotka, dok su SAD, Velika Britanija, Hrvatska i Ceska potrosile oko 45%.
Medu post-sovjetskim zemljama, vlade Uzbekistana i Kirgistana potrosile su sa oko 35%
nacionalnog dohotka, dok su azerbejdzanska i gruzijska vlada potroSile neSto manje od 30%
nacionalnog dohotka. S obzirom na veli¢inu i obim ove raspodjele, razumijevanje na¢ina na
koji ona funkcioniSe je od sustinske vaznosti.

Dio 3 ¢e koristiti osnovne principe ekonomije da bi analizirao kako politicki proces
funkcioniSe, zasto ponekad vodi do kontraproduktivnih akcija i $ta se moze uciniti da bi se

njegovo funkcionisanje poboljsalo. Ekonomisti koriste termin javni izbor” kada govore o
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ovom podru&ju prou¢avanja.'”>) Javni izbor postao je sastavni dio ekonomske nauke tokom
posljednjih pola vijeka.

Demokratske vlade Cesto koriste poreze i zaduzivanje kako bi obezbijedile transfere,
subvencije i druge oblike favorizovanja za neke pojedince i preduzeca. Analiziratemo ovaj
proces i objasniti zasto je uticaj ovih programa drugaciji, i Cesto znacajno drugaciji od onoga
Sto vecina ljudi vjeruje. Nadamo se da ¢e vas na$ pristup podsta¢i da ozbiljnije razmislite o

potencijalu i ograni¢enjima politi¢kog procesa.
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DIO 3.1

1. Zastita prava i snabdjevanje dobrima
i uslugama koje trzite ne moze da
obezbjedi

. Mudra i stedljiva viada koja ¢ée sprijeciti ljude da nanose Stetu jedni
drugima, koja ce ih ostaviti slobodnim da sami regulisu svoje

industrijske aktivnosti i unapredenja, i koja im nece uzimati hljeb koji

3

su zaradili radom. Ovo je sustina dobre vladavine.

— Thomas Jefferson(76)

Vlade igraju izuzetno vaznu ulogu u ekonomiji. One mogu promovisati drustvenu saradnju i
unaprijediti dobrobit gradana obavljanjem dvije klju¢ne funkcije: (1) zastitne funkcije, koja
ljudima pruza zastitu njihovih zivota, sloboda i imovine; i (2) produktivne funkcije, koja

obezbjeduje neka dobra i usluge koje je teSko obezbijediti putem trzista.

Video:

Ogranicena vlada

Zastitna funkcija’”) odnosi se na odrzavanje bezbjednosti i reda, ukljutujuéi
sprovodenje pravila protiv krade, prevare i1 nasilja, ukljuujuéi zastitu od drugih zemalja
(nacionalna odbrana). Vladama je dat monopol”) na legitimnu upotrebu sile kako bi zastitile
gradane jedne od drugih i od spoljasnjih prijetnji. Dakle, ,,zastitna drzava® nastoji da sprijeci

pojedince ili druge aktere da nanose Stetu jedni drugima i odrZava infrastrukturu pravila koja
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omogucavaju ljudima da medusobno saraduju na harmonic¢an i kooperativan nacin. Pravni
sistem koji §titi pojedince i njihovu imovinu od napadaca, koji nepristrasno sprovodi ugovore i
obezbjeduje jednako postupanje pred zakonom (vidi dio 2, dio 2.1) €ini suStinu ove zasStitne
funkcije vlade.

Zastitna funkcija je od presudnog znacaja za nesmetano funkcionisanje trzista. Kada
vlada jasno definiSe 1 sprovodi vlasnicka prava, trziSne cijene ¢e odrazavati oportunitetne
troskove resursa, a proizvodaci ¢e biti podstaknuti da proizvode ona dobra i usluge koja su
najvrednija potroSa¢ima u poredenju sa troSkovima njihove proizvodnje. Osim toga, ako se
ugovori sprovode efikasno i bez pristrasnosti, transakcioni troSkovi ¢e biti niski, a obim
trgovine povecan. Kada su ljudi i njihova imovina zasti¢eni, gradani mogu biti sigurni da nece
biti prevareni 1 da im bogatstvo koje stvore nece biti oduzeto — ni od strane sebi¢nih uljeza, niti
od strane same vlade. Ova zaStita gradanima daje uvjerenje da ¢e, Sto zasade, moci 1 da
pozanju. Kada je ova zastita na snazi, ljudi ¢e obilno sijati i znjeti, a ekonomski napredak ¢e
uslijediti.

Suprotno tome, kada se zastitna funkcija obavlja loSe, problemi se gomilaju. Pruzace se
prilike za napredak kroz prevaru, kradu 1 politi¢ko favorizovanje, umjesto kroz proizvodnju 1
trgovinu. Zarada i bogatstvo nece biti sigurni, a trziSne cijene nece odrazavati stvarne troskove
pruzanja dobara i usluga. Podsticaji za razvoj resursa Ce biti slabi, a ekonomski rast ¢e
stagnirati. Nazalost, ovo je upravo situacija u mnogim siromasnim, manje razvijenim

zemljama.

Video:

Preradunavanje imovine vlade

Druga osnovna funkcija vlade, proizvodna funkcija'” podrazumijeva pruzanje usluga
koje je tesko obezbijediti putem trzista. Ova funkcija ima i indirektnu i direktnu komponentu.
Indirektna komponenta ukljucuje stvaranje okruzenja za efikasno funkcionisanje trzista kroz
zaStitu vlasnickih prava i stabilan novac. Kao §to je ve¢ napomenuto, pravna struktura koja stiti

vlasni€¢ka prava 1 sprovodi ugovore poboljSava dobit od trgovine i trZiSnu efikasnost. Slicno
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tome, monetarni aranzmani koji gradanima obezbjeduju pristup novcu sa stabilnom kupovnom
mo¢i kroz vrijeme smanjuju nesigurnost i olakSavaju dobit od razmjene. Obezbjedivanje
stabilnog monetarnog i cjenovnog okruzenja jedna je od najvaznijih proizvodnih funkcija
vlade. Kao $to je objasnjeno u dijelu 2, dio 2.5, kada vlade dobro obavljaju ovu funkciju, ljudi
¢e vise ulagati, bolje saradivati kroz trgovinu i posti¢i veéi nivo prihoda.

Ponekad je produktivna funkcija vlade direktnija. Za neka dobra trZiSta su nesavrSena
jer je teSko uspostaviti direktnu vezu izmedu placanja i koriS¢enja dobra. Dobra ovog tipa
nazivamo javna dobra”). Tehnicki, da bi neko dobro ili usluga bilo javno dobro, mora
posjedovati dvije karakteristike: (1) mora biti ,,nekonkurentno®, sto znaci da koris¢enje dobra
od strane jedne osobe ne smanjuje koli¢inu dostupnu drugima; i (2) mora biti ,,neiskljucivo®,
Sto znaci da se osoba ne moze sprijeciti da koristi dobro, ¢ak 1 ako za njega nije platila. Na
primjer, vatromet je i nekonkurentno i neisklju¢ivo dobro — jedna osoba koja ga gleda ne
smanjuje mogucnost da ga gleda neko drugi, a osoba koja nije platila ne moze biti sprijeCena
da ga gleda.

Na ozbiljnijem nivou, nacionalna odbrana koristi svim gradanima i zajednicki je troSe
svi. Bilo bi gotovo nemoguce obezbijediti zastitu nekim gradanima od stranih agresora, a da se
istovremeno ne obezbijedi i svim ostalim. Kada bi se nacionalna odbrana ostavila trziStima,
vjerovatno bi se proizvelo premalo odbrane da bi se svi potpuno zastitili. Kao rezultat toga,
vladino obezbjedivanje takvih dobara moze poboljsati ekonomske uslove. Ova tema ¢e biti
detaljnije razmatrana u dijelu 3-3.

U drugim slucajevima, moze biti veoma skupo nadzirati koriS¢enje i naplacivati
direktno od korisnika. Kada je to slucaj, moze biti neefikasno obezbijediti takva dobra putem
trziSta. Kao primjer navode se putevi, osim autoputeva sa ogranicenim pristupom. Troskovi
naplate naknada i direktnog naplacivanja korisnicima bili bi izuzetno visoki. Zbog toga je
obi¢no efikasnije vecinu puteva uciniti dostupnim svima 1 finansirati ih putem oporezivanja.
Medutim, s napretkom tehnologije, moguénost automatskog naplacivanja putarina, kao Sto se
mogli tvrditi da su parkovi primjer ovoga, ali jasno je da je besplatan ulaz u park stvar izbora,
dok je Diznilend lako uspostavio naplatu ulaza.

Ovo je vazna razlika. Neka dobra su javno obezbjedena dobra'” jer druitvo odlucuje
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da je teSko naplacdivati za njih, dok su druga tretirana na ovaj nain zbog druStvenih
preferencija.

Kao $to smo naglasavali tokom Citavog razmatranja, postizanje maksimalne vrijednosti
iz naSih resursa zahtijeva da se aktivnosti sprovode samo kada koristi nadmasuju troskove.
Ovaj princip se odnosi 1 na vladine aktivnosti, kao i na trZiSne. NaZalost, kada su vladine
aktivnosti u pitanju, a projekti se finansiraju porezima ili zaduzivanjem, 1 koristi 1 troSkovi su
teSko mjerljivi. Na trziStu, izbori kupaca i prodavaca otkrivaju informacije o koristima i
troSkovima. Potrosaci nece kupiti dobra ukoliko ih ne vrednuju viSe od njihove cijene. Sli¢no,
proizvodaci nece nastaviti da obezbjeduju dobra ukoliko ne mogu pokriti troskove. Medutim,
informacije koje pruzaju izbori potrosaca i proizvodaca gube se kada vlada preuzima aktivnost
1 finansira je porezima. Nema kupaca koji troSe svoj novac i1 time daju informacije o koristima.
Stavise, prihodi koji se ispla¢uju dobavljaé¢ima su prikupljeni putem obaveznog oporezivanja, i

zbog toga ne pruzaju nikakvo obezbjedenje da ¢e se projekat cijeniti vise nego Sto kosta.

Video:

Politicki protiv trziSnih izbora

Donosioci odluka u vladi mogu pokusati procijeniti troSkove i koristi, ali njihove
procjene ¢e uglavnom biti nagadanja jer im nedostaju Cvrste informacije zasnovane na
izborima kupaca i prodavaca. StaviSe, u stvarnom svijetu, takvi obraduni trogkova i koristi
¢esto ¢e biti pod uticajem politi¢kih razmatranja.

Kao Sto citat Tomasa DzZefersona na pocetku ovog dijela ukazuje, od sustinskog je
znacaja da vlada sprijeci ljude da nanose Stetu jedni drugima (zastitna funkcija vlade). Kao $to

je Dzon Mejnard Kejnz rekao:

, Vazno je da vlada ne radi stvari koje pojedinci vec rade, bez obzira da li ih
radi malo bolje ili loSije od njih; ve¢ da radi one stvari koje tse renutno uopste

ne rade. """
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Ekonomska nauka ukazuje na to da postoje dokazi koji opravdavaju vladino
obezbjedivanje dobara koje je tesko obezbijediti putem trzista (produktivna funkcija vlade).
Medutim, kada vlada prelazi granice ovih aktivnosti, dokazi o opravdanosti vladine uloge
slabe. Da bismo bolje procijenili ekonomsku ulogu i vlade i trziSta, vazno je razviti dublje

razumijevanje ogranicenja trzista primjenom ekonomskih alata na politi¢ki proces.

Proditaj:

Nije tvoje da dajeS, autor: Edward Ellis
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DIO 3.2

2. Regulisanje monopola

,,Monopol je veliki neprijatelj dobrog upraviljanja, koje nikada ne moze biti
univerzalno uspostaviljeno osim ako ne postoji slobodna i univerzalna

konkurencija, koja svakoga prisiljava da se obrati njemu radi samoodbrane. *

— Adam Smith(78)

Ako drustvo zeli da izvuce maksimum iz svojih resursa, ti resursi moraju biti koriS¢eni
efikasno. Konkurencija je klju¢na za ovu efikasnost. Kao $to je ranije objasnjeno, konkurencija
pruza preduzeéima snazne podsticaje da se prilagode potrebama potroSaca i ekonomski
proizvode dobra i usluge. Ako preduzeca ne pruzaju potroSa¢ima vrijednost za novac koji
placaju, kupci ¢e trositi svoj novac negdje drugdje.

Monopol postoji kada postoji samo jedan proizvodac¢ dobara ili usluga za koje ne
postoje dobri zamjenski proizvodi. Kada je to slucaj, proizvoda¢ ima podsticaj da ogranici
proizvodnju i1 podigne cijenu. Proizvodenjem manje koli¢ine i napladivanjem vise cijene,
preduzece moze ostvariti veci profit nego Sto bi to bio slucaj kada bi resursi bili efikasnije
koriS¢eni proizvodnjom vece koliine po nizoj cijeni. Neefikasnost ¢e nastati jer monopolista
ne proizvodi neka dobra koja potrosaci cijene vise od njihovih proizvodnih troskova.

Postoje dva glavna izvora monopola: ekonomija obima i davanja politi¢kih povlastica.
Ekonomija obima nastaje kada velika preduze¢a imaju niZe troskove po jedinici proizvoda od
svojih manjih rivala. Ako se ekonomija obima nastavi kako preduzece stice sve veci udio na
trziStu, jedno preduzeée ¢e dominirati i postati monopolista. Proizvodnja elektricne energije
pruza dobar primjer. Kako elektrane postaju vece, troskovi proizvodnje elektricne energije po
jedinici obi¢no opadaju. Zbog toga postoji tendencija da jedno veliko preduzeée dominira

trziStem. Ovo je razlog zasto vlada obicno reguliSe cijene koje naplacuju elektroprivrede, a u
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nekim slucajevima i posjeduje i upravlja elektranama.

Cak i tamo gdje monopoli ne nastaju, neke industrije mogu imati samo nekoliko
dominantnih firmi, obi¢no zato Sto je ulazak na trziSte skup. Preduzece moze morati
proizvoditi veliki dio ukupnog izlaza industrije — na primjer, 20 ili 25 procenata — da bi
postiglo niske troskove po jedinici proizvoda i efikasno konkurisalo. Kada je to slucaj, moze
postojati prostor za samo Cetiri ili pet firmi, od kojih svaka ima niske troSkove po jedinici.
Takva trziSta obi¢no dominira mali broj firmi, koje imaju podsticaj da se dogovaraju, podizu
cijene 1 djeluju kao monopol. Proizvodne industrije, poput onih koje proizvode automobile,
televizore 1 operativne sisteme za racunare, primjeri su trzista kojima dominira relativno mali
broj firmi. Takve industrije poznate su pod tehni¢kim terminom oligopol'”). Analiza oligopola
je fascinantno, ali sloZzeno podrucje proucavanja jer ne postoji jedinstven ishod. Najbolja akcija
jednog igraca zavisi od akcije drugog ili drugih igraca. Podru¢je matematike poznato kao
teorija igara'”, koja proucava takva trZiSta, razvili su ekonomisti DZon Ne§, Oskar
Morgenstern i Dzon fon Nojman pedesetih godina 20. vijeka, i danas se Siroko koristi u
mnogim podruéjima.'””

Medutim, ponekad je sama vlada izvor monopola. Licenciranje, porezi koji favorizuju
jednu grupu u odnosu na drugu, carine, kvote i drugi oblici privilegija smanjuju konkurentnost
trzista. Iako neke od ovih politika mogu biti dobronamjerne, one Stite postojec¢a preduzeca na
racun potencijalnih konkurenata, ¢ime se podsticu monopoli i dominantne firme. Monopoli
koje je stvorila vlada bili su prisutni u gotovo svakom sektoru u Sovjetskom Savezu. Na
primjer, Drzavni komitet za izgradnju (Gosstroj) imao je isklju¢ivu kontrolu nad gradevinskim
sektorom, efektivno stvaraju¢i monopol na gradevinske projekte i materijale. Privatne
gradevinske kompanije bile su zabranjene, a sve gradevinske aktivnosti, ukljucujuci izgradnju
nove infrastrukture i stanova, bile su pod nadzorom i upravom Gosstroja. Ovaj monopol je
ugusio konkurenciju, inovacije i efikasnost u gradevinskoj industriji, dovode¢i do korupcije i
loSeg kvaliteta mnogih projekata.

Sta vlada moze uciniti da obezbijedi konkurentnost trzi§ta? Prvi princip moZe se
pozajmiti iz medicinske profesije: ,,Ne Cini Stetu. Vlada bi trebalo da se uzdrzi od intervencija
na trzistu koje mogu pogorsati stvari, kao Sto su zahtjevi za licenciranje, diskriminatorni porezi

1 drugi oblici politickog favorizovanja. U ogromnoj vec¢ini konkurentskih trzista, prodavci
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teSko ili nemoguée mogu ograni¢iti ulazak konkurentskih firmi (ukljuujuéi strane
proizvodace). To znac¢i da dobavljai ne mogu ograniciti konkurenciju osim ako vlada ne
uvede politike koje ogranicavaju ulazak ili ne stvori pravila i propise koji favorizuju neke
firme.

Da bi se podstakle konkurencija, vlade mogu zabraniti antikonkurentske radnje kao Sto
je ilegalno dogovaranje!”) medu firmama, spajanje dominantnih firmi u jednoj industriji i
medusobno vlasnistvo nad firmama. U tom pogledu, zakon o konkurenciji Evropske unije
podstice konkurenciju unutar jedinstvenog evropskog trzista, ¢ineci ilegalnim da su firme u
dosluhu ili pokusaje monopolizacije trziSta. Na primjer, 2019. godine Evropska komisija
blokirala je spajanje njemackog multinacionalnog konglomerata Simens 1 francuske
multinacionalne kompanije Alstom, specijalizovane za transport. Komisija je tvrdila da bi
spajanje stvorilo dominantnog igrata na evropskom trziStu za signalizacione sisteme za
zeljeznice 1 brze vozove, §to bi dovelo do smanjene konkurencije i potencijalno vecih cijena za
kupce. I pored napora kompanija da rijeSe problem u vezi s konkurencijom time $to ¢e ponuditi
na prodaju odredeni dio imovine, Komisija je na kraju zakljucila da bi spajanje Stetilo
konkurenciji i inovacijama u Zeljezni¢kom sektoru, te je zbog toga blokirala dogovor.*”

Stvari u ekonomiji nikad nijesu tako jednostavne. Americki predsjednik Hari S. Truman
je jednom zamolio svoje savjetnike da mu nadu ,,ekonomistu sa samo jednom rukom®, toliko
je bio umoran od toga Sto ekonomisti uvijek govore: ,,Ali s druge strane...“ Ponekad vlade
stvaraju monopole koji su u javnom interesu. Patenti su o¢igledan primjer. Zamislite novi lijek
koji moze izlijeciti smrtonosnu bolest. Takav lijek moze koStati stotine miliona eura za razvoj 1
testiranje prije nego Sto se moze koristiti, ali samo nekoliko centi po piluli za proizvodnju. Bez
zastite intelektualnog vlasniStva pronalazaca, konkurenti koji nijesu ulozili nista u troSkove
razvoja rado bi prodavali pilulu za samo cijenu njene proizvodnje. Ako bi se to desilo, ko bi
ikada imao podsticaj da razvije lijek?

Jo$ jedno sloZeno pitanje je Sta tacno predstavlja industriju ili proizvod. Kao §to smo
vidjeli, neka dobra mogu se koristiti kao zamjena za druga u manjoj ili vecoj mjeri. Americki
Vrhovni sud je jednom je bio pozvan da odluci da li su aluminijumska folija i plasti¢na folija
dovoljno bliski supstiuti da proizvoda¢ aluminijumske folije nema monopol, jer potrosaci

uvijek mogu Kkoristiti plasticnu foliju umjesto aluminijumske. Ovo moZe izgledati kao
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trivijalno pitanje, ali zapravo je predstavljalo vazno politicko pitanje.

Rezultati vladinih politika su mjeSoviti. S jedne strane, vladine politike omogucile su
mnoge inovacije smanjuju¢i ucestalost dogovaranja 1 raznih praksi koje ograniCavaju
konkurenciju. S druge strane, zahtjevi za licenciranje zanimanja, regulatorna optere¢enja za
mala preduzeca 1 drugi zakoni imali su gotovo suprotan efekat. Ove politike ogranicavaju
ulazak na trziSta, Stite postojeCe proizvodace od konkurenata i ograniavaju cjenovnu
konkurenciju. Dakle, iako visoke prepreke za ulazak i1 nedostatak konkurencije pruzaju

potencijal vladi da poboljsa trzisnu efikasnost, neke politike zapravo daju monopolsku mo¢.

politiku vlada.
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DIO 3.3

3. Izbjegavanje neefikasnosti i rasipanja

,Ono Sto Zelimo je da uspostavimo pravila trzisne ekonomije, a ne da

planiramo njen ishod. “

— Vaclav Klaus

Kao $to smo ve¢ diskutovali u dijelu 2.1, ako trzista treba da efikasno raspodijele resurse,
vlasni¢ka prava moraju biti dobro definisana, a proizvodaci moraju biti u stanju da ostvare
koristi od svojih produktivnih aktivnosti. Medutim, priroda nekih dobara to otezava. U ovom
elementu razmatraju se dvije kategorije koje predstavljaju ozbiljne izazove za efikasnu

raspodjelu resursa putem trzista. To su javna dobra 1 eksternalije.

Javna dobra

Hajde da detaljnije razmotrimo ideju dobara i usluga kod kojih je tesko da proizvodaci
ostvare korist od njihove proizvodnje. Ovo je slucaj sa kategorijom dobara koju ekonomisti
nazivaju javnim dobrima. Ova dobra imaju dvije karakteristike: (1) zajedni$tvo u potrosnji—
odnosno, kao §to smo ve¢ diskutovali o nacionalnoj odbrani, obezbjedivanje proizvoda jednoj
strani istovremeno ga ¢ini dostupnim i drugima; i (2) mora biti neisklju¢ivo—odnosno, tesko je
iskljuciti neplatiSe. Na primjer, kao $to nacionalna odbrana zadovoljava prvi kriterijum, tako ga
zadovoljava 1 kontrola poplava. Kada su izgradeni uredaji za kontrolu poplava, poput brana ili
rezervoara, svi u regionu imaju koristi. Kontrola poplava takode zadovoljava 1 drugi kriterijum.
Onom ko obezbjeduje kontrolu poplava ¢e biti teSko da naplati ljudima za tu uslugu jer ako je

obezbijedena za jednog, ona je obezbijedena za sve. Dakle, tesko je obezbijediti javna dobra
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putem trziSta jer potencijalni dobavljaci nijesu u mogucnosti da uspostave jedan-na-jedan

odnos sa onim ko placa i koristi dobro.

Video:

Javna dobra i zaStita od asteroida

Potrosadi ¢e imati podsticaj da postanu slobodni jaha&i”’—odnosno da konzumiraju
dobra bez ucestvovanja u njihovom plac¢anju. Kada veliki broj ljudi postanu slobodni jahaci,
dobro mozda nece biti proizvedeno (ili ¢e biti proizvedeno u nedovoljnoj koli¢ini), ¢ak 1 kada
vrijednost proizvedenih dobara premaSuje troSkove. U takvim slucajevima trziSta Cesto ne
uspijevaju da proizvedu koli¢inu javnih dobara koja je u skladu sa ekonomskom efikasnoscu.
Primjeri javnih dobara ukljuuju kontrolu poplava, nacionalnu odbranu, policijsku zastitu 1
aktivnosti na suzbijanju komaraca itd. Posto je ova dobra tesko obezbijediti putem trzista i

pokriti njihove troskove, Cesto ih obezbjeduju vlade.

Video:

Sta je problem solo igraca?

Vazno je napomenuti da karakteristike dobara, a ne sektor u kojem su proizvedena,
odreduju da li se dobra kvalifikuju kao javna dobra. Postoji tendencija da se misli da su sva
dobra koja obezbjeduje vlada, javna dobra. Ovo nije uvijek slucaj. Mnoge robe koje vlade
obezbjeduju ocigledno nemaju karakteristike javnih dobara. Na primjer, medicinske usluge,
obrazovanje, poStanske usluge, odvoz smeca i elektri¢na energija su neka od njih. lako ova
dobra Cesto obezbjeduju vlade, u njihovom slucaju neplatiSe bi mogle biti lako iskljucene 1
obezbjedivanje ovih dobara jednoj strani ne bi ih ¢inilo dostupnim i drugima. Dakle, ¢ak i ako
ih obezbjeduju vlade, ova dobra nijesu javna. Ona bi se mogla nazvati javno obezbijedena

dobra.

Vecina dobara 1 usluga su privatna, a ne javna dobra. U slucaju privatnih dobara, veza
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izmedu placanja i1 primanja dobara ili usluga moze se lako uspostaviti. Dakle, vec¢ina proizvoda
se obezbjeduje putem trziSta. Razmislite o trziStu i njegovom znacaju. Oni pojedinci koji
placaju za sladoled, luna park, pametni uredaj, par farmerki ili ku¢u uzivaju u tim stvarima,
kao i u doslovno hiljadama drugih. Oni koji ne pla¢aju na trzistu, ne uzivaju ili ne konzumiraju
te stvari. Kao §to stalno govorimo, proizvodaci na trziStu nastavljaju da obezbjeduju proizvode
jer cijena koju vi 1 drugi potroSaci dobrovoljno placate pokriva troSkove njihove proizvodnje;
oni koji nijesu spremni da plate tu cijenu su iskljuceni iz potroSnje. U slu¢aju privatnih dobara,

vladino obezbjedivanje teSko ¢e poboljsati efikasnost trzista.

Video:

Ekonomija filma "Robokap"

Eksternalije

Ponekad akcije pojedinca ili grupe imaju efekate koji se prelivaju i na druge, uticuéi na
njihovu dobrobit bez njihovog pristanka. Ovi prelivaju¢i efekti, kako ve¢ znate, nazivaju se
eksternalijama. Na primjer, ako pokuSavate da ucite, a drugi u vaSem domu ili stambenom
kompleksu vas ometaju glasnom muzikom, oni vam namecu eksternaliju. Vi ste eksterno lice
— niste direktno ukljuéeni u transakciju, aktivnost ili razmjenu — ali ste pogodeni njome na

negativan nacin.

Video:

Negativne eksternalije: Skriveni druStveni troSkovi

Prelivajuéi efekti mogu nametnuti trosak ili stvoriti korist za spoljne strane. Kada su
prelivajuéi efekti Stetni, nazivaju se eksterni troSkovi. Zbog toga Sto se troSkovi namecu

stranama bez pristanka, resursi se koriste za proizvodnju dobara koja su manje vrijedna od
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njihovih ukupnih troSkova proizvodnje, Sto dovodi do ekonomske neefikasnosti.

Razmislite o proizvodnji papira. Preduzeca na trziStu kupuju drvece, radnu snagu i
druge resurse kako bi proizveli papirnu masu, a zatim papir. Proizvodni proces, koristeci stare
tehnologije, emituje zagadivace u atmosferu. Ovi zagadivaci nanose troSkove stanovnicima
koji Zive u blizini fabrika — sumporni miris, gust smog i problemi sa disanjem ili drugi
zdravstveni rizici.

Ako stanovnici koji Zive u blizini fabrika za preradu papira mogu dokazati Stetu i
izmjeriti je, mogli bi tuziti fabriku i prisiliti proizvodaca papira da pokrije troskove njihovih
ostecenja. U stvari, da bi to sprijecile, kompanije za preradu papira u 19. vijeku rutinski su
kupovale kilometre nizvodnog zemljista kako bi rijeka razrijedila otpad koji stvaraju.®!) Cesto
je ljudima bilo teSko i skupo dokazati da su za Stetu odgovorne upravo fabrike za preradu
papira. Kada je to slucaj, ukupni troSkovi zagadenja i drugih eksternih troSkova nece se
reflektovati na trziStu. Na taj nacin troSkovi proizvodnje papira ¢e biti podcijenjeni, Sto ¢e
dovesti do neefikasnosti, jer ¢e biti proizvedeno vise jedinica papira koje su manje vrijedne od
njihovih troskova proizvodnje, kada se ukljuce eksterni troskovi.

U velikoj mjeri, eksterni troSkovi odrazavaju nedostatak potpuno definisanih i
sprovedenih vlasnickih prava. Zbog toga §to vlasnicko pravo nad resursom—na primjer, ¢istim
zrakom—nije dobro definisano, preduzece ne placa pune troskove koriStenja tog resursa.
Dakle, troskovi proizvodnje dobara i usluga koji koriste takve resurse su podcijenjeni.

Na primjer, tokom posljednjih decenija 20. vijeka, Evropa i1 Sjeverna Amerika suocile
su se sa velikom prijetnjom za zivotnu sredinu—Xkrizom kisjelih kiSa. Kisjele kiSe su nastale
zbog emisija sumpor-dioksida 1 azotnih oksida iz industrijskih procesa, elektrana i saobracaja.
Zagadivaci odgovorni za kisjele kiSe ¢esto su bili ispustani u atmosferu iz fabrika i elektrana u
jednoj zemlji, ali su zbog vjetrova uzrokovali ekolosku Stetu, ukljucujuéi smanjenje povrsine
Suma 1 zakisjeljavanje jezera i rijeka i u susjednim zemljama. Ova situacija ilustruje kako je
nedostatak potpuno definisanih i sprovedenih vlasnickih prava u pogledu kvaliteta vazduha
omogucio industrijama da izbjegnu obradunavanje troskova zagadenja.'*”

S druge strane, ponekad prelivajuci efekti stvaraju koristi za druge. Kada prelivajuci
efekti poboljSavaju blagostanje drugih, nazivaju se eksternim koristima. Medutim, eksterne

koristi takode mogu predstavljati probleme za trziSta. Kada osobe ili preduzeca koja generisu
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eksterne koristi ne budu kompenzovani, mozda nece proizvesti neke jedinice, ¢ak i kada su one
vrijednije od svojih troSkova proizvodnje.

Pretpostavimo da farmaceutska kompanija razvije vakcinu koja pruza zastitu od
smrtonosnog virusa. Vakcina se lako moze plasirati potrosac¢ima koji ¢e od nje imati direktne
koristi. Oni ¢e takode imati troskove, ¢ak i1 ako su to samo bol i nelagodnost izazvani
injekcijom. Svaki pojedinac ¢e uporediti ove privatne troSkove i koristi da odluci da li ¢e
primiti vakcinu. Medutim, zbog drustvene prirode virusa, kako sve viSe ljudi bude primilo
vakcinu, ¢ak i oni koji je nijesu primili ¢e imati manju Sansu da se zaraze. Ipak, farmaceutske
kompanije ¢e imati poteskoce u ostvarivanju koristi od onih koji nijesu korisnici. Kao rezultat,
mozda ¢e proizvesti premalo vakcine da bi obezbijedili potpuni imunitet zajednice. Dakle,
kada su prisutne eksterne koristi, trZiSne snage mogu obezbijediti manje koli¢ine nego Sto bi
bilo obezbijedeno u skladu s ekonomskom efikasnoscu.

Mozda vladina intervencija moze poboljsati situaciju. U slucaju eksternih troskova,
poput zagadenja, vlada bi mogla oporezovati ili kazniti aktivnosti koje generiSu zagadenje, $to
bi moglo dovesti do toga da pojedinci ili preduzeca smanje svoje Stetne aktivnosti 1 postignu
nivo proizvodnje koji je u skladu s ekonomskom efikasnosc¢u. Sli¢no tome, u slucaju eksternih
koristi, poput koristi od vakcina, vladine subvencije mogu podstaknuti proizvodnju, Sto bi
dovelo do efikasnijeg nivoa proizvodnje.

Moguce posljedice eksternalija ponekad se mogu kontrolisati i bez vladine intervencije.
Razmotrimo eksterne koristi. Preduzetnici imaju podsticaj da pronadu nacine da u potpunosti
iskoriste koristi koje njihove akcije generiSu za druge. Razvoj golf terena je dobar primjer za
to. Zbog ljepote i otvorenosti golf terena, mnogi ljudi smatraju privlacnim zivjeti u blizini njih.
Izgradnja golf terena obicno generiSe eksternu korist—povecanje vrijednosti okolnog
zemljista. Kao odgovor, vlasnici golf terena su pronasli nacin kako da iskoriste ovu korist.
Sada obi¢no kupuju veliki dio zemljiSta oko planiranog terena prije nego Sto ga izgrade. Na taj
nac¢in, mogu preprodati zemljiSte po viSoj cijeni nakon S$to je teren zavrSen a vrijednost
okolnog zemljista porasla. ProSirenjem opsega svojih aktivnosti i na nekretnine, pored razvoja
golf terena, oni mogu ostvariti prihode od onoga §to bi inace bile eksterne koristi.

Sto se ti¢e eksternih troskova, jednostavna pravila ponekad mogu pomoéi u njihovoj

kontroli. Na primjer, kada je rije¢ o buci koju stvaraju stanari, vlasnici stanova Cesto imaju
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pravila o glasnoj muzici kasno u no¢ i primjenjuju ta pravila kaznjavanjem ili iseljavanjem
prekrSilaca. Maniri i drustvene norme takode mogu igrati ulogu. Ako vasi cimeri znaju da
drzanje upaljenog televizora ometa vaSe ucenje, mozda ¢e imati dovoljno obzira da ga iskljuce.
Na sirem nivou, tokom vremena postalo je ,,drustveno neprihvatljivo® da kompanije emituju
zagadivace koji Stete ljudima i Zivotnoj sredini. Postoji sve ve¢i pritisak na kompanije da budu
odgovorni prema gradanima—a privatni nadzornici, poput ekoloskih grupa, ¢e objaviti njihove

postupke ako se ponasaju neodgovorno.

Video:

Eksternalitet ipsa

Jo$ jedna situacija u kojoj nije potrebna vladina intervencija za kontrolu eksternalija
jeste ona u kojoj je broj ukljucenih ljudi mali i oni mogu da pregovaraju. Pretpostavimo da
vaSa komsSinica u susjednom stanu svira glasnu muziku dok se vi pripremate za ispit iz
ekonomije. Vlada bi mogla donijeti zakon koji daje njoj pravo da pusta muziku (vlasnicko
pravo) ili bi mogla donijeti zakon koji vama daje pravo na mir i tiSinu, ali kako to da odluci i
definise? Slobodno trziSte, ako nije ometano od strane vlade, uvijek ¢e naci najbolje rjesenje.
Pretpostavimo da vam tiSina znaci viSe nego njoj muzika. Rjesenje je jednostavno: samo joj
platite malo viSe nego S$to ona cijeni puStanje muzike da prestane. Suprotno je takode tacno:
ako ona vise cijeni muziku nego vi tiSinu, ona ¢e vama platiti da stavite cepice za usi 1 izdrZite.
Ova analiza da se eksternalije mogu rijesiti na trziStu, ako je broj ukljucenih ljudi mali a
vlasni¢ka prava jasno definisana, dogovorom medu stranama, poznata je kao ,,Kouzova
teorema*.*?) Zna¢i, vlasni¢ka opet rjesavaju situaciju.

NasSa analiza ukazuje da javna dobra 1 eksternalije mogu narusiti efikasno
funkcionisanje trzista. Ekonomisti koriste termin trZi§na greska”) kako bi opisali takve
situacije u kojima postojeca struktura podsticaja stvara sukob izmedu li¢nog interesa i
ekonomske efikasnosti—odnosno izvlacenja maksimuma iz dostupnih resursa. Ovaj neuspjeh

odnosno greska trzista podstice donosioce odluka da se ukljuce u kontraproduktivne aktivnosti

umjesto u produktivne.
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Ovaj neuspjeh trziSta stvara potencijal za vladinu akciju kako bi se poboljsala
ekonomska efikasnost. Ali politicki proces je samo alternativni oblik ekonomske organizacije.
Kao i trziSta, on ima svoje prednosti i slabosti. Potrebno je da saznamo viSe o tome kako taj
oblik organizacije funkcionise kako bismo ga mogli realno uporediti sa trzistima.*Y Sada

prelazimo na tu temu.
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DIO 3.4

4. Razumijevanje politickih pritisaka

, Prva lekcija ekonomije je oskudica: nikad nema dovoljno nicega da u
potpunosti zadovolji sve koji to Zele. Prva lekcija politike je da zanemari prvu

lekciju ekonomije. “*”

— Thomas Sowell, saradnik Milton Fridman Instituta za javnu politiku na Stanford Huver Institutu

Video:

Javni izbor

Politicki proces je alternativni oblik ekonomske organizacije. On nije korektivni mehanizam na
koji se moZe radunati da pruzi ispravno rjeSenje kada se pojave problemi. Cak i kada ga
kontroliSu izabrani politicki zvanicnici (za razliku od, na primjer, autokratskog rezima), nema
garancije da ¢e vladine akcije biti produktivne ili barem onoliko produktivne koliko bi mogle
biti. Ovo je narocito ta¢no kada vlade postanu duboko ukljuc¢ene u alokaciju oskudnih resursa
prema povlaS¢enim sektorima, preduzeéima i interesnim grupama. Kao $to je pomenuto u
uvodu treceg dijela, analiza javnog izbora pruza znac¢ajan uvid u funkcionisanje demokratskog
politickog odlucivanja.

Politike koje podrzava veéina ne ¢ine uvijek drustvo boljim. Evo misaonog
eksperimenta: zamislite jednostavnu ekonomiju sa pet glasata. Pretpostavimo da tri glasaca
podrzavaju projekat koji svakom od njih donosi neto korist od 2 dolara, ali namece neto trosak
od 5 dolara svakom od preostala dva glasac¢a. Ukupno gledano, projekat generise neto troSkove
od 10 dolara u odnosu na neto koristi od samo 6 dolara. To je kontraproduktivno i ucinilo bi

drustvo od pet ljudi losijim. Ipak, ako bi se odlucivalo ve¢inskim glasanjem, projekat bi prosao
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sa tri glasa naspram dva. Sada, uve¢ajmo broj glasaa. Povecanje broja glasaca sa pet na pet
miliona ili dvjesta miliona nece promijeniti ishod. Kao $to ovaj jednostavni primjer ilustruje,
vecinsko glasanje moze jasno dovesti do kontraproduktivnih projekata odnosno akcija koje su
na kraju Stetne za drustvo.

Korisno je uporediti trziSta sa demokratskom politickom alokacijom kao alternativnim
oblikom ekonomske organizacije. Dok pravite ovo poredenje, imajte na umu sljedece cCetiri
tacke.

Prvo, u demokratiji osnova za vladinu akciju je vecinska volja. Suprotno tome, trziSna
aktivnost se zasniva na medusobnom dogovoru i dobrovoljnoj razmjeni. U demokratskom
okruzenju, kada vecina — bilo direktno ili putem svojih izabranih predstavnika — usvoji
politiku, manjina glasaca je prisiljena da plati za njenu podrsku, ¢ak i ako se snazno protivi. Na
primjer, ako veéina glasa za novi fudbalski stadion, program subvencija'’) za stanovanje ili
paket pomoc¢i automobilskoj kompaniji, manjinski glasaci su primorani da popuste i plate
poreze za podrsku takvim projektima. Bilo da imaju koristi ili ne, placaju viSe poreze, trpe
gubitak prihoda i mogu biti pogodeni na druge nacine. Vazno je shvatiti da se u ovom
kontekstu termin "manjina" ne odnosi na etnicku manjinu, iako to ponekad moze biti slucaj. U
neograni¢enoj demokratiji gradani sa nizim prihodima bi vjerovatno glasali za programe poput
velikodusnog zdravstvenog osiguranja ili javnih penzija koji bi se plazali "oporezivanjem
bogatih". Ali da 1i bi to bilo pravedno i ekonomskiefikasno ako smo ve¢ vidjeli da bogati
postaju bogati zato Sto obezbjeduju dobra i1 usluge koje potrosaci (ukljucujuéi i siromasne)
vrednuju.

Mo¢ oporezivanja i regulisanja omogucava ve€ini da prisili manjinu. Takva prisilna
mo¢ ne postoji kada se resursi alociraju putem trziSta. TrziSne razmjene se ne deSavaju osim
ako se sve strane ne sloze. Privatna preduzeca mogu napladivati visoke cijene, ali ne mogu
nikoga prisiliti da kupi njihove proizvode. Ustvari, privatna preduze¢a moraju obezbijediti

potrosacima koristi koje nadmasuju cijenu kako bi privukla kupce.

Video:

Mo¢ prinude
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Drugo, u demokratiji glasa¢i nemaju veliki podsticaj da budu dobro informisani o
kandidatima ili razli¢itim pitanjima. Pojedinacni glasa¢ gotovo nikada neée odluciti ishod
izbora. Postoji veca vjerovatnoca da ¢e glasaca pogoditi grom na putu do biraliSta nego Sto ¢e
njegov glas biti presudan u izborima! Zbog toga vecina glasaca provodi malo ili nimalo
vremena 1 energije proucavajuci pitanja i kandidate kako bi donijeli dobro informisane odluke.
Ekonomski termin za ovo je racionalno neznanje'”.Glasadi su slabo informisani, a njihovo
odustajanje od informisanja je racionalno jer je gotovo sigurno da njihov pojedinacni glas nece
odluciti pobjednika ili ishod. Podaci potvrduju ovaj stav. Prema zvani¢nim rezultatima,
procenat izlaznosti registrovanih glasa¢a na nacionalnim izborima odrzanim 2020. i/ili 2021.
godine kretao se izmedu 52% 1 62% u sljede¢im zemljama: Jermenija, Azerbejdzan, Gruzija,
Kazahstan, Kirgistan, Moldavija 1 Sjeverna Makedonija. Istrazivanja pokazuju da vecina
glasaca ¢ak ne zna ni imena svojih predstavnika, imalu malu ili nikakvu predstavu o tome
kakve stavove kandidati zauzimaju po vaznim pitanjima ili kakav uticaj vladine akcije ili
politike (kao $to su poljoprivredne subvencije i trgovinske restrikcije) imaju na ekonomiju.
Otvoreno je pitanje da li bi glasaci bili bolje informisani u izbornim sistemima gdje glasaju za
konkretne kandidate ili gdje glasaju za liste stranaka. lako ekonomisti Cesto bivaju optuzeni da
previSe naglasSavaju racionalnost, nemojte nasu analizu tumaciti kao preporuku da zanemarite
svoju gradansku duznost da razumijete vazna pitanja u drustvu i1 da iskoristite svaku priliku da
o njima iskazete svoje stavove, bilo kroz glasacku kutiju ili na druge (mirne) nacine.

Za razliku od politickog odlucivanja, potrosaci na trziStu pojedina¢no snose posljedice
svojih odluka o tome kako troSe svoj novac. Ako donesu loSe odluke, direktno osjecaju uticaj
toga. Ta Cinjenica im daje motivaciju da pazljivo troSe novac. Kada potroSaci razmatraju
kupovinu automobila, aCunara, ¢lanstva u teretani ili hiljada drugih proizvoda, imaju snazan
podsticaj da prikupe informacije i donesu informisane odluke.

Trece, u demokratiji politicki proces uglavnom namece isti ishod svima, ili barem
svima koji su obuhvaceni tom politikom. TrziSta, s druge strane, omogucavaju razliitu
reprezentaciju. Drugim rije¢ima, vladina alokacija rezultira ishodom ,,jedna veli¢ina odgovara
svima®, dok trziSta omogucavaju razli¢itim pojedincima i1 grupama da ,,glasaju za i dobiju
svoje zeljene opcije. Ova situacija se moze ilustrovati primjerom obrazovanja.

U nekim zemljama, ucenici koji pohadaju Skole kojima upravlja drZzava rasporedeni su
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u odredene Skole na osnovu podru¢ja u kojem Zzive, a standardizovani nastavni plan propisuje
drzava. Suprotno tome, kada se obrazovanje alocira putem trziSta, oni koji su spremni da plate
nalaze opciju koja najbolje odgovara njihovim preferencijama. Kao rezultat, postoji
raznovrsnost u izboru. Dok ¢e neki roditelji odabrati privatne Skole, drugi ¢e se odluciti za
Skolovanje kod kuce. Neki ¢e izabrati Skole koje naglasavaju vjerske vrijednosti, dok ¢e drugi
preferirati obrazovanje koje stavlja akcenat na osnovne vjeStine, kulturnu raznolikost ili
stru¢no osposobljavanje. Ova sposobnost izbora omoguéava da vise ljudi dobije dobra i usluge
koje su u skladu sa njihovim preferencijama. Trzista takode izbjegavaju sukobe koji neizbjezno
nastaju kada veéina namece svoju volju razli¢itim manjinama. Ova analiza ne kaze da, u mjeri
u kojoj je obrazovanje javno dobro, ono se ne bi trebalo placati iz javnih sredstava, bilo putem
vaucera za obrazovanje ili drzavnih grantova koje se dodjeljuju prema zahtjevima roditelja za

odredene $kole.

Video:

Da li je vlada prevelika?

Cetvrto, u demokratiji, donosioci odluka na trzistu i politicki donosioci odluka
suocavaju se s razli¢itim podsticajima. Mehanizam profita i gubitka u trziSnoj ekonomiji
usmjerava resurse ka produktivnim projektima, a udaljava od kontraproduktivnih. Politicki
proces nema sli¢an mehanizam, 1 stoga se ne moze racunati na njega da usmjeri resurse ka
produktivnim aktivnostima. Ovo je tacno ¢ak i kada se politicari kontroliSu putem glasanja, jer,
ukoliko nijesu ogranieni ustavnim'” ograni¢enjima, izabrani zvani¢nici ée teiti da ,.kupuju
glasove pruzanjem pogodnosti nekim bira¢ima na Stetu drugih. Kao $to izreka kaze, ako
uzmete od Petra i date Pavlu, moZete se obi¢no osloniti na Pavlovu podrsku.

U velikoj mjeri, moderni demokratski politi¢ki procesi mogu se posmatrati kao niz
"razmjena" izmedu koalicija i politicara. Koncentrisane interesne grupe obezbjeduju
politicarima glasove, finansijske doprinose, visoko pla¢ene poslove u buduénosti i druge
oblike podrske u zamjenu za subvencije, programe potros$nje i regulatorne pogodnosti koje

Cesto finansiraju poreski obveznici. Efekat racionalnog neznanja — Ccinjenica da biraci
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odlucuju da ne posvete vrijeme potrebnom informisanju — olakSava ovaj proces, jer vecina
biraca nije svjesna ovih "politickih dogovora". Kao rezultat toga, resursi se usmjeravaju ka
lobiranju i drugim aktivnostima trazenja povlastica, a ne ka proizvodnji i razvoju boljih dobara
i usluga.

Vrlo rijetko, kada ovi dogovori previSe izmaknu kontroli, stanovnici pribjegavaju
vanrednim akcijama kako bi promijenile situaciju. Razne "obojene revolucije" u nekoliko

postkomunistickih zemalja pruzaju dobre primjere iz nedavne proslosti.

Video:

Stimulus i kroni kapitalizam

Kao §to je objasnjeno u djelovima 3.2 1 3.3, dok ekonomska analiza pokazuje da
postoje slucajevi u kojima trziSta ne uspijevaju efikasno alocirati resurse, to isto vazi i za
politi¢ki proces. Drugim rije¢ima, postoji greska vlade kao i greska trzista. Greska vlade'” je
prisutna kada podsticaji s kojima se suocCavaju politicki akteri podsti¢u kontraproduktivno, a ne
produktivno koriS¢enje resursa. Kao i greska trzista, greska vlade odrazava situaciju u kojoj
postoji sukob izmedu onoga Sto je najbolje za pojedinacne donosioce odluka 1 onoga §to je
najbolja upotreba resursa. Na primjer, neuspjeh vlade moze se uociti u slucaju ekonomske
krize Venecuele, posebno u upravljanju njenom naftnom industrijom. Venecuela posjeduje
jedne od najvecih rezervi nafte na svijetu 1 u velikoj mjeri zavisi od izvoza nafte za prihode.
Kada je naftna industrija nacionalizovana 1976. godine, drzava je preuzela kontrolu nad
proizvodnjom, rafinisanjem 1 distribucijom nafte. Iako su visoke cijene nafte u pocetku
omogucile vladi da finansira socijalne programe i subvencije, loSe upravljanje, korupcija i
nedostatak ulaganja u infrastrukturu i1 tehnologiju doveli su do pada proizvodnje nafte tokom
vremena. Kako je Venecuela postajala sve zavisnija od prihoda od nafte, postala je osjetljivija
na fluktuacije u globalnim cijenama nafte. Kada su cijene nafte naglo pale poc¢etkom 2010-ih,
ekonomija Venecuele u$la je u spiralu propadanja, obiljeZenu hiperinflacijom, nestaSicama
osnovnih dobara i teSkom ekonomskom recesijom. Dakle, ekonomski kolaps Venecuele, koji

traje ve¢ mnogo godina, ilustruje posljedice neuspjeha vlade u upravljanju resursima i
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ekonomskoj politici. Jednom kada se uspostave represivne, autoritarne kleptokratske vlade,
koje kontroliSu javnu kasu i vojsku te finansijskim povlasticama odrZavaju zadovoljstvo svojih
saradnika, vrlo ih je tesko ukloniti. Cak ni smrt diktatora nije pomogla, kao $to nije pomogla ni
Zimbabveu.

Pogledajmo nesto drugaciji primjer. Nakon znacajne liberalizacije ekonomske politike
u Gruziji, tvorci Revolucije ruza bili su svjesni da ¢ak 1 demokratska vlada s liberalnom
orijentacijom moze preduzeti kontraproduktivne mjere. Zbog toga je 2010. godine Ustav
ukljudio ograni¢enja na ekonomsku ulogu vlade. Clan 94 precizirao je koji su porezi
dozvoljeni (broj poreza i njihove stope) i prenio ovlas¢enje za promjenu poreskih stopa ili
uvodenje novih poreza na gradane putem referenduma. Pored toga, prema takozvanom
"Zakonu o slobodi", budZetski deficit vlade bio je ograni¢en na manje od 3% BDP-a, a dug na
najvise 60% BDP-a. Medutim, kako je vrijeme prolazilo i vlade se mijenjale, ve¢inska stranka
u Parlamentu pokrenula je promjene s ciljem da ukine ovo ogranicenje 1 vrati ovlaScenje za
uvodenje novih poreza i/ili promjenu postojecih stopa.

Mozda smo bili previSe revnosni u ukazivanju na moguce probleme demokratije, ali se

slazemo sa Vinstonom Cer¢&ilom, koji je 1947. godine rekao u britanskom Parlamentu:

»Mnogo oblika viada je isprobano i bice isprobano u ovom svijetu grijeha i
nevolja. Niko ne tvrdi da je demokratija savrsena ili sveznajuca. Zapravo,
receno je da je demokratija najgori oblik viade, osim svih onih drugih oblika

koji su s vremena na vrijeme isprobavani. “(86)

U ostatku trec¢eg dijela, detaljnije ¢emo ispitati funkcionisanje demokratskog politickog
procesa i razmotriti modifikacije koje bi mogle dovesti politicko odluc¢ivanje u ve¢u harmoniju

s ekonomskim rastom i prosperitetom.

Proditaj:

Politika i medunarodna trgovina, autor: Dwight Lee
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DIO 3.5

5. Usvajanje pravila za ograniCavanje
uticaja posebnih interesa

.Kada  kupoprodaju  kontrolisu
zakonodavci, prve stvari koje se

3

kupuju i prodaju su zakonodavci.

— P. J. O’Rourke

Demokratski izabrani zvaniCnici cCesto
mogu imati koristi od podrzavanja politika
koje favorizuju grupe sa posebnim
interesima na Stetu Sire javnosti. Uzmimo
na primjer politiku koja donosi znacajnu
liénu dobit ¢lanovima dobro organizovane
grupe (na primjer udruzenje koje
predstavlja poslovne interese, c¢lanove

sindikata ili  grupu  poljoprivrednih

“Honey, you’ll never guess what just happened! On
my way home from work, I was corrupted by several
obscure but powerful special interest groups!”

"Duso, nikad nece$ pogoditi Sta se upravo desilo! Na putu ku¢i
s posla, korumpiralo me nekoliko nepoznatih, ali moénih

interesnih grupa!"

proizvodaca), a koja ide na Stetu Sireg interesa poreskih obveznika ili potrosaca. Iako

organizovana interesna grupa ima manje ¢lanova od ukupnog broja poreskih obveznika ili

potrosaca, licne koristi koje clanovi dobijaju od favorizovane politike obicno su velike.

Nasuprot tome, iako su mnogi poreski obveznici i potrosaci oSteeni tom politikom, troSak

nametnut svakome je mali, a izvor tog troska Cesto je tesko identifikovati.

Zbog velikog li¢nog interesa ¢lanova pojedinacnih grupa, oni imaju snazan podsticaj da

formiraju saveze 1 da obavijeste kandidate i zakonodavce o svom stavu po odredenom pitanju.
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Mnogi ¢lanovi interesnih grupa odlucuju za koga ¢e glasati 1 koga ¢e finansijski podrzati
gotovo iskljuc¢ivo na osnovu stava politi¢ara o nekoliko pitanja koja su za njih od posebnog
znacCaja. Nasuprot tome, kako to pokazuje efekat racionalnog neznanja, vecina biraca ¢e biti
uglavnom neinformisana i ne¢e mnogo mariti za Stetu nanesenu pitanjem vaZnim za
odredenu interesnu grupu'”, s obzirom na njegov minimalan uticaj na njihov li¢ni Zivot.

Ako ste politicar koji trazi glasove, $ta biste ucinili? Oc¢igledno, ne biste dobili mnogo
podrske u kampanji favorizovanjem interesa uglavnom neinformisane i neorganizovane
vecine. Ali, mozete dobiti glasne pristalice, u¢esnike u kampanji i, najvaznije, finansijske
doprinose za kampanju favorizovanjem stavova grupa sa posebnim interesom. U ovom dobu
medijske politike, politi¢ari su pod snaznim pritiskom da podrze interese posebnih grupa, da
od njih prikupe sredstva za kampanju 1 koriste te doprinose kako bi izgradili pozitivnu sliku
kandidata na televiziji i internetu. Politicari koji nijesu voljni da u€estvuju u ovoj igri — oni koji
nijesu voljni da koriste drzavnu blagajnu kako bi dobro organizovanim interesnim grupama
obezbijedili povlastice u zamjenu za politicku podrsku — su u ozbiljno nepovoljnijem polozaju.
Zbog ovih podsticaja, politi¢ari su vodeni kao nekom nevidljivom politickom rukom da
odrazavaju stavove interesnih grupa, iako to Cesto vodi do politika koje, sagledane kroz sve
birace, troSe resurse i smanjuju njihov Zivotni standard. Ekonomisti ovaj pristrasni politicki

proces nazivaju efekat interesnih grupa'”.

Video:

Mo¢ posebnih interesa

Mo¢ posebnih interesa dodatno je ojacana kroz zakonodavstvo o politickoj trgovini i
klijentilisticko zakonodavstvo. Politi¢ka trgovina'” je praksa medusobne razmjene glasova
izmedu politiCara kako bi dobili potrebnu podrsku za donoSenje zeljenog zakonodavstva.
Klijentelisticko zakonodavstve'” podrazumijeva spajanje nepovezanih projekata koji donose
korist mnogim interesnim grupama u jedan zakon. Ova zakonodavna rjeSenja Cesto
omogucavaju kontraproduktivnim projektima koji donose korist interesima pojedinac¢nih grupa

da dobiju zakonodavnu podrsku.

183


https://www.econfun.org/me/video/?id=the-power-of-special-interests

Tabela 20 prikazuje klijentelisticko zakonodavstvo i1 trgovina glasovima pojacavaju
efekat posebnih interesa i vode ka usvajanju kontraproduktivnih projekata. U ovom
jednostavnom primjeru, zakonodavno tijelo sa pet ¢lanova razmatra tri projekta: (1) izgradnju
sportskog stadiona u opstini A; (2) projekat unutraSnje prasume u opstini B; i (3) subvencije za
etanol koje donose korist proizvoda¢ima kukuruza iz opStine C. Za svaku opStinu prikazana je
neto korist ili troSak — to jest, korist za opStinu minus poreski troSak koji joj je nametnut.
Ukupni troSak svakog od tri projekta premasuje korist (kao Sto je prikazano negativnim
brojevima u donjem redu tabele 20). Dakle, svaki od ovih projekata je kontraproduktivan.

Da su ovi kontraproduktivni projekti glasani pojedinacno, svaki bi izgubio sa
glasovima cetiri prema jedan, jer bi samo jedna opStina imala korist, dok bi ostale Cetiri
pretrpjele gubitak. Medutim, kada se projekti spoje kroz trgovinu glasovima (predstavnici A, B
1 C bi se mogli dogovoriti da razmijene glasove) ili kroz klijentelisticko zakonodavstvo (sva tri
programa mogu biti uvrstena u jedan zakon), svi mogu proc¢i iako su svi neefikasni. Ovo se
moze vidjeti tako $to je ukupna kombinovana neto korist pozitivna za predstavnike A, Bi C. S
obzirom na slabu motivaciju birac¢a da se informisu, oni koji su oste¢eni politikama posebnih
interesa (kao $to su D 1 E u ovom slu¢aju) vjerovatno nece ni biti svjesni tih politika. Stoga,
podsticaj za podrzavanje projekata posebnih interesa, ukljuuju¢i one koji su

kontraproduktivni, €ak je i ja¢i nego Sto pokazuje jednostavan numericki primjer iz tabele 20.
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Tabela 20: Tragovina glasovima i usvajanje kontraproduktivnih

zakona

Neto koristi (+) ili troSkovi (-) za birace u okruzima jednake veli€ine

Projekat zatvorene Subvencija za

Biraci okruga Sportski stadion prasume etanol Ukupno
A $100 -$30 -$30 $40
B -$30 $100 -$30 $40
Cc -$30 -$30 $100 $40
D -$30 -$30 -$30 -$90
E -$30 -$30 -$30 -$90
Ukupno -$20 -$20 -$20 -$60

TrziSna razmjena je situacija sa obostranom koristi. Oba partnera u razmjeni o€ekuju
dobit ili se razmjena neée dogoditi. Nasuprot tome, "politic¢ka razmjena" moze biti situacija sa
jednim pobjednikom i jednim gubitnikom, gdje vec¢ina glasanjem dobija, ali manjina gubi jos
vise. Ovdje nema garancije da ¢e dobit pobjednika nadmasiti gubitke koje drugi pretrpe.

Tendencija neograni¢enog politi¢kog procesa da favorizuje dobro organizovane grupe
pomaze u objasnjavanju prisustva mnogih programa koji smanjuju veli¢inu ekonomskog
rezultata. Uzmimo na primjer otprilike 20.000 americkih proizvodaca Secera. Ve¢ dugi niz
godina cijena Secera koju placaju americki potrosaci bila je 50%-100% veca od svjetske cijene
SeCera zbog programa podrske cijeni i veoma restriktivnih kvota koje ograni¢avaju uvoz
SeCera. Kao rezultat tih programa, proizvodaci Sefera zaraduju oko 1,7 milijardi dolara ili
priblizno 85.000 dolara po proizvodacu. Vecina ovih beneficija ide velikim proizvodacima ¢iji
vlasnici imaju prihode daleko iznad nacionalnog prosjeka. S druge strane, potrosaci Secera
godis$nje plac¢aju izmedu 2,9 1 3,5 milijardi dolara vise, ili priblizno 25 dolara po domacinstvu,
u vidu veéih cijena Secera.*”) U posljednjih nekoliko godina, proizvodadi slatkisa i drugi veliki
korisnici Secera preselili su se u Kanadu, Meksiko 1 druge zemlje gdje Secer mogu kupiti po
svjetskoj trziSnoj cijeni. Kao ilustracija prethodne diskusije o trgovini, ogranicenja uvoza koja

su ,,spasila®“ radna mjesta u industriji proizvodnje Secera izazvala su gubitak radnih mjesta u
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drugim industrijama, posebno onima koje intenzivno koriste Secer.

Kao rezultat toga, Amerikanci su na gubitku jer se njihovi resursi rasipaju na
proizvodnju necega Sto Amerikanci nijesu dovoljno konkurentni da proizvedu, a §to bi se
moglo nabaviti po znatno niZoj cijeni putem trgovine.

Ipak, Kongres i dalje podrzava program Secera i lako je vidjeti zasto. S obzirom na
znacajan uticaj na njihovo licno bogatstvo, savrSeno je razumljivo zaSto proizvodaci Secera,
narocito oni veliki, koriste svoje bogatstvo i1 politicki uticaj da pomognu politicarima koji
podrzavaju njihove interese. I to upravo rade. Tokom svakog izbornog ciklusa, lobisti za Secer 1
proizvodaci Secera doniraju vise miliona dolara kandidatima iz Demokratske 1 Republikanske
stranke, kao 1 politickim akcijskim komitetima. Jedna firma, American Crystal Sugar
Company, obi¢no donira oko tre¢ine ukupne sume. S druge strane, bilo bi iracionalno da
prosjecan bira¢ istrazuje ovo pitanje ili da mu daje bilo kakav znacajan znacaj pri odlu¢ivanju
za koga Ce glasati. Zapravo, vecina biraca nije ni svjesna da ih ovaj program kosta novca. Tako
politi¢ari imaju korist od nastavka subvencionisanja industrije Secera, iako ta politika rasipa
resurse i smanjuje bogatstvo nacije.

Poslije Drugog svjetskog rata, britanska vlada je implementirala niz subvencija za
podrsku rudarskoj industriji uglja, koja se smatrala vitalnom za ekonomiju i energetsku
sigurnost nacije. Subvencije su bile namijenjene odrzavanju nivoa proizvodnje uglja, oCuvanju
radnih mjesta u rudarskim zajednicama i obezbjedivanju stabilnog snabdijevanja energijom za
industrijske 1 stambene potrebe. Medutim, uprkos znacajnoj finansijskoj podrSci vlade,
program subvencija za ugalj suoCio se sa brojnim izazovima i1 na kraju nije uspio da postigne
svoje ciljeve. Subvencije su stvorile zavisnost medu rudarskim zajednicama, obeshrabrujuci
inovacije 1 diverzifikaciju lokalnih ekonomija. Umjesto da olakSaju prelaz na odrzivije
industrije, subvencije su produzile ekonomsku stagnaciju rudarskih regiona i doprinijele
drustvenim 1 ekonomskim nejednakostima. Program subvencionisanja uglja u Ujedinjenom
Kraljevstvu sluzi kao upozoravajuci primjer kako intervencija vlade u obliku subvencija moze
favorizovati odredene grupe, ali ne uspijeva da rijesi temeljne strukturalne izazove ili postigne
dugoroéne ekonomske ciljeve.*®)

Efekat posebnih interesa cesto vodi do kontraproduktivnih vladinih akcija koje

favorizuju odredene industrije na Stetu potroSaca. Zakon o americkoj trgovackoj mornarici
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pruza jos jedan primjer. Ovaj zakon, doneSen 1920. godine, nalaze da roba koja se prevozi iz
jedne americke luke u drugu mora biti prevezena na brodovima koji su izgradeni u Sjedinjenim
Americkim Drzavama, u vlasniStvu americke firme 1 sa najmanje tri Cetvrtine posade
sastavljene od americkih drzavljana. Medutim, troskovi izgradnje modernih okeanskih brodova
u Sjedinjenim DrZavama i njihovo upravljanje uglavnom sa americkom posadom cesto
udvostrucuju ili ¢ak utrostru¢uju troskove prevoza. Dok zakon koristi onima u americkoj
brodarskoj industriji, on povecava troSkove transporta proizvoda izmedu americkih gradova, u
isto vrijeme Steti ameri¢kim potroSacima.

Zbog toga se roba koja bi se mogla ekonomski prevoziti vodenim putem Salje
zeljeznicom, kamionima ili avionima. Stavise, posiljke izmedu ameri¢kih gradova Gesto se
usmjeravaju preko stranih luka kako bi se izbjegla pravila 1 ostvarile koristi od nizih troskova
prevoza stranih plovila. Na primjer, posiljke izmedu gradova na obali Zaliva, poput Hjustona
ili Nju Orleansa, 1 gradova na isto¢noj obali, poput Njujorka i Bostona, Cesto se prevoze preko
zemalja poput Jamajke i Bahama. Slicno tome, kruzeri sa zapadne obale koji idu ka Aljasci
zaustavljaju se u Kanadi. Ove zaobilazne rute ne samo da povecavaju troskove ve¢ 1 rasipaju
gorivo 1 stvaraju vise zagadenja nego $to bi to inace bio slucaj.

Vedi troSkovi transporta uslovljeni Zakonom o ameri¢koj trgovackoj mornarici
posebno su Stetni za stanovnike Aljaske 1 Havaja jer imaju malo drugih opcija osim koris¢enja
americkih brodova za dobijanje i prodaju robe. Zasto ovaj krajnje neefikasan zakon nije
ukinut? Odgovor je o€igledan. Koncentrisani interesi u brodarskom biznisu imaju veéi politicki
uticaj od neorganizovanih potroSaca koji trpe Stetu zbog tog zakona.

Primarna djelatnost savremene politike postala je izvlacenje resursa od Sire javnosti
kako bi se obezbijedile povlastice dobro organizovanim glasackim blokovima na nacin koji ¢e
stvoriti ve¢inu u zakonodavnom tijelu. Razmislite o sljede¢em: poreski obveznici i potrosaci
troSe otprilike 20 milijardi dolara godiSnje kako bi podrzali programe za Zitarice, pamuk,
duvan, kikiriki, vunu i mlije¢ne proizvode — svi imaju sli¢nu strukturu kao i1 program za Secer.
Politicka mo¢ posebnih interesnih grupa takode objaSnjava prisustvo carina i kvota na celik,
obucu, tekstil i mnoge druge proizvode. Federalno finansirani projekti za navodnjavanje,
bankarske pomoc¢i, subvencije za sportske stadione, proizvodace etanola i aerodrome u

specifiénim okruzima — spisak se nastavlja — sve su to primjeri politika politicki motivisanih
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efektom interesnih grupa, a ne neto koristima za Amerikance.

Sli¢ni slucajevi vladinih akcija koje favorizuju odredene industrije na Stetu potroSaca
mogu se nacéi Sirom svijeta. Na primjer, nekoliko evropskih zemalja, poput Francuske i
Njemacke, imaju dugu istoriju pruzanja finansijske podrSke svojim nacionalnim
aviokompanijama, kao $to su Air France i Lufthansa,®” kroz razli¢ite oblike subvencija. Ove
subvencije ¢esto imaju za cilj odrzavanje konkurentnosti na globalnom avio trzistu, ocuvanje
radnih mjesta i podrsku nacionalnom ponosu kroz posjedovanje nacionalne aviokompanije.
Medutim, moze se tvrditi da ove subvencije narusavaju konkurenciju unutar avio sektora,
pruzajuéi nepravednu prednost odredenim aviokompanijama, posebno nacionalnim
prevoznicima, u odnosu na njihove konkurente, uklju¢uju¢i niskobudzetne aviokompanije i
prevoznike izvan EU. To moze dovesti do visih cijena karata za potroSace, kao 1 smanjene
ponude i inovacija u avionskom prevozu.

Ironi¢no, programi subvencija Cesto promovisani u ime jednakosti gotovo nikada ne
postizu svoj cilj, a Cesto imaju i suprotan efekat. Na primjer, u Egiptu je 2014. godine manje od
20% subvencija za hranu otiSlo siromasnim ljudima. Subvencije za benzin u veini zemalja
najvise koriste srednjoj klasi, dok siromasni hodaju ili koriste javni prevoz. U Indiji, manje od
0,1% ruralnih subvencija za te¢ni naftni gas (TNG) odlazi najsiromasnijem kvintilu, dok 52,6
% koristi najbogatijem kvintilu. Globalno gledano, daleko manje od 20% subvencija za fosilna
goriva koristi najsiromasnijih 20% stanovnistva.”””) Iako svaki od ovih programa pojedina¢no
namece mali teret ekonomiji, oni zajedno povecavaju budzetske deficite vlada, rasipaju resurse
1 zna¢ajno snizavaju standard zivota. Kao §to mozete vidjeti iz ovih primjera, politicka mo¢
interesnih grupa uvijek objasnjava prisustvo direktnih subvencija, carina ili kvota na odredene
proizvode, i sve ove vrste odluka politicki su motivisane interesima posebnih grupa, a ne neto
koristima za cjelokupno stanovnistvo.

Efekat interesnih grupa takode ima tendenciju da ugusi inovacije 1 ograni¢i proces
konkurencije. Starija, etablirana preduzeca sa duzim istorijama politickih donacija, boljim
poznavanjem lobisti¢kih tehnika i blizim odnosima sa mo¢nim politickim figurama, predvidivo
imaju veci politicki uticaj nego start up, preduzetnici i1 porodicna preduzeca. Ona ¢e Koristiti
svoj uticaj da sprije¢e nove rivale i uguse inovacije koje ih ugrozavaju.

Razmislite o iskustvu Ubera, kompanije koja koristi tehnologiju da poveze voljne
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vozace sa potencijalnim putnicima za prevoz. Potrosaci koji traze prevoz narucuju automobile
preko svojih pametnih uredaja, a Uber aplikacija odmah pruza cijenu, vrijeme ¢ekanja i opcije
zajednickog prevoza. Uber takode omogucéava povratne informacije o voza¢ima potencijalnim
putnicima i obrnuto. Tehnologija smanjuje transakcione troSkove. Proces dolaska na i sa
lokacije Cesto je brzi i jeftiniji od tradicionalnih taksi usluga. Kada je Uber uSao na trzista
velikih gradova Sirom svijeta, tradicionalna taksi industrija se borila 1 Cesto uspijevala u
usvajanju zakonodavstva koje zabranjuje upotrebu ove tehnologije za zajednicki prevoz,
sprje¢avajuéi tako putnike da dobiju jeftinije voznje a i mnoge vozade da zarade prihod.””"
Kao rezultat toga, koristi od ove inovativne tehnologije i proSirenja obima razmjene bile su
usporene, ali ne zadugo. Na kraju, potrosaci su odnijeli pobjedu. Danas postoji mnostvo usluga
zajednic¢kog prevoza Sirom svijeta.

Iskustvo Tesle, proizvodaca elektricnih automobila, pruza jo§ jedan primjer kako
postoje¢i proizvodaci koriste politicki proces da bi sprijecili ulazak novog konkurenta.
Poslovni model Tesle zasnivao se na direktnoj prodaji svojih automobila potroSacima.
Medutim, dobro organizovana interesna grupa — etablirani dileri automobila — lobirala je kod
drzavnih zakonodavaca zahtijevaju¢i da usvoje zakone koji zabranjuju proizvoda¢ima da
direktno prodaju svoje automobile potrosacima. Otprilike polovina drzava usvojila je zabrane
ovakve direktne prodaje. Ovi zakoni su znatno otezali Tesli ulazak na trziSte proizvodnje
automobila.

Jedan posebno Stetan oblik uticaja interesnih grupa na vladinu politiku, koji je ¢esto bio
evidentant, naroCito u ranim postkomunistickim godinama, uklju¢ivao je visoke carine 1
ogranicenja deviznog kursa koja su Stitila mo¢ne domace proizvodace na Stetu potroSaca. Na
primjer, Uzbekistan je u periodima 1996-2003. i 2007-2016. praktikovao ograni¢enja
razmjene deviza kako bi smanjio obim uvoza. Ova ogranicenja uvoza rezultirala su veéim
domacim cijenama. UblaZavanje ovih ograni¢enja omogucilo je potroSa¢ima da imaju veci
izbor, poboljSan kvalitet robe 1 niZze cijene. Proizvodaci koji su se suoCili sa vecom
konkurencijom zbog uvecanog uvoza bili su na gubitku, a slabe industrije bile su primorane da
napuste trziSte. lako to moze stvoriti gubitke za domacu industriju na kratki rok, zemlja ¢e
dugoro¢no biti u boljem polozaju jer ¢e se specijalizovati u oblastima svoje konkurentske

prednosti. Opet, vazno je napomenuti da su oni koji imaju koristi raSireni, teSko ih je
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organizovati 1 mozda ¢ak nijesu ni svjesni prilika koje im se uskracuju, dok su oni koji vise
nijesu konkurentni vrlo svjesni svojih potencijalnih gubitaka. Oni su lako motivisani da
pokusSaju uticati na politiku, bilo legalnim lobiranjem i donacijama za kampanje ili ¢ak
podmic¢ivanjem i drugim oblicima korupcije.

Efekat interesnih grupa glavni je izvor rasta vlade i1 kontraproduktivnih politickih
akcija. PolitiCari provode znafajno vrijeme udovoljavaju¢i interesnim grupama 1 trazeci
politi¢ke doprinose, a zatim koriste ta sredstva za ostvarivanje uskih interesa, umjesto interesa
drustva. Odnos izmedu politickih donosioca odluka 1 interesnih grupa nije samo veliki izvor
ekonomske neefikasnosti, ve¢ kontaminira i slabi politicku demokratiju.

Pisci Ustava Sjedinjenih Americkih Drzava razumjeli su probleme koji nastaju iz mo¢i
posebnih interesa. Nazivali su interesne grupe ,frakcijama®. Ustav je nastojao da ogranici
njihov pristup federalnoj blagajni. Clan I, Odeljak 8, navodi da Kongres moze naplaéivati
poreze samo za programe koji promovisu zajednicku odbranu i opSte blagostanje. Dugi niz
godina, ova klauzula je ograni¢avala upotrebu opstih poreskih prihoda za pruzanje beneficija
podgrupama stanovniStva na racun Sire populacije. Medutim, kroz vrijeme, sudske odluke i
zakonski akti izmijenili su njeno znacenje. Tako da, kako se trenutno tumaci, Ustav Sjedinjenih

Americkih Drzava ¢ini vrlo malo da sprijeci politicku mo¢ dobro organizovanih interesnih

grupa.
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DIO 3.6

6. Izbjegavnje prekomjerne potrosnje i
deficita

., Privlacnost finansiranja potrosnje putem zaduzivanja iz perspektive izabranih
politicara je ocigledna. Pozajmljivanje omogucava da se naprave izdaci koji ¢e
donijeti trenutne politicke koristi, bez izazivanja neposrednih politickih

troskova. “(*”

— James Buchanan,, dobitnik Nobelove nagrade 1986. godine

Kada su rashodi vlade ve¢i od prihoda, dolazi do budzetskog deficita. Vlade obi¢no izdaju
kamatonosne obveznice kako bi finansirale svoje budzetske deficite. Ove obveznice Cine
nacionalni dug'”. Godi$nji budzetski deficit pove¢ava veli¢inu nacionalnog duga za iznos
deficita. Suprotno tome, kada su prihodi vlade ve¢i od rashoda, prisutan je budZetski suficit'”.
To omogucava vladi da isplati vlasnike obveznica i tako smanji veli¢inu svog duga. U osnovi,

nacionalni dug predstavlja kumulativni efekat svih prethodnih budzetskih deficita i suficita.

Video:

Da li troSkovi vlade stvaraju radna mjesta?

Prije 1960. godine, postojala je saglasnost medu ekonomistima da, iako se dugovi
obi¢no povecavaju tokom ratova, vlade treba da budu odgovorne i da stvaraju budzetske
suficite kako bi S§to brze otplatile te dugove. Doslo je do velikih smanjenja duga u Ujedinjenom

Kraljevstvu u vijeku nakon Napoleonovih ratova, u Francuskoj nakon Francusko-pruskog rata i
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u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama nakon Ameri¢kog gradanskog rata.””) Dug britanske
vlade iznosio je 20% BDP-a na pocetku 20. vijeka, ali je porastao na preko 200% BDP-a
krajem cetrdesetih godina proslog vijeka, uslijed dva svjetska rata i Velike depresije. Nakon
Drugog svjetskog rata, zemlja je slijedila konvencionalnu ekonomsku mudrost i smanjila dug
na 25% BDP-a do 1990. godine.

Engleski ekonomista Dzon Mejnard Kejnz napisao je vizionarski esej 1936. godine u

kojem je tvrdio:

., Ludaci na vlasti, koji cuju glasove u vazduhu, svoju uznemirenost crpe iz misli
nekog akademskog pisca od prije nekoliko godina. Siguran sam da je moc
steCenih interesa uveliko precijenjena u poredenju sa postepenim prodorom
ideja. Ne, doista, odmah,, ali nakon nekog vremena; jer na polju ekonomske i
politicke filozofije nema mnogo onih koji su pod utjecajem novih teorija nakon
Sto navrse dvadeset pet ili trideset godina, tako da ideje koje drzavni sluzbenici
i politicari, pa cak i agitatori primjenjuju na trenutne dogadaje nijesu
vjerojatno najnovije. Ali, prije ili kasnije, ideje su, a ne interesi, te koje su

opasne za dobro ili zlo. "

Od drugog dijela 20. vijeka, sam Lord Kejnz postao je taj ,,akademski pisac* na kojeg
su se oslanjali. Godine 1936. objavio je teoriju koja je pruZila objas$njenje za trajanje i teZinu
Velike depresije, kao 1 rjeSenje za spreCavanje takvih dogadaja u buducnosti. Tokom
cetrdesetih 1 pedesetih godina proslog vijeka, kejnzijanska doktrina zavladala je ekonomskom
profesijom 1 ubrzo dominirala razmisljanjem intelektualnih i politickih lidera. Prema
kejnzijanskoj analizi, potroSnja vlade i budzetski deficiti mogli su se koristiti za promovisanje
stabilnije ekonomije. Kejnzijanci su tvrdili da, umjesto balansiranja budzeta, vlada treba da
stvara budzetske deficite tokom perioda recesije 1 da prede na budzetski suficit kada postoji
zabrinutost zbog inflacije.

Prvi dio tog savjeta bio je lak za politicare Sirom svijeta, ali drugi dio nikada nije bio
potpuno usvojen. Potrosnja koja je u trenutku kada se deSava lako uocljiva bira¢ima, dok je

placanje koje se deSava kasnije, manje oc¢igledno. Do 2023. godine, kumulativni budzetski
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deficiti u Ujedinjenom Kraljevstvu podigli su odnos nacionalnog duga prema BDP-u na preko
100%. Oslobodeni ograni¢enja uravnoteZenog budzeta'”), politi¢ari su konstantno trogili vise
nego Sto su bili spremni da oporezuju. Grafik 21 prikazuje trend tokom proteklih 19 godina, od
2005. do 2023, tokom kojeg su vlade razvijenih ekonomija svake godine imale budzetske
deficite. TrziSta u razvoju 1 ekonomije u usponu pocele su da ostvaruju budzetske deficite od
2009. godine. Za trziSta u razvoju 1 ekonomije u usponu, prosjecni budzetski deficit iznosio je
2,8% BDP-a, dok je za razvijene ekonomije prosjecno iznosio 4,3% BDP-a u periodu 2005—
2023. Nije iznenadujuce da su deficiti bili izrazeniji tokom recesija, posebno tokom finansijske
krize 2008-2009.godine. Vrijedi napomenuti da su razvijene ekonomije bile vise pogodene
finansijskom krizom, $to je pogorSalo njihove deficite. Grafik 21 takode pokazuje da su neke
ekonomije u razvoju pratile ovaj trend dinamike budzZetskog deficita. Medutim, Ukrajina se
izdvaja kao izuzetak jer je dozivjela dramati¢an porast budzetskog deficita nakon 2022. godine
zbog ruske invazije. Ovaj rat koji jos uvijek traje doveo je do toga da je deficit dostigao gotovo
20% BDP-a do 2023. godine.

Deficiti neizbjeZzno povecavaju nacionalni dug. U razvijenim ekonomijama, bruto dug
opste vlade, mjeren kao procenat BDP-a, skocio je sa 76% u 2005. na 112% u 2023. Sli¢no, u
trziStima u razvoju i ekonomijama u usponu, dug je porastao sa 41,5% na 67% u istom

periodu.””)

Video:

Dugovi i deficiti

U Albaniji je dug vlade iznosio 62,9% BDP-a, dok je u Sjevernoj Makedoniji bio
51,6%. U Jermeniji je iznosio 48,7%, Gruzija je imala 39,3%, dok je Ukrajina imala najveci

dug, 98,6% BDP-a.
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Grafik 21: Neto pozajmljivanje/zaduzivanje opSte vlade (procenat

BDP-a)
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Izvor: IMF, www.imf.org.

Predvidljiva je politicka privlaénost potroSnje finansirane zaduzivanjem, a ne
oporezivanjem. Odrazava ono $to ekonomisti nazivaju efekat kratkovidosti'’): tendenciju
izabranih politickih zvani¢nika da favorizuju projekte koji generiSu trenutne, veoma vidljive
koristi, na racun buducih troskova koji su manje vidljivi. Zakonodavci imaju podsticaj da trose
novac na programe koji donose koristi bira¢ima iz njihovih okruga i grupama sa posebnim
interesima koje ¢e im pomoc¢i da ponovo budu izabrani. Ne vole da oporezuju, jer porezi
nametnu vidljiv troSak bira¢ima. BudZetski deficiti 1 zaduzivanje omogucavaju politi¢arima da
biracima isporuce trenutne koristi bez uvodenja vec¢ih poreza. Stoga su deficiti prirodni rezultat
demokratske politike koja nije ograni¢ena obavezom balansiranog budzeta.

Neograniceni politicki proces ide u prilog dobro organizovanim interesnim grupama i
podstice politicare da povecaju potro$nju kako bi ostvarili koristi za nekoliko ljudi, na Stetu
mnogih. Na primjer, svaki ¢lan zakonodavnog tijela ima snazan podsticaj da se bori za izdatke
koji donose korist njegovim bira¢ima. Nasuprot tome, postoji malo podsticaja za zakonodavca

da bude ,,Cuvar potrosnje* iz dva razloga. Prvo, takav Cuvar bi izazvao gnjev svojih kolega, jer
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bi ograniCavanje potros$nje otezalo njima da isporuce posebne programe za svoje okruge. Oni
bi uzvratili tako Sto bi pruzili malo podrske potrosnji u njegovom okrugu. Drugo, i §to je
vaznije, koristi od smanjenja potroSnje i smanjenja deficita koje Cuvar pokuSava posti¢i (na
primjer, nizi porezi) pripale bi jednako bira¢ima u drugim okruzima. Dakle, ¢ak i ako uspije,
birac¢i ¢uvara ¢e uzivati samo mali dio koristi.

Mozda ¢e sljedeca ilustracija pomoci da se objasni zasto je toliko teSko za parlamente
svih zemalja da dovedu vladinu potro$nju i budzetski deficit pod kontrolu. Zamislite da 450
Clanova ukrajinskog parlamenta (Verhovna rada) vecera zajedno, znajuci da ¢e svaki od njih
platiti samo mali dio ukupnog racuna. S tako malim udjelom, niko ne osje¢a potrebu da
narucuje skromno. Zasto ne naruciti predjela od Skampi, biftek i1 jastoga kao glavno jelo, te
rasko$an desert? Cak i ako pojedinaéni izbor poveéa radun za 45 evra, njihov li¢ni dio troska bi
bio samo 10 centi (1/450 od 45 evra). To izgleda kao sjajna pogodba! Naravno, morace da
plate i za ekstravagantne narudzbe drugih 449 osoba. Ali to je tacno bez obzira na to Sto sami
naruce. Rezultat je da svi narucuju ekstravagantno, podizu¢i ukupne troskove za sve, s vrlo
malom dodatnom vrijedno$¢éu u poredenju s troskovima.”®’

Struktura podsticaja opisana ovdje objasnjava zaSto je deficitno finansiranje toliko
privlacno politi¢arima. Tokom perioda od 2007. do 2023. godine, budzetski deficiti u
zemljama EU podigli su njihov dug za oko 22 procentna poena, dosegnuvsi 84% BDP-a.””)
Osim toga, benefiti obecani penzionerima u okviru programa socijalne zastite daleko su veci
od prihoda od poreza na zarade koji se koriste za njihovo finansiranje. Ove nefinansirane
obaveze su jo$ jedan oblik duga. Socijalna zastita predstavljala je najve¢i dio rashoda opste
vlade u 2022. godini u svim drzavama ¢lanicama EU, iznoseéi 19,5% BDP-a, a najvisi udio
imale su Francuska i Finska — oko 24% BDP-a."”®) Kako se udio radno sposobnog stanovnistva

o . . . . . . OC
smanjuje, a broj penzionisanih lica raste,””)

potros$nja na socijalnu zastitu ¢e nadmasiti prihode
za njeno finansiranje, dodatno komplikovaju¢i dugorocne obaveze vlada.

Sta ée se desiti ako vlade drzava ¢lanica EU (ili bilo koje druge zemlje) ne dovedu
svoje finansije pod kontrolu? Sjetimo se da, kao i ljudi, i vlade moraju placati kamate na novac
koji posuduju. Kako dug nacije postaje sve vec¢i u odnosu na veli¢inu njene ekonomije, to ¢e se

odraziti na kreditna trzista. Produzavanje kredita vladi zemlje s visokim odnosnom duga prema

BDP-u je rizicno. Kao rezultat toga, visoko zaduzena vlada moraée da placa vece kamatne
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stope. Zauzvrat, veci troSkovi kamata ucinice jo§ teZim za vladu da zadrzZi potroS$nju u okviru
svog budzeta ili da zadrzi poreze na razumnom nivou, Sto je manje popularan nacin
prikupljanja novca za finansiranje vladine potrosnje.

Ako dug nastavi da raste u odnosu na prihod, investitori ¢e postajati sve manje voljni
da kupuju obveznice koje izdaje drzava. Na kraju ¢e uslijediti finansijska kriza — ili potpuni
bankrot vlade ili finansiranje duga stvaranjem novca i inflacijom. U oba slucaja, uticaj na
ekonomiju bice destruktivan. Ovo se desilo u mnogim zemljama, kao Sto su Grcka, Venecuela,
Sri Lanka i Zimbabve, koje nijesu uspjele da kontrolisu vladine finansije. Nijedna zemlja nije
imuna na ekonomske zakone.

Pristrasnost politickog procesa ka finansiranju duga 1 nefinansiranim buduéim
obavezama je tempirana bomba. Ako se ne ispravi, to ¢e rezultirati ekonomskom krizom:
dugovanjima koja se ne mogu isplatiti. Pokusaji da se ta dugovanja ispune kroz vecée poreze ili
stvaranje novca dovesce do inflacije, ozbiljnog smanjenja prihoda, ili oba. Kontrola vladinog
duga, kako postoje¢eg nacionalnog duga, tako i nefinansiranih obeéanih benefita, vjerovatno se
nece desiti bez promjene politickih pravila koja bi politicarima otezala da troSe i obecavaju
vi$e nego Sto su spremni da oporezuju. Postoji nekoliko nacina na koje bi se to moglo postici.
Ustav moze se izmjeniti kako bi se zahtijevalo da vlada uravnotezi svoj budzet. Ili bi ustavnim
amandmanom moglo biti propisano da prijedlozi za potrosnju i povecanja zaduzivanja vlade
moraju dobiti dvotrecinsku ili trocetvrtinsku ve¢inu u zakonodavnom tijelu. Ili bi potros$nja
teku¢e godine mogla biti ograni¢ena na nivo prihoda iz prethodne godine. Predlozene
promjene ustavnih pravila ove vrste poboljSale bi efikasnost vlada i sprijecile buducu
katastrofalnu krizu duga.

Ne zelimo da impliciramo da je svaki vladin dug Stetan. BaS kao $to preduzece moze
odgovorno posudivati novac za ulaganje u produktivnu imovinu, tako moze i vlada. Primjeri
mogu ukljucivati izgradnju puta ili mosta gdje se dug moze otplatiti putem naplate putarina ili,
apstraktnije, podrS§ka nau¢nom istrazivanju koje ima Sire druStvene koristi. Nazalost, veliki dio
vladinog duga Sirom svijeta danas nastaje zbog troSenja na tekucu potros$nju na racun buducih
generacija. Bez Cvrstog razumijevanja ekonomskih posljedica prekomjernog zaduzivanja,
politi¢arima je previSe lako da ,.kupuju‘ birace trenutnim dobrima i uslugama, znaju¢i da racun

nece do¢i na naplatu sve dok oni (politicari) vise ne budu na vlasti.
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DIO 3.7

7. I1zbjegavati subvencije koje nijesu
zashovane na ekonomskoj logici

,Alat politike (koji cesto postaje njen cilj) je da se od opsteg poreskog
obveznika uzmu resursi uz minimalno protivijenje i da se prikupljena sredstva
raspodele medu bezbrojnim trazZiocima na nacin koji maksimizira podrsku na
izborima. Politika, Sto se tice mobilizovanja podrske, predstavlja umetnost

proracunate prevare ili, tacnije, kako varati a da se ne bude uhvacen. """

— James R. Schlesinger, bivsi sekretar odbrane

Postoje dva na¢ina na koja pojedinci mogu steé¢i bogatstvo: proizvodnjom ili pljackom'”.
Ljudi mogu napredovati proizvodnjom dobara ili usluga koje imaju vrijednost i njihovom
razmjenom za prihod. Ova metoda sticanja prihoda predstavlja pozitivan ishod za obje strane u
razmjeni i doprinosi bogatstvu drustva. Medutim, ponekad ljudi pokuSavaju napredovati putem
pljacke, uzimaju¢i od drugih bez njihovog pristanka. Naravno, zrtve pljacke gube ono S§to
pljackas dobija. Pored toga, tamo gdje se pljacka smatra prijetnjom, potencijalne zrtve ulazu
resurse u zaStitu od nje. Na primjer, u druStvu gdje je provala Cesta, ljudi ¢e kupovati vise
brava, koristiti viSe sigurnosnih usluga, zahtijevati viSe policijske zastite 1 ¢ak dizajnirati svoje
domove na nacine koji odvracaju lopove. Troskovi koje trpe oni koji su opljackani (ili se boje
pljacke) ukljucuju njihove gubitke i ulaganja u zastitu, Sto Cesto premasuje dobit koju ostvaruju
oni koji se bave pljackom. Kada ovdje govorimo o pljacki, ne mora nuzno biti rijec o fizickoj
kradi. To moZe ukljucivati kradu intelektualne svojine, gdje su troSkovi zastite, na primjer,
naknade placene advokatima. Za razliku od pozitivnih aktivnosti razmjene, pljacka je

negativna aktivnost. Ona ne samo da ne stvara dodatni prihod ve¢ i trosi resurse, smanjujuci
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ukupno bogatstvo drustva.

Video:

Subvencionisati glupave Setnje

Vlade promovisu ekonomski prosperitet'”) kada podsti¢u proizvodnju i razmjenu, a
obeshrabruju pljacku. Kada efikasni zakoni i njihovo sprovodenje otezavaju uzimanje od
drugih, bilo putem kriminala ili koris¢enja politicke akcije, malo resursa ¢e se troSiti na te
aktivnosti. Stavise, resursi koris¢eni za odbranu od pljacke takode ¢e biti mali.

Medutim, u savremenom svijetu, vlade su Cesto postale glavni pljackasi. Vlade pruzaju
subvencije 1 pogodnosti nekima tako Sto uzimaju resurse od poreskih obveznika,
preraspodjeljuju¢i budzetske alokacije 1 zaduzujuci se. lako tehnicki nije krada, jer se radi
putem zakona, i dalje je rijeC o aktivnosti sa negativnom sumom koja Steti gradanima i

usporava ekonomski rast.

Video:

Nema viSe mrSavih ovaca

U Evropskoj uniji subvencije i drugi transferi Cinili su polovinu ukupnih budzetskih
izdataka u 2021. godini."'’") U Francuskoj, na primjer, subvencije i drugi transferi ¢ine oko
65% ukupnih troSkova. Socijalna zastita, koja ukljucuje subvencije, ¢ini najveci dio transfera
(oko 39% ukupne potronje).!'"”) Subvencije i drugi transferi kao procenat ukupnih izdataka u

odabranim zemljama prikazani su na Grfaiku 22.
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Grafik 22: Subvencije i drugi transferi (% drZavne potros$nje u

2021. godini)
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Izvor: Medunarodni monetarni fond, Godisnjak statistike drzavnih finansija i datoteke.

Subvencije 1 favorizovanje od strane vlade predstavljaju opasnost i za politicku

demokratiju i za ekonomsku efikasnost. Postoji nekoliko razloga zasto je to slucaj.

Prvo, subvencije podsti¢u kompanije da provode viSe vremena traze¢i favorizovanje od
centralnih vlada, a manje vremena razvijaju¢i bolje i ekonomicnije proizvode. Ocekivano,
povecanje dostupnosti povlastica od strane vlasti ojata¢e moc¢ interesnih grupa 1 podstaci
obmanu. Kako bi dobila vise sredstava od drzave i ostvarila prednosti u odnosu na konkurente,
preduzeca 1 drugi koji traze povlastice povezace svoje interese s popularnim ciljevima, poput
povecanja zaposlenosti, smanjenja siromasStva, poboljSanja kvaliteta Zzivotne sredine 1
smanjenja zavisnosti od stranaca. Cak i kada su njihovi postupci motivisani finansijskom

dobiti 1 politickom mo¢i, interesne grupe ¢e imati snazan podsticaj da tvrde kako teze ka

postizanju Sireg, popularnijeg cilja nego Sto je to zaista slucaj.
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Drugo, subvencije odredenim firmama 1 sektorima naruSavaju trziSne cijene, stavljajuci
druge u nepovoljan polozaj. Neke od firmi koje ne dobijaju subvencije bice prisiljene da
zatvore svoje poslovanje ili nece ni u¢i na trziste jer ne mogu konkurisati subvencionisanim
rivalima. Alternativno, preduzeéa se mogu preseliti u drugu zemlju gdje takvih prepreka nema.
Na primjer, firme koje koriste velike kolicine Secera u proizvodnom procesu preselile su se u
Kanadu kako bi izbjegle visoke cijene Se¢era u SAD, koje su rezultat subvencija. Posljedica
toga je preusmjeravanje resursa s preduzeca koja zavise od trziSnih potroSaca na ona koja su
favorizovana od strane politicara.

Trece, 1 mozda najvaznije, subvencije i povlastice stvori¢e neprimjeren, neeticki odnos
izmedu preduzeca i politickih zvani¢nika. Time se podsti¢u "korporativna pomoc¢" i kroni
kapitalizam, dok se interesi poreskih obveznika kompromituju. Sto je veéi stepen korporativne
pomo¢i (odnosno §to je veci broj vladinih programa subvencija usmjerenih ka preduzec¢ima), to
je veci priliv resursa u aktivnosti trazenja povlastica. (Napomena: Ekonomisti ¢esto koriste
izraz traZenje rente/rent seeking'’ da bi opisali ovo traZenje povlastica od strane preduzeéa i
drugih grupa.) Kako politika zamjenjuje trziSta, ekonomiju ¢e sve vise karakterisati kronizam,

korupcija, kontraproduktivne aktivnosti, a privredni rast ¢e biti ispod svog potencijala.

Video:

Politike, ekonomija i subvencije farmama

Procitaj:

Proizvodnja energije vs. Cuvanje energije, autor: Dwight Lee

Video:

Korporativna dobrobit

Sve viSe, vlade visoko razvijenih demokratskih drzava (a ne samo onih koje su
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prikazane na Grafiku 22) koriste poreze i zaduzivanje kako bi pruzile subvencije i druge
pogodnosti odredenim glasackim blokovima u zamjenu za politicke priloge i podrsku. Izjava
koja se Cesto pripisuje Skotskom advokatu i istoricaru iz 19. vijeka, Aleksandru Frejzeru

Tajtleru, glasi:

,,Demokratija ne moze postojati kao trajni oblik viasti. Ona mozZe opstati samo
dok biraci ne otkriju da mogu sami sebi dodjeljivati sredstva iz drZavne
blagajne. Od tog trenutka, vecina uvijek glasa za kandidate koji obecavaju
najvise beneficija iz drzavne blagajne, Sto na kraju dovodi do kolapsa

demokratije zbog neodgovorne fiskalne politike. “('"Y

Uprkos Cestim problemima korupcije u ekonomijama u tranziciji nakon komunizma,
zakljucno sa 2023. godinom, njihovi nivoi duga i dalje bi se mogli staviti pod kontrolu uz
prisustvo politicke volje. Grafik 23 prikazuje udio drzavnih prihoda koji je potreban za

placanje kamate na drzavni dug u raznim tranzicionim i srednje razvijenim zemljama.
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Grafik 23: Servisiranje duga kao procenat drzavnih prihoda -
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Izvor: Debt Service watch Database, www.development-finance.org, preuzeto 9. aprila 2024.

Upozorenje je, medutim, jasno. Kada se preduzeca i druge interesne grupe intenzivno
uklju¢e u pruzanje podrske politiCarima u zamjenu za subvencije i povlastice, ove Stetne
uticaje bie veoma teSko obuzdati. Kako se povlastice od strane vlade budu povecavale, a i
primaoci 1 politicari postajali sve zavisniji od njih, transferna potroSnja Ce rasti, a resursi ¢e se
udaljavati od produktivnih aktivnosti. Stavide, obmanjujuée ponasanje, neeti¢ki odnosi, pa ¢ak
1 korupcija postajace uobicajeni. Porezi ¢e se povecavati, budzetski deficit ¢e se dodatno Siriti,
a politicki manipulisana ekonomija ¢e stagnirati. Ukoliko ne budu uspostavljena i sprovedena
ustavna zaStita prava na imovinu i ograni¢enja potroSnje, subvencionisanja i zaduzivanja vlade,

demokratski izabrani politicari sve ¢e ¢eS€e uvoditi programe koji troSe resurse i narusavaju

opsti zivotni standard.
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DIO 3.8

8. Ogranicavanje transfera koji
smanjuju blagostanje

,Dovoljno sam dugo ovdje da
ustanovim da postoje dvije stvari
kojih se ljudi, kada ih jednom
dobiju, ne zele odreci... Jedna su

privilegije, a druga subvencije.

— Kofi Annan

7 o

V L Olonv

A L Lo ) “You can collect for disability. I don't know about inability.”
Za ljude koji nijesu ekonomisti, transferi'’

izgledaju kao efikasan nac¢in da se  "Mozes da trazi§ naknadu za invalidnost. Za nesposobnost
pomogne ciljnim korisnicima. Medutim, ~ "iesam siguran”

ekonomska logika ukazuje da je veoma

teSko dugoro¢no poboljsati blagostanje odredene grupe putem transfera. Kao Sto je Cesto slucaj
u ekonomiji, nepredvideni sekundarni efekti objagnjavaju zasto je to tako.''**)

Tri su glavna faktora koja neutraliSu efikasnost transfera. Iako je ovaj proces
javljaju se 1 kod transfera u naturi, kao Sto je indijski Sistem distribucije hrane, koji svake
godine obezbjeduje milijarde dolara u vidu besplatnih ili jeftinih osnovnih prehrambenih
proizvoda za porodice s niskim primanjima. Takode, subvencije za proizvodnju, poput
poljoprivrednih subvencija ili grantova za korporacije, otvaraju sli¢na pitanja.

Prvo, povecanje vladinih transfera obi¢no ¢e smanjiti motivaciju za zaradom 1 kod

poreskih obveznika-donatora i kod korisnika transfera. U mnogim programima transfera, kako
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prihodi korisnika rastu, obim transfera se smanjuje, jer je korisnik tada tehnicki, u boljoj
situaciji. Kada siromasni viSe rade ili dobiju bolje poslove, Cesto se suocavaju s porezima koji
su, zapravo, vi§i nego za imuénije gradane, Sto rezultira gubitkom prihoda. Zbog toga korisnici
transfera imaju manje podsticaja da zaraduju, jer dodatna zarada povecava njihove neto
prihode samo djelimi¢no—a u mnogim slu¢ajevima vrlo malo u odnosu na dodatnu zaradu.
Sli¢no, kako se porezi povecavaju radi finansiranja dodatnih transfera,svi poreski obveznici
imaju manje podsticaja za proizvodnju i1 zaradu, a viSe podsticaja da ulazu u poresko
sloni§te'”) kako bi zadrzali svoj novac. Stoga ni korisnici transfera ni poreski obveznici uopste
neée proizvoditi 1 zaradivati onoliko koliko bi to Cinili u odsustvu programa transfera. Kao
rezultat, privredni rast ¢e se usporiti.

Da bismo uvidjeli negativan efekat gotovo svake politike transfera na produktivni trud,
razmotrimo reakciju studenata ako profesor na pocetku semestra najavi da ¢e politika
ocjenjivanja biti takva da se bodovi zaradeni na ispitima redistribuiraju kako niko ne bi dobio
manje od ocjene C. Prema ovom planu, studenti koji bi postigli ocjenu A, ostvarujuci najbolje
rezultate u razredu, morali bi da ustupe dio svojih bodova kako bi se povecao prosjek onih koji
bi inace dobili D ili F. Naravno, i studenti sa ocjenom B morali bi da ustupe dio svojih bodova,
iako ne toliko kao studenti sa ocjenom A, kako bi se postigla ravnomjernija raspodjela ocjena.

Da li iko sumnja da ¢e barem neki studenti, koji bi inace postigli ocjene A i B, manje
uditi kada se njihov dodatni trud ,,oporezuje kako bi se pruzila korist drugima? Stavise, da li
bi studenti koji bi inace postigli ocjene C i D ucili manje, s obzirom na to da bi kazna za manji
napor bila ublaZzena transferom bodova koje bi izgubili ako bi sami zaradili visSe bodova? Ista
logika se primjenjuje ¢ak i na studente koji bi dobili F, iako oni vjerovatno ionako nijesu
mnogo ucili. Predvidivo, rezultat ¢e biti manje ucenja, a ukupna postignuca ¢e opasti.

Uticaj Seme porezi-transferi bi¢e slican: manje rada i nizi ukupni nivoi prihoda. Prihod
se ne pojavljuje sam od sebe — to je nesto $to ljudi proizvode i zaraduju. Pojedinci ostvaruju
prihod pruZanjem dobara 1 usluga drugima koji su spremni za to da plate. Nacionalni dohodak
mozemo zamisliti kao ekonomski ,.kolac®, ali kola¢ ¢ija veli¢ina zavisi od postupaka miliona
ljudi, od kojih svaki koristi proizvodnju i trgovinu kako bi zaradio/stvorio svoj dio kolaca.
Nemoguce je preraspodijeliti prihod a da se istovremeno ne smanji rad i inovativne aktivnosti

koje generiSu taj prihod.
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Drugo, konkurencija za transfere ¢e ponistiti ve¢inu dugoro¢nih dobitaka za korisnike
transfera. Vlade moraju uspostaviti kriterijum za dobijanje transfera i drugih politickih
povlastica. Ako to ne ucine, transferi ¢e odmah preopteretiti budzet. Obi¢no ¢e vlada
zahtijevati da korisnik transfera posjeduje nesto, uradi nesto ili ispunjava odredeni uslov. Dva
primjera: korisnik naknade za nezaposlene mora biti bez posla; da bi se kompanija
kvalifikovala za grant ili kredit za mala preduzec¢a, mora imati ograni¢en broj zaposlenih. Kada
se jednom uspostavi kriterijum, mnogi ¢e mijenjati svoje ponasanje kako bi se kvalifikovali za
"besplatan" novac ili druge drzavne povlastice. Pri tome ¢e zaposljavati manje radnika ili
manje raditi da bi ispunili uslov za transfer, §to dovodi do smanjenja njihove neto dobiti od tih
transfera. Prakti¢no, pravila prema kojima se transferi smanjuju kako prihod raste zapravo
namecu vrlo visoke poreze na rad, $to snazno smanjuje podsticaj za rad 1 Cesto rezultira time
da korisnik ne dobija mnogo iskustva na trziStu rada, smanjujuéi svoje Sanse za dobijanje
boljih ponuda za posao u buduénosti.

Razmislite o sljede¢em: pretpostavimo da njemacka vlada odluci da radnim danima,
izmedu 9:00 1 17:00, dijeli nov€anicu od 100 eura svim osobama koje su spremne ¢ekati u redu
ispred Saltera Ministarstva finansija. Nastali bi dugi redovi. Koliko dugi? Koliko bi ljudi bili
spremni da izdvoje od svog slobodnog vremena i produktivnih aktivnosti kako bi ¢ekali u
redu? Osoba c¢ije je vrijeme vrijedno 15 eura po satu bila bi spremna da provede oko Sest sati
¢ekajuci na novcanicu od 100 eura. Drugi, Cije je vrijeme manje vrijedno, recimo 10, 8 ili 5
eura po satu, ¢ekali bi joS duze — deset sati ili viSe. Na kraju, svi bi shvatili da vrijeme
provedeno ¢ekajuci trosi veliki dio vrijednosti transfera od 100 eura. Ako su zagovornici ovog
programa mislili da ¢e korisnici biti za 100 eura bogatiji, pogrijesili bi.

Ovaj primjer ilustruje zaSto korisnici programa transfera ne dobijaju onoliko koristi
koliko to vecina zagovornika ovih programa smatra. Kada korisnici moraju nesto uciniti (na
primjer, ¢ekati u redu, popunjavati obrasce, lobirati kod vladinih zvani¢nika, polagati ispit,
trpjeti kasnjenja ili doprinositi odabranim politickim kampanjama) kako bi ispunili uslove za
transfer, veliki dio njihove potencijalne dobiti bi¢e izgubljen dok pokuSavaju ispuniti te
kriterijume. Slicno tome, kada korisnici moraju posjedovati nesto (na primjer, zemljiste s
istorijom proizvodnje pSenice da bi dobili subvencije iz programa za pSenicu ili licencu za

taksi vozilo kako bi dobili subvenciju), ljudi ¢e povecavati cijenu imovine potrebne za
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dobijanje subvencije. Visa cijena te imovine, poput licence za taksi ili zemljiSta s istorijom
proizvodnje pSenice, apsorbovace vrijednost subvencije.

U svakom slucaju, potencijalni korisnici ¢e se takmiciti kako bi ispunili kriterijume sve
dok ne potroSe dobar dio vrijednosti transfera. Kao rezultat, neto dobitak primaoca obi¢no ¢e
biti znatno manji od iznosa transfera. Stavie, neto dobitak marginalnog korisnika (osobe kojoj
se tek minimalno isplati kvalifikovati za transfer) bi¢ce veoma blizu nuli, ako ne 1 jednak nuli.

Razmotrimo uticaj subvencija (grantova i povoljnih kredita) na studente u Sjedinjenim
Americkim Drzavama. Ovi programi su osmisljeni da ucine fakultete pristupacnijim, ali
subvencije povecavaju traznju za visokim obrazovanjem, §to podize Skolarine. Prema
izvjestaju iz 2017. godine Federalnih rezervi Njujorka, oko 60% porasta transfera studentima
odrazilo se u obliku visih Skolarina. Drugim rije¢ima, za svaki porast subvencija od 3 dolara,

a.(103

fakulteti i univerziteti su povecali Skolarine za skoro 2 dolar ) Nije sludajnost da su se,

kako su programi pomoci za studente znacajno povecali od 1990-ih, troskovi fakultetskog

a.'" Stavige, subvencije su

obrazovanja povecavali mnogo brze od opSteg nivoa cijen
doprinijele prezasi¢enosti trziSta diplomiranih studenata, $to je smanjilo njihove Sanse za
zaposljavanje 1 buduce prihode, otezavaju¢i im da otplate svoje kredite. Kada se uzmu u obzir
sekundarni efekti — visi troskovi Skolovanja i manje atraktivne moguénosti za zaposljavanje
— neto koristi za studente mogu biti znatno manje od samih transfera. U zemljama u tranziciji
nakon komunizma, brzo Sirenje univerzitetskog obrazovanja, kombinovano s niskim
kvalitetom 1 irelevantno$¢u (u mnogim oblastima), dovelo je do ozbiljnog problema
Lpretjeranog obrazovanja®, gdje diplomci zavrSavaju na poslovima za koje im nije potrebna
univerzitetska diploma. Mnogi od tih diplomaca ostaju zarobljeni u niskokvalifikovanim
poslovima godinama nakon zavrietka studija.''?”

Programi transfera ¢ak mogu ostaviti njihove korisnike u losijoj situaciji nego Sto su
bili. Americ¢ki Zakon o naseljavanju iz 1862. godine ilustruje ovu poentu. Prema ovom
zakonu, savezna vlada je davala zemljiSne parcele od oko 65 hektara, kasnije proSirene na do
240 hektara u zapadnim dijelovima, doseljenicima koji su trazili zemljiste, izgradili kuc¢u na
njemu i ostali pet godina. Ova mogucnost privukla je mnoge, ali nije bilo lako prezivjeti na
zapadu u tim ranim godinama, ¢ak ni s parcelom od 65 hektara. Stoga je vise od 60 procenata

zahtjeva za zemljiste napusteno prije isteka pet godina.''’® U sustini, ovaj program transfera
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podstakao je ljude da se nasele na zemljiStu prije nego Sto je to bilo ekonomski opravdano, Sto
je rezultiralo teskim finansijskim gubicima za mnoge doseljenike.

U savremenom svijetu, pitanje podsticaja koje stvaraju subvencijama jasno se vidi na
problemu beskuéniStva. Na primjer, u Njujorku velika vecina beskuénika spava u gradskim ili
privatnim skloniStima, a ne na ulici. Mnogi od njih mozda imaju ozbiljne mentalne ili
zavisniCke probleme, ali mnogi jednostavno reaguju na podsticaje. Ako trenutno niste
beskuénik, vrijeme ¢ekanja na dobijanje jeftinog stana subvencionisanog od vlade u Njujorku
iznosi viSe od 15 godina, ali ako ste besku¢nik, to traje samo nekoliko mjeseci. Da li vidite
podsticaj ovdje? Moze biti optimalno za nekoga ko se ne slaze sa roditeljima da se preseli u
skloniste 1 postane ,,besku¢nik* kako bi skocio na pocetak liste za stambene beneficije. Moguci
negativni sekundarni efekti su samo za zamisliti. Ponovo vidimo osnovni princip ekonomije:
»Podsticaji su vazni!“

Sli¢no, ali mozda manje dramati¢no, kao $to je obradeno u dijelu 2, dio 2.4, americki
propisi osmiSljeni da ucine vlasniStvo nad nekretninama pristupacnijim podsticali su
zajmodavce da odobravaju kredite kupcima kuéa s malim ili nikakvim uceS¢em, koji nijesu
mogli ispuniti uslove za konvencionalne hipotekarne kredite. Uticaj ovih regulatornih
subvencija bio je slican efektima Zakona o naseljavanju: visoke stope neplacanja, zaplijena
imovine i finansijski problemi za mnoge od korisnika programa.

Tre¢i razlog neefikasnosti transfera je to Sto programi transfera smanjuju negativne
posljedice nepromisljenih odluka, ¢ime se smanjuje motivacija ljudi da izbjegnu nepovoljne
situacije. Na primjer, vladine subvencije za osiguranje u podru¢jima sklonim uraganima
smanjuju li¢ni troSak pojedincima da se zaStite od gubitaka. Medutim, druStvo placa cijenu za
to. Budu¢i da subvencija ¢ini kupovinu osiguranja od uragana jeftinijom, vise ljudi ¢e graditi u
podru¢jima sklonim uraganima nego $to bi to bilo da sami snose pune troskove. Kao rezultat
toga, troskovi popravki Stete od uragana postaju veci nego Sto bi inace bili.

Uticaj naknada za nezaposlene je slican. Ovi benefiti ¢ine manjim troSkove za
nezaposlene radnike da odbijaju postoje¢e radne ponude i, umjesto toga, nastavljaju da traziti
bolje poslove. Zbog toga radnici provode duze vrijeme traze¢i posao, Sto podize stopu

09

nezaposlenosti.''"”) Kada je rat protiv siromastva zapoéet u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama

sredinom Sezdesetih godina 20. vijeka, predsjednik Lindon Dzonson i drugi zagovornici
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programa tvrdili su da se siromasStvo moZe eliminisati ako Amerikanci budu spremni da
transferiSu malo viSe prihoda manje sre¢nim ¢lanovima drustva. Amerikanci su to prihvatili, i
programi transfera prihoda znacajno su se prosirili. Mjereno kao udio u ukupnom prihodu,
transferi usmjereni ka siromasnima ili onima blizu siromastva (na primjer, pomo¢ porodicama
s uzdrzavanom djecom, bonovi za hranu i Medicaid) udvostrucili su se tokom perioda 1965—
1975. Od 1975. godine, transferi prihoda u cilju borbe protiv siromaStva nastavili su da rastu
kao udio u nacionalnom dohotku.

Nema sumnje da su zagovornici programa Rata protiv siromastva bili motivisani
uzviSenim ciljevima. Medutim, kao S$to smo naglasili, dobre namjere ne garantuju Zzeljeni
ishod. Kako pokazuje Grafik 24, stopa siromaStva je brzo opadala prije pokretanja Rata protiv
siromastva. Udio porodica u siromastvu opao je sa 32% u 1947. godini na 13,9% u 1965.
godini. Ovaj silazni trend nastavio se jo§ nekoliko godina, dosegnuvsi 10,1% 1970. godine.
Medutim, krajem 1960-ih, samo nekoliko godina nakon S$to su transferi u okviru Rata protiv
siromastva uvedeni, pad stope siromastva se zaustavio. Od 1970. godine stopa siromastva
medu porodicama fluktuira u relativno uskom rasponu izmedu 8% 1 12%. Stopa siromastva
iznosila je 11,8% 2010. godine, a do 2020. godine, neposredno prije pandemije, opala je na
priblizno 9%. Ove stope su samo neznatno nize od onih zabiljeZenih kada su programi Rata
protiv siromastva pokrenuti. S obzirom na to da je 2020. godine prihod po osobi, prilagoden za
inflaciju, bio dva i po puta veci nego krajem 1960-ih, ovaj nedostatak napretka u smanjenju

siromastva je iznenadujuci.
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Grafik 24: Procenat porodica ispod stope siromastva u SAD
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Izvor: Americki zavod za statistiku, Ankete o trenutnom stanovnistvu, Godisnji socijalni i ekonomski dodaci, 1960. do

2022. (CPS ASEC).

Video:

Jednakost protiv preduzetniStva

Izracunavanje zvani¢ne stope siromastva ne ukljucuje benefite koje nijesu u novcu, kao
Sto su one za bonovi za hranu, zdravstvena zastita i stanovanje. Kada bi se ti benefiti racunali
kao prihod, stopa siromastva medu porodicama bila bi za oko 3 procentna poena niza, ali
obrazac bi i dalje bio isti kao onaj prikazan na Grafiku 24. Kada bi se beneficije koje nijesu u
novcu racunale kao prihod, stopa siromastva porodica 2015. godine bila bi gotovo ista kao
1970. godine.

Zasto programi transfera za borbu protiv siromastva nijesu bili efikasniji? Transferi

generisu tri nenamjerna sekundarna efekta koja usporavaju napredak u borbi protiv siromastva.
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Video:

Bolje od milosrda

Prvo, transferi povezani s prihodima smanjuju podsticaj osoba s niskim prihodima da
zaraduju viSe, napreduju na skali prihoda 1 izadu iz siromaStva. U Sjedinjenim Americkim
Drzavama postoji viSe od 75 programa drZzavne pomoc¢i zasnovanih na provjeri prihoda (na
primjer, pomo¢ u hrani, Medicaid, subvencije za stanovanje, Skolski obroci 1 zdravstveno
osiguranje za djecu) koji su namijenjeni siromasnima. Beneficije iz ve¢ine ovih programa se
postepeno smanjuju i na kraju ukidaju kako prihodi korisnika rastu. Kao rezultat toga, mnogi
korisnici s niskim prihodima zapadaju u zamku siromastva. Ako zaraduju viSe, kombinacija
dodatnih poreza koje duguju i izgubljenih beneficija znaci da zadrzavaju samo 10%, 20% ili
30% procenata zarade. U nekim slu¢ajevima, dodatna zarada moze ¢ak smanjiti neto prihod
korisnika. Ova zamka siromastva smanjuje podsticaj za mnoge korisnike s niskim prihodima
da rade viSe, zaraduju viSe, sti€u iskustvo i1 napreduju na ljestvici poslova. U 2018. godini,
OECD je izvijestio da su izgubljene beneficije kao rezultat povecanih prihoda iznosile 93%
minimalne plate za radnike u Ceskoj Republici i 92% minimalne plate u Hrvatskoj.!''”) U
nekim slucajevima, dodatni prihodi mogu ¢ak smanjiti neto prihod korisnika. Tako zamka
siromastva znacajno smanjuje podsticaj za mnoge korisnike s niskim prihodima da rade,
zaraduju vise, sticu iskustvo i napreduju na ljestvici poslova. Na mnogo nacina, transferi samo
zamjenjuju prihod koji bi inace bio zaraden, 1 kao rezultat toga, neto dobitak siromasnih je
mali — daleko manji nego Sto transferi sugerisu.

Ovo nije nova spoznaja. Posmatraju¢i Engleske zakone o siromasnima 1835. godine,
francuski politi¢ki filozof i ekonomista, Aleksis de Tokvil, napisao je u Memoarima o

siromastvu:

., Covjek, kao i sva drustveno organizovana bica, ima prirodnu sklonost ka
lijenosti. Postoje, medutim, dva podsticaja za rad: potreba da se zivi i Zelja da
se poboljsaju uslovi Zivota... Svaka mjera koja uspostavija zakonsku milostinju

na trajnoj osnovi i daje joj administrativni oblik time stvara besposlenu i lijenu
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klasu koja Zivi na racun industrijske i radnicke klase. """

Drugo, programi transfera koji

znacajno smanjuju teSkoce siromastva l

takode smanjuju oportunitetni  troSak

UNEMPLOYMENT

J

A

riziénih izbora. Napustanje Skole ili posla,

radanje djece od strane tinejdzerki i

neudatih zena, razvod, napustanje djece od
strane oceva i upotreba droga Cesto vode ka

’]

siromastvu. Kako viSe ljudi bira ove

visokorizi¢ne opcije, veoma je teSko e

smanyjiti stopu siromastva. Stopa siromastva ‘\:‘rﬁ?\‘g/

u porodicama s jednim roditeljem je znatno "SOMEHOW, MR, WERER, T DONT THINK YOU'RE
' o PUTTING A CONCERTED EFFORT INTO FINDING A

veca nego u porodicama s oba roditelja. Na J0B."

primjer, u Ceskoj Republici 2017. godine,

"Nezaposlenost."

9,7% opste populacije Zivjelo je ispod
/70 0P pop L J ] p "Nekako, gospodine Weber, mislim da se ba§ i ne trudite

granice siromastva, dok je 37% Ludi U ,bilino da nadete posao.”
domacdinstvima s jednim roditeljem palo
ispod ove granice. U Bjelorusiji 2013. godine, stopa siromastva u porodicama s jednim
roditeljem iznosila je 17% u poredenju s 11% za opS$tu populaciju. Isabel Soheil i Ron Haskins
iz Brookings instituta pronasli su dokaze da osoba moZe smanjiti Sanse za Zivot u siromastvu
sa 12% na 2% samo ako ucini tri osnovne stvari: zavrs$i srednju Skolu (najmanje), radi puno
radno vrijeme i vijenca se prije nego §to dobije dijete.'''” Kada mladi ljudi biraju ove opcije,
malo je vjerovatno da ¢e provesti znacajno vrijeme u siromastvu. Ovo je izuzetno vazno pitnje
o kojem bi edukatori, roditelji, staratelji trebali da razgovaraju sa mladim ljudima, od kojih
mnogi donose vazne Zivotne odluke.

Trece, vladini transferi za borbu protiv siromastva potiskuju privatne dobrotvorne
napore. Kada ljudi vide da vlada brine o siromasnima, akcije porodica, crkava i civilnih
organizacija postaju manje hitne. Kada se porezi povecéaju, a vlada Cini vise, predvidivo,

pojedinci i1 grupe rade manje. Ipak, privatni donatori imaju stvarne prednosti u odnosu na
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vladine transfere. Oni su obi¢no lokalni, pa jasnije vide stvarnu prirodu problema, ¢esto su
trude da se izbore sa svojim problemima.

Rijec¢i Spensera Koksa, guvernera drzave Juta, to najbolje ilustruju:

,,Ne trebamo vecu viladu. Trebaju nam veci ljudi. Ovo je model za visoko
funkcionalno drustvo. To zahtijeva da se nasi najbolji ljudi redovno angazuju s
nasim najugrozZenijim zajednicama. Od doktora koji poducava pismenost u
osnovnoj Skoli do studenta koji volontira u banci hrane, zdravije drustva

odreduju unutrasnje snage u toj zajednici. *

Iz ekonomske perspektive, lo§ rezultat programa transfera, od podrske cijenama za
poljoprivrednike do programa za borbu protiv siromastva, nije iznenadujuci. Kada se uzmu u
obzir sekundarni efekti, ekonomska analiza pokazuje da je izuzetno tesko dugorocno pomoci

ciljnim korisnicima.

Proditaj:

DrusStvena saradnja i trziSte, autor: Dwight Lee
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DIO 3.9

9. Izbjegavajte centralno planiranje

., Covjek sistema... sklon je da bude veoma pametan u viastitoj umisljenosti...
Cini se da zamislja da moze urediti razlicite ¢lanove velikog drustva s lakoc¢om
s kojom ruka rasporeduje razlicite figure na sahovskoj tabli. Ne razmatra da
figure na Sahovskoj tabli nemaju drugi princip kretanja osim onog koji im ruka
namece; dok na velikoj Sahovskoj tabli ljudskog drustva svaka pojedinacna
figura ima svoj viastiti princip kretanja, koji je potpuno drugaciji od onog koji
bi zakonodavac mogao odluciti da im nametne. Ako se ta dva principa
poklapaju i djeluju u istom pravcu, igra ljudskog drustva ce se odvijati lako i
harmonicno, i vrlo vjerovatno c¢e biti srecna i uspjesna. Ako su suprotni ili
razliciti, igra ¢e se odvijati jadno, i drustvo cée u svakom trenutku biti u

najveéem mogucéem neredu.“!'?

— Adam Smith

Kao §to je ranije diskutovano, vlade ¢esto mogu bolje koordinirati pruzanje javnih dobara — to
jest, onih relativno malih dobara za koja je tesko ograniciti potrosnju na kupce koji plaéaju —
nego trziSta. Mnogi ljudi bi takode mogli tvrditi da vladini zvani¢nici mogu bolje upravljati
veéinom ili svim dijelovima ekonomije nego trziSta. d BoljSevicke revolucije 1917. godine,
brojni zagovornici centralnog planiranja tvrde da bi opSta populacija bila u boljem poloZaju
kada bi drzavni zvanicnici koristili poreze, subvencije, mandate, direktive i1 regulative za
centralno planiranje i upravljanje kljunim sektorima ekonomije. Centralno planiranje
zamjenjuje trziSta vladinom alokacijom. Ono moze ukljucivati direktne komande i kontrolu,
kao S$to je bio slucaj u starom sovjetskom sistemu. Takode se moze desavati kada izabrani

politicki zvanicnici stvaraju snazne podsticaje za zamjenu preferencija potrosaca, investitora i
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preduzetnika koje su vodene trziSnim silama, svojim preferencijama.

Lako je razumjeti zasto centralno planiranje ima privlacnost. Svakako, planiranje ima
smisla. Zar izabrani zvanicnici i drzavni eksperti nijesu vjerovatniji zastupnici "opsteg dobra"
naroda nego poslovni preduzetnici? Zar drzavni zvanicnici neée biti "manje pohlepni" od
privatnih kompanija? Privla¢nost centralnog planiranja medu onima koji nijesu upoznati s
teorijom javnog izbora i1 njenim implikacijama na funkcionisanje politickog procesa je
razumljiva. Medutim, ekonomska logika ukazuje na to da ¢e centralno planiranje gotovo uvijek
biti neefikasno. Pet glavnih razloga objaSnjava zasto je to sluca;.

Prvo, centralno planiranje samo zamjenjuje trziSne odluke politickim odlukama.
Centralni planeri u stvarnom svijetu (kao 1 zakonodavci koji th usmjeravaju) nijesu grupa
sveznajuc¢ih 1 nesebicnih svetaca. Neizbjezno je da ¢e subvencije 1 investicioni fondovi koje
alociraju planeri biti pod uticajem politickih razmatranja. Razmislite o tome kako ovaj proces
funkcionise ¢ak i kada se odluke donose demokratski.

Rashodi ¢e morati da budu odobreni od strane zakonodavnog tijela (na primjer,
Kongresa Sjedinjenih Ameri¢kih DrZava). Razne poslovne, sindikalne 1 druge “interesne
grupe'”” lobiraée za investicione fondove i subvencije. Zakonodavci ée biti posebno osjetljivi
na one koji su u poziciji da pruze donacije za kampanju ili da osiguraju kljucne glasacke grupe.
Ovaj proces ¢e favorizovati starije firme s vise iskustva u lobiranju 1 politickom uticaju, ¢ak i
ako su ekonomski slabe, u odnosu na novije firme koje su orijentisane na rast. Pored toga,
predsjednici zakonodavnih komisija Cesto ¢e blokirati razne programe osim ako se drugi
zakonodavci ne sloZze da podrze projekte koji koriste njihovim biraima 1 preferiranim
interesnim grupama. S obzirom na ovu strukturu podsticaja, samo naivan idealista bi mogao
ocekivati da ¢e ovaj politizovani proces rezultirati manjim rasipanjem, veim stvaranjem
bogatstva i boljom alokacijom investicionih sredstava nego Sto to Cine trziSta. Nijesu samo
menadZeri ti koji nemaju podsticaje za postizanje vece efikasnosti. Radnici koji imaju
zagarantovane poslove 1 placeni su isto bez obzira na to koliko se trude, imaju podsticaj da
smanje svoj trud. Sovjetska stvarnost zabiljezena je u staroj izreci: ,,Pretvaraju se da nas
placaju, a mi se pretvaramo da radimo.” (Jo$ jedna dobro poznata sovjetska izreka bila je:
»Svako ko ne krade od drzave krade od svoje porodice.)

Drugo, podsticaji za drzavna preduzeéa'” i agencije da kontroliu rashode i efikasno

214



obezbjeduju dobra su slabi. Umjesto da razvijaju svoje poslove zadovoljavaju¢i potrebe
klijenata, one se oslanjaju na drzavni budzet. Ne treba da cudi §to ¢e direktori drzavnih
organizacija biti motivisani da teze ve¢em budzetu. Veci budzet omogucava finansiranje
Sirenja, poveéanje plata, dodatna izdvajanja za klijente i druge faktore koji zivot Cine
udobnijim za menadZere. MenadZeri drzavnih preduzeca i agencija, gotovo bez izuzetka,
pokusace da ubijede zakonodavce da njihove aktivnosti proizvode dobra ili usluge od ogromne
vrijednosti za $iru javnost i da bi, uz jos viSe novca, mogli postici jo§ vece rezultate za drustvo.
Stavise, oni ¢e tvrditi da ée, ukoliko finansiranje ne bude odobreno, ljudi patiti, a posljedice ¢e
biti katastrofalne. Zakonodavcima i drugim drzavnim planerima biée teSko da procijene takve
tvrdnje.

Pored toga, podsticaj je slab za direktore 1 menadzZere javnih preduzeca da proizvode
efikasno i drze troskove niskim. Za razliku od privatnih vlasnika, menadzeri u javnom sektoru
ne ostvaruju znacajne koristi od poboljSane efikasnosti i nizih troskova. Ne postoji nista sli¢no
profitu u privatnom sektoru Sto bi pruzilo dokaz da je neka drzavna agencija ili preduzece
dobro vodeno. U privatnom sektoru, bankrot”) na kraju eliminise neefikasne proizvodace, ali
u javnom sektoru ne postoji slican mehanizam koji bi primorao neuspjeSne programe da se
ugase. Zapravo, loSe performanse 1 neuspjeh u postizanju ciljeva Cesto se koriste kao argumenti
za povecanje drzavnog finansiranja! Na primjer, policijska sluzba ¢e koristiti porast stope
kriminala kako bi trazila dodatna sredstva za sprovodenje zakona. Ako opadaju rezultati
ucenika na testovima, administratori javnih Skola iskoristi¢e taj neuspjeh kao argument za jo$
viSe sredstava. S obzirom na snazan podsticaj menadzera javnih preduzeca da proSire svoje
budzete, i slab podsticaj za efikasan rad, o¢ekuje se da javna preduzeca imaju vece troskove po
jedinici nego uporedive privatne firme.

Trece, postoji svaki razlog da vjerujemo da ¢e investitori koji rizikuju sopstveni novac
donositi bolje investicione odluke nego centralni planeri koji troSe novac poreskih obveznika.
Zapamtimo, investitor koji Zeli ostvariti profit mora otkriti 1 uloZiti u projekat koji povecava
vrijednost resursa. Investitor koji napravi greSku—odnosno ¢iji projekat rezultira gubicima—
snosic¢e posljedice direktno. Nasuprot tome, uspjeh ili neuspjeh vladinih projekata rijetko ima
znadajan uticaj na li¢no bogatstvo vladinih planera. Cak i ako je projekat produktivan, li¢na

dobit planera vjerovatno ¢e biti skromna. A ako je projekat rasipniC¢ki—ako smanjuje

215



vrijednost resursa—ovaj neuspjeh ¢e imati malo negativnog uticaja na prihod planera. Stavise,
oni mogu ¢ak imati li¢ne koristi od rasipnic¢kih projekata koji usmjeravaju subvencije i druge
beneficije prema politicki moénim grupama, koje ¢e zauzvrat pruziti dodatnu politicku podrsku
njihovoj agenciji ili preduzecu. S obzirom na ovu strukturu podsticaja, nema razloga vjerovati
da ¢e drzavni planeri biti uspjesniji od privatnih investitora u otkrivanju i realizaciji projekata
koji povecavaju bogatstvo drustva.

Cetvrto, efikasnost drzavne potro$nje biée ugrozena jer je budzet neograni¢ene vlade
nalik na zajednic¢ki resurs. Kada su novac i resursi zajednic¢ki vlasnistvo, postoji malo
motivacije za razmatranje buduénosti. Kao $to smo vidjeli u dijelu 2.1, privatno vlasnistvo,
medutim, pruza snaznu motivaciju da se uzmu u obzir buduéi efekti trenutnih odluka. Na
primjer, ribe u okeanu su zajednicko vlasnistvo dok ih neko ne ulovi, 1 kao rezultat toga,
mnoge vrste su na ivici istrebljenja zbog prekomjernog izlova. Svi u ribarskoj industriji bili bi
u boljoj poziciji kada bi se ribe lovile sporije, Sto bi pruzilo vecu priliku njihovim
populacijama da se oporave. S druge strane, zbog zajedni¢kog vlasnistva, svaki ribar zna da ¢e
ribe koje danas ne ulovi, sutra uloviti neko drugi. Dakle, postoji malo podsticaja za bilo koga
da smanji danasnji ulov kako bi vise riba bilo dostupno u buduénosti.

Sli¢no tome, kada interesne grupe ,,love (odnosno, lobiraju kod politickih planera) za
javna sredstva, imaju malo podsticaja da uzmu u obzir negativne posljedice viSih poreza 1
dodatnog zaduzivanja, na buducu proizvodnju. Zagovornici svakog projekta koji se finansira iz
budzeta shvataju da bi buduéa proizvodnja bila veéa kada bi porezi bili nizi, a privatne
investicije'” veée. Ali, takode shvataju da ako oni ne uzmu veéi dio drzavnog budzeta, to ée
uciniti neka druga interesna grupa. S obzirom na ove podsticaje, neefikasni projekti javne
potrosnje i stalni budzetski deficiti su ocekivani rezultat. Kao Sto smo vidjeli u dijelu 3.6,
rastuci problem stalnih budzetskih deficita Sjedinjenih Drzava predstavlja ozbiljan problem.

Peto, ne postoji nacin da centralni planeri pribave dovoljno informacija za stvaranje,
odrzavanje i stalno azuriranje plana koji ima smisla. Zivimo u svijetu dinamiénih promjena.
Tehnoloski napredak, novi proizvodi, politicki nemiri, promjene u potraznji i promjenjivi
vremenski uslovi neprestano mijenjaju relativnu oskudicu dobara i resursa. Nijedna centralna
vlast nece biti u stanju da prati te promjene, politicki ih procjenjuje i/ili pruza menadZerima

preduzeca razumne smjernice. Drzavni planeri nemaju ni informacije ni podsticaj da planiraju
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efikasno.

Video:

Rinkonomija (spontani poredak)

Centralno planiranje Cesto generiSe nenamjerne sekundarne efekte i ishode koji se
znacajno razlikuju od onoga §to je obecano. Kao $to je Adam Smit naveo prije vise od dva i po
vijeka, pojedinci imaju sopstvene umove, ono S§to Smit naziva ,principom kretanja.
(Pogledajte citat na pocetku ovog elementa.) Budu¢i da gradani imaju sopstvene umove,
njihove akcije Cesto stvaraju nepredvidene sekundarne efekte. Primjeri su brojni. Kada je
kineska vlada uvela politiku jednog djeteta 1980-ih, potencijalni roditelji su nerazmjerno ¢esto
abortirali zenske fetuse, Sto je dovelo do masivne neravnoteze polova u populaciji. Kao
rezultat toga, muskarci sada ¢ine gotovo 60% kineske populacije mlade od 35 godina. Sada se
NR Kina suofava s obrnutim demografskim trouglom, sa nedovoljno rasta populacije da
podrzi starenje stanovniStva koje se povecava alarmantnom brzinom. NR Kina ima sistem
penzionog osiguranja, ali ¢e njegovo finansiranje postajati sve teze. Stavise, mladi bradni par,
svako dijete iz porodice koja je imala samo jedno dijete, suocice se s teretom brige o dva
para starih roditelja bez pomo¢i bracde ili sestara. Nenamjerna posljedica politike jednog djeteta
mogla bi na kraju znaciti ,,kraj kineske komparativne prednosti jeftine kvalifikovane radne
snage, kao 1 ogroman izazov brige o njenom brzostaru¢em stanovniStvu.*

Sekundarni efekti su takode doveli do nepoZeljnih ishoda planiranja u Sjedinjenim
Americkim Drzavama. Pocetkom 1990-ih, Kongres je zatrazio od planera stambene politike da
preduzmu akciju kako bi povecali vlasniStvo nad stanovima medu osobama srednjeg i niskog
prihoda. Vladini planeri su odgovorili sniZzavanjem zahtjeva za u€esc¢e i kreditnim standardima
potrebnim za dobijanje hipotekarnog kredita, akcije koje su podsticale ljude da uzimaju vece
kredite nego $to su mogli priustiti. Vremenom, ovo je dovelo do sve ozbiljnijih nepredvidenih
posljedica: rastué¢ih neplacanja hipotekarnih kredita i stopa zaplijene nekretnina'”), bankrota
nekoliko finansijskih institucija, finansijske krize i teSke recesije 2008-2009, Sto je imalo

domino efekat koji se osjetio u ekonomijama mnogih zemalja Sirom svijeta.
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Ishodi centralnog planiranja mogu biti pogodeni i1 sukobima medu centralnim
planerima razli¢itih drzava. Napori vlada Sirom svijeta da postepeno ukinu koriS¢enje fosilnih
goriva pruzaju upecatljive primjere. Kada je Bajdenova administracija preuzela predsjednistvo
2021. godine, obustavila je izgradnju klju¢nih naftovoda, zabranila frakturiranje (proces koji
omogucava vadenje viSe nafte i gasa nego konvencionalno busenje) na drzavnom zemljistu 1
prekinula busenje u dijelu Nacionalnog arktickog rezervata divljine na Aljasci. Takode je uvela
regulative za smanjenje upotrebe fosilnih goriva, dok je prosirila subvencije za energiju vjetra i
sunca. Iako su troskovi energije iz vjetra i sunca smanjeni tokom godina, obje tehnologije se i
dalje u velikoj mjeri oslanjaju na subvencije. Pored toga, manje su pouzdane od nafte i gasa i
uvijek im je potreban rezervni izvor energije, kao §to su fosilna goriva.

Kao rezultat ovih politika, troSkovi proizvodnje koja zahtijeva veliku koli¢inu energije
u Sjedinjenim Drzavama su porasli. U isto vrijeme, kineski centralni planeri sprovodili su
politike osmisljene da zadrze niske troskove energije. Tokom 2021. i 2022. godine, Kina je
gradila dvije termoelektrane na ugalj sedmicno. lako je ugalj relativno jeftin, on je najprljaviji
od svih glavnih fosilnih izvora energije. Dakle, dok su americki centralni planeri povecavali
troSkove energije, kineski su ih smanjivali. Kao rezultat, proizvodnja koja zahtijeva veliku
koli¢inu energije premjestila se iz Sjedinjenih Drzava, koje imaju visoke troskove ali niske
emisije ugljen-dioksida, u Kinu, koja ima niske troSkove ali znatno vece emisije. Globalne
emisije ugljen-dioksida su se povecale—sto je suprotan ishod od onoga $to su americki planeri
namjeravali. Pored toga, smanjenje proizvodnje nafte u Sjedinjenim DrZavama podiglo je
svjetske cijene sirove nafte 1 prirodnog gasa, obogatilo trezore izvoznika nafte poput Rusije 1
omogucilo joj dodatna sredstva za rat protiv Ukrajine. Svijet je sloZen, pa se ishodi Cesto
razlikuju od namjera planera.

Centralno planiranje gotovo uvijek dovodi do uc¢vrséenja politicke moéi. To je tacno
¢ak 1 kada su politike kontraproduktivne. Razmislite o slu¢aju Venezuele. Politike centralnog
planiranja Socijalisti¢ke partije dovele su do smanjenja proizvodnje nacionalizovane industrije
nafte za dvije tre¢ine, hiperinflacije, rasta siromastva i pada Zivotnog standarda. U posljednjim
godinama, ¢etiri miliona ljudi, viSe od 10% populacije, napustilo je zemlju. Ipak, Socijalisticka
partija nastavlja da odrzava svoju dominantnu politicku poziciju.

Veliki skok naprijed, kljucni period u kineskoj istoriji obiljezen ambicioznim
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ekonomskim ciljevima, na kraju se pretvorio u katastrofu. Nauénici poput Lija i Janga'''®
tvrde da je ovaj kolaps rezultat znacajnih nedostataka centralnog planiranja. Vladin fokus na
brzu industrijalizaciju, naustrb poljoprivrede, doveo je do pogreSne raspodjele resursa i
nerealnih proizvodnih kvota. Posljedice ovih neuspjeha centralnog planiranja bile su razorne,
kulminirajué¢i Velikom kineskom gladu od 1959. do 1961. godine. Procjenjuje se da je glad
odnijela izmedu 20 1 50 miliona Zivota, §to je ¢ini jednom od najsmrtonosnijih gladi u ljudskoj

istoriji. Veliki skok naprijed danas se smatra neuspjehom centralnog planiranja.

Video:

Ekonomija filma "Lego"

Tokom 1970-ih 1 1980-ih, mnogi intelektualci 1 mediji vjerovali su da drzavna planska
ekonomija 1 "industrijska politika" pruzaju klju¢ za ekonomski rast. Ekonomisti Pol
Samjuelson 1 Lester Thuro bili su vode¢i zagovornici ovog pogleda. Oni su tvrdili da se trZiSne
ekonomije suocavaju s dilemom: ili ¢e morati da se okrenu ve¢em vladinom planiranju ili ¢e
trpjeti posljedice sporijeg rasta i ekonomske stagnacije. Medutim, kolaps sovjetskog sistema i
losi rezultati japanske ekonomije znacajno su umanyjili popularnost ovog pogleda.

Koje su implikacije javnog izbora i rezultata vladinog planiranja? Nobelovac F. A.
Hajek daje odgovor na ovo pitanje. U svom govoru prilikom primanja Nobelove nagrade, F. A.

Hajek je izjavio:

,Ako covjek ne Zeli da nanese vise Stete nego koristi u svojim naporima da
unaprijedi drustveni poredak, mora nauciti da, u ovom kao i u svim drugim
poljima gdje vlada sustinska slozenost organizovanog tipa, ne moze steci
potpuno znanje koje bi omogucilo kontrolu nad dogadajima. Zbog toga mora
koristiti znanje koje moze steci, ne da bi oblikovao rezultate poput zanatlije koji
oblikuje svoj proizvod, ve¢ da kultivise rast pruzajuci odgovarajuce okruzenje,

na nacin na koji bastovan to ¢ini za svoje biljke. 'Y
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Drugim rije€ima, ekonomija je previSe sloZena da bi se mogla mikroupravljati. Umjesto
toga, kao §to je naglaSeno u dijelu 2, najbolja strategija za postizanje rasta i prosperiteta jeste
uspostavljanje stabilnih institucija i dugorocnih politika. Ove mjere stvaraju okruzenje u kojem
pojedinci, slijede¢i sopstvene interese, preduzimaju produktivne aktivnosti koje stvaraju

bogatstvo.
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DIO 3.10

10. Decentralizacija, konkurencija i
spoljasnji faktori stabilnosti su kljucni

., Zanimljiv zadatak ekonomije je da m m:mm m
pokaze ljudima koliko malo zaista EIECTIONSIWITHi00%0RTHEVOTE

znaju o onome Sto misle da mogu da
dizajniraju. Naivnom umu ... moze
se ciniti apsurdnim da se u slozenim
uslovima red moze efikasnije postici

decentralizacijom odluka. *

— Friedrich Hayek

Konkurencija je discipliniraju¢a sila. Na

, . - Y Y
trziStu, preduzeca moraju konkurisati za

lojalnost potrosaca. Vecina ljudi prepoznaje

ovu cCinjenicu kada je u pitanju privatni .
"Izbori"

sektor. Nazalost, znacaj konkurencije u
"Kim Jong-Un pobjeduje na izborima u Sjevernoj Koreji sa

javnom sektoru Cesto se zanemaruje. 100% glasova."
Primarna svrha vlade je da

obezbijedi i zastiti prava pojedinaca. Vladi se daje monopol na legitimnu upotrebu sile kako bi

zaStitila prava pojedinaca ili drugih entiteta poput korporacija od onih koji bi mogli koristiti

silu da prijete, uzmu ili oStete osobu ili imovinu drugih. Medutim, kao S§to istorija pokazuje,

prisilne ovlasti vlade, posebno centralne vlasti, takode predstavljaju potencijalnu prijetnju

pravima pojedinaca. Zbog toga je generalno dobra ideja da politicka mo¢ bude i ogranicena i
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podijeljena.

Kao $to je diskutovano u prethodnom dijelu, struktura podsticaja s kojom se suocavaju
vladine agencije i preduzeca nije naroCito pogodna za efikasno poslovanje. Ne postoji nista
sli¢no profitu i gubicima $to bi pomoglo gradanima da procijene ucinak agencija i preduzeéa u
javnom sektoru. Kao rezultat toga, menadzeri drzavnih firmi ¢esto mogu prikriti ekonomsku
neefikasnost. Postoji malo podsticaja za kontrolu potroS$nje. Ako agencija ne potrosi sredstva
predvidena budZetom za tekucu godinu, njen zahtjev za vec¢i budzet naredne godine ¢e biti
oslabljen. Agencije obi¢no kre¢u u ,troSilacke pohode® na kraju budzetskog perioda ako
aproprijacije jo$ nijesu potrosene.

S obzirom na strukturu podsticaja unutar javnog sektora, od vitalnog je znacaja da se
vlada suocava s konkurencijom gdje god je to moguce. Ako zelimo da maksimalno iskoristimo
dostupne resurse, privatnim firmama mora biti omoguceno da se takmice na ravnopravnoj
osnovi s vladinim agencijama i preduze¢ima. Na primjer, kada vlade upravljaju odjelima za
odrzavanje vozila, Stamparijama, prehrambenim uslugama, sakupljanjem otpada, odrzavanjem
ulica, Skolama 1 slicnim agencijama, privatnim firmama se lako moze pruziti jednaka Sansa da
se takmice s javnim preduzecima, narocito uz paznju da se izbjegne politicko favorizovanje ili
¢ak korupcija. Konkurencija moze poboljSati uc¢inak, smanjiti troskove i podstaéi inovativno
ponasanje u vladi, bas kao i u privatnom sektoru.

Jedan od nacina za promovisanje konkurencije medu vladama je horizontalna podjela
vlasti izmedu izvr$ne, zakonodavne i1 sudske grane. Ako je ova struktura dobro osmisljena,
svaka od grana ¢e kontrolisati mo¢ ostale dvije. Politicka mo¢ se takode moZe podijeliti
vertikalno izmedu centralnog, drzavnog ili provincijskog 1 lokalnog nivoa vlasti.
Decentralizacija'”) smanjuje mo¢ politickih lidera, poput predsjednika, premijera i
zakonodavaca, koji vrSe vlast na nivou centralne vlade. Decentralizacija i Sirenje uloge
drzavnih 1 lokalnih vlasti u odnosu na centralnu vladu mogu pomo¢i u zastiti gradana od
eksploatacije. To je zato S$to je mnogo lakSe izbjeci represivne mjere drzavnih 1 lokalnih vlasti
nego centralne vlade. Ljudi mnogo lakSe mogu promijeniti lokaciju unutar zemlje kako bi
izbjegli visoke poreze i lose vladine usluge nego Sto mogu napustiti zemlju. Decentralizacija
olaksava gradanima da izaberu ,,opciju izlaska* i pronadu lokaciju koja nudi vladine usluge 1

poreze koji im viSe odgovaraju. Zauzvrat, ova mogucnost selidbe povecava podsticaje za
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Decentralizacija povecava konkurenciju unutar vlada. Kao §to smo naglasavali,
konkurencija medu preduzecima $titi potrosace od visokih cijena, loSe robe, loSe usluge i
neljubaznog ponasanja. Kada preduzeca lose sluze svoje klijente, gube posao u korist rivala
koji pruzaju bolje usluge. Konkurencija je disciplinirajuca sila, i ona moZe poboljSati uc¢inak,
smanjiti troSkove 1 podsta¢i inovativno ponaSanje u vladi, kao i1 u privatnom sektoru.

Decentralizacija i raznolikost u aktivnostima drzavnih i lokalnih vlasti takode mogu
gradanima ponuditi Siri spektar opcija za dobra i usluge koje se pruzaju kroz politicke procese,
¢ime se poboljSava njihova sposobnost da dobiju vladine usluge koje bolje odgovaraju
njihovim preferencijama. Ba$ kao S§to se ljudi razlikuju po tome koliko Zele da potroSe na
stanovanje ili automobile, oni ¢e takode imati razli¢ite stavove o troSkovima za javne usluge.
Neki ¢e preferirati veéi nivo usluga i bi¢e spremni da plate viSe poreza za njih. Drugi ¢e
preferirati nize poreze i manje vladinih usluga. Neki ¢e Zeljeti da se vladine usluge finansiraju
porezima, dok ¢e drugi preferirati vece oslanjanje na naknade za korisnike. Unutar okvira
decentralizovanog politickog sistema, pojedinci ¢e moci da se grupiSu s drugima koji zele
slicne kombinacije vladinih usluga 1 poreza. Ovo grupisanje omoguci¢e ve¢em broju ljudi da
dobiju usluge koje su vise u skladu s njihovim potrebama.

Stavise, kretanje ljudi izmedu decentralizovanih jedinica vlasti takode ée pomoéi u
poboljsanju efikasnosti. Ako neka vlada namece visoke poreze (bez pruzanja usluga
odgovarajuceg kvaliteta) i pretjerano reguliSe, neki pojedinci i preduzeca koja ¢ine poresku

osnovu odlucice se za ,,opciju izlaska®.

Video:

Konkurencija i efikasnost vlade

Skoro 40 miliona Amerikanaca seli se svake godine. To je mnogo preseljavanja!
Stavise, njihovo kretanje nije nasumiéno. Izmedu 2013. i 2022. godine, populacija deset drzava
s najvisim poreskim optere¢enjem—ukljucujuéi poreze na dohodak, prodaju (PDV) i imovinu

—porasla je u prosjeku za 3,7% kao rezultat razlike izmedu rodenih i1 umrlih, uz dodatnu
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imigraciju iz drugih drzava i inostranstva. U istom periodu, populacija deset drzava s najnizim
poreskim optereéenjem porasla je vise nego dvostruko, za 7,7%. Promjene u zaposlenosti
takode pruzaju uvid u obrazac preseljavanja. Medu cCetiri najnaseljenije drzave, zaposlenost
izmedu 2000. i 2022. godine povecana je u drzavama s niskim porezima, Teksasu i Floridi, za
41% 1 36%, u poredenju sa samo 16% 1 4% u drZzavama s visokim porezima, Kaliforniji 1
Njujorku. Ovi preseljeni ljudi Salju poruku vladama s visokim porezima 1 lo§im upravljanjem.
Kao $to preduzeca koja ne uspiju da zadovolje svoje klijente trpe gubitke, demokratske vlasti
gube gradane kada ih loSe sluze.

Sli¢no tome, unutar Evropske unije, zemlje u kojima neto prihodi (nakon oporezivanja)
imaju vec¢i udio u bruto prihodima privlace znacajno vec¢i broj stranih visoko kvalifikovanih
radnika.!"'® Ovi migranti $alju poruku vladama. Ba§ kao §to preduzeca trpe gubitke kada ne
uspiju da zadovolje svoje klijente, vlade gube gradane kada ih loSe sluze, osim ako ne koriste
mo¢ drzave da ograniCe kretanje, kao $to to radi Kina, koja ne dozvoljava onima koji nemaju
urbanu boravisnu dozvolu (hukou) za odredeni grad da dobiju medicinsku njegu ili da Salju
svoju djecu u Skolu.

Ukratko, decentralizacija omogucava ljudima da se kre¢u ka vladinim jedinicama koje
pruzaju zeljene javne usluge po relativno niskoj cijeni. Zauzvrat, kretanje biraca ¢e pomo¢i da
vlade ostanu u skladu sa preferencijama gradana.

Ako konkurencija medu decentralizovanim vladama treba da sluzi interesima gradana,
ne smije biti ugusena politikama centralne vlade. Kada nacionalna vlada (ili Evropska unija)
subvencioniSe, namece obaveze 1 reguliSe paket usluga koje pruzaju pokrajinske i1 lokalne
vlasti, time podriva konkurentski proces medu njima. Najbolje $to centralna vlada moZze uciniti
jeste da svoje ogranicene funkcije obavlja dobro i ostane neutralna u vezi s funkcionisanjem 1
nivoom usluga koje pruzaju pokrajinske i lokalne vlasti. Kao i privatna preduzeca, jedinice
vlasti preferiraju zastitu od rivala. Postoji tendencija da vlasti teze monopolskom polozaju.
Stoga, konkurencija medu vladama ne nastaje automatski. Mora biti ugradena u politicku
strukturu.

Postoji li zemlja koja predstavlja idealizovani model decentralizacije opisan ovdje? Sa
populacijom od oko 8,8 miliona stanovnika, Svajcarska, mala zemlja bez izlaza na more

okruzena evropskim silama, veoma je blizu ovom modelu. Njena geografska povrSina od
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41.285 kvadratnih kilometara je planinska, a mali dio je pogodan za poljoprivredu.

Uprkos svojoj maloj velicini, Svajcarska vlada je izrazito decentralizovana, a politicka
moc¢ podijeljena je i horizontalno i vertikalno. Postoji dvadeset Sest kantona (dvadeset punih
kantona 1 Sest takozvanih polukantona) koji funkcioni$u kao nezavisne drzave sa znacajnim
ovlaS¢enjima za ogranicavanje centralne vlasti. Svakih osam kantona mogu sazvati referendum
kako bi ukinuli odluku centralne vlasti.

Centralna vlast ima dva zakonodavna doma—Drzavno vijece (Council of States) i
Nacionalni savjet (National Council). Clanovi Drzavnog vije¢a biraju se veéinskim glasovima,
sa po dva Clana iz svakog od dvadeset kantona i jednim ¢lanom iz svakog od Sest polukantona.
Nasuprot tome, Nacionalni savjet se bira proporcionalnom zastupljeno$¢u. Ova razlika u
na¢inu izbora c¢lanova zakonodavnih tijela smanjuje mo¢ politickih stranaka i1 otezava
dobijanje zakonodavnog odobrenja na centralnom nivou. U Svajcarskoj ne postoji glavni
izvrSni organ s ovlas¢enjima slicnim predsjedniku ili premijeru. Centralnom izvrSnom granom
upravlja sedmoclano vije¢e koje biraju zakonodavna tijela. Ovlaséenja centralne vlasti za
oporezivanje su ogranicena, $to objasnjava zasto se viSe od polovine ukupnih poreskih prihoda
1 80% prihoda od poreza na dohodak prikuplja na nivou kantona 1 opStinskih vlasti.
Decentralizovana struktura Svajcarske pokazala se vrlo uspjesnom. Iako ima malo prirodnih
resursa, Svajcarska ima najveéi prihod po glavi stanovnika medu industrijalizovanim zemljama

1 spada medu najslobodnije ekonomije svijeta.
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Dio 3 Zavrsna razmatranja

,,Postoji ogromna inercija—tiranija statusa quo—u privatnim, a narocito u
drzavnim aranzmanima. Samo kriza—bila ona stvarna ili percipirana—donosi
stvarne promjene. Kada se ta kriza desi, mjere koje se preduzimaju zavise od
ideja koje su dostupne. To je, vjerujem, nasa osnovna funkcija: razvijati
alternative postojecim politikama, odrzavati ih Zivima i dostupnima dok

politicki nemoguce ne postane politicki neizbjezno. “(''”

— Milton Friedman, dobitnik Nobelove nagrade 1976. godine

Razmotrili smo funkcionisanje i trzista i politickog procesa. Iako oba imaju svoje nedostatke i
postoje legitimne uloge za vlade, empirijski dokazi ukazuju na to da zemlje s vecom
ekonomskom slobodom 1 ve¢im oslanjanjem na trziSta rastu brze i postizu vece nivoe prihoda.
(Pogledajte Drugi dio, grafike od 13 do 18.) Zasto je to tako? Odgovor lezi u podsticajima.
Trzista stvaraju snaznu silu koja motivise pojedince i preduzeca da sluze drugima, pruzajuéi im
dobra i usluge koje visoko vrednuju u odnosu na njihovu cijenu. U trzi$noj ekonomiji, prihod
se zaraduje pomazuc¢i drugima. Ako Zelite da zaradite mnogo, morate smisliti kako da mnogo
pomognete drugima. lako se ova ¢injenica rijetko prepoznaje, mozda zato Sto ljudi nijesu
svjesni toga, trziSta motivisu ljude da preduzimaju radnje koje unapreduju ljudski napredak.
Kao $to je Adam Smit primijetio prije skoro 250 godina, nevidljiva ruka trziSnih cijena
usmjerava pojedince vodene sopstvenim interesima ka preduzimanju radnji koje unapreduju
opste blagostanje.

Politicka alokacija je sustinski drugacija alternativa u odnosu na trziSta. Postoje dvije
opste strukture demokratskih politickih rezima: predsjednicki i parlamentarni.

Bez obzira na to da li je politicki sistem predsjednicki ili parlamentarni, politicka

raspodjela resursa, ¢ak i u demokratskim zemljama, ¢esto dovodi do sukoba izmedu li¢nih

226



interesa 1 opSteg blagostanja. Glasa¢i imaju malo podsticaja da daju dobro informisan glas.
Iako ishod politi¢ke odluke moze zna¢ajno uticati na potencijalnog glasaca, kolike su Sanse da
jedan glas odredi ishod izbora? Koristec¢i racionalnu analizu ,.,troSkova 1 koristi*, nevjerovatno
je da iko uopste glasa na izborima. Glasanje kao gradanska duznost je opsSteprihva¢ena norma,
ali to ne znaci da vecina glasaca ulaze trud da razumije pitanja s kojima se suocavaju. Na
primjer, istraZzivanja pokazuju da samo 37% Amerikanaca zna ime svog predstavnika u
Kongresu.

Da rezimiramo, politicari 1 politicke partije, u nastojanju da okupe vecinsku koaliciju,
imaju snazan podsticaj da koriste zaduzivanje, kreiranje novca i prikrivene poreze kako bi
sakrili stvarne troSkove resursa koji se uzimaju od gradana. Ti prikupljeni resursi zatim se
koriste za obezbjedivanje subvencija i drugih oblika favorizovanja kako bi se ,,kupila® podrska
razli¢itih glasackih blokova. Medutim, politicko favorizovanje podstice preduzeca, radnu
snagu i druge interesne grupe da preusmjere resurse sa produktivnih aktivnosti na rentijerske
aktivnosti, usmjerene na dobijanje §to vecih povlastica od drzave. Politicka raspodjela moze
zvucati kao dobra ideja, ali rezultati u stvarnom svijetu su ¢esto nepovoljni. Takav sistem
alokacije podriva ekonomsku efikasnost i vodi ka politici interesnih grupa, klijentelizmu,
prekomjernom zaduZzivanju i sukobima medu gradanima.

Sta bi se moglo uéiniti kako bi se minimizirale negativne posljedice demokratije? Kako
bi politicka struktura viSe u skladu s ekonomskim napretkom mogla izgledati? To su

kompleksna pitanja, ali kljucni elementi se mogu izloziti.

1. Politicka mo¢ mora biti podijeljena i ustavno ogranicena. Kao $to je lord Akton
rekao: "Moc¢ kvari, a apsolutna mo¢ kvari apsolutno." Kao §to je diskutovano u dijelu
3.10, uspjesne vlade dijele mo¢ medu mnogim konkurentnim entitetima, ¢ime se vrsi
raspodjela moc¢i. Na primjer, Ustav Srbije, usvojen 2006. godine, predvida
decentralizaciju, omogucavajuci osnivanje autonomnih pokrajina. Medutim, u praksi
je postojao pritisak na napore za decentralizacijom, pri ¢emu centralna vlada
zadrzava znacajnu kontrolu nad kljuénim oblastima kao Sto su finansije i
bezbjednost. Srpski slucaj ilustruje eroziju ustavnih ogranienja tokom vremena.

Dakle, potrebni su i strukturni faktori kako bi se ogranicila centralizacija vlasti.
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2. Kontrole i ravnoteze moraju sluziti kako bi se mo¢ vlade jasno podijelila
izmedu nezavisnih jedinica. Vlade obi¢no imaju tri oblasti djelovanja:
zakonodavnu granu koja donosi zakone, izvr$nu granu koja sprovodi zakone i sudsku
granu (sudovi) koja tumaci zakone. Medutim, postoji veliki broj institucionalnih
aranzmana ovih osnovnih funkcija. IgnoriSu¢i monarhije, diktature i vojne hunte
(koje moZda imaju demokratske formalnosti, ali su u stvarnosti pod dominacijom

jednog pojedinca ili male grupe), osnovni tipovi sistema se mogu klasifikovati kao:

1. Parlamentarni sistem, u kojem izvrSnu vlast obavlja lider (obi¢no nazvan
»premijer) kojeg bira parlament, a parlament preko premijera bira kabinet
ministara. U takvim sistemima premijer obavlja funkciju uz povjerenje
parlamenta i moze biti smijenjen u bilo kojem trenutku. Takve drzave mogu
imati figurativnog Sefa drzave (monarha, poput kralja Engleske) ili
predsjednika s ograni¢enim ovlas¢enjima (kao u Njemackoj).

ii. Predsjednicki sistem, u kojem izvrSnu vlast direktno biraju glasaci, a
predsjednik imenuje svoj kabinet, obi¢no uz saglasnost zakonodavnog tijela.
Sjedinjene Americke Drzave su dobar primjer takvog sistema.

iii. Polupredsjednicki ili mjeSoviti sistem, u kojem glasaci biraju predsjednika
koji ima ograniena, ali znacajna ovlas¢enja, dok je kabinet (ministri)
odgovoran parlamentu. Takav sistem postoji, na primjer, u Francuskoj.

U razmatranju parlamentarnih sistema, specifi¢ni institucionalni faktori su od
klju¢nog znacaja. Da li se izbori odrZzavaju u malim izbornim jedinicama koji biraju
jednog ¢lana ili u ve¢im koji biraju vise ¢lanova? U ovom drugom slucaju, da 1i se
mandati raspodjeljuju na osnovu udjela glasova i1 koliki je minimalni procenat
potreban za ulazak u zakonodavno tijelo?

Vecina postkomunistic¢kih tranzicionih zemalja (oko 60 procenata) usvojila je
mjeSoviti sistem. Trideset procenata ima parlamentarni sistem, dok ostatak
primjenjuje predsjednicki. Tokom vremena, neke zemlje—ukljucuju¢i Gruziju 2004.
godine, Cesku Republiku 2012. i Jermeniju 2015.—presle su s parlamentarnog na
mjeSovite sisteme. Ovlaséenja predsjednika u ovim mjeSovitim sistemima znatno
variraju medu drZzavama. Ukrajina je posebno nestabilna, sa izmjenama u relativnoj
mo¢i predsjednika i1 parlamenta u 1994., 1996., 2004., 2010. 1 2014. godini. Ova

nestabilnost osnovnih institucija oc¢igledno otezava planiranje investitora.
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lako svaki od pomenutih sistema ima svoje prednosti i mane, istrazivanja
ukazuju na to da predsjednicki sistemi obi¢no imaju manju drzavnu administraciju.
Razlog moze biti taj Sto su parlamentarni sistemi ¢esto koalicione vlade u kojima
viSe stranaka postavlja zahtjeve u korist svojih biraca i prioriteta kako bi podrzale
vladu. S druge strane, parlamentarni sistemi Sirom svijeta, ¢ini se, biljeZe brzi
ekonomski rast od predsjednickih. Medutim, u postkomunistickim zemljama
predsjednicki sistemi imaju dodatni nedostatak jer cesto dovode do centralizacije

vlasti, ¢ak 1 do nivoa autokratskih rezima sa demokratskom fasadom.

Procitaj:

Argument za ustavnu reformu u Ukrajini

Postoji nekoliko mogu¢ih modifikacija koje bi mogle unaprijediti
funkcionisanje parlamentarnih vlada. RoZer Majerson, dobitnik Nobelove nagrade
za ekonomiju 2007. godine, predlozio je prakti¢nu strukturu koja posStuje koncept
provjera i ravnoteza. S obzirom na Siroko rasprostranjene probleme korupcije u
tranzicionim ekonomijama, jedno logi¢no rjeSenje je razdvajanje odgovornosti za
vodenje vlade od odgovornosti za istrazivanje i gonjenje kriminalnih aktivnosti. Prva
odgovornost mogla bi biti povjerena premijeru, dok bi druga bila u nadleznosti
kancelarije predsjednika. Osnovni princip je da, ¢ak i u dugogodiSnjim pravnim
sistemima, a naroCito u novoosnovanim demokratijama, postojanje nezavisnog
izvora vlasti zaduzenog za istrazivanje korupcije znacajno smanjuje mogucnost da
takvi akteri potkopaju pravdu.

Jo§ jedna potencijalno korisna modifikacija jeste uvodenje vecih veéina za
odobravanje projekata na viSim nivoima vlasti. Na primjer, dok bi za donoSenje
odluka na lokalnom nivou bila dovoljna prosta veéina, za zakonodavno odobrenje na
regionalnom nivou mogla bi se zahtijevati troCetvrtinska vec¢ina, dok bi na
centralnom nivou bila potrebna dvotre¢inska vecina. Ova reforma bi ojacala lokalne i

regionalne vlasti i pomogla u ispravljanju tendencije da se mo¢ i kontrola
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koncentriSu prema centralnoj vlasti. Osim toga, zahtjevi za superve¢inu pri
odobrenju na regionalnom i centralnom nivou znacili bi da bi bila potrebna Siroka
saglasnost, a ne samo prosta vecina, prije nego Sto bi projekat mogao biti sproveden
na tim nivoima. To bi pomoglo u minimiziranju jo$ jednog nedostatka neograni¢ene
demokratije: moguénosti interesnih grupa da dobiju povlastice od vlade na racun
poreskih obveznika, potroSaca i ostalih gradana.

. Treéa grana vlasti, sudstvo, mora biti nezavisno. Iako je kontrola nad
imenovanjima sudija vazna, to nije jedini faktor koji doprinosi funkcionisanju
pravnog sistema kao mehanizma kontrole i ravnoteze. Ekonomska istrazivanja su
viSe puta pokazala da je nezavisnost sudstva vazan pokazatelj ekonomske
prosperiteta. Moramo jasno naglasiti da pod "nezavisno$cu" podrazumijevamo
stvarnu nezavisnost (de facto — stvarna nezavisnost), a ne samo ono §to je formalno
zapisano u zakonu (de jure — zakonska nezavisnost).!''®)

. Finansiranje putem zaduZivanja mora biti ograni¢eno. Ekonomska analiza i
savremena istorija pokazuju da je politicki proces pristrasan prema zaduZzivanju jer
omogucava politiarima da povecaju potroSnju bez povecanja poreza, ¢ime bi se
predvidljivo povecati dug na nivoe koji podrivaju prosperitet, kao Sto se dogodilo u
Gr¢koj. U mnogim drugim zemljama, kao Sto je Grcka, pitanje drzavnog duga
postalo je trajna briga, posebno posljednjih godina zbog ekonomskih izazova i
finansijske nestabilnosti. Dok grcki ustav predvida fiskalnu odgovornost 1 budzetsku
disciplinu, nema eksplicitnih ustavnih ograni¢enja na zaduzivanje vlade. Odsustvo
takvih ogranic¢enja doprinijelo je nagomilavanju znacajnih nivoa nacionalnog duga,
koji je 2021. godine dostigao 237,4% BDP-a. Sli¢ni problemi postoje i u zemljama
kao $to su Albanija i Hrvatska, koje su 2021. godine imale visok udio drzavnog duga
u BDP-u (91% za Hrvatsku 1 82,4% za Albaniju). Uvodenje ustavnog zahtjeva za
superve¢inom u parlamentu prilikom odobravanja drzavnog zaduZivanja moglo bi
biti potencijalno rjeSenje za rjeSavanje ovog nedostatka. Na primjer, zahtijevanje
dvotre¢inske ili troCetvrtinske vecine za odluke o zaduzivanju bi otezalo dodatno

zaduzivanje zemlje.
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5. Centralna banka mora biti nezavisna. Kao $to je raspravljeno u dijelu 2.5, novac
sa stabilnom vrijednoS¢u je klju€an za nesmetano funkcionisanje trzista. To
podrazumijeva kontrolu inflacije. Jedan nedostatak demokratskog sistema (iako
sigurno ne onaj koji nadmasuje njegove mnoge prednosti) je taj Sto politicari suoceni
sa neizvjesnim izborima mogu donositi odluke koje donose koristi sada, ali namec¢u
mnogo vece troSkove u buduénosti kada oni vise ne budu na funkciji. Ovaj kratak
vremenski horizont moze dovesti do visoke javne potroSnje bez povecanja poreza
kako bi se ta potrosnja finansirala. Suo¢eni s ovom dilemom, politi¢ari su ¢esto u
iskuSenju da "plate" svoju potro$nju tako Sto ¢e naloziti centralnoj banci da stvara
novac. Kao Sto smo vidjeli u dijelu 2.5, prekomjerno stvaranje novca vodi ka
visokom nivou inflacije. Donosioci monetarne politike moraju biti odgovorni za
svoje neuspjehe u odrzavanju stabilnosti cijena. Jedan nacin da se to postigne je da
se zahtijeva da oni koji su zaduzeni za monetarnu politiku—c¢lanovi Upravnog
odbora Centralne banke—podnesu ostavke ako ne uspiju da odrze inflaciju u okviru
odredenog raspona, na primjer od 0 do 3%. Ova vrsta odredbe €ini odgovornosti
kreatora monetarne politike jasnim 1 poziva ih na odgovornost ukoliko ne uspiju.
Novi Zeland je ve¢ usvojio politiku u ovom pravcu. Prekomjerna inflacija, ili ¢ak
hiperinflacija, moze nanijeti ogromnu Stetu ekonomiji. Ekonomska teorija i iskustvo
iz proslosti pokazuju da, uvodenjem nesigurnosti i mijenjanjem podsticaja,
otezavajudi planiranje za buduénost, inflacija snizava ekonomski rast i blagostanje
gradana u godinama koje dolaze. Kada centralne banke imaju nezavisnost da se
odupru pritiscima politicara, rezultati su niZe i stabilnije cijene i ve¢i stope rasta.

6. Sudstvo mora Stititi prava vlasniStva. Filozof Dzon Lok, piSu¢i krajem
sedamnaestog vijeka, tvrdio je da je pravo na posjedovanje i koriS¢enje privatne
imovine ,,prirodno pravo® i da je ,,ouvanje vlasniStva“ ,,veliki i osnovni cilj* zbog
kojeg su ljudi stvorili vlade. Gotovo svaki ustav pominje zastitu vlasniStva. Primjeri
uklju¢uju Ustav Sjedinjenih Ameri¢kih Drzava i Povelju o osnovnim pravima

Evropske unije, koja kaze:

,Svako ima pravo da posjeduje, koristi, raspolaze i ostavlja u
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naslijede svoju zakonito stecenu imovinu. Niko ne smije biti liSen
svoje imovine, osim u javnom interesu i u slucajevima i pod uslovima
predvidenim zakonom, uz pravednu nadoknadu koja se blagovremeno

isplacuje za njihov gubitak. *

Nazalost, mnogi od ovih visokih principa, kako se kaZe, ,nijesu vrijedni
papira na kojem su napisani.” Vlade Cesto podrivaju zastitu vlasniStva. Izrazi poput
»javni interes®, ,,pravedna nadoknada® ili ,,fer naknada* podlozni su interpretaciji.
Vlade cesto koriste regulative da oduzmu ili kontroliSu privatnu imovinu bez
naknade, iako vlasnik imovine nije prekrSio ni¢ija prava. Sudovi su obi¢no
dozvoljavali ovakva oduzimanja privatne imovine ako je zakonodavno tijelo
smatralo da je ta akcija ,,u javnom interesu ili da oduzimanje nije onemogucilo
vlasnika u koris¢enju njegove imovine. Ovaj problem je posebno izrazen kod tzv.
»efektivnog oduzimanja“ (onemogucavanje mnogih nacina koriséenja imovine, dok
se tehnicki ne mijenja vlasni§tvo). Sta znadi, na primjer, da pojedinac ,,posjeduje
zemljiSte na obali mora ako postoji regulativa koja zabranjuje gradnju ili koja
zahtijeva da svi mogu koristiti to zemljiste? Ukratko, jednostavno pisanje prava
vlasniStva u zakone ili ustave nije dovoljno za podsticanje ekonomskog rasta. Takva
prava moraju biti vjerodostojna i u njih moraju vjerovati potencijalni investitori.
Ekonomska istrazivanja su pokazala da je efekat prava vlasniStva na rast mnogo
snazniji kada su u kombinaciji sa nezavisnos¢u sudstva i ve¢im nivoom kontrola i
ravnoteza u vladinim strukturama.

. Mora postojati sloboda govora i slobodna i nezavisna Stampa. Iako su, kao §to je
ranije receno, kontrole i ravnoteze unutar vladine strukture vazne, one moraju biti
dopunjene spoljnim nadzorom. Ovo je posebno vazno u slucaju tzv. ,,saradnicke
korupcije®, u kojoj su 1 onaj ko daje mito 1 onaj ko ga prima pravno kaznjivi, Sto
otezava prikupljanje dokaza jer niko od ucesnika nema podsticaj da izda drugog.
Iako postoje sofisticiraniji statisticki testovi, veza izmedu slobodne Stampe 1 ukupne
efikasnosti vlade (kao i veéeg ekonomskog uspjeha) jasno se vidi iz jednostavnog

grafikona. Nije iznenadenje S§to su u autoritarnim vladama novinari izloZeni
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pretnjama cenzure, hapSenja, pa ¢ak 1 ubistvo.

Grafik 25: Sloboda Stampe smanjuje korupciju
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Izvor: Ajmo Bruneti, Beatris Veder, 'Slobodna tampa je loda vijest za korupciju', Casopis za javnu

ekonomiju, (2003), 87(7): 18011824, 10.1016/S0047-2727(01)00186-4.

Tehnoloski napredak u posljednjih 20 godina znac¢ajno je povecao sposobnost

gradana da nadziru vlade i1 drze ih odgovornima. Ponovo, jednostavan grafikon jasno
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pokazuje vezu izmedu prisutnosti interneta 1 nize korupcije. (Ovdje je Facebook
koriséen kao predstavnik za sve drustvene mreze.) Naravno, ovo je dvosmjerna ulica.
Tehnoloski napredak je takode ucinio mnogo laksim totalitarnim vladama da prate

Sta njihovi gradani rade (ili cak misle).

Grafik 26: Drustvene mreZe zna¢e manje korupcije
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Izvor: CK. Dza, & S. Sarangi, 'Da 1i drustvene mreze smanjuju korupciju?', Informacione ekonomije i

politika, Sveska 39 (jun, 2017): 60-71.

Sloboda stampe podrazumijeva vise od jednostavnog neometanja medija ili
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prijetnji novinarima. Kontrola televizije od strane vlada i1 njeno koriS¢enje za
propagandu predstavljaju problem u mnogim zemljama. Jo§ jedna zabrinjavajuca
tendencija je kada bogati politi¢ari kupuju svoje novine, televizijske i radio stanice.
Iako je uvijek upitno mijesati se u vlasniStvo privatnih medija, ovo je jedno od
podrucja gdje bi zdrava javna politika mogla zahtijevati ogranicenja.

. Sloboda kretanja, ulaganja i trgovine mora biti dostupna svim gradanima.
Sloboda pojedinaca da se bave poslovanjem i da ucestvuju u dobrovoljnim
razmjenama aktivnosti predstavlja kamen temeljac ekonomske slobode i1 napretka.
Kontrole cijena, ogranicenja ulaska u poslovanje i zanimanja, zakoni koji
ograni¢avaju razmjenu dobara i usluga preko nacionalnih granica, kao i druge
vladine regulative koje ograni¢avaju trgovinu, nijesu zdrava ekonomija. Licenciranje
zanimanja (koje zahtijeva vladino odobrenje za obavljanje odredenih zanimanja, kao
Sto je, na primjer, pletenje kose) predstavlja znacajnu antikonkurentsku mjeru koja
ograni¢ava moguénosti za rad, uklju¢uju¢i mnoge od najmanje imuénih ¢lanova
druStva. Kada postoji zabrinutost za zaStitu javnosti, sertifikacija (koja pruza
informacije o obuci pojedinca, ali ostavlja potroSa¢ima slobodu da procijene
relevantnost te obuke) predstavlja superiorniju opciju. Sa sertifikacijom, kupci
dobijaju informacije potrebne za donosenje odluka, a da se ne zatvaraju mogucnosti
za druge da dokazu da su sposobni pruzaoci usluga. Predvidljivo, licenciranje ¢e biti
koriS¢eno za ograni¢avanje trgovine i obezbjedivanje monopolskog polozaja
postojec¢ih pruzaoca usluga. Sloboda trgovine je osnovno ljudsko pravo, bas kao i1
sloboda govora i sloboda religije. Ne postoji razlog zbog kojeg gradani ne bi smjeli
da kupuju i prodaju od onih koji im daju najbolju ponudu, ¢ak i ako partner za
trgovinu zivi u drugoj zemlji. Pomalo iznenadujuce, iako je uzajamna slobodna
trgovina (gdje su oba partnera otvorena za medusobnu trgovinu) oc¢igledno korisna,
konsenzus medu ekonomistima je da uzajamnost nije neophodna. U gotovo svim
slucajevima, zemlja ¢e poboljsati zivote svojih gradana ako ukine barijere za
slobodan uvoz dobara, bez obzira na politiku svojih trgovinskih partnera. Logika ove
,,jednostrane slobodne trgovine* moze se vidjeti u citatu Dzoan Robinson (1903-83),

jedne od najoriginalnijih 1 najproduktivnijih ekonomista posljednjih 100 godina:
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., Cak i ako vas trgovinski partner baca kamenje u svoju luku kako bi
sprijecio dolazak brodova sa teretom, necete sebi pomoci ako bacite

kamenje u svoju luku.

Javna rasprava Cesto pokuSava da analizira slobodu trgovine, slobodu
kretanja 1 slobodu ulaganja kao odvojene teme. One to nijesu. Ako su radnici u
jednoj zemlji pla¢eni manje nego u drugoj, sva tri kanala ¢e se aktivirati. Radnici ¢e
pokusati da se presele u podrucje s viSim platama, investitori ¢e dolaziti u zemlju s
nizim platama kako bi iskoristili jeftinu radnu snagu, a roba proizvedena koriste¢i tu
radnu snagu bice jeftinija na globalnim trziStima. Blokiranje bilo kojeg od ovih
kanala samo ¢e povecati pritisak na preostale.

. Spoljni faktori stabilnosti su vaZni. Glasaci, poput svih ekonomskih racionalnih
ljudi, donose odluke poredeci troSkove i koristi. Politiari, kao §to smo vec
diskutovali, Cesto imaju veoma kratke vremenske horizonte koji zavrSavaju na
sljede¢im izborima. Ova nepovezanost oteZava usvajanje politika koje zahtijevaju
trenutne troSkove u zamjenu za mnogo vece dugorocne koristi. Ova vremenska
nedosljednost otezava politi¢arima da donesu vjerodostojne politicke obaveze. Lideri
takode mogu biti podlozni pritiscima mo¢nih interesnih grupa da usvoje politike koje
favorizuju insajdere na Stetu Sire javnosti. Jedno moguce rjeSenje je da lideri s
dugoroénom vizijom ograni¢e svoju sposobnost da odgovaraju na te pritiske
pridruZivanjem medunarodnoj organizaciji koja zahtijeva dobre politike kao uslov za
Clanstvo ili nastavak Clanstva. Postoji mnogo takvih organizacija. Evropska unija
(EU) namece zahtjeve poput niskog budzetskog deficita i ograni¢enja ukupnog nivoa
zaduzivanja vlade. Takode zahtijeva od clanica da usvoje zajednicki pravni okvir
(poznat kao Acquis Communautaire). lako neke politike EU (na primjer,
subvencije za poljoprivredu u okviru Zajednicke poljoprivredne politike) mozda
nijesu korisne ili su ¢ak u suprotnosti s principima zdrave ekonomije, one su obi¢no
mnogo bolje od onih koje bi mogle biti usvojene u mnogim postkomunistickim
zemljama bez podsticaja buduceg Clanstva u EU. Zemlje koje su imale razumnu

oc¢ekivanja da ¢e se pridruziti EU sproveli su mnoge bolne reforme koje su na kraju
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koristile njihovim gradanima.'''”

Ostale organizacije koje bi mogle imati slican pozitivan uticaj ukljucuju
Severnoatlantski savez (NATO), Svjetsku trgovinsku organizaciju (WTO), Evropski
sud za ljudska prava, Organizaciju za ekonomsku saradnju i razvoj (OECD) i
Medunarodni centar za rjeSavanje investicionih sporova (ICSID). Medunarodni
monetarni fond (IMF) je posebno vazan u podsticanju vlada da usvoje politike koje
podsticu rast. Zemlje se obi¢no obracaju IMF-u za pomo¢ kada su prekomjerno
troSkovi vlade stvorili krize valute, kada medunarodni trziSta kredita viSe nijesu
dostupna za finansiranje daljih troSkova vlade. Samo pritisak od strane IMF-a i
Evropske centralne banke (ECB) nagnao je gr¢ku vladu da usvoji neophodne
reforme.

Cak i spoljne rang liste organizacija koje ne zahtijevaju ¢lanstvo mogu imati
pozitivan uticaj na u¢inak vlade. Gruzija, na primjer, se ponosi time §to je rangirana
medu prvih 10 zemalja na listi "LakSeg poslovanja" Svjetske banke, a vladini
ministri se pozivaju na odgovornost za reforme koje poboljSavaju ovaj rang. Primjer

bi bila gr¢ka duzni€ka kriza od 2010. do 2018. godine.

Ovi principi ¢e ljudima pruziti zastitu od represivnosti centralizovane vlasti i pomo¢i da
se kontroliSu troskovi vlade i zaduzivanje, dok istovremeno ogranicavaju sklonosti politi¢ara
da sluze posebnim interesnim grupama i potkopavaju liénu slobodu. Zajedno, ove promjene bi
predstavljale pozitivan korak ka vrac¢anju vlasti zasnovanoj na uzajamnom dogovoru, umjesto
na mo¢i pljacke. Ne sumnjamo da bi ovi principi osigurali rast i prosperitet buduc¢im
generacijama.

Svjesni smo da je malo vjerovatno da ¢e strukturne promjene, poput onih gore
navedenih, biti univerzalno prihvacene ili usvojene u bliskoj buduénosti. Takode prepoznajemo
da, osim nekoliko ekonomista iz oblasti javnog izbora, ve¢ina ljudi uopSte ne razmislja o
problemu kako politicki proces funkcioniSe i $ta bi moglo biti u¢injeno da bi se unaprijedilo
njegovo djelovanje. Mediji i lideri javnog mnjenja uglavnom se fokusiraju na to ko stice
politicku mo¢, dok u velikoj mjeri ignoriSu negativne posljedice nacina na koji se ta mo¢

koristi.
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Dakle, podstaci ljude da ozbiljno razmisljaju o strukturi vlasti i o tome $ta bi moglo biti
ucinjeno da se unaprijedi njeno funkcionisanje bi¢e izazov. Medutim, ekonomska analiza nam
ukazuje da su ¢ak i najdemokratskije zemlje na nekim neodrzivim putevima. Ako ne dode do
promjena, kriza je neizbjezna, a ona moze stvoriti priliku za konstruktivne promjene.
(Pogledajte citat Miltona Fridmana na pocetku ovog dijela.)

Od vitalnog je znaCaja, kada razmiSljamo o strukturi vlasti, razlikovati formu od
stvarnosti. Mnoge zemlje imaju strukturu vlasti koja izgleda poput ideala o kojem smo
raspravljali. Imaju viSepartijske izbore, nominalno nezavisne zakonodavne i pravosudne
organe i viSe nivoa vlasti, od nacionalnog do opstinskog. Ipak, te vlade Cesto nijesu istinski
osjetljive na volju svojih gradana. Primjeri su brojni medu postkomunistickim zemljama, kao 1
postkolonijalnim drzavama u Africi 1 Latinskoj Americi.

Medutim, takve eksploatatorske vlade su rijetke u dobro uspostavljenim ekonomijama
slobodnog trzista. Ekonomske slobode je tesko pomiriti s politickom represijom.''””) Kako
stanovnistvo postaje sigurnije u pogledu svakodnevnog zZivotnog standarda, one tezi da se vise
fokusira na apstraktna pitanja kao Sto su politicka i vjerska sloboda i rodna ravnopravnost.
Preduzetnicko otkrivanje predstavlja snaznu silu za ljudski napredak.

Naglasili smo ulogu trziSta i razmjene, za razliku od vlada, u obezbjedivanju druStvenih
koristi jer se ova razlika preCesto pogresno razumije. Svjesni smo, medutim, da nijesu sve
radnje koje pojedinci preduzimaju kako bi sluzili drugima kompenzovane kroz trzista.
Pojedina¢ne nagrade Cesto dolaze u oblicima koji nijesu novc€ani. Zapravo, podjela koju smo
povukli izmedu javnog i1 privatnog (trziSnog) sektora nije potpuna. Postoji i ono $to ekonomisti
nazivaju treéi sektor'”, koji obuhvata dobrotvorne organizacije, neprofitne organizacije,
socijalna preduzeca i1 zajednicke grupe koje pruzaju klju¢ne usluge, pomazu u poboljsanju
dobrobiti ljudi i, na taj nacin, doprinose ekonomskom rastu. Ovaj trec¢i sektor Cesto ima
znacajnu veli¢inu u razvijenim ekonomijama. Jedna nedavna procjena, na primjer, procijenila
je broj neplacenih volontera koji sluze drustvu u Evropi na ekvivalent viSe od 15 miliona
radnika sa punim radnim vremenom.

Dokazi o odnosu izmedu treceg sektora i prvog (privatnog) i drugog (javnog) sektora
su razliciti, ali generalno pokazuju da uspjesniji privatni sektor povecava novcane donacije u

dobrotvorne svrhe, dok ima zanemarljiv uticaj na doniranje vremena. Jasno je, medutim, da
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Sirenje javnog sektora potiskuje privatne odgovore na socijalne ili druge probleme. Dokazi iz
SAD-a i Kanade ukazuju na to da drzavne subvencije smanjuju privatnu podrSku neprofitnim
organizacijama ¢ak do 75%. Subvencije pojedincima takode imaju tendenciju da smanje radni
angazman i formiranje porodica kod primalaca.S druge strane, dokazi pokazuju da vlada koja
bolje ispunjava svoje osnovne funkcije, poput smanjenja nezaposlenosti i inflacije te
podsticanja ekonomskog rasta, povecava sklonost gradana da volontiraju, kako kroz donacije
novca, tako i kroz doniranje svog rada.

Uistinu, Elinor Ostrom postala je prva zena koja je osvojila Nobelovu nagradu za
ekonomiju za svoj pionirski rad koji pokazuje da dobrovoljne zajednicke organizacije postizu
bolje rezultate od Cistih trzista ili vladinih politika u rjeSavanju problema javnih dobara.

Djelovi 2 1 3 su se fokusirali na nacionalni prosperitet. Dio 4 ¢e se fokusirati na li¢ni
prosperitet. Razmotri¢e prakti¢ne strategije koje vam mogu pomoc¢i da se bolje pripremite za
buduénost i ostvarite uspjesniji zivot. Dok to ¢inimo, pozivamo vas da se prisjetite rijeci

Alberta Svajcera:

,,Ne znam kakva ¢e biti vasa sudbina. Neki od vas ¢e mozda zauzeti izvanredne
porzicije. MozZda ¢ée neki od vas postati poznati po svom peru ili kao umetnici. Ali
znam jedno: jedini medu vama koji ¢e zaista biti srecni su oni koji su trazili i

pronasli nacin da sluze drugima..

Cesto ée trzista, kao $to smo naglagavali, nagraditi takvu sluzbu, ali u drugim prilikama

nagrade ¢e biti u radosti i zadovoljstvu koje dobijate pomazuc¢i drugima.
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DIO 4

Dvanaest kljucnih principa prakti€nih
licnih finansija

Principi:

1. Otkrijte svoju komparativnu prednost.

2. Povecajte svoju vrijednost.

3. Planirajte svoje troskove i Stednju.

4. Mudro upravljajte kreditnim zaduZenjima.
5. Trosite strateski.

6. Planirajte za nepredvidene situacije.
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7. Iskoristite snagu sloZenog ukamacivanja.

8. Diverzifikujte svoju imovinu.

9. Shvatite da niko ne moze stalno ‘nadmudrivati trziste’.
10. Uskladite trajanje svojih investicija sa viemenom kada ¢e vam novac biti potreban.
11. Smanjite rizike.

12. Koristite osiguranje za upravljanje neizbjeznim rizicima.

Uvod

., Morate biti veoma pazljivi ako ne znate kuda idete, jer mozda necete stici

‘

tamo. *

— Jogi Bera, americka bejzbol zvijezda i filozof

Drugim rije¢ima, svako od nas treba da ima plan za svoje finansije. Ako ga nemamo, mozemo
zavrsiti tamo gdje ne zelimo. Dvanaest elemenata u dijelu 4 formiraju osnovu prakticnog plana
koji se fokusira na stvari koje mozete odmah primijeniti, a koje ¢e vam pomoc¢i da donesete
bolje finansijske odluke, bez obzira na vasu trenutnu starost, nivo prihoda ili porijeklo.

Ako ne preuzmete kontrolu nad svojim finansijama, one ¢e preuzeti kontrolu nad vama.
Zasto je to tako da, iako ljudi u SAD-u i Evropskoj uniji imaju mnogo vece prihode u
poredenju sa ljudima u postkomunistiCkim zemljama, mnogi i1 dalje imaju finansijske
poteskoce? Odgovor je da je finansijska nesigurnost uglavnom rezultat izbora koje donosimo,
a ne prihoda koje zaradujemo.

Odluke o licnim finansijama 1 investicijama mogu djelovati potpuno odvojene od
ekonomije, ali to nije slucaj. Zakon komparativne prednosti (vidi Dio 1.4), koji objasnjava
zaSto zemlje imaju koristi od specijalizacije u aktivnostima koje najbolje obavljaju, takode

objasnjava zasto i vi kao pojedinac mozete imati koristi od specijalizacije u stvarima koje
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dobro radite i koje drugi visoko vrijednuju. Sli¢no tome, kada je u pitanju stvaranje bogatstva
tokom vremena, preduzetniStvo, finansijska odgovornost, planiranje karijere i ulaganje u
kapital (posebno ljudski kapital) su jednako vazni za pojedince kao i za zemlje.

Dvanaest elemenata predstavljenih u dijelu 4 nece vas uciniti finansijskim stru¢njakom
niti momentalnim milionerom, ali ¢e vam odmah pomo¢i da zapoc¢nete sa osnovnim koracima
za izgradnju bogatstva. Jo§ vaznije, pomoc¢i ¢e vam da izbjegnete velike finansijske greske.
Pojedinci koji smatraju da nemaju vremena ili strucnosti da razviju dobar finansijski plan
mozda nece primijeniti ¢ak ni jednostavne smjernice i mogu se kasnije suociti sa finansijskim
problemima.

Zivot, poput ekonomije, se odnosi na izbore. Nas cilj je da poboljsamo vasu sposobnost
da izaberete finansijske opcije koje vas vode ka sre¢nom, udobnom 1 ispunjenom Zzivotu. Taj
cilj nije samo u zaradivanju novca. Kada je u pitanju sre¢a, nematerijalna imovina, poput
porodice, prijatelja, angazovanog rada, dobrog braka, religijskih uvjerenja, prijatnih hobija 1
pomaganja drugima, jednako je, ako ne i viSe, vazna.

Medutim, Zelja za ve¢im bogatstvom nije neprimjerena. Bez obzira na to koji su vasi
ciljevi u zivotu, lakSe ih je ostvariti sa manje dugova 1 viSe bogatstva, Sto vam pruza vise
izbora, ne samo u vasem zivotu. Neki od najbogatijih ljudi na svijetu, kao Sto su Bil Gejts i
Voren Bufet, koristili su svoje ogromno bogatstvo kroz filantropiju kako bi pomogli drugima
na razne nacine i kako bi se suocili s nekim od najtezih svjetskih problema. Ali ne morate biti
medu super bogatima da biste Zeljeli viSe bogatstva da pomognete svojim starim roditeljima ili

donirate religijskim, kulturnim 1 humanitarnim organizacijama.

., Wvijek sam govorio svojim studentima*, kaze DZon Morton, jedan od vodecih
americkih ekonomskih edukatora, ,,da Zivot nije lutrija i da Zivot nije ‘igra sa
nultom sumom'”. Va§ uspjeh nece oduzeti od uspjeha drugih. Vas uspjeh zavisi

vep . .. . . (]2
od vasih izbora, a izbori imaju posledice.“'”"

Dakle, svi imamo podsticaj da poboljSamo donosenje finansijskih odluka. Ovih

dvanaest smjernica vam mogu pomoci da to postignete.
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DIO 4.1

1. Otkrijte svoju komparativhu prednost

TheFreemanOnline.org

,Svi su genijalci. Ali ako procijenjujete ribu prema njenoj sposobnosti da se

popne na drvo, ona Ce cijeli Zivot misliti da je glupa. *

— Albert Ajnstajn
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Kroz ovu knjigu smo koristili princip komparativne prednosti kako bismo objasnili osnovu za
medunarodnu trgovinu i specijalizaciju medu firmama. Princip komparativne prednosti je
jednako vaZzan i kada pojedinci razmatraju svoje karijerne i poslovne moguénosti. Razmislite o
odnosu izmedu svojih vjestina i oportunitetnih troskova.

Uzmimo jedan ekstrem: zamislite da je neko bolji od svih drugih u svakoj proizvodnoj
aktivnosti (tj. ima apsolutnu prednost”) u svemu). Da li bi ta osoba trebala da pokusa da
zadovolji sve svoje potrebe i Zelje troSe¢i malo vremena na svaku aktivnost (i da ode u krevet
iscrpljena)? Sada pogledajmo drugi ekstrem: zamislite da je neko loSiji u svemu od svih
drugih. Da li bi ta osoba trebalo da odustane 1 umre od gladi? Odgovor na oba pitanja je ,,Ne!*
U oba slucaja, svaka osoba bi imala koristi od specijalizacije i trgovine s drugima.

Bez obzira koliko ste talentovani, kada uzmemo u obzir oportunitetne troskove, bicete
relativno produktivniji u nekim oblastima nego u drugima. Sli¢no tome, bez obzira koliko ste
slabi u proizvodnji, mo¢i ¢ete da proizvedete nesto po nizem relativnom trosku u poredenju s
drugima. Mo¢i Cete da se uspjesno takmicCite u nekim oblastima i mozete imati koristi od
specijalizacije tamo gdje imate komparativnu prednost.

Vasa komparativna prednost se odreduje vaSim relativnim sposobnostima, a ne
apsolutnim sposobnostima. Ova poenta je veoma vazna. Instinktivno to znate. Zamislite da je
va$ supruznik bolji od vas i1 u kuvanju i u bastovanstvu. Bra¢na harmonija je malo vjerovatna
ako vas$ supruznik radi sav posao dok vi provodite vrijeme na drustvenim mrezama. S druge
strane, ako ste iole bolji u kuvanju nego u baStovanstvu, a vi mijenjate svoje vrijeme i vjesStine
pravljenja ukusne hrane za vrijeme 1 vjeStine vaseg supruznika u gajenju biljaka, oboje Cete
imati koristi.

Neki ljudi pocinju s manje prednosti nego drugi, ali ¢ak i oni mogu izuzetno
napredovati ako uloZe trud i marljivo rade. Cesto postoji veliko divljenje prema ljudima koji
prebrode tesSke pocetke i1 postanu uspjesni. Neda¢e—odlucnost da se izade iz loSe situacije—
mogu biti veliki motivator.

Nikada nije prerano da preuzmete kontrolu nad razvojem svoje karijere i planirate kako
najbolje mozete razviti svoje talente i koristiti trziSnu saradnju kako biste ostvarili svoje
ciljeve. Iako poznajete svoje interese i vjeStine, vjerovatno ¢e vam biti potrebne dodatne

informacije kako biste ih oblikovali u ciljeve. Mozda ¢ete morati da razgovarate s profesorima
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koji vas najbolje poznaju, sa svojim roditeljima 1 rodbinom (od kojih ¢ete vjerovatno dobiti
najopreznije i konzervativne savjete) i da pretrazite internet kako biste saznali koje
kvalifikacije su potrebne za profesiju koja vas zanima. Ovakav "blue-sky" nain razmisljanja
gotovo niSta ne kosSta, a moze vas podstaci da razmotrite profesije o kojima u pocetku mozda
nijeste razmisljali.

Tri druge korisne metode za sticanje iskustva izbliza o potencijalnim profesijama ili
profesionalnim okruzenjima su: posmatranje, volontiranje i informativni razgovori.
Posmatranje podrazumijeva da kontaktirate nekoga u profesiji koja vas zanima 1 pitate da li
mozete tiho pratiti Sta rade tokom jednog dana, dok obavljaju svoje zadatke. Ne bojte se da
kontaktirate nekoga koga ne poznajete. Ponekad ¢e vam ljudi jednostavno re¢i ,,ne“, ali
ljubazan email ili pismo sa iskazanim interesovanjem moze vam donijeti ,,da“. Veoma je
laskavo kada je mlada osoba dovoljno zainteresovana za ono $to neka etablirana osoba radi 1
zeli da stupi u kontakt sa njom. Ovo takode pokazuje odredeni nivo spremnosti na rizik i
samopouzdanje u meduljudske vestine, $to su osobine koje poslodavci vrednuju. Ako ne
mozete uskladiti dan posmatranja sa svojim rasporedom, moZete zatraziti sastanak kako biste
razgovarali o toj karijeri. Vidio sam da su ovakvi li€ni kontakti bili vrlo uspjesni za studente u
pronalazenju praksi, budu¢em mentorstvu i savjetovanju o obrazovanju ili karijernim
kontaktima, a u jednom slucaju ¢ak i u pronalazenju dobrog posla (kao asistent predsjednika
kompanije!).

Volontiranje u oblastima gdje su ljudi marginalizovani i gdje je pomo¢ uvijek potrebna,
kao Sto je rad sa starijim osobama ili sa osobama sa invaliditetom, moze biti li¢no
zadovoljavajuéi i dobar nacin za isprobavanje razli¢itih karijernih moguénosti. Na primjer,
ucenice desetog razreda Zara i Tina su volontirale po tri sata nedjeljno nakon Skole u bolnici,
razgovaraju¢i sa pacijentima oboljelim od hroni¢nih bolesti i ¢itaju¢i im. Obje su dozivjele
veliko zadovoljstvo i razvile novu empatiju prema drugima. Zara je, medutim, odlucila da
karijera medicinskog profesionalca nije za nju, jer je previse emotivno doZivljavala patnje
drugih. Tina, s druge strane, postala je doktorka.

Vratimo se na komparativnu prednost prilikom donoSenja obrazovnih i karijernih
odluka. Troskove obi¢no percipiramo kao nesto Sto treba svesti na najmanju mogucu mjeru.

Ipak, zapamtite da troSkovi odrazavaju najvrijedniju priliku koju smo izgubili kada biramo

245



neku opciju. Kada imate atraktivne alternative, vasi izbori ¢e biti skupi. Na primjer, da li da
uzmete honorarni posao kao konobar ili konobarica kako biste imali viSe novca dok studirate?
Ili da pozajmite novac kako biste uzeli dodatni kurs i tako brze zavrsili fakultet? Obje opcije su
privlacne. Dalje, kako poboljSavate svoje vestine i vasi izbori postaju privlacniji, izbor izmedu
opcija postaje skuplji.

Nasuprot tome, vasi troSkovi ¢e biti niski kada imate vrlo malo dobrih izbora. Na
primjer, vrlo efikasan na¢in da smanjite troSkove ¢itanja ove knjige bio bi da ostanete nasukani
s njom na pustom ostrvu, gdje je Citanje jedina aktivnost pored gledanja u more. Smanjili biste
trosak obavljanja jedne privlacne aktivnosti, poput Citanja ove knjige, eliminisanjem prilike da
se bavite mnogim drugim privla¢nim stvarima. lako mozda nemate izbora kada ste nasukani na
pustom ostrvu, imate izbore koje mozete donijeti kako biste sebi poboljsali Zivot
povecavanjem svojih moguénosti, a ne njihovim smanjivanjem.

Mladi se Cesto ohrabruju da nastave visoko obrazovanje kako bi imali visSe atraktivnih
mogucénosti kasnije u zivotu. Medutim, to je isto kao i ohrabrivanje da povecéaju troskove svih
svojih izbora. Dobra edukacija ¢e generalno povecéati vaSu produktivnost i iznos koji ¢e
poslodavci biti spremni da vam plate. lako ¢e povecati vasu buducu zaradu, takode znaci da
¢ete morati da se odreknete tri godine niZe plate koje biste mogli da zaradujete odmah nakon
srednje skole.

Odluke u vezi s karijerom ne uklju¢uju samo prepoznavanje stvari koje najbolje radite.
Takode je od vitalnog znacaja otkriti gdje lezi vaSa strast—one produktivne aktivnosti koje
vam pruZzaju najviSe zadovoljstva. Ako uzivate u onome §to radite i vjerujete da je to vazno,
bicete sre¢ni da radite joS viSe na tome i tezite da postanete bolji. Tako kompetencija i strast za
nekom aktivno$¢u obicno idu zajedno i mogu se dodatno pojacati vasom velikodusnos¢u u
radu za dobrobit zajednice (ili ¢itavog Covjecanstva ako ste veoma ambiciozni). Razmislite o

pravom bogatstvu u smislu li€nog ispunjenja.
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DIO 4.2

2. Povecajte svoju vrijednost za druge

, Kada vidimo vrijedne ljude, trebali bismo razmisljati o tome kako da se
izjednacimo sa njima; kada vidimo ljude suprotnog karaktera, trebali bismo se

okrenuti sebi i preispitati vlastite postupke. *

— Confucius

U trziSnoj ekonomiji, finansijski uspjeh odraZzava sposobnost pojedinca da drugima pruzi
korist. Ovo vazi i za zaposlene i za preduzeca. Ako zelite da postignete visoke prihode, trebalo
bi da smislite kako da pruZite usluge koje drugi visoko vrednuju.

Kao §to je ranije naglaSeno, poboljSanje znanja, visi nivo vjestina 1 iskustvo generalno
povecavaju produktivnost i unapreduju sposobnost pojedinca da drugima pruzi vrijedne
usluge. Kao rezultat, ulaganjem u ljudski kapital—obrazovanje, obuku i druge forme sticanja
vjestina—mogu se poboljsati produktivnost i prihodi. Medutim, i druge licne osobine uti¢u na
produktivnost. Dvije od najvaznijih su li¢ni stavovi i1 preduzetnicki nacin razmisljanja. Znacaj
ovih osobina kao izvora produktivnosti usko je povezan sa onim S$to psiholozi nazivaju
emocionalnom inteligencijom (EQ). Mnogi psiholozi sada vjeruju da je EQ vazniji od IQ-a kao
determinanta li¢nog uspjeha.'””) Cak i ekonomisti &esto zanemaruju ova dva kljuéna izvora
li¢ne produktivnosti. Razmotrimo svaki od njih.

Kako li¢ni stavovi uticu na produktivnost i uspjeh? Razmislimo o sljede¢em
jednostavnom misaonom eksperimentu: pretpostavimo da poslodavac procjenjuje dva
potencijalna kandidata. Prvi kandidat ima sljedec¢e osobine i1 stavove: postenje, pouzdanost,
upornost, odgovornost, povjerenje, postovanje prema drugima, zelju za u¢enjem i napretkom, 1
sposobnost za rad u timu. Drugi kandidat ima drugaciji skup osobina: nepoStovanje prema

drugima, nepouzdanost, svadljivost, prezir prema obrazovanju, vulgarnost u govoru,
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okrivljivanje drugih za probleme i nepostenje. Ako ste vi poslodavac, koga biste zaposlili?
Ocekivano, vecina bi zaposlila prvog kandidata jer posjeduje osobine i stavove koji podsticu
uspjeh. Kada su ostale stvari jednake, zaposleni s ovakvim pozitivnim stavovima su obi¢no
produktivniji 1 bolje funkcioni$u u saradnji s kolegama. Suprotno tome, drugi skup osobina
vodi ka neuspjehu. Ove osobine 1 stavovi naruSavaju produktivnost i sposobnost zaposlenog da
radi s drugima.

Ako Zelite da budete uspjesni, potrebno je da njegujete, razvijate i jaCate prvi set
stavova 1 osobina dok one ne postanu vase navike—osnovne vrijednosti vaseg zivota.
Podjednako je vazno odbaciti drugi, neuspjehu sklon, skup stavova iz svog Zzivota. Ne
dozvolite da vas bilo ko, ukljucujuéi prijatelje, uvjeri da su osobine iz tog drugog skupa ,,kul*.
One vode ka problemima, a vi ne Zelite i¢i tim putem.

Dobra vijest je da mozete izabrati stavove koji vode ka uspjehu, umesto onih koji vode
ka neuspjehu. Stavie, moZete to uliniti bez obzira na svoje porodi¢no porijeklo, trenutni
prihod, nivo obrazovanja ili izbor karijere. Vasi stavovi ¢e imati veliki uticaj na vas buduéi
finansijski uspjeh. Pozitivni stavovi ¢e vam pomo¢i da prevazidete druge nedostatke, kao Sto
su loSe obrazovanje ili finansijski ograni¢eno djetinjstvo.

Koji su to stavovi? Oni su dobro sazeti u knjizi 7 navika visoko efikasnih ljudi kao:

1. Budite proaktivni (Preuzmite odgovornost za sopstvene izbore i postupke).

2. Imajte na umu krajnji cilj (Imajte jasnu viziju zeljenog cilja i smjera kojim idete).

3. Radite prvo stvari koje su najvaznije (Napravite prioritet svojih aktivnosti).

4. RazmiSljajte u duhu “pobjeda-pobjeda” (Kao S§to smo ve¢ naglasavali, tezite
ishodima koji su korisni za sve ucesnike aktivnosti).

5. Razumijte druge i vas ¢e razumjeti (Aktivno sluSajte i saosjecajte sa onima sa kojima
komunicirate).

6. Koristite sinergiju (Cijenite razlike 1 razlicite perspektive kako biste stvorili bolje
rezultate kroz saradnju).

7. Ostrite mac¢ (Kao Sto tup mac zahtijeva brusenje, tako i vi stalno ulazite u: brigu o

sebi, kontinuirano uéenje i li¢ni razvoj).
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Video:

Ekonomija filma "Istjerivaci duhova"

Naravno, ako izaberete stavove koji vode ka neuspjehu, mozete kriviti druge—svoju
porodicu, svoju etni¢ku pripadnost, komsiluk, Skole koje ste pohadali ili druStvo uopste. Ovi
faktori mogu uticati na vase izbore, ali ih ne odreduju. Vasi stavovi i osobine su pod vasom
kontrolom. Ako ste odrasli u problematicnom okruzenju, moze biti teze posti¢i 1 odrzati
pozitivne stavove. Ali osoba koja prevazide negativno okruZenje je cjenjena i poStovana od
strane gotovo svih. Problematicna proslost cak moze posluziti kao podstrek za vas uspjeh, ako

odlucite da razvijate pozitivne stavove.

Video:

Siromastvo i preduzetnisStvo

Neki od vas mozda misle: ,,Moji stavovi su moja stvar. Niko mi nece govoriti Sta da
radim ili mijenjati moje ponaSanje!* Pretpostavimo da vlasnik preduzeca, zovimo ga Alekse;,
ima ovakav stav. Aleksej ignoriSe zelje potrosaca i umjesto toga nudi ono Sto on smatra da
potroSaci treba da cijene, a pritom ne pokazuje poStovanje prema svojim zaposlenima. Aleksej
naravno ima slobodu da donosi takve odluke. Medutim, ako tako postupa, suoci¢e se s
posljedicama u vidu gubitka prodaje i izvjesnog neuspjeha u poslovanju.

Sli¢no tome, potencijalni zaposleni su slobodni da ,,rade svoje®. Mogu ignorisati kako
njihovi stavovi i ponasanje uti¢u na produktivnost i zaposljivost. Ali, kao 1 preduzece koje
ignoriSe Zelje potrosaca, zaposleni koji ignoriSu kako njihovi stavovi i ponaSanje utiCu na
njihovu produktivnost platice cijenu u vidu loSih prilika, niskih prihoda 1 perioda
nezaposlenosti. Niko od nas nije ostrvo samo za sebe. Ako Zelimo da nam drugi obezbijede

prihod, moramo saradivati 1 u¢initi svoje usluge vrijednim za njih.
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Video:

Solarni preduzetnici sa Haitija

Zakljucak je jednostavan: stavovi orijentisani ka uspjehu kljuéni su faktori finansijskog
uspjeha. Ove stavove ne mozete kupiti, niti ih vam 1h neko drugi dati. Morate ih sami izabrati 1
integrisati u svoj Zivot. Stavide, ako to udinite, gotovo je sigurno da éete postiéi znacajan
stepen ekonomskog uspjeha. S druge strane, ako je va$ Zivot uglavnom odraz stavova koji
vode ka neuspjehu, gotovo je sigurno da ¢e vasa buducnost biti obiljezena finansijskim
problemima i licnim nezadovoljstvom.

Jos$ jedna licna osobina koja moze povecati vaSu produktivnost je preduzetnicki nacin
razmisljanja. Tako se preduzetnistvo Cesto povezuje s donosenjem poslovnih odluka, u sustini,
svi smo mi preduzetnici. Konstantno donosimo odluke o razvoju i koriS¢enju znanja, vjestina i
drugih resursa koji su pod naSom kontrolom. Na$ finansijski uspjeh odrazava rezultat tih
izbora.

Ako Zelite biti finansijski uspje$ni, razmisljajte preduzetni¢ki. Drugim rije¢ima,
fokusirajte se na to kako razviti i koristiti svoje talente i mobilisati dostupne resurse kako biste
drugima pruzili ono §to visoko cijene, naravno uvijek imaju¢i na umu vlastite vrijednosti 1
etiku. To znaci da ne treba da stiCete bogatstvo prodajom Stetnih proizvoda, poput opojnih

droga, bez obzira na to koliko je velika potraznja za njima!

Video:
KreAkcija

Kada pocnete da razmisljate preduzetnicki—o tome kako mozete povecati vrijednost
svojih usluga za druge—mnemojte potcjenjivati svoju sposobnost da postignete uspjeh.
Preduzetnicki talent se Cesto nalazi na neocekivanim mjestima. Ko bi pomislio da ce
sredovjecni prodavac miksera za Sejkove, Rej Krok, napraviti revoluciju u poslu sa fransizama

1 prosiriti jedan McDonald's restoran u San Bernardinu, Kaliforniji, u najvec¢i lanac brze hrane
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na svijetu? Da ¢e brend sportske obuce Adidas, koji je Adi Dasler zapoceo u kuhinji svoje
majke 1924. godine, narasti na 22 milijarde dolara prihoda?''**) Kako je iko mogao predvidjeti
da ¢e Dzef Bezos, pokrecuc¢i onlajn knjizaru u svojoj garazi 1994. godine, prosiriti Amazon u
najveceg svetskog trgovca? Da li je iko u pedesetim godinama proslog vijeka ocekivao da ¢e
Ingvar Kamprad, osnivaé Ikee, od svoje prve male prodavnice u gradiéu Almhultu u Svedskoj,
napraviti najve¢eg prodavca namjestaja na svijetu?''*) Ovo su visokoprofilni sludajevi, ali isti
obrazac se ponavlja iznova i iznova. UspjeSni samozaposleni profesionalci 1 poslovni lideri ili
osnivaci svjetski poznatih firmi Cesto dolaze iz razlicitih sredina koje izgledaju uglavnom
nepovezano sa oblastima njihovih postignuca.

Samozaposleni preduzetnici su nesrazmjerno zastupljeni medu bogatima. Dok
samozaposleni ¢ine veliki dio radne snage, oni ¢ine mnogo veci dio milionera. U prosjeku,
samozaposleni ljudi su Cetiri puta bogatiji od radnika sa platom i zaposlenih na osnovu ugovor
a.'”) Cetiri glavna faktora doprinose finansijskom uspjehu samozaposlenih preduzetnika.
Prvo, oni su vjesti u identifikovanju i iskoriStavanju privlacnih prilika koje su drugi previdjeli.
Drugo, spremni su da preuzmu rizike. Ve¢i rizici i veéi prihodi €esto idu zajedno. Do odredene
mjere, veci prihodi samozaposlenih preduzetnika su samo kompenzacija za nesigurnosti koje
prate njihove poslovne aktivnosti. Trece, imaju visoke stope ulaganja. Vlasnici samozaposlenih
biznisa &esto veliki dio svojih prihoda usmjeravaju na rast i Sirenje svojih firmi. Cetvrto, oni
uglavnom vole ono §to rade i zato rade naporno i dugo.''*®)

Takode 1 zaposleni mogu profitirati ako ,,razmisljaju kao preduzetnici®. Bas kao Sto
prihodi poslovnih preduzetnika zavise od njihove sposobnosti da zadovolje potrebe potrosaca,
zarade zaposlenih zavise od njihove sposobnosti da se ucine vrijednim za svoje poslodavce,
kako trenutne tako i buduce. Ako zaposleni zele napredovanja i visoke zarade, potrebno je da
razvijaju vjestine, znanje, stavove i radne navike koje su visoko cijenjene od strane drugih.

Razvoj i kori$¢enje vasih talenata na nacine koji drugima pruzaju velike koristi su kljuc¢
za finansijski uspjeh. Oni su takode centralni za ono $to Artur Bruks naziva ,,zaradenim
uspjehom®, centralnim elementom sreée i zadovoljstva u Zivotu.'””) Niko vam ne moze dati
zaradeni uspjeh; morate ga posti¢i sami. Zaradeni uspjeh je prisutan kada vase obrazovanje,
rad 1 zivotni izbori odrazavaju svrhu vaseg zivota. Tokom karijere, ¢esto smo pitali nase

studente Sta Zele da rade sa svojim Zivotima. U jednom ili drugom obliku, odgovor je gotovo

251



uvijek isti: ,,Zelim da radim stvari koje ¢e svijet uéiniti boljim mjestom za Zivot.“ Naravno,
pojedinci ¢e se razlikovati po tome kako planiraju to posti¢i. Medutim, bez obzira na njihove
planove, pozitivan skup stavova i preduzetni¢ki nacin razmiSljanja unaprijedi¢e njihovu

sposobnost da zive smislen i ispunjen zivot.

Video:

Pozajmice siromaSnima
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DIO 4.3

3. Planirajte svoje troskove i stednju

,,Novac je samo alat. Odvesce vas gdje god zZelite, ali vas nikad nece zamijeniti

kao vozaca. “"*Y

— Ayn Rand

Vecina sadasnje finansijske nesigurnosti rezultat je ranije nepromisljenih odluka. Nedostatak
planiranja, troSenje viSe nego Sto zaradujete, nagomilavanje dugova bez brige o tome kako ih
vratiti i druge lose finansijske navike stvaraju haos i uzrokuju stres. Posvecenost budzetiranju
je klju¢na za postizanje zdravog finansijskog Zivota, izgradnju bogatstva 1 ostvarivanje vasih
liénih ciljeva. Ljudi, poput drzava, grade bogatstvo kroz Stednju 1 ulaganja, ali to zahtijeva
strateSko planiranje. Mora postojati plan koji usmjerava kako se troSenje, Stednja i ulaganja
koriste za stvaranje bogatstva. Za pojedinca ili domaéinstvo, taj plan je budZet'”). Budzet vam
pomaze da usmjerite svoja sredstva ka promisljenom troSenju, redovnoj Stednji i raznovrsnim
ulaganjima na nacin koji ¢e vam omoguditi da iz svog prihoda izvucete najvecu vrijednost.
Zamislite svoj budZet kao svoj GPS za bogatstvo. On ¢e vas usmyjeriti ka vaSim ciljevima ili
vas upozoriti kada se udaljavate od njih.

Efikasno budzetiranje je kontinuiran proces, a ne jednokratni dogadaj. Sastoji se od
dvije specifitne radnje. Prvo, morate napraviti podetni budzet''’”), §to je jednostavno
dokument koji identifikuje sva vaSa planirana ili o¢ekivana troSenja za odredeni vremenski
period. Ve¢ina ljudi pravi mjesecni budzet, ali mnogi prave 1 godis$nji. Vazno je pazljivo
razmotriti sve svoje troskove, ne samo one najvidljivije poput namirnica, rate za automobil,
kirije ili hipoteke. Ne zaboravite na poklone za rodendane, troskove obnove registarskih
tablica, razliCite pretplate i promjene ulja za va$ automobil. Procijenite svoj mjesecni ili

godis$nji prihod, a zatim odredite gdje ¢ete potrositi svaki cent. Preporu¢ujemo budZetiranje
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zasnovano na nultom saldu, Sto znaci da su Stednja i ulaganja konkretne stavke u vasem
budzetu, a ne samo ostatak (ako ga uopSte ima). Mnogi stru¢njaci preporucuju osnovnu
raspodjelu od 50% za "potrebe" (stvari koje morate platiti, poput stanarine ili Skolarine), 30%
za "zelje" (stvari koje volite, ali biste mogli preskociti, poput izlazaka na veceru ili odlazaka u
kino) 1 20% za "Stednju". Naravno, Stednja Cesto sluzi kao nacin odvajanja sredstava za buduce
troSkove, poput kupovine automobila, stana ili osnivanja porodice. Takode moZete odgovorno
pozajmiti novac za takve posebne dogadaje, kao Sto je ulaganje u obrazovanje, ali je vazno da
vas plan jasno predvida dovoljno prihoda iznad vasSih svakodnevnih potreba za pravovremenu
otplatu kredita. O zaduZzivanju i posudivanju ¢emo detaljno raspravljati u narednom dijelu.

Druga radnja je dokumentovanje stvarnih troskova 1 potrebno prilagodavanje budzeta.
Pracenje svih troskova 1 njihovo stavljanje u kategorije vaSeg budzeta pruza vrijedne
informacije o vasim navikama i napretku postizanja vasih finansijskih ciljeva. Pra¢enje vasih
troskova takode ¢e vam pomoci da razvijete bolji, precizniji budzet u buduénosti. Na primjer,
ako u pocetni budzet niste ukljucili jednu ili dvije stavke troskova, kada primijetite stvarne
troSkove, mozete se pobrinuti da u skladu s tim prilagodite svoj budZet. Pretpostavimo da ste
budZzetirali 100 eura za obroke u restoranima za mjesec dana, ali onda shvatite da ste potrosili
150 eura. Znate da morate promijeniti budzet ili svoje troSenje da biste uzeli u obzir ovu
razliku. Dokumentovanje stvarnih troskova pruza vam mehanizam povratne informacije koji
¢e vam pomoci da kontinuirano prilagodavate svoj budzet i troSenje, tako da se nikada ne
udaljite previse od svojih ciljeva. Najbolje je da se obucite da to radite svakodnevno.

BudZzetiranje vaSih prihoda 1 pracenje vaSeg ponasanja pomoc¢i ¢e vam da procijenite
svoje troskove 1 usmjerite ih ka kategorijama koje ¢e vam donijeti najviSe ukupne vrijednosti.
Cetiri jednostavna koraka mogu vas usmjeriti na put ka finansijskoj stabilnosti: zapo¢nite
odmah, postavite ciljeve, nabavite alate i dizajnirajte budzet koji ¢e odgovarati vasim
ciljevima.

Korak 1. Pocnite odmah i povecajte vjerovatnocu uspjeha! Nemojte se zavaravati
misle¢i da je budzetiranje samo za ljude sa poslovima ili visokim platama ili da ¢ete poceti
»kasnije“. Djeca koja primaju dzeparac, studenti koji primaju podrsku od roditelja i ljudi bez
direktnih prihoda takode bi trebali budzetirati i razvijati ciljeve. Budzetiranje neée biti lakSe

kada budete stariji ili kada budete zaradivali viSe novca. Zapravo, vjerovatno ¢e biti sloZenije.
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Lako je odugovlaciti. Ljudi koji budzetiraju, mudro troSe svoj novac i Stede za buducénost
uglavnom su poéeli rano, kada su njihovi prihodi bili relativno niski.'"*")

Korak 2. Postavite ciljeve. Podsticaji su vaZni. Prepoznajte to u svom licnom Zivotu i
neka vasi ciljevi usmjeravaju vase akcije. Postavite kratkoro¢ne, srednjoro¢ne i dugorocne
finansijske ciljeve i ukljucite ih u svoj budzet. Kratkoro¢ne ciljeve mozete posti¢i unutar
naredne godine i1 oni pruzaju trenutno zadovoljstvo. U zavisnosti od vaSe situacije, oni mogu
ukljucivati eliminaciju dugova na kreditnim karticama (iako, osim u hitnim slu¢ajevima,
nagomilavanje takvog duga uopste nije bila dobra ideja), znacajno povecanje vaseg fonda za
hitne slucajeve, odnosno za pokrivanje neocekivanih troskova ili novac za kupovinu novog
telefona ili drugog tehnoloSkog uredaja. Srednjorocni ciljevi se postizu tokom duZeg perioda,
najcesce u periodu od jedne do tri godine. Kupovina polovnog automobila za gotovinu, uplata
avansa za stan ili drugu nekretninu i izgradnja solidnog Stednog racuna koji vodi ka dobro
diverzifikovanom portfoliju, primjeri su ciljeva za koje ¢e generalno trebati viSe vremena da se
ostvare. Kona&no, $tednja za otplatu studentskog ili hipotekarnog kredita - hipoteke'” ili za
ulaganje u obrazovanje vasSe djece ili za penziju, predstavljaju primjere dugorocnih ciljeva koje
mnogi ljudi Zele ostvariti.

Kao $to je ranije navedeno, Stednja i ulaganja trebaju biti posebne kategorije u vasem
budzetu. Sto prije poénete trositi strateski, $tedjeti i ulagati, to ¢ete vise bogatstva stvoriti. Ono
Sto nije tako ocigledno jeste koliko bogatstva mozete akumulirati ako pocnete rano Stedjeti.
Cak i najmanji iznos usteden ili ulozen danas moZe napraviti znadajnu razliku u buduénosti.
Razmotrite sljede¢i dugorocan plan:

Pretpostavimo da pocnete redovno Stedjeti samo 2 eura dnevno tokom dvije godine,
kada napunite dvadeset dvije godine. To vjerovatno nije ni blizu onome $to ¢ete potroSiti na
kafu, flaSiranu vodu, grickalice ili imati kao sitninu na kraju dana. Zatim, od vaSe dvadeset
Cetvrte do dvadeset Seste godine, povecajte Stednju na 3 eura dnevno. To je samo jedan euro
vise, a va$ prihod ¢e vjerovatno porasti. [zmedu dvadeset Seste i1 tridesete godine, povecajte
iznos Stednje na 4 eura dnevno. Time $to ne troSite taj iznos dnevno i stavljate ga na stranu na
racun s pozitivnom kamatnom stopom, necete znacajno narusiti svoj zivotni stil. Do trenutka
kada napunite trideset godina, usStedjet cete 9490 eura plus kamate—prilicno lijepa svota.

Stednja od 2, 3 ili 4 eura dnevno zaista se na kraju zbroji u zna¢ajnu sumu.
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Ali to nije pravo iznenadenje. Evo ga. Do trenutka kada napunite 67 godina 1 odete u
penziju, uSteda iz ovog ranog perioda od samo devet godina moZe vam donijeti vise od
150.000 eura bogatstva, ako se ulozi na siguran nacin — i to u danasnjoj vrijednosti novca. Ovo
je moguce uz prosjecnu realnu stopu povrata od oko 7%, Sto je prosjecna dugoro¢na stopa
povrata na berzi (o ovoj stopi 1 slozenoj kamati viSe ¢emo govoriti u narednim poglavljima).
Jo§ jedna prednost ranog pocetka je Sto Cete vjerovatno razviti naviku redovne Stednje 1
nastaviti je tokom cijelog Zivota.

Korak 3. Koristite alate za budZetiranje. Ne izmisljajte toplu vodu kre¢uci od praznog
lista papira da razvijete budZet. Sa danaSnjim web stranicama, tabelama i aplikacijama,
budZzetiranje nikada nije bilo lakSe. Postoji mnoStvo resursa koji su dostupni uz niske ili
nikakve troSkove. Mozete na internetu pretraziti ,,alate za budzetiranje* 1 prona¢i brojne
visokokvalitetne 1 sigurne opcije budzetiranja. Odaberite alat koji vam pomaze da pedantno
evidentirate svoje troSkove i prihode, drzi vase finansijske ciljeve pred ofima, Salje podsjetnike
za pladanje, pomaze vam da kontroliSete impulse za troSenje van budzeta i nudi opcije kako da
ostvarite svoje ciljeve.Naviknite se da koristite odabrani alat za budzetiranje. Pracenje vasih
troSkova 1 prithoda moZe biti jednostavno uz prave alate. Trik je samo u tome da izdvojite 5
minuta svakog dana da zabiljezite svoju aktivnost. Ljudi su Cesto Sokirani kada vide kako je
njihov novac ,,iscurio, a da to nijesu ni primijetili.

Korak 4. Osmislite plan djelovanja. Napravite licni budzet sa stvarnim i predlozenim
stavkama kako biste postigli svoje ciljeve. Iako stalno razmiSljamo o svim stvarima koje
,moramo* kupiti, vrlo je malo stvari koje nam zaista trebaju osim adekvatne hrane, Ciste vode,
osnovnog smjestaja, jednostavne odjece i pametnog telefona. Najbolji nacin da vidite gdje
mozete poceti ostvarivati svoje ciljeve jeste popisivanjem svojih ,potreba“ i njihovim
odvajanjem od vasih ,,zelja“. Smanjite svoje Zelje kako biste napravili mjesta za Stednju i
ulaganja 1 osmislili plan unutar svog budZeta da ispunite svoje kratkorocne, srednjoro¢ne i
dugorocne ciljeve. Ovo vas stavlja u poziciju da svjesno upravljate vaSim finansijama.

Arhitekta ne gradi kuéu bez nacrta. Hirurg ne uklanja pacijentu slijepo crijevo bez
konsultacije 1 prezentiranja svojih planova ostalim ¢lanovima medicinskog tima. Sportista ne
zavrsava na Olimpijadi bez posveéenosti filozofiji uspjeha mnogo prije dolaska na Olimpijadu.

Razvijanje detaljnog plana djelovanja, pridrzavanje tog plana i njegovo azuriranje kada je
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potrebno su klju¢ni ako zelite uspjeti u svim aspektima zivota, ukljucujuéi 1 vas finansijski
Zivot.

Svaka stavka budzeta treba biti procijenjena u kontekstu drugih. Budu¢i da imate
ograni¢en prihod, poveéano trosenje u jednom podruc¢ju znaci smanjenje troSenja u drugom,
osim ako se ne identifikuju novi izvori prihoda. Kao §to je naglaseno u prvom dijelu, svaki
izbor ima oportunitetni troSak. Razmislite o vasim oportunitetnim troSkovima prilikom
donosSenja odluke o troSenju. Posmatrajte Siru sliku kroz prizmu vaSeg budzeta. Izracunajte
svoje mjesecne osnovne finansijske stavke: koliko zaradujete, placate poreza, Stedite, ulazete,
trosite 1 koliko imate duga.

Bez obzira na vasu profesiju, prihod ili polozaj u Zzivotu, dvije radnje u procesu
budzetiranja—kreiranje budZeta i pracenje 1 prilagodavanje vaseg troSenja radi poboljSanja
vaSe dobrobiti—pomo¢i ¢e vam da sistematski pregledate i usmjeravate svoje troSenje da biste
stigli tamo gdje zelite. Napravite svoj plan kristalno jasnim i postanite izvrsni direktor svog
zivota. Posvetite se kreiranju budZeta koji organizuje vaSe troSenje, kontroliSe va$ dug,
obezbjeduje hitna sredstva, pomaze vam da ostvarite razli¢ite finansijske ciljeve 1 osigurava
sredstva za ulaganje.

Dejv Remzi, jedan od vode¢ih finansijskih savjetnika u Sjedinjenim Americkim
Drzavama, istice vaznost line posvecenosti formiranju zdravih navika upravljanja novcem.
,,Ono sto sam otkrio u radu s licnim finansijama jeste da to nije nuklearna fizika. Licne

finansije su oko 80% ponasanje, a samo 20% znanje. “"*

! Nakon §to progitate cijelo Cetvrto
poglavlje, imacete potrebno znanje. Da li ste spremni da se fokusirate 1 obaveZete na
uskladivanje svojih odluka o potrosnji, Stednji, zaduzivanju i zaradi s onima koje obecavaju

finansijsku stabilnost i vode ka ispunjenom zivotu?
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DIO 4.4

4. Pametno upravljajte kreditnim
zaduzenjima

., Postoje samo dva nacina za otplatu duga — povecéanje prihoda kroz povecanje

rada i povecanje Stednje kroz smanjenje troskova. “

— Thomas Carlyle

U Sekspirovoj drami Hamlet, Polonije savjetuje svog sina Laerta, koji odlazi na fakultet: ,,Ni
duznik, ni zajmodavac nemoj biti, jer zajam Cesto gubi i sam novac i prijatelja, a zaduzivanje
otupljuje ostricu Stedljivosti.“ Ovo nije samo dobar savjet u tom specificnom kontekstu;
odgovorno i planirano zaduzivanje i pozajmljivanje (poznato i kao ulaganje) predstavljaju
klju¢ne aspekte moderne ekonomije. Problem nastaje kada emocije prevladaju nad racionalnim
1 promiSljenim odlukama usmjerenim ka buducnosti.

Nepravilno koriS¢enje kreditnih kartica i dugova moze biti velika prepreka
finansijskom uspjehu. Iako mnogi ljudi pazljivo koriste kredit, drugi se ponasaju kao da
neiskoriSéeni limit na kreditnoj kartici znac¢i novac u banci. Ovo je ocigledno pogresno i
opasno razmiS$ljanje. Neiskori§¢eni limit na vaSoj kreditnoj kartici samo zna¢i da imate
dodatnu moguénost zaduzivanja; to vam ni na koji na¢in ne povecava bogatstvo niti vam pruza
viSe novca. Najbolje je razmisljati o svojoj kreditnoj kartici kao o sredstvu za koriS¢enje onoga
Sto ve¢ imate na svom tekuc¢em raCunu. Ako imate sredstva na tekuéem raCunu, mozete
koristiti kreditnu karticu za pristup tim sredstvima, pod uslovom da racun izmirite svakog
mjeseca. Ako nemate dovoljno sredstava na ra¢unu, nemojte obavljati kupovinu.

Grafikon 27 pokazuje da se procenat posjedovanja kreditnih kartica razlikuje medu

regionima. U eurozoni taj procenat dostize do 50%, dok u Sjevernoj Americi iznosi 68%. U
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Istocnoj Aziji 1 Latinskoj Americi zabiljeZene su znatno niZe stope. Medutim, vazno je
napomenuti da se posjedovanje kreditnih kartica povecava Sirom svijeta. U periodu izmedu
2011. 1 2021. godine, posjedovanje kreditnih kartica medu osobama starijim od 15 godina
poraslo je globalno sa oko 15% na 25%.

Grafik 27: Posjedovanje kreditne kartice (% starijih od 15 godina)
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Izvor: databank.worldbank.org.

lako su kreditne kartice 1 njihovi elektronski ekvivalenti (digitalni nov¢anici poput
PayPal-a i mobilne aplikacije za pla¢anje poput Apple Pay-a) zgodni za koriSéenje, oni su
takode 1 privlacni 1 skupi nacini zaduzivanja. Vas preostali dug na kreditnoj kartici je kredit—
dug koji mora biti vra¢en. Budu¢i da kreditne kartice omogucavaju lako gomilanje duga, one
su potencijalno opasne. Neki ljudi izgleda nijesu u stanju da kontroliSu impuls za troSenjem
kada na svojim karticama imaju neiskorigé¢en limit."'**) Ako imate ovaj problem, potrebno je

da odmah preduzmete akciju! Prestanite koristiti kredit za troSkove koje ne mozete da priustite.
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Uzmite makaze 1 isijecite sve svoje kreditne kartice. Ako to ne ucinite, one ¢e vas odvesti u
finansijske neprilike.

Kupovina kreditnom karticom stvara iluziju da kupujete viSe s vaSim novcem.
Nepogresivo, kada dode racun, javlja se novo iskusenje: moguénost da posaljete malu uplatu
koja pokriva kamatu plus mali dio glavnice i1 zadrzite ve¢inu svog novca za dodatne kupovine.
Medutim, ako odaberete ovu opciju 1 nastavite povecavati svoje dugove, ubrzo cete se suociti
sa ozbiljnim problemom—visokim kamatnim stopama na neplaceni dug. Kamate od 15 do
18% ili viSe na dug po kreditnoj kartici uobicajene su u Sjedinjenim Americkim Drzavama 1
eurozoni.''*?) U manje razvijenim trzi§tima stope su Gesto mnogo veée. U vrijeme pisanja ovog
teksta, ugledne banke u Kazahstanu su nudile potrosacke kreditne kartice sa godiSnjom
kamatnom stopom od 39,9%, dok je u Azerbejdzanu kamata iznosila 25%. Ove stope su
mnogo vise nego Sto veéina ljudi, pa ¢ak 1 uspjesni investitori, mogu zaraditi na svojim
Stednjama 1 ulaganjima. Kao Sto ¢emo vidjeti u narednim djelovima, moZete postati bogati
zaradujuéi 7% godiSnje na svoja ulaganja. Nazalost, visoke kamatne stope na neplaceni dug ¢e
imati suprotan efekat. Placanje od 15% do 18% na dug po kreditnoj kartici moZe odvesti ¢ak 1
osobu sa dobrim prihodima u finansijske neprilike.

Razmotrimo primjer Ivana, mladog profesionalca koji odlucuje provesti nekoliko dana
na Santoriniju. Putovanje kosta 1.500 eura, Sto Ivan pla¢a svojom kreditnom karticom. Ali
umjesto da plati cijeli iznos na kraju mjeseca, Ivan pla¢a samo minimalan iznos i tako nastavlja
narednih deset godina dok konacno ne isplati dug. Koliko je Ivan platio za svoje putovanje uz
pretpostavku kamatne stope od 18% koja se zaraCunava za novac koji trosi sa svoje kreditne
kartice? Placa 27 eura mjesecno tokom 120 mjeseci, ili ukupno 3.243 eura. Dakle, Ivan na
kraju placa svojoj kreditnoj kompaniji visSe nego dvostruko viSe od cijene putovanja, hotela,
hrane i zabave.

Ivan je mogao oti¢i na putovanje za znatno manje novca da je planirao unaprijed i da je
podeo da $tedi prije putovanja, umjesto da plaéa kredit nakon putovanja. Stednjom od 75 eura
mjese¢no uz slozenu kamatu od 5% godiSnje (razmotricemo slozenu kamatu u dijelu 4.7)
tokom 20 mjeseci, Ivan bi imao 1.560,89 eura za putovanje, umjesto da placa 3.243 eura
ukljucujuéi kamate za isto putovanje (ali obavljeno ranije) kreditnom karticom. Drugim

rijeima, Stednjom i planiranjem svog putovanja umjesto koriS¢enjem duga po kreditnoj
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kartici, Ivan bi mogao oti¢i na dva putovanja za manje od iznosa koji je na kraju platio za
jedno putovanje na kredit.

Sta ako ve¢ imate znatan dug po kreditnoj kartici? Ako ste ozbiljni u vezi s postizanjem
finansijskog uspjeha, prva stvar koju biste trebali uraditi, ako je moguce, jeste da taj dug
otplatite iz ustedevine. Ako nemate dovoljno usStedevine, smanjite troskove. Iako bi bilo bolje
da ste taj dug izbjegli, njegovo otpla¢ivanje pruza priliku da ostvarite vrlo visok povrat.
Pretpostavimo da je kamatna stopa na dug 18%. Svaki euro koji sada ustedite kako biste
smanjili dug po kreditnoj kartici efektivno donosi kamatnu stopu od 18%. Posmatrajte to
ovako: ako ulozite jedan euro u investiciju s prinosom od 18%, za godinu dana taj euro ¢e
povecati vasu neto vrijednost za 1,18 eura. Na isti nacin, ako uStedite jedan euro da biste
otplatili dug po kreditnoj kartici, za godinu dana taj euro ¢e takode povecati vaSu neto
vrijednost za 1,18 eura. Va§ dug ¢e biti toliko manji—prvo zbog eura koji ste uStedjeli i
smanjili dug, a drugo zbog 18 centi kamate koje biste inace dugovali.

Da li se ikada isplati pojedincu ili porodici da kupi neki proizvod na kredit? Odgovor je
»da“, ali samo ako je taj proizvod dugotrajan resurs i ako se pozajmljena sredstva otplate prije
nego Sto taj resurs prestane biti od koristi. Na taj nacin placate za resurs dok ga koristite.

Veoma malo kupovina ispunjava ove kriterijume. Tri kategorije glavnih potrosackih
izdataka spadaju u ovu kategoriju: izdaci za stanovanje, automobil i obrazovanje. ko se
pravilno odrzava, nova ku¢a moze pruziti korisnu vrijednost tokom cetrdeset ili pedeset
godina. U takvim okolnostima, koriS¢enje najduZeg dostupnog stambenog kredita za
finansiranje takve kupovine je sasvim razumno. Sli¢no tome, ako se ocekuje da automobil traje
pet ili Sest godina, nema niSta loSe u tome da se njegovo finansiranje odvija tokom cetiri
godine.

Primijetite da govorimo o potrosackim kupovinama, a ne o investicijama koje mogu
biti potrebne za pokretanje posla, gdje ocekujete da cete zajam otplatiti iz profita svog
preduzeca. Kada dugotrajni resursi 1 dalje generiSu dodatni prihod ili pruZzaju vrijednu uslugu i
nakon §to su krediti koji su koriS¢eni za njihovu kupovinu otplaceni, dio otplate kredita
zapravo predstavlja oblik Stednje 1 ulaganja, koji moze povecati neto vrijednost domacinstva.
Kao sto je slucaj s nekretninama, ulaganje u obrazovanje generalno pruza neto korist tokom

dugog vremenskog perioda. Mladi ljudi koji ulazu u obrazovanje putem zaduzivanja mogu
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ostvariti dividende u obliku vecih prihoda. Investicija u obrazovanje bi¢e dobra ako, tokom
sljede¢ih dvadeset ili trideset godina, veci prihodi budu dovoljni da otplate pozajmljena
sredstva. Ali ovdje postoje 1 rizici: ako dodatno obrazovanje ne poveca buduce prihode, ili
barem ne znacajno, moze biti izuzetno teSko otplatiti pozajmljena sredstva. (Napomena: Ovo
pitanje Ce biti detaljnije razmotreno u poglavilju 4.11.)

Finansiranje stavke tokom perioda duzeg od vijeka trajanja tog resursa prisiljava vas da
u buduénosti placate za neSto Sto vam vise nece biti od koristi. Kao rezultat, bicete prisiljeni da
smanjite svoju buducu potrosnju. Dalje, ova strategija povecava vasu zaduzenost i ucini¢e vas
siromasnijim u buduénosti.

Za veéinu domacinstava implikacije ovog pravila su jednostavne: nemojte
pozajmljivati sredstva za finansiranje bilo ¢ega osim stanovanja, automobila 1 obrazovanja ili
za ulaganje u posao. Stavise, pobrinite se da sredstva pozajmljena za kupovinu tih stavki budu
vracena prije isteka korisnog vijeka trajanja resursa/imovine. Primjena ovog jednostavnog
pravila pomo¢i ¢e vam da se klonite finansijskih problema.

Kako mozZete znati da li pametno upravljate svojim kreditima i dugovima? Evo dva
opsta pravila. Prvo, nijedna mjeseCna otplata duga ne bi trebala biti veca od 28% vasSeg
mjesecnog bruto prihoda. Drugo, sve kombinovane mjesecne otplate duga ne bi trebale biti
veée od 36% vaseg mjesenog bruto prihoda. Cak i ako se pridrzavate ovih pravila, vas
kreditni skor je primarni pokazatelj. Brojne korporacije izraCunavaju i pruzaju kreditne
skorove na osnovu razli¢itth modela. Ovi modeli se mogu razlikovati u opsegu bodovanja,
algoritmima 1 faktorima koji se uzimaju u obzir, ali svi oni imaju za cilj procijenu kreditne
sposobnosti pojedinca. U Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama, FICO skor'”, rezultat koji je
kreirala korporacija Fair Isaac je najcesce koriS¢en pokazatelj. Sa opsegom od 300 do 850,
koristi se od strane banaka i drugih finansijskih institucija za procjenu rizika i odredivanje
kamatne stope koju cete placati na kredite. Drugi globalni pruzalac kreditnih informacija i
analitike je Experian. Njegov kreditni skor je prilagoden evropskom trzistu. Experian skor'”
procjenjuje kreditnu sposobnost pojedinca na osnovu vise faktora, ukljucujuéi istoriju placanja,
koris¢enje kredita 1 raznovrsnost kredita. Odrzavanje konstantno visokog rezultata ¢e povecati
vas potencijal za izgradnju bogatstva.

Primijetite da smo u ovom dijelu gotovo isklju¢ivo govorili o zaduZzivanju kod
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formalnih, legalnih institucija poput banaka (ili mikrofinansijskih institucija koje mogu
finansirati investicione zajmove). Naravno, postoje i drugi izvori kredita. Porodice Cesto
pozajmljuju jedne drugima, narocito kada mlada osoba ide na univerzitet, osniva porodicu ili
zapocinje posao. Takva solidarnost je pohvalna iako je ponekad i pomalo rizicna. Zbog toga je
vazno da svi ukljuceni razumiju o€ekivanja o vracanju duga i druge uslove, kako bi se izbjegli
kasniji nesporazumi i stresovi. KratkoroCne, neformalne pozajmice medu prijateljima 1
komsijama Cesto su dio zajednickog Zivota u zemljama u razvoju.

Najvaznije je da izbjegavate oslanjanje na sumnjive li¢nosti poput ,.kamatasa“ koji
pozajmljuju novac po izuzetno visokim kamatama ocajnim duZznicima, koji se veoma cesto
nikad ne mogu osloboditi tereta stalno narastajuéeg duga. Cak i uz pazljivo planiranje,
vanredne situacije se dogadaju. Ako niste imali srefe (recimo desila vam se saobracajna

nezgoda), znajte da je pomo¢ prijatelja, porodice ili zajednice uvijek na raspolaganju.

263



DIO 4.5

5. TroSite strateski

., Ne treba da budemo previse izbirljivi; bolje je imati stare polovne dijamante

‘

nego nikakve.

— Mark Twain

Vecina nas zeli imati viSe u buduénosti a da pritom ne moramo mnogo Zrtvovati danas. Mnogi
ljudi, ukljucujuéi one sa prihodima iznad prosjeka, rade dvije stvari koje podrivaju ovaj cilj.
Prvo, kao §to smo vidjeli u prethodnom poglavlju, zaduzuju se kako bi kupili stvari prije nego
Sto ih zaista mogu priustiti. Drugo, insistiraju na kupovini predmeta bez pazljivog razmatranja
alternativa.

Kao $to smo vidjeli u dijelu 4.3 o budZetiranju, vazno je da vase kupovine budu u
skladu s vasim budzetom. Postavite sebi sljedeca pitanja prije nego Sto nesto kupite: Da li me
ova kupovina vodi ka mojim ciljevima ili me udaljava od njih? Kakav ¢e mi zivot biti s ovom
kupovinom? Kakav bi bio bez nje? Da li je ovo potreba ili Zelja? Da li samo zamjenjujem
predmet koji ve¢ imam 1 koji je jo§ uvijek upotrebljiv, ili nabavljam neSto sasvim novo?
Postoje 1i alternative? Vas cilj bi trebao biti da dobijete najvecu vrijednost za svoj novac.

Mozete ustedjeti novac kupovinom polovnih stvari, ukoliko ¢e vam one sluziti gotovo
jednako dobro kao nove. Problem kod kupovine novih stvari je to Sto odmah pocinju da gube
na vrijednosti. Gotovo ¢im se predmet kupi, on postaje "polovan" u smislu trZiSne vrijednosti.
Kupovina polovnih predmeta—ili, kako se danas Cesto kaze, ,,prethodno posjedovanih“—moze
vam donijeti znacajne ustede. Razmislite o trosku kupovine novog automobila u poredenju s
polovnim. Cijene se uveliko razlikuju izmedu lokalnih trzista, ali opsSte pravilo je da je
prosje¢na amortizacija po kilometru u prvoj ili drugoj godini nakon §to se kupi novi automobil

viSe nego dvostruko veca nego tokom ostatka njegovog zivotnog vijeka.
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Na primjer, izracunali smo da svaki predeni kilometar smanjuje vrijednost Toyote
Camry iz 2024. godine za oko 0,23 ameritka dolara, dok s godinama ta amortizacija'” pada
na samo nekoliko centi po kilometru. S obzirom na to koliko dugo automobili mogu trajati ako
ih pravilno odrzavate, kupovinom polovnog automobila i omogucavanjem da neko drugi plati
visoku amortizaciju u prvim godinama, mozete dobiti odlican automobil i ustedjeti hiljade
dolara na amortizaciji. Naravno, troSkovi popravki mogu biti nesSto visi nakon $to automobil
napuni nekoliko godina, ali ¢ete i dalje biti u znacajnoj finansijskoj prednosti. Mozda ¢ete ¢ak
ustedjeti dovoljno da platite Skolovanje svoje ¢erke! To je mnogo novca samo da biste uzivali u
statusnom simbolu potpuno novog automobila.''*¥

Mnogi drugi predmeti su jednako funkcionalni polovni kao i novi, a ¢esto su mnogo
jeftiniji. Odjeca, namjestaj, aparati, polovni telefoni i igracke samo su neki od primjera. Mozda
¢ete Zeljeti provesti neko vrijeme u radnjama polovne robe ili na pijacama, ali, uzimajuéi u
obzir vrijednost vaseg vremena, pretraga na internetu moze biti veoma produktivna. Americki
gigant eBay tvrdi da je aktivan u preko 190 zemalja, tako da vam je, osim ako ne Zivite na
Kubi, u Iranu ili Sjevernoj Koreji, ovo globalno trziSte medu pojedincima dostupno. Sli¢ne
web stranice postoje gotovo u svakoj zemlji, 1 to bez troskova globalne dostave. Uz samo
nekoliko klikova mozete pronaci predmete koji su u odli¢nom stanju i ¢ija je cijena znatno niza

od maloprodajne.

Video:

Strategije za placanje dugova

Na primjer, moze postojati prodavac koji prodaje uredaje ili namjestaj s kozmetickim
nedostacima, poput malog udubljenja na vratima frizidera, S§to znaci da se ne mogu prodati po
punoj maloprodajnoj cijeni, ali su inace potpuno novi. Naravno, postoje situacije kada je
kupovina novih stvari ekonomi¢na. Neki trgovci, narocito oni koji prodaju odjecu, otkupljuju
modele od prosle sezone i prodaju ih po znacajnom popustu. Ako vam nije vazno da nosite
najnoviju modu, ovakva snizenja mogu vam ustedjeti mnogo novca koji mozete iskoristiti za

druge svrhe. Mi vas samo podsti¢emo da razmotrite potencijalne ustede koje se cesto mogu
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ostvariti kupovinom polovnih ili sniZenih proizvoda, a da pritom ne Zrtvujete mnogo

zadovoljstva. Trazite prilike da izvucete najvecu vrijednost za svoj novac.
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DIO 4.6

6. Planirajte za nepredvidene situacije

,,Nema nista lose u tome da se nadate najboljem, sve dok ste spremni na

najgore. *

— Stephen King

Ve¢ smo razgovarali o vaznosti Stednje za buduc¢nost, ali vam je takode potreban i fond za
hitne sluajeve. Sta je to? Zivot je pun iznenadenja—izduvana guma, curenje krova, iznenadni
kvar telefona—samo su neki od primjera.'*>) Ne mozemo predvidjeti koje ée se od ovih
situacija desiti niti kada, ali mozemo sa sigurno$cu re¢i da ¢emo se svi suociti sa takvim

troskovima u nekom trenutku. Zbog toga ima smisla unaprijed planirati za njih. Tada na scenu
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stupa fond za hitne sluc¢ajeve. On vam pomaze da se nosite sa neocekivanim ra¢unima koji bi
vam inace prouzrokovali ozbiljan emocionalni i finansijski stres. Iako emocionalni i mentalni
stres neocekivanih dogadaja moze biti tezak, fond za hitne slucajeve Cini finansijski dio
problema podnosljivim. Drugim rije¢ima, fond za hitne slucajeve predstavlja fond za
finansijsku slobodu.

Alternativa je da cekate dok se ne dogodi neko iznenadenje i1 da tek tada pokuSate
smisliti kako da ga rijeSite. Ovakva strategija obicno znaci povecanje dugova na kreditnim
karticama ili pozajmljivanje novca pod nepovoljnim uslovima. Nakon toga ¢ete morati da
razmiS$ljate kako da pokrijete kamate i na kraju vratite dug. Sav taj stres moze rezultirati
nepromisljenim finansijskim odlukama.

Koliko biste trebalo da izdvajate redovno za ovakve situacije? Jedan pristup je da
napravite listu razli¢itih iznenadenja s kojima ste se suocili u prosloj godini i procijenite koliko
vas je svako kosStalo. Razmislite o popravkama automobila, neocekivanim putovanjima,
posjetama ljekaru, zamjeni kuénih aparata — bilo $ta $to niste ocekivali da ¢e se desiti prosle
godine. Sabirajte te troSkove, podijelite taj broj sa dvanaest i pocnite taj iznos mjesecno
izdvajati u fond za hitne slucajeve. Drugi pristup je da ustedite tri do Sest mjeseci troSkova
zivota. Drugim rije¢ima, zamislite da izgubite sve prihode na tri mjeseca. Da li bi va$ fond za
hitne slucajeve bio dovoljan da zamijeni taj prihod i1 pokrije troSkove?

Mozda biste Cak trebali upladivati malo viSe na ovaj rac¢un, za slucaj da se suocite s
ve¢im troskovima u buduénosti. Ako uplatite previSe, moZete stvoriti dodatnu sigurnosnu
rezervu. Ako s vremenom fond postane ve¢i nego Sto je potrebno, viSak sredstava mozete
preusmjeriti u investicije. Klju¢na stvar je da mjesecne uplate u vas$ fond za hitne slucajeve
tretirate kao obaveznu, a ne opcionu stavku u budzetu. Odnosno, ova stavka bi trebala biti
jednako vazna kao otplata kredita za stan, raun za struju ili neki drugi redovni trosak. Fond za
hitne sluc¢ajeve omogucava vam da kupite duSevni mir, umjesto da brinete o finansijskim
izazovima zivota. S takvim fondom mo¢i ¢ete samouvjereno upravljati troSkovima koji, iako
nepredvidivi u smislu ta¢nog trenutka kada ¢e se pojaviti, ipak mogu biti predvideni s
odredenom dozom sigurnosti. Tokom perioda kada su vasi neocekivani troskovi ispod
prosjeka, stanje na vasem fondu za hitne slucajeve ¢e rasti. Kada su neocekivani troskovi

natprosjecno visoki, mo¢i cete povuéi sredstva iz fonda, ali Cete ostati smireni jer ste
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pripremljeni. Ovo je kljuéni dio onoga Sto znali ,,preuzeti kontrolu nad svojim novcem

umjesto da ,,novac preuzme kontrolu nad vama*.
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DIO 4.7

7. Iskoristite shagu slozenog
ukamacivanja

., Slozena kamata je najmoénija sila u svemiru. “">%

— Albert Einstein

U dijelu 4.3 naglasili smo vaZnost redovnog budzetiranja i Stednje kao 1 efikasnog troSenja
novca. Postoje dva glavna razloga zaSto je sa ovim praksama bolje poceti ranije nego kasnije.
Prvo, kao S§to je ve¢ reCeno, oni koji sada popuste pred brojnim izgovorima da ne po¢nu s
budzetiranjem, Stednjom 1 mudrim troSenjem novca, imace poteskoce kasnije. Ali u ovom
dijelu zelimo da govorimo o drugom vaznom razlogu rane Stednje: velikoj nagradi koju dobiju
svi koji pocnu ranije. Mali po€etak u vasem programu Stednje moze dovesti do znacajnog
povecanja koristi kada se uStedevina usmjeri u investicije. Prisjetimo se primjera iz dijela 4.3 o
dodatnom bogatstvu za penziju koje mlada osoba moze ostvariti Stednjom skromnog iznosa od
22. do 30. godine. Odricanjem od samo nesto manje od 9.500 eura kupovne moc¢i tokom tih
devet godina, lako se moze dodati preko 150.000 eura bogatstva penziji do 67. godine zivota.
Klju¢ za pretvaranje male koli¢ine novca koji imate sada u veliki iznos kasnije, je poceti
Stedjeti odmabh 1 iskoristiti punu snagu "¢uda slozene kamate."

SloZena kamata'”) nije ¢udo, ali ponekad djeluje kao Gudo. Iako je jednostavno
objasniti, rezultati koje ona daje su nevjerovatni! Slozeno ukamacivanje je jednostavno
obracunavanje kamate na kamatu. Ako ne potroSite kamatu zaradenu na vaSu Stednju ove
godine, kamata ¢e se dodati vasoj Stednji 1 na cijeli iznos se obracunava kamata sljedece
godine. Radec¢i to svake godine, zaradujete kamatu na kamatu na kamatu, i tako dalje. Mozda

se ne ¢ini mnogo u prvim godinama, ali viemenom vas kapital raste sve brze. Kao mala grudva
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snijega koja se kotrlja niz planinu, u pocetku raste polako, ali ubrzo postaje velika i raste sve
brze. Vaznost ranog zapocinjanja programa Stednje objasnjava se time kako sloZzena kamata
postavlja osnovu za kasniji ubrzani efekat. Ustedevina koju ostvarite neposredno prije odlaska
u penziju nece znacajno povecati vaSe penzijsko bogatstvo—dodaée malo, ali ne mnogo.
Grudva snijega koja pocne da se kotrlja blizu podnoZja planine nece postati mnogo veca kad se
zaustavi. Zato, Sto ranije pocnete sa Stednjom, to ¢e Stednja imati viSe vremena da raste 1
stvoreno bogatsvo bice vece.

Razmotrimo jednostavan primjer. Pretpostavimo da Sesnaestogodisnjakinja (nazovimo
je Maja) ¢ita ovu knjigu 1 odlucuje primijeniti neke od savjeta koje je procitala. Postavlja
ciljeve, kreira budzet i strateSki donosi odluke na nacin da smanji svoje dnevne troskove za
7,50 eura. Da bismo stavili ovaj iznos u kontekst, 7,50 eura je otprilike cijena ,,Happy Meal*“-a
u McDonaldsu u Albaniji ili Jermeniji. (Ili, ako je Maja malo manje pazljiva prema sebi,
paklica cigareta Marlboro 1 Heineken.) Ovdje koristimo 7,50 eura kao primjer relativno malog
iznosa. Uz dobar posao nakon Skole, Maja bi mogla uspjeti ustedjeti ovaj iznos svakog dana,
ali ako to ne uspije moze da Stedi pola tog iznosa ili da Stedi samo tri dana sedmi¢no. Dodatno,
razliku moze nadoknaditi Stednjom dodatnih sredstava kad ima viSka novca (na primjer,
zamolivsi za doprinos umjesto nekog poklona za rodendan). Poenta je da, ako naSa tinejdzerka
malo promijeni svoje odluke, moze ustedjeti znacajnu sumu tokom godine.

Pretpostavimo da, umjesto da taj iznos troSi na sitna zadovoljstva, Maja odluci da ga
investira u investicioni fond koji ostvaruje godisnji prinos od 7% u realnim uslovima, to jest,
nakon prilagodavanja za inflaciju. Ova stopa od 7% priblizno odgovara godiSnjem prinosu
Standard & Poor’s (S&P) 500 indeks'”), indeks petsto najve¢ih ameri¢kih kompanija koji
odraZzava ucinak cjelokupnog trzista akcija. Prosjecni prinos od 7% je ¢ak ne$to nizi od prinosa
DAX-a (Deutscher Aktien Index), njemackog ekvivalenta S&P indeksa, odnosno njegove
prosjecne vrijednosti tokom pedeset godina do 2024. Oba proracuna pretpostavljaju da su
dividende reinvestirane. Vazno je razumjeti da ovi dugoro¢ni prosjeci prikrivaju znacajne
varijacije iz godine u godinu. Bilo je godina kada su S&P ili DAX rasli za preko 40%, ali i
godina kada su padali za viSe od 40%. Ako je vas vremenski horizont kratak (na primjer,
Skolarina za narednu godinu ili predstojece vjencanje), bolje je uloziti novac u banku. Trzista

su prikladna za novac koji vam nece trebati neko vrijeme, kako bi se te varijacije dugorocno
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izbalansirale. Detaljnije ¢emo govoriti o investiranju na trzistu akcija u jednom od narednih
poglavlja.

Kao §to pokazuje Grafik 28, ako Maja nastavi sa Stednjom deset godina, do svoje 26.
godine ¢e akumulirati 37.823 eura od ukupno usStedenih 27.375 eura. Nije loSe za relativno
mali napor. Ako bismo Majinu Stednju zamislili kao svemirsku letjelicu, ovo je tek faza
lansiranja; korist od slozene kamate tek pocinje. Ako Maja nastavi s ovim planom Stednje do
svoje 36. godine, imace 112.225 eura od ukupno uStedenih 54.750 eura. Nastavi li do 46.
godine, ocekuje se da ¢e imati 258.586 eura na bazi direktnih usteda od 82.125 eura. Sada
»pojacivaci® slozene kamate pocinju raditi punom parom. Do 56. godine, Maja ¢e imati
546.501 eura, od ¢ega je njena direktna uSteda iznosila 109.500 eura. Kako pokazuje Grafik
28, ako se penzioniSe sa 60 godina, moze ocekivati da ¢e imati 728.506 eura od direktnih
usteda koji iznose svega 120.450 eura. Ako produzi Stednju do 67. godine, akumulirade

37 Na ovaj

nevjerovatnih 1.193.512 eura od kojih direktne ustede ¢ine samo 139.613 eura.’
nacin, biraju¢i neSto drugaciji obrazac troSenja i investirajuci sredstva, Maja ¢e akumulirati
skoro 1,2 miliona eura u penzijskim sredstvima—i to u eurima sa danasnjom kupovnom moc¢i.
Ako bi Maja zatim investirala ovaj novac u ono §to se zove anuitet””), imala bi 70.000 eura

prihoda svake godine do kraja svog ivota!!*®)
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Grafik 28: Redovno investirajte — obogatite se!

® Iznos investicije

Vrijednost investicije sa kamatom

o =
N Te)
2 e 2 g
N~
Q 0 B oo ®m o 2
N 0 o O o N O -— =
o - (o] o) o O Tp) N — |= o =
N N - = ~ W o © o W ™ ™
™M O < w Al o AN -— -—
N ™M W w w W W
W W
26 36 46 56 60 65 67

Starost investitora

Source: Proracuni autora. Pretpostavlja promjenu potrosackih navika kako bi se ustedjelo 7,50 € dnevno uz ostvarivanje

kamate od 7% godisnje.

Alternativno, razmislimo $ta bi se desilo ako bi Maja nastavila sa svojim prvobitnim
navikama troSenja od 16. do 26. godine, a zatim promijenila svoje navike i pocela izdvajati
7,50 eura dnevno u investicioni fond. Iako je dobro $to je napravila promjenu i i dalje ¢e imati
koristi od Stednje, odlaganjem investiranja za deset godina umjesto da ima 1.193.512 eura u
67. godini, Maja ¢e imati samo 587.494 eura. Odlaganje programa investiranja za deset godina

u okviru 51-godiSnjeg plana koStac¢e Maju ¢ak 606.018 eura u trenutku odlaska u penziju!
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Ne morate se odre¢i mnogo da biste povecali svoju Stednju. Male Zrtve u potros$nji
mogu donijeti izuzetno dobre rezultate. Umjesto da svako jutro kupujete skupu kafu, kupite
obi¢nu ili napravite Solju kod kuc¢e. Umjesto rucka u restoranu svaki dan, ponesite rucak jedan
ili dva dana u sedmici. Preskocite gazirani napitak ili pi¢e u restoranu i pijte vodu. Dijelite
prevoz ili koristite autobus kako biste ustedjeli na gorivu (ili ¢ak hodajte i tako ustedite na
Clanarini za teretanu). Svako moze pronaci sitne promjene u svojim navikama potros$nje kako

bi ustedio novac.

Video:

Rast novca

Ponovo, nasa poruka nije da treba da zivite tezak Zivot pun odricanja kako biste bili
bogati kada odete u penziju. Koja je korist od toga da u buduénosti budete bogati, ako zivite u
oskudici dok ta buduénost ne stigne? Umjesto toga, naglasavamo da svako moze imati visok
standard zivota 1 pritom akumulirati znacajno bogatstvo, jer nije potrebno mnogo Stednje da
biste ostvarili veliki rezultat. Od ukupnih 1.193.512 eura koje je Maja akumulirala promjenom
svojih navika troSenja, samo 139.613 eura potice od smanjenja njene potros$nje. Zapravo, ljudi
koji Stede 1 investiraju moci ¢e trositi daleko vise od onih koji to ne rade. Kada ode u penziju—
ili ¢ak ranije—Maja moze poceti troSiti svoje bogatstvo 1 zavrSiti sa mnogo vise nego da
nikada nije Stedjela.

Sve S§to je potrebno je rano zapoceti Stednju, malo strpljenja, znanje kako ostvariti
razumne prinose na investicije (vidjeti djelove 4.8 1 4.9) i iskoristiti snagu sloZzene kamate.

To je razlog zasto smo ovu analizu usmjerili na Stednju za penziju. Naravno, mozda
¢ete htjeti uzeti Cetvrt miliona eura koje ste usStedjeli do srednjih 40-ih da biste zapoceli posao,
vjerujuéi da va$ posao moZete brze rasti nego $to raste trziste akcija. Cak i ako radite cijeli
zivot za platu, bi¢e vam potrebna znacajna Stednja kada viSe ne budete htjeli (ili mogli) raditi.

Mnogi mladi ljudi misle: "Oh, ima¢u drzavu koja ¢e se brinuti za mene i1 davati mi
drzavnu penziju." Ovo je opasno razmisljanje. U cijelom svijetu, osim u nekoliko veoma

bogatih zemalja, drZzavne penzije isplacuju samo dio iznosa potreban za preZivljavanje. U
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mnogim tranzicionim ekonomijama 2024. prosjecna penzija iznosi oko 100 dolara mjesec¢no.
Iako ove penzije mogu postati nesto izdasnije kako zemlja ekonomski raste, nad njima visi jo$
jedan Damoklov mac. Za razliku od privatnih penzija, gdje Stedite od svojih prihoda i ustedeni
novac vama je tu kada vam zatreba, drzavne penzije se finansiraju po sistemu
medugeneracijske solidarnosti'”). Drugim rije¢ima, penzije za one koji su trenutno u penziji
isplacuju se iz poreza koji placaju radnici koji trenutno rade. Dva faktora ¢e dodatno opteretiti
ove sisteme kako sadasnja omladina stari. Prvo, ljudi Zive duze. Tokom posljednjih nekoliko
decenija, prosjecan zivotni vijek radnika koji odlazi u penziju sa 65 godina povecao se za
nekoliko godina u razvijenim zemljama. lako se efekat toga na sposobnost zemlje da podrzi
sistem penzija 'pay as you go' moZe ublaZiti prisiljavanjem radnika da odloze penzionisanje,
drugi problem nije tako lako izbje¢i. Demografi se slazu da je neophodno da prosjecna zena iz
svake generacije ima priblizno 2,1 dijete,''*” kako bi brojnost populacije jedne zemlje i njena
starosna ostale iste. Uz svaku manju stopu, starosna struktura populacije ¢e vremenom poceti
da li¢i na obrnutu piramidu—S$iru na vrhu, a uzu pri dnu.

U postkomunistickom svijetu, samo nekoliko zemalja u Centralnoj Aziji ima stopu
fertiliteta koja obezbjeduje prostu reprodukciju'”. Sve ostale zemlje imaju stope koje su
ispod ovog nivoa, Cesto znacajno ispod, $to znaci da ¢e se populacija u njima na kraju poceti
smanjivati, a svaki radnik ¢e morati izdrzavati sve veci broj penzionera u okviru javnog
penzijskog sistema. To takode znaci da ¢e svaka starija osoba imati sve manje mladih ¢lanova
porodice na koje moZe da se osloni. Ovo je razlog zaSto je vazno preuzeti licnu odgovornost za

$tednju za svoju buduénost. Sto ranije to ucinite, to ¢e vam biti bolje.
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DIO 4.8

8. Diversifikujte svoju imovinu

, Mudar covjek zna sacuvati sebe danas za sjutra i ne stavlja sva jaja u jednu

¢

korpu.

— Migel de Servantes

Dva najcesca finansijska ulaganja su ulaganja u akcije i u obveznice. Vazno je da razumijete
prirodu ovih instrumenata. Akcije'” predstavljaju vlasnistvo u korporativnim preduzeéima.
Vlasnici akcija imaju pravo na dio buducih neto prihoda kompanije koji odgovara njihovom
vlasni¢ckom udjelu, odnosno broju akcija koje posjeduju.'*”’ Ako buduéi neto prihodi
kompanije rastu, akcionari ¢e imati koristi. Dobit akcionara obi¢no dolazi u obliku dividende
(redovne isplate vlasnicima) ili u obliku porasta vrijednosti akcija. Medutim, nema garancije
da ¢e preduzece biti uspjesno i ostvarivati prihod u buducnosti. Ako kompanija ne uspije,
vrijednost akcija ¢e opasti. lako akcionari nijesu odgovorni za dugove preduzeca, mogu
izgubiti sav novac koji su ulozili u akcije. (Napomena: ,,Vlasnicki kapital® je jos jedan izraz za

akcije).

Video:

Kako berza funkcioniSe

. 9 , . ye . . . ..
Obveznice'” omogucavaju preduzeéima, vladama i drugim organizacijama da na
praktican nacin posude novac. Ove organizacije dobijaju sredstva od kupaca obveznica u
. L. . , L, . Ce . 9
zamjenu za obecanje (i zakonsku obavezu) da ¢e placati kamatu i vratiti cjelokupnu glavnicu'”

(pozajmljeni iznos) u odredenim budué¢im rokovima. Dok god je organizacija koja izdaje

276


https://www.econfun.org/me/video/?id=how-the-stock-market-works

obveznicu solventna, vlasnik obveznice moze racunati na povracaj sredstava uz kamatu.

Sva ulaganja nose rizik. TrziSna vrijednost ulaganja u korporativne akcije moze se
dramati¢no promijeniti u relativno kratkom vremenskom periodu. Cak i ako je nominalni
prinos”) garantovan, kao kod visokokvalitetnih obveznica, promjene u kamatnim stopama i/ili
stopama inflacije mogu znacajno uticati na vrijednost imovine. Ako je vecina vaseg bogatstva
vezana za vlasni§tvo nad malim brojem korporativnih akcija (ili jo§ gore, za samo jednu
akciju), posebno ste izloZeni riziku. Iskustva onih koji su imali znacajan dio svojih sredstava
uloZen u akcije'” firmi poput Blockbustera, Searsa i JCPenneya, jasno to ilustruju.!'*"

Mozete smanjiti rizik kroz diverzifikaciju'”’—ulaganjem u razli¢itu imovinu koja nije
medusobno povezana. Diverzifikacija koristi zakon velikih brojeva u vasu korist. Dok neka
ulaganja u diverzifikovanom portfoliju'”’ mozda neée uspjeti, druga ée ostvariti izuzetno
dobre rezultate. UspjeSnost onih wulaganja koja ostvaruju izuzetno dobre rezultate
kompenzovace gubitke od ulaganja koja ne ostvaruju rezultate, a stopa povrata ¢e se pribliziti
prosjeku.

Za one koji Zele graditi bogatstvo bez potrebe da se bave svakodnevnim poslovnim
odlukama, trziSte akcija moze pruziti atraktivne prinose. Istorijski gledano, to se pokazalo
ta¢nim. Tokom posljednja dva vijeka, korporativne akcije su ostvarivale realni prinos (realni
znadi prilagoden za inflaciju) od priblizno 7% godisnje,''*”) u poredenju s realnim prinosom od
oko 3% na obveznice.

Rizik povezan s akcijama lezi u tome Sto niko ne moze sa sigurnoscu rec¢i kolika ¢e im
vrijednost biti u odredenom trenutku u buduénosti. NeizbjeZno ¢e postojati periodi tokom kojih
trziSna vrijednost vasih ulaganja opada, samo da bi se ponovo povecala mjesecima ili
godinama kasnije. Taj rizik, poznat kao volatilnost, jedan je od glavnih razloga zasto akcije
donose znatno viSu stopu povrata u poredenju sa Stednim radunima, certifikatima trziSta
novea'”) i kratkoroénim drZavnim obveznicama'’, koji svi garantuju odredeni iznos u
buduénosti. Budu¢i da vecina ljudi cijeni dodatnu sigurnost koju prinosi obveznica i Stednih
racuna pruzaju u odnosu na akcije, prosje€an povrat na akcije mora biti visi kako bi privukao
investitore od manje rizi¢nih alternativa s predvidivijim prinosima.

MjeSoviti investicioni fond” moZe pomoéi investitorima da diverzifikuju svoja

ulaganja 1 smanje rizik. Ovakvi investicioni fondovi jednostavno kombinuju sredstva grupe
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investitora 1 usmjeravaju ih u razliCite kategorije ulaganja, kao Sto su akcije, obveznice,
nekretnine ili drZavni zapisi””). Na taj nac¢in postoji Sirok spektar kategorija investicionih
fondova.

Akcijski investicioni fond”) usmjerava sredstva svojih investitora u akcije mnogih
preduzeca. Ovi fondovi pruzaju ¢ak i malim investitorima ekonomican nacin da postignu
diverzifikaciju 1 smanje rizik. Rizici ulaganja na trziStu akcija zna€ajno su manji ako se
kontinuirano ulaze u ili drzi raznovrstan portfelj akcija tokom duZzeg vremenskog perioda,
recimo trideset do trideset pet godina. Istorijski gledano, kada je raznovrstan set akcija drzan
tokom duzeg vremenskog perioda, stopa povrata bila je visoka, a varijacije u povratu relativno
niske. Redovna placanja u akcijski investicioni fond koji posjeduje raznovrstan set akcija
pruzaju investitorima jeftin nacin ulaganja na trzistu akcija.

Diverzifikacija smanjuje volatilnost ulaganja na trziStu akcija na dva nacina. Prvo, kada
neka preduzeca posluju lose, druga posluju dobro. Na primjer, pad cijena nafte, koji smanjuje
profitabilnost u naftnoj industriji, moze povecati profite u avio-industriji, jer ¢e cijena avio-
goriva opasti. Sli¢no tome, kada profite u celi¢noj industriji smanji pad cijena celika, nize
cijene Celika mogu povecati profite u automobilskoj industriji.

Drugo, diverzifikacija moze pomoci da se zastitite od promjena u opStim ekonomskim
uslovima. Recesija ili ekonomska ekspanzija izazivaju promjene u vrijednosti akcija skoro svih
preduzeéa. Medutim, diverzifikacija smanjuje volatilnost vrijednosti vasih ulaganja, jer
recesija pogada neka preduzeca i industrije viSe nego druga, dok ekonomski procvat koristi
nekima viSe nego drugima. Na primjer, recesija koja Steti brendu visoke mode poput Max
Mare, koja se prodaje Sirom svijeta, moze povecati prodaju i profit Zare, konkurenta s nizim
cijenama. Sli¢no tome, tokom recesije, relativni poloZaj Skode moze postati bolji u poredenju
sa BMW-om.

Neki poslodavei nude programe za penzionisanje koji ukljucuju moguénost kupovine
akcija kompanije u kojoj radite (ali ne 1 ulaganja u druge firme) ili vam omoguce kupovinu
akcija kompanije uz znacajan popust. Takav plan Cini ulaganje u akcije vase kompanije
privlacnim. Ako imate znacajno povjerenje u kompaniju, mozda ¢ete Zeljeti iskoristiti ovu
ponudu. Nakon perioda drzanja, koji obi¢no traje tri godine, ovi planovi ¢esto omogucéavaju

prodaju kupljenih akcija i koridé¢enje prihoda za druga ulaganja. Cim vam to bude dozvoljeno,
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trebali biste iskoristiti ovu opciju. Ako to ne ucinite, uskoro ¢ete imati previse svojih investicija
vezanih za akcije kompanije u kojoj radite. To vas stavlja u poziciju dvostrukog rizika: i vase
zaposlenje 1 vrijednost vaSih investicija zavise znac¢ajno od uspjeha vaseg poslodavca. Nemojte
se dovesti u ovu situaciju.

Va$ posao moze vam ponuditi i opSti penzioni fond koji je propisan od strane vlade.
Ovi fondovi mogu imati razli¢ite investicije u zavisnosti od toga gdje radite. Vazno je biti
svjestan u S$ta je va$ penzioni fond uloZzen i osigurati da vaSa li¢cna ulaganja budu
diversifikovana u odnosu na imovinu penzionog fonda.''**

Mozemo sazeti vaznost ulaganja u akcije 1 diversifikaciju na sljedeé¢i nacin: da bi
ostvarili svoj finansijski potencijal, pojedinci moraju usmjeriti svoju Stednju u raznovrsna
ulaganja koja donose atraktivne prinose. U proSlosti su dugoro¢na ulaganja na trziStu akcija
donosila visoke prinose. Akcijski investicioni fondovi omoguéavaju malim investitorima da
posjeduju raznovrstan portfolio, redovno ga dopunjavaju mjeseCnim uplatama i pritom zadrze
niske transakcione troskove. Ulaganje u raznovrstan portfolio tokom duzeg vremenskog
perioda smanjuje rizik vlasniStva nad akcijama na nizak nivo. Sva ulaganja nose odredeni
stepen neizvjesnosti, ali ako uzmemo u obzir proteklih 150 godina kao primjer, s pravom
mozemo ocekivati da ¢e dugorocno raznovrstan portfolio korporativnih akcija ostvariti veci
realni povrat od Stednih racuna, obveznica, certifikata o depozitu(?), fondova na trzi$tu novca
1 slicnih finansijskih instrumenata. Vlasni§tvo nad akcijama putem mjeSovitih investicionih
fondova posebno je poZeljno za mlade ljude koji Stede za svoje penzionerske dane.

Cak i sa bankovnim depozitima, koji se obiéno smatraju manje rizi¢nim od akcija ili
obveznica, vazno je biti svjestan rizika od propasti banke. U slucaju da banka postane
nesolventna i ne moze vratiti va§ novac, ve¢ina zemalja nudi nacionalno osiguranje depozita
koje vas nadoknaduje do odredenog iznosa, koji je javno definisan. Ako imate vise novca od
osiguranog limita, mudro je raspodijeliti sredstva na viSe banaka kako biste osigurali da iznos
u svakoj banci ostane ispod osiguranog limita. Budite oprezni ako neka banka nudi
neuobicajeno visoke kamatne stope na depozite, jer to moze ukazivati na to da iskusni
investitori izbjegavaju tu banku zbog potencijalnih problema, $to banku ¢ini ofajnom za
prikupljanjem sredstava. Nemojte rizikovati svoj novac za nesto vece kamatne stope! (Jedan

istaknuti profesor ekonomije u jednoj postkomunistickoj zemlji uspio je izgubiti novac tri puta
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u tri razli¢ite banke koje su nudile "najbolje" kamate. SreCom, on je predaje ekonomsku
teoriju, a ne finansije.)

Takode, vazno je biti na oprezu zbog prevara, posebno kada vam se nude ulaganja koja
obecavaju znacajno veéi prinos od trzisSnog prosjeka (Cesto se kaze ,,previse dobro da bi bilo
istinito*). Upecatljiv primjer su albanske Ponzi (ili piramidalne) Seme iz 1996. godine. Kako je
Albanija prelazila iz komandne ekonomije u trziSnu, mnogi ljudi nijesu imali iskustva sa
ulaganjima. Kriminalci su iskoristili ovu situaciju tako $to su prikupljali gotovinske investicije
obecavajuci prinos od ¢ak 5% mjesecno ili 60% godisnje. Medutim, umjesto da generiSu profit
iz legitimnih poslovnih aktivnosti, ti prinosi su bili finansirani prikupljanjem novih investicija i
koriS¢enjem tih sredstava za isplate ranijim investitorima (otuda i naziv piramidalna Sema).
Kako su Seme rasle, postale su neodrzive, §to je dovelo do njihovog raskrinkavanja i izazvalo

je znacajne finansijske gubitke za ucesnike kada su propale.''*¥

Video:

Piramidalna Sema koja je sruSila naciju

Sli¢ne Seme su se pojavile u mnogim zemljama, ukljucujuci poznati slucaj MMM u
Rusiji tokom 1990-ih. Cak i investitori na naizgled sofisticiranim finansijskim trzi§tima ¢esto
postaju zrtve "samo za vas" Sema koje su "previSe dobre da bi bile istinite", osmiSljenih da
podstaknu njihovu pohlepu. Mnogi Amerikanci su postali Zrtve prevare poznate kao "nigerijski
princ", u kojoj se osoba predstavlja kao bogati pojedinac ili neko s pristupom znacajnim
fondovima. Ova prevara, koja se prvobitno Sirila putem pisama i1 faksova 1980-ih, a sada
putem drustvenih mreza i e-maila, obi¢no ukljucuje poruku od nekoga ko tvrdi da je zarobljen
u ratom zahvacenoj ili politicki nestabilnoj zemlji. Ta osoba obecava veliku nagradu za pomo¢
u prebacivanju novca iz zemlje 1 trazi vase bankovne podatke za realizaciju transakcije. Ako
date svoje podatke, prevarant ¢e ih iskoristiti za kradu vasih sredstava, a moguénosti za povrat
gubitaka bi¢e minimalne. Postoji mnogo varijacija ove Seme; ponekad prevarant trazi novac za
pokrivanje taksi ili troskova, ali nikakva uplata nikada nece sti¢i, a zahtjevi za dodatnim

sredstvima nastavljaju se u nedogled.
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https://www.econfun.org/me/video/?id=the-pyramid-scheme-that-collapsed-a-nation

Na jo§ vecem nivou, 2009. godine, kada je Juzni okrug Njujorka optuzio Bernija
Madoffa za njegovu Ponzi Semu vrijednu 64 milijarde dolara, to je postala jedna od

najpoznatijih finansijskih prevara u istoriji.
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DIO 4.9

9. Shvatite da niko ne moze stalno
‘nadmudrivati trziste’

, Majmun s povezom na ocima, koji baca pikado na stranice novina, moze

«

odabrati portfolio jednako uspjesan kao i onaj koji biraju profesionalci.

— Burton Malkiel

Mnogi ljudi izbjegavaju ulaganje u akcije jer smatraju da nemaju ni vremena ni stru¢nosti da
identifikuju preduzeca koja ¢e vjerovatno biti uspjesna u buduénosti. U pravu su kada je rije¢ o
potesko¢ama u predvidanju buduceg kretanja pojedinacnih akcija ili opSteg prosjeka njihovih
cijena. Niko ne mozZe sa sigurnoscu reci Sta ¢e se desiti s cijenom bilo koje odredene akcije ili s
opstim nivoom cijena akcija u buduénosti.

Veéina ekonomista prihvata teoriju nasumi¢nog kretanja'”. Prema ovoj teoriji,
trenutne cijene akcija odrazavaju najbolje informacije koje su poznate o buduéem stanju
korporativnih prihoda, zdravlju ekonomije i drugim faktorima koji uticu na cijene akcija. Stoga
¢e buduée promjene u cijenama akcija biti vodene neocCekivanim dogadajima koje ljudi
trenutno ne mogu predvidjeti. Po svojoj prirodi, ovi faktori su nepredvidivi. Da su predvidivi,

vec¢ bi bili ukljuceni u trenutne cijene akcija.

Video:

Setnja Vol Stritom: Da li su berze efikasne?

Zasto onda jednostavno ne odabrati akcije koje trenutno dobro posluju, poput Applea,
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https://www.econfun.org/me/video/?id=a-random-walk-down-wall-street

Googlea 1 Microsofta, 1 izbjegavati sve ostalo? To je odli¢na ideja, ali postoji jedan problem:
teorija nasumi¢nog kretanja odnosi se i na cijene pojedinacnih akcija. Cijene akcija s
atraktivnim potencijalom za buduci profit ve¢ odrazavaju te izglede. Buduce kretanje cijene
odredene akcije zavisi¢e od nepredvidivih promjena i dodatnih informacija o perspektivama
kompanije koje ¢e postati poznate tek s vremenom. Bezbroj faktora utice na buducu cijenu
odredene akcije, a ti faktori se neprestano mijenjaju na nepredvidive nacine. Na primjer, cijena
Appleovih akcija mogla bi pasti zbog ideje na kojoj trenutno radi neki srednjoskolac u svom
podrumu. Dakle, nema naCina da unaprijed znate koje ¢e akcije dosti¢i finansijsku
,stratosferu®, a koje ¢e se ugasiti prije lansiranja ili srusiti nakon polijetanja.

Malo je vjerovatno da cete cak i malo povecati svoje Sanse za uspjeh proucavanjem
trziSta akcija, detalja odredenih korporacija, ekonomskih trendova i prognoza. Neki od vas ¢e
ostvariti bolje rezultate od trziSta, ali samo sluc¢ajno, dok ¢e drugi proé¢i loSije. U
meduvremenu, mnogi ¢e potroS§iti mnogo vremena i energije pokusavajuci ,,nadmudriti
trziSte, a to vrijeme su mogli bolje iskoristiti. Klju¢ je u tome da, iako ¢e neko uvijek nadmasiti
trziSte, istrazivaci nemaju mogucnost da unaprijed predvide ko ¢e to biti.

A §ta je s onim reklamama koje vidate na internetu, poput: ,,Gorilla Investments je
nadmasio trziSte deset godina zaredom!!! Posaljite nam svoj novac ODMAH, prije nego §to
bude kasno!* Da li vas oni obmanjuju? Pa, ne bas. Razmotrimo jedan misaoni eksperiment.
Zamislite da imate 10.000 prijatelja i zamolite svakog od njih da baci nov¢i¢ (50% Sanse za
glavu, 50% za pismo). Polovina ¢e pogoditi ishod. Zatim ponovite postupak, ali samo s 5.000
koji su ,,pogodili* prvi put. Na kraju desetog bacanja, 20 vasih prijatelja ¢e pogoditi ishod 10
puta zaredom. To su oni koji ¢e objaviti oglase nudeé¢i svoje ,,usluge bacanja novcica“.
Investicioni savjetnici funkcionisu na sli¢an nacin.

Za vecinu nas, najbolja opcija bi¢e usmjeravanje dugorocne Stednje (odnosno, Stednje
za penziju) u akcijski investicioni fond. Fondovi kojima se trguje na berzi (ETFs)"”) su sli¢ni
investicionim fondovima, ali se njima trguje na stvarnim berzama.

Postoje dvije Siroke kategorije akcijskih investicionih fondova: upravljani fondovi i
indeksni fondovi. Upravljani akcijski investicioni fond'” je fond u kojem .,struénjak®,
odnosno menadzer portfolija fonda, odlucuje koje akcije ¢e se drzati i kada ¢e se kupovati ili

prodavati. MenadZera fonda gotovo uvijek podrzava istrazivacki tim koji analizira pojedina¢ne
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kompanije 1 trziSne trendove kako bi identifikovao akcije koje imaju najvec¢i potencijal za
uspjeh u buduénosti. Cilj menadzera je da odabere portfolio akcija na nacin koji ce
maksimizirati stopu povrata fonda.

Drugi tip fonda, indeksirani akcijski investicioni fond”, jednostavno drZi akcije u
istim proporcijama kao $to su predstavljene u Sirokim indeksima trzita akcija. Za odrzavanje
portfolija koji odrazava Sirok indeks potrebno je vrlo malo trgovanja. Takode, i indeksirani
fondovi ne moraju sprovoditi istrazivanja o budu¢im perspektivama kompanija. Zbog ova dva
faktora, operativni troskovi indeksiranih fondova su zna¢ajno nizi, obi¢no za 1 ili 2 procentna
poena, u poredenju s upravljanim fondovima. Kao rezultat toga, indeksirani fondovi naplacuju
nize naknade, pa tako veci dio vaSe investicije ide direktno u kupovinu akcija.

akcijski investicioni fond indeksiran na Siri pokazatelj berze, kao Sto je S&P 500, ¢e za
svoje ulagace ostvariti otprilike prosjecan prinos berze. Sjedinjene Ameri¢ke Drzave nijesu
jedine koje imaju indeksirane fondove. Vecina velikih ekonomija ima jedan ili viSe takvih
fondova, a otvaraju se i novi redovno. Mogucée je kupiti indeksirane fondove za pojedinacne
zemlje u razvoju, ukljucujuéi 1 neke u Isto¢noj Evropi (iShares MSCI China ETF, Franklin
India Index Fund, Expat Czech PX UCITS ETF ili VanEck Vectors Russia ETF). Takode,
mozete kupiti regionalne fondove koji prate akcije u odredenom skupu zemalja.!'*>)

Sta je tako posebno u vezi s prosjeénim prinosom? Kao §to smo ranije napomenuli,
istorijski gledano, trziste akcija ostvaruje prosje¢nu realnu stopu povrata od oko 7%. To znaci
da se realna vrijednost'”) vasih akcija otprilike udvostru¢uje svakih deset godina. To nije lo3e.
Jo§ vaznije, prosjecna stopa povrata koju ostvaruje Siroko indeksirani fond nadmasuje povrate
gotovo svih upravljanih investicionih fondova kada se poredenja vrSe za duze vremenske
periode, poput jedne decenije. Ovo i nije iznenadujuce, jer, prema teoriji nasumicnog kretanja,
¢ak ni stru¢njaci ne mogu tacno i precizno predvidjeti buduée kretanje cijena akcija. Neki ¢e
posti¢i izuzetne rezultate, bas kao §to u primjeru bacanja novc¢i¢a neko moze dobiti glavu deset
puta zaredom, ali ekonomska istrazivanja sugerisu da je to uglavnom rezultat srece ili, u nekim
slu¢ajevima, neceg nelegalnog.

Tokom tipi€nog desetogodiSnjeg perioda, S&P 500 je ostvario veéi povrat od 85%
upravljanih fondova. Studije evropskih aktivnih i pasivnih menadzera podrzavaju ove nalaze.

(190) Tokom dvadesetogodisnjih perioda, investicioni fondovi indeksirani na S&P 500
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generalno su nadmasili oko 98% upravljanih fondova.''*”) Dakle, $anse su veoma male, oko 1
prema 50, da cete vi ili bilo ko drugi mo¢i da odabere aktivno upravljan fond koji ¢e
dugorocno nadmasiti prosjek trzista.

Bas kao i1 bacanje novcic¢a vasih prijatelja, Cinjenica da upravljan investicioni fond
dobro posluje nekoliko godina ili ¢ak deceniju, ne znaci da ¢e dobro poslovati i ubuduce. Na
primjer, dvadeset najboljih upravljanih akcijskih fondova u Sjedinjenim Ameri¢kim DrZzavama
tokom osamdesetih godina nadmasilo je S&P 500 indeks za 3,9 procentnih poena godiSnje
tokom decenije. Ali investitori koji su usli na trziste 1990. misle¢i da ¢e nadmasiti trziSte
birajuéi ,,vruce* fondove iz osamdesetih, bili bi razocarani. Dvadeset najboljih fondova iz
osamdesetih je zaostajalo za S&P 500 indeksom za 1,2 procentna poena godiSnje tokom
devedesetih. Sli¢no tome, prosjecan prinos dvadeset najboljih americ¢kih upravljanih akcijskih
fondova od 1990. do 1999. nadmasio je S&P 500 indeks za 3,1 procentni poen godisnje; ali od
2000. do 2009. ti isti fondovi su zaostajali za S&P 500 indeksom za 1,3 procentna poena
godisnje.!'"*®) Za dvadesetpetogodisnji period od 1993. do 2017. godine, S&P 500 indeks je
ostvario godiSnji povrat od 9,7% u poredenju sa godiSnjim povratom od 8,6% za prosjecan
upravljani akcijski fond.!*”

Ovi primjeri zapravo umanjuju prednost investicionog fonda indeksiranog na S&P 500
u poredenju s upravljanim akcijskim fondom zbog efekta pristrasnosti prezivjelih
(survivorship bias). Za S&P 500 indeks je izuzetno malo vjerovatno da ée ,,propasti®, dok je, u
periodu relevantnom za Stednju za penziju, vrlo vjerovatno da ¢e upravljani fond biti zatvoren.
Investicioni fond moze nestati iz dva razloga, a oba su uslovljena lo§im poslovnim rezultatom:
moze biti zatvoren, pri ¢emu se preostala vrijednost fonda raspodjeljuje vlasnicima, ili moze
biti spojen s drugim upravljanim fondom koji ima bolju istoriju performansi. Iako danas
postoje hiljade upravljanih investicionih fondova, 1970. godine u Sjedinjenim Drzavama
postojalo je samo 358 takvih fondova. Burton Malkiel je pratio ove fondove do 2013. godine.
Tokom tih 43 godine, 274 fonda—preko 75% ukupnog broja—prestalo je da postoji. Od
preostalih 84 fonda, samo Cetiri su ostvarila performanse bolje od S&P 500 indeksa za 2
procentna poena ili vi$e na godi$njem nivou.'">"

Istorijski gledano, trziste akcija ostvarivalo je vece prinose od drugih glavnih kategorija

ulaganja, a indeksirani fondovi omogucéavaju obi¢nim investitorima da ostvare te prinose bez
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brige o izboru pojedinacnih akcija ili odredenog investicionog fonda. Studija koja je poredila
118 godina prinosa na akcije i obveznice iz 21 zemlje, pokazala je da su prinosi trziSta akcija
nadmasili prinose obveznica tokom tog perioda u svakoj zemlji.'>") Cak su ostvarivali
prosje¢ne godiSnje prinose od 3—6%, uprkos tome S$to je taj period obuhvatao i dva svjetska
rata.

Naravno, bi¢e uspona 1 padova, pa ¢ak i1 duzih perioda pada cijena akcija. Stoga ¢e
mnogi investitori zeljeti da smanje udio akcija u svom portfoliju kako se budu priblizavali
penziji (vidi dio 4.10). Medutim, na osnovu duge istorije performansi trziSta akcija, moze se
ocekivati da ¢e dugorocni prinos Sirokog trziSnog indeksa nadmasiti bilo koju drugu

alternativu, ukljucujuéi upravljane akcijske fondove.!°?)
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Grafik 29: AKcije su manje rizicne kada se drze duzi vremenski
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Izvor: Linkun Liu, Endru J. Retenmajer i Zijun Vang, "Socijalna sigurnost i trZisni rizik"” (Radni dokument Nacionalnog
centra za analizu politike br. 244, jul 2001). Prinosi se zasnivaju na pretpostavci da pojedinac ulaze fiksan iznos svake

godine tokom perioda investiranja. Podaci su azurirani do 2019. godine.

Kao $to ilustruje Grafik 29, raznovrstan portfolio akcija drzan tokom duzeg perioda
istorijski je ostvarivao i visoku i relativno stabilnu stopu povrata. Podaci o najvecoj 1 najnizoj
prosjecnoj godisnjoj realnoj stopi povrata izvedeni iz Sirokih trziSnih ulaganja za periode
razli¢ite duzine izmedu godina 1871. 1 2019. prikazani su ovdje. Grafik pretpostavlja da je
investitor uplaé¢ivao fiksan iznos godiSnje u investicioni fond koji je odrazavao S&P 500

indeks.!"*?) Ogromne oscilacije su moguée kada se akcije drze samo kratko vrijeme. Tokom
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perioda od 1871. do 2019. godine, godisnji prinosi S&P 500 indeksa su varirali od 47,2% do
-35,5%. Cak i tokom petogodi$njeg perioda, slozeni godinji prinosi su varirali od 29,8% do
-16,7%.

Medutim, primijetite kako se ,,najbolji prinosi® i ,,najgori prinosi* priblizavaju kako se
duzina perioda ulaganja povecava. Kada se razmatra period od 35 godina, slozeni godisnji
prinos za najboljih 35 godina izmedu 1871. 1 2019. bio je 9,5%, u poredenju sa 2,7% za
najgorih 35 godina. Dakle, godiSnji realni prinos akcija tokom najgoreg scenarija bio je
otprilike jednak realnom prinosu obveznica. Ovaj visok 1 relativno stabilan dugorocni prinos
¢ini akcije posebno pozeljnom metodom ulaganja za penziju.

Evo najvaZnijeg zakljucka iz ovog dijela: Ne dozvolite da vas nedostatak vremena i
strucnosti sprijeci da ulazete u akcije. Ne morate provoditi mnogo istrazivanja niti biti ,,super
struénjak za akcije” da biste bili uspjeSan investitor. Redovna ulaganja u indeksirani akcijski
investicioni fond obezbijedi¢e vam atraktivne prinose na dugoro¢ne investicije uz minimalan
rizik. Za vecinu ljudi, ova ulaganja ¢e biti vazan dio solidnog plana za penziju. Svaka velika
renomirana investiciona firma ¢e imati nekoliko indeksiranih akcijskih fondova na
raspolaganju. Svaka firma moze imati malo drugaciji naziv za svoj fond, pa obavezno
procitajte opis kako biste odabrali onaj koji najbolje odgovara vasim potrebama.

Drugi najvazniji zakljucak iz ovog elementa je da ekonomisti uzivaju u tome da se Sale
na racun trziSnih ,,analiti¢ara®. Medu bira¢ima akcija koji su nadmasile ,,profesionalce* nalazi
se ruski cirkuski Simpanza koji je nadmaSio 94% ruskih investicionih fondova i majmun s
prstenastim repom po imenu Adam Monk koji je birao svoje akcije za Chicago Sun-Times tako
Sto je zaokruzivao svoje izbore narandzastim flomasterom. The Observer, britanske novine,
organizovale su izazov 2013. izmedu tri tima. Jedan je bio tim pocetnika—studenata finansija,
drugi je bio sastavljen od bogatasa, brokera i menadzera investicionog fonda, dok je treci tim
bio...pa macak smede dlake po imenu Orlando. Do kraja godine, studenti su izgubili novac,
profesionalci su ostvarili prinos od 3,5%, dok je Orlando (koji je bacao svoju igratku miSa na
mrezu ponudenih izbora) ostvario povrat od skoro 11%. Kako je jedan komentator primijetio:
,Najbolja stvar kod toga da macka bira vaSe akcije su niski troSkovi.“ Da su to bila stvarna

ulaganja, Orlando bi obezbijedio odlican prinos za hranu i igracke za macke.
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DIO 4.10

10. Uskladite trajanje svojih investicija

sa vremenom kada ¢e vam novac biti
potreban

,,Ako bi vam pad vrijednosti akcija od 50% u kratkom roku izazvao veliki stres,

‘

bolje je da ne ulazete u obicne akcije.

— Warren Buffett

Kada pravite dugoro¢na ulaganja, poput sredstava koja izdvajate za penzioni plan, indeksirani
fond akcija je obi¢no najbolji izbor. lako je dugorocni prinos akcija znacajno vec¢i od prinosa
obveznica ili gotovine na bankovnom racunu, vrijednost ovih drugih opcija je stabilnija na
krace (pa Cak i srednje) vremenske periode. Kako se priblizava trenutak kada ¢e vam sredstva
iz investicionog plana mozda biti potrebna, ima smisla prebaciti ta sredstva ka stabilnijim
investicijama. Uz vremenski horizont od pet godina, kupovina obveznice koja dospijeva za pet
godina, u trenutku kada ¢ete dobiti svoj pocetni ulog plus kamatu, predstavlja relativno sigurno
ulaganje. Opste pravilo je da kupujete obveznice koje dospijevaju otprilike u vrijeme kada ¢e
vam sredstva biti potrebna, bilo za Skolarinu na postdiplomskim studijama, uc¢es¢e za kupovinu
doma ili prihod tokom penzije.

Primarni rizik posjedovanja obveznica je inflacija, koja smanjuje vrijednost i glavnice i
fiksnih kamatnih isplata. Ovaj rizik moze se smanjiti posjedovanjem obveznica zaSti¢enih od
inflacije, poput TIPS obveznica” u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama ili Obligations
Assimilables du Trésor (OATs) u Francuskoj. Ove obveznice isplacuju trziSno utvrdenu fiksnu
kamatnu stopu koja se odreduje prilikom kupovine, plus godiSnje prilagodeni prinos koji

odgovara stopi inflacije tokom trajanja obveznice. Njemacka, Kanada, Grcka, Australija,
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Italija, Japan, Svedska, Izrael i Island takode izdaju obveznice zasti¢ene od inflacije. Kako je
nepredvidena inflacija jedan od faktora koji dovodi do toga da prinosi obveznica vrijede manje
od ocekivanog, kupovina i drzanje obveznica zasti¢enih od inflacije Stiti vlasnika od tog rizika.
Kada se ocekuje inflacija, pocetna fiksna kamatna stopa obveznica zasticenih od inflacije
obi¢no je niza od stope za standardne drzavne vrijednosne papire, jer one ve¢ ukljucuju dio
ocekivane inflacije u svoje isplate. Ako je stvarna stopa inflacije visa od oc¢ekivane, obveznice
zaSti¢ene od inflacije generalno donose viSu stopu povrata od standardnih drzavnih obveznica,
dok je suprotno u slucaju kada je stvarna inflacija niza od o¢ekivane. Na taj nacin obveznice
zaSti¢ene od inflacije pruzaju vlasnicima zastitu od neocekivanog porasta stope inflacije, ali i
manje novca u slucaju neo€ekivanog pada inflacije. Ove obveznice su posebno privlacne
penzionerima koji Zele osigurati stabilan realni prinos 1 kupovnu mo¢ svojih sredstava.
Medutim, njihova kratkoro¢na vrijednost takode je pod uticajem promjena u kamatnim
stopama 1 ocekivanja o buducoj inflaciji. Zato preporuujemo konsultaciju sa finansijskim
savjetnikom prije velikih investicija u obveznice zasti¢ene od inflacije.! >

Dodatni rizik povezan sa obveznicama je uticaj promjena kamatnih stopa.
Pretpostavimo da kupite obveznicu od 1000 eura sa trajanjem od trideset godina koja isplacuje
kamatu od 5%. Ova obveznica vam obecava isplatu 50 eura kamate svake godine tokom
trideset godina, nakon ¢ega ona dospijeva i vraca vam 1000 eura. Ali, ako opsta kamatna stopa
poraste na 10% ubrzo nakon $to kupite ovu obveznicu, njena vrijednost ¢e odmah pasti na
otprilike polovinu onoga §to ste platili. Razlog? Pri kamatnoj stopi od 10%, investitor moze
dobiti 50 eura kamate svake godine kupovinom obveznice od 500 eura. Dakle, sada ¢e 500
eura biti otprilike sve §to ¢e iko biti voljan da plati za vasu obveznicu od 1000 eura. Naravno,
ako kamatna stopa padne na 2,5% ubrzo nakon §to kupite vaSu tridesetogodi$nju obveznicu sa
kamatom od 5%, njena cijena ¢e se otprilike udvostruciti. Ali ova volatilnost (ili rizik) je veca
nego Sto biste mozda Zeljeli prihvatiti ako Stedite za neSto Sto planirate kupiti za pet godina.

Koliko dugo bi portfolio trebalo da sadrzi samo akcije, a kada bi trebalo pre¢i na
obveznice? To zavisi od vremena preostalog do trenutka kada Zelite da pristupite investicionim
sredstvima. Kao Sto smo gore sugerisali, relativno kratkoro¢ne investicije mozda ¢e najbolje
funkcionisati iskljuc¢ivo s obveznicama. Na primjer, mladi par koji Stedi kako bi prikupio 20%

ucesca za hipoteku prilikom kupovine ku¢e mozda bi trebalo potpuno da izbjegne trziste akcija
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—ali samo za taj dio svoje Stednje—i ulozi taj novac u obveznice. Razlog je taj Sto Stednja za
uceSce obicno traje samo nekoliko godina. Nasuprot tome, par moze Stedjeti 18 godina za
finansiranje univerzitetskog obrazovanja novorodenceta ili 35 do 45 godina kako bi prikupio
sredstva za penziju. U ovim slu¢ajevima, akcije bi trebalo da ¢ine znacajan dio, a mozda i cijeli
investicioni portfelj tokom veéeg dijela Stednih godina.

Roditelji novorodenceta koji odmah poc¢nu Stedjeti za univerzitetsko obrazovanje svog
djeteta imaju viSe godina za povecanje bogatstva i diversifikaciju rizika, koriste¢i akcije za brzi
rast. U tom slucaju, ima smisla da dio univerzitetskog portfelja bude u akcijama. Medutim, kao
Sto pokazuje pad cijena akcija tokom Velike recesije 2008. godine i trziSni pad 2022. godine,
¢ak i s 18-godiSnjim vremenskim okvirom, ulaganje u akcije nosi rizik. Ponovo, investitori koji
Zele smanjiti rizik u svojim fondovima za univerzitet mogu to uciniti tako Sto ¢e drZati manje
akcija, a viSe obveznica, naroc€ito kako se priblizava vrijeme kada ¢e sredstva biti potrebna.

Kako ljudi zaraduju vise i1 Zive duze, Stednja za penziju postaje sve vaznija. Ne zelimo
da drasti¢no i negativno promijenimo svoj stil Zivota nakon odlaska u penziju, niti mozemo
sebi priustiti da nam sredstva za penziju nestanu prije vremena. Za StediSe ¢ija je penzija za
deset ili viSe godina, diverzifikovani portfolio akcija, poput investicionog fonda indeksiranog
na S&P 500, vjerovatno predstavlja najbolju investicionu opciju. Za konzervativnije StediSe,
drzanje 10%, 20% ili ¢ak 40% portfolija u obveznicama obi¢no ¢e pruziti vecu stabilnost u
vrijednosti penzionih sredstava, iako ¢e ukupan prinos vjerovatno biti nizi na duzi rok.

Kako se priblizava potreba za prihodima iz penzije, za sve osim najbogatijih, mudro je
postepeno prelaziti s portfolija koji je u potpunosti sastavljen od akcija na obveznice. Kada bi
taj prelazak trebalo da pocne, zavisi dijelom od toga kada i koliko mjesecnih prihoda ¢e biti
potrebno tokom penzije. Za one koji imaju veliki portfolio ili dobar penzioni prihod u odnosu
na svoje potrebe u penziji, veéi dio Stednje moze duze ostati u akcijama kako bi se
maksimizirao o¢ekivani ukupni prinos. Cilj prelaska na obveznice prvenstveno je izbjegavanje
potrebe za prodajom akcija po privremeno niskim cijenama. Sto prije planirate koristiti svoj
portfolio za mjesecne troSkove zivota, to je vaznije smanjiti rizik strateSkim i postepenim
prelaskom na obveznice.

Sto se ti¢e penzionih investicija, takode je od kljuéne vaznosti razmotriti poreski

tretman vasih investicionih doprinosa i prihoda iz penzije. U mnogim zemljama Stednja za
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penziju je zastiCena od odredenih poreza na dohodak, $to omogucava da vasa Stednja brze
raste. Na primjer, u Ukrajini doprinosi ne-drzavnim penzionim fondovima su odbitni od bruto
prihoda do 15% plate, a prinosi od investicija nijesu oporezovani, Sto omogucava brze
uvecavanje ukupnih sredstava.''>>) NiZi porezi su na¢in na koji vlade podsti¢u gradane da $tede
za penziju. Neke zemlje, kao $to je Bugarska, cak oslobadaju prinos i isplate iz privatnih
penzionih fondova od svih poreza.''°® Iako neke zemlje u Centralnoj i Isto¢noj Evropi jos
uvijek nemaju dostupne privatne penzione investicije, postoji globalni trend povecanja
dobrovoljnih penzionih doprinosa kroz poreske podsticaje. Ako nemate pristup poreskim
olakS§icama za privatne penzione racune, nastavite da Stedite; na taj nacin, kada ti racuni
postanu dostupni, mo¢i ¢ete da ustedite maksimalni dozvoljeni iznos svake godine.

Nas savjet za one koji Zele da se pripreme za buducu penziju moze se sazeti ovako:
pocnite Stedjeti za penziju rano, ostanite uz diverzifikovane portfolije akcija dok se potreba za
sredstvima ne priblizi dovoljno da opravda postepene prelaze ka sigurnijim, ali manje
profitabilnim sredstvima poput obveznica, i iskoristite povoljan poreski tretman koji se pruza

za penzione planove.

Video:

Pristrasnost zbog lako dostupnih informacija

Video:

Averzija prema gubitku

Video:

Pristrasnost prema zemlji domacinu
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https://www.econfun.org/me/video/?id=availability-bias
https://www.econfun.org/me/video/?id=loss-aversion
https://www.econfun.org/me/video/?id=home-country-bias

Video:
Stado
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DIO 4.11

11. Smanjite svoje rizike

,,Pogledaj prije nego sto skocis. “

— Ezop, Lisica i jarac

Mnogi koji €itaju ovu knjigu uskoro ¢e donositi vazne odluke o tome Sta da rade nakon
zavrSetka Skole. Da li da idete na univerzitet, steknete stru¢no obrazovanje ili odmah udete na
trziSte rada? Ako nastavljate Skolovanje, Sta Cete izabrati? Da li da izaberete trogodisnji ili
¢etvorogodis$nji program, privatni ili javni, na maternjem ili stranom jeziku, u zemlji ili u
inostranstvu? Kako cete izabrati glavni predmet? Koji univerzitet vam nudi najatraktivnije
opcije? Ovo su vazne investicione odluke, a ulozi su znafajni—mnogo novca 1 sati
potencijalnog emocionalnog zadovoljstva. Zbog toga je klju¢no da vasi izbori koji se ti¢u
obrazovanja budu zasnovani na tacnim informacijama. Dok donosite ove odluke, evo nekoliko
vaznih faktora koje treba uzeti u obzir.

Iako je univerzitet poZeljna opcija, on nije za svakoga. Odlazak na univerzitet je skup.
Ako student ulozi vrijeme 1 novac u univerzitet na par godina, a zatim odustane, vjerovatno je
da ta. ta investicija vjerovatno nece donijeti ocekivane rezultate. Najveéi rizik za studenta koji
razmatra nastavak obrazovanja je moguénost negativnog povrata ulaganja. To se desava kada
dodatni prihodi koje obrazovanje moze omoguciti budu manji od troSkova potrebnih za
njegovo sticanje.

Prema OECD-u Organizaciji za ekonomsku saradnju i1 razvoj (OECD), vis$i nivo
obrazovanja znacajno povecava vjerovatnoc¢u zaradivanja iznad prosjecnog prihoda, Sto je
prikazano na grafiku 30. Samo 26% onih koji imaju obrazovanje nize od srednjeg zaraduje

iznad prosjeka, i ¢ak 77% onih sa magistarskom, doktorskom ili ekvivalentnom diplomom.
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Grafik 30: Procent stanovniStva sa zaradama iznad medijalne

(srednje) zarade prema nivou obrazovanja (prosjek OECD-a)
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obrazovanja obrazovanje ekvivalentno
obrazovanje

Izvor: stats.oecd.org.

Uopsteno, srednja godiSnja zarada radnika sa zavrSenim osnovnim studijama veca je
nego za one koji imaju samo srednjoskolsko obrazovanje. Ovo vazi gotovo za svaku zemlju na
svijetu. (Ako nadete izuzetak, javite nam i citiraemo vas na nasem sajtu!) Medutim, postoji
znacajna varijacija u prihodima univerzitetskih diplomaca. Stvarna zarada nakon diplomiranja
zavisi od mnogo faktora, ukljucujuci steCene vjestine, glavni predmet studija i opSte stanje
ponude i potraznje na odredenom trziStu rada. U rano proljec¢e 2024. godine, Federalne rezerve
Njujorka objavile su studiju o zaradama diplomaca sa 75 razli¢itih fakulteta negdje na sredini

njihove karijere. Deset najbolje placenih su:

1. Hemijsko inZenjerstvo
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. Racunarsko inzenjerstvo

. Vazduhoplovno inZenjerstvo
. Elektrotehnicko inzenjerstvo
. Racunarske nauke

. Masinsko inZenjerstvo

. Gradevinsko inZenjerstvo

. Industrijsko inZenjerstvo

O o0 9 N B W

. Ekonomija
(157)

—_
=)

. Gradevinske usluge

MozZete li primijetiti obrazac? Kao napomena — obrazac postaje jos jasniji kada znate da
»Qradevinske usluge™ ukljucuju ,,Gradevinsko inzenjerstvo®. Ne tvrdimo da ne treba da
studirate istoriju, latinski, sociologiju ili dramu ako vas to ¢ini sre¢nim. Samo budite svjesni da
¢e postojati oportunitetni trosak u vidu nizih prihoda. Samo budite sigurni da dovoljno volite tu
oblast da bi vaSa finansijska Zrtva bila opravdana. Takode, budite svjesni da ako pozajmljujete
novac za svoje Skolovanje, vracacete ga iz nizih prihoda.

Razmotrimo zasto studenti ponekad biraju obrazovne opcije koje rezultiraju negativnim
povratom na uloZena sredstva. Prvo, mnogi studenti imaju nerealna ocekivanja o budu¢im
zaradama vezanim za odabrane karijere. Sa preuvelicanim oc¢ekivanjima, spremni su da plate
viSe za obrazovanje nego Sto njihovi budu¢i prihodi mogu podrzati. Vazno je istraZiti resurse
kako biste se informisali o trenutnim 1 budu¢im uslovima na trziStu rada, kao i o potencijalu
zarade.

Trebalo bi da istrazite prirucnike ili statisticke podatke za svoju zemlju i zemlje u koje
biste eventualno mogli migrirati. Ovi izvori pruzaju informacije o glavnim zanimanjima,
ukljucujuéi njihove zahtjeve, izglede za zaposljavanje i moguénosti rasta, kao i1 srednje zarade.
Mnogi prirucnici sadrze projekcije buducée potraznje. (Lako je, na primjer, predvidjeti da, ako
dode do pada nataliteta, mozda nece biti potrebe za mnogo novih ucitelja u narednim
godinama.)

Imati realna oc¢ekivanja o budu¢im prihodima klju¢ni je element u donoSenju boljih

odluka o obrazovanju. U kontekstu moguce migracije, takode je vaZno rano poceti uciti
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korisne jezike. Da li Zelite da vase opcije ukljucuju zemlje u kojima se govori engleski ili
francuski? Odgovor na ovo pitanje moze imati znacajan uticaj na vase obrazovne i karijerne
izbore.

Drugi problem je taj §to mnogi studenti potcjenjuju troSkove obrazovanja. Ukupni
troSak obrazovanja ukljucuje direktne troskove Skolarine, knjiga, naknada, smjestaja i hrane.
Ali nemojte zaboraviti na oportunitetne troSkove. Odlazak u Skolu, €ak 1 ako traje pola radnog
vremena, zna¢i gubitak trenutnih prihoda od posla. Postarajte se da pravilno izracunajte
ukupne troskove obrazovanja.

Trece, studenti ¢esto prekomjerno koriste kredit kao izvor finansiranja. Neki vide ¢ek
od studentskog kredita kao besplatan novac i zaduzuju se previse. Mnogi mladi ljudi nijesu
spremni da procijene koliko ¢e biti teSko izdvojiti sredstva za otplatu studentskih kredita iz
svog mjese¢nog budzeta nakon diplomiranja. Na primjer, uz kamatnu stopu od 3%, za otplatu
kredita od 50.000 eura tokom petnaest godina, mjesecno Cete placati 345 eura. Za kredit od
75.000 eura, placacete 518 eura mjesecno, dok ¢e za otplatu kredita od 100.000 eura mjesec¢na
rata iznositi 691 euro. Da li ¢e vaSi buduéi prihodi biti dovoljni da pokriju mjesecne rate
kredita u okviru vaSeg ukupnog budzeta? Ozbiljno razmislite 0 ovom pitanju prije nego §to se
odlucite za studentski kredit.

Cetvrto, studenti &esto pretpostavljaju da su ,,pri¢e o uspjehu” bogatih i slavnih ono §to
ih o¢ekuje ako se opredijele za takvu karijeru. Ipak, koliki procenat onih koji zavrSe dramsku
Skolu zaista postane filmska zvijezda? Mnogo je vjerovatnije da ¢e veéina zavrsiti poput
gospodina u karikaturi.

Ne kazemo da nikada ne treba da pozajmljujete novac za finansiranje obrazovanja.
Postoje mnoge situacije u kojima ova opcija ima smisla. Korisno je razmisljati o obrazovanju
kroz dvije vrlo razli¢ite komponente: potrosnju i investicije. PotroSnja moze na primjer da
ukljucuje navijanje za univerzitetski tim, sklapanje prijateljstava (ukljucujuéi potencijalne
partnere), kasnovecernje zabave 1 zanimljive predmete poput ,,Religijski pokreti 16. vijeka®. S
druge strane, investicija ukljucuje sticanje vjeStina (poput sposobnosti pronalaZzenja novih
informacija u biblioteci) koje ¢e koristiti vasoj karijeri. Kao S§to vam nikada ne bismo
preporucili da pozajmljujete novac za kupovinu karte za Svjetsko prvenstvo (potros$nja), u

potpunosti bismo podrzali vase pozajmljivanje novca za kupovinu masinerije potrebne za
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konstrukciju elektronski vodene fudbalske
lopte koju ste izumili (investicija). Kao i1
svaki drugi oblik duga, studentski dug
zahtijeva otplatu glavnice, kamate i
naknada. Postoji mnogo razli¢itih programa
studentskih kredita. Pazljivo ih istrazite da

biste odlucili §ta je najbolje za vas. Mozete

dobiti kvalitetno obrazovanje u Skolama u
kojima Skolarine nijesu tako velike jer ne
ukljuuju stavke potroSnje, kao S§to su

menze sa skupom hranom ili raspoloZivot

zidova za penjanje. Na primjer, diplomci “P’m not really a waiter, I’'m an actor. I’ll act like
Univerziteta u Cikagu i Univerziteta u fm wating onyou.”
Kaliforniji u San Dijegu imaju otprilike iste
prihode, ali oni koji trenutno pohadaju "Ja zapravo nijesam konobar, ja sam glumac. Glumic¢u da vas
Univerzitet u Cikagu pla¢aju 62.200 dolara posluZujem.”
godiSnje (umanjeno za stipendije), dok
studenti u San Dijegu plac¢aju 16.050 dolara godisnje, osim ako ne dolaze iz druge drzave, kada
placaju 48.600 dolara godisnje. Znaci da, tokom cCetiri godine Skolovanja, student iz San
Dijega placa 54.000 dolara manje ako dolazi iz druge drzave, ili ¢ak 185.000 dolara manje ako
je stanovnik Kalifornije, a na neki nadin ostvaruje isti obrazovni ishod.!">®

Kako bi dodatno smanjili rizike povezane s obrazovanjem, studenti i njihovi roditelji
mogu istraziti i druge opcije za finansiranje obrazovanja. Kao opsti princip, razvijte finansijski
plan u kojem je zaduzivanje posljednja opcija. Roditelji, rodbina i prijatelji mogu pokrenuti
vlastite planove Stednje ili razmotriti relativne prednosti dugorocne Stednje u razlicitim
finansijskim institucijama.

Takode, stipendije i grantovi su dostupni. Oni su posebno atraktivni jer se ne moraju
vratiti. Kancelarije za savjetovanje u srednjim Skolama 1 internet obiluju listama stipendija 1

grantova. Posvetite vrijeme njihovom pronalazenju. Svaka stipendija ima specifi¢na uputstva,

uslove za prijavu i rokove za prijavu. Ukljucite sve ove opcije u svoju odluku o ulaganju u
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obrazovanje 1 odaberite put koji ima najvise smisla za vas, uzimajuéi u obzir trziSne okolnosti.

Pored obrazovanja, kupovina kuée je mozda najvaznija investiciona odluka s kojom ¢e
se mnogi od vas suociti tokom Zivota. Za vecinu ljudi, kupovina kuée ¢e biti njihova najveca
investicija, barem u pocetku. Kupovina kucée koju mozete priustiti, na dobroj lokaciji i redovno
odrzavanje te nekretnine, moZe biti dobra investicija. Medutim, postoje potencijalne zamke.
Analiza sljedec¢ih faktora pomo¢i ¢e vam da izbjegnete najvece probleme.
je kupovina bolja opcija od iznajmljivanja jer kupovinom stvaramo kapital koji je u nekretnini.
Oni smatraju da se njihov novac trosi uzalud na kiriju koja ide u dzep vlasnika, a taj novac bi
mogao biti upotrijebljen za stvaranje kapitala, pomazu¢i izgradnji neto vrijednosti vlasnika
nekretnine dok se hipotekarni kredit otplacuje 1 trziSna vrijednost nekretnine raste. Medutim,
tokom prvih nekoliko godina hipoteke, skoro cijela mjesecna uplata ide na kamatu, dok se vrlo
malo zapravo akumulira kao vlasnicki kapital. U vecini sluCajeva, malo ili nimalo kapitala
necete ste¢i tokom prvih tri godine vlasniStva. Umjesto da placate kiriju vlasniku stana,
jednostavno ¢ete placati kamatu banci.

Drugo, kupovina i prodaja nekretnina je skupa, i stoga nije dobra ideja kupovati kucu
osim ako ne planirate da u njoj zivite barem tri godine. Bicete u obavezi da platite proviziju
agentu za nekretnine'”) plus porez na dodatu vrijednost (PDV)"”) na te provizije, a koji
varira od zemlje do zemlje (u Austriji 3%, u Hrvatskoj 3% a u Italiji ¢ak do 7%)."">” Troskovi
zatvaranja ugovora za hipoteku obi¢no iznose nekoliko hiljada dolara. Ako prodate kucu u
roku od nekoliko godina nakon pocetne kupovine, transakcioni troskovi ¢e vjerovatno biti veci
od vaseg kapitala.

Trece, ne kupujte kucu dok ne ustedite za ulog. Na primjer, u SAD-u, ako je vas ulog
manji od 20%, moraéete placati osiguranje hipoteke, Sto povecava vaSu mjesecnu ratu.
(Osiguranje hipoteke §titi zajmodavca od gubitaka u slu¢aju da neko ne moze ispuniti obaveze
plac¢anja.) Ovo je uobicajeno u zemljama poput Velike Britanije, Danske 1 Australije. Razlicite
zemlje imaju razli¢ita pravila o ovome, zato budite sigurni da znate §ta morate da platite. *”)
Takode, izbjegavajte hipoteku sa niskom ,,promotivnom kamatnom stopom* da biste kupili
kuc¢u. Ove stope prate naglo rastu¢e kamatne stope koje ¢e znacajno povecati vasu mjesecnu

ratu hipoteke nakon §to pocetni period istekne. Kao §to je ranije pomenuto u dijelu 4.4,
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izbjegavajte zaduzivanje u valuti koja nije ista kao vasi prihodi. Ako vrijednost valute u kojoj
zaradujete padne, mozete zavrsiti dugujuéi znatno viSe novca nego Sto ste prvobitno ocekivali.

Cetvrto, samo zato §to moZete priustiti ratu hipoteke ne zna¢i da mozete priustiti kuéu.
Hipoteka je prva i najvidljivija mjesecna obaveza. Medutim, vlasniStvo kuce zahtijeva i druge
redovne troSkove 1 obaveze koje morate uzeti u obzir. Ako nijesu ukljuceni u hipoteku, porezi
na nekretnine i/ili zemljiSte moraju se placati. Osiguranje kuce je obavezno. Krov moze
procuriti jednog dana, bojler, masina za pranje suda ili suSilica za ve§ mogu se pokvariti,
klima-uredaj ili vodovodni sistem mogu zahtijevati popravke, ili bilo koji broj drugih stvari
moze rezultirati troSkovima odrzavanja. Mozda ¢e vam trebati kosilica i druga oprema za
odrZavanje dvoriSta. Sve ovo su redovni troSkovi koje mozZete ocekivati kao vlasnik kuce.
Morate 1h ukljuciti u svoj mjese¢ni budZet kada razmatrate da li je vlasniStvo nad kucom
isplativo za vas.

Na kraju, dok povecavate kapital u svojoj kuéi, nemojte uzimati drugu hipoteku ili
pozajmljivati kako biste povecali svoju trenutnu potrosnju. Cijene nekretnina mogu padati
jednako kao $to mogu rasti. Nakon stambene krize iz 2008-2009. godine u SAD-u, mnogi ljudi
su bili ,,u minusu“ ili ,,pod vodom* sa svojim nekretninama. To znaci da je procijenjena
vrijednost njihove kuce bila manja od neotplacene hipoteke. Neki ljudi su pretrpjeli velike
gubitke kada su prodali svoje kuce. Drugi nijesu mogli priustiti da prodaju sa gubitkom 1
zadrzali su kudu, nadajudi se oporavku trzista. Tre¢i su prosli kroz bolni proces oduzimanja
nekretnine. Stoga, sigurnost nalaZze da je vazno odrZavati znaajan udio vlastitog kapitala u
svom domu.

Zivljenje prema ovim smjernicama podstaéi ¢e vas da Zivite u okviru svojih
mogucnosti, Stedite na troskovima stanovanja i smanjujete rizike povezane sa odlukama o
nekretninama. Sada, okrenimo se drugim potencijalnim investicijama.

Dok su obrazovanje i stanovanje vjerovatno najvece investicije koje ¢ete napraviti,
pojavi¢e se 1 druge investicione prilike. Postoje mjere predostroznosti koje treba preduzeti
kada razmatrate koje od tih prilika iskoristiti. Vazno je prepoznati da ste pri donoSenju
investicionih odluka ranjivi; morate razmisliti o tome da li su vasi interesi uskladeni sa
interesima strane koja vam nudi investiciju. Kad god vam se ponudi nesSto §to izgleda kao

izuzetno atraktivna prilika, isplati se stati i pazljivo razmotriti motive zbog kojih vam se ta
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prilika nudi. Zajmoprimci koji traze novac za finansiranje projekta ¢e u pocetku traziti izvore
sa niskim troskovima, kao Sto su bankarski zajmovi. Prona¢i individualne investitore poput vas
1 obecati visoku stopu prinosa nema smisla ako je finansiranje dostupno od strane banaka 1
drugih investicionih stru¢njaka. Visoki potencijalni prinosi na bilo koju investiciju neizbjezno
dolaze sa visokim rizikom — postoji velika vjerovatnoca neuspjeha. Ako banke i1 profesionalni
investitori nijesu zainteresovani za tu investiciju, trebate se zapitati ,,Zasto bih ja bio?*

Interesi onih koji prodaju razli¢ite finansijske instrumente ¢esto su znacajno razliciti od
vaSih. Dok vi zelite ostvariti atraktivan prinos, njima je primarni cilj obi¢no provizija od
prodaje, zarada od naknada za upravljanje ili visoka plata povezana s poslovnim poduhvatom.
Iskreno receno, njihov osnovni interes lezi u tome da dodu do vaSeg novca. To ne znaci nuzno
da zele da vas prevare; mozda zaista veruju da je investicija prava prilika sa znacajnim
potencijalom zarade. Medutim, bez obzira na to koliko su ljubazni, koliko ih dobro poznajete
ili koliko izgleda da Zele da vam pomognu, njihovi interesi nijesu isti kao vasi. Stavise, jednom
kada im predate svoj novac, bi¢ete u slaboj poziciji da promenite situaciju.

Danas su bitkoin i druge kriptovalute sredstva koja koriste blokcejn tehnologiju za
olakSavanje transakcija izmedu korisnika u virtuelnom svijetu bez granica. Sve se prati 1 biljezi
od samog pocetka bez naknada ili potrebe za finansijskim posrednicima. Podaci o istoriji
transakcija 1 entitetima uklju¢enim u razmjene kriptovaluta tesko se mijenjaju kada su jednom
zabiljezeni, potvrdeni i validirani u decentralizovanom javnom registru. Ovo ¢ini falsifikovanje
1 dvostruko evidentiranje kriptovaluta gotovo nemogucim. S druge strane, vlade ne pruzaju
nadzor nad trziStem 1 ostavljaju korisnike kriptovaluta da se sami zaStite od potencijalnih
gubitaka. Osim toga, njihovi rizici su previSe novi da bi se mogli procijeniti i osigurati na
privatnom trzistu. Kriptovalute su spekulativna sredstva. One su relativno nove i nijesu
prepoznate od strane vlada kao zakonito sredstvo pla¢anja. Budite oprezni ako odlucite da ih
ukljucite u svoj investicioni portfolio.

Kako mozZete unaprijed znati da li je neka investicija mudra? Ne postoji ,,srebrni
metak® koji moZe osigurati pozitivne rezultate svih investicionih odluka. Medutim, postoje
stvari koje mozete uciniti kako biste izbjegli investicione katastrofe koje bi vas mogle kostati

desetine hiljada dolara. Sljedecih Sest smjernica su posebno vazne:
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1. Ako nesto izgleda previSe dobro da bi bilo istinito, vjerovatno jeste. Ovo je stara izreka,
ali vrlo tacna. Neki prodavci investicija ¢e biti spremni uciniti gotovo sve da dobiju vas
novac, jer jednom kada to postignu, oni su na dobitku, a vi ste ranjivi.

2. Saradujte samo s pouzdanim institucijama koje imaju ugled koji Zele da zastite.
Poznate kompanije s dobrom reputacijom neée rado usmjeravati svoje klijente ka loSim
investicijama.

3. Nikada ne kupujte investiciju ponudenu putem telefona, e-poste ili drustvenih
mreZza. Ovakav nacin promocije koriste oni koji zele da iskoriste lakovjerne pojedince.
Nemojte postati zrtva prevara. Nikada ne djelite svoje li¢ne informacije s osobama
kojima ne vjerujete u potpunosti. Broj socijalnog osiguranja, broj kreditne kartice,
datum rodenja, broj mobilnog telefona i poStansku adresu treba da pazljivo Cuvate.

4. Nemojte dozvoliti da vas neko primorava na brzu odluku. Odvojite vrijeme za
razvoj strategije investiranja. Nikada ne dozvolite da budete pod pritiskom da donesete
ishitrenu odluku.

5. Nemojte dozvoliti da prijateljstvo utiCe na vaSe investicione odluke. Mnogi su
zavrSili u loSim investicijama zahvaljuju¢i preporukama prijatelja. Ako zelite da
saCuvate prijateljstvo, investirajte svoj novac s objektivnom treCom stranom.

6. AKo je prisutan pritisak u marketingu, ¢uvajte svoj novac i udaljite se. Atraktivne
investicije se prodaju bez upotrebe agresivnih marketinskih tehnika. Ako ve¢ imate
znacajan portfolio, mozda postoji prostor za visokorizi¢ne investicije, ukljucujuci loSe
obaveznice”) i plemenite metale. Medutim, te investicije treba da poti¢u iz fondova
koje mozete priustiti da izgubite. Ako trazite siguran nain za izgradnju bogatstva,
vec¢ina vaSih sredstava treba da bude u rutinskim investicijama s nizim rizikom,

pomazuéi vam da uspostavite dobro diverzifikovan portfolio.

Video:

Kako prepoznati investicionu prevaru
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DIO 4.12

12. Koristite osiguranje za upravljanje

neizbjeznim rizicima

, Nije padala kisa kad je Noje
gradio barku*

— Nepoznati autor

Zivot nosi rizike. Oni mogu biti mali i
finansijski nebitni, poput lose usluge u
restoranu, ali 1 veliki 1 finansijski
razaraju¢i, kao Sto su teska bolest ili
unistenje kuce u poplavi ili tornadu (ili ¢ak
u ratu). lako ne mozete eliminisati rizik,
mozete preduzeti korake da ga smanjite i
upravljate njime.
Mozete praviti izbore koji ce
smanjiti rizike. Na primjer, time S$to ne

Saljete poruke dok vozite smanjujete Sansu

ESSENTIALS OF RISK MANAGEMENT:

1.PON'T PO ANYTHING WRONG TODAY.
2. DON'T DO ANYTHING WRONG TOMORROW.
3. REPEAT.

© Randy Glasbergen | glasbergen.com

"Osnovi upravljanja rizikom:"
"1. Ne uradi nista pogre$no danas."
"2. Ne uradi niSta pogresno sjutra."

"3. Ponovi."

da izazovete saobrac¢ajnu nesrecu. NoSenje pojasa smanjuje mogucénost povreda u slucaju

sudara. Instalacija detektora dima i sigurnosnog sistema smanjuje vjerovatno¢u da vam kuca

izgori ili bude opljackana. Smanjenje koli¢ine §iblja u blizini ku¢e smanjuje Sanse da kuca

bude uniStena u Sumskom poZaru. Smanjenje unosa Secera 1 konzumacija hrane sa niskim

nivoom holesterola smanjuju Sansu od bolesti. Dok vasi izbori mogu smanjiti rizik, oni ga

nikada ne mogu potpuno eliminisati.
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Kako mozete upravljati rizikom 1 za$tititi se od najgorih posljedica? Osiguranje moze
smanjiti finansijski gubitak koji proizlazi iz oSte¢enja imovine (kao $to su vasa kuca ili
automobil), bolesti, gubitka prihoda ili drugih Stetnih dogadaja. Osiguranje pruza nacin da
grupa ljudi udruzi uplate i podijeli rizik kako bi nadoknadila gubitke ¢lanova koje je zadesio
Stetan dogadaj. Osiguravaju¢a kompanija djeluje kao posrednik, odnosno posrednicka strana u
procesu podjele rizika. Kompanija prikuplja premije od svakog c¢lana grupe (njenih
osiguranika), a zatim isplacuje naknadu kada dode do Stete koja je obuhvacena osiguranjem.
Princip dijeljenja rizika Cesto se zaboravlja jer pojedinci koji placaju premije osiguravajucoj
kompaniji nemaju interakciju s ostalim ¢lanovima grupe.

Da bismo razumjeli kako funkcioniSe podjela rizika, zamislite sljedecu situaciju: Vi i
Cetiri saradnika odlazite u restoran na rucak i ocekujete da ¢e racun biti 200 eura. Vas petoro se
slazete da kazete konobaru da nasumic¢no odabere jednog od vas na kraju obroka i ta osoba ¢e
platiti cijeli iznos. Vi 1 ostali ¢lanovi grupe zatim mozete birati izmedu dvije opcije: (1)
preuzeti rizik i nadati se da necete biti odabrani da platite racun od 200 eura, ili (2) platiti
premiju od 40 eura osiguravacu koji ¢e platiti racun od 200 eura ako budete izabrani. Mnogi ¢e
radije odabrati drugu opciju jer je manje rizi€na. lako morate platiti premiju od 40 eura, Stitite
se od 20% mogucénosti da morate platiti cijeli racun od 200 eura.

Naravno, osiguravaci koji pruzaju uslugu podjele rizika snose troSkove. Oni moraju
procijeniti rizike, formalizovati ugovore, prikupljati premije, provjeravati i odobravati zahtjeve
1 obradivati isplate. Ovi tro§kovi obrade moraju biti pokriveni pored troSkova rizika. Stoga,
osiguravajuce premije moraju biti ve¢e od ocekivanih troSkova gubitka. Na primjer, ako bi
osiguravajuca kompanija pruzala zastitu ¢lanovima nase grupe za ru¢ak od 20% Sanse da plate
racun od 200 eura, morala bi naplatiti svakom nesto viSe od 40 eura, mozda 44 eura, da bi
imala podsticaj da ponudi tu uslugu.

Osiguranje smanjuje rizik jer rasporeduje teret neZeljenih dogadaja koje dozivljava
nekolicina ljudi na Siru grupu. U situaciji s ru¢kom, racun od 200 eura dolazi sa sigurnoScu.
Neizvjesnost dolazi od toga ko ¢e od ¢lanova grupe dobiti racun. Veca grupa povecava iznos
potencijalnog gubitka, ali smanjuje vjerovatnocu da ¢e bilo koji pojedinacni ¢lan dobiti racun.

Kada su u pitanju veliki iznosi, ve¢ina nas je sklona izbjegavanju rizika, §to znac¢i da

smo spremni platiti premiju kako bismo smanjili negativne posljedice odredenih dogadaja.
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Kupovina osiguranja je jedan od nacina da se smanji izloZenost rizicima. Recimo da
posjedujete kucu vrijednu 200.000 eura i brinete se o riziku da bude oste¢ena u pozaru. Mozete
kupiti osiguranje za kucu za 1.500 eura godiSnje. Bez osiguranja, ako dode do pozara koji ¢e
ostetiti vasu kucu, vi biste bili odgovorni za placanje cijelih 200.000 eura za popravku ili
zamjenu. Medutim, s osiguranjem, ukoliko dode do pozara, placate samo iznos franSize
(recimo 1.000 eura), dok bi osiguravaju¢a kompanija pokrila ostatak troskova. Na taj nacin,
pla¢anjem premije od 1.500 eura godisnje, smanjujete svoju izloZenost riziku s punih 200.000
eura na samo iznos franSize. Dakle, spremni ste platiti premiju (trosak osiguranja) kako biste
smanjili nepovoljne posljedice (finansijski gubitak) potencijalnog dogadaja (pozar koji oSteti
vasu kucu).

Medutim, osiguranje nije uvijek isplativo. Trebalo bi paZljivo razmisliti o tome da li je
smisleno osigurati se protiv odredenog rizika. Da, treba se osigurati protiv dogadaja koji,
ukoliko se dogode, mogu izazvati ozbiljne finansijske poteSkoce. TeSka bolest koja vas
spreCava da radite duzi period, saobracajna nesreca ili poplava koja osteti vasu kucu su
primjeri takvih dogadaja. Medutim, osiguranje protiv relativno malih Stetnih dogadaja, kao §to
je kvar kuénog aparata ili televizora, obi¢no nije isplativo jer ¢e pruzanje usluge podjele rizika
biti skupo u odnosu na potencijalnu Stetu. Stoga je ekonomicnije prihvatiti te rizike i koristiti
hitni fond (vidi dio 4.6) da planirate i pokrijete troskove tih rizika. Nasuprot tome, osiguranje
automobila, kuce i zdravstveno osiguranje obi¢no su isplativi. U ovim slucajevima, troSak
raspodjele rizika medu grupom ljudi je nizak u odnosu na potencijalnu Stetu nepovoljnog
dogadaja. Sada prelazimo na te teme.

Ve¢ina zemalja zahtijeva od vlasnika automobila da imaju neki vid osiguranja
automobila. Na primjer, kada registrujete automobil u bilo kojoj zemlji EU, morate ga
osigurati za odgovornost prema tre¢im licima. Ovo obavezno osiguranje priznaju sve druge
zemlje EU. Ono vas §titi u sluc¢aju nesrece koja uzrokuje Stetu na imovini ili povredu bilo koga
osim vozaca. Medutim, ne pokriva dodatne troskove kao $to su popravke vaSeg vozila.
Opciono mozete kupiti dodatno osiguranje poznato kao osiguranje za prvu stranu, koje pokriva
Siri spektar rizika. Ovo proSireno pokri¢e ukljucuje povrede vozaca, Stetu na vasem vozilu,
kradu vozila ili njegovih djelova, vandalizam i pravnu pomo¢. Kupci ¢e placati premiju na

osnovu nekoliko faktora. Oni ukljucuju vozafevu istoriju, karakteristike vozaca, vrstu
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automobila 1 specifi¢ne limite pokrica 1 udio u nadoknadi Stete. Udio u nadoknadi Stete je iznos
koji kupac mora prvo platiti prije nego Sto osiguranje plati za Stetu. Na primjer, udio od 500
eura znaci da kupac mora platiti 500 eura prije nego $to polisa osiguranja pokrije gubitak. Sto
je veci udio u Steti, to je premija osiguranja manja. Pokri¢e predstavlja maksimalni iznos koji
polisa osiguranja plac¢a u slucaju gubitka.

Polisa osiguranja automobila obi¢no je strukturirana tako da pokriva nekoliko vrsta
gubitaka. Osiguranje od sudara pokriva Stetu na vaSem automobilu u slucaju nesrece.
Sveobuhvatno osiguranje (kasko osiguranje) pokriva Stetu koja nije uzrokovana sudarom, kao
Sto su krada, vandalizam ili prirodne nepogode, poput pada grane drveta na vas automobil.
Pokri¢e odgovornosti dolazi u dva oblika. Prvo, placa drugim osobama za Stetu na njihovom
vozilu ili povrede uzrokovane voznjom vaSeg automobila. Drugo, pokriva Stetu vama i vaSim
putnicima za medicinske troSkove i smrtne naknade. Na primjer, pokri¢e odgovornosti od
500.000 eura znaci da je maksimalan iznos koji osiguranje placa u sluc¢aju gubitka 500.000
eura, ¢ak 1 ako je stvarni gubitak veci.

Kao §to je ve¢ spomenuto u dijelu 4.11, stanovanje je Cesto najveca investicija ljudi.
Ima smisla osigurati se protiv gubitka vaseg najveceg imetka. Poput auto-polisa, polise
osiguranja nekretnina imaju udio u Steti i limite pokri¢a. Osiguranje nekretnina obi¢no ima tri
osnovna oblika pokri¢a. Prvo pokriva Stetu na kuci i drugim objektima, kao Sto su odvojena
garaza ili Supa. Drugo pokriva Stetu na licnoj imovini vlasnika kuc¢e—to jest, predmete unutar
kuce. Tre¢e pokriva odgovornost i §titi vas u slucaju povrede druge osobe na vaSem imanju.
Kao 1 kod auto-osiguranja, ako odaberete veci udio u Steti, vaSa premija ¢e uglavnom biti niza.
Trebali biste pazljivo analizirati koliko rizika Zelite sami podnijeti.

Zdravstveno osiguranje moze biti komplikovano pitanje zbog razli¢itih planova i
metoda finansiranja i placanja dostupnih kupcima. Neki ljudi dobijaju osiguranje preko svojih
poslodavaca, dok ga drugi kupuju direktno od osiguravajuc¢ih kompanija. Neki ljudi placaju
cijele premije, dok drugi imaju trece strane koje plac¢aju (na primjer, vlada ili poslodavac).
Planovi se razlikuju zavisno od toga ko placa i Sta je pokriveno. Na primjer, mnoge zemlje EU
imaju javno finansirane nacionalne zdravstvene sisteme, gdje se zdravstvena zaStita pruza
gradanima i legalnim rezidentima putem oporezivanja. U tim sistemima, pojedinci obi¢no ne

moraju zasebno kupovati privatno zdravstveno osiguranje jer su pokriveni nacionalnim
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sistemom zdravstvenog osiguranja. Gradani EU takode mogu koristiti Evropsku karticu
zdravstvenog osiguranja (EHIC), koja im omogucava da koriste potrebne zdravstvene usluge u
drugoj zemlji EU po istim uslovima i uz iste troskove kao gradani te zemlje. U Gruziji, na
primjer, univerzalni program zdravstvene zastite osigurava da svi gradani i legalno registrovani
rezidenti imaju pristup osnovnim zdravstvenim uslugama. Pravo na osnovni paket
zdravstvenih usluga ukljucuje besplatnu ambulantnu njegu, bolnicko lijecenje, hitne usluge 1
odredene ljekove na recept. Pored toga, gradani i rezidenti imaju moguénost kupovine
privatnih zdravstvenih osiguranja od privatnih osiguravaju¢ih kompanija koje nude razlicite
nivoe pokri¢a i dodatne pogodnosti. Kompleksnosti koje okruzuju zdravstveno osiguranje i
medunarodnu uporedbu sistema nadilaze opseg ove knjige, ali zelimo da pojasnimo nekoliko
osnovnih principa.

Plac¢anja za zdravstveno osiguranje dolaze u Cetiri oblika. Prvo, premije (ili doprinosi)
se placaju kako bi se pristupilo onim uslugama koje nudi plan osiguranja. Drugo, moze se
primjenjivati odbitak, to je je iznos koji osiguranik mora platiti iz svog dzepa za medicinske
troSkove prije nego Sto osiguravajuca kuca pocne pokrivati troskove lijeCenja. Trece, postoji
participacija, koja je naknada za odredenu uslugu, poput posjete ljekaru ili izdavanja recepta.
Cetvrto, postoji sufinansiranje, §to je procenat medicinskog raduna koji korisnik mora platiti.
Na primjer, plan moZe zahtijevati da korisnik plati 20% racuna za boravak u bolnici ili
medicinski zahvat. Konkurencija u zdravstvenom osiguranju obi¢no je viSe ogranicena nego
kod drugih oblika osiguranja, §to znac¢i da ¢e potroSaci imati manje dostupnih opcija. Takode,
za razliku od vecine drugih osiguranja, potroSaci obi¢no mogu mijenjati svoj plan samo
jednom godisnje. Ovo otezava kreiranje plana koji odgovara vasim potrebama. Mozda ¢éete biti
prisiljeni da prihvatite da pladate za odredenu uslugu koju ne Zelite ili ne mozete koristiti. Cak
1 uz ova ogranicenja, moracete donijeti neke odluke o tome koliki rizik ste spremni preuzeti
sami 1 koliki mozZete podijeliti s drugima.

Postoje okolnosti u kojima posjedovanje osiguranja zapravo moze povecati
vjerovatno¢u $tetnog dogadaja. Ovo je poznato kao moralni hazard”). Klasi¢an primjer
moralnog hazarda (rizika) je kada pojedinci postaju manje oprezni nakon Sto dobiju osiguranje
jer znaju da ¢e biti zasticeni finansijski u slucaju gubitka ili Stete. Razmotrite sljedece

scenarije. Nina zamjenjuje svoj 12 godina star automobil i kupuje najnoviji model sa svim
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najnovijim tehnoloSkim 1 sigurnosnim uredajima. PoSto se Nina osje¢a sigurnije u novom
automobilu, mozda ¢e voziti malo manje pazljivo, znajuci da su Sanse za povredu u sudaru
manje zbog sigurnosnih uredaja. Donova majka insistira da nosi kacigu, Stitnike za koljena 1
laktove, te duge pantalone dok vozi skejtbord. Ohrabren osjecajem sigurnosti, Don bi mogao
pokusati opasnije skokove i manevre na skejtbordu, znajuci da je manja vjerovatnoca da ¢e se
povrijediti. Ivana nije skijala nekoliko godina i1 nije sigurna koliko toga zna. Sa punim
zdravstvenim osiguranjem koje pokriva slomljene kosti, mozda ¢e se usuditi da se okusa na
crnim stazama. Bez osiguranja, ipak bi se prije odlucila drzati plavih staza. U svim ovim
scenarijima, rizik se poveéava zbog promjene ponasanja usljed osjecaja sigurnosti.

Moralni hazard nije jedini problem koji izaziva osiguranje. Zamislite da lezite u
bolnickom krevetu s ozbiljnom boles¢u 1 va§ doktor vam kaze: ,,Postoji operacija koju bismo
mogli pokusati. Ako je uradimo, imate 10% Sanse da Zivite jo§ Sest mjeseci, ali koStace vas
1.000.000 eura.” Pretpostavimo da imate taj milion u banci, tako da biste mogli da platite
operaciju ako zelite. Ali kao neko ko je naucio sve o oportunitetnim troskovima, mogli biste
re¢i sebi: ,,Prozivio/la sam dug zZivot i ako ne uradim operaciju, novac koji ustedim bice
dovoljan da omogu¢im da sva moja Cetiri unuceta pohadaju univerzitet koji zele.” Mogli biste
racionalno odluciti da ne idete na operaciju. Sada, zamislite da vam doktor kaze: ,,Ne brinite o
troSkovima. Tih 1.000.000 eura ¢e platiti drugi iz osiguravaju¢eg fonda, koje Cak ni ne
poznajete (moguci poreski obveznici koji Zive hiljadama kilometara daleko). Vas to nece
kostati ni centa.” Koji bi bio va$ izbor sada? Ali §ta ako bi svi mislili kao vi? Lako je vidjeti
zaSto zemlje sa izdasnim sistemima zdravstvenog osiguranja troSe znatno veci dio nacionalnog
dohotka na medicinsko lijeCenje naustrb drugih prioriteta. Dilema koliko bi zdravstveno
osiguranje trebalo da bude "velikodusno" jasno naglasava dva klju¢na principa ekonomije:
"Podsticaji su vazni" i "Nema besplatnog rucka."

Ostale vrste osiguranja koje treba razmotriti, a koje nijesu pokrivene ovdje, ukljucuju
zivotno osiguranje, osiguranje od invaliditeta 1 dugorocno osiguranje. Nakon $to procijenite
svoje li¢ne izbore koji uti€u na nivo rizika u vasem zivotu, trebalo bi pazljivo analizirati one
rizike koje ne mozete izbjeci, ali koje mozete smanjiti efikasnim koris¢enjem osiguranja. Ima
smisla osigurati se protiv rizika koji nose velike potencijalne negativne posljedice. S druge

strane, kada su potencijalne finansijske Stete male, najbolje je da ih pokrijete iz svog
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mjesecnog budZeta ili fonda za hitne slucajeve. Najvazniji cilj strategije osiguranja je sprijeciti
razarajuce finansijske gubitke i ocuvati vasu finansijsku stabilnost u slucaju nepredvidenih

dogadaja.

Video:

Osiguranje usjeva — ideja koju vrijedi posijati
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https://www.econfun.org/me/video/?id=crop-insurance-an-idea-worth-seeding

4. dio — Zavrsna razmatranja

Pametno upravljanje finansijama moze izgledati sloZeno, ali principi koje smo naveli trebali bi
vas usmijeriti na pravi put. Zapravo, nije tako sloZeno. Stedite i trosite mudro. Razmislite prije
nego Sto djelujete. Djelujte—lako je zanemariti razmiSljanje o svojim finansijama kada se Cini
da uvijek postoje vazniji problemi poput posla, porodice 1 zabave. Redovno odvojite vrijeme
da pregledate svoju finansijsku situaciju sa svojim partnerom, ako ga imate, kao 1 sa
porodicom i drugima koji brinu o vama (i razumiju svijet finansija). Postoje knjige koje dublje
razraduju ideje o kojima smo ovdje govorili, a nalaze se na nasoj listi preporuka. Iznad svega,
sjetite se savjeta gospodina Micawbera iz romana David Koperfild Carlsa Dikensa: ,,Godinji
prihod dvadeset funti, godis$nji troSak devetnaest i Sest penija—rezultat: sre¢a. Godi$nji prihod

dvadeset funti, godisnji izdatak dvadeset funti i Sest penija—rezultat: bijeda.*
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Zavrsna razmatranja

Osim $§to su ekonomisti 1 edukatori, autori ove knjige su i roditelji, tetke ili ujaci. Pored toga
Sto zelimo da ostavimo u naslede znanje nasim studentima i ostalim Citaocima ove knjige,
zelimo 1 da pozitivno utiCemo na Zivote buducih generacija. Sigurni smo da se i vi sli¢no
osjecate.

Ovaj cilj postizemo na razli¢ite nacine. Na lokalnom, nacionalnom i globalnom nivou
mozemo raditi na tome da javne politike stvore okruzenje u kojem pojedinci mogu ostvariti
svoj potencijal. Na licnom nivou, mozemo teziti usvajanju navika koje vode ka uspjehu tako
Sto ¢emo svojim ponasenjem biti uzor drugima i tako $to ¢emo usmjeravati svoju djecu ka
donoSenju ispravnih odluka.

Kako smo vidjeli u jednom dijelu Prakticne ekonomije finansijska sigurnost doprinosi
opstem blagostanju omogucavaju¢i dostupnost osnovnih potreba i uklanjanjem briga o
zadovoljenju osnovnih zivotnih potreba. Oni koji razviju navike marljivog rada, postavljanja i
ostvarivanja ciljeva, te odolijevanja iskuSenjima trenutnog zadovoljstva razmisljajuéi o
budu¢im posljedicama sadasnjih odluka, obi¢no su uspjesniji u svim aspektima zivota.

Jedan od najvaznijih nacina da se mladi ljudi nau¢e odgovornosti jeste da im se
pomogne da razumiju da se novac zaraduje; novac ne pada sa neba. Djeca, Cak i u ranom
uzrastu, mogu biti osnazena zadacima koji im omogucéavaju da zarade novac za ispunjenje
svojih Zelja. Ovi zadaci mogu ukljucivati podsticaje za postizanje obrazovnih ciljeva ili pomo¢
u kuénim poslovima, poput Setnje psa ili guljenja krompira za veceru. Novac nije samo
sredstvo za postizanje onoga Sto Zelite, ve¢ 1 mjera vaSeg doprinosa u pomaganju drugima da
dobiju ono sto zele. Najbolji nacin da zaradite viSe novca je da sluzite drugima i1 pronadete
nacine kako da ih ucinite zadovoljnijima. Ova preduzetnicka lekcija donosi vazne koristi
tokom djetetove karijere, bez obzira na to ¢ime se bude bavio.

Cak i kada vi pladate ono §to vase dijete koristi, moguée je pruziti mu razumijevanje o
troSkovima 1 odricanjima koji su svojstveni svim izdacima. Kroz svoj Zivot, sva ¢e djeca
morati odlucivati kako ¢e trositi ograni¢eni prihod. Ako potrose viSe na jednu stvar, morace

troSiti manje na druge. Svi se suoCavamo s sa takavim odlukama. Pocevsi od ranog uzrasta,
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potrebno je da djecu u¢imo ovoj stvarnosti 1 pruzamo im iskustva koja ¢e im pomoci da nauce
mudro birati. Mnogi roditelji (¢ak i oni koji daju dZzeparac bez ikakvih uslova) podsticu svoju
djecu da izdvoje dio novca koji dobiju za donaciju nekoj dobrotvornoj organizaciji. Ovi
roditelji takode Cesto odvajaju vrijeme kako bi sa svojom djecom razgovarali o tome gdje da
usmjere svoj novac 1 zaSto razmi$ljanje o dobrobiti drugih doprinosi njihovoj vlastitoj
vrijednosti i blagostanju drusStva u kojem zive.

U velikoj mjeri, uspjeh u Zivotu zavisi od postavljanja ciljeva, marljivog rada na
njihovom ostvarenju, pronalazenja nacina da vase usluge budu korisne drugima, Stednje za
odredenu svrhu i mudrog troSenja novca. Ovo su kljucni elementi uspjeha. Ekonomija pruza

Sada smo na kraju ovog putovanja. Kroz ovu knjigu cilj nam je bio da vam pruzimo
informacije 1 alate koji ¢e vam pomo¢i da Zzivite uspjesniji zZivot. Nadamo se da smo otvorili
va$ um za nove nacine razmisljanja 1 da cete steCene uvide koristiti za unaprijedenje svog

7ivota i zivota onih oko vas.
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Zahvalnost

Autori Zele da izraze svoju zahvalnost nekolicini klju¢nih ljudi koji dali svoj doprinos ovom
projektu. Sa velikim zadovoljstvom pozdravljamo Jane Shaw Stroup kao dio autorskog tima.
Pomagala je kod ranijih izdanja knjige i imala znacajniju ulogu u ovom izdanju. Brojni
komentari kolega predavaca 1 edukatora ukljuceni su u tekst. Posebno zahvaljujemo Johnu
Kessleru, Kelly Markson i Michelle Vachris na korisnim uvidima koji su nam pomogli da
unaprijedimo ovo izdanje. Posebnu zahvalnost dugujemo Johnu Mortonu, Scottu Niederjohnu,
Marku Schugu, Williamu Woodu, Joeu Connorsu i Pam Cooper za njihov doprinos u razvoju
novih dodatnih materijala. Takode, Zelimo izraziti zahvalnost Kevinu Reillyju, Meryl Levavi,
Gabrielu Gumi, Olyi Kirilyuk, Diane Dilluvio, Lizz Blaise, Kiffinu Steureru, kao i urednici
Kate Davis i lektorima Marindi Valenti i Sue McGrath iz izdavacke kuc¢e St. Martin’s Press na
njihovim korisnim komentarima i urednickom radu.

Za reviziju fokusiranu na postkomunisticke zemlje, posebno zelimo zahvaliti Barbari
Forbes, koja je na mnogo nacina doprinijela ovom projektu, a posebno motivs§u¢i nas u
najtezim trenucima. Dodatni sadrzaj obezbijedili su Lasha Labadze, Maya Grigolia, Marta
Cota i Ante Sterc. Leslie McCall pruzila je zna¢ajnu pomo¢ u &etvrtom dijelu. Na kraju,
posebnu zahvalnost dugujemo anonimnom donatoru koji je podrzao projekat i finansijski 1
intelektualno od samog pocetka, omogucivsi da knjiga i dodatni materijali EFI budu dostupni
besplatno. Njegova posvecenost ekonomskoj 1 politickoj slobodi poboljsace zivote miliona
ljudi.

Tokom godina, oko 75.000 studenata bilo je prisutno na predavanjima autora. Brojne
diskusije sa studentima, kako na Casovima tako i van njih, pruzile su nam znacajne uvide,
ukazale na izazovna pitanja i postavile temelje za ovaj projekat. Zahvalni smo na tim
interakcijama i ovom knjigom izraZavamo zahvalnost svim studentima, koji su obogatili nase

zivote 1 koji nastavljaju to da Cine.

313



Footnotes
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131. Vidi Dejv Remzi, Brainyquote.com, www.brainyquote.com. «

132.

o Neki mozda trebaju kreativne metode za kontrolu impulsivnih kupovina kreditnom karticom. Ako je to slucaj,
ekonomista i finansijski savjetnik Vilijam C. Vud predlaze da zamrznete svoju kreditnu karticu unutar bloka leda u
frizideru. Kada se led otopi, vas impuls za kupovinu mogao bi se smiriti. Za odli¢nu knjigu o licnim finansijama
napisanu iz hri§¢anske perspektive, pogledajte Vilijam C. Vud, Getting a Grip on Your Money (Downers Grove, IL:
Inter-Varsity Press, 2002).

o Mnogi islamski uc¢enjaci idu cak dotle da smatraju kreditne kartice haram, ¢ak i ako se vra¢aju na vrijeme, jer bi

to mogla biti pogodba koja zahtjeva kamatu ako nepredvidene okolnosti zahtjevaju odlaganje placanja.

P}
133. data.ecb.europa.cu. <

134. Jedno upozorenje. Kada su u pitanju polovni automobili, vazno je kupovati od pouzdanog izvora koji ¢e pruziti podrsku
ako dode do problema s automobilom. Uvijek postoji opasnost da je prethodni vlasnik znao za skrivene probleme s

automobilom i bio nestrpljiv da ga se rijesi. Pogledajte: Akerlof, DZordz A. (1970). ,, Trziste za 'limune': Neizvjesnost kvaliteta

1 trzisni mehanizam*. Kvartalni casopis za ekonomiju. 84 (3). MIT Pres: 488-500. doi.org. <

135. Profesor Vilijam C. Vud naziva takve stavke ,,SIT troskovi“. Vud objasnjava da ,,'SIT’ oznacava dvije stvari: (1) sjesti

kada dobijete neocekivani racun; i (2) iznenadenja, osiguranje i porezi.“ <«

136. Mignon McLaughlin, BrainyQuote.com, navodno citiraju¢i Alberta Ajnstajna, www.brainyquote.com. Postoji odredena

kontroverza oko toga da li je Albert AjnStajn zapravo izrekao ovu izjavu, ali je jasno da je davao sli¢ne izjave naglasavajuci

moc¢ slozene kamate. <

137. Starosna granica za penzionisanje varira medu zemljama, a moze se razlikovati i po osnovu pola. [zvor: Svjetski

ekonomski forum. <
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138. Zivot koji ¢e vjerovatno biti mnogo duZi bez svih tih piva i cigareta! «
139. Ovaj broj 0,1 se dodaje kako bi se uzelo u obzir djevojcice koje nikada ne dozive reproduktivnu dob. <«

140. Zanimljivo je izvodenje pojmova ,,akcije” i ,,udio®. Prvi poslovi organizovani kao akcionarska drustva bili su trgovacke
misije tokom dana plovidbe, slanje broda iz Engleske ili Holandije u daleka mjesta kao $to je Azija takode je predstavljalo
rizik za svakog trgovca, pa su se trgovcei udruzili da kombinuju svoje ,,zalihe™ dobro za trgovinu, svako uzima ,,udio® u profitu

(ili preuzima deo gubitka). <

141. Nekada glavni igraci u svojim industrijama, ove kompanije su se na kraju susrele sa zna¢ajnim izazovima, ukljucujuci
tehnoloske poremecaje, promijene preferencija potrosaca i pritiske konkurencije. Ove poteskoce dovele su do znacajnog pada

cijena akcija tokom vremena dok su se borile da se prilagode promijenljivim trzi$nim uslovima. <

142. Kao $to smo vidjeli u prethodnom odjeljku, realna stopa od 7 procenata sa reinvestiranim dividendama je otprilike
prosjecna stopa na velikim, razvijenim trzistima. Naravno, neke akcije u nekom periodu rade mnogo bolje dok druge rade
mnogo losije. Trik je u tome §to niko ne moze doslijedno da kaze koji ¢e to uciniti unapred! Ko to radi, ¢ini to ¢istom igrom
slu¢aja. 7 procenata sloZene stope prinosa znaci da ¢e se vrijednost vase ustedevine udvostruciti svakih deset godina. Nasuprot
tome, bice potrebno trideset pet godina da udvostrucite vas novac po kamatnoj stopi od 2 procenta, $to je priblizni prinos
nakon oporezivanja koji su istorijski zaradili Stedni racuni i zajednicki fondovi trzista novca. Napomena: MoZete da procijenite
koliko godina ¢e vam trebati da udvostrucite svoja sredstva po alternativnim kamatnim stopama tako §to ¢ete jednostavno

podijeliti prinos (prose¢an godi$nji prinos na vas novac) na sedamdeset. Ovo se ponekad naziva pravilom 70. <

143. Krystina Krzizak, ,,CEE: Sistem u promjeni*, Investment & Pensions Europe, januar 2018 (magazin). www.ipe.com. <«

144. Kristopher Dzarvis, ,,Uspon i pad albanskih piramidalnih S§ema®, Finance & Development, kvartalni magazin MMF-a,

mart 2000, Tom 37, Broj 1. www.imf.org. <«

145. Svako pominjanje odredenih fondova ne znaci da mislimo da su oni bolji od bilo koje alternative. Trebalo bi da sami

pazljivo istrazite prije nego Sto kupite investiciju. Zapamtite, buduénost u koju ulazete je vasa. <

146. Dimitar Boiadzhiev et al., Morningstar Manager Research EMEA, ,,Morningstar’s European Active/Passive Barometer*,

februar 2019. www.morningstar.com. «

147. Vidjeti DZeremi J. Sigal, Stocks for the Long Run, 3rd ed. (Njujork: McGrav Hill, 2002), 342-43. <

148. Pogledati Berton Malkijel, Nasumican hod Vol Stritom: Vremenski provjerena strategija za uspjesno investiranje
(Njujork: W. W. Norton, 2015), 177-78. Za dodatne dokaze da se na investicioni fond koji ostvaruje visok prinos tokom
jednog perioda ne moze racunati da ¢e to ¢initi i ubuduée, pogledati Mark M. Karhart, ,,O postojanosti u u¢inku investicionih

fondova,“ Journal of Finance 52, br. 1 (mart 1997), 57-82. <«
149. Malkijel, Nasumican hod (2020), 173. <

150. Malkijel, Nasumican hod (2015), 177-78. <
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151. Abraham Okusanja, ,,Lekcije iz 118 godina podataka o prinosima razli¢itih klasa imovine,” FinalytiQ, 28. mart 2018.

finalytiq.co.uk. «

152. Cak i oni koji ulazu u indeksne fondove trebalo bi da potraze savjet od struénjaka. Postoje poreska i pravna razmatranja,
poput iskoriStavanja moguénosti odlozenog oporezivanja, uspostavljanja testamenta i povjerenja, donosenja mudrih odluka o

osiguranju i sli¢no, koja zahtijevaju savjete specijalista. <

153. Pogledati Linkun Liu, Endru J. Retenmajer i Zijun Vang, "Socijalna sigurnost i trzisni rizik" (Radni dokument
Nacionalnog centra za analizu politike br. 244, jul 2001). Promjene na berzi u posljednjih nekoliko godina ne mijenjaju

podatke iz Ilustracije 27. «

154. U vecini zemalja postoje dvije vrste finansijskih savjetnika: "savjetnici na osnovu naknade", koji vam naplacuju fiksnu
cijenu po satu za davanje savjeta, i "savjetnici na osnovu portfolija", koji vam naplacuju procenat od vaseg novca kako bi ga
investirali za vas. Posto, kao $to smo ve¢ vidjeli, "profesionalni" menadzeri u prosjeku ne ostvaruju bolje rezultate od
majmuna ili macaka u biranju uspjesnih akcija, savjeti koje vrijedi placati dolaze od savjetnika na osnovu naknade, koji vas

mogu informisati o opstim politikama (kao $to smo to mi uradili), a ne usmjeravati vas ka specifi¢nim investicijama. <

>

155. OECD, Direkcija za zaposljavanje, rad i socijalna pitanja: Penzioni sistemi: “Ukrajina. Profil penzionog sistema.’

Dostupno na: www.oecd.org. «

156. Projekat OECD-a o finansijskim podsticajima i Stednji za penziju, Politicki izvjestaj N°1, “Poreski tretman Stednje za

penziju u privatnim penzionim planovima,” decembar 2018. Dostupno na: www.oecd.org. <

157. www.goingmerry.com. <

158. Zaista, ako u¢enik Cikago Univerziteta dolazi iz boljih srednjih §kola ili ima druge prednosti kao 3to su bogati roditelji,

San Dijego mozda &ak obezbijeduje VISE obrazovanja za ove manje troskove. «
159. Tranio, “Real estate agency commission rates in different countries,” September 18, 2017. tranio.com. <

160. Banka za medunarodna poravnanja, Zajednicki forum, 'Hipotekarno osiguranje: Struktura trzista, ciklus osiguranja i

implikacije politika,' avgust 2013. www.bis.org. <
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Mo¢ podsticaja

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Dok Citate ovaj tekst, razmislite o tome $ta su podsticaji 1 zaSto su
vazni.

Najsigurniji na¢in da ljude navedete da se ponasaju na pozeljan nacin jeste da ih za to
nagradite, drugim rije¢ima, da im pruzite podsticaje. Ovo je toliko ocigledno da biste mogli
pomisliti da to skoro da 1 ne treba spominjati. Ali ipak treba...

Mozda biste rekli da ljudi ne bi trebalo da budu nagradeni (ili podmiceni) da rade
pozeljne stvari. Cak i kad priznamo da su podsticaji neophodni, nije jednostavno odrediti one
koji ¢e podstaci Zeljeno ponasanje.

Nedavno sam se susreo s emotivnim otporom koji neki ljudi osje¢aju prema koris¢enju
podsticaja da bi se neSto postiglo, pa ¢ak 1 neka dobra stvar. Pominjao sam da se populacija
slonova u Zimbabveu i Juznoj Africi povecava jer tamosnje politike omogucéavaju ljudima da
profitiraju od odrzavanja stada slonova. Jedan student, koji je isticao svoju ekoloSku
osvijescenost, odgovorio je da bi radije gledao kako slonovi izumiru, nego da ih spasavamo
zahvaljuju¢i ljudskoj pohlepi. Drugim rije¢ima, bio je spreman ostati dosljedan nekim svojim
principima, sve dok samo slonovi trpe posljedice. Njegov princip, koji pretpostavljam dijele 1
drugi "sliénih uvjerenja", bio je da dobre stvari treba motivisati saosje¢anjem 1 brigom, a ne
linim interesom. Nijesam odolio da mu kazem da bih bio impresioniran njegovim moralnim
stavom kada bi, u situaciji da mu je potrebna delikatna operacija kako bi prezivio, odbio da ode
kod hirurga i umjesto toga dozvolio svojoj majci da izvede operaciju.

Ubjediti ljude da su podsticaji opravdani nije ni priblizno toliko teSko koliko odrediti
odgovaraju¢e podsticaje. Naravno, Zelimo podsticaje koji motiviSu ljude da se ponasaju na
pozeljan nacin, ali Sta je zapravo pozeljno? U nekim situacijama odgovor je prili¢no jasan.

Medutim, to nije uvijek slucaj.
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Svaki put kada uradite neSto dobro, neminovno smanjujete svoju mogucénost da uradite
nesto drugo dobro. Ovo je neizbjezna posljedica ogranicenih resursa i obuhvaéeno je
konceptom oportunitetnog troska. Uvijek postoje kompromisi, a Cesto nam je potrebna
informacija iz razli¢itih izvora kako bismo znali koji je najbolji potez. Dakle, dvije klju¢ne
funkcije podsticaja su: (1) da prenesu informacije o najboljim stvarima koje treba uraditi 1 (2)

da motivisu ljude da ih zaista urade.

Podsticaji i tretman zatvorenika

U nekim slucajevima pozeljan tok djelovanja je jasan, i tada mozemo da se fokusiramo
na mo¢ podsticaja kojim ¢emo motivisati ljude. Dobar primjer je praksa britanske vlade iz
1860-ih godina — sklapali su se ugovori sa kapetanima brodova za prevoz zatvorenika u
Australiju. Stopa prezivljavanja zatvorenika prevezenih u Australiju bila je samo 40%, i svi su
znali da je to prenisko. Humanitarne organizacije, crkva i vladine agencije upucivale su apele
kapetanima, pozivaju¢i se na njihov moral, da obezbijede zatvorenicima bolji tretman i
povecaju stopu prezivljavanja. Uprkos tome, stopa preZivljavanja je ostala na niskih 40%.

Na kraju je ekonomista po imenu Edwin Chadwick preporucio da se izmijeni podsticaj.
Umjesto da kapetani dobijaju naknadu za svakog zatvorenika koji se ukrca na brod u
Engleskoj, Chadwick je predlozio da ih placaju za svakog zatvorenika koji se ziv iskrca u
Australiji. PoboljSanje je bilo trenutano i dramati¢no. Stopa prezivljavanja povecala se na
preko 98%, jer su kapetani sada imali snaZan podsticaj da zaStite zdravlje zatvorenika
smanjujuci broj ljudi koje primaju na brod 1 obezbjeduju¢i im bolju hranu 1 higijenu tokom

putovanja.'"

Direktno i indirektno kreiranje podsticaja

PoZeljni podsticaji se ponekad mogu stvoriti direktno, kao u slucaju prevoza
zatvorenika. Znate Sta zelite da postignete, pa kreirate nagradu (recimo, nov¢anu nadoknadu)

za to. Nazalost, u vecini slucajeva vrsta ponasanja koje zelimo zahtijeva suptilno balansiranje
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izmedu konfliktnih ciljeva. U takvim slucajevima, stvaranje direktnog podsticaja da se
postigne jedna stvar, moze biti previse efikasno, jer tjera ljude da zanemare druge stvari.

Bivsi Sovjetski Savez bio je prepun apsurda koji mogu proizaci iz direktne primjene
podsticaja. Menadzeri koje su podsticali da povecaju proizvodnju cipela su na primjer,
proizvodili samo nekoliko veli¢ina, ne vode¢i racuna o tome koje veli€ine trebaju kupcima.
Takvi podsticaji su davali rezultate, ali nijesu uspjeli da promovisu druStvenu saradnju
potrebnu da bi ekonomija bila produktivna.

Kada je cilj da se ljudi motiviSu na saradnju, pozeljni rezultati se rijetko mogu ostvariti
kreiranjem direktnih podsticaja. Umjesto toga, podsticaji se moraju uspostaviti indirektno kroz
set opstih pravila koja omogucéavaju njihovo postizanje, kroz druStvenu interakciju.

Saobracaj na najbolji nacin pokazuje vaznost opStih pravila u podsticanju saradnje.
lako je saobrac¢aj u Spicu frustrirajuéi, ipak odrazava nevjerovatnu koli¢inu spontanog
drustvenog dogovora. Bez te saradnje, na desetine hiljada vozaca u svakom vec¢em gradu
zapelo bi u bezizlaznoj guzvi.

Osnovna pravila koja omogucavaju vozacima da tako efikasno saraduju medusobno su
jednostavna: (1) vozi desnom stranom puta; (2) kreni na zeleno, ubrzaj ili se pripremi da stanes
na Zuto, i stani na crveno; (3) ne prelazi ogranicenje brzine za viSe od deset milja na sat; 1 (4)
ne dodiruj druga vozila. Ova pravila pretvaraju nasu Zelju da bezbjedno i udobno stignemo na
odrediste u obrazac prilagodenog ponasanja koje sluZi interesima svih u¢esnika u saobrac¢aju.”’

TrzisSna ekonomija je najbolji primjer kako skup pravila moze stvoriti okruzenje u
kojem privatni podsticaji podsticu druStvenu saradnju. TrziSne ekonomije ne stvaraju
podsticaje direktno. Zapravo, u bukvalnom smislu, trziSta uopSte ne stvaraju podsticaje.
Najvazniji podsticaji proizilaze iz subjektivnih Zelja pojedinaca: zelje da pronadu ljubav,
steknu postovanje, ucine svijet boljim mjestom ili obezbijede svoje porodice. Trzista
predstavljaju pravila ponaSanja koja uskladuju razlicite podsticaje tako S$to omogucavaju
ljudima da medusobno prenesu 1 izraze svoje Zelje. Cijene, profiti i gubici, koji se obicno
nazivaju trziSnim podsticajima, nastaju kroz medusobnu interakciju ljudi. Ovi podsticaji, koji
se mogu prenijeti samo putem trzista, sadrze informacije koje promovisu druStvenu saradnju.

Zakljuéna pitanja: Mozete li objasniti zaSto privatni podsticaji mogu podsticati

druStvenu saradnju kroz trziSte? Da li mislite da privatni podsticaji ¢ine svijet boljim mjestom?
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Zasto da ili zaSto ne?

( Povratak na Dio 1.1

1. Za vise informacija o ovom primjeru, pogledajte Robert B. Ekelund, Jr. i Richard Ault, Intermediate Microeconomics:

Theory and Applications (Lexington, Mass.: D.C. Heath and Company, 1995), str. 21-22. <«

2. Primjer toka saobracaja preuzet je iz Paul Heyne, The Economic Way of Thinking, 8. izdanje (Upper Saddle River, N.J.:

Prentice-Hall, Inc.), poglavlje 1. <

""Snaga podsticaja' autora Dwight Lee je dostupna uz dozvolu (Fondaxije za

ekonomsku edukaciju) pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International License.
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Put kojim nijesam posao

Autor: Robert Frost

Pitanje za razmiSljanje: Na raskrsnici, odabir jednog puta znaci da drugim putem ne¢emo i¢i.
Ova situacija primorava putnika da donese odluku. Dok cCitate ovu pjesmu, pokuSajte da
prepoznate cijenu izbora puta kojim je putnik krenuo.
Sumska staza se raévala na dvije
A ja sam, putnik tek jedan,
Stao ne znaju¢’ kojom bih prije
I gledao niz prvu dok se nije
Zavila u gusti$ neprovidan.
Druga mi se ipak ¢inila prava,
Zbog jasna sam je birao razloga:
Zelena me dozivala trava.
No, 1 prva je bila mirisava.
Mnoga je nije taknula noga.
Obje sam staze Zudio jednako
I vlati gaze¢’ rekao sam tad:
Prvom ¢u po¢i jednom svakako.
Ali, drugom ve¢ kad sam odmak’o,
Znao sam da se necu vratit nazad.
Priznat ¢u jednom zivot kad zade
Ljeta produ 1 tuga nijema
Izmed’ dva puta birao sam rade
Onaj kojim se ide rjede

I osim te druge istine nema.

330



* Preveo 1 prepjevao Ante Tomic
Zakljucna pitanja: Kada se suoce sa istim raskrS¢em u Zivotu, zasto ljudi donose

razli¢ite odluke? Objasnite u terminima subjektivnih troSkova i koristi.

Povratak na Dio 1.2
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Prilike i troskovi

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Dok Citate ovaj tekst zapitajte se zasto nas oskudica primorava da
donosimo odluke?

Trzista funkcioniSu tako Sto olakSavaju druStvenu saradnju. Ona ljudima pruzaju
informacije 1 motivaciju da teze vlastitim prednostima na nacin koji najbolje stvara prilike za
druge. Bavicemo se kljuénim konceptima koji su neophodni za primjenu ekonomskog nacina

razmiS$ljanja na svaku ljudsku aktivnost. Po¢e¢emo sa oportunitetnim trosk.

Ogranicenja i prilike

Ekonomija se €esto naziva "sumornom naukom" jer proucava najosnovniji od svih
problema — oskudnost. Zbog oskudnosti suoCavamo se sa surovom realno$¢u da postoje
granice onoga Sto mozemo posti¢i. Bez obzira na to koliko postanemo produktivni, nikada ne
mozemo ostvariti 1 uzivati onoliko koliko bismo Zeljeli. Jedino $to mozemo bez ogranicenja
jeste da zelimo vise. Upravo zbog oskudnosti, svaki put kada uradimo jednu stvar, neminovno
moramo odustati od neceg drugog Sto nam je takode vrijedno. Zato sve Sto radimo ima
oportunitetni trosak, a taj troSak izrazava se kroz najvrjedniju alternativu koje se odricemo.

Medutim, sveprisutnost troSkova ukazuje na to da sumorna realnost ograni¢enja
predstavlja samo jednu stranu medalje — onu Cija je druga strana znatno svjetlija. Ogranicenja
koja stvara oskudnost rezultiraju troSkovima samo onda kada postoje prilike. Uklonite
moguénost izbora izmedu alternativa i1 troskovi nestaju. Na primjer, ako sam primoran da
zivim u odredenoj ku¢i, radim odredeni posao, oZenim se odredenom Zenom 1 konzumiram
unaprijed odredeni paket dobara, ja nemam troskova kada ¢inim te stvari. Dakle, svijetla strana

troskova jesu upravo prilike koje ih stvaraju. Sirenjem nasih prilika, povec¢avaju se i troskovi
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svega §to radimo.

Iako troskove Cesto vidimo kao nesto Sto treba izbjegavati, zapravo je bolje zivjeti u
ekonomiji u kojoj smo primorani da se suofimo sa troSkovima svega $to radimo. Li¢no bih
mozda bio u boljoj poziciji kada bih mogao da konzumiram proizvode, a da ne razmisljam o
njihovim troSkovima, jer bih ih mogao prebaciti na druge. Medutim, svaka korist koju bih time
ostvario bila bi viSestruko nadjac¢ana ako bi i drugi mogli ignorisati troskove svojih aktivnosti 1
prebaciti ih na mene. Posljedica toga bila bi da bismo svi ostali bez potrebnih informacija i
motivacije da donosimo mudre odluke. Samo kada su troSkovi izbora nametnuti onima koji ih
donose, mozemo najbolje iskoristiti prilike koje su nam dostupne.

Ovo je jedan od nacina objasnjavanja prednosti trzi$nih cijena. Cijene koje ljudi placaju
na trziStu odrazavaju oportunitetne troskove njihovih izbora. Na slobodnom trzistu, uglavnom
ne mozete kupiti proizvod ili uslugu manje od onoga Sto su drugi spremni da plate za to, niti
manje od iznosa koji je utroSen da bi proizvodn bio dostupan.. To je vazan dio druStvene

saradnje koja nastaje kao rezultat trziSnih transakcija.

Interesne grupe i zanemarivanje troskova

Nazalost, mnoge ekonomske odluke ne donose se u trziSnom okruzenju kao odgovor na
trziSne cijene, ve¢ ih donosi drzava pod uticajem politickih interesa. To stvara prilike za
politicki uticajne grupe da steknu koristi koje plac¢a Sira javnost. Oni koji traze politicke
beneficije neminovno umanjuju znacaj troskova kako bi opravdali veée izdatke; Cesto tvrde da
su neke stvari toliko vazne da o troskovima ne treba ni razmisljati.

Prosvjetni radnici tvrde da je obrazovanje suviSe vazno da bi se razmatralo kroz prizmu
troSkova; ekolozi smatraju da je spaSavanje planete toliko neophodno da se ekoloski programi
moraju sprovoditi bez obzira na troSkove; korisnici grantova za medicinska istrazivanja tvrde
da je ljudsko zdravlje vaznije od bilo kakvog prizemnog razmatranja troSkova; a oni koji
primaju podrsku od Nacionalne fondacije za umjetnost isticu da ,,vrijednost umjetnosti dotice
samu sustinu onoga §to znaci biti covjek® i1 da je ,,okaljana kada se poredi sa dolarima i

centima.” (Ovo je parafraza izjave o finansiranju umjetnosti koju sam ¢uo na Nacionalnom
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javnom radiju.)

Sve ove izjave najbolje je razumjeti kao pokusaje organizovanih grupa da prigrabe vise
javnog novca. Razmatranje troskova nema nikakve veze sa preuvelicavanjem vaznosti novca.
Novac samo predstavlja praktican nacin izrazavanja troSkova, ali sam novac nije stvarni troSak.
Kada dam deset dolara da platim obrok, moze se ¢initi da je novac troSak, ali pravi trosak je
oportunitetni troSak—subjektivna vrijednost koje se odri¢em time $to novac tro§im na obrok,

umjesto da ga iskoristim za najvredniju alternativu.

Besmislene tvrdnje

Ako trvrdimo da ne treba da razmatramo troskove odredenih aktivnosti, to je isto kao
da tvrdimo da te aktivnosti treba da radimo bez razmatranja alternativa. Cinjenica da se ovako
ocigledno besmislena tvrdnja i dalje koristi u zagovaranju posebnih interesa pokazuje kolika je
mo¢ obmane nad logikom u politickim debatama. Ne razmatrati alternative za neku akciju
imalo bi smisla samo ako bi ta aktivnost uvijek bila vrijednija od bilo ¢ega drugog. Medutim,
prakti¢no to znaci da bi svi resusrsi trebali da budu usmjereni ka toj jednoj stvari. Ako bi, na
primjer, zaista bilo istinito da je klasi¢na orkestarska muzika toliko vrijedna da ne treba da
razmi$ljamo o njenim troSkovima, onda bi svi trebali ostati bez doma i gladovati, provodeci
sve svoje vrijeme slusajuci orkestre bez odjece. Ovo je oCigledno besmisleno, ali nije ni trunku
besmislenije od tvrdnje da je neSto toliko vazno da je neprikladno uzeti u obzir njegove
troSkove.

Cim dvije ili vise grupa tvrde da njihov program treba finansirati bez razmatranja
troskova, postaje ocigledno koliko su troskovi vazni. Obrazovanje nase omladine i lijeCenje
bolesnih ne mogu istovremeno biti toliko vazni da se troSkovi ne uzimaju u obzir, ne u svijetu
ograni¢enih resursa. TroSak ulaganja viSe u obrazovanje nase omladine jeste ulaganje manje u
lijecenje bolesnih, i obrnuto. Ignorisanje troskova jedne opcije, znaci tretirati drugo kao manje
vrijedno.

Naravno, oskudica i oportunitetni troskovi su neminovan dio politi¢kog procesa, uprkos

retorici interesnih grupa koje umanjuju vaznost razmatranja troSkova. Moraju se praviti
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poredenja izmedu konkurentnih alternativa, pa se oportunitetni troSkovi razmatraju i1 u
politickom procesu. Nazalost, nesavrSenosti i pristrasnosti u politickom procesu cesto
sprecavaju da se oportunitetni troskovi vladinih akcija adekvatno razmotre. Rezultat je ono Sto
se 1 moze ocekivati kada se alternative loSe procjenjuju: dolazi do rasipanja resursa, jer se oni
usmjeravaju iz vrijednijih u manje vrijedne aktivnosti, a Cesto ¢ak i u aktivnosti koje su
kontraproduktivne u odnosu na proklamovane ciljeve.

TrziSne cijene mozda ne odrazavaju savrSeno oportunitetne troskove, ali mozemo
shvatiti koliko im se priblizavaju, ako razmotrimo apsurde koji nastaju kada politicke odluke
ignoriSu ve¢i dio troskova neke politike.

Zakljuéna pitanja: Koje su mane toga Sto nasa vlada zanemaruje oportunitetne
troSkove dok pokusSava da obrazuje mlade, obezbijedi lijeCenje za bolesne 1 penzije za stariju

populaciju?

Povratak na Dio 1.2

"Prilike i troSkovi' autora Dwight Lee dostupan je zahvaljujuci (Fondacije za

ekonomsko obrazovanje) pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International License.
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Trzista i marginalizam

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Dok citate ovaj tekst, odredite kako kompanije maksimiziraju
proizvodnju i vrijednost izjednacavanjem grani¢nih veli¢ina?

Da biste postigli najbolje rezultate u svojim li¢nim aktivnostima, morate ,,izjednacavati
grani¢ne veli¢ine®, Sto znaci rasporediti svoje vrijeme izmedu razlicitih aktivnosti tako da
grani¢na vrijednost vremena u svakoj aktivnosti bude ista. Vaznost izjednacavanja grani¢nih
veli¢ina (marginalnih) ne odnosi se samo na pojedince koji zele licno posti¢i najbolje moguce
ishode; ona je takode klju¢na za uspjeh cjelokupne ekonomije. Zahvaljuju¢i informacijama 1
podsticajima koji se prenose putem trziSnih cijena, ljudi i preduzeca, odgovaraju¢i na svoje
privatne interese, spontano saraduju na nacin koji konstantno vodi izjednacavanju grani¢nih
vrijednosti u cijeloj ekonomiji. Razmatranje ovog procesa pruza dodatno razumijevanje
prednosti koje ostvarujemo kroz komunikaciju i saradnju na koju nas podsticu trziSne cijene.

U ekonomiji postoji veliki broj preduzeca i svako od njih je primarno usmjereno na
povecanje profita. Medutim, odluke koje ta preduzeca donose uticu na sva ostala. Na primjer,
Sto viSe jedno preduzece proizvodi, to viSe mora koristiti ograni¢ene resurse, $to smanjuje
mogucnost proizvodnje drugih preduzec¢a. U idealnom slucaju, svako preduzece ¢e proizvoditi
koli¢inu koju odabere na nacin koji minimizira vrijednost koja se Zrtvuje na drugim mjestima u
ekonomiji. Postizanje ovog ideala zahtijeva ogromnu koliCinu informacija o razli¢itim
faktorima, kao $to su vremenski uslovi, otkrivanje resursa, sukobi izmedu zemalja, proizvodne
tehnologije, kao 1 specificne okolnosti i subjektivne preferencije miliona radnika, vlasnika
resursa i potrosaca.

Nijedan drzavni organ nikada ne bi mogao prikupiti, stalno aZzurirati i pravilno koristiti
sve ove informacije. Sre¢com, ove informacije se prenose putem trzisnih cijena, pri ¢emu cijene

inputa koje preduzecéa plac¢aju odrazavaju grani¢nu vrijednost tih inputa u njihovim najboljim
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alternativnim upotrebama. Dakle, svako preduzece, motivisano da izabere kombinaciju inputa
koja minimizira troSkove proizvodnje odredene koli¢ine outputa ($to zahtijeva izjednac¢avanje
grani¢ne produktivnosti po jedini¢nom trosku svih inputa''), istovremeno bira kombinaciju
inputa koja proizvodi taj output uz najmanje zrtvovanje vrijednosti na drugim mjestima u
ekonomiji. Ovo izjednacavanje na margini (izjednacavanje grani¢nih veli¢ina) odrazava
zadivljujuci nivo koordinacije, pri ¢emu svako preduzece vodi racuna o vrijednosti inputa za

druge.

Proizvodnja i marginalna prilagodavanja

Ali nije dovoljno da svako preduzefe minimizira vrijednost koja se gubi (troSak)
prilikom proizvodnje svog outputa kako bi se nasi ograniceni resursi najbolje iskoristili. Svako
preduzeée moze proizvoditi svoj output uz najnize troSkove, a da je kombinacija ukupne
proizvodnje svih preduzeca ipak preskupa. Na primjer, mogli bismo proizvoditi desetine
jednokratnih pelena dnevno za svakog Amerikanca uz najmanju kombinaciju troSkova inputa.
To bi, ocigledno, bilo previse jednokratnih pelena jer bi grani¢ni troskovi (¢ak 1 kada su najnizi
moguci) daleko premasili njihovu grani¢nu vrijednost — vrijednost koja se Zrtvuje da bi se
proizvela jo$ jedna pelena veca je od vrijednosti same pelene.

Proizvodnja kombinacije svih dobara koja stvara najvecu vrijednost za koris¢ene
resurse zahtijeva ne samo da se svako dobro proizvodi uz najmanje troskove, ve¢ i da se
proizvodi samo do tacke u kojoj se njegova grani¢na vrijednost izjednaava sa grani¢nim
troSkovima njegove proizvodnje.

Opet, izjednaavanje na margini dovodi do najvrijednije kombinacije proizvoda na
nivou svih preduzec¢a. Jednostavno, svako preduzece, reagovanjem na trzisne cijene, dolazi do
svih potrebnih informacija. Cijena proizvoda odrazava njegovu grani¢nu vrijednost, dok cijene
inputa odreduju grani¢ne troskove proizvodnje. Ove informacije, kada ih koriste preduzeca
koja nastoje da ostvare Sto veci profit, rezultiraju onom kombinacijom outputa koja stvara
najvecu vrijednost.

Svako preduzece povecava svoj profit tako Sto Siri proizvodnju sve dok je cijena koju
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dobija za svoj proizvod veca od njegovog grani¢nog troSka (vrijednosti koja se Zrtvuje
smanjenjem koli¢ine koju proizvode druga preduzeéa).”) Dakle, kada sva preduzeca proizvode
kolicinu kod koje se cijena izjednacava sa grani¢nim troskom, svako preduzec¢e maksimizira
svoj profit, a vrijednost ukupne kombinacije proizvedenih dobara je na svom maksimumu.
Zahvaljujuéi trziSnim cijenama koje uskladuju proizvodne odluke, ove odluke se
izjednaCavaju na margini na nivou svih preduzeca, ¢ime postaje nemoguce povecati vrijednost
ukupne kombinacije dobara tako Sto bi se kod nekih preduzeca proizvodnja povecala, a kod
drugih smanjila.Proizvodnja kombinacije svih dobara koja stvara najvecu vrijednost za
koriS¢ene resurse zahtijeva ne samo da se svako dobro proizvodi uz najmanje troskove, vec¢ i
da se proizvodi samo do tacke u kojoj se njegova grani¢na vrijednost izjednacava sa grani¢nim

troSkovima njegove proizvodnje.

Sloboda je najveca prednost

"SavrSenstvo" se, naravno, nikada ne postize u stvarnom svijetu. Relevantne margine
nikada ne postizu potpunu jednakost jer se bezbroj preferencija, okolnosti i tehnologija koje
utiCu na vrijednost inputa 1 outputa neprestano mijenja. Medutim, trziSne cijene se takode
neprekidno mijenjaju, pruzajué¢i informacije o novim uslovima i nagraduju¢i ponasanje koje
margine priblizava jednakosti. To smanjuje troSkove i povecava vrijednost onoga S§to se
proizvodi. Ova trziSna prilagodavanja daleko bolje maksimiziraju vrijednost ekonomskih
odluka, jer sve ucesnike drze medusobno odgovornim, nego Sto bi to ikada mogla uraditi bilo
koja grupa drZavnih planera.

Ali najveca prednost trziSta je sloboda koju ono omogucava. Ljudi mogu da slijede
svoje licne vrijednosti 1 interese, umjesto da ih udaljene vlasti svrstavaju u Siroke kategorije 1
govore im kako da se ponasaju radi promovisanja neke vizije opsteg dobra. Na primjer,
preduzec¢e mozda nece maksimizirati profit zato Sto vlasnik zeli da zaposli ugrozenu omladinu
ili da uzme slobodno vrijeme za volonterski rad. Radnik moZe da odbije najbolje placen posao
jer ne Zeli da se udalji od bolesnog roditelja. Ljudi svakodnevno donose ovakve odluke, a

vrijednosti koje one odrazavaju nikada ne mogu biti prenesene kroz politicki proces, niti ih
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politicke vlasti mogu adekvatno razumjeti i uzeti u obzir. Ljudi mogu pokazati Sta im je vazno
kroz uticaj svojih odluka na trzisne cijene. Kada to urade, mogu biti sigurni da ¢e drugi te
vrijednosti uzeti u obzir kada donose svoje odluke. Tako nastaje sistem medusobnog
prilagodavanja i saradnje, koji stvara mnogo vise bogatstva i moguénosti nego bilo kakva
centralizovana kontrola.

Zaklju¢na pitanja: Da li vlade ili kompanije bolje obavljaju posao maksimizovanja

proizvodnje 1 vrijednosti? Objasnite.

Povratak na Dio 1.3

1. Na primjer, ako je grani¢na produktivnost za 1 dolar inputa X jednaka 2, dok je grani¢na produktivnost za 1 dolar inputa Y
samo 1, preduzece moze povecati upotrebu inputa X za 1 dolar (povecavajuéi proizvodnju za 2 jedinice) i smanjiti upotrebu
inputa Y za 2 dolara (smanjujuéi proizvodnju za 2 jedinice). Time bi odrzalo isti nivo proizvodnje, ali uz troSak manji za 1

dolar. <

2. Ova tvrdnja se mora precizirati ako je preduzeée monopolista, jer se cijena razlikuje od grani¢nog prihoda, $to je objasnjeno
u svakom udzbeniku mikroekonomije. Ipak, osim ako drzava ne podrzava monopol, ovo ,,poremecaj” trzista obi¢no nije
ozbiljan problem na duzi rok. Zapravo, dinamicka efikasnost ekonomije se poboljSava kada preduzeéa imaju priliku da se

takmice za ,,monopolsku* mo¢ i privremeno je ostvare. <

,»Irzista i Marginalizam* autora Dwight Lee-a dostupno je zahvaljujuci (Fondaciji za

ekonomsko obrazovanje), pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Specijalizacija i Bogatstvo

Autor: Dwight R. Lee

Pitanje za razmiSljanje: Dok Ccitate ovaj dokument, razmotrite kako specijalizacija,
dobrovoljna razmjena i1 saradnja mogu dovesti do akumulacije bogatstva.

Izvanredan nivo drustvene saradnje rezultat je trziSne komunikacije. Sada razmotrimo
neke od prednosti koje ostvarujemo zahvaljujuéi toj saradnji. Na opStem nivou, ove prednosti
su ocigledne. Jednostavno je logicno da moZemo proizvesti viSe ako su naSe akcije uskladene,
nego ako radimo jedni protiv drugih. Medutim, da bismo zaista razumjeli ekonomiju, moramo
detaljno razmotriti vezu izmedu saradnje i produktivnosti.

Bogatstvo rijetko pada s neba. Ono se mora stvoriti ulaganjem ljudskog rada,
inteligencije, strpljenja 1 prirodnih resursa. Ovo bi trebalo da bude ocigledno. Jedan od
pokazatelja uspjeha trziSta u unapredenju nase produktivnosti jeste to Sto ljudi prili¢no lako
zakljucuju da je bogatstvo dio prirodnog poretka stvari. Akademska javnost i kreatori politika
smatraju raspodjelu bogatstva glavnim problemom, zanemarujuci da preporuke koje oni daju
mogu ugroziti stvaranje bogatstva. Neprestano govore o uzrocima siromastva ili ,,nepravednoj*
raspodjeli bogatstva, ocigledno nesvjesni da je pravi izazov utvrditi kako se bogatstvo stvara.
Uspjeh kapitalizma zaslijepio je iznenadujuce veliki broj inace inteligentnih ljudi pred

jednostavnom istinom da raspodjela dolazi prije proizvodnje samo u rje¢niku.

Posebna uloga specijalizacije

Kada se ekonomija pojavila kao zasebna akademska disciplina krajem 18. vijeka, bilo
je ocigledno Sta predstavlja ekonomski problem. Adam Smit je svoju knjigu o ekonomiji
nazvao Istrazivanje prirode i uzroka bogatstva naroda, a njegova usmjerenost na objasnjavanje

bogatstva vidljiva je ve¢ na prvoj stranici.
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Smit pocinje zapazanjem: ,,Najvece unapredenje produktivnih mo¢i rada... ¢ini se da je
rezultat podjele rada.” On ilustruje znacaj specijalizacije, odnosno podjele rada, razmatrajuci
prednost situacije u kojoj se svaki radnik u fabrici igala fokusira na odredeni korak u
proizvodnji, umjesto da svaki radnik pravi iglu od pocetka do kraja. Zahvaljujuéi
specijalizaciji, radnici postaju vjestiji, koriste masine koje povecavaju njihovu produktivnost i
izbjegavaju gubitak vremena uzrokovan stalnim promjenama aktivnosti. Ove prednosti su
prili¢no ocigledne, ali povecanje produktivnosti je mnogo vece nego $to bi se oCekivalo. Prema
Smitu, deset proizvodaca igala, specijalizovanih za razliCite zadatke, moze dnevno proizvesti
oko Cetrdeset osam hiljada igala. Medutim, ako bi svaki od njih pokusao da obavi sve korake
proizvodnje samostalno, Smit sumnja da bi mogli napraviti po dvadeset igala dnevno, odnosno
ukupno dvije stotine igala zajedno.

Ali za stvarno povecanje produktivnosti potrebno je vise od samog dodatnog outputa.
Specijalizovani radnik proizvodi mnogo vise nekog proizvoda, ili dijela proizvoda, nego Sto
zeli da potrosi sam. Proizvodnja velikih koli¢ina nije produktivna ukoliko ti proizvodi ne
zavrse u rukama onih koji ih zaista cijene. Dakle, prednosti specijalizacije mogu se ostvariti
samo u onoj mjeri u kojoj ljudi mogu saradivati, pri ¢emu se svaki pojedinac specijalizuje za
proizvodnju necega S$to drugi zele, kako bi zauzvrat mogao dobiti ono §to on Zeli iz
specijalizovane proizvodnje drugih. Jedini na¢in da se ta saradnja ostvari, a samim tim i da se
iskoristi produktivnost specijalizacije, jeste razmjena.

Adam Smit je prepoznao klju¢nu vezu izmedu razmjene i1 produktivnosti kada je
primijetio da ,,0bim ove podjele [rada] uvijek mora biti ogranicen... obimom trzista.“ Ako
mozete razmjenjivati samo sa ljudima iz malog sela, vasa moguénost da se specijalizujete i
budete produktivni je veoma ograni¢ena. Na primjer, koliko bi ljudi moglo sebi priustiti
karijeru pisanja romana, slikanja pejzaza ili sviranja muzickih instrumenata, ma koliko njihov
talenat bio veliki, ako postoji samo nekolicina onih koji bi cijenili 1 nagradili njihov rad? U
takvim okolnostima, ve¢ina ljudi obiéno postaje ,,svastar, ali ni u ¢emu majstor.” Sto je trziste

ogranicenije, to je manji produktivni potencijal specijalizacije.
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Sirenje trzista

Veza izmedu specijalizacije 1 veli¢ine trziSta pruza jo$ jedno objaSnjenje vaznosti
trziSne saradnje zasnovane na privatnom vlasniStvu 1 dobrovoljnoj razmjeni. Saradnja je
moguca i bez trzi§ta, barem ne trzista kakvim ih obi¢no zamisljamo. Clanovi porodice saraduju
na osnovu bliskog poznavanja i zajedni¢kih interesa. Clanovi malih firmi mogu raditi zajedno
u odgovoru na zajednicki cilj 1 pritisak okoline. Isto se moze reci i za crkve, klubove i druge
relativno male druStvene organizacije. Saradnja unutar porodica, firmi 1 druStvenih
organizacija moze se objasniti kroz odnose razmjene. (Radovi Garry Becker-a Bekera o
porodici i1 prikaz preduzeca kao ,,skupa ugovora“ dobri su primjeri ovakvih objasnjenja.)
Medutim, ovakvi odnosi, budu¢i da zavise od li¢nih veza i zajednickih ciljeva, ograniceni su
na relativno male grupe.

Klju¢ za produktivnost trzista je to Sto ono uveliko proSiruje obim saradnje, a samim
tim 1 uveliko povecava nasu sposobnost za produktivnu specijalizaciju.

Ocigledno je da je Sirenje trziSta zavisilo od unapredenja transportnih i komunikacionih
mreza. Ali bez informacija koje prenose trziSne cijene i saradnje koju te cijene podsticu,
unapredenja u transportu i usmenoj ili pisanoj komunikaciji ne bi bila dovoljna da se iskoriste
sve prednosti specijalizacije. Brazilci bi mogli izraziti svoju potrebu za vise teksas odjece
neprekidnim slanjem faksova, e-mailova 1 telefonskih poziva proizvoda¢ima odjece u svakoj
zemlji svijeta, uz moguénost da se odjeca isporuci preko noc¢i iz bilo kog dijela planete.
Medutim, bez informacija koje prenose promjene relativnih trziSnih cijena, Brazilci ne bi
mogli motivisati uzgajivace pamuka, proizvodace poljoprivrednih hemikalija, fabrike boja,
tekstilne radnike, vozace kamiona, pilote, trgovce i mnoge druge da koordiniraju svoje
specijalizovane napore i obezbijede teksas odje¢u u Brazilu, u Zeljenim koli¢inama 1

preferiranim stilovima.

Bezlicno trziste
Trziste se Cesto kritikuje kao bezlicno. I zaista moze biti takvo, ali upravo zbog toga

ono toliko proSiruje obim specijalizovane saradnje. Ljudi ne moraju poznavati, niti brinuti o
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onima sa kojima saraduju ili onima kojima njihovi napori koriste, kada odgovaraju na trzisSne
cijene.

Trziste mnogo vise doprinosi multikulturalnoj saradnji i globalnom skladu nego §to to
ikada mogu posti¢i li¢ni napori vladinih diplomata. Upravo saradnja i harmonija koje trziste
omogucava, kao i specijalizacija koja iz toga proizilazi, objasnjavaju stvaranje bogatstva.

Zaklju¢na pitanja: Mozete 1i sada objasniti zasto saradnja i dobrovoljna razmjena

dovode do stvarnog povecanja produktivnosti koje proizilazi iz specijalizacije?

Povratak na Dio 1.4

»Specijalizacija i Bogatstvo™ autora Dwight Lee-ja dostupno je zahvaljujuci (Fondaciji za

ekonomsko obrazovanje), pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Zrtvovanje zivota radi profita

Autor: Dwight R. Lee

Pitanje za razmisljanje: Da li proizvodaci automobila Zrtvuju zivote radi profita? Zasto moze
postojati sukob izmedu vrijednosti zivota i profita?

Uprkos tome Sto ljudi Cesto govore kako je ljudski zivot neprocjenjiv, svojim
postupcima mu svakodnevno daju cijenu. Ljudi preuzimaju rizike koji im skrac¢uju zivotni
vijek kako bi se zabavili, ustedjeli vrijeme ili novac tako §to ne preduzimaju sve moguce mjere
predostroznosti. Kada ljudi dobrovoljno prihvataju rizike da bi stekli stvari koje im znace, oni
time stavljaju cijenu na svoje zivote — svojim djelima nam pokazuju da je grani¢na vrijednost
njihovih Zivota manja od, ¢esto vrlo niske, koristi koju ostvaruju prejedanjem, izbjegavanjem
treninga, prebrzom voznjom i slicnim ponaSanjima.

Nazalost, kada ljudi preuzimaju rizik, ponekad se dogode nesre¢e sa tragicnim
ishodom. Nista nije prirodnije od saosje¢anja sa onima koji su pretrpjeli ozbiljne povrede ili
izgubili Zivot zbog izlaganja riziku. Medutim, naSe saosjecanje ne bi trebalo da nas zaslijepi
pred ¢injenicom da odraslima ne ¢inimo uslugu kada im oduzimamo moguénost da preuzimaju
rizike koji, u skladu sa njihovim preferencijama i okolnostima, imaju smisla za njih. Ipak,
takve politike svakodnevno podrzavaju i podsti¢u dobronamjerni ljudi koji (1) ne uvidaju da
ljudski zivot, kada se posmatra ekonomski, nije potpuno neprocjenjiv i (2) ne razumiju kako
cijene 1 profit omogucavaju ljudima da na jasan nacin prenesu svoje potrebe i Zelje
kompanijama. To su oni koji lako iskazu moralnu ogorcenost kada ¢uju optuzbe da korporacije
ugrozavaju ljudske Zivote zarad veceg profita proizvode¢i nebezbjedne proizvode.

Ljudi svakodnevno dozivljavaju povrede i gube Zivote jer proizvodi nijesu onoliko
sigurni koliko bi mogli biti. Vise nego ikad prije, postojeci pravni okvir podsti¢e one koji su
oSte¢eni u ovakvim nesre¢ama da tuze proizvodace ,,nebezbjednih® proizvoda radi naknade za

bol i patnju. Oc¢igledan motiv za ove tuzbe su visoke, ponekad nevjerovatno visoke odstete
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koje mogu biti dosudene tuziteljima i njithovim advokatima. Na primjer, 1999. godine
dosudena je odsteta od 4,9 milijardi dolara protiv General Motorsa za Sestoro ljudi koji su se
tesko opekli kada je njihov automobil Malibu iz 1979. godine zahvatio pozar nakon $to ga je
udario pijani voza¢ brzinom izmedu 50 i 70 milja na sat.")

Optuzba koja lako pridobija porote, pogada javnost i djelimi€no objas$njava visoke
odstetne iznose jeste da pohlepne korporacije zrtvuju ljudske zivote zarad veceg profita.

Da li je ova optuzba ta¢na? Naravno da jeste. Ali to nije kritika korporacija, ve¢ odraz
pravilnog funkcionisanja trziSne ekonomije. Korporacije redovno rizikuju zivote nekih svojih
kupaca kako bi povecale profit, i svi mi smo zbog toga na dobitku. Da, dobro ste procitali —
imamo srecu §to zivimo u ekonomiji koja dozvoljava korporacijama da povecéaju profit
namjerno prodajuci proizvode koji su manje bezbjedni nego S$to bi mogli biti proizvedeni.
Spremnost da se Zivoti zrtvuju zarad profita mozda nije utjeSna poput Solje mlijeka, keksa i
price pred spavanje, ali proizilazi direktno iz stvarnosti koju ne mozemo jednostavno
zanemariti.

Stvarnost je oskudnost. Postoje ogranicenja u pogledu koli¢ine poZeljnih stvari koje se
mogu proizvesti. Ako Zelimo vise neega, mora¢emo da se odreknemo neceg drugog. Oni koji
se zgrazavaju nad ¢injenicom da se bezbjednost Zrtvuje zarad profita ignoriSu ovu ociglednu
¢injenicu. Na primjer, broj saobrac¢ajnih nesreCa mogao bi se smanjiti ako bi se automobili
pravili poput Sermanovih tenkova. Ali dodatna bezbjednost dogla bi po cijenu veée potrosnje
goriva, manjeg komfora, sporije voznje i problema sa parkiranjem, a da ne pominjemo sve
stvari koje ne biste mogli da priustite nakon pla¢anja nevjerovatno visoke cijene za
"tenkmobil". Mnogo prije nego S§to bismo bezbjednost automobila povecali na nivo
"tenkmobila", grani¢na vrijednost dodatnog ocekivanog zivotnog vijeka bila bi daleko manja
od grani¢ne vrijednosti onoga ¢ega bismo se odrekli. Jednostavno nema smisla smanjivati broj
saobra¢ajnih nesre¢a do maksimuma tako S§to ¢emo automobile uciniti maksimalno

bezbjednim..
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Komunikacija putem profita

Ali koliko bezbjednosti je prava mjera? Odgovor se razlikuje od osobe do osobe. Na
primjer, neki ljudi toliko uZivaju u voznji motocikla da to rade uprkos Cinjenici da su Sanse za
prezivljavanje nesre¢e ¢ak 17 puta vec¢e u automobilu. Ljudi obi¢no ,.kupuju vise bezbjednosti
kako im prihodi rastu i kada vise ljudi zavisi od njih.

Dok sam bio na postdiplomskim studijama, vozio sam dotrajali Volkswagen Bubu sa
vratima koja se nijesu mogla potpuno zatvoriti. [zabrao sam viSe obrazovanja po cijenu manje
bezbjednosti. Sada, kada imam porodicu i vec¢i prihod, spreman sam da platim za vecu
bezbjednost, pa vozim Suburban — nije ba3 kao Sermanov tenk, ali je blizu.

Kako ljudi prenose svoju potrebu za bezbjednos¢u proizvoda¢ima automobila? Kroz
cijene koje su spremni da plate za razliCite tipove vozila i kroz profit koji te cijene donose. Ne
bi bilo profita u pravljenju automobila bezbjednog kao Sermanov tenk, jer ga niko ne bi
kupio. Automobilske kompanije ostvaruju veci profit Sto se viSe priblize pronalaZenju
neizbjeznih kompromisa u dizajnu automobila koji odgovaraju ukusu potrosaca. Dakle, kada
proizvodaci automobila prave kompromise po pitanju bezbjednosti kako bi povecali profit, oni
zapravo rade ono $to mi zelimo — odgovaraju na nase potrebe i zelje.

To ne znaci da se greSke ne deSavaju. Cijene 1 profiti ne omogucavaju potroSacima da
sa apsolutnom preciznoS¢u prenesu svaki detalj svojih preferencija kada su u pitanju
automobili. Ipak, prednost profita kao motivacije za bezbjednost automobila lezi u tome Sto,
kada jedna kompanija ne ponudi potroSa¢ima ono Sto zele, stvaraju se prilike za profit drugim
kompanijama koje to urade. lako ovaj trzis$ni proces nije savrsen, on funkcionise bolje od bilo
kojeg drugog procesa.

Nazalost, ¢ak 1 uz razuman nivo bezbjednosti proizvoda, ljudi ¢e 1 dalje stradati 1
povredivati se u nesreCama. Troskovi i tragicne posljedice ovih nesreca lako su vidljivi, kao i
¢injenica da bi Steta bila manja da je u proizvod ugradeno vise bezbjednosti. Medutim, manje
su ocigledne prednosti koje milioni ljudi ostvaruju time Sto ne moraju placati za vise
bezbjednosti nego Sto im je potrebno — prednosti poput vise novca za obrazovanje, medicinsku
njegu, odjecu 1 stanovanje. Vise obrazovanja, bolje medicinske njege 1 poboljSanja u kvalitetu

odjece 1 stanovanja povezani su sa duzim zivotnim vijekom. One ¢iji su zivoti prekinuti u
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nesre¢ama lako uo¢avamo, dok nikada ne¢emo znati ko je izbjegao preranu smrt zahvaljujuci
prosperitetu generisanom ekonomskim sistemom vodenim trziSnim cijenama i profitom. Ali
nema sumnje da je broj ovih drugih daleko vec¢.

Zakljucna pitanja: Kako cijene i profiti osnazuju vas i druge potroSace, da prenesete

svoje zelje 1 potrebe kompanijama?

Povratak na Dio 1.6

1. Kona¢ni iznos nagodbe bi¢e manji, iako i dalje znatno veci od vrijednosti koju ljudi zaista pridaju dodatnoj bezbjednosti o
kojoj je rije¢ u ovom slucaju. U martu 2000. godine, tuZioci su ponudili nagodbu od 400 miliona dolara, ali je General

Motors odbio kako bi nastavio zalbeni postupak. <

Zrtvovanje zivota radi profita“ autora Dwight Lee-ja dostupno je zahvaljujuci Fondaciji za ekonomsko obrazovanje (

), pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Ja, Olovka, moje porodic¢no stablo

Autor: Leonard E. Read

Pitanje za razmiSljanje: Dok citate ovaj dokument, objasnite kako trziSta formiraju mrezu
koja podstiCe i usmjerava milione ljudi da medusobno saraduju.

Ja sam obicna olovka — drvena olovka poznata svim djecacima i djevojCicama, kao i
odraslima koji znaju da Citaju 1 piSu.

Pisanje je 1 moj poziv 1 moja strast; to je sve §to radim.

Mozda se pitate zasto bih pisala rodoslov. Pa, za pocetak, moja prica je zanimljiva.
Pored toga, ja sam misterija — viSe od drveta, zalaska sunca ili ¢ak munje. Nazalost, oni koji
me koriste uzimaju me zdravo za gotovo, kao da sam puka slucajnost bez ikakve pozadine.
Ovakav nadmeni stav spusta me na nivo svakodnevnog, obi¢nog. To je oblik ozbiljne greske u
kojoj CovjeCanstvo ne moze predugo da istraje bez posljedica. Mudri G. K. Chesterton je
primijetio: "Propadamo zbog nedostatka ¢udenja, a ne zbog nedostatka ¢uda."

Ja, Olovka, iako izgledam jednostavno, zasluzujem vase divljenje i Cudenje, tvrdnja je
koju ¢u pokusati da dokazem. Zapravo, ako me mozete razumjeti — ne, to je previse traziti od
bilo koga — ako mozete postati svjesni cuda koje simbolizujem, mozete pomoc¢i u ocuvanju
slobode koju Covjecanstvo, nazalost, gubi. Imam vaznu lekciju da poduc¢im. I mogu vas toj
lekciji nauciti bolje nego Sto to mogu automobil, avion ili maSina za pranje suda, jer — pa,
zato Sto izgledam tako jednostavno.

Jednostavno? A ipak, nijedna osoba na ovoj zemlji ne zna kako da me napravi. Ovo
zvudi fantasti¢no, zar ne? Posebno kada se uzme u obzir da se godisnje u SAD proizvede oko
jedne 1 po milijarde primjeraka mene.

Uzmite me i pogledajte. Sta vidite? Na prvi pogled, ne mnogo — tu su malo drveta, lak,

Stampana oznaka, grafitna jezgra, komadi¢ metala i gumica..
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Brojni preci

Bas kao Sto ne mozete daleko pratiti svoje porodi¢no stablo, tako ni ja ne mogu
imenovati 1 objasniti sve svoje pretke. Ali Zelim vam predstaviti dovoljno njih kako bih vam
docarala bogatstvo i slozenost svog porijekla.

Moje porodi¢no stablo pocinje sa onim §to je u stvari drvo, cedar ravnih godova koji
raste u sjevernoj Kaliforniji i Oregonu. Sada razmislite o svim testerama kamionima, uzadima i
bezbrojnim drugim alatima koji se koriste za sjecu i transport cedrovih trupaca do Zeljeznickog
kolosijeka. Razmislite o svim ljudima i1 bezbrojnim vjestinama koje su bile potrebne za njihovu
izradu: od iskopavanja rude, proizvodnje celika i njegove prerade u testere, sjekire i motore;
uzgoja konoplje i njenog prolaska kroz sve faze dok ne postane snazno i tesko uze; do
logorskih kampova sa svojim krevetima i menzama, kuhinjama i uzgojem sve hrane. Pa hiljade
ljudi imalo je udjela ¢ak i u svakoj Soljici kafe koju drvosjece popiju!

Trupci se transportuju do pilane u San Leandru u Kaliforniji. MozZete li zamisliti ljude
koji izraduju platformne vagone, Sine i lokomotive, kao i one koji konstruiSu i instaliraju
komunikacione sisteme povezane s time? Ovi mnogobrojni ljudi su medu mojim precima.

debljine manje od Cetvrtine in¢a. Ove letvice se suse u suSarama, a zatim boje iz istog
razloga zbog kojeg Zene nanose rumenilo na lice — ljudi viSe vole da izgledam lijepo, a ne
blijedo bijelo. Letvice se zatim voskiraju 1 ponovo suse. Koliko je samo vjestina bilo potrebno
za izradu boje 1 suSara, za obezbjedivanje toplote, svjetlosti i energije, kao i za trake, motore i
sve druge stvari koje jedna pilana zahtijeva? Da li su i ¢istaci u pilani moji preci? Da, a tu su i
ljudi koji su izlili beton za branu hidroelektrane kompanije Pacific Gas & Electric, koja
snabdijeva pilanu elektricnom energijom!

Nemojte zaboraviti daleke 1 bliske pretke koji su ucestvovali u transportu Sezdeset
vagona letvica preko cijele zemlje.

Kada stignem u fabriku olovaka—u kojoj je uloZeno 4 miliona dolara u masine i
zgradu, sav kapital akumuliran zahvaljuju¢i mojim Stedljivim roditeljima—svaka letvica dobija
osam Zljebova uz pomo¢ sloZzene masine. Nakon toga druga masina postavlja grafitna jezgra u
svaki drugi Zljeb, nanosi ljepilo 1 stavlja drugu letvicu na vrh, formirajuci "sendvi¢" od drveta i

grafita. Moja brac¢a i ja, njih sedam, mehanicki smo isklesani iz ovog "sendvica."
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Moje ,,0lovo* (grafitno jezgro) — koje zapravo uopSte ne sadrzi olovo — veoma je
sloZzeno. Grafit se vadi na Cejlonu. Zamislite samo te rudare i one koji prave njihove brojne
alate, proizvodace papirnih vrec¢a u koje se grafit pakuje, one koji prave kanap kojim se vrece
vezu i ljude koji ih utovaraju na brodove, kao i one koji prave te brodove. Cak su i Guvari
svjetionika duz tog puta pomogli mom nastanku — kao 1 lucki piloti.

Grafit se mijeSa sa glinom iz Misisipija, pri ¢emu se u procesu rafinacije koristi
amonijum-hidroksid. Zatim se dodaju sredstva za vlazenje, poput sulfonovanog loja —
zivotinjskih masti koje su hemijski obradene sumpornom kiselinom. Nakon prolaska kroz
brojne masine, smjesa se konacno oblikuje u beskonacne ekstrudate — kao iz maSine za
mljevenje mesa — koji se sijeku na odgovarajucu veli¢inu, suse i peku nekoliko sati na 1850
stepeni Farenhajta. Da bi se povecala njihova ¢vrstoca i1 glatkoca, ,,olovke* se zatim tretiraju
vruéom smjesom koja ukljuuje kandelila vosak iz Meksika, parafinski vosak i
hidrogenizovane prirodne masti.

Moje kedrovo drvo dobija Sest slojeva laka. Da li znate sve sastojke laka? Ko bi
pomislio da su uzgajivaci ricinusovog zrna i rafineri ricinusovog ulja dio tog procesa? A ipak
jesu. Cak i postupci kojima se lak pretvara u prelijepu Zutu boju zahtijevaju vjestine tolikog
broja ljudi da ih je nemoguce nabrojati!

Pogledajte natpis na meni. To je sloj filma nastao zagrijavanjem c¢adi pomijeSane sa
smolama. A kako se prave smole i, molim vas, $ta je cad?

Moj komadi¢ metala — ferula — napravljen je od mesinga. Razmislite o svim ljudima
koji kopaju cink 1 bakar i onima koji imaju vjeStine da od ovih prirodnih sirovina naprave
sjajan lim od mesinga. Oni crni prstenovi na mojoj feruli napravljeni su od crnog nikla. Sta je
crni nikal 1 kako se nanosi? Cijela prica o tome zasto sredina moje ferule nema crni nikal
zahtijevala bi stranice objaSnjenja.

Na kraju, tu je moj krunski dodatak, u trgovini grubo nazvan "Cep," dio kojim covjek
brise greSke koje pravi sa mnom. Sastojak nazvan "faktis" omogucava brisanje. To je gumolika
supstanca napravljena reakcijom ulja uljane repice iz Holandske Istocne Indije sa hlor-
sumporom. Guma, suprotno uobicajenom misljenju, sluzi samo za povezivanje. Takode,
ukljueni su brojni agensi za vulkanizaciju i ubrzavanje procesa. Plovuéac (prim.prev.

vulkanski kamen sa pjenastom strukturom) dolazi iz Italije, a pigment koji ,,Cepu‘ daje boju je
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kadmijum-sulfid..

Niko ne zna

Da li neko zeli da ospori moju raniju tvrdnju da nijedna osoba na svijetu ne zna kako da
me napravi?

Zapravo, milioni ljudi su imali ulogu u mom stvaranju, pri ¢emu nijedan od njih ne
poznaje vise od nekolicine drugih. ozda cete re¢i da pretjerujem kada povezujem beraca zrna
kafe u dalekom Brazilu i uzgajivae hrane na drugim mjestima sa mojim nastankom; da je to
previse ekstreman stav. Ipak, stojim iza svoje tvrdnje. Medu svim ovim milionima, ukljucujuéi
1 predsjednika fabrike olovaka, nema nijedne osobe koja doprinosi vise od malog, gotovo
neprimjetnog dijela znanja. Sa stanoviSta strucnosti, jedina razlika izmedu rudara grafita na
Cejlonu i drvosjece u Oregonu jeste u vrsti znanja koje posjeduju. Ni rudara, ni drvosjecu ne
mozemo zamijeniti, bas kao Sto ne mozemo ni hemicara u fabrici, niti radnika na naftnom
polju—jer je parafin nusproizvod prerade nafte.

Evo zadivljujucée Cinjenice: Ni radnik na naftnom polju, ni hemicar, ni kopa¢ grafita ili
gline, ni oni koji upravljaju ili prave brodove, vozove ili kamione, ni osoba koja upravlja
masinom za izradu zljebova na mom metalnom dijelu, pa cak ni predsjednik kompanije, ne
obavlja svoj specificni zadatak zato Sto Zeli mene. Svaki od njih me zeli manje, mozda, nego
dijete u prvom razredu. Zapravo, medu ovim brojnim ljudima ima i onih koji nikada nijesu
vidjeli olovku, niti bi znali kako da je koriste. Njihova motivacija nije povezana sa mnom.
Mozda je nekako ovako: Svaki od ovih miliona ljudi vidi da kroz svoj mali doprinos znanja
moze da razmijeni svoje vjestine za robu i usluge koje su mu potrebne ili koje zeli. Ja, mogu, a

1 ne moram biti medu tim stvarima.

Ne postoji vrhovni um

Jos vise zadivljujuca Cinjenica je da ne postoji vrhovni um, bilo ko ko diktira ili prisilno

usmjerava bezbrojne aktivnosti koje dovode do mog nastanka. Nema traga takvoj osobi.
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Umyjesto toga, nailazimo na djelovanje Nevidljive ruke. Ovo je misterija na koju sam ranije
ukazao.

Receno je da "samo Bog moze stvoriti drvo." Zasto se slazemo s tim? Zar nije zato $to
shvatamo da ga mi sami ne bismo mogli stvoriti? Zapravo, mozemo li uopste opisati drvo? Ne
mozemo, osim u povrsnim terminima. Mozemo reéi, na primjer, da se odredena molekularna
konfiguracija manifestuje kao drvo. Ali postoji li ljudski um koji bi mogao ¢ak i1 da zabiljezi, a
kamoli da usmjerava neprestane promjene molekula koje se deSavaju tokom Zivotnog vijeka
jednog drveta? Takav poduhvat je potpuno nezamisliv.

Ja, Olovka, sam kompleksna kombinacija ¢uda: drvo, cink, bakar, grafit, i tako dalje.
Ali ovim ¢udima koja se manifestuju u prirodi dodato je jo$ jedno, jo§ nevjerovatnije cudo:
uskladivanje kreativnih ljudskih energija—miliona si¢usnih znanja koja se prirodno 1 spontano
povezuju kao odgovor na ljudske potrebe i Zelje, u odsustvu bilo kakvog ljudskog vodenja ili
prisilnog upravljanja! Ako samo Bog moze stvoriti drvo, tvrdim da samo Bog moze stvoriti
mene. Covjek ne moZe usmijeriti ove milione “znanja” o ne¢emu kako bi mene stvorio, isto kao
Sto ne moze sastaviti molekule da stvori drvo.

Upravo to sam mislio kada sam napisao: ,,Ako postanete svjesni ¢udesnosti koju ja
simbolizujem, mozete pomoci u o¢uvanju slobode koju ¢ovjecanstvo, nazalost, sve vise gubi.*
Jer, ako shvatimo da ¢e se ova sitna znanja prirodno, da, automatski, organizovati u kreativne 1
produktivne obrasce kao odgovor na ljudske potrebe i potraznju—to jest, bez vladinog ili bilo
kakvog drugog prisilnog upravljanja—tada ¢emo posjedovati klju¢ni sastojak slobode: vjeru u
slobodne ljude. Bez te vjere, sloboda je nemoguca.

Kada vlada ima monopol nad nekom kreativhom djelatnos¢u, kao $to je, na primjer,
dostava poste, vecina ljudi ¢e vjerovati da posStu ne bi bilo moguce efikasno dostaviti ako bi
ljudi djelovali slobodno. Evo zasto: svako priznaje da on sam ne zna kako obaviti sve korake
potrebne za dostavu poste. Takode shvata da nijedan pojedinac ne bi mogao to sam da uradi.
Ove pretpostavke su tacne. Nijedan pojedinac ne posjeduje dovoljno znanja da obavi dostavu
poste u cijeloj zemlji, bas kao S§to niko ne posjeduje dovoljno znanja da napravi olovku.
Medutim, ako ne postoji vjera u slobodne ljude—ako ne shvatamo da bi se milioni sitnih
»znanja*“ prirodno i cudesno povezali i saradivali kako bi zadovoljili ovu potrebu—pojedinac

neizbjezno dolazi do pogresnog zakljucka da posStu moze dostaviti samo vlada uz svoje
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»genijalno* planiranje.

Brojna svjedocanstva

Da sam ja, Olovka, jedini primjer koji moze posvjedociti Sta muskarci i Zene mogu
posti¢i kada su slobodni da pokuSaju, onda bi oni s malo vjere mozda imali jak argument.
Medutim, primjera ima na pretek; svuda su oko nas, na svakom koraku. Dostava poste je
krajnje jednostavna u poredenju, na primjer, sa pravljenjem automobila, racunarske masine,
kombajna za Zito, glodalice ili desetina hiljada drugih stvari. Dostava? Pa, u ovoj oblasti, gdje
su ljudi slobodni da pokusaju, oni prenose ljudski glas oko svijeta za manje od jedne sekunde;
prenose dogadaj vizuelno, u pokretu, u bilo koji dom u trenutku kada se on deSava; prevoze
150 putnika iz Sijetla u Baltimor za manje od Cetiri sata; dopremaju gas iz Teksasa do Sporeta
ili pe¢i u Njujorku po nevjerovatno niskim cijenama i bez subvencija; isporucuju cetiri funte
nafte iz Persijskog zaliva do nase isto¢ne obale — na pola svijeta — za manje novca nego §to
vlada naplacuje dostavu jedne jedine unce pisma preko ulice!

Lekcija koju zelim da prenesem je sljedeca: ostavite sve kreativne energije nesputane.
Organizujte drustvo tako da djeluje u skladu sa ovom lekcijom. Neka pravni sistem drusStva
ukloni sve prepreke koliko god je to mogucée. Dopustite da ova kreativna znanja slobodno teku.
Vjerujte da ¢e slobodni muskarci i Zene odgovoriti na djelovanje Nevidljive ruke. Ova vjera ¢e
biti potvrdena. Ja, Olovka, iako izgledam jednostavno, nudim ¢udo mog stvaranja kao
svjedoCanstvo da je ovo prakti¢na vjera, prakticna poput sunca, kiSe, cedrovog drveta, dobre
zemlje.

Zakljucna pitanja: Kako mreza saradnje znacajno povecava proizvodni potencijal

zemlje 1 time gradi temelje za naSe savremeni zivotni standard?

Povratak na Dio 1.10

Ovaj materijal je dostupan zahvaljuju¢i Fondaciji za ekonomsko obrazovanje ( ), pod
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Stvaranje radnih mjesta vs. stvaranje
bogatstva

Autor: Dwight R. Lee

Pitanje za razmiSljanje: Da li vlada treba da pravi vojne baze i gradi puteve da bi stvarala
radna mjesta?

Vladine politike se Cesto ocjenjuju prema tome koliko radnih mjesta stvaraju.
Ogranicavanje uvoza smatra se nacinom zastite i stvaranja domacih radnih mjesta. Poreske
olakSice 1 rupe u zakonima cCesto se opravdavaju kao nacini za povecanje zaposlenosti u
privilegovanim djelatnostima. Predsjednici se s ponosom hvale brojem radnih mjesta stvorenih
u ekonomiji tokom njihovih mandata. Navodno, Sto se viSe radnih mjesta stvori, to je
administracija uspjeSnija. Vjerovatno nikada nije postojao vladin program potrosnje ¢iji
zagovornici nijesu istakli da otvara nova radna mjesta. Cak se i ratovi ¢esto posmatraju kao
prilika sa ,,svijetlom stranom‘ otvaranja novih radnih mjesta.

Naravno, nema ni$ta loSe u stvaranju radnih mjesta. Raditi na poslovima vaZan je nacin
na koji ljudi stvaraju bogatstvo. Tako je stavljanje fokusa na otvaranje radnih mjesta
razumljivo. Medutim, lako je zaboraviti da je stvaranje ve¢eg bogatstva ono Sto zaista zelimo
posti¢i, dok su radna mjesta samo sredstvo koje vodi ostvarenju tog cilja. Kada se ta bazi¢na
¢injenica zaboravi, ljudi lako budu zavedeni argumentima koji stvaranje radnih mjesta uzdizu
na nivo cilja samog po sebi. lako ti argumenti mogu zvucati uvjerljivo, oni se koriste za
podrsku politikama koje unistavaju bogatstvo umjesto da ga stvaraju. Razmotri¢u nekoliko, od

nazalost, brojnih primjera.

Otvaranje novih radnih mjesta nije problem

Svrha svih ekonomskih aktivnosti jeste da se sa ograni¢enim resursima (ukljucujuci
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ljudski rad) proizvede §to je moguce vise vrijednosti. Medutim, bez obzira koliko uspijemo da
pomjerimo granice oskudnosti, te granice nikada nece nestati. Oskudnost ¢e nas zauvijek
sprjecavati da obezbijedimo sve §to Zelimo. Uvijek ¢e postojati viSe poslova koje treba obaviti
od onih koje mozemo obaviti. Dakle, otvaranje novih radnih mjesta nije problem. Problem je
stvaranje radnih mjesta u kojima ljudi proizvode najvise vrijednosti. To je suStina nepotvrdene
pri¢e o inZenjeru koji je, prilikom posjete Kini, naiSao na veliku grupu radnika koji su gradili
branu koriste¢i krampove i lopate. Kada je inZenjer ukazao nadzorniku da bi posao mogao biti
zavrSen za nekoliko dana, umjesto za vise mjeseci, ako bi radnici koristili motorizovanu
opremu za zemljane radove, nadzornik je odgovorio da bi takva oprema unistila mnogo radnih
mjesta. ,,Ah,” odgovorio je inZenjer, ,,mislio sam da vam je cilj izgradnja brane. Ako vam je
cilj vise poslova, zasto ne date ljudima kaSike umjesto lopata?*

Kako ¢esto kazem svojim studentima na Univerzitetu u Dzordziji, zaposlio bih svakog
stanovnika naSeg univerzitetskog grada Atine ako bi pristali da rade za mene po dovoljno
niskoj cijeni, recimo za pet centi mjese¢no. Smanjite tu platu jo§ malo i zaposlio bih svakoga u
cijeloj drzavi DZordziji. Da angazujem radnike po tim uslovima, mogao bih ostvariti profit
tako Sto bih im dao da prave brane koriste¢i kasike. Naravno, studenti odmah shvataju da je
moja ponuda besmislena, jer mogu zaraditi mnogo viSe rade¢i za druge poslodavce, Sto
ukazuje na joS vazniji razlog zbog kojeg je moja ponuda besmislena — fokusiranje samo na broj
poslova zanemaruje vrijednost koja se stvara, ili se ne stvara. Vise vrijednosti ¢e biti
proizvedeno u bolje pla¢enim poslovima koje moji studenti mogu dobiti, nego u onima koje im
ja nudim. Velika prednost plata koje nastaju na otvorenom trziStu rada jeste ta Sto privlace
ljude ne u bilo kakvo zaposlenje, ve¢ u ono koje ima najvecu vrijednost.

Jos jedna prednost trzi$nih plata je ta Sto one primoravaju poslodavce da uzmu u obzir
oportunitetni troSak zaposljavanja radnika — njihovu vrijednost u alternativnim poslovima — i
da budu neprestano oprezni u traZenju nacina da smanje broj radnih mjesta stvaranjem iste
vrijednosti sa manje radnika. Sav ekonomski napredak proizlazi iz mogucénosti da se
obezbijede isti ili poboljSani proizvodi i usluge sa manje radne snage, ¢ime se neka radna
mjesta eliminiSu i radnici oslobadaju za povecanje proizvodnje u novim, produktivnijim
poslovima. Nerazumijevanje ovog izvora rasta prosperiteta objasnjava Siroko rasprostranjenu

podrsku destruktivnim javnim politikama.
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Dinamitom ka vise radnih mjesta

Nekih 1840-ih godina jedan francuski politiar je ozbiljno predlozio da se dignu u
vazduh Zeljezni¢ke pruge kod Bordoa na liniji od Pariza do Spanije kako bi se stvorilo vise
radnih mjesta u Bordou. Teret bi morao biti prebacen s jednog voza na drugi, a putnicima bi
trebali hoteli, a sve to bi sve znacilo viSe radnih mjesta. (Ovaj prijedlog je analiziran i osporen
od strane ekonomiste i1 esejiste iz devetnaestog vijeka Frederika Bastijata u djelu Economic
Sophisms (Ekonomski sofizmi), str. 94-95, dostupnom preko Fondation for Economic
Education (Fondacije za ekonomsko obrazovanje).)

Ovaj prijedlog je ¢ak apsurdniji od mog prijedloga da zaposljavam ljude za pet centi
mjesecno. Bar bih zaposljavao radnike da proizvode nesto vrijedno, umjesto da djelimi¢no
popravljaju Stetu koja je bespotrebno nanesena. Nazalost, apsurdnost ne sprjecava da se
ekonomski destruktivne politike predlazu i1 sprovode. Koriste¢i opravdanje otvaranja novih
radnih mjesta, politi¢ari cesto donose zakone koji povecavaju napore potrebne za proizvodnju
odredene vrijednosti.

Jedan od argumenata za ograni¢avanje uvoza jeste da ¢e to stvoriti (ili zastititi) domaca
radna mjesta. Istina, to ¢e stvoriti neka domaca radna mjesta, isto kao $to bi unistavanje dijela
zeljeznicke pruge stvorilo domaca radna mjesta. Ali, ba§ kao i prekid Zeljeznicke linije,
ograni¢enja uvoza povecavaju troSkove pribavljanja vrijednih proizvoda. Jedini razlog zbog
kojeg neka zemlja uvozi proizvode jeste taj $to ih je na taj nacin najjeftinije nabaviti; potrebno
je manje radnika da se ti proizvodi dobiju kroz spoljnu trgovinu nego da se direktno proizvode
u zemlji. Na taj nacin, trgovina djeluje kao tehnoloski napredak — oslobada radnu snagu i
omogucava povecanje proizvodnje dobara i usluga dostupnih za potroSnju. Ogranicenja uvoza
stvaraju radna mjesta na isti na¢in kao §to bi to uradilo ruSenje nasih pruga, bombardovanje
nasih fabrika ili zahtijevanje da radnici koriste lopate umjesto moderne masinerije za zemljane
radove..

Uvijek imajte na umu da je otvaranje novih radnih mjesta sredstvo, a ne krajnji cilj

ekonomske aktivnosti. Krajnji cilj je stvaranje bogatstva.
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Stvaranje drzavnih radnih mjesta

Zbog toga Sto ljudi imaju tendenciju da posmatraju radna mjesta kao cilj, a ne kao
sredstvo, lako ih je zavarati da podrze vladine programe uz obrazloZenje da ¢e se otvoriti radna
mjesta. Svi smo culi kako se ljudi zalazu za vojne baze, izgradnju autoputeva i ekoloske
propise za poslovanje upravo iz tih razloga. Da bi opravdali troSenje sredstava, vladini organi
Cesto sprovode analize koristi i troSkova, pri ¢emu se novostvorena radna mjesta racunaju kao
korist. To je isto kao da sate koje radite da biste zaradili dovoljno novca za kupovinu
automobila racunate kao jednu od prednosti tog automobila. Radna mjesta stvorena vladinim
projektom zapravo predstavljaju troSak projekta: oportunitetni troSak. Radnici angaZzovani u
vladinim aktivnostima mogli bi stvarati vrijednost rade¢i nesto drugo. Klju¢no pitanje nije da li
vladin projekat stvara radna mjesta, ve¢ da li radnici na tim poslovima stvaraju viSe bogatstva
nego $to bi stvarali na drugim poslovima. Ovo je pitanje koje zagovornici vladinih programa
ne Zele da postave. Da se ono zaista postavlja, bilo bi mnogo manje niskoproduktivnih poslova
u javnom sektoru i mnogo vise visoko produktivnih poslova u privatnom sektoru.

Zakljuéna pitanja: Ako Zelimo veci zivotni standard, da li je vaznije da stvaramo

radna mjesta ili da stvaramo bogatstvo? U ¢emu je razlika?

Povratak na Dio 1.11

“Stvaranje Radnih Mjesta vs.Stvaranja Bogatstva* autora Dwight Lee-jadostupno je zahvaljuju¢i Fondaciji za ekonomsko

obrazovanje ( ), pod licencom Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Ono sto se vidi i ono sto se ne vidi

Autor: Frederic Bastiat (skracena verzija)

Sljedeci clanak je skracena verzija knjige Frederica Bastiata “Ono sto se vidi i ono Sto se ne
vidi. " Bastiat je bio ekonomista koji je takode bio i ¢lan Francuskog parlamenta sredinom
devetnaestog vijeka. Zanimljivo je da su teme o kojima je pisao danas jednako vazne, kao i
prije vise od 150 godina.

U ekonomskoj sferi, jedna radnja, navika, institucija ili zakon ne proizvodi samo jedan
efekat, ve¢ Citav niz efekata. Od tih efekata, samo je prvi neposredan; on se pojavljuje
istovremeno sa svojim uzrokom 1 vidljiv je. Ostali efekti javljaju se tek kasnije; oni su
nevidljivi, i mozemo se smatrati srecnima ako ih predvidimo.

Postoji samo jedna razlika izmedu loSeg ekonomiste i dobrog ekonomiste: loS
ekonomista se ograni¢ava na vidljiv efekat, dok dobar ekonomista uzima u obzir i efekte koji
se mogu vidjeti, ali i one koje je potrebno predvidjeti.

Ipak, ova razlika je ogromna; jer se gotovo uvijek deSava da kada je neposredna
posljedica povoljna, kasnije posljedice budu pogubne, i obrnuto. Iz toga proizilazi da lo$
ekonomista tezi malom trenutnom dobru koje ¢e pratiti veliko buduée zlo, dok dobar

ekonomista tezi velikom buduc¢em dobru, ¢ak 1 po cijenu malog trenutnog zla.

Slomljeni prozor

Jeste 1i ikada bili svjedok bijesa gradanina po imenu James Goodfellow, kada njegov
nepopravljivi sin slucajno razbije staklo na prozoru? Ako ste prisustvovali takvom prizoru,
sigurno ste primijetili da posmatraci, cak 1 kada ih ima trideset, kao da svi jednoglasno nude
nesre¢nom vlasniku istu utjehu: ,Nema te nesreée koja nekome ne donosi korist. Takve

nesrece odrzavaju industriju. Svi moraju od necega da zive. Sta bi bilo sa staklarskim zanatom
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da niko nikada ne razbije prozor?*

Ova utjeSna fraza u sebi krije Citavu teoriju, koju je korisno raskrinkati na ovom
jednostavnom primjeru, jer je upravo ta ista teorija, nazalost, osnova vecine nasih ekonomskih
institucija..

Pretpostavimo da ¢e popravak Stete kostati Sest franaka. Ako mislite da ovaj incident
pruza podrsku industriji u vrijednosti od Sest franaka, slazem se. Ne osporavam to ni na koji
nacin; vaSe razmisljanje je ispravno. Staklar ¢e do¢i, obaviti svoj posao, primiti Sest franaka,
zahvaliti u sebi nemarnom djetetu i biti zadovoljan. To je ono §to se vidi.

Ali ako na osnovu toga deduktivno zakljucite, Sto se precesto deSava, da je dobro
razbijati prozore jer to pomaze cirkulaciji novca i podsti¢e industriju uopste, primoran sam da
uzviknem: To ne moze proc¢i! Vasa teorija se zaustavlja na onome §to se vidi. Ona ne uzima u
obzir ono $to se ne vidi.

Ne vidi se da, posto je nas gradanin potrosio Sest franaka na jednu stvar, ne¢e moc¢i da
ih potrosi na drugu. Ne vidi se da, u slucaju da nije morao zamijeniti prozorsko staklo, mogao
je zamijeniti, na primjer, svoje pohabane cipele ili dodati jo§ jednu knjigu svojoj biblioteci.
Ukratko, Sest franaka bi iskoristio za neSto drugo $to sada ne moze.

Razmotrimo sada industriju uops$te. Prozor je razbijen, i staklarska industrija dobija
podsticaj vrijedan Sest franaka; to je ono Sto se vidi.

Da prozor nije razbijen, industrija cipela (ili neka druga) dobila bi podsticaj u
vrijednosti od Sest franaka; to je ono $to se ne vidi.

A ako uzmemo u obzir ono $to se ne vidi - jer je to negativan faktor, kao 1 ono $to se
vidi - jer je to pozitivan faktor, shvati¢emo da nema nikakve koristi za industriju uopste niti za
ukupnu nacionalnu zaposlenost, bilo da se prozori razbijaju ili ne razbijaju.

Razmotrimo sada James Goodfellow.

U prvom scenariju, on trosi Sest franaka i ima, ni viSe ni manje nego ranije, koristi od
jednog prozora.

U drugom scenariju, u kojem se nesreca nije dogodila, potrosio bi Sest franaka na nove
cipele 1 imao bi koristi od jednog para cipela i jednog prozora.

Ako je James Goodfellow dio drustva, moramo zakljuciti da je druStvo, uzimajuci u

obzir svoj rad 1 svoje koristi, izgubilo vrijednost razbijenog prozora.
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Iz ovoga, generalizovanjem, dolazimo do neocekivanog zakljucka: ,,Drustvo gubi
vrijednost predmeta koji su nepotrebno uniSteni.“ ,,Razbijanje, uniStavanje i rasipanje ne
podsticu nacionalnu zaposlenost.“ Ili, krace: ,,UniStavanje nije profitabilno.*

Citalac mora obratiti paZnju da u ovom malom dramskom prikazu nijesu ukljuene
samo dvije osobe, ve¢ tri. Jedan je James Goodfellow, koji predstavlja potrosaca, koji zbog
uniStavanja prozora uziva jednu korist, umjesto dvije. Drugi, u liku staklara, predstavlja
proizvodaca ¢iju industriju incident podstice. Tre¢i je obucar (ili bilo koji drugi proizvodac)
¢ija industrija je, zbog istog razloga, obeshrabrena. Taj treci je uvijek u sjenci i, personifikujuci
ono $to se ne vidi, predstavlja klju¢ni element problema. On nas podsjeca koliko je apsurdno

vidjeti profit u unistavanju.

Pozoriste i umjetnost

Treba li drzava subvencionisati umjetnost? O ovom pitanju sigurno ima mnogo toga da
se kaze, kako za, tako i protiv.

U prilog sistemu subvencija, moze se re¢i da umjetnost Siri, uzdiZze 1 poetizuje dusu
nacije; da je odvlac¢i od materijalnih preokupacija, dajuéi joj osjecaj za lijepo, te na taj nacin
povoljno utice na manire, obi¢aje, moral, pa ¢ak i industriju. MoZe se zapitati gdje bi muzika
bila u Francuskoj bez Théatre-Italien i Konzervatorijuma; dramska umjetnost bez Théatre-
Frangais; slikarstvo i skulptura bez naSih kolekcija i muzeja. Mozemo oti¢i korak dalje i
zapitati se da li bi, bez centralizacije 1 samim tim subvencionisanja likovnih umjetnosti, nastao
onaj prefinjeni ukus koji predstavlja plemeniti dar francuskog rada 1 Salje njegove proizvode
Sirom svijeta. Ako je ishod ovakav, zar ne bi bilo krajnje nepromisljeno odustati od ovog
umjerenog nameta svim gradanima, koji im je, u krajnjem, donio premo¢ i slavu u o¢ima
Evrope?

Nasuprot ovim razlozima, i mnogim drugim ¢iju snagu ne osporavam, mogu se iznijeti
jednako uvjerljivi argumenti. Prije svega, moglo bi se re¢i da se ovdje postavlja pitanje
distributivne pravde. Ima li zakonodavac pravo da uzme dio nadnice zanatlije kako bi dopunio

zaradu umjetnika? M. de Lamartine'” je rekao: ,,Ako ukinete subvenciju za pozoriita, gdje
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¢ete se zaustavitli na tom putu, 1 necete 1i logi¢no biti primorani da ukinete univerzitetske
katedre, muzeje, institute i biblioteke?“ Na to se moze odgovoriti: Ako Zelite subvencionisati
sve Sto je dobro 1 korisno, gdje ¢ete se zaustaviti na tom putu, i necete i logicno biti primorani
da uspostavite drzavne budzete za poljoprivredu, industriju, trgovinu, socijalnu zastitu i
obrazovanje? Dalje, da 1i je sigurno da subvencije favorizuju napredak umjetnosti? To je
pitanje koje je daleko od rijeSenog, a svojim ocima vidimo da napreduju ona pozorista koja
zive od sopstvenog profita. Konacno, ako se osvrnemo na dublja razmatranja, mozemo

primijetiti da potrebe i Zelje radaju jedna drugu i uzdizu se ka sve suptilnijim oblastima'’

,u
onoj mjeri u kojoj nacionalno bogatstvo omogucava njihovo zadovoljenje. Vlada ne smije da
se mijesa u taj proces, jer, ma kolika bila trenutna koli¢ina nacionalnog bogatstva, ona ne moze
podsta¢i luksuzne industrije putem oporezivanja, a da pritom ne naSkodi osnovnim
industrijama, ¢ime se preokrece prirodni napredak civilizacije. Takode se mozZe ukazati da ova
vjestacka promjena potreba, ukusa, rada i raspodjele stanovniStva stavlja nacije u nesiguran i
opasan polozaj, ostavljajuci ih bez ¢vrste osnove.

Ovo su neki od razloga koje navode protivnici drZzavne intervencije kada je rije¢ o
redosljedu kojim gradani smatraju da treba zadovoljavati svoje potrebe 1 zelje, a time 1
usmjeravati svoju djelatnost. Priznajem da sam jedan od onih koji vjeruju da izbor i inicijativa
treba da dolaze odozdo, a ne odozgo, od gradana, a ne od zakonodavca. Suprotna doktrina, po
mom misljenju, vodi ka unistenju slobode i ljudskog dostojanstva..

Ali, na osnovu zakljucka koji je podjednako pogreSan koliko i nepravedan, znate li za
Sta se sada optuzuju ekonomisti? Kada se protivimo subvencijama, optuzuju nas da smo protiv
same stvari koju se predlaze subvencionisati i da smo neprijatelji svih vrsta aktivnosti, samo
zato Sto zelimo da te aktivnosti budu dobrovoljne i da svoju pravu nagradu pronadu u sebi
samima. Tako, ako trazimo da se drzava ne mijesa u vjerska pitanja putem oporezivanja, onda
smo ateisti. Ako trazimo da drzava ne interveniSe u obrazovanje putem poreza, onda mrzimo
prosvjetljenje. Ako kazemo da drzava ne treba davati vjeStacku vrijednost zemljiStu ili nekoj
grani industrije putem oporezivanja, onda smo neprijatelji svojine i rada. Ako smatramo da
drzava ne treba subvencionisati umjetnike, onda smo varvari koji smatraju da su umjetnosti
beskorisne.

Svim svojim snagama protestujem protiv ovakvih zaklju€aka. Daleko od toga da
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imamo apsurdnu ideju ukidanja religije, obrazovanja, svojine, rada i umjetnosti kada trazimo
od drzave da Sstiti slobodan razvoj svih ovih oblika ljudske djelatnosti, bez njihovog
uzdrzavanja na racun jednih drugih. Naprotiv, vjerujemo da sve ove vitalne snage drustva treba
da se razvijaju harmonic¢no pod uticajem slobode, i da nijedna od njih ne smije postati, kao Sto
danas vidimo da se deSava, izvor problema, zloupotreba, tiranije i nereda.

Nasi protivnici vjeruju da je djelatnost koja nije subvencionisana ili regulisana zapravo
ukinuta. Mi vjerujemo suprotno. Njihova vjera je u zakonodavca, a ne u ¢ovjecCanstvo. Nasa
vjera je u ¢ovjecanstvo, a ne u zakonodavca. Tako je gospodin de Lamartin rekao: ,, Na osnovu
ovog principa morali bismo ukinuti javne izlozbe koje donose bogatstvo i ¢ast ovoj zemlji. **

Odgovaram gospodinu de Lamartinu: Sa vaSe tacke glediSta, ne subvencionisati znaci
ukinuti, jer, polaze¢i od pretpostavke da niSta ne postoji osim po volji drzave, zakljucujete da
niSta ne moze opstati ukoliko ga porezi ne odrzavaju u Zivotu. Ali okre¢em protiv vas primjer
koji ste sami izabrali 1 ukazujem vam na najvecu, najuzviseniju od svih izlozbi, onu koja se
temelji na najliberalnijoj, najuniverzalnijoj koncepciji, pa ¢ak mogu upotrijebiti 1 rije¢
,humanitarnoj“, koja ovdje nije pretjerana — izlozbu koja se sada priprema u Londonu, "
jedinu u kojoj se nijedna vlada ne mijesa i koju nijedan porez ne finansira.

Vracajuéi se na likovne umjetnosti, mogu ponoviti da postoje ozbiljni razlozi i za i
protiv sistema subvencionisanja. Citalac razumije da, u skladu sa posebnom svrhom ovog
eseja, nemam potrebu ni da iznosim ove razloge ni da odlu¢ujem izmedu njih.

Medutim, M. de Lamartine je iznio argument koji ne mogu precutati, jer spada u jasno
definisane granice ove ekonomske studije. On je rekao:

,Ekonomsko pitanje u vezi sa pozoriStima moze se sazeti u jednu rijec: zaposlenost.
Priroda tog zaposlenja nije vazna; ono je jednako produktivno i plodno kao 1 bilo koje drugo.
Pozorista, kao $to znate, obezbjeduju zarade za ni manje ni viSe nego osamdeset hiljada
radnika razlic¢itih profesija — slikara, zidara, dekoratera, krojaca, arhitekata, itd., koji ¢ine pravi
zivot 1 pokretacka su snaga mnogih dijelova ovog glavnog grada. Zar ne zasluzuju vasu
podrsku i saosjecanje!

Vasa podrska? Prevedite: vase subvencije. I dalje:

»Zadovoljstva Pariza obezbjeduju zaposlenje i dobra za potro$nju provincijama, dok

luksuz bogatih predstavlja plate i hljeb za dvjesta hiljada radnika svih profila, koji Zive od
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slozene pozori$ne industrije Sirom Republike. Upravo ta plemenita uzivanja, koja proslavljaju
Francusku, omogucéavaju tim ljudima da zarade za zivot i obezbijede osnovne potrebe svojim
porodicama i djeci. Njima dajete ovih Sezdeset hiljada franaka. [Bravo! Bravo! Glasni aplauz.]

Sto se mene ti¢e, moram re¢i: “Vrlo lose! Vrlo lose!” Ovu ocjenu, naravno,
ograni¢avam iskljuc¢ivo na ekonomski argument kojim se ovdje bavimo.

Da, bar djelimi¢no, ovih Sezdeset hiljada franaka zaista ¢e zavrSiti kod radnika u
pozoristima. Usput ¢e se, vjerovatno, poneki zalogaj i izgubiti. Ako bismo pazljivo analizirali
stvar, mogli bismo ¢ak otkriti da ¢e vec¢i dio kolaca zavrsiti negdje drugo. Radnici ¢e imati
sre¢e ako im ostane pokoja mrvica! Ali hajde da pretpostavimo da ¢ée cijela subvencija otici
slikarima, dekoraterima, krojac¢ima, frizerima, itd. “To je ono §to se vidi.”

Ali odakle dolazi tih 60.000 franaka? To je druga strana medalje, jednako vazna za
razmatranje kao i prva. Koji je izvor tih 60.000 franaka? I gdje bi oni otisli da ih skupstinsko
glasanje nije prvo usmjerilo prema Ulici Rivoli, a odatle ka Ulici Grenelle”)? To je ono $to se
ne vidi.

Sigurno se niko nece usuditi da tvrdi da skupstinsko glasanje iznjedrilo ovu sumu iz
glasacke kutije; da je to Cista dodatna vrijednost nacionalnom bogatstvu; da bi, bez tog
cudesnog glasanja, tih Sezdeset hiljada franaka ostalo nevidljivo i neopipljivo. Mora se priznati
da sve Sto skupstinska ve¢ina moze uciniti jeste da odluci da se taj novac uzme s jednog mjesta
i posalje na drugo, i da ¢e novac sti¢i na jedno odrediste samo tako $to je skrenut sa drugog.

S obzirom na to, jasno je da poreski obveznik koji je oporezovan jednim frankom vise
nece imati taj franak na raspolaganju. Jasno je da ¢e biti liSen zadovoljstva u iznosu od jednog
franka i1 da ¢e radnik, ko god to bio, koji bi mu omogucio to zadovoljstvo, biti liSen iste te
zarade.

Nemojmo, dakle, podlegati djetinjoj iluziji vjerovanja da glasanje 16. maja dodaje bilo
Sta nacionalnom blagostanju ili zaposlenosti. Ono samo preusmjerava imovinu i zarade, i to je
sve.

Hoce 1i se re¢i da se time, umjesto jednog oblika zadovoljstva i jednog tipa posla,
stvaraju zadovoljenja 1 poslovi koji su hitniji, moralniji 1 racionalniji? Na ovom terenu bih
mogao voditi bitku. Mogao bih re¢i: Oduzimajuéi Sezdeset hiljada franaka od poreskih

obveznika, vi smanjujete plate oraca, kopaca, stolara i kovaca, a istovremeno povecavate plate
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pjevaca, frizera, dekoratera 1 kostimografa. Nista ne dokazuje da je ova druga grupa vaznija od
prve.

Gospodin de Lamartin ne iznosi takvu tvrdnju. On sam kaze da je pozorisni rad
jednako produktivan i plodan kao i bilo koji drugi posao, ali ne i viSe od toga — §to se moze
osporiti. Najbolji dokaz da pozorisni rad nije toliko produktivan kao ostali poslovi jeste to Sto
se oporezivanjem ovih drugih poslova mora subvencionisati prvi.

Ali ovo poredenje suStinske vrijednosti i zasluga razli¢itih vrsta poslova nije dio moje
trenutne teme. Sve S$to ovdje Zelim pokazati jeste da, ako su gospodin de Lamartin i oni koji su
aplaudirali njegovom argumentu vidjeli, s jedne strane, zarade onih koji zadovoljavaju potrebe
glumaca, onda bi trebalo da vide i gubitak zarada onih koji zadovoljavaju potrebe poreskih
obveznika. Ako to ne vide, izlazu se podsmijehu jer brkaju preusmjeravanje sredstava sa
dobitkom. Ako bi dosljedno primjenjivali svoju doktrinu, trazili bi beskona¢ne subvencije; jer
ono §to vazi za jedan franak i1 za Sezdeset hiljada franaka, vazi, pod istim okolnostima, i za
milijardu franaka.

Kada je rijec¢ o porezima, gospodo, dokazite njihovu korisnost argumentima koji imaju
neko utemeljenje, a ne tom zalosnom tvrdnjom: ,,Javna potroSnja odrzava radni¢ku klasu u
zivotu.“ Takva tvrdnja skriva Cinjenicu koju je neophodno razumjeti: naime, da je javna
potrosnja uvijek zamjena za privatnu potroSnju i da, kao rezultat toga, ona moze podrzati

jednog radnika umjesto drugog, ali ne dodaje nista opStem stanju radnicke klase u cjelini.

Pitanja za razmisljanje

1. Pobornici drzavne potrosnje na sportske stadione ¢esto tvrde da ovakvo javno troSenje
povecava zaposlenost. Ocijenite ovaj stav.
2. Americka savezna vlada trosi milijarde dolara na subvencionisanje poljoprivrede. Da li

ove subvencije povecavaju zaposlenost 1 proizvodnju? Objasnite.

Povratak na Dio 1.9

365



1. Ovaj pamflet, objavljen u julu 1850. godine, posljednje je djelo koje je Bastija napisao. Bio je obecan javnosti vise od
godinu dana. Njegovo objavljivanje bilo je odgodeno jer je autor izgubio rukopis kada je preselio svoje domacinstvo iz ulice
Soazel (rue de Choiseul) u ulicu d'Alzen (rue d'Algen). Nakon dugog i bezuspjesnog pretrazivanja, odlugio je da u potpunosti
ponovo napise svoje djelo i kao osnovu svojih demonstracija izabrao je nekoliko govora nedavno odrzanih u Nacionalnoj
skupstini. Kada je ovaj zadatak zavrsio, prekorio je sebe Sto je bio previse ozbiljan, bacio drugi rukopis u vatru i napisao onaj

koji ovdje ponovo stampamo. — Urednik. «

2. Alfons Mari Luj de Lamartin (1790-1869), jedan od velikih pjesnika francuskog romantizma, kasnije je postao istaknuti
drzavnik. Prvi put izabran za poslanika 1834. godine, svoju najvecu slavu dostigao je u vrijeme Revolucije 1848. godine, kada
je bio klju¢na figura u uspostavljanju Republike. Svojom elokvencijom smirio je mase u Parizu koje su prijetile da je uniste i
postao Sef privremene vlade. Medutim, kao idealista i govornik viSe nego prakti¢ni politi¢ar, brzo je izgubio uticaj i povukao

se iz javnog zivota 1851. godine. — Prevodilac. <«
3. Pogledajte poglavlje 3 u ,, Ekonomskoj harmoniji “. — Urednik. <

4. Ovo se odnosi na Veliku izlozbu u Hajd parku u Londonu 1851. godine, koju je sponzorisalo Londonsko drustvo umjetnosti
(London Society of Arts), udruzenje posveéeno razvoju umjetnosti i industrija. Ovo je bila prva u nizu velikih medunarodnih
izlozbi, ili ,,svjetskih sajmova“, a bila je poznata po Kristalnoj palati, izuzetnoj arhitektonskoj strukturi u kojoj su izlozbe bile

prikazane. Princ Albert, suprug kraljice Viktorije, predsjedavao je izlozbom. — Prevodilac. <

5. Odnosno, od gradske vije¢nice do pozori$nih dobavljaca na Lijevoj obali. — Prevodilac. <
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Bruto domaci proizvod (BDP)

Sta je i kako ga mjerimo

Bruto domac¢i proizvod (BDP) predstavlja trzisSnu vrijednost svih finalnih dobara i usluga
proizvedenih na domacem trzistu tokom odredenog vremenskog perioda (godine ili kvartala).
BDP je mjera proizvodnje — osmisljen je da mjeri obim dobara i usluga proizvedenih u jednoj
ekonomiji. Definicija BDP-a nam otkriva mnogo o tome S$ta on mjeri. On mjeri ,,trziSnu
vrijednost® dobara i usluga koje su proizvedene. TrziSne cijene placene za razliCite artikle
odreduju koliko ¢e oni doprinijeti BDP-u. Na primjer, ako se novi automobil proda za 20.000
dolara u poredenju sa 1.000 dolara za novi televizor, automobil ¢e dodati 20 puta viSe BDP-u
nego televizor.

Dobra 1 usluge racunaju se samo kada ih kupe njihovi krajnji korisnici. Mnoga dobra
prolaze kroz nekoliko medufaza proizvodnje. Kupovine sirovina 1 dobara tokom ovih
medufaza proizvodnje ne raunaju se jer ¢e njihova vrijednost biti uklju¢ena u cijenu koju
placaju krajnji korisnici dobara ili usluga. Dakle, doslo bi do dvostrukog racunanja ako bi se
sirovine 1 meduproizvodi racunali uz cijene koje placaju krajnji korisnici.

BDP je mjera ,,domace proizvodnje*: proizvodnje unutar geografskih granica zemlje,
bez obzira na to da i je rezultat proizvodnih napora domacih gradana ili stranaca. Proizvodnja
izvan geografskih granica zemlje od strane njenih drzavljana nije uklju¢ena. Na primjer, prihod
koji ostvari americki poslovni konsultant koji radi u Meksiku doprinije¢ce BDP-u Meksika, ali
ne i Sjedinjenih Americ¢kih Drzava. Slicno tome, prihod japanskog inZenjera hemije koji radi u
SAD-u bi¢e uklju¢en u BDP Sjedinjenih Americkih Drzava, ali ne i Japana.

Samo dobra 1 usluge proizvedene tokom tekuceg perioda ukljucuju se u BDP za tekucu
godinu. Kupovina i prodaja polovnih stvari se izostavljaju, jer ne predstavljaju tekucu
proizvodnju. Njihova vrijednost je ve¢ bila uracunata u ranijem periodu kada su proizvedene.

Na primjer, prodaja automobila iz 2007. godine u 2010. ne bi bila uklju¢ena u BDP za 2010.
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jer nije proizveden te godine. Njegova vrijednost je ve¢ uracunata u BDP za 2007. godinu kada
je proizveden, a ukljucivanje te vrijednosti ponovo prilikom preprodaje dovelo bi do
dvostrukog racunanja. Nasuprot tome, usluge osobe koja pomaze u realizaciji transakcija oko
prodaje polovnih stvari, nekretnina, finansijskih sredstava i drugih dobara predstavljaju
trenutnu proizvodnju. Dakle, provizije za prodaju i druge naknade za pruzanje usluga prodaje
tokom godine ra¢unaju se u vrijednost proizvodnje u periodu u kome su pruzene. Finansijske
transakcije i transferi prihoda se izostavljaju jer ne ukljucuju proizvodnju.

Kupovina 1 prodaja akcija i drugih finansijskih instrumenata poput obveznica,
investicionih fondova 1 potvrda o depozitu predstavljaju prenos vlasnistva sa jedne osobe ili
organizacije na drugu. Isto tako, beneficije iz socijalnog osiguranja, isplate za invalidnost,
pokloni i drugi transferi dohotka samo su premjestanje prihoda 1 prava vlasniStva sa jedne
strane na drugu. Oni ne ukljuCuju tekuéu proizvodnju i zbog toga se ovi transferi ne
uracunavaju u BDP.

BDP je mjera proizvodnje preko trzista. Proizvodne aktivnosti koje se ne odvijaju na
trzi$tu su izostavljene. Na primjer, proizvodnja unutar domacinstva, kao §to su priprema hrane
1 usluge ¢uvanja djece, ne ukljucuje trziSne transakcije i stoga nijesu uracunate u BDP. Nadalje,
BDP izostavlja aktivnosti u sivoj ekonomiji — neregistrovane transakcije, kao Sto su one koje
ukljucuju ilegalne aktivnosti poput trgovine drogom, prostitucije, i prihode koji se ne
prijavljuju kako bi se izbjeglo placanje poreza.

BDP myjeri vrijednost proizvodnje dobara i usluga proizvedenih i u privatnom i u
drzavnom sektoru. Domaca proizvodnja biznis sektora je ukljuena, bez obzira na to da li su
firme u vlasni$tvu drzavljana jedne zemlje ili stranaca. Kao §to smo ranije pomenuli, drzavni
transferi dohotka se ne uracunavaju u BDP. Medutim, kupovina i/ili pruzanje dobara i usluga
od strane lokalnih, drzavnih i saveznih vlada ukljuceni su u BDP jer odrazavaju tekucu

proizvodnju..

Poredenja BDP-a kroz vrijeme

Kada se vrSe poredenja BDP-a kroz vrijeme, vazno je izvrsiti prilagodavanje za
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promjene u opStem nivou cijena. Postoje dva razloga zbog kojih nominalni BDP moze biti veéi
u jednom periodu nego u drugom: (1) rast opSteg nivoa cijena i (2) poveéanje koliCine
proizvedenih dobara i usluga. Samo ovo drugo doprinosi poboljsanju Zivotnog standarda. Zbog
toga je, kada se nominalni BDP mijenja kroz vrijeme, vazno razlikovati pove¢anja BDP-a koja
odrazavaju samo vise cijene od onih koja su rezultat povecanja koli¢ine proizvedenih dobara 1
usluga.

Ekonomisti koriste cjenovni indeks, poznat kao BDP deflator, kako bi prilagodili
nominalni BDP uticaju rasta opsSteg nivoa cijena kroz vrijeme. BDP deflator mjeri opsti nivo
cijena u odnosu na baznu godinu, kojoj je dodijeljena vrijednost 100. Kako cijene rastu u
odnosu na baznu godinu, BDP deflator proporcionalno raste. BDP deflator se moze koristiti
zajedno sa nominalnim BDP-om kako bi se izracunao realni BDP, koji predstavlja BDP izraZen
u dolarima sa konstantnom kupovnom mo¢i. Realni BDP eliminiSe povecanje nominalnog
BDP-a koje samo odrazava rast opSteg nivoa cijena. Realni BDP u odredenom vremenskom

periodu (t), izraZzen u terminima nivoa cijena bazne godine, izra¢unava se kao:

(Nominalni BDP;) * 100
(Deflatory)

Realni BDP; =

Razmotrimo podatke o BDP-u Sjedinjenih Drzava za 2005. i 2009. godinu. U 2009.
godini, nominalni BDP Sjedinjenih Drzava iznosio je 14.256 milijardi dolara, u poredenju sa
12.638 milijardi u 2005. godini. Dakle, nominalni BDP bio je 12,8 procenata visi 2009. nego
2005. godine. Medutim, veliki dio ovog pove¢anja nominalnog BDP-a odrazava inflaciju, a ne
povecanje realne proizvodnje. BDP deflator, cjenovni indeks koji mjeri promjene u troskovima
svih dobara ukljuc¢enih u BDP, porastao je sa 100,0 u baznoj 2005. godini na 109,7702 u 2009.
godini. Ovo ukazuje da su cijene porasle za oko 9,8 procenata izmedu 2005. i 2009. godine
(109,7702 - 100, izrazeno kao procenat). Da bismo izraunali realni BDP za 2009. godinu,
nominalni BDP iz 2009. godine mora se umanjiti za visi opsti nivo cijena u odnosu na 2005.
godinu. Koriste¢i prethodno navedenu formulu, nominalni BDP iz 2009. godine od 14.256,3

milijardi dolara prvo se mnozi sa 100, a zatim dijeli sa 109,7702. Ovo daje realni BDP od
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12.987,4 milijardi dolara [(14.256,3 * 100) / 109,7702], §to je samo 2,8 procenata viSe nego
2005. godine. Dakle, dok je nominalni BDP porastao za 12,8 procenata, realni BDP porastao je
za samo 2,8 procenata.

Kada se uporeduje BDP kroz vrijeme, klju¢no je koristiti realni BDP umjesto
nominalnog BDP-a. Podaci o realnom BDP-u eliminiSu promjene u opsStem nivou cijena,
ostavljaju¢i samo promjene u stvarnoj proizvodnji dobara i usluga. To ¢ini poredenja realnog
BDP-a znac¢ajnijim i preciznijim.

Nadalje, kada se razmatra zivotni standard kroz vrijeme, potrebno je koristiti BDP po
glavi stanovnika, odnosno BDP po osobi. Povec¢anja BDP-a po glavi stanovnika ukazuju na to
da se veca koli¢ina dobara i usluga proizvodi po osobi tokom vremena. Bez povecanja
proizvodnje po osobi, poboljSanja Zivotnog standarda su malo vjerovatna.

U Sjedinjenim Americkim Drzavama, Zavod za ekonomske analize Ministarstva
trgovine (Department of Commerce’s Bureau of Economic Analysis) - BEA obracunava BDP
kvartalno 1 koristi te obracune za pruzanje pregleda americke ekonomije. BEA proizvodi
ekonomske statistike koje uticu na odluke drzavnih zvani¢nika, poslovnih ljudi i privatnih
pojedinaca. Statistike dostupne na http://www.bea.gov/index.htm nude sveobuhvatan 1 azuriran

pregled americke ekonomije.

Povratak na Dio 2 Uvod

Ovaj ¢lanak je dostupan ljubaznoscéu
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Privatna svojina i oportunitetni troskovi

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Koja je ekonomska veza izmedu privatne svojine i oportunitetnih
troSkova?

TrziSta promoviSu opsti interes otkrivanjem troskova, dok vlade cesto favorizuju
posebne interese skrivanjem tih troskova. Ovdje ¢u raspravljati o oportunitetnim troSkovima
uvode¢i kljuénu ulogu privatnog vlasniStva. Privatno vlasniS§tvo lezi u osnovi trziSnih
ekonomija jer bez privatnog vlasnistva, i razmjene koju ono omogucava, ljudi ne bi mogli uzeti

u obzir pune troskove svojih odluka.

Preskupo za voznju

Zamislite da osvojite Rolls Royce Silver Shadow, uz pla¢ene troSkove osiguranja,
odrzavanja, goriva i poreza. lako ovo mozda nije jednako primamljivo kao osvajanje drzavne
lutrije, trenutna cijena za Silver Shadow iznosi oko 250.000 dolara. To su dobre vijesti. Losa
vijest je da vjerovatno nijeste dovoljno imucéni da vozite ovaj automobil. Vasa prva reakcija bi
vjerovatno bila: "Kako mislite da ne mogu priustiti da ga vozim? Sve je placeno od strane
nekog drugog."

Tacno, ali i dalje predvidam da ¢ete smatrati da je ovaj automobil preskup za voznju.
Bez obzira na to kako ste dosli do Rolls Roycea, troSak voznje tog automobila je cijena koju je
neko drugi spreman da plati za njega. A buduéi da je automobil vase privatno vlasnistvo, ne
mozete ignorisati taj troSak. Kao vlasnik, moZete ga prodati po cijeni koja odrazava najvecu
vrijednost koju mu neko drugi pridaje.

Zato Cete nastaviti da vozite svoj Rolls samo ako ga cijenite barem jednako, ili viSe,

nego ono Sto biste mogli kupiti za priblizno 250.000 dolara, koliko je neki ljubitelj Rolls
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Roycea spreman da vam plati. Najvjerovatnije ¢ete prodati Rolls, kupiti sasvim pristojan 1
funkcionalan automobil za 20.000 dolara, i ostaviti sebi 230.000 dolara za Stednju ili troSenje
na druge stvari..

Ova prica je, naravno, izmis$ljena, jer vjerovatno necete osvojiti Rols-Rojs. Ipak, ona
ilustruje stvarnu 1 vaznu poentu — privatna svojina podsti¢e ljude da razmotre oportunitetni
troSak (vrijednost koje se odricu) svojih odluka. Zahvaljujuéi privatnoj svojini, ovakvo
razmatranje postaje obiljezje trziSnog djelovanja i objasnjava trziSnu saradnju koja usmjerava

resurse i proizvode u ruke onih koji ih najvise cijene.

Saradnja izmedu posmatraca ptica i ljubitelja
brzih automobila

Clanovi Audubon drutva zainteresovani su za zastitu osjetljivih stanita ptica i drugih
zivotinja. Lako je predvidjeti njihov stav u situaciji gdje treba birati izmedu zaStite staniSta
divljih Zivotinja i povecanja dostupnosti benzina za automobile visokih performansi, ili bilo
koje druge vrste automobila. Na primjer, Audubon drustvo se snazno protivi buSenju nafte na
moru. Naftne kompanije obecavaju, i zaista primjenjuju, izuzetne mjere predostroznosti kako
bi sprijecile izlivanje nafte, ali to nije dovoljno da ubijedi Audubon drustvo. Bez obzira na
predostroznost, njihov stav je: Nema buSenja na moru—mni u kom slucaju!

Kako bi ljubitelji brzih automobila mogli prenijeti svoju Zelju za jeftinijim gorivom
Audubon drustvu i ubijediti ga da im izade u susret rizikuju¢i stanista divljih Zivotinja? U
stvarnosti, oni su u tome uspjeli. Ljubitelji automobila, zajedno sa svim ostalim potrosa¢ima
benzina, ubijedili su Audubon drusStvo da je vrijednost koju pridaju gorivu oportunitetni trosak
zastite staniSta koji druStvo ne bi smjelo zanemariti. To su postigli kroz trziSnu komunikaciju
zasnovanu na privatnoj svojini..

Audubon drustvo posjeduje divlju oblast u Luizijani poznatu kao Rejni rezervat. To je
idealno staniSte za ptice i druge divlje zivotinje, ali takode sadrzi komercijalne koli¢ine nafte i
prirodnog gasa koje naftne kompanije Zeljno zele da iskoriste. Moglo bi se zakljuciti da ce, s

obzirom na to da Audubon drustvo posjeduje zemlju 1 lako moze sprijeciti buSenje, oni to 1
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uciniti. Pogresno! Audubon drustvo dozvoljava naftnim kompanijama da tamo buse.

Naravno, druStvo zahtijeva od kompanija da preduzmu stroge mjere predostroznosti
protiv curenja nafte, ali ne tako stroge kao Sto tvrdi da su neophodne kod busenja na moru.
Zasto postoji ta razlika? Zato $to Audubon drustvo posjeduje Rejni rezervat, pa novac koji su
drugi spremni da plate za naftu predstavlja propustenu priliku ukoliko odbiju da dozvole
busSenje. Medutim, druStvo ne snosi oportunitetni troSak na morskim lokacijama jer ih ne
posjeduje. Zbog toga nema nikakvu motivaciju da uzme u obzir interes drugih za naftu na
morskim nalaziStima..

Privatna svojina ne samo da motivise Audubon drustvo da saraduje sa ljubiteljima brzih
automobila, ve¢ 1 motiviSe ljubitelje brzih automobila da saraduju sa Audubon druStvom.
Njihova kupovina goriva omogucava Audubon drustvu da pribavi i zaStiti staniSta divljih
zivotinja za koja vjeruje da su vrednija od onoga ¢ega se odrie u Rejni rezervatu zbog busenja
nafte. Clanovi Audubon druitva mozda preziru ljubitelje brzih automobila, a ovi zauzvrat
mogu ismijavati posmatrace ptica, ali zahvaljujuéi privatnoj svojini, obje strane uzimaju u
obzir brige (i oportunitetne troskove) one druge strane i djeluju u pravcu unapredenja

zajednickih interesa..

Oportunitetni trosak ratnih zarobljenika

Evropski ratovi tokom srednjeg vijeka Cesto su bili priliéno mirni sukobi, pri ¢emu su
zarobljenici obi¢no bili dobro tretirani. Nije bilo neuobifajeno da suprotstavljene vojske
prebroje broj vojnika s obje strane prije nego Sto bi se manja vojska predala. Ovakva nenasilna
"borba" deSavala se zato §to su vojnici u to vrijeme imali pravo vlasnistva nad zarobljenicima
koje bi uhvatili. To zakonsko pravo ukljucivalo je mo¢ da prodaju zarobljenike njihovim
porodicama, ¢ime bi se za pobjednike stvorio oportunitetni trosak ako bi odlucili da ubiju svoje
zarobljenike. Privatne organizacije, od kojih su neke bile vjerski redovi, pocele su da se
specijalizuju kao posrednici izmedu onih koji su imali zarobljenike za prodaju i onih koji su ih
zeljeli otkupiti.

Nazalost po ratne zarobljenike, kada su dugometna oruzja postala dostupna, a borba
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prsa u prsa postala rijetka, bilo je manje vjerovatno da ¢e pojedini vojnici zarobljavati
protivnike. Ratovi su tada postali brutalniji, ne samo zbog napretka tehnologije ubijanja, ve¢ i
zato Sto je vlasniStvo nad zarobljenicima preslo na drzavu. PoSto se oportunitetni troSkovi za
pojedince smanjuju kada vlasniStvo pripada drzavi, postalo je mnogo ces¢e da zarobljenici
budu ubijeni ili osakaeni. Ljudi, naravno, ne bi trebalo da budu tretirani kao privatno
vlasniStvo. Medutim, zbog fenomena oportunitetnog troSka, zarobljeni vojnici su mnogo bolje
prolazili kao "privatno vlasnis$tvo" nego kao "javno vlasni§tvo". Privatno vlasnistvo je kljucno
za saradnju koja proizilazi iz trziSne interakcije, jer osigurava da ljudi uzimaju u obzir
oportunitetni troSak svojih postupaka. Tuzno je i ironi¢no $to mnogi ljudi krive privatno
vlasniStvo za probleme koji zapravo postoje zbog nedostatka privatnog vlasnistva.

Zaklju¢na pitanja: Zasto trziSta prikazuju troSkove potpuno drugacije u odnosu na

drzavu? Kako ove razlike uti¢u na razmjenu i proizvodno ponasanje?

Povratak na Dio 2.1

"Privatno vlasni$tvo i oportunitetni troSkovi" autora Dwight Lee-jaobjavljeno je uz dozvolu Fondacije za ekonomsku

edukaciju ( ), pod licencom Creative Commons Attribution 4.0.
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Ostajemo bez poljoprivrednog zemljista

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Da li privatno vlasniStvo daje vlasnicima podsticaj da odrzavaju i
¢uvaju resurse? Objasnite.

Strah da ostajemo bez vaznih resursa prisutan je stalno. Nafta je cesto na vrhu liste
stvari oko kojih se brinemo; prostor za deponije je joS jedan primjer, a tu je i drvece. Mogao
bih nastaviti s nabrajanjem (ugalj, bakar, zeljezna ruda, Cak i kalaj) stvari za koje su ljudi
strahovali da ¢e uskoro biti iscrpljene. U vecini slucajeva taj strah je neosnovan—podsti¢u ga
organizovane grupe koje Zele ostvariti korist zastraSivanjem javnosti, povrSni novinari i opsti
nedostatak osnovnog razumijevanja ckonomije. Tamo gdje zabrinutost jeste opravdana,
problem je neizostavno nedostatak prava privatnog vlasniStva nad ugroZenim resursom.

Da bismo shvatili ulogu svojinskih prava u spreCavanju iscrpljivanja resursa,
razmotrimo sljedece pitanje: da li smo ikada ostali bez nekog neobnovljivog resursa? Ovo
pitanje sam postavio desetinama publika i jo§ nijesam nasao nekoga ko moze da imenuje jedan
takav resurs. Ali zar neobnovljivi resursi nijesu upravo oni koji bi najvjerovatnije mogli
nestati? Uostalom, oni su neobnovljivi. Jo§ je zbunjujuée to Sto smo doveli do istrebljenja
brojne zivotinje koje su obnovljivi resursi. Zar upravo ovi resursi nijesu oni koje bi trebalo
najmanje iscrpiti? Ova zagonetka se rjeSava kada shvatimo da neobnovljivi resursi jednostavno
stoje na mjestu; oni ne tr¢e unaokolo, pa je lako uspostaviti privatna svojinska prava nad
njima. Ljudi Stede resurse koje posjeduju tako $to uzimaju u obzir njihovu buducu vrijednost.
Mnoge Zivotinje, zbog svoje ,,bjezljive* prirode, tesko je posjedovati kao privatno vlasnistvo,
pa ljudi imaju malo motivacije da uzmu u obzir njihovu buducu vrijednost. Zbog toga su,
uprkos svojoj obnovljivosti, neke od tih zivotinja bile istrebljene.

Stvaranje panike da ostajemo bez neobnovljivih resursa bilo bi mnogo teze kada bi

ljudi razumjeli mo¢ privatne svojine da motivise pravilno razmatranje buduée vrijednosti nasih
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resursa. Ali ovdje razmatram joS$ jedan razlog zbog kojeg ljudi pogresno vjeruju da nam resursi
nestaju ili se opasno iscrpljuju — neuspjeh u razlikovanju grani¢ne vrijednosti od ukupne

vrijednosti.

Nestajanje poljoprivrednog zemljista

Tek S§to sam zapoceo svoj prvi posao predavaca na Univerzitetu u Koloradu, pozvan
sam da ucestvujem u debati o ,,problemu‘ nestajanja poljoprivrednog zemljista.

Uprkos mojim uvjerljivim argumentima (nekoliko prisutnih koji su se prije debate
slagali sa mnom, i dalje su se slagali sa mnom nakon nje) da je smanjenje poljoprivrednog
zemljiSta rezultat pravilnog funkcionisanja trziSnih sila, zabrinutost zbog gubitka
poljoprivrednog zemljiSta se nastavila. Na primjer, Lester Braun iz Worldwatch Instituta svake
godine objavljuje izvjestaj u kojem predvida da ¢e zalihe hrane zaostajati za rastom populacije,
problem koji, prema njegovom misljenju, djelimi¢no uzrokuje gubitak poljoprivrednog
zemljiSta zbog urbanizacije.

Iako je ta¢no da se globalno koristi manje hektara za poljoprivredu danas nego u
proslosti, ovaj ,,gubitak® poljoprivrednog zemljiSta nije kriza niti razlog za zabrinutost.
Naprotiv, to je dobra vijest. U Poljskoj je, na primjer, udio zemljista posve¢enog poljoprivredi
pao za 28% od kasnih 1960-ih, dok je proizvodnja hrane porasla za skoro 70%. Kada se manje
zemljiSta koristi za poljoprivredu, viSe zemljiS§ta moze biti vra¢eno u prirodno stanje, poput
otvorenih prostora i Suma.

Ovo necete ¢uti od onih koji stalno prizivaju krize, ali u Sjedinjenim Drzavama danas
ima vide Sumskog zemljiita nego prije 80 godina."’ Drugo, poljoprivredno zemljiste je
asfaltirano za trgovacke centre i autoputeve, pretvoreno u naselja, pokriveno zabavnim
parkovima, uredeno u golf terene i na druge nacine iskori$¢eno jer su potrosaci, putem trziSnih

cijena, iskazali da je razvoj korisniji od hrane koja je mogla biti proizvedena na tom zemljiStu.
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Hrana ili golf

Zasto bi potrosaci dobrovoljno zrtvovali hranu za golf terene, trzne centre i parkinge?
Zar hrana nije vrednija od golfa ili parkiranja? Naravno — kada govorimo o ukupnoj
vrijednosti. Ako je izbor izmedu jedenja i ne igranja golfa, ili igranja golfa, ali bez hrane, ¢ak
bi 1 najvatreniji golfer odabrao da jede.

Medutim, ekonomski izbori nijesu sve ili niSta. Umjesto toga, odluke donosimo na
margini, razmatrajuci da li je malo viSe jedne opcije vrijedno Zrtvovanja male koli¢ine druge.
Na toj margini nije jasno da je hrana vrednija od golfa ili drugih stvari bez kojih mozemo
zivjeti. Golferi kroz naknade za koriS¢enje terena pokazuju da je jos jedan golf teren barem
jednako vrijedan kao dodatna koli¢ina hrane koje se odricemo.

Na margini, golf je svakako vrijedniji od hrane koja bi se proizvodila da milioni hektara
obradivog zemljisSta nijesu ,,izgubljeni® usljed razvoja. Godine 1900. vecina ,.konjske snage*
na farmama zaista je bila snaga konja ili mazgi, a desetine miliona hektara bile su potrebne za
uzgoj hrane za ove zivotinje. Kamioni, traktori, kombajni i druge poljoprivredne masine
pogonjene gorivom efikasno su zamijenile ove zivotinje i smanjile potrebu za zemljiStem
potrebnim za njihovu ishranu.Takode, danas je potrebno mnogo manje zemljista da bi se
prehranio isti broj ljudi, zahvaljuju¢i napretku u dubrivima, pesticidima, navodnjavanju,
sjemenu 1 prognozi vremena, $to omogucava da se na svakom hektaru proizvede viSe hrane.
Poboljsanja u zetvi, pakovanju, skladiStenju i transportu omogucavaju da veci dio onoga §to se
proizvede zaista stigne do trpeze. Da danas koristimo isto toliko zemljiSta za poljoprivredu kao
Sto smo to radili 1900. godine, uz dana$nju tehnologiju bili bismo do koljena u dinjama. U
takvoj situaciji, koliko bi jo§ nekoliko hektara dinja bilo vrijedno u poredenju sa novim golf
terenom koji bi se mogao izgraditi na tim hektarima?

Danas nemamo ni priblizno toliko obradivog poljoprivrednog zemljista kao 1900.
godine jer kako proizvodnja hrane raste, njena marginalna vrijednost opada u odnosu na
vrijednost kuca, trznih centara, golf terena i drugih namjena. Potro$a¢i ovu promjenu u
relativnoj vrijednosti izrazavaju svojim kupovinama, $to dovodi do pada cijena hrane u odnosu
na cijene drugih namjena zemljiSta. To motiviSe smanjenje poljoprivrednih povrSina, koje se

nastavlja sve dok je marginalna vrijednost zemljiSta veca u nepoljoprivrednim namjenama
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nego u poljoprivrednoj proizvodnji. Ali ne oc¢ekujte da ¢e ,,kriza obradivog zemljiSta* nestati.
Javne agencije, koje se nadaju veéim budZetima, i privatne organizacije, koje traze veca
sredstva za istrazivanja ili vece subvencije, uvijek su spremne da identifikuju krize kako bi
zastraSile javnost. Kreiranje kriza ne bi bilo tako lako kada bi viSe ljudi razumjelo razliku
izmedu ukupne vrijednosti i marginalne vrijednosti.

Zakljuéna pitanja: Zasto zasticena svojinska prava podsti¢u ekonomski progrs? Zasto

zajednicko vlasnistvo i nezasSti¢ena vlasnicka prava onemogucavaju ekonomski progres?

Povratak na Dio 2.2

1. Gregg Easterbrook, Trenutak na Zemlji (New York: Viking, 1995), pp. 10-13. <

“Ostajemo bez oljoprivrednog zemljista" autora Dwight Lee-ja objavljeno je uz dozvolu

, pod licencom Creative Commons Attribution 4.0.
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Kontrola poziva upomo¢

Autor: Dwight R. Lee

Pitanje za razmiSljanje: Zasto ljudi imaju toliko razlicite stavove o ulozi vlade u ekonomiji?

Ako ljude pitate da li podrzavaju cenzuru od strane vlade, gotovo svi ¢e odgovoriti sa
,»he“. Medutim, ako ih pitate da li podrzavaju drzavnu kontrolu cijena, odgovori ¢e biti mnogo
raznovrsniji. Ako ih pitate da li vlada treba da kontroliSe cijene kako bi sprijecila ,,naduvavanje
cijena‘ nakon prirodnih katastrofa, gotovo svi ¢e odgovoriti sa ,,da®.

Ovi odgovori odrazavaju nesre¢no neznanje o tome kako nam trziSta omogucéavaju da
medusobno komuniciramo. Kada shvatimo da su trziSne cijene sredstvo komunikacije,
dobijamo jo$ jedan snazan uvid u to zaSto su drzavne kontrole cijena posebno Stetan oblik
kontrolu. Steta je najveéa u vremenima prirodnih katastrofa, jer su tada Zrtve ocajnicki Zeljne
da saopste svoju potrebu za pomoci.

Komunikacija omogucena trziSnom razmjenom 1i cijene koje iz nje proizlaze stvaraju
izvanredan nivo drusStvene saradnje. Nema boljeg primjera koristi ove komunikacije i1 saradnje
od prirodnih katastrofa. Zrtvama nije potrebna samo pomo¢ ljudi izvan pogodenog podrudja,
ve¢ 1 medusobna saradnja ako Zele da se oporave §to brze i potpunije. Nazalost, kada prirodne
katastrofe pogode neko podru¢je, vlade najeS€e =zabranjuju cjenovne signale koji
omogucavaju ovu saradnju — i to rade uz podrsku javnog mnjenja.

Nakon prirodne katastrofe, cijene obi¢no naglo rastu za radnu snagu, gradevinski
materijal, elektricne generatore i brojne druge proizvode potrebne za oporavak i udobnost.
Uobicajeno objasnjenje za ove cjenovne skokove jeste da beskrupulozni dobavljaci ostvaruju
profit na racun zrtava. Dobavlja¢i mozda ostvaruju profit, ali ne na Stetu zrtava. Oni ¢iji su
domovi osteceni, a Zivoti poremeceni, zrtve su prirodne katastrofe, a ne onih koji im nakon
toga obezbjeduju potrebna dobra i usluge. Visoke cijene su mnogo bolje objasnjene kao

najefikasniji na¢in da Zrtve prenesu svoju potrebu za pomoc¢i onima koji su najspremniji da je
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pruze. Pored toga, visoke cijene osiguravaju da ¢e pozivi za pomoc¢ biti ispunjeni brzo i

efikasno.

Slanje grade u Majami

Cuo sam zanimljiv primjer ovakvog odgovora kada sam 1992. godine drzao predavanje
u Ohaju, nedugo nakon §to je uragan Endru poharao juznu Floridu. Pomenuo sam oluju i njene
posljedice kako bih ilustrovao vaznost cjenovne komunikacije, a jedan gospodin iz publike
ispri¢ao je pricu o svom sinu, gradevinskom izvodacu iz okoline Klivlenda, koji je upravo
poceo da gradi kuéu iz snova za sebe i svoju suprugu. Temelj je bio postavljen, a drvena grada
se dostavljala u trenutku kada je Endru pogodio Majami. Cuvsi vijesti o katastrofi, odlu¢io je
da grada nece biti koriS¢ena za njegovu kucu 1, uprkos protivljenju svoje Zene, poslao ju je u
Majami. ZaSto? Zato $to su vijesti koje su ga najviSe uvjerile dolazile u obliku visokih cijena
za drvenu gradu, koje su mu pokazale da je potraznja za njegovom gradom veca u Majamiju
nego u Klivlendu.

Da li je izvoda¢ iz Klivlenda bio beskrupulozni profiter? Tesko. Uc¢inio je mnogo vise
za zrtve uragana Endru nego oni koji su sjedili okolo i izrazavali prezir prema ,,zloupotrebi
cijena®. Tacno, nekolicina ljudi pomogla je zrtvama uragana Saljuci zalihe u Majami besplatno.
Ti ljudi, naravno, zasluzuju pohvalu. Ali njihova pomo¢ bila je zanemarljiva u poredenju sa
pomo¢i koju su pruzili dobavljaci iz cijele zemlje (pa ¢ak i svijeta) koji su, odgovarajuéi na
visoke cijene, obezbijedili viSe stvari koje su zrtvama Endrua bile najpotrebnije — Sto su i
pokazali kroz te visoke cijene.

Oni koji kritikuju ljude $to prodaju proizvode Zrtvama prirodnih katastrofa po visokim
cijenama trebalo bi da se zapitaju da li su sami dio problema i koga zapravo treba okriviti.
Njihova kritika (proizasla iz ekonomskog neznanja) i javno mnjenje koje podgrijavaju cesto
dovode do kontrole cijena, ¢ime se utiSavaju oni koji ocajnic¢ki traze pomo¢. List Atlanta
Journal-Constitution je proslog aprila istakao da Dzordzija ima zakon protiv ,,zloupotrebe
cijena® koji dobavljac¢ima zabranjuje da naplate ,,i jedan jedini cent viSe nego dan prije nego

Sto je katastrofa pogodila®“. Ovaj zakon je pozitivno pomenut, bez trunke ironije, u ¢lanku u
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kojem se izvjeStava da su gradevinski izvodaci i zalihe iz nekoliko saveznih drzava pohrlili u
Atlantu neposredno nakon §to su je pogodila razorna tornada. Moze li iko ozbiljno vjerovati da
bi ta pomo¢ stigla iz tako udaljenih mjesta da je zakon o ,,zloupotrebi cijena“ bio savrSen
sproveden ili da primjena tog zakona nije smanjila koli¢inu pomo¢i? (Kazne za zloupotrebu

cijena u DZordziji kre¢u se od jedne do deset godina zatvora i nov¢ane kazne do 5.000 dolara.)

Elektri¢ni brijac

Zrtve prirodnih katastrofa takode moraju medusobno komunicirati. TrZi§ne cijene su
jedini prakti¢an metod za to. Svi u pogodenom podrucju cijeni¢e proizvode koji su im
dostupni, ali ¢e zeljeti da ti proizvodi budu usmjereni ka onima koji ih mogu najbolje
iskoristiti. Kontrola cijena to sprjecava, cenzuriSu¢i komunikaciju medu Zrtvama.

Moj prijatelj, koji je Zivio u Carlstonu, u Juznoj Karolini, kada je uragan Hugo pogodio
1989. godine, licno je vidio Stetu koju ova kontrola nanosi. U njegovom kraju struja je bila
iskljucena nekoliko dana, pa su mnogi ljudi Zeljeli da nabave benzinske elektricne generatore.
Nazalost, lokalna prodavnica alata imala je samo dva generatora i nije mogla nabaviti vise
zbog kontrole cijena. Ali, postojao je joS jedan problem sa kontrolom cijena — problem koji je,
nazalost, koristio porodici mog prijatelja, ali na veliku Stetu drugih. PosSto je njegov otac bio
dobar prijatelj vlasnika prodavnice, dobio je jedan od generatora po kontrolisanoj cijeni.
Vlasnik prodavnice nije smio legalno da ga proda nikom drugom po vecoj cijeni, pa zasto ga
ne bi dao svom prijatelju? Otac mog prijatelja bio je oduSevljen jer je mogao da nastavi da se
brije svojim elektricnim brijacem. Nazalost, prodavnicama hrane u gradu ocajnicki je bila
potrebna struja kako bi sprijecile da im se pokvare hiljade dolara vrijedne zalihe hrane. Bez
kontrole cijena, neka od tih prodavnica bi ponudila viSu cijenu za generator, efektivno
komunicirajuéi (u ime kupaca) da imaju hitniju potrebu za njim nego otac mog prijatelja. Jedna
osoba bi morala da trpi neugodnost sapunjanja i brijanja na starinski nacin, ali stotine njegovih
komsSija bi ga uvjerile, kroz visoku cijenu generatora, da njihova potreba za svjezom hranom
treba da ima prioritet. Naravno, bez kontrole cijena, sve prodavnice, kao 1 otac mog prijatelja

(ako bi ga jos Zelio), brzo bi nabavili generatore jer bi mogli komunicirati sa dobavlja¢ima van
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pogodenog podrucja.

Prirodne katastrofe pruzaju posebno upecatljiv primjer Stete koju kontrola cijena
nanosi. Nazalost, vladama nijesu potrebne prirodne katastrofe kako bi opravdale podrivanje
drustvene saradnje i uniStavanje bogatstva diktiranjem cijena. Vlade imaju dugu istoriju
nametanja kontrole cijena na Sirok spektar dobara i usluga. I nastavice to da rade sve dok se ne
prepozna da su takve kontrole posebno opasan oblik cenzure.

Zakljucna pitanja: Da li vlada treba da ogranicava cijene tokom prirodnih katastrofa

ako to ometa protok robe, usluga i resursa u pogodena podrucja?

Povratak na Dio 2.3

“Cenzurisanje poziva upomoc¢* autora Dwight Lee-jaobjavljeno je uz dozvolu Fondacije za ekonomsko obrazovanje (

), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Trzista i sloboda

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmisljanje: Kako sloboda razmjene i bogatstvo podsticu jedno drugo u trziSnim
ekonomijama?

Drustvena saradnja koja se razvija na slobodnim trziStima omogucava specijalizaciju
od koje zavisi prosperitet. Bili bismo mnogo siromasniji bez specijalizacije koja je moguca
samo kada veliki broj ljudi moZe koordinirati proizvodnju 1 potroSnju putem trZiSne razmjene.
Ali, dobrobiti slobode su vaznije od materijalnog bogatstva koje ostvarujemo na trziStu. Nasa
sloboda bi vrlo brzo bila izgubljena bez odgovornosti i discipline koje su moguée samo u
trziSnim ekonomijama.

Sloboda se lako uzima zdravo za gotovo, posebno u Sjedinjenim Drzavama, gdje smo
uzivali ono o ¢emu ljudi u mnogim drugim zemljama mogu samo sanjati. Sloboda je veoma
sli¢na dobrom zdravlju: ljudi je obicno ne cijene dok je ne izgube. Kao $to zdravi ljudi mogu
unistiti svoje zdravlje ne odolijevajuéi kratkoro¢nim iskusenjima, slobodni ljudi mogu ugroziti
svoju slobodu ako biraju kratkoro¢ne politicke koristi koje potkopavaju uslove od kojih
sloboda zavisi.

Takode, koliko god bogatstvo bilo vazno, ono je sekundarno u odnosu na dobro
zdravlje i slobodu. Za one koji nemaju zdravlje ni slobodu, bogatstvo ima ograni¢enu
vrijednost jer ne mogu uZivati u njemu. Stavise, dobro zdravlje i sloboda su kljuéni elementi u
stvaranju bogatstva, pri ¢emu je sloboda apsolutno neophodna. Bolesni ljudi mogu biti
produktivni, ali bez slobode, produktivna saradnja na trzistu je nemoguca.

Ovdje ¢u razmotriti dvije odvojene, ali povezane stvari. Prvo, produktivna saradnja na
trziStu zavisi od slobode, i drugo, sloboda zavisi od produktivne saradnje na trzistu.
Ekonomisti Cesto imaju nezahvalan zadatak da ukazu na kompromise koji su neizbjezna

posljedica oskudice. Medutim, kada su u pitanju bogatstvo i sloboda, nema kompromisa; oni se
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medusobno nadopunjuju u trziSnim ekonomijama, gdje je uglavnom nemoguce imati jedno bez
drugog.'" Pokusaji da se bogatstvo poveéa politickim rjeSenjima koja smanjuju slobodu

neizbjezno rezultiraju smanjenjem i jednog i drugog.

Sloboda je neophodna za trziste

“Cudo” trzita dolazi do izrazaja jer trzista omogucéavaju da ljudi razmjenjuju
informacije o koristima koje dobijaju zahvaljujuéi tudem radu i o troSkovima koje snose kako
bi pomogli drugima. Na kraju, sve koristi i troSkovi su subjektivni, zavise od preferencija ljudi
1 okolnosti, koje samo oni sami mogu ta¢no procijeniti. Ovo je vrlo ocigledno kad su u pitanju
koristi. Ko, osim osobe koja koristi neki proizvod ili uslugu, moZe bolje procijeniti vrijednost
ostvarene koristi? Ali ako su koristi subjektivne, isto vazi i za tro§kove, koji nijesu nista drugo
do vrijednost propustenih koristi. A budu¢i da su subjektivni, ljudi mogu precizno prenositi
informacije o troskovima 1 koristima jedni drugima samo ako imaju slobodu ulaza i izlaza sa
trziSta, i moguénost da kupuju i prodaju po slobodno dogovorenim cijenama. Vladina kontrola
cijena ograni¢ava naSu slobodu 1 kao kupaca i kao prodavaca, uniStavajuci bogatstvo tako Sto
cenzuri$e nasu medusobnu komunikaciju.

Centralno planiranje ne uspijeva jer ljudi nemaju slobodu da odlucuju na bazi lokalnih
informacija koje samo oni posjeduju. Kada se trziSne odluke pojedinac¢nih proizvodaca i
potroSaca zamijene centralnim odlukama politickih autoriteta, ekonomske odluke se donose u
informativnom vakuumu. Produktivna ekonomija zahtijeva koriS¢enje informacija koje su
rasprSene medu stanovniStvom, a te informacije se ne mogu iskoristiti bez individualne
slobode. UniStavanjem slobode uniStavate tokove informacija koji su suStina trziSnih

ekonomija.

Trziste je neophodno za slobodu

Povezanost slobode 1 trziSta ide 1 u suprotnom smjeru. Kao $to trziste zavisi od slobode,

tako i sloboda zavisi od trziSta. Privatna svojina, koja je temelj svih trzi$nih ekonomija,
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svakako Stiti individualnu slobodu. Ako drzava “posjeduje” svaku publiku i1 sve Stamparske
prese, koliko zapravo imate slobode da da se izjasnite protiv drzavne politike? Ako drzava
posjeduje sva sredstva za proizvodnju, koliko slobode imate da pokrenete vlastiti biznis?
Pocnite da ukidate privatnu svojinu i potkopavate trziste koje se na njoj temelji — pocecete da
ukidate slobodu.

Medutim, trziSte takode $titi slobodu time Sto uspostavlja jedino okruzenje u kojem ona
moze opstati. Sloboda bez odgovornosti je samo neograniceno pravo, povlastica ili samovolja,
koja ne¢e dugo biti prihvacena. Prava sloboda, i jedina sloboda koja moze opstati, ostvaruje se
na nacin koji uzima u obzir interese svih. Jedina sloboda koja zadovoljava ovaj uslov je ona
koja je podlozna disciplini trziSta. Ukinite trziSta, i ukinu¢ete odgovornost koja je neophodna
da bi sloboda opstala.

Na primjer, problemi sa zagadenjem nastaju upravo zato §to ne postoje trziSta za
koris¢enje prirode kao mjesta za odlaganje otpada. Kada bi takva trziSta postojala, zagadivaci
bi morali placati cijene koje odrazavaju Stetu koju njihovo zagadenje nanosi drugima. Time bi
zagadivaci preuzeli odgovornost za svoje postupke, a sloboda ispustanja otpada u prirodu bila
bi podnosljivija. Medutim, poSto ovakva trziSta ne postoje, primorani smo da prihvatimo
drzavne mjere i ograni¢enja zagadujucih aktivnosti, koja bi u vecini drugih oblasti naseg zivota

bila neprihvatljiva.

Nase slobode su ugrozene

Slobode se rijetko oduzimaju odjednom. Obi¢no se gube postepeno, malo po malo, a
ljudi Cesto i ne primjecuju taj gubitak. Cak i kada se sloboda direktno ograniéi, kao §to je
slucaj sa uvodenjem drzavnih licenci za zanimanja pod izgovorom zastite potrosaca, malo ko
to primijeti, a i oni koji primijete ne smatraju da ih se te restrikcije direktno ti¢u. Medutim,
kako je veliki austrijski ekonomista F. A. Hayek istakao: ,,Koristi koje imam od slobode... u
velikoj mjeri su rezultat toga kako drugi koriste svoju slobodu.””) Na primjer, oni koji najvise
trpe kada se ljudima uskrati sloboda da postanu frizeri bez polaganja drzavnih ispita o

hemijskom sastavu kose nijesu sami buduci frizeri, ve¢ ljudi kojima su potrebne frizure.
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Takode, gubitak slobode ima podmuklu dinamiku. Direktna ogranicenja uvijek
smanjuju slobodu vise nego Sto to na prvi pogled izgleda, jer svako ograniCenje, iako
neprimjetno, podriva odgovornost trzista koja slobodu ¢ini mogucom.

Tomas Dzeferson bio je u pravu kada je rekao: ,,Vjecna budnost je cijena slobode.*
Ljudi ¢e vjerovatno vise Cuvati svoju slobodu kada shvate neraskidivu povezanost izmedu
slobode 1 trzista.

Zakljucna pitanja: Kako ograniCenja trgovine i porezi uticu na slobodu razmjene?

Kako uti¢u na kreiranje bogatstva?

Povratak na Dio 2.7

1. Ovu tvrdnju sam prilagodio kako bih uzeo u obzir situaciju u kojoj drzava posjeduje veliko bogatstvo zahvaljujuci
prirodnim resursima, ali ima autokratski politi¢ki rezim koji ogranicava slobode svojih gradana. Medutim, ¢ak i u takvom
slu¢aju, nedostatak slobode sprjecava drzavu da u potpunosti iskoristi benefite svojih resursa i podriva produktivnost koja je

neophodna za Sirenje, pa ¢ak i za oCuvanje njenog bogatstva.. <

2. Vidjeti F.A. Hayek, Poredak slobode (Chicago: University of Chicago Press, 1960), p. 32. «

Trzista i sloboda® autora Dwight Lee-jaobjavljeno je uz dozvolu Fondacije za ekonomsko obrazovanje (

), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0 International.
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Nelojalna konkurencija Suncu

Autor: Frederic Bastiat (Skracena verzija “Peticija proizvodaca svijec¢a”)

Pitanje za razmiSljanje: Politicari Cesto tvrde da je jeftini uvoz lo§ za ekonomiju. Razmisli o
ovim stavovima dok c¢ita$ tekst.

,Gospodo, na pravom ste putu. Odbacujete apstraktne teorije i malo paznje posvecujete
jeftino¢i i obilju. Vasa glavna briga je interes proizvodaca. Zelite da ga zastitite od strane
konkurencije 1 rezerviSete nacionalno trziSte za domace proizvodace. Mi trpimo zbog
nepodnosljive konkurencije stranog rivala, koji, ¢ini se, ima daleko bolje uslove za
proizvodnju svjetlosti, do te mjere da apsolutno preplavljuje nase nacionalno trziste svjetlos¢u
po nevjerovatno niskoj cijeni. Cim se pojavi, na§ posao staje—svi potroda¢i prelaze kod njega;
1 jedna grana domace industrije, sa bezbrojnim povezanim djelatnostima, odjednom postaje
potpuno mrtva. Taj rival, koji nije niko drugi do Sunce, vodi nemilosrdni rat protiv nas, 1
sumnjamo da je postavljen od strane perfidnog Albiona (Sto je dobra politika u ovom
vremenu); budu¢i da prema tom arogantnom ostrvu pokazuje obazrivost koju prema nama
nema.“

Molimo vas da donesete zakon kojim ¢e se naloziti zatvaranje svih prozora, krovnih
otvora, mansardnih prozora, vanjskih 1 unutraSnjih kapaka, zavjesa, roletni, okruglih prozora —
ukratko, svih otvora, rupa, pukotina i procjepa kroz koje sunceva svjetlost ima obicaj ulaziti u
kuce, na Stetu zasluznih proizvodaca kojima se ponosimo Sto smo obezbijedili nasoj zeml;i -
zemlja koja nas, iz zahvalnosti, ne bi smjela sada napustiti u ovako neravnopravnoj borbi.

Vjerujemo, gospodo, da na$ zahtjev nelete smatrati satirom niti ga odbiti bez
prethodnog razmatranja razloga koje iznosimo u njegovu korist.

Prije svega, ako zatvorite Sto je moguce vise pristupa prirodnoj svjetlosti i stvorite
potraznju za vjesStackom svjetlos¢u, koji od nasih francuskih proizvodaca nece od toga imati

koristi?
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Predvidamo vase prigovore, gospodo, ali znamo da nam ne moZete suprotstaviti niSta
osim zastarjelih argumenata pristalica slobodne trgovine. Izazivamo vas da iznesete ijednu
rijeC protiv naSeg zahtjeva koja se odmah nec¢e okrenuti protiv vas samih i cijele vase politike.

Re¢i ¢ete nam da ¢emo mi, mozda, profitirati zastitom koju trazimo, ali da ¢e zemlja
izgubiti jer ¢e potrosac snositi Stetu.

Odgovaramo:

Vi ste sami sebi oduzeli pravo da se pozivate na interes potrosaca, jer svaki put kada je
njegov interes bio suprotan interesu proizvodaca, zrtvovali ste potrosaca. To ste Cinili radi
podrske radnicima i onima koji traze zaposlenje. 1z istog razloga, trebali biste to uciniti i sada.

Sami ste uklonili ovaj prigovor. Kada vam kazu da potrosa¢ ima interes u slobodnom
uvozu zeljeza, uglja, Zitarica, tekstilnih tkanina — vi odgovarate: da, ali proizvoda¢ ima interes
da taj uvoz ogranic¢imo. Dobro, neka bude tako; ako potrosaci imaju interes za slobodan pristup
prirodnom svjetlu, proizvodaci vjestacke svjetlosti imaju jednak interes za njegovu zabranu.

Ako kazete da je svjetlost Sunca besplatan dar prirode, i da bi odbacivanje takvih
darova znacilo odbacivanje bogatstva pod izgovorom podsticanja sredstava za njegovo
sticanje, upozoravamo vas da ne nanesete smrtonosni udarac vasoj vlastitoj politici. Sjetite se
da ste dosad uvijek odbacivali strane proizvode, jer su oni po svojoj prirodi blizi besplatnim
darovima nego domaci proizvodi.

Priroda i ljudski rad saraduju u razli¢itim proporcijama (u zavisnosti od zemalja i
klime) u proizvodnji dobara. Dio koji priroda odradi je potpuno besplatan; vrijednost ¢ini samo
dio koji je rezultat ljudskog rada, 1 koji se placa.

Ako narandZa iz Lisabona koSta upola manje nego narandza iz Pariza, to je zato §to
prirodna, a samim tim i besplatna toplota za jednu ¢ini ono Sto vjesStacka, i1 stoga skupa, toplota
mora uciniti za drugu.

Kada nam narandza stigne iz Portugala, moZemo zakljuciti da je dijelom dobijena
besplatno, a dijelom uz troSak; drugim rije¢ima, dolazi nam po upola niZoj cijeni u odnosu na
one iz Pariza.

Dakle, upravo taj besplatni dio (izvinjavamo se na izrazu) smatramo da treba iskljuciti.
Kazete: kako domaca radna snaga moze izdrzati konkurenciju strane radne snage, kada domaci

radnici moraju obaviti sav posao, dok strani rade samo polovinu, jer sunce obavlja ostatak?

388



Ali, ako vas ta besplatna polovina navodi da ogranicite konkurenciju, kako vas onda potpuno
besplatni dio navodi da prihvatite konkurenciju?

Ako biste bili dosljedni, dok ogranicavate ono §to je djelimi¢no besplatno kao Stetno za
domacu industriju, trebali biste, tim prije, 1 s dvostrukim Zarom, ograniciti ono §to je u
potpunosti besplatno.

Jo§ jednom, kada nam se proizvodi poput uglja, zeljeza, Zitarica ili tekstilnih tkanina
Salju iz inostranstva, i mozemo ih dobiti uz manje rada nego da ih sami proizvodimo, razlika
predstavlja besplatan dar za nas. Taj dar je veci ili manji u zavisnosti od toga koliko je ta
razlika znacajna. Dar iznosi Cetvrtinu, polovinu ili tri ¢etvrtine vrijednosti proizvoda, kada nam
stranac naplati samo tri Cetvrtine, polovinu ili ¢etvrtinu cijene koju bismo inace platili. Dar je
potpuno savrsen 1 potpun kada darodavac (poput sunca koje nam daje svjetlost) od nas ne trazi
niSta zauzvrat.

Pitanje, i postavljamo ga direktno, glasi: Zelite li za nasu zemlju korist besplatne
potrosnje ili toboznje prednosti skupe proizvodnje?

Napravite svoj izbor, ali budite logi¢ni; jer, dok ukidate uvozni ugalj, Zeljezo, zitarice 1
strane tkanine, u onoj mjeri u kojoj im cijena priblizava nuli, kakva bi to nedosljednost bila da
prihvatite svjetlost sunca, ¢ija je cijena nula tokom cijelog dana.

Zakljuéna pitanja: Da li ogranienja trgovine poput carina 1 kvota povecavaju
zaposlenost u domacoj ekonomiji? Da li ograni¢enja trgovine pomazu da se poveca nivo

dohotka? Zasto da 1 zaSto ne?

Povratak na Dio 2.7

"Nelojalna konkurencija Suncu®, skracena verzija ,,Peticije proizvodaca svijeca” Frederika Bastijata, zaSticena je autorskim

pravima. Za vise informacija o ponovnom Stampanju ili distribuciji, obratite se na webmaster@econlib.org.
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A 4

Nije tvoje da dajes: iz zivota pukovnika
Davida Crocketta

Autor: Edward Ellis (skraéena verzija)

Pitanje za razmiSljanje: Da li je pomo¢ pojedincima i porodicama u teskoj situaciji najbolje
davati preko vlade ili je treba davati licno, iz vlastitih sredstava?

Jednog dana u Predstavnickom domu, raspravljalo se o prijedlogu zakona kojim bi se
odobrila sredstva za pomo¢ udovici istaknutog pomorskog oficira. Nekoliko lijepih govora veé
je izreceno u njegovu korist. Predsjedavajuci se upravo spremao da stavi pitanje na glasanje
kada se Crockett ustao i rekao:

,»Gospodine predsjedavajuci, imam jednako postovanje prema sje¢anju na preminulog i
jednaku saosjecajnost prema patnjama zivih, ako patnje uopste postoje, kao 1 bilo koji drugi
¢ovjek u ovom domu, ali ne smijemo dopustiti da nas nase posStovanje prema mrtvima ili
saosjecanje prema dijelu Zivih navede da po¢inimo nepravdu prema ostatku zivih. Necu ulaziti
u raspravu kako bih dokazao da Kongres nema ovlas¢enje da dodijeli ova sredstva kao ¢in
milosrda. Svaki ¢lan ovog doma to zna. Kao pojedinci imamo pravo da damo koliko god
zelimo vlastitog novca u dobrotvorne svrhe, ali kao ¢lanovi Kongresa nemamo pravo da u te
svrhe dodijelimo ni jedan dolar javnog novca. Izneseni su neki rjeciti apeli upuéeni nama na
osnovu tvrdnje da je ovo dug prema pokojniku.

Gospodine predsjedavajuci, pokojnik je zivio dugo nakon zavrSetka rata; bio je na
funkciji sve do dana svoje smrti, i nikada nijesam ¢uo da mu je vlada dugovala bilo $ta. Svaki
¢ovjek u ovom domu zna da ovo nije dug. Ne mozemo, bez najgrublje korupcije, dodijeliti
ovaj novac kao isplatu duga. Nemamo ni privid ovlaséenja da ga dodijelimo kao milosrde.
Gospodine predsjedavajuci, rekao sam da imamo pravo da damo koliko god svog novca
zelimo. Ja sam najsiromasniji ¢ovjek u ovoj sali. Ne mogu glasati za ovaj prijedlog zakona, ali

¢u dati jednu sedmicnu platu za tu svrhu, a ako svaki ¢lan Kongresa ucini isto, to ¢e iznositi
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viSe nego Sto zakon predvida.*

Sjeo je na svoje mjesto. Niko mu nije odgovorio. Prijedlog zakona stavljen je na
glasanje 1, umjesto da bude jednoglasno usvojen, kako se uglavnom pretpostavljalo i kako bi
sigurno bio da nije bilo tog govora, dobio je samo nekoliko glasova i, naravno, bio je odbijen.

Kasnije, kada ga je prijatelj upitao zasto se protivio dodjeli sredstava, Crockett je dao
ovo objasnjenje:

»Prije nekoliko godina stajao sam jedne veceri na stepenicama Kapitola s nekim
drugim clanovima Kongresa, kada nam je paznju privukla jaka svjetlost iz pravca
Dzordztauna. Ocigledno se radilo o velikom pozaru. Uskocili smo u kocCiju i §to brze se
odvezli tamo. Uprkos svim naporima, mnoge kuce su izgorjele, a mnoge porodice ostale bez
krova nad glavom. Osim toga, neki od njih su izgubili sve osim odjec¢e koju su nosili. Vrijeme
je bilo veoma hladno, i kada sam vidio toliko Zena i djece kako pate, osjetio sam da neSto mora
biti u¢injeno za njih. Sljedeceg jutra predstavljen je prijedlog zakona za dodjelu 20.000 dolara
za njihovu pomo¢. Odlozili smo sve ostale poslove i pozurili da taj prijedlog $to prije prode.*

»dljedeceg ljeta, kada je doSlo vrijeme da razmislim o izborima, odlu¢io sam da
obidem ljude u svom okrugu. Nijesam imao protivkandidata, ali, s obzirom na to da su izbori
jos bili daleko, nijesam znao S§ta bi se moglo dogoditi. Jednog dana, dok sam jahao kroz dio
mog okruga u kojem sam bio manje poznat, ugledao sam Covjeka kako ore polje blizu puta.
Prilagodio sam korak svog konja tako da se sretnemo kod ograde. Kada se priblizio, obratio
sam mu se. Ljubazno mi je odgovorio, ali, kako mi se ¢inilo, pomalo hladno.*

Poceo sam: ,,Pa, prijatelju, ja sam jedan od onih nesretnika koje zovu kandidati, i—*

,»Da, znam vas; vi ste pukovnik Crockett, vidio sam vas jednom ranije i glasao sam za
vas posljednji put kada ste izabrani. Pretpostavljam da sada vodite kampanju, ali bolje vam je
da ne gubite ni svoje ni moje vrijeme. Ne¢u ponovo glasati za vas.*

,»OVO je bio udarac... Molio sam ga da mi kaZe $ta nije u redu.*

,Pa, pukovnice, teSko da vrijedi trositi vrijeme ili rijei na to. Ne vidim kako se to
moze popraviti, ali ste prosle zime glasali na nacin koji pokazuje da ili nemate sposobnost da
razumijete Ustav, ili da vam nedostaje postenja i ¢vrstine da ga se pridrzavate. U oba slucaja,
vi nijeste ¢ovjek koji bi trebao da me predstavlja. Ali, izvinjavam se $to sam to izrazio na takav

nacin. Nije mi bila namjera da iskoristim privilegiju biraca da govorim otvoreno kandidatu
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kako bih vas uvrijedio ili povrijedio. Moja namjera je bila samo da kazem da je vasSe
razumijevanje Ustava vrlo razli¢ito od mog. I re¢i ¢u vam nesto Sto, da nijesam bio grub,
mozda ne bih rekao: vjerujem da ste posteni. Ali Vase razli¢ito razumijevanje Ustava od mog
ne mogu zanemariti, jer da bi Ustav imao bilo kakvu vrijednost, mora se smatrati svetim i
strogo se postovati u svim njegovim odredbama. Covjek koji ima moé i pogre$no ga tumaéi je
opasniji §to je posteniji.

»Priznajem istinitost svega Sto kazete, ali mora da postoji neka greska, jer se ne sje¢am
da sam prosle zime glasao o bilo kakvom ustavnom pitanju.*

,Ne, pukovnice, nema greske. lako zivim ovdje u zaledu i rijetko odlazim od kuce,
primam novine iz VaSingtona i vrlo pazljivo pratim rad Kongresa. Moje novine kazu da ste
prosle zime glasali za prijedlog zakona kojim se izdvaja 20.000 dolara za pomo¢ stradalima u
pozaru u DZordztaunu. Da li je to ta¢no?*

,Pa, prijatelju, najbolje je da priznam. U pravu ste. Ali sigurno niko nece prigovoriti da
velika i bogata zemlja poput naSe izdvoji beznacajnu sumu od 20.000 dolara da pomogne
svojim Zenama 1 djeci u nevolji, posebno kada je blagajna puna. Siguran sam da biste i vi, da
ste bili tamo, u¢inili isto §to 1 ja.*

»Nije iznos taj na koji se zalim, pukovnice, ve¢ princip. Prije svega, vlada ne bi trebalo
da ima u trezoru viSe novca nego Sto je potrebno za njene legitimne svrhe. Ali to nema veze s
ovim pitanjem. Mo¢ prikupljanja i troSenja novca po volji najopasnija je mo¢ koja moze biti
povjerena covjeku, posebno u naSem sistemu prikupljanja prihoda putem poreza, koji pogadaju
svakog gradanina, bez obzira na to koliko je siromasan, a §to je siromasniji, to proporcionalno
viSe placa u odnosu na svoja sredstva. Jo§ gore, ti porezi djeluju na njega bez njegovog znanja
o tome gdje se tacno nalazi teret, jer ne postoji nijedan ¢ovjek u Sjedinjenim Drzavama koji bi
mogao pogoditi koliko zapravo placa vladi.

Shvatate, dakle, da dok pomazete jednom, zapravo uzimate od hiljada drugih koji su
mozda u jo§ goroj situaciji od njega. Ako imate pravo da dajete bilo S$ta, iznos je stvar vaseg
diskrecionog prava, i isto toliko imate pravo da date 20.000.000 dolara koliko i 20.000. Ako
imate pravo da date jednom, imate pravo da date svima; a poSto Ustav niti definiSe milosrde
niti propisuje iznos, vi ste slobodni da dajete za bilo Sta i sve S$to smatrate, ili tvrdite da

smatrate, milosrdem, i u bilo kojem iznosu koji smatrate prikladnim.
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Lako cete uvidjeti koliko bi ovo Sirom otvorilo vrata za prevaru, korupciju i
favorizovanje s jedne strane, a s druge za pljacku naroda.

Ne, pukovnice, Kongres nema pravo da daje milostinju. Pojedinacni ¢lanovi mogu dati
koliko Zele svog vlastitog novca, ali nemaju pravo da taknu ni dolar javnog novca za tu svrhu.
Da je u ovom okrugu izgorjelo dvostruko vise ku¢a nego u DzZordZtaunu, ni vi ni bilo koji
drugi ¢lan Kongresa ne biste smjeli ni pomislili da izdvojite jedan dolar za pomo¢ nama.

U Kongresu ima oko dvije stotine i Cetrdeset clanova. Da su pokazali svoje saosjecanje
prema nastradalima tako Sto bi svaki dao platu za jednu sedmicu, skupili bi preko 13.000
dolara. U Vasingtonu i okolini ima mnogo imu¢nih ljudi koji su mogli dati 20.000 dolara bez
da se liSe ijednog luksuza u svom zZivotu. Kongresmeni su odlucili da zadrze svoj novac, koji,
ako su izvjestaji tacni, neki od njih troSe na nacine koji nijesu bas ¢asni; a ljudi u Vasingtonu,
bez sumnje, pohvalili su vas §to ste ih oslobodili potrebe da daju svoj novac, daju¢i ono §to
nije bilo vase da date. Narod je Kongresu, Ustavom, delegirao ovlas¢enje da obavlja odredene
stvari. Za to je Kongres ovlasten da prikuplja i tros$i novac, i ni za Sta drugo. Sve Sto se radi
izvan toga je uzurpacija i krSenje Ustava.

,,Vidite, pukovnice, prekrsili ste Ustav u, po mom misljenju, klju¢noj tacki. To je
presedan prepun opasnosti za zemlju, jer kada Kongres jednom pocne Siriti svoja ovlas¢enja
izvan granica Ustava, viSe nema granica, niti sigurnosti za narod. Nemam sumnje da ste
postupili posteno, ali to ne €ini situaciju boljom, osim §to vas li¢no moze opravdati. I, kao §to
vidite, ne mogu glasati za vas.*

Moram vam re¢i da sam se osjecao prilicno uznemireno. Shvatio sam da, ako budem
imao protivnika, a ovaj covjek pocne govoriti, on ¢e potaknuti i druge da govore, i u tom
okrugu bio bih gotov. Nijesam mu mogao odgovoriti, a istina je da sam bio toliko uvjeren da je
u pravu da to nijesam ni zelio. Ali morao sam ga zadovoljiti, pa sam mu rekao:

“Pa, prijatelju, pogodili ste pravo u metu kad ste rekli da nemam dovoljno razuma da
razumijem Ustav. Namjera mi je bila da ga slijedim i mislio sam da sam ga dobro prou¢io. Cuo
sam mnogo govora u Kongresu o ovlas¢enjima Kongresa, ali ono Sto ste vi rekli ovdje, za
svojim plugom, ima viSe sustinskog, zdravog razuma nego svi ti ugladeni govori koje sam
ikada ¢uo. Da sam ikada gledao na to kao vi, radije bih stavio glavu u vatru nego Sto bih dao

taj glas. Ako mi oprostite i ponovo glasate za mene, zaklinjem se, ako ikada glasam za jo$
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jedan neustavan zakon, neka me odmah pogode metkom.*

,On se nasmijao i odgovorio: ,,Da, pukovnice, ve¢ ste se jednom zakleli na to, ali ¢u
vam ponovo vjerovati pod jednim uslovom. KaZete da ste uvjereni da je vas glas bio pogresan.
Priznavanje te greske ucinice viSe dobra nego da vas porazim zbog nje. Ako, dok obilazite
okrug, ljudima kaZete za taj glas i1 da ste uvjereni da je bio pogresan, ne samo da ¢u glasati za
vas, ve¢ ¢u uciniti Sto mogu da sprije¢im opoziciju, a mozda ¢u imati i nesto malo uticaja na taj
nacin.*

,»Ako to ne u¢inim”, rekao sam, ,,zelim da budem strijeljan; a da vas uvjerim koliko
sam ozbiljan u onome S§to govorim, vraticu se ovuda za sedmicu ili deset dana, i ako

,»Ne, pukovni¢e, mi nismo bogati ljudi u ovom kraju, ali imamo dovoljno da
organizujemo rodtilj, pa ¢ak i da podijelimo onima koji nemaju nista. Zetva ée biti gotova za
nekoliko dana, 1 tada ¢emo moc¢i odvojiti jedan dan za rostilj. Danas je Cetvrtak; ja ¢u se
pobrinuti da sve pripremim za subotu sljedece sedmice. Dodite kod mene u petak, pa ¢emo
zajedno otici, 1 obe¢avam vam vrlo uglednu grupu ljudi koja ¢e vas rado saslusati i vidjeti.*

,»Pa, bic¢u ovdje. Ali joS§ nesto prije nego S$to se oprostimo. Moram znati vaSe ime.”

»Moje ime je Horacio Bunce.”

,»Pa, gospodine Bunce, nikada vas prije nijesam vidio, iako kazete da ste vi mene
vidjeli, ali dobro vas poznajem. Drago mi je §to sam vas upoznao i veoma sam ponosan §to
mogu da se nadam da ¢u vas imati za prijatelja.”

,,10 §to sam ga sreo bio je jedan od najsrecnijih trenutaka u mom Zivotu. On se malo
pojavljivao u javnosti, ali je bio nadaleko poznat po svom izvanrednom intelektu, neokaljanoj
Cestitosti 1 srcu punom dobrote 1 dobroCinstva, §to se nije pokazivalo samo rijeCima, vec i
djelima. Bio je autoritet u svom kraju, a njegov ugled se prosirio daleko izvan kruga njegovih
poznanika. lako ga nikada ranije nijesam sretao, mnogo sam slusao o njemu, i da nije bilo
ovog susreta, vrlo je vjerovatno da bih imao protivkandidata i bio porazen. Jedno je sigurno —
niko u tom okrugu ne bi mogao zadrzati podrsku s takvim glasom.*

,,U dogovoreno vrijeme bio sam kod njega, nakon $to sam ispri¢ao nas$ razgovor svakoj
grupi ljudi koju sam sreo i svakom ¢ovjeku kod kojeg sam prespavao. Uvidio sam da je to

ljudima ulilo interesovanje i povjerenje u mene jace nego ikada prije.*
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,lako sam bio prilicno umoran kada sam stigao kod njega, i u normalnim okolnostima,
rano bih otiSao na spavanje, ipak sam ostao do ponoci razgovaraju¢i s njim o principima i
poslovima vlade, 1 stekao vise pravog, istinskog znanja o tome nego tokom cijelog svog Zivota
do tada.

Sutradan ujutru otisli smo na rostilj i, na moje iznenadenje, tamo se okupilo oko hiljadu
ljudi. Upoznao sam mnogo ljudi koje ranije nijesam poznavao, a moj prijatelj 1 oni koje sam
tamo sreo predstavili su me poprilicnom broju ljudi.

U jednom momentu obavijestili su prisutne da ¢u im se obratiti. Svi su se okupili oko
bine koja je bila postavljena. Zapoceo sam svoj govor rije¢ima:

»Qradani, danas vam se obra¢am osjecajuci se kao novi covjek. Moje oci su se nedavno
otvorile za istine koje su mi, zbog neznanja ili predrasuda, ili oboje, do sada bile skrivene.
Osje¢am da danas imam sposobnost da vam pruzim dragocjeniju uslugu nego §to sam ikada
ranije mogao. Ovdje sam danas vise s ciljem da priznam svoju gresku, nego da trazim vase
glasove. To Sto trebam priznati svoju gresku dugujem i sebi i vama. Hocete li glasati za mene
ili ne, to je iskljucivo vasa odluka.*

,Nastavio sam da im pricam o poZaru i svom glasu za dodjelu sredstava, a zatim sam
im objasnio zasto sam uvjeren da je to bilo pogresno. Zavrsio sam govoreci:

.1 sada, gradani, preostaje mi samo da vam kazem da je ve¢i dio govora kojem ste tako
zainteresovano prisustvovali jednostavno ponavljanje argumenata kojima me je va$ komsija,
gospodin Bunce, uvjerio u moju gresku.

Ovo je najbolji govor koji sam ikada odrzao u Zivotu, ali on ima zasluge za to. I sada se
nadam da je zadovoljan svojim preobracenikom i da ¢e do¢i ovdje i re¢i vam to.*

On je izaSao na govornicu i rekao:

,Qradani, veliko mi je zadovoljstvo ispuniti zahtjev pukovnika Crocketta. Uvijek sam
ga smatrao vrlo postenim ¢ovjekom, i uvjeren sam da ¢e vjerno ispuniti sve Sto vam je danas
obecao.*

SiSao je s govornice, a publika je reagovala glasnim, snaznim uzvikom kakav Crockett
nikada ranije nije dozivio.

»Nijesam sklon suzama, ali tada sam osjetio kako me nesto steze u grlu 1 kako mi se

krupne kapi kotrljaju niz obraze. I sada vam kazem da mi je sje€anje na tih nekoliko rijeci,
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izgovorenih od strane tako Cestitog Covjeka, 1 iskren, srdacan uzvik koje su te rijeci izazvale,
vrijednije od svih pocasti koje sam ikada dobio i od reputacije koju sam stekao ili ¢u ikada
ste¢i kao ¢lan Kongresa.

»A sada, gospodine,” zaklju¢io je Crockett, ,,sada znate zasto sam juce odrzao onaj
govor.“

“Sada ¢u vam skrenuti paznju na jo$ jednu stvar. Sjecate se da sam predlozio da dam
sedmic¢nu platu. U tom Domu ima mnogo veoma bogatih ljudi — ljudi kojima nije problem da
potrose sedmicnu platu, ili ¢ak desetak njih, na vecCeru ili vinsku zabavu kada time Zele nesto
posti¢i. Neki od tih istih ljudi drzali su predivne govore o velikom dugu zahvalnosti koji
drzava duguje pokojniku — dug koji se ne moze platiti novcem — i o beznacajnosti i
bezvrijednosti novca, narocito tako male sume kao §to je 10.000 dolara, kada se stavi na vagu s
¢aSc¢u nacije.”

,Ipak, nijedan od njih nije odgovorio na moj prijedlog. Za njih je novac nista drugo do
bezvrijedno smecée kada dolazi iz dzepa naroda. Ali, novac je velika stvar kojoj vecina njih
tezi, 1 mnogi od njih Zrtvuju Cast, integritet i pravdu da bi ga stekli.*

,Nosioci politickih funkcija samo su odraz dominantnog liderstva—dobrog ili loSeg—
medu biracima.

Horacio Bunce je upecatljiv primjer odgovornog gradanina. Kada bi se ljudi poput
njega umnozili, vidjeli bismo mnogo novih lica na javnim funkcijama; ili, kao u slu¢aju Davy
Crockett-a, jednog novog Crockett-a.

Zanova lica ili nove Crockett-e moramo traziti Horacija u sebi!“

Zakljuéne misli: Sta mislite o komentarima Leonarda E. Read-a na ovo §tivo?

Povratak na Dio 3.1

"Nije tvoje da daje$* iz zivota pukovnika Davida Crockett-a autora Edvarda S. Elisa; objavljeno uz dozvolu Fondacije za
ekonomsko obrazovanje ( ), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0

International.
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Politika i medunarodna trgovina

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Zasto drzave naplacuju porez i guse trgovinu?

Argumenti u korist slobodne trgovine su neosporni, kako teoretski, tako i empirijski,
kada se primijene koncepti oportunitetnih troskova i komparativne prednosti. Cak i ako ljudi u
jednoj zemlji ima apsolutnu prednost u proizvodnji svega, oni i dalje imaju koristi od strane
trgovine jer ne mogu imati komparativnu prednost u proizvodnji svega.

Brojni empirijski dokazi potvrduju teorijske argumente u korist slobodne trgovine. Sto
visSe zemlje dozvoljavaju da medunarodna trgovina usmjerava njihovu proizvodnju prema
njihovim komparativnim prednostima, to vise napreduju u odnosu na one koje ograniavaju
trgovinu. Uprkos ovim dokazima, gotovo nijedna zemlja nije slijedila politiku potpuno
slobodne trgovine. Uz rijetke 1 obi¢no kratkotrajne izuzetke, vlade smanjuju ekonomsku
produktivnost i blagostanje svojih gradana nametanjem carina ili kvota na uvoz. Zasto?

Odgovor na to pitanje cilj je ovog eseja.

Saradnja vs. konfiskacija

S obzirom na prednosti slobodne trgovine, nijedna vlada ne bi postavljala prepreke za
uvoz ako bi politicki proces omogucio isti stepen drustvene saradnje kao trzisni proces. Kada
se trgovinska ograni¢enja ukinu, potroSa¢i imaju koristi, ali neki radnici i investitori gube,
veéina privremeno, ali neki trajno. Cak i oni koji bi trajno izgubili zbog ukidanja zastite za
njihovu industriju, bili bi u boljoj poziciji da Zive u ekonomiji sa potpuno slobodnom
trgovinom nego u onoj gdje su sve domace industrije zaSti¢ene. lako pojedinci mogu imati
koristi od zastite svoje industrije, izgubili bi mnogo vise kao potrosaci zbog zastite svih drugih

industrija.

397



Oni koji rade u industriji izloZenoj intenzivnoj stranoj konkurenciji zelje¢e da ih vlada
zaStiti, pod uslovom da ne moraju uzeti u obzir troskove koje ta zaStita namece drugima.
Medutim, protekcionizam ne bi postojao kada bi industrija morala snositi te troskove, jer je
teret za potroSace uvijek veci od koristi koje zasti¢ena industrija dobija.

Nazalost, kada ljudi dobijaju beneficije od vlade, ne moraju placati cijene koje
odrazavaju njihove troSkove, kao $to to ¢ine za beneficije koje dobijaju na trziStu. Saradnja na
trziStu proizlazi iz njegove sposobnosti da prikuplja, objedinjuje i prenosi troskove, koji su
rasporedeni medu mnogim ljudima, kako bi ih uzeli u obzir oni koji su za njih odgovorni.
Nasuprot tome, kada su troskovi politicki obezbijedenih beneficija rasprSe na mnoge ljude, ti
se troskovi obi¢no zanemaruju troskovi obi¢no budu zanemareni. Tako vlada Cesto postaje
sredstvo putem kojeg ljudi mogu ostvariti licnu korist putem prisvajanja-konfiskacije, a ne

saradnje.

Slabost vecéine

Trgovinska ogranicenja usmjeravaju koristi na mali broj ljudi u zaSti¢enoj industriji,
dok se troSkovi ravnomjerno rasporeduju na cijelu potrosacku javnost. S obzirom na to da se
troskovi trgovinskog ogranicenja Sire na milione potroSaca, malo njih, ako iko, ¢e biti svjestan
dodatnih iznosa koje pla¢aju za zastiCeni proizvod. Uostalom, potrosaci kupuju stotine
razli¢itih proizvoda, a blago povecanje cijene jednog proizvoda obi¢no ima mali uticaj na
blagostanje pojedinca. Cak i ako potro$a¢ primijeti dodatni trosak, rijetko ¢e znati da je
uzrokovan trgovinskim ograni¢enjem. A €ak i1 ako nekim slu¢ajem shvati razlog tog dodatnog
troska, ima¢e malo motivacije da politicki reaguje. Cak i kada bi se moglo eliminisati
trgovinsko ogranicenje, trud bi je mogao kostati koliko 1 samo ogranicenje, ili Cak vise. Iako bi
ukupna korist od uklanjanja ograni¢enja bila ogromna, veéina te koristi bi oti§la drugim
potrosacima, bez obzira na to da li su oni preduzeli politicku akciju ili ne. Osim toga, politicka
akcija pojedinca vjerovatno nece donijeti rezultat ako djeluje samostalno.

Naravno, ako bi veliki procenat potroSaca djelovao ujedinjeno, sigurno bi imali

odlucujuci politicki uticaj. Medutim, zbog toga Sto je broj potrosaca tako veliki, a svaki od njih
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ima vrlo mali interes u ishodu, gotovo je nemoguce organizovati ih za politicku akciju. Kao Sto
je Cesto slucaj, Sto je veci broj ljudi pogodenih nekom politikom, to je njihov politicki uticaj

slabiji.

Mo¢ nekolicine

S druge strane, zato $to relativno mali broj ljudi ima koristi od trgovinskog ogranic¢enja,
oni ¢e biti veoma djelotvorni u lobiranju za njega. Korist za svakog pojedinca bi¢e znacajna, i
svako od njih bi¢e svjestan i svoje dobiti i izvora te dobiti. Takode, zbog malog broja
korisnika, relativno ih je lako organizovati za politicku akciju. Zapravo, oni ¢e najcesce veé
biti organizovani kroz industrijske i profesionalne asocijacije.

Kada se razmatra trgovinsko ogranicenje, politicari ¢e ¢uti mnogo glasova onih koji ga
podrzavaju, a malo ili nimalo, od onih koji su njime oSte¢eni. Rezultat je pristrasnost prema
obezbjedivanju koncentrisanih koristi uz ignorisanje mnogo vecih, ali rasprSenih troskova.
Stoga se Cesto deSava da Sto je manji broj ljudi koji imaju koristi od neke politike, to je snazniji
njihov politicki uticaj u njenu korist.

Mali, organizovani interesni krugovi Cesto uspijevaju da ostvare koristi na raun Sire
javnosti kroz trgovinska ogranicenja (kao i mnoge druge politike posebnih interesa), Sto dovodi
do slabe drustvene saradnje kroz politicki proces. 1z tog razloga, vlada Cesto predstavlja stalnu

prijetnju drustvenoj saradnji koja proizilazi iz slobodno-trzi$nih aktivnosti.

Razmatranje nekih troskova

Troskovi trgovinskih ograni¢enja Cesto su tezi za prepoznati nego $to to izgleda na prvi
pogled. Razmislite o ograni¢enjima uvoza celika. Malo ljudi kupuje celik direktno. Umjesto
toga, oni ga placaju indirektno kada kupuju proizvode napravljene od celika. Takode, kada
ograni¢enja uvoza povecaju cijene celika, smanjuju se mogucénosti za zapoSljavanje u
industrijama koje koriste ¢elik kao osnovni materijal.

Ljudi koji ne uspiju da pronadu posao zbog trgovinskog ogranicenja rijetko ¢e znati da
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je to razlog. Procjenjuje se da bi ograni¢avanje uvoza cCelika na 15% trziSta u SAD kostalo
americke potrosace 189.000 dolara godiSnje za svako sacuvano radno mjesto u industriji
&elika. Stavise, za svako radno mjesto saduvano u industriji éelika, bilo bi izgubljeno preko 3,5
radnih mjesta u drugim ameri¢kim industrijama zbog visih cijena &elika.'"

Zakljuéna pitanja: Sta dovodi do veée druStvene saradnje: trzista ili djelovanje vlade?
Da li stepen druStvene saradnje utice na ekonomski napredak 1 Zivotni standard ljudi?

Objasnite svoj odgovor.

Povratak na Dio 3.4

1. VidjetiArthur Denzau, “Americka industrija ¢elika: Odgovor na stranu konkurenciju” Centar za proucavanje americkog

biznisa, ,Washington University, St. Louis, Mo., February 1985. «

"Politika 1 spoljna trgovina" autora Dvajta Lija, uz dozvolu Fondacije za ekonomsko obrazovanje (

), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0 International.
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Proizvodnja energije vs. Cuvanje
energije

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmisljanje: Mogu li vlade odrediti koliko je proizvodnje i ouvanja energije
prikladno i efikasno? Objasnite.

Jedan od najvaznijih stavova u ekonomiji iznio je F. A. Hajek u svom poznatom ¢lanku
pod nazivom ,,Upotreba znanja u drustvu* (American Economic Review, septembar 1945).
Hajekov uvid bio je jednostavan, ali moc¢an: informacije neophodne za donoSenje razumnih
ekonomskih odluka su toliko rasprSene i teSke za artikulisanje da ih nijedna osoba ili grupa
stru¢njaka nikada ne moze u potpunosti posjedovati.

Hajek je u svom clanku naglasio da samo kroz trziSne cijene ljudi mogu dobiti dovoljno
informacija kako bi usmjerili resurse ka njihovim najefikasnijim upotrebama. Uklonite trziSne
cijene ili ih iskrivite politicki nametnutim ogranienjima (maksimalnim ili minimalnim
cijenama), i sistematski unistavate informacije koje su ljudima potrebne da bi izbjegli rasipanje
resursa.

Nazalost, Cini se da je vec¢ina ljudi imuna na Hajekovu tvrdnju. Taj imunitet je posebno
izrazen medu politiCarima i novinarima. Preovladujuéi stav izgleda da je, kada se pojavi
ekonomski problem, rjeSenje u neznanju.

Najnoviji primjer ovog nac¢ina razmisSljanja ogleda ae u debati o proizvodnji naspram
o¢uvanja energije u okviru energetske politike. Siroko je prihvaéeno misljenje da je odluku o
pravoj mjeri izmedu proizvodnje i ¢uvanja energije najbolje prepustiti Kongresu, nakon $to
uvede ,,trziSno zasnovana“ ogranicenja cijena klju¢nih energenata. Razmotrimo urednicki
komentar iz Casopisa Business Week od 28. maja 2001. godine: ,,Niko, osim nekolicine
ekoloskih ekstremista, ne vjeruje da je Stednja energije jedino rjeSenje energetske krize. Ali

malo je i onih koji vjeruju da Stednja energije ne igra nikakvu ulogu. Na Kongresu je da u
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narednim sedmicama iznade balans.” (Treba napomenuti da u ovom uredni¢kom komentaru
nije preporucena kontrola cijena.)

Da politi¢ari mogu odoljeti porivu da kontroliSu cijene energije, ne bi bilo potrebe da
brinu o ,,postizanju balansa“ izmedu proizvodnje energije i njenog ¢uvanja. Medutim, posto su
popustili tom porivu i odlucili da kontroliSu te cijene, ni politicari, niti bilo ko drugi, nemaju ni
najmanju predstavu o tome koliko proizvodnje i Cuvanja je zapravo prikladno.

Svaki put kada nas zabrine dostupnost energije, zapocne debata o Cuvanju naspram
proizvodnje energije. To se dogodilo 1970-ih i ranih 1980-ih kao odgovor na ogranicenja
izvoza od strane OPEK-a, a zatim ponovo ranije ove godine zbog manje drasti¢nih smanjenja
izvoza OPEK-a u kombinaciji s politicki izazvanim nestaSicama elektrine energije u
Kaliforniji.

Jedna strana tvrdi da bismo trebali voziti manja vozila, viSe koristiti javni prevoz,
kupovati energetski efikasnije uredaje, bolje izolovati svoje domove i kancelarije 1 drzati ih
toplijim ljeti, a hladnijim zimi; lista moguénosti je dugacka. Druga strana tvrdi da ne mozemo
posti¢i prosperitet samo Stednjom, te da bismo zato trebali proizvoditi viSe energije buSenjem
za dodatnu naftu, iskopavanjem vise uglja, izgradnjom dodatnih elektrana 1 puStanjem u rad
novih nuklearnih postrojenja.

Naravno, razumni ljudi na obje strane priznaju da je potreban odredena kombinacija
¢uvanja (Stednje) i proizvodnje energija. Medutim, svi insistiraju na tome da ¢e njihove
preporuke dovesti do pravog balansa, dok ¢e preporuke suprotne strane rezultirati pogreSnim
balansom.

Ko je u pravu? Koja je najbolja kombinacija proizvodnje i ¢uvanja energije? Odgovor
je: niko ne zna. Niko! Nijedan pojedinac ili grupa stru¢njaka u Vasingtonu, D.C., ili bilo gdje

drugdje, nema predstavu o tome koliko energije bismo trebali Stedjeti ili proizvesti.

Ali mi mozemo saznati

Informacije potrebne za odredivanje najboljeg balansa izmedu o€uvanja i proizvodnje

energije zaista postoje, djelimi¢no u obliku stru¢nih saznanja o tehnickim detaljima
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eksploatacije energetskih resursa, njihovog pretvaranja u upotrebljivu energiju 1
transportovanja do korisnika. Te informacije posjeduju desetine hiljada ljudi, rasprostranjenih
Sirom svijeta, od kojih rijetki imaju direktan kontakt jedni s drugima. Pa ipak, ako odluke o
energiji treba da budu razumne, sve te informacije moraju biti prikupljene, pravilno
procijenjene i1 prenesene onima koji ih mogu najbolje iskoristiti.

Jednako vazne informacije nemaju nikakve veze sa stru¢nim znanjem i joS su Sire
rasprostranjene: informacije koje milioni ljudi imaju o okolnostima, svojim preferencijama i
kompromisima koje su spremni napraviti. Neki mogu lako koristiti autobus za odlazak na
posao, dok drugi zive na lokacijama ili imaju poslove koji to ¢ine izuzetno teskim. Nekima ne
bi smetalo da predu na manje automobile, dok bi drugima, s rastu¢im porodicama i posebnim
potrebama, to predstavljalo veliki problem. Neki bi mogli podnijeti Siri raspon unutras$njih
temperatura bez velikih neugodnosti, dok bi osobe s odredenim zdravstvenim problemima
trpjele vise od same nelagodnosti. Neki se jednostavno boje mraka i spremni su zrtvovati druge
stvari kako bi svjetla ostala upaljena tokom no¢i. Ove informacije nijesu samo fragmentirane i
raStrkane viSe nego strucne informacije, ve¢ su i krajnje subjektivne i Cesto ih je nemoguce
precizno izraziti. lako na prvi pogled djeluju trivijalno, te informacije su jednako kljucne za
racionalne energetske odluke kao i nau¢na znanja koja posjeduju strucnjaci.

Sre¢om, nije potrebno prikupiti sve ove informacije na jednom mjestu kako bi se
unijele u racunar radi odredivanja pravilnog balansa izmedu ocuvanja i proizvodnje energije.
Cak i da su sve informacije prikupljene, nijedan racunar ih ne bi mogao obraditi u potpunosti
—1i ¢ak 1 kad bi mogao, u trenutku kada bi obrada bila zavrSena, informacije bi se vec¢
promijenile. Jedini na¢in na koji informacije potrebne za donoSenje razumnih odluka o energiji
mogu biti prenesene od onih koji ih posjeduju do onih koji su u najboljoj poziciji da na njih
adekvatno reaguju, i to na nacin koji motiviSe odgovarajuce reakcije, jeste putem trziSnih
cijena—pod uslovom da te cijene nijesu iskrivljene politicki nametnutim ograni¢enjima.

TrziSne cijene omogucavaju potroSa¢ima da obavijeste proizvodace, ali 1 jedni druge,
kako vrednuju razli¢ite upotrebe energije, dok istovremeno omogucavaju proizvodac¢ima da
obavijeste potroSaCe koliko kosSta obezbjedivanje razliCitih vrsta energije. Kao odgovor,
potroSaci ¢e smanjiti potro$nju energije na nacin koji minimalizuje njihovu neugodnost, sve

dok ta neugodnost nije veca od vrijednosti uStedene energije. S druge strane, proizvodaci ¢e
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prosiriti proizvodnju izvora energije koji potroSacima pruzaju najvise vrijednosti u odnosu na
troskove, 1 nastavi¢e da Sire te izvore sve dok potrosaci cijene dodatnu energiju viSe nego
vrijednost koja se zrtvuje da bi se ona proizvela. Rezultat je kombinacija oCuvanja i
proizvodnje koja najbolje uskladuje interese svih nas.

Komunikacija putem cijena nije savrSena, a ¢ak i bez ograni¢enja cijena moze se tvrditi
da trziSta ne garantuju tatno odgovarajucu ravnotezu izmedu ocuvanja i proizvodnje energije.
Medutim, odluke o energiji donesene na osnovu informacija koje pruzaju trzisne cijene daleko
su bolje od onih koje donose politi¢ari 1 birokrate u informacionom vakuumu koji stvaraju
nametanjem ogranicenja cijena.

Zakljucéna pitanja: Uporedite efikasnost odluka o energiji koje donose privatni
pojedinci kao odgovor na cjenovne signale, sa efikasnoS¢u odluka koje donose vladini

zvani¢nici kao odgovor na politicke interese.

Povratak na Dio 3.7

"Proizvodnja vs ¢uvanje energije" autora Dwight Lee, je dostupna uz dozvolu Fondacije za ekonomsko obrazovanje (

), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0 International..
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Drustvena saradnja i trziste

Autor: Dwight Lee

Pitanje za razmiSljanje: Dok citate ovaj odlomak, razmislite o sljede¢em: da li slobodna i
otvorena trzista podsticu drustvenu saradnju?

Osnova shvatanja u ekonomiji proizlaze iz objasnjenja kako pojedinci, slijedeéi vlastite
interese, donose odluke koje najbolje omogucavaju i drugima da slijede svoje interese. Ova
drustvena saradnja nije neizbjezna. Ona zahtijeva pravila koja motiviSu ljude da uzimaju u
obzir potrebe i interese drugih. Pravila koja ostvaruju ovaj nevjerovatni podvig definisu
ekonomiju slobodnog trzita.'"

Ekonomije zasnovane ne slobodnom trzistu razlikuju se u detaljima zbog kulturnih
varijacija. Medutim, osnovna pravila mogu se izraziti kroz koncept privatne svojine. Svojina je
u privatnom vlasniStvu, a privatni vlasnici imaju pravo, u okviru Sirokih granica, da koriste
svoju imovinu kako smatraju prikladnim; prava na svojinu su prenosiva pod uslovima koji su
obostrano dogovoreni. Prije nego §to se pozabavimo time kako ova pravila podsticu druStvenu

saradnju, razmotrimo koliko je to dostignuée zaista izuzetno."”’

Zvuci nemoguce

Potpuna drusStvena saradnja zahtijevala bi da svaka osoba ima informacije o
preferencijama svih koji su pogodeni njenim odlukama, kao i o stalno promjenjivim uslovima
koji uti¢u na relativnu oskudicu resursa. Na primjer, svako ko razmislja o koris¢enju proizvoda
od pamuka morao bi biti obavijeSten ako se, recimo, medu brazilskim tinejdzerima pojavi
trend koji povecava njithovu potraznju za odje¢om od trapera, ako vremenske nepogode u
Misisipiju smanje proizvodnju pamuka potrebnog za traper, ili ako se pojave novi dokazi da

rad u poljima pamuka moze izazvati respiratorne probleme. Ljudi bi morali znati bukvalno
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milione informacija koje utiCu na potro$nju i proizvodnju hiljada proizvoda da bi mogli
dovoljno prilagoditi svoje odluke na nacin koji bi omogucio medusobno uskladivanje. U ovom
trenutku mnogi bi digli ruke i zakljucili da je taj zahtjev nemoguce ispuniti.

Prenosenje informacija je samo dio problema. Cak i ako se informacije prenesu, ljudi bi
morali biti motivisani da na njih odgovaraju na odgovaraju¢i nac¢in, ponasajuci se kao da su
jednako zabrinuti za dobrobit svih drugih kao 1 za svoju sopstvenu.

Ali prije nego $to zaklju¢imo da druStvena saradnja zahtijeva informacionu mrezu
daleko superiorniju od svega Sto je trenutno dostupno, kao i nivo saosjec¢anja koji rijetko
pokazuju obicni smrtnici, razmislimo o ¢injenici da svakodnevno imamo koristi upravo od
takve vrste drusStvene saradnje. Zapravo, ona je toliko uobicajena da je veéina ljudi uzima

zdravo za gotovo.

Kako se to desava?

Sta uskladuje teznje milijardi pojedinaca koji imaju malo direktnih informacija o
okolnostima drugih, ili interesa za njih? Odgovor lezi u informacijama i podsticajima koji
nastaju kada ljudi slijede svoje ciljeve u skladu s trziSnim pravilima privatne svojine i
dobrovoljne razmjene.

Kada je imovina u privatnom vlasnistvu, a transferi dobrovoljni, cijene koje nastaju iz
interakcije kupaca i prodavaca prenose ogromnu koli¢inu informacija. Cijena koju vidite za
neki proizvod odrazava koliko drugi potrosaci cijene dodatnu jedinicu tog proizvoda. Ako
brazilski tinejdzeri povecaju potraznju za teksas odjeCom, njihove dodatne kupovine ce
prenijeti te informacije Sirom svijeta u obliku blago visih cijena proizvoda od pamuka. Svako
ko razmatra kupovinu ovih proizvoda odmah c¢e biti svjestan njihove povecane vrijednosti za
druge. Cijene takode ukazuju na relativnu dostupnost razlicitih proizvoda i troSkove njihove
dodatne proizvodnje.

Trzisne cijene motivisu ljude da reaguju kao da im je stalo do interesa drugih jednako
kao i do vlastitih. Potrosaci ¢e reagovati na viSe cijene izazvane povecanom potraznjom

brazilskih tinejdzera, kao da misle: ,,TinejdZeri u Brazilu nam porucuju da vise cijene dodatni
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pamuk u teksas odje¢i nego Sto ga mi cijenimo u proizvodima od pamuka koje koristimo;
smanji¢emo svoju potroSnju kako bi Brazilci mogli povecati svoju.” Ili, u slucaju dokaza o
Stetnom uticaju na zdravlje radnika na plantazama pamuka, potroSaci ¢e reagovati na vise
cijene kao da misle: ,,Smanji¢emo potro$nju proizvoda od pamuka kako bismo smanjili broj
ljudi izloZenih riziku na plantazama, a spremni smo platiti neSto viSe kako bismo
kompenzovali one koji su voljni preuzeti taj rizik.*

Naravno, prvenstveno je sopstveni interes taj koji motiviSe potrosace da reaguju na
ovaj nacin, a ne briga za ljude koje nikada nece upoznati. Zapravo, viSe cijene ne govore
potroSacima nista o tome zasto su proizvodi od pamuka postali vrijedniji. (Vazne informacije,
naravno, takode se prenose kroz niZe cijene.) TrziSne cijene su efikasne upravo zato Sto ne
opterecuju potroSace nevaznim informacijama.

Cijene takode motivisu dobavljate da odgovore na interese drugih. Ocigledno, vise
cijene signaliziraju dobavljacima da potrosaci zele viSe odredenog proizvoda. Dobavljaci su
snazno motivisani da na to odgovore na odgovaraju¢i nacin. Medutim, potrosaci takode
prenose neugodne informacije dobavljac¢ima kada odluce da Zele manje nekog proizvoda.

PotroSa¢i komuniciraju sa dobavlja¢ima indirektno putem cijena za radnu snagu,
zemlju, masineriju, poluproizvode i sirovine (ulazne resurse). Na primjer, cijene koje
proizvodaci tekstila placaju za te resurse odrazavaju vrijednost koju potrosaci pridaju drugim
proizvodima koji bi mogli biti proizvedeni uz pomo¢ tih resursa. Ako ti drugi proizvodi
postanu vredniji potroSacima, proizvodaci tekstila ¢e tu informaciju dobiti kroz vise cijene za
svoje ulazne resurse, koje druge industrije preuzimaju putem vece potraznje. Kao rezultat,
proizvodnja tekstila ¢e se smanjiti, a neki proizvodaci tekstila mogu bankrotirati. Kada
dobavlja¢ smanji svoju proizvodnju ili bankrotira, to je kao da porucuje: ,,Potrosaci mi govore
da su resursi koje koristim vredniji u drugim namjenama, pa ¢u ih koristiti manje kako bi ih

drugi mogli iskoristiti na bolji nacin.*

Kriviti trziSte za njegov uspjeh

Drustvena saradnja koja proizlazi iz informacija i podsticaja prenesenih preko trzista
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nije savrSena. Medutim, nijedan drugi ekonomski sistem ni pribliZzno ne omogucava ljudima da
ostvare svoje ciljeve u produktivnoj saradnji kao trziste. Trziste se najcesce kritikuje zbog svog
uspjeha, a ne zbog svojih neuspjeha. Cesto se kritikuje jer prenosi informaciju o oskudnosti.
Niko ne voli oskudnost, ali ona nije uzrokovana trziStima. Zapravo, ¢udo trzista lezi u tome §to
motiviSe na djelovanje one koji su u najboljoj poziciji da odgovore na oskudnost. Optuzivati
trziSte za oskudnost ima isto toliko smisla kao 1 optuZivati poZarne alarme za poZare.

Problem oskudnosti uvijek ¢e postojati. Medutim, druStvena saradnja koja se ostvaruje
isklju¢ivo kroz trziSte omogucava nam da pomjeramo granice oskudnosti dalje nego §to je to
moguce pod bilo kojim drugim sistemom.

Zakljuéna pitanja: Da li trziSne cijene podsticu ljude na saradnju? Da li li¢ni interes
podriva funkcionisanje trziSta? Da li je druStvena saradnja putem trziSta vazna za maksimalno

koriS¢enje resursa? Objasnite.

Povratak na Dio 3.8

1. Adam Smit je slavno raspravljao o drustvenoj saradnji kroz koncept svoje "nevidljive ruke." Pogledajte Bogatstvo naroda

(The Wealth of Nations, New York, Modern Library, 1937 [1776]), str. 423.. <

2. Citaoci se ohrabruju da prodube raspravu u ovom dijelu &itanjem &lanka F.A. Hajeka ,,Upotreba znanja u drustvu®, u
njegovoj knjizi Individualizam i ekonomski poredak (Individualism and Economic Order, Chicago: University of Chicago

Press, 1980 [1948]). Po mom miSljenju, ovo je jedan od najvaznijih ¢lanaka ikada napisanih u ekonomiji.. <

"Drustvena saradnja i trziSte" autora Dwight Lee-a, dostupna je uz dozvolu Fondacije za ekonomsko obrazovanje (

), prema licenci Creative Commons Attribution 4.0 International.
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Argument za ustavnu reformu u Ukrajini

April 13, 2016

Autori: Roger Myerson, dobitnik Nobelove nagrade za ekonomske nauke (2007); Gerard
Roland, profesor na UC Berkeley i profesor E. Morris Cox; Tymofiy Mylovanov, suosnivac

VoxUkraine-a, pocasni predsjednik Kijevske skole ekonomije

Ucestale politicke krize u Ukrajini

Dana 10. aprila 2016. godine premijer Ukrajine Arseniy Yatsenyuk najavio je svoju
ostavku, nagovjeStavaju¢i da bi u buducénosti mogao imati ambiciju da se kandiduje za
predsjednika. Gospodin Yatsenyuk podrzao je predsjednika parlamenta Volodymyr
Groysmana, za kojeg se smatra da je lojalan predsjedniku Ukrajine Petro Poroshenko, kao
svog nasljednika.

Ucestale politicke krize, kratkotrajne vlade i1 sveprisutna korupcija su uobicajena
pojava u Ukrajini. Podjednako uobicajene su politicki sukobi izmedu predsjednika i premijera,
osim u slucajevima kada predsjednik konsoliduje vecinu stvarne moc¢i. Medutim, snazni
predsjednici Cesto zloupotrebljavaju svoju vlast, a njihovu mo¢ moze ograniciti jedino protest
na ulicama, koji ponekad kulminira protestom na Majdanu (prim. prev. glavni trg u Kijevu) 1
svrgavanjem predsjednika.

Razocarani politickim sukobima, sporim napretkom reformi i neuspjehom u eliminaciji
korupcije nakon posljednjeg Majdana, ukrajinska javnost aktivno raspravlja o tome koji bi
demokratski sistem bio najbolji za zemlju. Postoji ozbiljan razlog da se vjeruje da su
fundamentalne ustavne promjene neophodne kako bi se Ukrajina oslobodila sistematskog

obrasca politi¢kih kriza i endemske korupcije.
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Slabosti Ustava?

Ukrajina ima mjeSoviti parlamentarno-predsjednicki sistem u kojem premijer i
predsjednik imaju kontrolu nad razli¢itim dijelovima izvrSne vlasti. Predsjednik se bira
direktno od strane gradana, dok parlament imenuje premijera. Predsjednik ima ovlas¢enje nad
rukovodiocima lokalnih vlada i odredenim dijelovima nacionalne vlade, dok premijer
kontrolise veéinu nacionalne vlade. Ova mjeSavina predsjedni¢ke kontrole nad lokalnim
vladama 1 nacionalnih ministara koji su odgovorni parlamentu je posebno jedinstvena za
Ukrajinu.

Takvo preplitanje ovlaséenja stvara brojne prilike za politicke sukobe i medusobno
optuzivanje. Posebno je disfunkcionalno predsjednikovo ovlaSéenje da imenuje celnike
lokalnih uprava. Ovi zvaniénici, koje imenuje predsjednik, imaju malo podsticaja da rade ono
Sto bira¢i Zele; umjesto toga, fokusirani su na sprovodenje predsjednikovih interesa.
Istovremeno, premijer kontroliSe ve¢inu ministara nacionalne vlade. Kako se predsjednik 1
premijer medusobno nadmeéu za ve¢u moc¢, nacionalne i lokalne vlasti bivaju uhvaéene u
unakrsnoj vatri, gdje zvanic¢nici na razli¢itim nivoima sabotiraju jedni druge.

Drugi fundamentalni problem je taj Sto Ukrajini hitno treba nacionalni lider posveéen
borbi protiv korupcije u vladi. Ustav Ukrajine daje predsjedniku ovlaséenje da imenuje, uz
odobrenje parlamenta, glavnog tuzioca 1 Sefa sluzbi bezbjednosti. Medutim, da bi predsjednik
mogao ispuniti ulogu lidera posveéenog borbi protiv korupcije, bilo bi neophodno ukloniti
njegovu odgovornost za imenovanje zvani¢nika u administraciji. Svaki lider bi se suocio s
politicki teSkom situacijom ako bi morao istrazivati optuzbe za korupciju protiv zvani¢nika
koje je sam imenovao.

Narod Ukrajine mogao bi gledati na predsjednika kao na osobu spremnu da nadgleda
istrage o korupciji ako bi ovlas¢enje za imenovanje izvr$nih zvani¢nika bilo u potpunosti
preneseno na premijera, kojeg bira Vrhovna rada, i na lokalne guvernere, koje biraju lokalni
savjeti. Ovaj potez bi takode smanjio moguénosti za politicke sukobe i poboljsao odgovornost
vlade, jer bi onemogucio predsjedniku i premijeru da medusobno prebacuju krivicu za

neuspjehe izvrSne vlasti.
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Poredenje predsjednickog i parlamentarnog
sistema

Demokratije u svijetu podijeljene su na predsjednicke i parlamentarne sisteme.
Naravno, ne postoji savrSen demokratski sistem. Postoje kompromisi izmedu prednosti i
nedostataka razli¢itih demokratskih sistema. U naredna dva dijela pruzamo Siroku uporednu
analizu predsjednickih i parlamentarnih sistema, kao i njihove zavisnosti od razli¢itih vrsta
izbornih pravila za biranje zakonodavnog tijela. (Ova analiza je sazeta u tabeli na kraju
¢lanka.)

U predsjednickim demokratijama, Sef izvrSne vlasti (predsjednik) bira se nezavisno od
zakonodavne vlasti (parlamenta). Parlament, dakle, nema ovlaStenje da smijeni predsjednika,
osim putem impi¢menta, i to samo u izuzetnim okolnostima.

U parlamentarnom sistemu, izvrSna vlast (premijer) bira se u parlamentu, koji takode
ima ovlastenje da smijeni vladu putem neuspjelog glasanja o povjerenju. Dakle, u
parlamentarnim sistemima ne postoji ustavna podjela izmedu izvrSne i zakonodavne vlasti.

Kada vecinska koalicija kontrolisSe vladu u parlamentarnom sistemu, odluke se mogu
donositi brzo i efikasno. Zavisnost premijera od vecine u parlamentu povecava njegov
podsticaj da odrzi reputaciju pouzdanog rasporedivanja koristi vlasti zakonodavcima koji ga
podrzavaju. Clanovi vladajuée parlamentarne koalicije mogu takode biti motivisani da podrZe
neki zakon ako se to glasanje poveze s povjerenjem u vladu, od kojeg zavisi njen opstanak.
Kao rezultat, parlamentarne stranke su obicno disciplinovanije 1 kohezivnije od stranaka u
predsjednickom sistemu.

U predsjednickom sistemu, vjerovatnije je da ¢e predsjednik dijeliti privilegije i
beneficije onima koji mu pruzaju politicku podrsku i mogu doprinijeti njegovom reizboru.
Zbog toga se zakoni Cesto moraju dopunjavati odredbama za posebne interese, takozvanim
»lokalnim projektima“, kako bi se pridobila podrSka zakonodavaca koji imaju slabiji osjecaj
partijske discipline nego §to je to slu¢aj u parlamentarnom sistemu.

U parlamentarnom sistemu, ako nijedna stranka nema vecinu u zakonodavnom tijelu,
vlada moze biti paralizovana sve dok se ne postigne dogovor izmedu stranaka koje zajedno

imaju veéinu mjesta kako bi formirale vladu. Ovo se Cesto deSava nekoliko sedmica nakon
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izbora, ali nova vladajuca koalicija se obi¢no brzo formira.

U predsjednickom sistemu, medutim, takva paraliza u donoSenju odluka moze trajati
cijeli mandat predsjednika, ukoliko njegova stranka ne kontroliSe zakonodavno tijelo, Sto se
redovno desavalo u SAD-u posljednjih decenija.

Stranke u parlamentarnoj koaliciji mogu prijetiti obaranjem vlade ako ne dobiju
dovoljno koristi od ucesc¢a u koaliciji. Takve prijetnje u parlamentarnom sistemu mogu dovesti
do rizika ponovljenih politickih kriza i produzenih perioda bez funkcionalne vlade. Medutim,
ovaj rizik se moze minimizovati ustavnim pravilom koje se naziva ,,konstruktivno izglasavanje
nepovjerenja‘, prema kojem parlamentarna vlada pada samo kada postoji alternativna vecina
za njenu zamjenu. Ovo pravilo je prvo uvedeno u Njemackoj i sada se koristi u mnogim
zemljama.

Postoje neki primjeri dobro funkcioniSucih predsjednickih rezima gdje su ovlas¢enja
izvrSne vlasti ograniCena, jer je zakonodavno tijelo efikasno kontrolisalo tendenciju
predsjednika da poveéavaju svoju mo¢. Primjeri su SAD i Cile. Medutim, veéina
predsjednickih rezima u svijetu pokazuje tendenciju ka autokratiji, jer predsjednici redovno
pokuSavaju prosiriti ovlaS¢enja svoje funkcije dok prakti¢no ne kontroliSu sve grane vlasti.
Ovo moze dovesti do zloupotrebe vlasti od strane predsjednika koji smatra da su mu
ovlas¢enja neogranicena.

Primjeri su Rusija i Turska. Sve bivSe zemlje Sovjetskog Saveza usvojile su
predsjednicke rezime, osim Moldavije, a rezultati tih zemalja uglavnom nijesu dobri u
poredenju sa parlamentarnim reZimima Srednje 1 Zapadne Evrope. Istorija Ukrajine u
posljednjih 25 godina dio je tog negativnog iskustva.

Neke zemlje, ukljucuju¢i Ukrajinu, koristile su mjeSoviti polupredsjednicki sistem u
kojem vlast dijele izabrani predsjednik i premijer koji je odgovoran zakonodavnom tijelu.
Zagovornici ovakvih polupredsjednickih sistema nadaju se da ¢e kombinovati najbolje
elemente predsjednickih i parlamentarnih sistema, dok kriti¢ari strahuju da mozda zapravo
kombinuju najgore aspekte oba sistema. Svakako, svaki polupredsjednicki sistem moze stvoriti
osnovni sukob unutar izvrsne vlasti izmedu predsjednika i premijera.

Jedan od prvih polupredsjednickih sistema postojao je u Vajmarskoj republici u

Njemackoj (1919-1933), koja je propala kada su nacisti dosli na vlast prije Drugog svjetskog
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rata. Danasnja Francuska se Cesto smatra polupredsjedni¢kim sistemom, ali bi se Francuska
mozda bolje mogla kategorizovati kao parlamentarni sistem, jer (prema prihva¢enim normama
"kohabitacije" u Francuskoj) premijer efektivno kontrolisSe vladu kada zakonodavnim tijelom

upravlja stranka razlicita od predsjednikove.

Zavisnost od izbornog sistema

U nekim zemljama zakonodavci se biraju proporcionalnim izbornim sistemom, gdje je
udio mjesta razliCitih stranaka viSe ili manje proporcionalan udjelu glasova koje su dobile. U
drugim zemljama zakonodavci se biraju vecinskim izbornim sistemom, u kojem svaka izborna
jedinica ima samo jedno mjesto, koje pripada kandidatu s najvise glasova.

Proporcionalni izborni sistem obi¢no stvara ve¢i broj manjih stranaka u zakonodavnom
tijelu, Sto moze povecati problem formiranja vladaju¢e koalicije nakon izbora u
parlamentarnom sistemu. Odluke su cesto sporije i uklju¢uju kompromise koji su cesto
neefikasni. Stabilnost vlade je cesto niza jer jedna ili viSe stranaka mogu zaprijetiti
povlacenjem podrske vladi.

S druge strane, vecinski izborni sistem moZe ostaviti zna¢ajne manjinske grupe bez ili s
minimalnom zastupljeno$¢u u zakonodavnom tijelu, ako te grupe nijesu dovoljno geografski
koncentrisane da bi Cinile ve¢inu u nekoj izbornoj jedinici. Nadalje, vec¢inski izborni sistemi
mogu povecati problem geografskog favorizovanja, pri ¢emu su zanemareni oni okruzi ¢iji
predstavnici nijesu dio vladajuée koalicije. Ovaj problem se moZe umanjiti decentralizacijom
znacajnih ovlaS¢enja na lokalne vlasti, kako bi gradani mogli biti sigurni u usluge lokalne
uprave ¢ak i kada se nalaze izvan geografskog podrucja vladajuce nacionalne koalicije.

Da bi se izbjegli problemi marginalizacije manjina koje su nedovoljno zastupljene,
proporcionalni izborni sistem se Cesto preferira u parlamentarnim sistemima. Parlamentarni
sistem s proporcionalnim izbornim pravilima obi¢no je inkluzivniji od onog s vecinskim
pravilima. Jo§ jedna prednost proporcionalne reprezentacije je to Sto tezi favorizovanju
univerzalnih javnih dobara u odnosu na partikularna, jer se izborna konkurencija vodi za

glasove uopste, a ne samo za glasove u odredenim klju¢nim izbornim jedinicama. Ovo je
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takode korisno za zastitu manjina.

Medutim, u predsjedni¢kim sistemima fragmentacija stranaka uslijed proporcionalnog
predstavljanja moze uciniti zakonodavno tijelo manje sposobnim da kontroliSe mo¢
predsjednika.

S obzirom na uobi¢ajenu opasnost da nekontrolisani predsjednik postane autokrata,
mnogi smatraju da predsjednicka demokratija bolje funkcioniSe kada se zakonodavno tijelo

bira ve¢inskim izbornim sistemom, kao sto je sluc¢aj u SAD-u i Cileu.

Sta bi najbolje funkcionisalo u Ukrajini?

U polupredsjednickom sistemu Ukrajine, nacionalni ministri su odgovorni parlamentu
(Verhovnoj Radi), ali ¢elnike lokalnih vlasti imenuje predsjednik. Ova podjela mo¢i stvorila je
ozbiljne probleme za Ukrajinu na najmanje tri na¢ina.

Prvo, dovela je do stalnog potencijala za unutraSnje sukobe izmedu nacionalnih
ministara i ¢elnika lokalnih uprava.

Drugo, biraci mogu shvatiti da predsjednik pokazuje manje interesa za borbu protiv
korupcije kod lokalnih zvani¢nika koje je imenovao u regijama gdje dobija manje glasova.
Zbog toga moze postati racionalno da gotovo svi u takvim regijama, koje ne ulaze u njegov
ocekivani domen podrske, budu protiv predsjednika. Ova odredba je, na suptilan ali
sistemati¢an nacin, povecala regionalnu polarizaciju predsjednicke politike u Ukrajini.

Trece, predsjednicka kontrola lokalne administracije smanjila je sposobnost biraca da u
lokalnim vlastima pronadu perspektivne nove nacionalne lidere. U vecini uspjesSnih
demokratija, izabrani rukovodioci lokalnih vlasti mogu dokazati svoje kvalifikacije kao snazni
kandidati za nacionalno liderstvo pruzanjem boljih javnih usluga na lokalnom nivou. Medutim,
kada predsjednik Ukrajine moze imenovati i razrjeSavati rukovodioce lokalnih vlasti, on moze
iskoristiti ovu mo¢ da eliminiSe bilo kojeg lokalnog lidera koji ima Sanse da postane ozbiljan
konkurent. Tako je polupredsjednicki sistem Ukrajine imao tendenciju da oslabi demokratsku
konkurenciju.

Ono sto Ukrajini danas najviSe treba je nacionalni lider koji je istinski posvecen
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razotkrivanju korupcije na svim nivoima. Kada 1 predsjednik i premijer imenuju zvani¢nike za
velike dijelove vlasti, obojica bi mogli biti osramoceni zbog bilo kojeg veéeg korupcijskog
skandala. Ako narod Ukrajine zeli predsjednika koji je u potpunosti motivisan da razotkriva
korupciju svuda, tada bi predsjednika trebalo potpuno odvojiti od imenovanja drzavnih
zvani¢nika. Ovo je snazan argument za prelazak na pravi parlamentarni sistem, gdje bi
nacionalni zvani¢nici bili u potpunosti odgovorni nacionalnom parlamentu, a lokalni
zvanicnici u oblastima u potpunosti odgovorni svojim odgovaraju¢im oblastnim parlamentima.

Austrija moze biti dobar primjer koji bi Ukrajina mogla uzeti u obzir. Predsjednik
Austrije bira se direktno od strane gradana, ali ima samo veoma ograni¢enu vlast nad vladom.
Ova odvojenost od direktne odgovornosti za upravljanje omogucila je austrijskim
predsjednicima da postanu iskreni 1 artikulisani zagovornici opSteg javnog interesa u zemlji.
Kao rezultat toga, austrijski predsjednici ¢esto postaju veoma popularni i redovno se ponovo
biraju s velikim ve¢inama (Cak i kada njihova stranka ne prolazi dobro na drugim izborima).

Gore navedeni argumenti za smanjenje predsjedni¢kih ovlaséenja i recentralizaciju
lokalnih vlasti ne zavise od bilo kakve reforme izbornog sistema Ukrajine. Medutim, neki su
predlagali izbornu reformu koja bi povecala broj mjesta u parlamentu (Verhovnoj Radi)
dodijeljenih proporcionalnom zastupljenoséu sa 50% na 100%. Ako bi se ukinule izborne
jedinice s jednim mandatom, postalo bi vaznije imati otvorene stranacke liste koje bi
omogucile bira¢ima da odrede koje osobe zele da budu prve izabrane medu kandidatima
stranke za njihovu regiju. Ako bi proporcionalna zastupljenost bila primijenjena u velikim
izbornim jedinicama s 20 ili viSe predstavnika, tada bi svaka koalicija stranaka koja moze
formirati vladaju¢u vecinu u parlamentu (Verhovnoj Radi) vrlo vjerovatno ukljucivala barem
neke predstavnike iz svake izborne jedinice. Na taj nacin, izborna reforma mogla bi takode
pomo¢i u smanjenju regionalne polarizacije u Ukrajini.

Kona¢na mo¢ odluc¢ivanja o bilo kojem pitanju ustavne reforme u Ukrajini mora
demokratski pripadati gradanima Ukrajine. Medutim, opSte je pravilo da se od trenutnih
izabranih lidera moZe ocekivati otpor prema bilo kakvim promjenama koje bi smanjile njihove
ovlasti, tako da ustavne reforme rijetko uspijevaju bez snaznog zahtjeva javnosti. Takav otpor
prema ustavnim reformama nije nuzno loSa stvar, jer je stabilnost vlasti vazna, i ustavi bi se

trebali mijenjati samo kada za to postoji velika potreba. Ovaj esej je ponuden kao
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svjedocanstvo narodu Ukrajine da bi sada moglo biti vrijeme kada pitanja ustavne reforme

zaista zasluzuju vrlo ozbiljno razmatranje.

Kompromisi izmedu razlicitih demokratskih
politickih institucija

Predsjednicki izbori po ve¢inskom sistemu
Prednosti:

e Moguca jaka podjela vlasti
Nedostaci:

e Prekomjerna koncentracija mo¢i u rukama predsjednika

e Manjak stranacke discipline 1 povecana praksa "pork barrel" politike (udovoljavanja
lokalnim interesnim grupama)

e Moguca blokada rada vlade

Parlamentarni izbori po ve¢inskom sistemu

Prednosti:

¢ Brzo i efikasno donosenje odluka
e Jaka partijska disciplina

Nedostaci:

e Nema podjele vlasti izmedu izvrSne i zakonodavne grane
¢ Odredene manjine mogu biti trajno iskljucene iz vlade
e Neke manjine i1 lokalne zajednice mogu biti pretjerano favorizovane
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Predsjednicki izbori po proporcionalnom sistemu

Prednosti:

e Moguca jaka podjela vlasti

Nedostaci:

Prekomjerna koncentracija mo¢i u rukama predsjednika

Manjak stranacke discipline 1 povec¢ana praksa "pork barrel" politike

Moguca paraliza vlade

Veca fragmentacija dodatno jaca predsjednicku mo¢ i povecéava politicke privilegije

Parlamentarni izbori po proporcionalnom sistemu

Prednosti:

¢ Inkluzivne Siroke koalicije
e Snazna stranacka disciplina
e Univerzalna javna dobra

Nedostaci:

Nema podjele vlasti izmedu izvr$ne 1 zakonodavne grane

Sporije i manje efikasno donosenje odluka

Pretjerana mo¢ manjinskih koalicionih partnera u vladi

Manja stabilnost vlade, posebno u uslovima c¢estih politickih kriza

Povratak na Dio 3.10

Ovaj ¢lanak je dostupan zahvaljujuci ljubaznosti
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Nadamo se da vas je Citanje knjige Prakticna ekonomija uvjerilo da je ekonomija vazna,
zanimljiva i izuzetno zabavna. Ako Zelite da saznate viSe, dostupno je nekoliko uvodnih
predstavljaju ideje o kojima smo raspravljali detaljnije, iako uz mnogo vise grafika. U
nastavku se nalazi lista knjiga, od kojih su neke klasi¢ne, a neke novije, koje ¢e vam prosiriti
ekonomske poglede i koje bi trebale biti razumljive Cak i za one koji nijesu skloni matematici.
Nazalost, ne mozemo lako pratiti koje su od ovih knjiga prevedene na jezike na kojima smo
ponudili Prakticnu ekonomiju. Ako naidete na verziju neke od ovih knjiga na vaSem jeziku,

molimo vas da obavijestite EFI ili naSeg lokalnog partnera u vasoj zemlji.

Molimo vas da nas obavijestite na suggestions@econfun.org koji naslovi su vam se dopali 1
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listu ¢emo povremeno azurirati kako se budu pojavljivale nove knjige, pa vas pozivamo da
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Rjecnik pojmova

akcija: Vlasnicki udio u korporaciji (hartija od vrijednosti). Korporacije prikupljaju sredstva
izdavanjem akcija, koje vlasnicima daju proporcionalni dio profita firme. Vlasnici akcija nijesu
odgovorni za dugove korporacije iznad svog pocetnog ulaganja. Medutim, ne postoji garancija
da ¢e vlasnici dobiti povrat svog poc¢etnog ulaganja ili bilo kakav prihod u budué¢nosti. «
akcije: Odnosi se na vlasnicka prava ili akcije koje izdaju preduzeca. <

akcijski investicioni fond: Subjekt koji udruZena sredstva investitora koristi za kupovinu
paketa akcija. Investicioni fondovi tako ¢ak 1 malim investitorima omogucavaju posjedovanje
razli¢itih paketa akcija. <

amortizacija: Smanjenje vrijednosti imovine ili valute. <

anuitet: Fiksni iznos novca koji se placa nekome svake godine, obi¢no do njegove smrti. «

apsolutna prednost: Superiorne proizvodne sposobnosti nekog subjekta, dok se komparativna

prednost zasniva na analizi oportunitetnih troskova. <

bankrot: Kada sud procijeni da duznik nije u mogucnosti da izvrSi pla¢anja koja duguje

povjeriocu. <
bruto domacéi proizvod (BDP): TrzisSna vrijednost svih dobara i usluga za konacnu (ne
medufaznu) potroS$nju koji su proizvedeni u nekoj zemlji tokom odredenog perioda. To je

mjera 1 dohotka 1 outputa (vrijednosti proizvodnje). <

budzet: Procijenjeni prihod i ras¢lanjeni planirani rashodi za odredeni vremenski period. <
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budzetski deficit: Iznos za koji ukupna drzavna potro$nja premasuje ukupne drzavne prihode

tokom odredenog vremenskog perioda, obi¢no godinu dana. <

budZetski suficit: 1znos za koji ukupna drzavna potrosnja niza od ukupnih drzavnih prihoda

tokom odredenog vremenskog perioda, obi¢no godinu dana. <

carine: Nadoknada (porez) koji se naplacuje na robu koja se uvozi u zemlju. <

certifikati trziSta novca: Vrsta Stednog proizvoda u kojem banka ili kreditna institucija ulaze

va$ novac u razlicite vrste investicija. <

certifikat o depozitu (CD): Stedni certifikat sa fiksnim datumom dospijeéa i unaprijed
odredenom fiksnom kamatnom stopom, koji moze biti izdat u bilo kojoj apoenskoj vrijednosti,
osim u sluc¢ajevima kada postoje minimalni zahtjevi za ulaganje. Ovi instrumenti ograniavaju
pristup sredstvima do datuma dospijeca. U Sjedinjenim Ameri¢kim DrZzavama, poznati su kao
certifikati o depozitu (Certificates of Deposit). Slicni instrumenti postoje u vecini zemalja, iako
naziv moze biti drugaciji. U Evropskoj uniji poznati su kao racuni s unaprijed utvrdenom

kamatnom stopom ili racuni s fiksnim depozitom. <

cjenovni prag: Minimalna cijena nekog proizvoda i resursa koju kupac mora platiti a koju

utvrduje vlada. <

decentralizacija: PrenoSenje ovlas¢enja sa centralne na lokalnu vlast. <

devizno trziste: Cesto skraceno kao forex ili FX, odnosi se na globalno trziste gdje se valute
trguju. Na primjer, kada turist iz Sjedinjenth Americkih DrZava posjeti Francusku 1 treba da
zamijeni svoje americke dolare (USD) za eure (EUR) kako bi platio robu i usluge tamo. On

ucestvuje na deviznom trzistu prodajom USD i kupovinom EUR. <

devizni kurs: Vrijednost jedinice strane valute u domacoj valuti. Na primjer, da bi ste kupili
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jednu ukrajinsku grivnju, potrebno vam je 0,035 dolara, pa je kurs dolar-grivnja 0,035. <

dirigizam: Drzavna kontrola ekonomskih i socijalnih pitanja. <

diverzifikacija: Strategija ulaganja u veliki broj razli¢itih kompanija, industrija i instrumenata

kakve su akcije, obveznice i nekretnine da bi se smanjio ukupni rizik investicije. <

dividenda: (Dio) dobiti kompanije koja se isplac¢uje vlasnicima akcija te kompanije. <

drzavne obveznice: Duznicki vrijednosni papir koji izdaje vlada radi podrske drzavnim
izdacima. Federalne drzavne obveznice u Sjedinjenim Americkim Drzavama ukljucuju Stedne

obveznice, drzavne obveznice i drzavne vrijednosne papire zasti¢ene od inflacije (TIPS). <

drzavni zapisi: Oblik kratkorocnog drzavnog duga na koji se kamata isplacuje na kraju
perioda zaduzivanja. Koristi se za upravljanje promjenama u kratkoro¢nim potrebama vlade za

gotovinom. <

drzavno preduzece: Pravno lice koje je osnovala vlada kako bi uCestvovala u komercijalnim

aktivnostima u ime vlade. <

efekat kratkovidosti: Pogresna alokacija resursa koja je rezultat pristrasnog djelovanja javnog
sektora (1) u korist prijedloga koji donose jasnu kratkoro¢nu korist u zamjenu za tesko
prepoznatljive buduce troskove; i (2) protiv prijedloga sa jasno identifikovanim trenutnim

troskovima, ali koji sa manje konkretnim i manje ociglednim budu¢im koristima. <

efekat interesnih grupa: Pristrasnost politiCkog procesa da se usvajaju programi koji donose
znacajne koristi dobro organizovanim interesnim grupama na racun malih individualnih
troSkova nametnutih vecéini biraca. Postoji tendencija da se takvi programi usvajaju i kada su

neefikasni. «
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ekonomija obima: Smanjenje troSkova po jedinici proizvodnje, do kojih dolazi kada se velika

postrojenja koriste za proizvodnju velikih koli¢ina proizvoda. <«

ekonomska efikasnost: Situacija koja nastaje kada (1) sve aktivnosti koje donose vise koristi
nego troSkova budu preduzete; i (2) nijedna aktivnost nije preduzeta ako troSak premasuje

korist. «

ekonomske institucije: Pravna, regulatorna i monetarna pravila, zakoni 1 obic¢aji koji uti¢u na
zastitu svojinskih prava, sprovodenje ugovora i obim razmjene. Oni imaju veliki uticaj na

transakcione troskove izmedu stranaka, posebno kada se u€esnici u trgovini ne poznaju. <

ekonomski prosperitet: Stalno povecanje dohotka po glavi stanovnika i poboljSanje Zivotnog

standarda. <

eksternalije: Efekat prelivanja neke aktivnosti (transakcije) koji uti¢e na blagostanje spoljnih
strana u transakciji, koje nijesu dale pristanak da se ta transakcija realizuje. Ako takvo
prelivanje donosi korist tre¢im stranama, zovemo ih pozitivnim eksternalijama. Ako su efektti

prelivanja donose troskove trecoj strani, onda govorimo o negativnim eksternaijama. <

embargo: Vladino ograni¢enje trgovine ili druge komercijalne aktivnosti sa odredenom

zemljom. <

Experian skor: To je numericka reprezentacija kreditne sposobnosti pojedinca, koja se temelji
na njegovoj kreditnoj istoriji i finansijskom ponasanju, prema procjeni Experianovog modela

bodovanja kreditne sposobnosti (Experian je agencija-prim.prev.) <

FICO skor: Ova ocjena se koristi od strane zajmodavca da pomogne u donoSenju tacnih,
pouzdanih i brzih odluka o kreditnom riziku tokom cijelog zivotnog ciklusa kupca. Kreditna
ocjena rangira potroSace prema vjerovatno¢i da ¢e ispuniti svoje kreditne obaveze kako je

dogovoreno. <
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fizi€ki kapital: Resursi koje je stvorio ¢ovjek (kao $to su alati, oprema i strukture) koji se
koriste za proizvodnju drugih dobara i usluga. Oni poveéavaju nasu sposobnost proizvodnje u

buduénosti. <

fondovi kojima se trguje na berzi (ETF): Investicioni fondovi kojima se trguje na berzama,
sli¢no pojedina¢nim akcijama. Dizajnirani su da prate performanse odredenog indeksa, roba,
sektora ili klase imovine. ETF-ovi nude investitorima izloZenost raznovrsnom portfoliju
imovine, slicno investicionim fondovima, ali se trguju tokom cijelog dana na berzama po

cijenama koje odreduje trziste. <

formiranje kapitala: Proizvodnja zgrada, maSina, alata i druge opreme koja ¢e povecati
buducu produktivnost. Termin se takode moze primijeniti na napore da se unaprijede znanje i

vjestine radnika (ljudski kapital) i time poveca njihova sposobnost proizvodnje u buduc¢nosti.

P

glavnica: Iznos pozajmljenih sredstava. Duznik pla¢a kamatu na ovaj iznos. «

grani¢na poreska stopa: Procenat dodatne jedinice prihoda, koji se mora platiti kao porez.

Grani¢na poreska stopa je ta koja je relevantna u donosenju li¢nih odluka. «

greSka vlade: Situacija u kojoj je struktura podsticaja takva da politicki proces, ukljucujuci
demokratsko donoSenje politickih odluka, podstice pojedince da preduzimaju ekonomski

neefikasne aktivnosti. «
gubitak: Iznos za koji je prihod od prodaje manji od troSkova proizvodnje ili nabavke
proizvoda. Gubici su kazna za one koji su iskoristili resurs da proizvedu nesto $to je manje

vrijednosti u odnosu na ono §to bi se od tog resursa moglo proizvesti. <

hiperinflacija: Stanje u kojem cijene svega u nacionalnoj ekonomiji izmicu kontroli i brzo

rastu. I dalje se vodi rasprava o tome kada tacno vrlo brza inflacija prelazi u hiperinflaciju
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(povecanje cijena od 50% ili ¢ak 100% ili viSe unutar jedne godine). <

hipoteka: Instrument koji se koristi prilikom davanja kredita, pri ¢emu se kredit garantuje
imovinom poput kuce. Imovina se koristi kao osiguranje. Ako pozajmljena sredstva ne budu
vracena kako je obecano, kreditor moze oduzeti imovinu duznika ili uzimati njegov prihod za

izmirivanje nevracenog duga. <

hipoteza slomljenog prozora: Teorija koja sugeriSe da zanemarivanje sitnih vidova nereda

okruzenju moze dovesti do rasta sitnog i ozbiljnog kriminala. <

igra sa nultom sumom: Situacija u teoriji igara u kojoj je dobitak jedne osobe jednak gubitku
druge, tako da je neto promjena bogatstva ili koristi nula. Na finansijskim trziStima opcije i

fjucersi su primjeri igara sa nultom sumom, iskljucujuci transakcione troSkove. <

ilegalno dogovaranje: Tajna ili ilegalna saradnja ili zavjera, naroCito s ciljem prevare ili

obmanjivanja drugih. Grupa firmi koja u€estvuje u takvoj saradnji ¢esto se naziva kartel. «

indeksirani akcijski investicioni fond: Indeksni investicioni fond u akcije koji drzi portfel;
akcija odgovaraju¢i udjelu tih akcija u nekom opstem trziSnom indeksu, poput S&P 500.
TroSkovi ovih fondova su obi¢no priliéno niski zbog malih troskova trgovine akcijama i
istrazivanja. Vrijednost jedinica investicionog fonda prati kretanje vrijednosti indeksa za koji je

vezan. <

indeks potrosackih cijena: Indeks koji prati promjene u cijeni korpe roba i usluga tokom
vremena, sluze¢i kao kljuéni pokazatelj inflacije i troSkova zivota. On uporeduje cijenu ove
korpe u odredenom periodu sa baznom godinom, pomazuc¢i da se shvati kako se cijene

mijenjaju i uti¢u na kupovnu mo¢ potroSaca. «

inflacija: Stalni rast opSteg nivoa cijena roba i usluga. Tokom inflacije, kupovna mo¢

monetarne jedinice, na primjer eura, opada. <
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interesne grupe: Odnosi se na grupe ili organizacije koje se zalazu za posebne politike,
propise ili raspodjelu sredstava koja koriste njihovim odredenim industrijama, ciljevima ili

grupama. <

investicija: Kupovina, izgradnja ili razvoj kapitalnih resursa, ukljucujuéi i neljudski 1 ljudski

kapital. Investicije povecavaju ponudu kapitala. <

investiciona dobra: Roba i/ili oprema koja se nabavlja s ciljem stvaranja proizvodnih
kapaciteta za budué¢nost. Primjeri ukljucuju kuce za iznajmljivanje, fabrike, brodove ili puteve.

Oni se takode ¢esto nazivaju kapitalnim dobrima. <

investitor rizi€nog kapitala: Finansijski investitor koji je specijalizovan za davanje kredita
preduzetnicima sa obe¢avaju¢im poslovnim idejama. Ove ideje Cesto imaju potencijal za brzi

rast, ali su obi¢no i vrlo rizi¢ne i stoga se ne kvalifikuju za kredite komercijalnih banaka. <
izvoz: Robe 1 usluge proizvedene u zemlji, koje su prodate stranim kupcima. <

javna dobra: Dobra sa sljedece dvije karakteristike: (1) zajednicka potroSnja —
obezbjedivanje dobra jednoj strani istovremeno ga c¢ini dostupnim i drugima; i (2)
neiskljucivost — tesko je ili gotovo nemoguce iskljuciti one koji ne placaju za koris¢enje tog
dobra. «

javni izbor: ProuCavanje donosSenja odluka koje uticu na formiranje i funkcionisanje
kolektivnih organizacija poput vlada. Uopsteno, principi i metodologija ekonomije primjenjuju

se na teme politickih nauka. <«

javno obezbjedena dobra: Javno obezbijedeno dobro, takode poznato kao javno dobro, je

vrsta dobra ili usluge koja je neiskljuciva i nekonkurentna u potro$nji. «

kapitalizam: Ekonomski, politi¢ki i druStveni sistem u kome su imovina, biznis i industrija u
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privatnom vlasniStvu, usmjereni ka ostvarivanju najve¢eg moguceg profita za uspjesne

organizacije i ljude. «

kapitalne investicije: Izdaci za zgrade, masSine, alate i drugu opremu koja ¢e unaprijediti

buducu produktivnost. «

klijentelisticko zakonodavstvo: Vladini projekti troSenja koji koriste lokalnim podruc¢jima, ali
ith pla¢aju porezni obveznici u cijeloj zemlji. Ovi projekti obicno imaju troskove koji
premasuju koristi; stanovnici podru¢ja koji dobijaju koristi Zele te projekte jer ne moraju

snositi velike troSkove. «

konkurencija: Dinami¢ni proces rivalstva medu stranama kao S§to su proizvodaci ili
dobavljaci, od kojih svaki pokuSava dati bolju kupcima uzimajuc¢i u obzir kvalitet, cijenu 1

informacije o proizvodu. Konkurencija podrazumijeva slobodan ulazak na trziste. <

kontrola cijena: Cijene koje namece drzava 1 koje mogu biti postavljene iznad ili ispod nivoa

koji bi uspostavilo trziste. <

Kouzova teorema: Teorija da ¢e pregovaranje izmedu pojedinaca ili grupa oko imovinskih

prava dovesti do optimalnog i efikasnog rjeSenje. «

kreativna destrukcija: Zamjena starih proizvoda i proizvodnih metoda, inovativhim novim
proizvodima koje potrosaci smatraju vrijednijima. Ovaj proces generiSe ekonomski rast i

povecava zivotni standard. <

kroni kapitalizam: Ekonomija u kojoj uspjeh u poslovanju zavisi od bliskih odnosa izmedu
poslovnih ljudi i drzavnih sluzbenika. Moze se ispoljiti favorizovanjem u raspodjeli zakonskih
dozvola, vladinim grantovima, posebnim poreskim olakSicama ili drugim oblicima drzavnih

intervencija. <
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kvartili: Kvartili su statisticke mjere koje dijele skup podataka na Cetiri jednaka dijela ili
grupe, pri ¢emu svaki dio predstavlja cetvrtinu skupa podataka. Skup podataka se prvo sortira
uzlaznim redoslijedom, a zatim se identifikuju tri tacke koje dijele podatke u cetiri jednake

grupe. <

licenciranje zanimanja: Obaveza dobijanja dozvole drzave za obavljanje odredenog posla ili

rad u odredenim profesijama. <

liéni dohodak: Ukupni prihodi domacih domacinstava i nekorporativnih preduzeca. <

ljudski kapital: Sposobnosti, vjestine 1 zdravlje ljudskih bi¢a koji doprinose proizvodnji kako
sadasnjeg, tako i buducéeg outputa. Ulaganje u obuku i obrazovanje moze povecati ponudu

ljudskog kapitala. <«

loSe obaveznice: Visokorizi¢ne obveznice, koje obi¢no izdaju manje etablirane firme, na koje

se placa visoka kamata zbog stope rizika. <

manje razvijene zemlje: Zemlje sa niskim prihodima po glavi stanovnika, niskim nivoima
obrazovanja, rasprostranjenom nepismenos¢u i Sirokom upotrebom proizvodnih metoda koje
su uglavnom zastarjele u zemljama sa visokim prihodima. Ponekad se nazivaju zemljama u

razvoju. <
marginalna korist: Promjena ukupne vrijednosti ili koristi, proizasla iz radnje kao Sto je
potros$nja dodatne jedinice dobra ili usluge. Predstavlja maksimalan iznos koji bi pojedinac

koji razmatra akciju bio spreman platiti za to. <

marginalni troSak: Promjena ukupnih troSkova, proizasla iz radnje kao §to je proizvodnja

dodatne jedinice proizvodnje. <

marginalno: Termin koji se koristi da opiSe efekte promjene u odnosu na trenutnu situaciju.
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Na primjer, grani¢ni troSak je troSak proizvodnje dodatne jedinice proizvoda, za dati

proizvodni kapacitet i stopu produktivnosti. <

medunarodni dolari: Medunarodni dolar bi u odredenoj zemlji kupio uporedivu koli¢inu roba

1 usluga, koji bi americki dolar kupio u Sjedinjenim Drzavama. <

minimalna plata: Zakon koji definiSe najmanji iznos koji radniku mora da bude placen za

odredenu koli¢inu (vrijeme rada). <

mjeSoviti investicioni fond: Subjekt koji udruZena sredstva investitora koristi za kupovinu
razli¢itih finansijskih instrumenata. Postoje razli€iti investicioni fondovi: fondovi za akcije,

fondovi za obveznice, fondovi za nekretnine 1 fondovi za nov¢ane trziSta. <

monetarna politika: Namjerno upravljanje nacionalnom ponudom novca i, u nekim
slu¢ajevima, kreditnim uslovima od strane vlade. Ova politika postavlja okvir za trziSnu

razmjenu. <

monopol: Monopol, u Sirem ekonomskom smislu, je trziSna struktura koju karakteriSe jedan
prodavac ili proizvodac koji isporucuje jedinstven proizvod ili uslugu bez bliskih supstituta.
Koncept monopola pokriva niz konteksta, od ekonomskih trziSta do specifi¢nog slucaja

vladinog autoriteta. <
moralni hazard: Situacija u kojoj obezbijedena zaStita od rizika (osiguranje) povecava
vjerovatnocu rizinog ponasSanja, jer su smanjene potencijalne nepovoljne posljedice tog

postupka. «

nacionalni dohodak: Ukupan prihod koji su gradani jedne zemlje ostvarili tokom odredenog

perioda. <

nacionalni dug: Ukupno zaduZenje vlade (drZave) u vidu kamatonosnih obveznica. On
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odrazava kumulativni uticaj budzetskih deficita 1 suficita. <

neizvrSene hipoteke: Stambene hipoteke na kojima zajmoprimac kasni devedeset dana ili vise

sa otplatom kredita ili su u postupku zaplijene. <«

nevidljiva ruka: Tendencija trziSnih cijena da usmjeravaju odluke pojedinca takve da e se

kroz njihov ishod ostvariti 1 li¢ni interes i ekonomsko blagostanje drustva. <

nominalni prinos: Povrat na imovinu u novcanom smislu. Za razliku od realnog prinosa, on

ne uzima u obzir promjene u opStem nivou cijena (inflacija). <

nominalni rast BDP-a: Odnosi se na procentualno povecanje vrijednosti svih dobara i usluga
proizvedenih u jednoj ekonomiji tokom odredenog perioda, mjerene po trenutnim trziSnim

cijenama. <

normativno pitanje: Vrsta pitanja koja se bavi traZzenjem odgovora je li neSto moralno

ispravno ili pogresno, a ne fokusiranjem na ¢injeni¢nu istinu. <

novac: Sve Sto je generalno prihva¢eno kao konacno placanje za robu i usluge od strane
kupaca i1 prodavaca; novac sluzi kao sredstvo razmjene, kao "riznica vrijednosti" odnosno
nacin da se sacuva vrijednost, 1 kao jedinica za obraun. Karakteristike novca su prenosivost,
stabilnost vrijednosti, jednolikost, trajnost i prihvatljivost. «

obeshrabreni radnik: Neko ko je odustao od trazenja posla i napustio trziSte rada. <
obveznice: Hartija od vrijednosti - obecCanje da ¢e se glavnica (iznos pozajmljenih sredstava)
uvecan za pripadajucu kamatu vratiti u odredeno vrijeme u buduénosti. Organizacije kao §to su

korporacije 1 vlade izdaju obveznice kao nac¢in zaduzivanja od vlasnika obveznica. «

oligarh: Veoma bogati biznis lider, sa velikim politic¢kim uticajem (ovo se posebno odnosi na
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pojedince koji su imali korist od privatizacije drzavnih kompanija nakon sloma Sovjetskog

Saveza). <

oligopol: Oligopol je trzi$na struktura koju karakteriSe mali broj velikih firmi koje dominiraju

trziStem za odredeni proizvod ili uslugu. <

operacije na otvorenom trZziStu: Kupovina i prodaja drzavnih hartija od vrijednosti (kao §to

su obveznice) na otvorenom trzistu od strane centralne banke. <

oportunitetni troSak: Najvrijednija alternativa koja se mora Zrtvovati kao rezultat odabira

neke opcije. «

oskudica: Stanje u kojem bi ljudi zeljeli imati viSe dobra ili resursa nego Sto je slobodno

dostupno iz prirode. Gotovo sve §to cijenimo je oskudno. <

otvorena trziSta: TrziSta na koja proizvodaci mogu uci bez dobijanja dozvole od drzavnih

organa. <

paritet kupovne modi: Paritet kupovne mo¢i je ekonomska teorija i metoda koja se koristi za
poredenje relativne vrijednosti valuta izmedu razli¢itih zemalja. To su stope konverzije valuta
koje izjednacavaju kupovnu mo¢ razli¢itih valuta eliminacijom razlika u nivoima cijena

izmedu zemalja. <

patent: Patent nosicu daje isklju¢ivo pravo da zabrani drugima da proizvode, koriste ili

prodaju izum u odredenom periodu. <
pitanje vazno za odredenu interesnu grupu: Pitanje koje stvara znacajne individualne koristi

maloj organizovanoj manjini dok namece male individualne troSkove mnogim drugim

glasa¢ima. <
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pljacka: Sticanje neke stvari uzimanjem od drugih. <

podizanje cijena: Kada prodavac podize cijene robe, usluga ili robe na nivo koji je mnogo
veci nego Sto se smatra razumnim ili postenim, i smatra se eksploatatorskim, potencijalno do

neeticke mjere. «

podsticaji: Ocekivane prinosi od neke aktivnosti. Oni mogu biti ili pozitivni (aktivnost se

nagraduje) ili negativni (aktivnost rezultira kaznom). <

politicka trgovina: Trgovina politickom podrSkom izmedu politicara, gdje jedan pruza

podrsku odredenom pitanju, a zauzvrat o¢ekuje podrsku u vezi drugog. «

ponude novca: Ponuda visoko likvidnih (lako dostupnih) sredstava koja se koriste za
kupovinu. Ponuda novca obi¢no ukljucuje valutu i stanja na racunima tekuée Stednje. Druge
definicije proSiruju ovaj koncept da obuhvate sredstva koja se lako mogu pretvoriti u
mehanizme placanja, poput stanja na Stednim racunima. Vazno je napomenuti da kreditne
kartice nijesu dio ponude novca. Ako se one plate na kraju mjeseca, njihovo ukljucivanje bi
znacilo dvostruko ra¢unanje stanja na teku¢im raCunima. Zanimljiva rasprava je da li ¢e 1 kada

Centralne banke poceti ukljucivati Bitcoin (i druge digitalne valute) u ponudu novca. <

poresko sloniste: Poreski zaklon je pravni metod ili finansijski aranzman koji omogucava
pojedincima ili preduze¢ima da smanje svoj oporezivi prihod i na taj nacin smanje svoju

poresku obavezu. <

porez na dodatu vrijednost (PDV): Porez na dodatu vrijednost, vrsta poreza koju placa lice

koje kupuje robu 1 usluge. <
porez na li¢ni dohodak: Porez koji se naplacuje na prihod koji ostvaruju pojedinci,

ukljucujuéi plate, zarade, dividende, kamate i druge prihode koje osoba ostvaruje tokom

godine. «
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portfolio: Sredstva koja ukljucuju Stednju, investicije i stvarnu imovinu poput nekretnina, koja

je u vlasniStvu pojedinca ili finansijske institucije. <

posao bez buduénosti: Posao u kojem su male ili nikakve Sanse za razvoj karijere i

napredovanje u boljoj poziciji «

posrednici: Ljudi koji kupuju i prodaju robu ili usluge ili ugovaraju trgovinu. Posrednici

smanjuju transakcione troSkove. <

pravo privatnog vlasniS§tva: Svojinska prava koja su isklju¢ivo u rukama vlasnika ili grupe

vlasnika, a koja se mogu prenijeti na druge, prema sopstvenom nahodenju. <

preduzetnik: Donosilac odluka koji u zelji da ostvari profit preuzima rizik razvoja inovativnih

pristupa i proizvoda. Djelovanje uspjesnog preduzetnika ¢e povecati vrijednost resursa. <

privatne investicije: TroSenje privatnog sektora na osnovna sredstva (fiksne investicije) plus
povecanje zalihaa (investicije u zalihe) tokom perioda. Ovi troSkovi povecavaju naSu

sposobnost da pruzimo koristi potroSa¢ima u buduc¢nosti. <«

produktivnost: Prosjean nivo proizvodnje po radniku za odredeni vremenski period, obi¢no

mjeren kao ucinak po satu rada. <

profit: Prihodi koji premasuju troSkove proizvodnje. TroSak ukljucuje oportunitetni troSak svih
resursa ukljucenih u proizvodni proces, ukljucujuéi i one u vlasniStvu firme. Dobit nastaje
samo kada je vrijednost proizvedenog dobra ili usluge veca od cijene resursa potrebnih za

njegovu proizvodnju. <
proizvodna funkcija: Proizvodna funkcija vlade odnosi se na obezbjedivanje (1) pravnog i

monetarnog okvira za nesmetano funkcionisanje trzista; i (2) nekoliko dobara koje je tesko

obezbijediti preko trzista. <
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proizvodni resursi: Inputi koji se koriste za proizvodnju dobara i usluga (tj. prirodni resursi,

ljudski resursi i1 kapitalna dobra). <

provizija agenta za nekretnine: Naknada plac¢ena agentu za nekretnine ili brokeru za njihove

usluge - nekada kao procenat od prodajne cijene, ali nekad i kao drugaciji model naknade. <
racionalno neznanje: Neznanje biraca proisteklo iz Cinjenice da ljudi smatraju da njihovi
pojedinacni glasovi nece biti odlucujuci. Stoga su racionalni jer imaju malo podsticaja da traze

informacije na bazi kojih ¢e glasati. <

radna snaga: Ukupan broj zaposlenih 1 nezaposlenih osoba. Zajedno ove dvije grupe

stanovniStva predstavljaju trenutnu ponudu radne snage. <

ravnoteZa: Stanje u kojem su, inace sukobljene sile ponude i traznje u ravnotezi. Kada je
trziSte u ravnotezi, odluke potrosaca i proizvodaca se uskladuju i traZzena koli¢ina ¢e biti
jednaka koli¢ini koja se nudi po ravnoteznoj trziSnoj cijeni. <

realna vrijednost: Vrijednost prilagodena za inflaciju. <

realni rast BDP-a: Mjeri ukupni ekonomski uc¢inak (GDP) jedne zemlje, prilagoden za

inflaciju ili promjene cijena, tokom odredenog perioda. «
recesija: Pad ekonomske aktivnosti okarakterisan padom realnog bruto domaceg proizvoda
(BDP). Po pravilu, ekonomisti recesiju definiSu kao dva uzastopna kvartala u kojima dolazi do

pada realnog BDP-a. «

regulatorno zarobljavanje: Situacija u kojoj su regulatorne agencije dominantno pod

uticajem interesa onih koje reguliSu, a ne pod uticajem javnog interesa. <

resurs: Input koji se koristi za proizvodnju ekonomskih dobara i usluga. Prirodni resursi,
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radna snaga, vjestine, preduzetnicki talenat i kapital su primjeri. Ljudska istorija je zapis nase
borbe da transformiSemo dostupne, ali ograni¢ene resurse u stvari koje bismo Zeljeli da imamo

(ekonomska dobra). <

sekundarni efekti: Posljedice ekonomske promjene koje se ne mogu odmah identifikovati,

ve¢ se osjecaju tek nakon protoka vremena. <

sertifikacija: Potvrduje obrazovanje, obuku i druge kvalifikacije pojedinca. Za razliku od
licenciranja, sertifikacija ne zabranjuje nesertifikovanim pojedincima da se takmice na trzistu.

o

sistem medugeneracijske solidarnosti: Sistem u kojem ljudi ili organizacije placaju troskove

u momentu njihovog nastanka, a ne prije ili poslije. «

slobodan jaha¢: Neko ko ima koristi od kolektivnog resursa, usluge ili dobra, a ne daje fer

doprinos obezbjedivanju ili odrZzavanju tog resursa. <

sloZzena kamata: Kamata koja se ne ostvaruje samo na inicijalnu glavnicu, ve¢ i na nju dodatu

prethodno zaradenu kamatu. <

Smoot-Hawley zakon o trgovini: Zakon o carinama Smoot-Hawley, zakon koji je usvojio
Kongres SAD-a 1930. godine, imao je za cilj da zaStiti americke farmere i druge industrije od
strane konkurencije podizanjem americkih carina na uvozne proizvode na istorijski visoke

nivoe. <

socijalizam: Skup vjerovanja koji kaze da su svi ljudi jednaki i da treba podjednako da dijele

bogatstvo zemlje, ili politicki sistemi zasnovani na tim vjerovanjima. <

specijalizacija: Specijalizacija je metod proizvodnje u kojoj se proizvodaé fokusira na

proizvodnju ograni¢enog obima robe kako bi postigao veci stepen efikasnosti. «
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Standard & Poor’s (S&P) 500 indeks: "Korpa" u koju je uklju¢eno 500 akcija odabranih da
zajednicki predstave kretanja na trziStima akcija u cjelini. Preko 70 posto ukupne vrijednosti

akcija americkih kompanija se nalazi u S&P 500. <

stopa ekstremnog siromasStva: Stopa ekstremnog siromastva je mjera koja ukazuje na udio
populacije koja zivi ispod medunarodne granice siromastva, koju Svjetska banka definise kao
prihod manji od 2,15 dolara dnevno prema cijenama prilagodenim kupovnoj mo¢i iz 2017.

godine. <

stopa fertiliteta koja obezbjeduje prostu reprodukciju: Broj rodenih po Zeni koji ¢e odrzati

broj stanovnika na istom nivou. <

stopa umjerenog siromastva: Stopa umjerenog siromastva odnosi se na udio populacije koja
zivi ispod praga siromastva od 3,65 dolara, $to je viSe od granice ekstremnog siromastva, ali i
dalje ukazuje na nizak zivotni standard. Granica siromastva od 3,65 dolara proisti€e iz tipi¢nih
nacionalnih linija siromastva u zemljama koje su klasifikovane kao zemlje sa nizim srednjim

prihodima. <

stopa zaplijene nekretnina: Procenat stambenih hipoteka za koje je zajmodavac pokrenuo

izvr$ni postupak za preuzimanje vlasniStva, jer duznik nije placao mjesecne rate. <

subvencija: Drzava daje novac ili poreski kredit proizvodacima ili potroSa¢ima odredenih

dobara. Primjer su placanja proizvodacima etanola, koja iznose oko 1,50 dolara po galonu. <
supstituti: Proizvodi koji imaju slicnu namjenu. Povecanje cijene jednog od njih, ¢e dovesti
do rasta traZznje za drugim, a pad cijene jednog ¢e uzrokovati pad traznje za drugim (na primjer,

hamburgeri i takosi, puter i margarin, Sevroleti i Fordovi). <

Stednja: Dio prihoda nakon oporezivanja koji ne troSimo na tekucu potrosnju. <«
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teorija igara: Teorija igara je grana matematike 1 ekonomije koja proucava strateske
interakcije izmedu racionalnih donosioca odluka. Ona pruza okvir za analizu situacija u kojima

ishod odluke pojedinca zavisi ne samo od njegovih sopstvenih akcija, ve¢ 1 od akcija drugih.

P

teorija nasumicnog kretanja: Teorija koja tvrdi da trenutne cijene akcija ve¢ odrazavaju sve
poznate informacije o buducnosti. Stoga ¢e buduce kretanje cijena akcija biti odredeno

iznenadnim dogadajima, koji ¢e uzrokovati promjene cijena na nepredvidiv ili slu¢ajan nacin.

P

TIPS obveznice: Obveznice indeksirane na inflaciju koje izdaje Ministarstvo finansija SAD-a.
Kod ovih hartija od vrijednosti i glavnica i iznos kamate rastu sa inflacijom, kako bi njihov
stvarni povrat bio zasticen od promjena u stopi inflacije. TIPS (Treasury Inflation-Protected

Securities) izdaju se u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama od januara 1997. godine. <

transakcioni troSkovi: Vrijeme, trud i drugi resursi potrebni za trazenje, pregovare i

obavljanje razmjene dobara ili usluga. <

transferi: Pla¢anja koje vr$i vlada pojedincima i preduze¢ima, nesrazmjerna uslugama koja
pruzaju primaoci. To su sredstva koja se naplacuju kao porez jednima, i prebacuje se se

drugima. <

traZenje rente/rent seeking: Aktivnosti pojedinaca i interesnih grupa usmjerene na promjenu
javne politike na nacin koji ¢e direktno ili indirektno preraspodijeliti viSe prihoda na njih same.

o

treéi sektor: Odnosi se na organizacije i subjekte koji rade nezavisno od vlade i profitnog
sektora. Ove organizacije su obi¢no vodene drustvenim, kulturnim, ekoloskim ili drugim

dobrotvornim ciljevima, a ne motivima za ostvarivanje profita. <«
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trziSna greska: Situacija u kojoj je struktura podsticaja takva da ¢e trzista podsticati pojedince

na preduzimanje aktivnosti koje su ekonomski neefikasne. <«

trziSne snage: Informacije i podsticaji koji se izrazavaju trziSnim cijenama; profiti i gubici

koji motivisu kupce i prodavce da uskladuju svoje odluke. «

trziSte: Apstraktni koncept koji obuhvata trgovinske aranzmane kupaca i prodavaca koji su u

osnovi sila ponude i potraznje. «

trzi§te kapitala: Siroki pojam za razli¢ita trziita na kojima se vr$i kupoprodaja akcija i

obveznica u koje investiramo. <
upravljani akcijski investicioni fond: Akcijski investicioni fond ¢ijim portfoliom upravlja
investicioni menadzer koji odlucuje koje akcije ¢e biti uklju¢ene u fond i kada ¢e biti kupljene

ili prodate. Tim istrazivaca obi¢no pruza podrSku menadzZeru fonda. <

uravnoteZen budZet: Stanje drzavnih finansija kada su teku¢i drzavni prihodi od poreza,

naknada i drugih izvora jednaki teku¢im drzavnim rashodima. <

ustav: Skup temeljnih principa ili uspostavljenih presedana po kojima se upravlja drzavom ili

drugom organizacijom. <

uvoz: Robe 1 usluge koje se proizvode u inostranstvu, a kupuju ih domaci kupci. <

uvozna kvota: Odreden limit, maksimalna koli¢ina ili vrijednost robe koju ju je dozvoljeno

uvesti u zemlju tokom odredenog perioda. <

vladavina prava: Shvatanje da svi u druStvu moraju da postuju iste zakone, i onemogucavanje

donosenja zakona koji nece biti primjenjivani na sve. <
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zakon komparativnih prednosti: Princip koji otkriva kako pojedinci, firme, regije ili nacije
mogu proizvesti ve¢i ucinak i posti¢i zajednicku dobit od trgovine. Prema ovom principu,
svako se specijalizuje za proizvodnju dobara koje moze da proizvede jeftino (tj. po niskim
oportunitetnim troskovima) i razmenjuje tu robu za drugu koja se proizvodi po visokim

oportunitetnim troskovima. <

zakon ponude: Princip koji kaze da postoji pozitivan odnos izmedu cijene proizvoda i
koli¢ine koju su proizvodaci spremni ponuditi, kada su ostali uslovi na trziS§tu nepromijenjeni.
Ako cijena proizvoda raste, proizvodaci ¢e ponuditi vise. Kako cijena bude opadala,

proizvodi¢e manje. <

zakon traznje: Princip koji kaZe da postoji inverzna veza izmedu cijene proizvoda i koli¢ine
tog proizvoda koju su kupci spremni kupiti, kada su ostali uslovi na trziStu nepromijenjeni.
Ako cijena proizvoda raste, kupci ga kupuju u manjim koli¢inama. Kako cijena proizvoda

pada, kupuju vise. «

zalog: Nesto zalozeno kao osiguranje da Cete otplatiti kredit, koje se oduzima u slucaju

neizmirenja obaveza. <

zaStitna funkcija: Sistem pravila i zakona koji Stite pojedince i1 njthovu imovinu od Stete

povezane s upotrebom sile, prevarom ili kradom. <
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